
• Repatriación de 
Capitales a través
de la compra de 
Vivienda

• Regularización
Financiera mediante
el otorgamiento de 
Crédito Hipotecario



• Creación e implementación de un modelo
de negocios que incentivara a las
comunidades emigrantes a reinvertir capital 
en sus paises de origen.

• Balanceo de la ecuación.

• Condiciones existentes en ambos lados de 
la ecuación.
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Factor Entorno

• Nivel de ingresos de acuerdo con entorno
socio-económico y geográfico.

• Percepción del emigrante desde el punto de 
vista de los jugadores en país de origen.

• Incidencia de los mitos en los modelos de 
crédito y oferta de vivienda.



Preferencias de 
compra por precio de 

la Vivienda
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Preferencias de 
Compra por Tipo de 

la Vivienda
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Potencial

Paises promedio compradores-
clientes potenciales
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Preferencias de 
compra por Ubicación

de la Vivienda

COMPRADORES POR CIUDAD
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Potencial
Pais vs Potenciales compradores
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Potencial

Pais vs promedio de compra
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