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La migracion internacional, las remesas y el desarrollo:
una vision general

J. Ernesto Lopez-Cérdova y Alexandra Olmedo

Ambos autores tuvieron la oportunidad de estudiar el impacto que tienen las remesas sobre el desarrollo
cuando trabajaron en el Banco Interamericano de Desarrollo (BID). Las opiniones expresadas en este
documento corresponden a los autores y no necesariamente reflejan los puntos de vista del Grupo del
Banco Mundial, del BID ni de los respectivos paises miembros.

1. INTRODUCCION

Hasta hace poco los debates en torno a la globalizacién de la economia mundial se
concentraban principalmente sobre el flujo de bienes y capital, mientras que los movimientos
a través de las fronteras no recibian tanta atencion en los estudios. Sin embargo, en el dltimo
par de afos, los estudiosos, los gobiernos nacionales y las organizaciones internacionales
comenzaron a darse cuenta que la migracién internacional es un aspecto central de la
globalizacion, con implicancias importantes para el bienestar y desarrollo econémicos tanto de
las naciones receptoras como de aquellas donde se originan las remesas. No resulta erréneo
decir que el creciente reconocimiento a la importancia de la migracién internacional es en
gran medida el resultado de un volumen impresionante de transferencias de ingresos de los
inmigrantes a sus familias en sus lugares de origen -las remesas internacionales. Por ejemplo, en
el caso de América Latina y el Caribe, el Banco Interamericano de Desarrollo (BID) estima que
las remesas llegaron a los US$ 62.300 millones en 2006, superando los montos de la inversién
extranjera directa y la asistencia externa para el desarrollo que fluyen hacia la region.

En vista de la creciente importancia de las remesas surge naturalmente la pregunta
sobre si logran mejorar las perspectivas de desarrollo en aquellas regiones donde se originan
las remesas y, en particular, si elevan las condiciones de vida entre aquellos hogares que las
reciben, o si simplemente constituyen un "nuevo mantra del desarrollo" (Kapur [2004]),
una moda que pronto puede pasar. Por supuesto que las remesas no son la salvaciéon que
por si sola habra de incrementar los indicadores de desarrollo en los paises receptores para
equiparar aquellos indicadores de los paises desarrollados. Como lo sefialaran Rapoport y
Docquier [2003], "es probable que el valor marginal de un délar en remesas sea enorme"
y como tal podra ayudar a abordar algunos de los factores que logran obstaculizar el
desarrollo econémico. Las remesas pueden ayudar a resolver algunos de los problemas que
abundan en los paises en desarrollo como, por ejemplo, fallas en el mercado de crédito,
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desigualdad de ingresos y de oportunidades, volatilidad en los ingresos y pobreza. En el
ambito de los hogares, las remesas ayudan a superar dichos problemas ya que proveen los
recursos necesarios para adquirir una vivienda, establecer un emprendimiento y pagar los
gastos de educacion y salud, todos los cuales generalmente se encuentran fuera del alcance
de amplios segmentos de la poblacién en los paises receptores.

Dado que las remesas podrian tener implicancias importantes para el bienestar
de América Latina y el Caribe, en 2004, el BID lanzé un proyecto con el objetivo de evaluar
en qué medida las transferencias de los inmigrantes se traducen en resultados positivos
de desarrollo. Ocho de las casi 50 propuestas recibieron financiamiento del BID para
explorar el impacto de las remesas sobre la pobreza y la inequidad, el capital humano, los
mercados de trabajo, la inversion y los ahorros, entre otros temas. El énfasis del proyecto
se concentré en aplicar técnicas econométricas rigurosas en los datos del nivel micro
para medir el efecto de las remesas sobre el desarrollo. Los documentos publicados en
esta publicacién fueron preparados por estudiosos que se encuentran a la vanguardia
del andlisis de las remesas, que ademas se vieron ampliamente beneficiados por los
comentarios de un asesor académico.? Creemos que estos documentos representan una
contribucién importante a nuestros conocimientos sobre el tema.

Al evaluar el impacto de las remesas sobre el desarrollo, surgen dos preguntas.
En primer lugar si, en esencia, el estudio de las remesas es diferente al de la migracién
(Rapoport y Docquier [2003]). O mds precisamente, si deberiamos luchar por comprender
el impacto de las remesas en forma independiente a la migracion. Y, en segundo lugar,
de qué manera difiere el estudio del impacto de las remesas del anélisis del impacto de
cualquier otra fuente de ingreso adicional. El primer interrogante surge ya que ambos
procesos se entrelazan: las remesas no pueden suceder si no existe la migracién. Sin
embargo, aparecen importantes desafios técnicos que dificultan separar los efectos de
las remesas de aquellos provenientes de la migracién. Ademas de la escasez de datos
confiables "en general las oportunidades econémicas de los que migran no se distribuyen
al azar entre los hogares por lo que cualquier relacién que se observe entre la migracion
o las remesas y los resultados que surgen de los hogares puede simplemente reflejar la
influencia de otros factores que no se tuvieron en cuenta" (Yang [2005]).

En vista de estos desafios, Mckenzie [2005] argumenta que el espectro debe ser
mas amplio y focalizarse en la caracterizacion de los efectos generales de la migracion en
lugar de concentrarse Unicamente en las remesas. En tanto concordamos con Mckenzie
[2005] que las remesas son parte de un fendmeno de migracion mas amplio y que las
comunidades internacional y académica deben luchar por comprender la migracion
en un todo, pensamos que ello no impide los esfuerzos que puedan realizarse para
entender las remesas en si. Se podria dedicar mayor atencién a las remesas ya que las
politicas dirigidas a facilitar las transferencias internacionales de ingresos y a aprovechar
su potencial de desarrollo probablemente sean méas politicamente apetecibles que aquellas
politicas que buscan facilitar (o restringir) los flujos migratorios. En los paises anfitriones,
la reforma de las politicas migratorias resulta controvertida porque la inmigracién tiene un
efecto de redistribucion que en general afecta a los trabajadores no calificados; debido a
consideraciones fiscales; debido al temor de sufrir una afluencia de inmigrantes que pueden
destruir el tejido social; y, en afios recientes, debido al temor al terrorismo internacional > En
los paises que envian emigrantes, el temor de perder a los integrantes mas emprendedores o
mejor educados de la sociedad es siempre una consideracién que tienen en cuenta aquellos
que formulan las politicas. Dichas consideraciones -sean éstas justificadas o no- no deben
actuar como factores disuasivos para que la comunidad internacional coloque en primer
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plano el debate sobre la migracién. Entretanto, resaltamos que puede resultar mas fécil que
los paises establezcan mecanismos y adopten politicas para aprovechar a pleno el flujo de
remesas, aun dentro del actual marco de la migracion.

En cuanto al segundo interrogante, es tentador pensar que el estudio de las
remesas no difiere en forma sustantiva del estudio de otras fuentes de ingresos, en particular,
las transferencias de gobierno. Hay extensa bibliografia en el campo de la economia publica
que analiza el impacto de los programas de ayuda social del gobierno, especialmente en
los paises desarrollados. En forma mds reciente, los paises en desarrollo que han adoptado
programas de transferencia condicionada en efectivo (por ejemplo, en México Progresa u
Oportunidades o en Brasil Bolsa Scola) han evaluado la efectividad de dichas transferencias
para mejorar las condiciones de vida entre los hogares receptores (nutricion infantil,
asistencia a la escuela, etc.). ¢Por qué habra de esperarse que el impacto de las remesas
en, digamos, la asistencia escolar habra de ser diferente a lo resultante de una transferencia
del gobierno? Qué resulta nuevo o diferente respecto de lo que conocemos a partir de la
bibliografia existente? En cuanto a este tema, quisiéramos sefialar en primera instancia que
las remesas pueden ser contraciclicas o menos prociclicas que otras fuentes de ingresos en
los hogares, como ser los salarios o transferencias del gobierno, lo que permite a los hogares
diversificar el riesgo y aliviar los gastos de consumo. El seguro contra los golpes asestados
a los ingresos puede ser una de las razones de la migracién y de la remesa de ingresos.
Ademads, la forma en que se utilizan las remesas puede variar ya que la migracion afecta a
quien se encarga de tomar decisiones sobre los gastos en el hogar. Las madres, que tienen
menos probabilidades de emigrar que los padres, podran canalizar los fondos mas hacia
los gastos en educacion o direccionarlos hacia los ahorros.* Las transferencias de remesas
también podran ser destinadas a usos especificos como educacién y vivienda.

Este articulo presenta una visién general de las contribuciones principales y mas
recientes a la bibliografia en relacién con el impacto de las remesas sobre el desarrollo.
La meta es colocar en contexto al resto de los documentos que constituyen parte de la
presente publicacion. También examinamos las actuales recomendaciones sobre politicas
dirigidas a influir el flujo de remesas y a aprovechar su potencial de desarrollo.

II. EL IMPACTO DE LAS REMESAS SOBRE EL DESARROLLO

En esta seccion analizamos algunos de los estudios existentes que tienen por
objetivo evaluar el impacto de las remesas internacionales de los inmigrantes sobre el
desarrollo. Se le presta especial atencién a las conclusiones en torno al bienestar de los
hogares. Es necesario destacar que la intencién no es examinar una bibliografia amplia y a
menudo antigua sino concentrarse en estudios mas recientes. Esto se da en parte porque
estos estudios tienden a depender de conjuntos de datos mas abarcadores que representan
segmentos mds grandes de la sociedad y aplican adelantos en las técnicas econométricas
que dan por resultado pruebas mds concluyentes sobre el tema en cuestion.

Se debe reconocer desde un comienzo que al extraer conclusiones en relacién con
el impacto de las remesas sobre el bienestar de los hogares es necesario abordar una serie de
temas que plantean desafios. En primer lugar, las limitaciones en la disponibilidad de datos
que surgen de la incapacidad de las fuentes oficiales para dar cuenta de las transferencias
que se realizan utilizando canales informales que afectan las estadisticas sobre remesas
basadas en el balance de pagos y las encuestas de hogares. Si se deja de lado el hecho de
que los datos sobre remesas son a menudo imprecisos, se debe admitir que las encuestas de
hogares que resultan representativas en el &mbito nacional rara vez contienen informacion
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detallada sobre patrones migratorios o ingresos por remesas. Por ejemplo, quizds capten
solamente el comportamiento reciente de los inmigrantes sin especificaciéon alguna sobre
la identidad del integrante del hogar que emigré. Ademads, las encuestas de hogares
nacionales consisten generalmente de una muestra transversal de hogares que rara vez se
monitorea a través del tiempo, lo que le impide a los investigadores analizar los cambios en
el comportamiento en respuesta a modificaciones que se producen en la migracién y en los
patrones de transferencia de ingresos. Aunque existen encuestas que retinen informacién
completa sobre migracién y los patrones de remesa para una muestra de hogares, en
general se concentran sobre dreas con un elevado porcentaje de migraciéon que, por ende,
no resultan representativos en el nivel nacional. Por otro lado, algunas de estas encuestas
dependen de informacién en retrospectiva provista por quienes responden a la encuesta,
lo que permite obtener relatos de historias individuales de migracién que son objeto de
imprecisiones. A pesar de estas limitaciones, los estudios sobre este tema proporcionan una
abundancia de informacién util sobre el impacto de las remesas.

Un segundo desafio que enfrentan los investigadores es el hecho de poder
desenmarafar los efectos de la remesas sobre un aspecto determinado del desarrollo o
bienestar de los hogares y separarlos de los efectos de la migracién en forma mas amplia,
tal como se sugirié antes. Esto ultimo tiene un impacto sobre el desarrollo y bienestar de los
hogares a través de canales que no se refieren necesariamente a las remesas, por ejemplo,
la alteracion de la vida en familia, los efectos sobre el mercado laboral, la denominada fuga
de cerebros, o la adquisicion de conocimientos en el pais anfitrion que se transfieren luego
a las regiones de origen de la migracién. En realidad, las remesas y otros aspectos de la
migracién podrian reforzarse mutuamente o actuar en sentidos opuestos. Por ejemplo, las
transferencias desde el exterior alivian las restricciones sobre el ingreso que, a su vez, les
permite a las familias invertir en la escolarizacién de los nifios. Por otro lado, la alteracién de
la vida en familia que resulta de la migracion de uno o ambos padres o una reduccién en el
costo de la emigracion para los jévenes a medida que se constituyen redes de inmigrantes
podria reducir el incentivo para que los jévenes contintien con su educacion. Se hace dificil
poder aislar el impacto especifico de las remesas no solamente por las limitaciones en la
disponibilidad de datos como se mencionara mas arriba, sino por el hecho de que las familias
que reciben remesas son, en general, aquellas en las que algtn integrante ha emigrado. En
el contexto de un ejercicio econométrico, esto dltimo probablemente resulte en problemas
multicolineales que obstaculizan la posibilidad de extraer inferencias confiables.

Una tercera cuestion tiene que ver con la dificultad de identificar una relacion
causal entre las remesas y el bienestar en los hogares. Es muy probable que la causalidad
corra en ambas direcciones. Mientras los costos de la emigracion no son triviales y evitan
que los integrantes mas pobres de una sociedad migren, la necesidad que perciben de
mejorar las condiciones de vida de sus familias es uno de los factores que impulsa a los
inmigrantes a trasladarse a otro pais y a enviar remesas a sus hogares de origen. Ademas,
pueden existir razones que no se hayan observado -como por ejemplo, las necesidades
médicas urgentes- que pueden explicar el por qué los hogares pueden optar por enviar a
uno de sus integrantes a trabajar en el exterior o el por qué un inmigrante puede decidir
remitir parte de sus ingresos a su lugar de origen. Por ende, se deduce que la decision de
emigrar o de remitir puede verse fuertemente influenciada por las condiciones de vida
de los hogares, y que los emigrantes y aquellos que envian remesas no constituyen una
muestra al azar de la poblaciéon en general. Esto plantea obstaculos importantes para los
investigadores empiricos que quieren comprender de qué modo las remesas y, en forma
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mas general, la migracién afecta el bienestar de los hogares. Una de las estrategias para
abordar ese problema es encontrar una variable que se correlacione con el comportamiento
de remisiéon pero no con el resultado del interés -una variable instrumental, para utilizar
la terminologia de los econométricos- a fin de identificar el impacto causal de las remesas
sobre el resultado del interés que exista. Lamentablemente el hecho de encontrar esas
variables instrumentales no es un tema trivial y varios de los trabajos recientes sobre el
tema, asi como muchos de los trabajos actuales de econometria aplicada, giran en torno
a la busqueda de la mejor estrategia de identificacion.

Teniendo en cuenta los desafios que enfrentan los investigadores de este tema,
habremos de resumir ahora algunas de las conclusiones en relacién con el impacto de las
remesas sobre el desarrollo y el bienestar de los hogares.

EL USO DE LAS REMESAS

Los indicios internacionales indican que las remesas cubren, en primera instancia,
los gastos corrientes o diarios, seguidos por los gastos en educacién y atencién de la
salud. Las encuestas realizadas en América Latina y el Caribe demuestran que los gastos
hogarefios diarios (en alimentos, alquiler, servicios publicos) absorben entre un 46%
(Brasil) y un 84% (El Salvador) de las remesas; los gastos en educacién representan entre
un 2% (Ecuador) y un 17% (Republica Dominicana); la inversién en un emprendimiento
insume entre un 1% (México) y un 10% (Brasil, Guatemala) de los ingresos por remesas.
Las remesas que se ahorran pueden llegar a un 11% (Guatemala) y aquellas dirigidas a
adquirir propiedades a un 7% (Brasil).?

En cuanto al uso pretendido de las remesas, Amuedo-Dorantes y Pozo (2004)
informan que en México la principal razén (declarada) por la que los inmigrantes envian
dinero a sus hogares es para cubrir gastos de atencion de la salud (46% de quienes envian
remesas), alimentos y manutencién (30%), construccion o reparacion de la vivienda (8%) y
pago de deudas (6%).° El estudio de Cerrutti y Parrado sobre los paraguayos que emigran
a la Argentina -y que se incluye en esta publicacion- también demuestra que las remesas
se envian principalmente para gastos del hogar, educacién y atencién de la salud, siendo la
categoria "gastos del hogar" la categoria mas grande.

El hecho de que los indicios existentes nos demuestran permanentemente que sélo
una fraccion pequefa de las remesas se utiliza para el financiamiento de emprendimientos ha
llevado a algunos a cuestionar la capacidad que tienen las remesas de servir como catalizadores
del desarrollo. Consideramos que dichas opiniones no tienen fundamento ya que los gastos en
educacién, nutricion o salud, por ejemplo, son inversiones importantes que pueden promover
el crecimiento a largo plazo. Como veremos en la seccion siguiente, existe un conjunto de
pruebas creciente para demostrar que las remesas ayudan a promover la inversién en el
capital humano al tiempo que ejercen un impacto positivo sobre otras 4reas del desarrollo.

LA POBREZA Y LA INEQUIDAD

La primera pregunta que surge naturalmente es si las remesas llevan a reducir
la pobreza en los hogares receptores. Esta pregunta va més alld de un interés meramente
académico ya que es objeto de debate en los circulos relacionados con las politicas.” A
pesar de su importancia, son pocos los autores que se han aventurado a examinar el tema.
Sin embargo, las conclusiones sugieren que las remesas sin duda reducen la pobreza pero
su impacto es insignificante, segiin cémo se mida la pobreza. Adams [2004] y Adams y
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Page [2005] utilizan tres formas diferentes de medir la pobreza que se calcula en relacion
con la definicién de la linea de pobreza nacional: el indice de recuento de la pobreza o la
incidencia de la pobreza, es decir, el porcentaje de la poblacién cuyo ingreso o consumo se
encuentra por debajo de la linea de pobreza; el indice referente a la brecha de la pobreza
o profundidad de la pobreza que proporciona informacién sobre cuan alejados estan los
hogares de la linea de pobreza; y la brecha de la pobreza al cuadrado que mide la severidad
de la pobreza teniendo en cuenta no solamente la distancia que separa a los pobres de la
linea de pobreza sino también la inequidad entre pobres.®2 Aunque ambos estudios difieren
porque usan diferentes fuentes de datos - Adams [2004] utiliza datos de la encuesta nacional
de Guatemala y Adams y Page [2005] macro datos para un panel de 74 paises en desarrollo
de ingresos bajos y medios- llegan a conclusiones similares, salvo en lo concerniente a la
linea de pobreza. Ambos estudios demuestran que las remesas internacionales tienen un
impacto estadisticamente significativo sobre el indice de recuento de la pobreza aunque las
magnitudes sean pequefias. En el estudio del panel de paises, un 10% de incremento en
la relacion de las remesas internacionales con el producto interno bruto (PIB) del pais lleva
a una disminuciéon en la incidencia de la pobreza del 1,6%. En Guatemala, las remesas
internacionales realmente incrementan el nivel de pobreza en un 1,1%. Sin embargo, en
ambos estudios, las remesas internacionales tienen un impacto mucho mayor en cuanto a
la reduccién de la profundidad y severidad de la pobreza. En Guatemala, la severidad de la
pobreza (la brecha de la pobreza al cuadrado) se reduce en un 20% cuando las remesas se
incluyen en los gastos del hogar. Al considerar el panel de paises, los autores demuestran
que ambas mediciones de la pobreza disminuyen en un 2%.

Al analizar el caso de México, Esquivel y Huerta-Pineda utilizan la encuesta
nacional de hogares sobre ingresos y gastos para el afio 2002 a fin de investigar el impacto
de las remesas sobre la pobreza. Los autores utilizan la definicién oficial de la pobreza de
México que se basa sobre el hecho de que los hogares puedan o no afrontar los costos de
tres canastas de bienes y servicios diferentes, haciendo una distincion entre areas urbanas
y rurales. La primera canasta considera solamente los gastos en alimentos; la segunda
incluye gastos en alimentos, salud y educacién; mientras la tercera agrega gastos del
hogar, en vestimenta y en transporte publico. Estos resultados demuestran que aquellos
hogares que reciben remesas tienen menos probabilidades de ser pobres.

Lépez Coérdova [2005] utiliza una muestra transversal de municipalidades
mexicanas y estudia la correlaciéon entre la porcién de hogares cuyo ingreso es inferior
a dos de las alternativas opcionales -menos de una o dos veces el monto del salario
minimo- y el porcentaje de hogares que reciben remesas. Estos umbrales coinciden en
términos generales con las cifras oficiales sobre la incidencia de la pobreza y de la extrema
pobreza, respectivamente. Llega a la conclusién de que cudntos mas hogares dentro de
una municipalidad reciban remesas, menor serd la incidencia de la pobreza, aunque la
extrema pobreza no sufra cambios. Estos ultimos resultados se corresponden con la idea
de que las familias mas pobres no logran sufragar los costos de la emigracién y, por ende,
no se benefician de las transferencias de ingresos del exterior.

No se comprenderia en forma cabal el impacto de las remesas sobre la pobreza
si no se tuvieran conocimientos sobre la forma en que las remesas afectan la distribucion
del ingreso y/o los activos en el pais receptor. Esto se aplica especialmente a América
Latina y el Caribe, donde la distribucién del ingreso es peor que en cualquier otra regién
del mundo. EI BID [1998] estima que la pobreza en América Latina seria significativamente
inferior si la distribucién del ingreso fuese similar a la de otras regiones. La inequidad
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también afecta los niveles de pobreza pues obstaculiza el crecimiento y, mas aun, porque
reduce el impacto marginal del crecimiento sobre la reduccién de la pobreza (De Ferranti
et al. [2003]). Por lo tanto, las remesas podrian incidir en la pobreza pues cambian los
patrones de distribucién en el pais receptor.

¢Cudl es la relacién entre las remesas y la inequidad? En teoria, esta relacion
debiera considerarse como un proceso dindmico, con un incremento inicial en la inequidad
seguido de una disminucion a través del tiempo. Tal como esgrimen Mckenzie y Rapoport
[2004] cuando comienza la migraciéon hacia un destino nuevo, el costo de emigrar es en
general elevado, lo que implica que en la presencia de limitaciones a la liquidez, solamente
los habitantes de altos ingresos pueden afrontar el costo del traslado. A medida que se
incrementa el nimero de inmigrantes en ese destino, el costo de la emigracién disminuye
lo que le brinda la oportunidad de emigrar a los individuos pertenecientes a hogares de
bajos ingresos. Esto se debe a que los costos de la migracién incluyen no solamente el
transporte y los costos de cruzar las fronteras, sino también los costos de informacién sobre
destinos especificos, la blisqueda de un empleo, un techo, etc. Dichos costos de informacion
son significativos y tienden a disminuir a medida que aumenta el tamafio de la red de
inmigrantes.® En consecuencia, las remesas a través del tiempo deberian favorecer a los
hogares de bajos ingresos, reduciendo asi la desigualdad de ingresos en el lugar de origen.

Sin embargo, las conclusiones tedricas y empiricas no resultan claras ya que el
impacto de las remesas sobre la inequidad puede ser negativo aun a largo plazo a medida
que entran en juego otros factores (véase Rapoport y Docquier [2003]). Entre los estudios
que hallan que las remesas pueden reducir la inequidad de la distribucién de ingresos de los
hogares en el pais de origen se incluyen aquellos de Stark, Taylor y Yitzhaki [1986] y Taylor
[1992]. Ambos basan el proceso que se describe méas arriba en el hecho de que la inequidad
en México, medida mediante diferentes coeficientes de Gini, disminuye con las remesas y se
asocia con la historia de migracién del pueblo y, en el caso de Stark et al. [1986], conforme
se difunde entre los habitantes del pueblo la "informacién sobre la migraciéon". Ademas,
Taylor [1992] encuentra que, a través del tiempo, las remesas permiten la acumulacién de
activos productivos que aumentan la productividad del establecimiento agricola, lo que a su
vez incrementa el impacto a largo plazo de las remesas sobre la reduccién de la inequidad.

Una critica que puede hacerse a ambos estudios es que contemplan las remesas
como un ingreso exdgeno que simplemente se agrega al ingreso actual del hogar en
cuestion. Adams [1989] y Barham y Boucher [1998] adoptan un enfoque alternativo que
considera a las remesas como un sustituto del ingreso laboral que el inmigrante hubiera
aportado si se hubiese quedado en el hogar. Su razonamiento es que, al calcular lo que
seria el coeficiente de Gini en ausencia de las remesas, si uno no considera lo que hubiese
ingresado el hogar si el inmigrante se hubiese quedado, entonces la inequidad entre
hogares parece mayor y, en consecuencia, la brecha del coeficiente de Gini con remesas
aparece como erréneamente superior. Por ende, las remesas parecerian jugar un papel
mas importante en la reduccién de la inequidad. Sobre la base de este enfoque, Adams
[1989] en el caso de Egipto y Barham y Boucher [1998] en el caso de Nicaragua hallan
que las remesas incrementan la inequidad en el pais de origen.

En forma mas reciente, Unger [2005] utiliza un enfoque diferente, més agregado,
que conduce a una relacién positiva y significativa entre el crecimiento del ingreso per
capita y el porcentaje de hogares que recibe remesas en las diferentes comunidades. El
autor llega a la conclusién de que existe una convergencia en el ingreso per capita de las
municipalidades mexicanas que puede asociarse a las remesas.
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MERCADOS LABORALES

Una segunda pregunta que genera interés es de qué modo las remesas
internacionales afectan al mercado laboral en el pais receptor. Aparte de los canales a través
de los que la migracién puede influir sobre los resultados del mercado laboral, las remesas
tendrian un efecto propio a través de su impacto directo sobre la decisién de los individuos
para unirse a la fuerza laboral o al facilitar la inversiéon en emprendimientos nuevos que resulten
en la creacién neta de empleo. También puede haber efectos indirectos. Por ejemplo, muchos
estudios demuestran que las remesas incrementan el consumo de bienes no transables, en
particular, la vivienda. Las consecuencias en la creacién de puestos de trabajo en el sector de
la construccién podrian ser significativas. Indirectamente, las remesas podrian tener un efecto
sobre los mercados laborales en el mas largo plazo a través de su impacto sobre las decisiones
relacionadas con la educacion, aunque en este caso los efectos son mas ambiguos.

Existe un pufiado de estudios que investiga los efectos de la migracion en el
mercado laboral del pais receptor pero solamente unos pocos que consideran el efecto
especifico de las remesas. Funkhouser [1992] utilizé datos de una encuesta de la ciudad
capital de Nicaragua, Managua, y hallé que las remesas contribuyen en forma significativa
a disminuir la participacién de las mujeres en el mercado laboral (5,0 puntos porcentuales)
asi como de los hombres, aunque en menor medida (2,1 puntos porcentuales). El autor
también hall6 que las remesas incrementan, aunque en forma leve, la probabilidad del
empleo independiente: 1,2 puntos porcentuales para los hombres y 1,1 para las mujeres.
Hanson (en esta publicacién) utiliza el censo poblacional de México del afio 2000 y presenta
indicios que demuestran que las remesas internacionales se asocian con una menor oferta
laboral de las mujeres. Una vez mas los resultados para los hombres son similares pero mas
débiles aunque el autor sefiala posibles problemas de estimacion.

Chami, Fullenkamp y Jahjah [2005] establecieron un modelo en el que las remesas
dan lugar a un problema de riesgo moral: los integrantes de los hogares receptores utilizan
las transferencias enviadas por los inmigrantes para reducir sus esfuerzos en el trabajo. Los
autores luego argumentan y presentan pruebas de que dicha falta de incentivo para trabajar
puede traducirse en un crecimiento reducido dentro de una regresién que abarca a todo
el pais. Sin embargo, una reduccion en la participacion en la fuerza laboral podria tener
efectos positivos. Por ejemplo, Duryea, Lépez-Cédrdova y Olmedo [2005] demuestran que la
menor participacién de madres en la fuerza laboral disminuye la incidencia de la mortalidad
infantil. Ademas, Yang [2003] demuestra que las remesas disminuyen la participacion de
los nifios filipinos en la fuerza laboral e incrementan su escolarizacion.

CAPITAL HUMANO

Una pregunta que cobra especial importancia es si las remesas permiten a los
hogares incrementar su inversiéon en el capital humano, ya sea a modo de mayores gastos
en educacion o atencion de la salud, especialmente en nifios pequefios. La respuesta a
esta pregunta es relevante no solamente porque afecta el bienestar actual y permite a las
generaciones futuras romper el ciclo de pobreza sino también porque el capital humano
mejora las perspectivas de crecimiento de un pais.

Las transferencias de remesas pueden mejorar los resultados en los campos de
la educacién y la salud ya que reducen las restricciones sobre el ingreso que limitan una
inversion 6ptima en el capital humano. Sin embargo, seglin se mencioné mas arriba, el
impacto se ve opacado por otros efectos sobre las decisiones en el hogar a medida que
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ocurre la migracién. Resulta especialmente complejo analizar el impacto sobre las decisiones
relacionadas con la educacion a medida que los movimientos de la poblacién modifican
los datos sobre la educacién en los paises, a medida que la posibilidad de emigrar lleva
a la gente a comparar esos datos en los paises anfitriones y en los que envian remesas,
ya que las remesas pueden utilizarse para sufragar los costos de la emigracién, entre
otros. El impacto especifico de las remesas sobre la educacién es, por ende, una pregunta
empirica y muy probablemente sea atinente a un pais, no permitiendo la extrapolacién de
conclusiones tomadas de un contexto para aplicarlas a otro.

Existe una serie de estudios que indican que las remesas mejoran los logros
escolares entre los nifios de los hogares receptores. Cox Edwards y Ureta [2003] estiman
las posibilidades del abandono escolar en El Salvador y hallan que las remesas, sin importar
su monto, disminuyen la posibilidad de dicho abandono. Es interesante observar que los
autores consideran que las remesas tienen un impacto mucho mayor en cuanto a reducir
las posibilidades de abandono de la escuela que el ingreso laboral y que este ultimo efecto
es mas importante en las areas urbanas que en las rurales. En las dreas urbanas, US$ 100
en remesas (el promedio en su muestra) disminuye el riesgo de abandonar la escuela de los
nifios que estan en los grados primero a sexto en un 54% (14 % en las areas rurales). Entre
los grados 7° a 12° el riesgo se disminuye en un 27 % lo que resulta 10 veces superior (2,6
veces en las areas rurales) al efecto de otras fuentes de ingreso. Yang [2003] estudia el caso
de las Filipinas y halla que para los j6venes de entre 17 y 21 afios de edad, un incremento
en las remesas equivalente al 10% del ingreso inicial del hogar lleva a un aumento del
10,3% en la matriculacion. Es interesante observar que el autor utiliza la confusién que las
crisis asiaticas produjeron en la tasa de cambio y las diferencias en el destino de quienes
emigran como fuente exégena de variacién en los ingresos por remesas, lo que le permite
identificar el impacto causal de las remesas sobre la escolarizacién.

Kugler y Lotti (en esta publicacién) también analizan el caso de América Central.
Examinan elimpacto de las remesas sobre el capital humano en un marco de equilibrio general
que considera no solamente aquellos hogares que reciben remesas sino aquellos que no las
reciben. En su opinion, las remesas tienen dos efectos opuestos. Por un lado, los receptores
tienen mejores oportunidades de escolarizacién pero eventualmente pueden emigrar. Por
otro lado, los no receptores pueden encontrar mayores incentivos de escolarizacion, junto
con considerables incentivos de consumo y entretenimiento. Llegan a la conclusién de que
las remesas pueden incrementar el capital humano y reducir el desempleo cuando los costos
de la educacion y la fuga de cerebros son lo suficientemente bajos.

Lépez Cérdova [2005] demuestra que las tasas de analfabetismo entre nifios de
6 a 14 afos son inferiores mientras que otras tasas son iguales a medida que aumenta el
porcentaje de hogares que recibe remesas en una determinada municipalidad mexicana. Sin
embargo, considera que hay un impacto que redunda en una mayor asistencia escolar entre
nifios de cinco afios y no visualiza efecto alguno en nifios de entre 6 y 14 afios, ademas de
una falta de incentivo para que los adolescentes de entre 15 y 17 afos sigan concurriendo a la
escuela. Esto ultimo coincide con las conclusiones de Hanson y Woodruff [2003] y Mckenzie
y Rapoport, cuando ambos analizan el impacto de la migracién en forma mas amplia. Hanson
y Woodruff [2003] hallan que la migraciéon mejora la asistencia escolar de nifios y nifias que
tienen entre 13 y 15 afios de edad. El resultado es especialmente importante en el caso de las
nifas ya que, en general, corren el riesgo de abandonar la escuela.

Mckenzie y Rapoport consideran la forma en que la migracién afecta la
inequidad en la educacién en México. Este es un tema importante ya que la bibliografia
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sobre la inequidad ha ido mas all4 del andlisis de la distribucién de resultados como, por
ejemplo, el ingreso, para enfatizar la distribucion de activos y oportunidades. Tal como
argumenta De Ferranti et al. (2003], p. 3) estos dltimos son "factores determinantes
de los resultados". La educacion es una ventaja importante directamente vinculada a
los ingresos futuros. En México, la inequidad en el ambito educativo es una de las mas
marcadas entre los paises latinoamericanos.’® Mckenzie y Rapoport demuestran que la
migracion reduce la inequidad educativa, especialmente para las nifias, al reducir contra
toda logica la escolarizaciéon en el segmento superior de la educacioén.

Més alla de su impacto sobre los resultados de la educacion, las remesas pueden
jugar un papel importante en los paises donde el sistema publico de atencién de la salud
no puede brindar un seguro de salud universal y un tratamiento adecuado o cuidados
preventivos. América Latina es un caso destacado en este sentido, tal como se refleja en
la necesidad de depender de gastos de bolsillo para financiar la atencién de la salud. Los
gastos de bolsillo de los latinoamericanos totalizan un 75% de todos los gastos en sistemas
privados de salud' en comparaciéon con menos del 40% en paises de la Organizacion
para la Cooperacién y el Desarrollo Econémico (OCDE), mientras que las cifras para la
Republica Dominicana, El Salvador y México, tres de los grandes receptores de remesas, se
encuentran en un 90% 6 mas." Por ende, como ya vimos antes, no resulta sorprendente
que las encuestas de inmigrantes muestren que una motivacion importante para transferir
ingresos a las familias en sus paises de origen sea cubrir los gastos en atencién de la salud.

Amuedo-Dorantes, Pozo y Sainz analizan el papel que juegan las remesas en
gastos de atencion de la salud en México, donde aproximadamente un 50% de la poblacién
no cuenta con seguro médico. Los resultados indican que los gastos en atencién de la salud se
incrementan como respuesta a la recepcién de remesas y que dichos gastos responden mas
a los incrementos en ingresos provenientes de las remesas que de otros tipos de ingresos.

Los estudios que conocemos en relacién con el impacto de las remesas sobre
los resultados atinentes a la salud analizan el caso de México y se concentran sobre la
salud infantil. El primer estudio de Kanaiaupuni y Donato [1999] considera que en aquellas
comunidades mexicanas en las que hay una tasa de migraciéon elevada, la mortalidad
infantil es mayor. Sin embargo, el efecto perturbador de la migracion se ve mitigado por los
flujos de remesas. Frank y Hummer [2002] analizan de qué modo el proceso de migracion
afecta el riesgo de tener bajo peso al nacer - un indicador importante de supervivencia
de los nifios y de desarrollo del cerebro- y encuentran que el hecho de pertenecer a un
hogar de emigrantes proporciona proteccién respecto del riesgo de bajo peso al nacer,
principalmente a través de la recepcién de remesas. Un estudio reciente de Hildebrandt y
Mckenzie [2005] responde a algunas inquietudes sobre la robustez y la representatividad
de los dos estudios precedentes. Hildebrandt y Mckenzie [2005] confirman que los nifios en
hogares de emigrantes sufren una menor tasa de mortalidad y un mayor peso al nacer, lo
que se debe principalmente a las remesas pero también a la difusion de informacion sobre
la atencion de la salud que implica la migraciéon. De un modo similar, las conclusiones de
Duryea et al. [2005] sugieren que las remesas tienen un impacto positivo en la reduccién de
la mortalidad infantil a través de mejores condiciones de vivienda, ya sea permitiendo a las
madres permanecer en casa para cuidar a sus hijos, o permitiendo el acceso a los servicios
publicos (por ejemplo, al agua potable). Finalmente, Lépez Cérdova [2005] demuestra
que la mortalidad infantil en todas las municipalidades mexicanas disminuye a medida que
aumenta la cantidad de hogares que recibe remesas.
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INVERSIONES Y AHORROS

A menudo se sostiene que las remesas se utilizan principalmente para el consumo
visible y que poco queda para las inversiones productivas. Hasta ahora hemos visto que las
remesas ayudan a los hogares a salir de la pobreza, a disminuir las tasas de mortalidad y a
incrementar los logros en el campo de la educacion. Ademas los estudios empiricos demuestran
que las remesas se invierten en actividades productivas cuando éstas son rentables. No es
sorprendente que Durand, Kandel, Parrado y Massey [1996b] revelen que los inmigrantes
prefieren remitir hacia comunidades econémicamente dinamicas y emprendedoras que
hacia areas donde la actividad se encuentra paralizada. Las remesas también parecen estar
relacionadas con el acceso que tiene una comunidad a la red principal de transporte que es
importante para entregar los productos al mercado en tiempo y forma. Afortunadamente,
muchas comunidades en los paises que reciben remesas tienen las condiciones necesarias
para comenzar un emprendimiento y, en aquellos donde existen oportunidades, las remesas
parecen invertirse en actividades productivas. Las remesas tienen el potencial de ayudar a los
emprendedores a superar las fallas en el mercado crediticio que prevalecen en la mayoria de
los paises desde donde se emigra. En aquellos donde el acceso al crédito para los hogares de
bajos ingresos es a menudo dificil de obtener, la migracién (a corto plazo) es muchas veces la
solucion para poder acumular el capital necesario a fin de establecer un emprendimiento.

En un estudio de Massey y Parrado [1998] que se enfoca en 30 comunidades
dentro de los estados que mas emigrantes generan en México, un promedio del 21% de los
emprendimientos fue inicialmente financiado con ganancias obtenidas en los Estados Unidos.
En el &mbito de los hogares, el incremento de una unidad en el logaritmo de las remesas
incrementa en un 16% la probabilidad de invertir en un emprendimiento. Al utilizar una
muestra transversal de més de 6000 trabajadores independientes y pequefios propietarios de
empresas ubicadas en 44 areas urbanas de México, Woodruff y Zenteno [2004] demuestran
que las remesas resultan una fuente significativa de capital para micro empresas. Los
resultados estimados revelan un impacto mucho mayor de las remesas sobre el desarrollo de
micro empresas de lo que se habia estimado en encuestas en el ambito de las comunidades.
Finalmente, aunque aparenta ser mayor la inversién en actividades productivas en las 4reas
urbanas, los resultados sugieren que el impacto se siente mucho mas alla de las areas rurales
de donde provienen generalmente los emigrantes. Woodruff (en esta publicacién) se explaya
sobre el estudio anterior y analiza la conexion entre la migracién y la microempresa a través del
tiempo, lo que le permite inferir conclusiones sobre el vinculo causal entre ambas. Considera
que la inversion y el empleo se asocian con la migracién en micro empresas cuyas duefias
son mujeres. Para los hombres, los indicios en relacién con un impacto causal de la migracién
sobre la inversion y el empleo son mas fuertes. También expresa que los emprendedores en
regiones con un elevado nivel de migracion en México obtienen més ganancias.

En un estudio que utiliza datos de una encuesta sobre inmigrantes turcos que
regresaron a su pais'®, Dustmann y Kirchkamp [2001] demuestran que alrededor de la mitad
de la poblacion de inmigrantes que retorna se vuelve activa como emprendedor luego del
regreso y que el capital para comenzar un emprendimiento surge de los ahorros y del capital
obtenidos en el exterior. En esta muestra, el 32% de todos los emigrantes que retornan a su
pais, crea puestos de trabajo a través de su emprendimiento y el 12% de los emigrantes
que retornan emplea a trabajadores que no pertenecen a su familia. Mccormick y Wahba
[2001] también hallaron que, en el caso de Egipto, el total de ahorros realizados en el
exterior (y el tiempo que pasaron alli) tiene un efecto positivo y significativo sobre el hecho
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de convertirse en emprendedores. Finalmente, Adams [1998] analiza los efectos de las
remesas internacionales sobre la acumulacion de activos rurales en Pakistan y demuestra
que las remesas tienen un efecto estadistico mas importante sobre la acumulacion de
activos rurales que el total de los ingresos laborales.

Otra manera en la que las remesas pueden facilitar los ahorros es a través
de la inversién en la vivienda. Parrado [2004] analiza el impacto de las remesas sobre
la propiedad de la vivienda y la calidad de dicha vivienda en México. El autor cita un
informe del Centro de Informacién para el Desarrollo [1991] que confirma, segun se
menciona mas arriba, que el principal factor que limita la posibilidad de ser propietario
de una vivienda en México, asi como en otros paises de América Latina y el Caribe, es
la "falta casi total de acceso al crédito o un acceso solamente a tasas de interés muy
elevadas." Esto ultimo obviamente no permite que las familias de ingresos medios y
bajos obtengan cualquier tipo de crédito, especialmente aquellos hogares que no poseen
activo alguno que pueda utilizarse como garantia. En estas circunstancias, la migracion
puede concebirse en parte como una estrategia para acumular el capital necesario para
comprar una vivienda o mejorar la existente. Utilizando datos del Proyecto de Migracién
Mexicano, Parrado [2004] demuestra que el hecho de haber estado en los Estados
Unidos durante el afio anterior aumenta 1,2 veces la posibilidad de adquirir una vivienda.
Ademads, cada afo adicional de experiencia laboral en los Estados Unidos incrementa
en 2,8% la posibilidad de ser propietario de una vivienda. Al analizar la mejora de las
viviendas ya existentes, el autor encuentra que las viviendas de los inmigrantes en México
posiblemente estén en mejores condiciones (en lo que a pisos se refiere) y tengan mayor
numero de habitaciones independientemente del tamafo del hogar. Seglin se sugiere
mas arriba, Duryea et al.. [2005] consideran que las mejores condiciones de las viviendas
pueden tener un impacto importante en reducir la mortalidad infantil. Es interesante ver
que Parrado [2004] halla que la migracién incrementa la probabilidad de financiar la
adquisicién de una vivienda a través de un préstamo bancario.

III. RECOMENDACIONES SOBRE POLITICAS

Tal como lo sugiere la seccién anterior existen muchos indicios que indican que
las remesas tienen un impacto positivo y significativo sobre los resultados del desarrollo.
En esta seccion presentamos un compendio de las recomendaciones sobre politicas
realizadas por diferentes organizaciones internacionales, asi como por pensadores y
estudiosos que investigan el tema de las remesas a fin de aprovechar todo el potencial
de su desarrollo. Las recomendaciones se agrupan segun los siguientes objetivos: reducir
los costos de la remisién; incluir a quienes envian y reciben las remesas en el sistema
financiero e incrementar los beneficios que los inmigrantes pueden extraer del sistema
financiero; incrementar la afluencia de remesas y su circulaciéon a través de los canales
oficiales; contrarrestar los impactos macroeconémicos negativos; mejorar el desarrollo
local mediante el incremento y la orientaciéon de la afluencia de remesas a proyectos
especificos; mejorar la recoleccion de datos sobre remesas.™

Reducir el costo de la remisién: Aunque han disminuido sustancialmente los
costos en afos recientes, éstos siguen siendo elevados. El mercado de las remesas tiene
algunas caracteristicas que lo hacen especial. Las transacciones involucran inevitablemente a
agentes ubicados en diferentes paises; los costos se generan en ambos paises; y los costos son
influenciados porla tasa de cambio, un componente que los agentes no controlan directamente
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y una cifra que los consumidores no siempre conocen y asi los vendedores pueden ocultar
parte de su comision en esta tasa. En vista del presente escenario, practicamente todas las
instituciones y los autores instan a reducir las comisiones y asesoran al respecto. De Luna
Martinez [2005] argumenta que los esfuerzos por reducir los costos deben realizarse tanto en
el pais desde donde se envia la remesa como en el pais receptor y que se necesita un enfoque
comun y una coordinacién entre las autoridades de ambos paises para luchar contra las fallas
que no permiten la reduccién de las comisiones. En general, las medidas propuestas en la
bibliografia para reducir los costos se refieren a poder superar la poca competencia que existe
entre los proveedores de servicios (De Luna Martinez [2005]; Grupo de los 8 [2004]; Spatafora
[2005], Kapur [2004]; IDB [2004b]); la poca divulgacion de informacién para aquellos que
envian remesas como para quienes las reciben (De Luna Martinez [2005]; BID [2004b]);
una infraestructura de pagos deficiente que desalienta el uso por parte de los inmigrantes
de las instituciones financieras formales (De Luna Martinez [2005]; Grupo de los 8 [2004];
Kapur [2004]; BID [2004b]); restricciones en relacién con las operaciones transfronterizas
(De Luna Martinez [2005]; Grupo de los 8 [20041; BID [2004b]); impedimentos regulatorios,
por ejemplo, los gobiernos deberian asegurar un acceso no discriminado del sector privado a
sistemas de pago, con normas firmes en cuanto a la supervisiéon (Grupo de los 8 [2004]; BID
[2004b]); y la busqueda de asociaciones y alianzas (BID [2004b]).

Incrementar el uso y los beneficios del sistema bancario: En relacion con el
sistema bancario, las autoridades politicas deben actuar no solamente en el nivel de los
consumidores sino también de los bancos. En cuanto a los consumidores (los que envian y
reciben remesas), los gobiernos pueden promover el uso del sistema bancario al aumentar
los conocimientos relacionados con el sistema financiero (De Luna Martinez [2005]; BID
[2004b]; Spatafora [2005]; Lowell y De la Garza [2000]) lo que significa la toma de conciencia
sobre los beneficios de la bancarizacion - por ejemplo, acceso a préstamos o hipotecas- y la
informacién a los consumidores sobre los derechos relacionados con las transferencias. Sin
embargo, una de las razones por las que una gran parte de la poblacién no estd bancarizada
en América Latina, en particular, tiene que ver con el sistema bancario en si. No solamente
hay una falta de infraestructura en areas rurales y remotas sino que a menudo son menos
competitivos los bancos que otros intermediarios disponibles. Las autoridades politicas
podrian alentar a las instituciones financieras a aumentar su presencia en las areas rurales asi
como la gama de servicios que se propone a los consumidores (Kapur [2004]; Grupo de los 8
[2004]; BID [2004b]; Puri y Rizema [1999]). En aquellos casos en que las asociaciones no son
esponténeas, los gobiernos deben alentar la cooperacién entre los que proveen servicios de
remision y las instituciones financieras locales como, por ejemplo, entidades microfinancieras
y cooperativas de crédito (Grupo de los 8 [2004]; BID [2004b]). Orozco ofrece una vision
detallada de nueve instituciones financieras en la regién a fin de comprender la gama de
servicios que ofrecen a potenciales clientes que deseen enviar remesas.

Aumentar los flujos de remesas: el BID [2004a] ha instado a las autoridades
publicas a no afectar las remesas mediante impuestos o una regulacién excesiva de los flujos
de remesas."™ Otros actores han realizado propuestas sumamente positivas por si mismas
aun si no incluyen a las remesas en particular. Por ejemplo, tener politicas macroecondmicas
solidas especialmente en relacion con las tasas de cambio y de interés [Spatafora [2005];
Puri y Rizema [1999]; Addy, Wijkstrom y Thouez [2003]).

Gestionar los impactos macroeconémicos: Spatafora [2005] sugiere que los paises
que reciben grandes cantidades de remesas deban aceptar un mayor grado de flexibilidad en
su tasa de cambio de lo que seria necesario a fin de evitar efectos no deseados en los sectores
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exportadores. Kapur [2004] propone que la afluencia de remesas podria utilizarse para
securitizar cuentas a cobrar en el futuro a fin de mejorar la calificacion externa del crédito.

Mejorar el desarrollo local: son pocas las organizaciones internacionales que han
comprometido sus esfuerzos para promover el impacto de las remesas en las comunidades
receptoras para favorecer el desarrollo. La Declaraciéon del BID sobre las Remesas (BID
[2004b] subraya la importancia de promover actividades para el desarrollo local. El Grupo
de los 8 [2004] incidi6 a favor de una mayor coherencia y una mejor coordinaciéon entre
las organizaciones internacionales a fin de encontrar sinergias y evitar una innecesaria
redundancia en los esfuerzos. También recomiendan la creacién de fondos de desarrollo
local orientados al mercado y de cooperativas de crédito que les brindaria a los individuos
que reciben remesas una mayor gama de opciones para invertir en actividades productivas.
Lowell y De la Garza [2000] instan a apoyar a las Asociaciones Locales y, en particular,
su participacion en el desarrollo local. Tanto Puri como Rizoma [1999] y Lowell y De la
Garza [2000] proponen prestarle mds atencion a los inmigrantes que retornan a sus paises
de origen, por ejemplo, a través de proyectos que los ayuden a familiarizarse con las
reglamentaciones o a seleccionar un 4rea adecuada para la inversion.

Mejorar la recoleccion de datos: Varias organizaciones internacionales,
pensadores y estudiosos han solicitado que se mejore la recoleccién de datos sobre
remesas. Kapur [2004] va mas alld y sugiere especificamente que las agencias de gobierno
o ministerios involucrados se atengan a las Normas de Difusiéon de Datos Especiales del
Fondo Monetario Internacional (FMI) para abordar los serios problemas de coherencia y
oportunidad de los datos sobre remesas. El autor también insta a las autoridades politicas
a crear un mapeo espacial de sus comunidades en el exterior, no solamente por paises
sino por ubicaciéon geogréfica especifica. Esto permitiria a los intermediarios financieros
dirigirse con mayor precisién hacia estas comunidades.

IV, COMENTARIOS FINALES

Como hemos visto, a pesar de los desafios analiticos y la restriccion de datos,
existe un conjunto de indicios emergentes que indican que las remesas de los inmigrantes
internacionales pueden tener un impacto positivo sobre el desarrollo econémico y el bienestar
de los hogares. De todos modos, estos indicios son algo contradictorias y debe profundizarse
alin més el tema. Creemos que las comunidades internacional y de estudiosos deben tomar
nota de la importancia de mejorar la recoleccién de datos y ampliar los conocimientos sobre
la forma en que las transferencias de los inmigrantes internacionales afectan las perspectivas
de desarrollo de los paises receptores. En forma mds general, el debate precedente debe
apoyar el hecho de incorporar de un modo mds vigoroso los debates sobre la migracion
internacional en aquellos sobre la globalizacién de la economia mundial.

También hemos visto que en afos recientes se lanzé una serie de iniciativas de
politica y recomendaciones para abordar el creciente flujo de remesas. Las instituciones
que realizan remesas, las autoridades publicas y la sociedad civil deben luchar por facilitar y
reducir el costo de las transferencias de remesas, realizdndolas a través del sector financiero
y aprovechando su impacto sobre el desarrollo. El BID ha encabezado estos esfuerzos
en el Hemisferio Occidental. Subrayamos que el progreso en estas areas es quizas mas
politicamente factible que la reforma de la politica migratoria. Por ende, creemos que las
remesas merecen ser consideradas en forma especifica sin perder de vista el potencial mas
amplio de la migracién internacional para promover el desarrollo.
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Notas

! Este articulo se basa sobre documentos de trabajo méas extensos producidos por
Lépez-Cordova y Olmedo [2006].

2 El asesor académico fue el profesor Gordon Hanson del Departamento de
Economia, Universidad de California, San Diego.

3 Hanson [2005b] ofrece un compendio reciente de los debates en torno a la
reforma inmigratoria en los Estados Unidos, con énfasis en las consideraciones relacionadas
con las finanzas publicas.

4 En México el programa de transferencia condicionada en efectivo denominado
Oportunidades se encuentra estructurado de tal forma que es la madre y no el padre
quien recibe los pagos de la transferencia.

5 Véase Bendixen y St. Onge [2005], Tabla 3.2, para obtener un resumen.

6 Amuedo-Dorantes y Pozo [2005] utilizan datos del Proyecto Mexicano de
Migracién que puede no resultar representativo en el dmbito nacional.

7 Por ejemplo, los representantes del Ministerio de Desarrollo Social de México
han argumentado que las remesas tienen un impacto minimo sobre la reduccién de la
pobreza sobre la base de las observaciones que sostienen que los hogares pobres reciben
solamente una fraccion modesta de las transferencias generales de ingresos hacia México
("Remesas no disminuyen pobres.- Sedesol", Reforma, 20 de junio de 2005).

8 La segunda medicién capta la caida en el ingreso o consumo medio en relacién con
la linea de pobreza en todos los segmentos de la poblacién, mientras que en el tercero de
los casos, se da mayor importancia a los hogares mas alejados de la linea de pobreza.

° Munshi [2003] presenta pruebas empiricas sobre la importancia de dichas redes sociales
y demuestra que los inmigrantes mexicanos de comunidades con un elevado porcentaje
de migracion gozan de mejores resultados en el mercado laboral (salarios mas elevados,
menores rachas de desempleo) que inmigrantes similares provenientes de otras regiones.

0 México esta ubicado justo detrds de Ecuador en lo que se refiere a inequidad
en el &mbito educativo entre los estudiantes de 13 a 17 afios de edad (De Ferranti et al.
[2003], p. 3). En México, los individuos que se encuentran en la quinta parte de menores
ingresos de la poblacién tienen un promedio de asistencia a la escuela de solamente 3,5
afos comparado con 11,6 afios para aquellos que se encuentran entre la quinta parte méas
pudiente de la poblacién.

" Segun las definiciones de los Indicadores de Desarrollo Mundial, los gastos en
los sistemas privados de atencién de la salud incluyen gastos directos (de bolsillo) de los
hogares, seguros privados, donaciones de beneficencia, y pagos directos de servicios por
parte de las empresas privadas.
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12 Los datos y la definicién fueron tomados de los Indicadores de Desarrollo Mundial
del Banco Mundial.

1 Obsérvese que en el nivel macro no hay tanta diferencia entre las remesas y los ahorros
repatriados. En realidad ambos en general se confunden en las estadisticas internacionales.

14 Para el caso de América Latina y el Caribe, el Banco Interamericano de Desarrollo
(BID [2004a]) ha difundido una declaracion que establece una serie de recomendaciones
clave para facilitar la transferencia de remesas a la regién y para canalizar aquellas
transferencias a través del sistema formal.

1 Kapur [2004], BID [2004b] y Spatafora [2005] han recomendado que los proveedores
de servicios de remesas sean adecuadamente regulados y supervisados a fin de minimizar el
riesgo potencial de lavado de dinero y financiamiento del terrorismo.
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Remesas enviadas por inmigrantes paraguayos en Argentina:
prevalencia, montos y usos

Marcela Cerrutti * y Emilio A. Parrado

“ Centro de Estudios de Poblacion (CENEP) y Consejo Nacional de Investigaciones Cientificas y
Técnicas, Argentina. * Duke University.

Durante las dltimas dos décadas, los paises de América Latina han experimentado una
internacionalizacion cada vez mayor de sus mercados laborales, acompanada por un creciente
Sflujo de remesas, entre los que se destaca la emigracion de paraguayos hacia Argentina.

La emigracion de Paraguay a Argentina estuvo influenciada por diversos factores sociales,
econdmicos y politicos que operaron a ambos lados de la frontera, siendo uno de los factores
clave la estructura productiva del Paraguay.

Este trabajo se basa en la informacién obtenida en dos investigaciones sucesivas: la primera,

"Paraguayan Labor Migration to Argentina’, fue realizada entre 1999y 2000y financiada por la
Fundacion Mellon a través de The Population Studies Center de la Universidad de Pennsylvania
y la otra, "Dindmica e impacto de la migracion del Perii y del Paraguay a la Argentina’,
fue llevada a cabo entre 2003 y 2004, con financiamiento de la Fundacién Mac Arthur.

1. INTrRODUCCION

Durante las dltimas dos décadas, los paises de América Latina han experimentado
una internacionalizaciéon cada vez mayor de sus mercados laborales, acompafiada por un
creciente flujo de remesas. Cerca de veinte millones de personas nacidas en América Latina
y en el Caribe han emigrado, sin lugar a duda, Estados Unidos es el destino preferido por
la mayoria (CELADE [2005]). Actualmente, 10 millones de los 16,7 millones de emigrantes
que residen en Estados Unidos envian remesas a sus paises de origen por un valor estimado
de US$ 30.000 millones (BID-FOMIN [2004]). La migracién entre los paises de América
Latina, aunque menos importante en términos cuantitativos, también ha sido significativa.
En 1990, se estimé que los migrantes entre los paises del continente totalizaban cerca de
tres millones de personas (Martinez Pizarro y Villa [2005]).

A pesar de su relevancia, es muy poco lo que se sabe acerca de las remesas envia-
das entre paises de América Latina. Esto puede atribuirse a la escasez de datos, que ha limi-
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tado nuestra capacidad para comprender los comportamientos relacionados con el envio de
remesas, asi como de los efectos que éstas tienen sobre los flujos migratorios entre los paises
del continente (Weiss Fagen y Bump [2005]).!

Entre los paises de América Latina, uno de los flujos mas prominentes es la emi-
graciéon de paraguayos hacia Argentina. Actualmente, los inmigrantes paraguayos cons-
tituyen el mayor grupo de extranjeros en el pais (INDEC [2004]). Entre 1990 y 2000, la
cantidad de inmigrantes paraguayos con residencia en Argentina crecié un 30% vy lleg6 a
325.054 hacia el final de la década. Los inmigrantes provenientes de Paraguay represen-
tan actualmente el 21,2% del total de los inmigrantes en Argentinay el 31,2% de los que
provienen de paises de América Latina. A raiz de esto, en la actualidad, mas del 6% de la
poblacién de Paraguay reside en Argentina.

Existen algunos datos sobre la relevancia de las remesas enviadas a la economia
de Paraguay. Los datos del Banco Interamericano de Desarrollo (BID) muestran que, en
2005, Paraguay recibié US$ 550 millones en concepto de remesas. Esta cifra representa el
32,6% del total de las exportaciones de Paraguay y el 6,6% de su producto interno bruto
(PIB).2 Sin embargo, ninglin estudio se ha concentrado sobre los comportamientos relacio-
nados con el envio de remesas por parte de emigrantes paraguayos, las motivaciones que
determinan su envio y los efectos que tienen estas remesas.

EMIGRACION DE PARAGUAY A ARGENTINA

La emigracion de Paraguay a Argentina estuvo originada por diversos factores
sociales, econémicos y politicos que operaron a ambos lados de la frontera. En un prin-
cipio, las oportunidades econémicas y la demanda de fuerza laboral en el sector agricola
atrajeron paraguayos a la region Nordeste de Argentina. Después, las crisis politicas en
Paraguay, en especial durante la Guerra del Chaco (1936) y la Guerra Civil (1947), gene-
raron una mayor emigracion que, en muchos casos, tenia motivaciones politicas. Durante
este periodo también aumenté la diversidad de los lugares de destino y Buenos Aires
comenzé a ser el lugar elegido por una cantidad cada vez mayor de emigrantes. Esta ten-
dencia se reforzé en los afios sesenta, cuando las oportunidades laborales en los sectores
de la construccion, la industria manufacturera y los servicios personales promovidas por
el modelo de crecimiento basado en la industrializacién por sustitucién de importaciones
(IS1) (Marshall [1981] pp. 491-510), comenzaron a atraer inmigrantes no calificados, tanto
de las distintas regiones del pais como del extranjero, hacia Buenos Aires. Desde enton-
ces, Buenos Aires se ha convertido en el lugar de residencia preferido por los inmigrantes
paraguayos. Actualmente, un 73,3% de los inmigrantes provenientes de Paraguay reside
en el Area Metropolitana de Buenos Aires (INDEC [2004]).

Uno de los factores clave para explicar la formacién y la consolidacion del flujo
migratorio hacia Argentina radica en la estructura productiva de Paraguay. Histéricamente,
el proceso de urbanizaciéon en Paraguay fue uno de los mas lentos de América Latina. La
proporcion de poblacién urbana creci6 sélo de un 34,6% en 1950 a un 37,4% en 1972 y
hoy en dia no supera el 56,7 %. En Galeano [1982] -hace dos décadas- se relaciona la lenta
expansion del proceso de urbanizacion en Paraguay con dos factores principales: la falta de
desarrollo industrial y la dimension relativamente pequefia del sector de servicios. La estruc-
tura econémica de Paraguay estd dominada por un sector agricola considerable (aunque no
muy dindmico) que combina una distribucion de la tierra altamente desigual (latifundios)
con una proporcion significativa de la poblacion que trabaja en una agricultura de subsisten-
cia y de pequefia escala (minifundios). Con fines ilustrativos, podemos decir que, en 1991,
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el 40% de las unidades de produccién agricola tenia menos de cinco hectareas de extensiéon
y, no obstante ello, representaban sélo el 1% de la tierra cultivable. La principal fuente de
ingresos complementarios para algunas comunidades agricolas y pueblos pequefios siempre
ha sido una industria dindmica y productiva de artesanias. Sin embargo, su tamafio no es
suficiente para absorber el crecimiento de la poblacion.

Como las oportunidades laborales en el sector no agricola no eran suficientes
para absorber la fuerza laboral, abundante y cada vez mayor, la movilidad territorial de los
trabajadores, en especial la emigracion internacional hacia Argentina, se erigié como una de
las alternativas de supervivencia mas viables en algunas regiones de Paraguay.

Tradicionalmente, los inmigrantes paraguayos encontraban en Buenos Aires tra-
bajos no calificados en los sectores de servicios personales y la construccién. Sin embargo, el
tamafio que cobré este flujo a lo largo del tiempo también se ha visto afectado por tenden-
cias macroeconémicas de corto plazo. En un estudio previo de Parrado y Cerrutti ([2003]
pp. 101-132), se demostré que algunas variables macroecondémicas (el PIB per capita y el
tipo de cambio relativo de ambos paises y la tasa de desempleo en Argentina) eran sélidas
variables predictivas de las probabilidades de emigracion de los hombres jefes de hogar en
dos distritos paraguayos (Carapegud y San Roque Gonzdlez).?

Durante los afios noventa, la importante sobrevaluacion del peso argentino* consti-
tuy6 un incentivo poderoso para muchos emigrantes. El notable aumento en el poder adquisi-
tivo que representaban las remesas y los ahorros generados en Argentina ayudan a comprender
por qué la inmigracién desde Paraguay sigui6 creciendo incluso cuando la tasa de desempleo
en Argentina llegaba a niveles récord. La considerable brecha entre los ingresos potenciales en
Argentina y los ingresos reales en Paraguay era un incentivo poderoso para emigrar.

La crisis econédmica de 2001, combinada con la significativa devaluacién del peso
argentino, afectd tanto los flujos migratorios como las remesas. En Weiss Fagen y Bump
[2005] se sefiala que una cantidad significativa de inmigrantes que residian en Argentina
decidieron regresar a sus hogares. Al mismo tiempo, una cantidad cada vez mayor de argen-
tinos optd por la emigracion.

El caso de la emigracién desde Paraguay hacia Argentina presenta algunas
caracteristicas especificas que podrian afectar las decisiones de emigracién familiar y, por ende,
los patrones de envio de remesas. Una caracteristica notable es que las migraciones entre
Argentina y Paraguay son mas faciles, mas econémicas y menos riesgosas que las que tienen
lugar en otros contextos, en los que las fronteras estan significativamente mas protegidas.
Para los emigrantes paraguayos es relativamente facil cruzar la frontera en ambas direcciones.
Por lo tanto, la decision de los emigrantes respecto de viajar independientemente o con sus
familias no se ve tan afectada por otros factores, como el miedo a sufrir abusos durante el
cruce o a ser deportados, algo que prevalece especialmente en los flujos migratorios de un pais
menos desarrollado a uno mas desarrollado, como en el caso de México y Estados Unidos.

Ademas, en Argentina, los inmigrantes indocumentados tienen acceso a servi-
cios de salud y educacion basica. Aun cuando los indocumentados, en el mercado laboral
argentino, no pueden obtener beneficios sociales y se ven obligados a trabajar en activi-
dades informales, esta situacion no se limita a ellos: muchos trabajadores argentinos se
encuentran en la misma situacién. Otra diferencia importante radica en que los diferen-
ciales salariales entre Argentina y Paraguay no son tan significativos como en el caso de
las migraciones Sur-Norte (en especial hacia Estados Unidos) y el poder adquisitivo de los
ingresos de los inmigrantes es considerablemente menor en Argentina. Esta situaciéon no
s6lo podria afectar la probabilidad que los inmigrantes envien remesas y el monto de esas
remesas sino que también los patrones de envio.
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Con datos primarios limitados, en este trabajo se intenta ofrecer un primer
panorama de estos aspectos. Los objetivos especificos de este documento son tres: (1)
caracterizar a los emigrantes que envian remesas en relaciéon con aquellos que no lo hacen
y ofrecer alguna hip6tesis sobre las motivaciones que los llevan a hacerlo; (2) describir los
mecanismos de transferencia y su evolucién a lo largo del tiempo; (3) describir coémo se gastan
estos recursos en las comunidades receptoras. Como este sistema de migracion se caracteriza
por tener altos niveles de dinamismo y circularidad, extendemos nuestro andlisis para que
incluya el uso de los ahorros de los emigrantes en la promocién dell desarrollo en Paraguay.

Datos

En este articulo utilizamos dos fuentes de datos. La primera es una encuesta
realizada a 261 inmigrantes paraguayos con residencia en el Area Metropolitana de Buenos
Aires, que se realizé entre 2003 y 2004. Una de las dificultades al momento de realizar
encuestas entre los extranjeros que residen en Buenos Aires radica en la falta de un marco
muestral adecuado que permita obtener una muestra aleatoria. Para superar este obsta-
culo, utilizamos métodos de muestreo aleatorio dirigido aplicables en caso de poblaciones
pequefas y de dificil acceso. En nuestro caso, la metodologia implica basicamente detectar
areas con concentraciones elevadas de inmigrantes y, luego, obtener muestras aleatorias en
esas areas.®> Aunque es probable que los inmigrantes ya establecidos que residen fuera de
estas zonas de alta concentracién de inmigrantes no estén adecuadamente representados
en la muestra, esta metodologia ofrece una aproximacién mas adecuada a la poblacion bajo
estudio y resulta mejor que otras alternativas (Parrado, McQuiston y Flippen [2005]).

El cuestionario contiene informacion sobre un amplio espectro de temas, como
los comportamientos relacionados con el envio de remesas (métodos de transferencia,
frecuencia de envio, receptores y usos pretendidos para las remesas). También retine
informacion sobre la historia migratoria, familiar y laboral y la situacién sociodemografica,
socioeconémica y legal. Ademas, incluye preguntas sobre las formas de asimilacion a la
sociedad argentina, la red de recepcion, las redes sociales en general y las intenciones de
regresar a su pais de origen. También incluye informacion sobre las propiedades y nego-
cios de los inmigrantes y cémo los obtuvieron.

La segunda fuente de datos es una encuesta realizada sobre una muestra alea-
toria de 600 hogares en cuatro distritos de Paraguay (Carapegud, San Roque Gonzalez,
Paraguari y Piribebuy). La informacion fue recopilada en dos etapas: entre 1999 y 2000
en Carapegud y San Roque Gonzalez y en 2003 en Paraguari y Piribebuy. Estas muestras
se complementaron con una muestra dirigida mas pequefia de inmigrantes paraguayos en
Argentina provenientes de esos mismos distritos (90 casos).

Las comunidades incluyen tanto poblaciones urbanas como rurales. La poblacién
urbana corresponde al 4rea alrededor del centro de la ciudad que cuenta con mayor den-
sidad de poblacién y mayor actividad comercial, ademas de mejor transporte. Las zonas
rurales estdn mas alejadas del centro de la ciudad y son de dificil acceso, a causa de la poca
calidad de los caminos, que por lo general son de tierra.

El disefio de la investigacion se ajustd a la metodologia de etno-encuestas® y la
informacion se recopil6 tanto en el lugar de origen de los emigrantes como en sus lugares
de destino. Este disefio, como estudia ambos lugares, aborda muchos de los problemas
de seleccion que surgen si sélo se estudia la poblaciéon paraguaya residente en Argentina.
Las encuestas recabaron informacion de todos los miembros de cada hogar e incluyeron
un calendario de eventos que registra informacion retrospectiva sobre la emigracion, el
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empleo y las trayectorias familiares de todos los jefes de hogar y sus cédnyuges, afio por
afo. Otros componentes de la encuesta enumeraban los recursos econémicos de los que
disponia el hogar, como vivienda, tierra y negocios propios, ademds de la prevalencia
de la emigracion en la familia. La encuesta también incluia preguntas sobre los viajes
migratorios (los primeros, los Ultimos y los temporales) de todos los miembros del hogar.
También se recabo informacion sobre la emigracion y el lugar de residencia de los familiares
inmediatos del jefe de hogar y de su cényuge: padres, hermanos y otros familiares. Si la
persona contaba con experiencia migratoria, también debia responder preguntas acerca
del envio de remesas en aquel entonces y el uso que se les daba’. Como Paraguay es
una sociedad bilingle, las entrevistas en ese pais fueron llevadas a cabo por asistentes
capacitados en el dominio del espafiol y del guarani.

II. PATRONES, MECANISMOS DE TRANSFERENCIA Y USO DE LAS REMESAS

El envio de remesas es un proceso que comprende cuatro dimensiones relativa-
mente secuenciales: (1) la accion de enviar las remesas; (2) los mecanismos de transferen-
cia que emplean los emigrantes, en especial en relacién con su caracter formal o informal;
(3) las caracteristicas de quienes reciben las remesas; y (4) el uso que se da a las remesas
(consumo, inversion o ahorro).

En relacion con las practicas de envio de remesas, en Amuedo-Dorantes, Bansak
y Pozo [2004] se sistematizan todos los trabajos al respecto y se sefialan cinco conceptuali-
zaciones para explicar las transferencias internacionales de dinero que realizan los emigran-
tes. La primera (y la mas aceptada) destaca el altruismo (altruism) del emigrante para con
la familia que dejé atras. Sobre la base de este modelo, los estudios esperarian que los flu-
jos de remesas se vieran afectados tanto por las condiciones econémicas del pais de origen
como por las del pais de destino. Las remesas aumentan como resultado de un incremento
en los ingresos del emigrante y también a causa de una disminucién en el ingreso de su
familia. De acuerdo con este modelo, se espera que el monto de las remesas disminuya
gradualmente a lo largo del tiempo, a causa del debilitamiento de los lazos familiares.

El segundo modelo es el de suavizacién del consumo (consumption-smoothing),
segln el cual los emigrantes envian remesas para aliviar disminuciones no previstas en el
ingreso de su familia. En otras palabras, la emigracion se desarrolla como una estrategia
para diversificar los ingresos de un hogar. En este modelo, al igual que en el anterior,
se esperan aumentos de las remesas si se produce un shock de ingreso negativo en la
comunidad de origen.

El tercer modelo, donde el principal motivo para emigrar es realizar una inver-
sién (target savings), indica que algunas personas emigran con el propdsito predeter-
minado de realizar una compra o una inversion especificas. Este modelo predice que la
migracién serd temporal y que los emigrantes tenderan a enviar remesas y a retornar a sus
hogares con grandes sumas de dinero.

El cuarto modelo destaca que el envio de remesas constituye un seguro
(insurance) para los emigrantes que planean regresar a sus hogares. El envio de dinero
representa una manera de garantizar "una buena relacién con la familia" en caso de que
enfrenten dificultades durante el proceso migratorio. De manera alternativa, los emigrantes
pueden acumular ahorros para usar en caso de emergencia en sus hogares o como forma
de seguro personal. Para este enfoque, si aumenta la confianza de los emigrantes en los
paises de destino (es decir, si se reduce el riesgo de deportacion o la exposicion a riesgos
relacionados con el ingreso) se reduciran las transferencias de dinero.
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Por ultimo, la quinta perspectiva enfatiza el pago de obligaciones (loan repayment)
como el principal motivo detras del envio de remesas. Muchos emigrantes envian remesas
para pagar préstamos que contrajeron para costear los costos de emigracion (gastos de
transporte e ingreso ilegal, etc.). Por lo tanto, se espera que las transferencias de dinero
disminuyan con el correr del tiempo.

Muchas de las proposiciones derivadas de estas perspectivas conceptuales se
pusieron a prueba en distintos contextos. Como se sefiala en Docquier y Rapoport [2003],
a nivel microeconémico, las remesas ya son consideradas parte de un acuerdo familiar
informal que va mucho maés alld del altruismo y representa beneficios de aseguramiento
mutuo, suavizacién del consumo y alivio de las restricciones de liquidez. Los distintos tipos
de emigrante pueden tener distintas razones para enviar remesas.

Por desgracia, estas perspectivas conceptuales nunca fueron evaluadas empirica-
mente en el caso especifico de la emigracién de Paraguay a Argentina. La escasa bibliogra-
fia que existe al respecto apoya la idea de que este flujo migratorio se desarrollé como una
estrategia para reducir los riesgos en el hogar mediante la diversificacion de las fuentes de
ingreso. En Galeano y Morinigo [1982] se analiza el proceso de descomposicién de la eco-
nomia campesina y se sostiene que la movilidad territorial (interna y externa) y la basqueda
de empleos remunerados fueron las principales alternativas para complementar el magro
ingreso proveniente de la produccion agricola. Sin embargo, no existen estudios empiricos
sobre los patrones y las motivaciones que operan al momento de enviar remesas.

En relaciéon con los mecanismos de transferencia de remesas, la perspectiva
predominante considera que existen varios beneficios relacionados con el uso del sistema
financiero formal (bancos, principalmente) si se lo compara con otros medios informales.
Sin embargo, se ha sugerido que estos beneficios se materializan Unicamente bajo ciertas
condiciones, como disminuciones en los costos y regulaciones o la aplicaciéon de progra-
mas especificos, entre otras. Si los emigrantes prefieren enviar sus remesas utilizando
mecanismos de transferencia informales, es porque siguen considerdndolos mas ventajo-
sos (Lozano [2000] pp. 149-166).

Existe informacion que indica que, en el caso de la emigraciéon desde México a
Estados Unidos, la gran mayoria de los emigrantes mexicanos (méas del 70%) utiliza empre-
sas de transferencia de dinero para sus envios de remesas. S6lo una proporcién minoritaria
recurre a métodos informales como el envio a través de amigos, familiares o el correo
(13%), mientras que un 10% recurre a transferencias bancarias (Amuedo Dorantes, Bansak
y Pozo 2004]). En la caso de la emigracion desde Paraguay a Argentina, en el pasado predo-
minaban los métodos de transferencia informales (envio a través de amigos, familiares o por
transporte terrestre). Sin embargo, nuestros resultados indican que los patrones de envio
estan cambiando y que es cada vez mayor la proporcién de emigrantes que utiliza mecanis-
mos de transferencia formales, principalmente las empresas de transferencia de dinero.

Sin embargo, las transferencias de dinero (regulares u ocasionales) no son mas
que uno de los varios métodos empleados para transferir los recursos que genera la emigra-
cién. Como se mencioné en Avila et al. [2000], existen otras formas de transferencia, como
el envio de bienes o el regreso con ahorros al lugar de origen (en el caso de los migrantes
circulares o de aquellos que regresan definitivamente). Estos métodos parecen ser muy fre-
cuentes en el caso de los emigrantes paraguayos.

El tercer tema clave es el uso que se da a las remesas en las comunidades de ori-
gen. Este andlisis incluye el uso pretendido por quien envia las remesas y el uso que efectiva-
mente hacen quienes las reciben, ademas de los efectos de las remesas sobre el crecimiento
econdmico y la desigualdad del ingreso en las comunidades de origen.
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En relacién con el uso que se da a las remesas, los trabajos sobre el tema enfa-
tizan que las transferencias monetarias son mas beneficiosas cuando se las destina a acti-
vidades "productivas" que cuando se las usa Unicamente para el consumo. Las reme-
sas pueden tener efectos beneficiosos a largo plazo si promueven proyectos productivos
(Amuedo-Dorantes y Pozo [2004a]). Sin embargo, en la revision de la bibliografia sobre el
tema que se realiza en Martine, Hakket y Guzman [2000], se sostiene que la mayoria de las
evaluaciones sobre el efecto productivo de las remesas han registrado resultados desalen-
tadores. Esto se debe principalmente al hecho de que sélo una parte de las familias emplea
las remesas con fines de inversién productiva. Existen estudios realizados en muchos luga-
res que muestran que el grueso de las remesas se utiliza con fines de consumo bésico, no
necesariamente contribuyen a mejorar la capacidad productiva y, posiblemente, generan
relaciones de dependencia (Diaz Briquets [1991]; Papademetriou y Martin [1991]).% Aun
asi, en el caso de México se ha comprobado empiricamente que las remesas, cuando se
utilizan para adquirir bienes de consumo, tienen un efecto positivo, producto del efecto
multiplicador de estos gastos (Durand, Parrado y Massey [1996] pp. 423-444). Ademas
de este efecto multiplicador positivo del consumo, otros estudios también mostraron el
efecto positivo que tienen las remesas cuando son utilizadas para financiar la educacién de
los nifios. En Hanson y Woodruff [2003] se concluye que, en México, los nifios que viven
en hogares con emigrantes completan una cantidad significativamente mayor de afios de
escolaridad. Del mismo modo, en Cox y Ureta [2003] se sostiene que las remesas tienen
un efecto considerable y significativo en la retencién escolar en El Salvador.

También se ha sostenido que las contribuciones de las remesas al desarrollo y a
la reduccién de la desigualdad del ingreso estan intimamente ligadas con el contexto. La
utilizacion productiva de las remesas suele verse limitada por el entorno econémico de las
comunidades receptoras, por ejemplo, la estabilidad macroeconémica del pais o el nivel de
desarrollo econémico de cada comunidad. En Lozano [2000]; Sana [2003]; y Docquier y
Rapoport [2003] se sefiala que los estudios de la relacién entre las remesas y la desigualdad
no tienen resultados definitivos, quizas a causa de la "diversidad de los entornos estudiados
en términos de desigualdad inicial y la de las metodologias empiricas aplicadas" (p. 4).

Todo indica que las circunstancias econdmicas de las comunidades de origen no
son el unico factor relevante al momento de evaluar la importancia de las remesas para el
desarrollo econdémico: los beneficios reales que representan también dependen de las carac-
teristicas demogréficas de los hogares receptores. En el caso de México, en Corona [2000]
se demuestra que el efecto de las remesas depende del ciclo de vida de las familias recep-
toras: las familias mas jovenes estdn mas dispuestas a hacer inversiones productivas con las
remesas que las familias mas viejas, que en general las destinan a la subsistencia.

Utilizando nuestros datos primarios, intentaremos contribuir al conocimiento sobre
los patrones de envio de remesas, los métodos de transferencia y los usos que se dan a las
remesas que envian los emigrantes paraguayos en Argentina. En primer lugar, con informa-
cién recopilada a partir de los inmigrantes paraguayos que residen en el Area Metropolitana
de Buenos Aires, describimos cudntos envian remesas y con qué frecuencia lo hacen, cudles
son las caracteristicas relacionadas con los comportamientos de envio, cudles son los métodos
de transferencia, cudl es el monto de los envios, quiénes los reciben y cudl es el uso que espe-
ran que se les dé a las remesas en Paraguay. En segundo lugar, a partir de informacién reunida
en cuatro comunidades en Paraguay, estimamos la cantidad relativa de hogares que recibe
remesas provenientes de Argentina, cudles son sus caracteristicas y cémo usan esas transfe-
rencias. Ademas, en el caso de los emigrantes que regresan, analizamos sus patrones de envio
de remesas y ahorro correspondientes durante el periodo de residencia en Argentina.

N° 27 - Jurio-DiciemBrE 2007 INTEGRACION Y COMERCIO



III. COMPORTAMIENTO RELACIONADO CON EL ENVIO DE REMESAS
DE LOS EMIGRANTES PARAGUAYOS QUE RESIDEN EN BUENOS AIRES

PATRONES DE ENVIO DE REMESAS

En esta seccion se describe cudntos emigrantes paraguayos envian remesas y
cémo difieren los patrones de envio en funcién de las caracteristicas de esos emigran-
tes. Como se mencion6 anteriormente, son varias las razones por las que los emigrantes
pueden enviar remesas: altruismo, acumulacién de ahorros por motivos de precaucion,
acumulaciéon y diversificacion de activos o para autoasegurarse o asegurar a la familia. Las
motivaciones de los emigrantes al momento de enviar dinero a sus hogares no son nece-
sariamente excluyentes entre si y es probable que el envio de remesas obedezca a mas
de un motivo. En esta seccion describimos cudles son las caracteristicas de aquellos emi-
grantes con mayores probabilidades de enviar remesas activamente. Este analisis inicial
quizad permita comprender un poco mejor las diferencias y las similitudes que muestran
los comportamientos relacionados con el envio de remesas de los emigrantes paraguayos
cuando se los compara con los de otros flujos migratorios.

En el Cuadro 1 se muestra que casi dos de cada tres emigrantes adultos con
residencia en el Area Metropolitana de Buenos Aires enviaron remesas a Paraguay al menos
una vez (un 63,6%). Sin embargo, la proporcién de emigrantes que envia remesas en la
actualidad es significativamente menor (un 32,2%). Si bien la diferencia no es demasiado
importante, este porcentaje es menor que el 42% que se registra entre los emigrantes de
origen latino que residen en Estados Unidos (Pew Hispanic Center [2003]).

Otra caracteristica relevante es la frecuencia con que los emigrantes envian
dinero a sus hogares. Esta informacién es especialmente importante para la estimacién de
los flujos totales anuales. Sélo cuatro de cada diez personas que envian remesas activa-
mente lo hace en forma mensual. Entre aquellos que han enviado remesas en el pasado,
la proporcién era todavia menor (Cuadro 2).

En relacion con las caracteristicas sociodemogréficas, las mujeres muestran una
mayor disposicién a enviar remesas, a enviarlas en forma activa y con mayor regularidad.
También se registra una mayor disposicién a enviar remesas en los emigrantes de mediana
edad que en los mas jovenes y los de mayor edad. Estas diferencias que se observan en el
comportamiento relacionado con el envio de remesas en funcién de la edad del emigrante
seguramente se deban a que las responsabilidades respecto al hogar y la familia de las perso-
nas varian ampliamente a lo largo de las distintas etapas de la vida. Por ejemplo, mientras que
casi la mitad de los emigrantes de entre 35 y 44 afios de edad envia dinero a Paraguay actual-
mente, en el caso de los de més de 55 afios de edad la proporcion es de sélo el 16,1%.

En forma similar a lo que se comprob6 en el caso de otros flujos migratorios
(por ejemplo, la emigracién desde México hacia Estados Unidos), una variable significa-
tiva para predecir la probabilidad de que un emigrante envie dinero activamente es el
lugar de residencia de los familiares cercanos. Los emigrantes que tienen cényuge o hijos
en Paraguay muestran mayor disposicion a enviar remesas en forma activa. Mientras
que las proporciones de emigrantes que dejaron cdnyuge o cényuge e hijos en Paraguay
y envian dinero activamente son del 62% y del 63%, en el caso de los que residen en
Argentina con su cényuge y sus hijos el porcentaje se reduce al 29%. Los emigrantes que
se encuentran en cualquier otra situacién familiar tienen una probabilidad incluso menor
de enviar remesas de manera activa. El tener padres en Paraguay también es una variable
significativa para predecir si un emigrante enviard remesas con regularidad: un 42% de
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quienes tienen padres en Paraguay envian remesas mientras que sélo un 13% de los emi-
grantes que no tienen padres en su pais de origen envian dinero.

Del mismo modo, la proporcién de personas que envian dinero en forma activa
es mayor entre los emigrantes que tienen una propiedad en Paraguay que entre los que
solo tienen propiedades en Argentina o no tienen propiedades. Resulta interesante notar
que son aquéllos que cuentan con propiedades en ambos paises los que muestran mayor
disposicion para enviar dinero a sus lugares de origen (un 53 %, contra un 28% en el caso
de quienes solo tienen propiedades en Argentina).

De acuerdo con lo previsto, también los emigrantes recientes, los migrantes
circulares, los indocumentados y los que tienen intenciones de regresar a Paraguay pre-
sentan mayor disposiciéon a enviar remesas en forma activa. Si sélo se tiene en cuenta
el dltimo viaje a Argentina, un 46% de aquéllos con menos de cinco afios de residencia
envia dinero activamente, proporciéon que se reduce notablemente entre quienes per-
manecieron por mas tiempo (un 29% en el caso de aquéllos con mas de 10 afios de
residencia en Argentina). Entre los que realizaron al menos tres viajes, la proporcién de
emigrantes que envia remesas con regularidad es del 44%, mientras que entre aquéllos
que soélo viajaron una vez es del 29%. Los emigrantes indocumentados también muestran
una disposicion algo mayor a enviar dinero en forma activa que los documentados (un
38% y un 30%, respectivamente). Por Gltimo, también hay una mayor probabilidad de
encontrar un emigrante que envie remesas a su pais de origen entre aquéllos que decla-
raron tener intenciones de regresar a Paraguay que entre quienes pretenden quedarse en
Argentina (un 42% y un 26%, respectivamente).

En lo que se refiere al vinculo que existe entre los comportamientos relaciona-
dos con el envio de remesas y las caracteristicas del empleo de los emigrantes, notamos
que los trabajadores asalariados muestran mayor disposicién a enviar remesas activa-
mente que los que trabajan en forma independiente (auténomos, trabajadores familiares
o empleadores). Resulta interesante que exista una relaciéon positiva entre el ingreso de
los emigrantes y la proporcion que envia remesas en forma activa: mientras que el 51%
de los que perciben mas de US$ 250 mensuales envia dinero a sus hogares, la proporcion
se reduce al 27% entre aquéllos que perciben menos de US$ 150. Nuestro analisis es
limitado en este aspecto ya que en nuestra encuesta sélo recopilamos informacion sobre
los ingresos del encuestado y no sobre los ingresos totales del hogar.

MONTOS DE LAS REMESAS

Los montos mensuales que envian los emigrantes que residen en Argentina son
relativamente bajos. Mientras realizdbamos trabajos de campo tanto en Argentina como en
Paraguay en 2003, los emigrantes mencionaban con frecuencia que, tras la devaluacién del
peso argentino, continuaron enviando la misma cantidad de pesos. Por consiguiente, el poder
adquisitivo de las remesas en Paraguay se vi6 reducido significativamente desde 2002.

El Cuadro 3 muestra los montos de remesas que envian los emigrantes -mensual
o esporadicamente- en la actualidad. Sélo una pequefia minoria (un 12,5%) envia montos
mensuales por debajo de los $ 100, mientras que cerca de la cuarta parte de los emigrantes
envian $ 100 (aproximadamente US$ 35). En el otro extremo del espectro, sélo una minoria
muy pequefia (un 3,1%) envia mas de $ 300 (cerca de US$ 100). Por lo tanto, la gran mayo-
ria de los emigrantes que envian remesas a sus hogares regularmente lo hacen por montos
que van de los US$ 35 a los US$ 65 al mes. Resulta interesante notar que los emigrantes que
so6lo hacen envios esporadicos también envien cantidades pequefas de dinero.
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PATRONES DE ENVIO DE REMESAS Y MONTOS ENVIADOS: ANALISIS MULTIVARIANTE

A fin de determinar el efecto neto de cada una de las caracteristicas que afectan
la probabilidad de que un emigrante envie dinero en forma activa y el monto de esos envios,
estimamos en primer lugar un modelo de regresion logistica binomial y, en segundo lugar,
un modelo de regresién de MCO limitado a quienes envian remesas activamente.’

En primera instancia nos concentramos en los factores relacionados con la pro-
babilidad de que un emigrante envie dinero regularmente. Estimamos modelos para todos
los emigrantes y también para hombres y mujeres por separado. A tal efecto tuvieron en
cuenta tres grupos de factores: los relacionados con la emigracion, los relacionados con el
individuo y las caracteristicas del hogar.

Como se menciond anteriormente, estudios realizados en otros contextos indican
que en el caso de los emigrantes que envian dinero con fines altruistas, se espera que las
remesas disminuyan con el correr del tiempo a causa del debilitamiento de los lazos con el
hogar. Nuestros datos no respaldan esta presuncion: los afios de residencia en Argentina no
tienen un efecto significativo sobre la probabilidad de que un emigrante envie remesas regu-
larmente (Cuadro 4). Esa probabilidad, sin embargo, registra una relacién positiva con otros
indicadores, como la intencién de regresar a Paraguay o la cantidad de viajes realizados a
Argentina. Aunque la gran mayoria de los emigrantes de nuestra muestra pasé muchos afios
en Argentina, ambas variables son indicadores claros del caracter temporal del viaje. En otras
palabras, mantienen lazos fuertes con Paraguay mediante viajes sucesivos y muchos desean
regresar a pesar de que dicho regreso es incierto. Estos resultados parecen indicar que es
posible que existan motivos altruistas entre quienes envian remesas activamente, aunque, a
causa del importante efecto de las intenciones de regresar, también indican que los emigran-
tes envian remesas con el propésito de proveer una suerte de seguro a sus familias.

La relacién que se registra entre la probabilidad de que un emigrante envie reme-
sas regularmente y el lugar de residencia de los familiares contintia siendo importante luego
de controlar todas las demds caracteristicas. Ademas, es significativa tanto para hombres
como para mujeres emigrantes. Aquéllos que tienen hijos en Paraguay presentan una pro-
babilidad casi seis veces mayor de enviar remesas en forma activa. Del mismo modo, tam-
bién es mayor la probabilidad de que los inmigrantes que tienen a sus padres viviendo en
Paraguay envien remesas en forma activa: la probabilidad de quienes tienen padres en
Paraguay es casi cuatro veces mayor que la de quienes no dejaron a sus padres.

Todo indica que la situacion legal de los emigrantes no es un factor significativo
al momento de explicar el comportamiento relacionado con el envio de remesas. En parte,
este resultado puede deberse al hecho de que, como se dijo anteriormente, estamos con-
trolando otros factores migratorios significativos. Sin embargo, también es posible que
el hecho de ser un inmigrante indocumentado en Argentina no tenga consecuencias tan
graves como en sociedades mas desarrolladas. Es necesario profundizar la investigacion
a fin de determinar hasta qué punto varian las diferencias salariales, patrones migratorios
e intenciones de regreso entre los inmigrantes documentados y los indocumentados en
funcién del nivel de desarrollo de los paises de destino. Como se concluyé en Amuedo-
Dorantes y Pozo [2006] en el caso de la emigracion desde México hacia Estados Unidos,
los emigrantes son personas adversas al riesgo que envian mas remesas cuando notan
mayores riesgos relacionados con el ingreso. Si los riesgos de los emigrantes relacionados
con su situaciéon de indocumentados son menores en Argentina, es posible que no sientan
tanta necesidad de enviar dinero a sus hogares.
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En lo que se refiere al sexo y a las caracteristicas del hogar, tras controlar los
datos de las caracteristicas del hogar, notamos que las mujeres y los hombres presentan
probabilidades similares de enviar remesas (Cuadro 4).

El hecho de tener un cényuge en Argentina tiene un efecto diferencial que
depende de la participacion de ese conyuge en la fuerza laboral: la probabilidad de que el
emigrante envie remesas activamente si su conyuge no tiene trabajo es significativamente
menor que la registrada si su conyuge tiene empleo o no reside en el hogar. Este resultado
indica, por un lado, que el ingreso de los hogares puede ser mayor en aquellos hogares
en los que el conyuge tiene trabajo, lo cual aumenta la probabilidad de enviar dinero al
pais de origen. Por otro lado, también es posible que sea un indicador de las intenciones
de los emigrantes de permanecer en Argentina. También es muy posible que aquellos
emigrantes cuyo cényuge participa en la fuerza laboral sean aquéllos con menores lazos
con Paraguay y mayores intenciones de permanecer en Argentina.

La participacion de los emigrantes en la fuerza laboral y la posicién que ocupan
en sus trabajos también estan vinculados con su comportamiento en relacién al envio
de remesas: aquéllos que tienen una fuente relativamente estable de ingresos (es decir,
los trabajadores asalariados) muestran una disposicion significativamente mayor a enviar
remesas en forma activa que quienes trabajan en forma independiente o no tienen trabajo
o se desempefian en trabajos inestables. Esto puede atribuirse tanto al mayor nivel de
ingresos como al hecho de contar con una fuente de ingresos mas predecible.

Por ultimo y, una vez mas, en favor de la idea de que aquellos emigrantes con
mejor posicion econémica muestran una mayor disposiciéon a enviar remesas, notamos
que el hecho de tener propiedades tanto en Paraguay como en Argentina aumenta la pro-
babilidad de que un emigrante envie remesas a su hogar en forma activa. Los emigrantes
que cuenta con una mejor posicién econémica y también mantienen lazos con Paraguay
son los que mas probabilidades tienen de enviar dinero.

Los factores asociados al comportamiento relacionado con el envio de remesas
de hombres y mujeres son muy similares. Los signos de los coeficientes son iguales, aun-
que sus valores y sus niveles de significatividad difieren. Como mencionamos anterior-
mente, el hecho de ser jefe de hogar, tener intenciones de regresar, ser un migrante cir-
cular (lo cual se determina en funcién de la cantidad de viajes a Argentina), tener padres
en Paraguay y poseer propiedades en Argentina y en Paraguay en el caso de las mujeres
tiene un efecto mas marcado sobre la probabilidad de enviar remesas.

Centrando nuestro analisis sobre quienes envian remesas activamente, pase-
mos ahora a analizar los factores que explican el monto que suele enviarse a Paraguay.
Como mencionamos anteriormente, por desgracia no contamos con informacién sobre
el ingreso total de los hogares, que podria ser una variable predictiva muy sélida de los
montos de las remesas enviadas a Paraguay.

En el Cuadro 5 se muestran los resultados de los modelos de regresion de MCO
para el total de emigrantes que envian remesas con regularidad y para el comportamiento
de los hombres y mujeres por separado. Al igual que en otros contextos, si bien la proba-
bilidad de enviar remesas depende mucho de las caracteristicas sociodemogréficas y las del
hogar, no ocurre lo mismo con el monto de las remesas (Massey y Parrado [1994] pp. 3-30).
En nuestro caso, esto se ve acentuado por el tamafio reducido de las muestras.

Resulta interesante notar que los factores explicativos del monto enviado difie-
ran de aquéllos que predicen la probabilidad de enviar dinero y que también difieran
conforme se trate de hombres o mujeres. La edad y los afios de escolaridad de las mujeres
presentan una relacion positiva con el monto enviado. Sin embargo, en el caso de los
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hombres, las variables relacionadas con el capital humano parecen ser menos importantes
para predecir el monto de las remesas.

Aunque los trabajadores independientes muestran una menor disposiciéon a
enviar remesas, si de hecho lo hacen, el monto que envian es mayor que el que envian
los trabajadores asalariados. Esta caracteristica parece ser relevante sélo en el caso de las
mujeres que envian dinero con regularidad, no asi entre los hombres.

Si bien no es una variable ex6gena respecto de la decisiéon de enviar remesas,
los emigrantes que planean regresar a Paraguay envian montos mayores que aquéllos que
pretenden quedarse en Argentina ya sean hombres o mujeres (aunque en el caso de los
hombres el coeficiente es significativo s6lo marginalmente).

METODOS DE TRANSFERENCIA

Histéricamente, los inmigrantes paraguayos en Argentina utilizaron métodos de
transferencia informales, por ejemplo, a través de favores de familiares o amigos. Este com-
portamiento indica que los inmigrantes confiaban en estos intermediarios y que existia la
costumbre de conceder estos favores reciprocamente. Sin embargo, la situacién ha cam-
biado con el correr del tiempo, gracias a la proliferacion de alternativas formales de trans-
ferencia para enviar el dinero al lugar de origen. Un caso interesante es el de las empresas
de autobuses. En el pasado, la transferencia de dinero mediante las empresas de autobuses
constituia una practica muy comun, aunque se hacia de manera informal, a veces solici-
tando a los conductores que actuaran como intermediarios. Actualmente, las empresas de
autobuses ofrecen un servicio similar al de las empresas que se dedican a la transferencia de
dinero. Cobran una tarifa (a menudo entre US$ 5 y US$ 7 por cada US$ 100 enviados) y
también se benefician a partir de las diferencias en el tipo de cambio.

Este cambio se muestra en el cuadro 6: entre quienes enviaban remesas en el
pasado el método preferido era la transferencia a través de familiares o amigos (un 48,8%),
mientras que entre quienes envian remesas en la actualidad los métodos mas habituales son
las empresas de autobuses y las empresas de transferencia de dinero. Sélo una minoria ha
recurrido a los bancos para enviar sus remesas (un 4,9% de quienes solian enviar remesas).

RECEPTORES DE LAS REMESAS

Los principales receptores de las remesas en Paraguay son los padres y los her-
manos de los emigrantes. Como se ve en el cuadro 7, siete de cada 10 emigrantes envian
o han enviado remesas a estos familiares (un 69,6%), mientras que dos de cada 10 envia-
ron o envian remesas a sus conyuges e hijos (un 19,9%). Se registra el mismo patrén de
comportamiento entre las personas que envian dinero actualmente y las que lo hicieron en
el pasado, aunque hay algunas diferencias interesantes entre los sexos: los hombres mues-
tran mayor disposicion que las mujeres a enviar remesas a sus conyuges e hijos (un 40% y
un 21,7%, respectivamente). Esta diferencia entre hombres y mujeres puede atribuirse al
hecho de que los hombres casados tienen méas probabilidades de ser emigrantes circulares y
a dejar a sus familias en Paraguay, mientras que las mujeres muestran mayor disposicion a
dejar a sus hijos con sus padres o a establecerse definitivamente en Argentina.

UsO PRETENDIDO PARA LAS REMESAS EN PARAGUAY

En nuestra encuesta, también hicimos preguntas acerca del uso que el emigrante
pretendia que se le diera a las remesas recibidas en Paraguay. Notamos que la gran mayoria
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de los emigrantes (ocho de cada diez) envian remesas tnicamente con el propésito de cubrir
los gastos en sus hogares: alimentos, vestimenta, etcétera (cuadro 8). Ademas de este uso,
un 28,9% declaré que también envian remesas para cubrir gastos de salud, mientras que
un 15,7% las envia para solventar los gastos de educacién de sus hijos.

La proporcion de emigrantes que envia dinero para invertir en actividades pro-
ductivas no es significativa. Entre ellos, es similar la proporcién de quienes respondieron
que el dinero es o fue utilizado para actividades agricolas (herramientas, animales, etc.),
los que mencionaron la construccion de viviendas y los que se refirieron a la adquisicion de
vehiculos. Es importante mencionar que cuando se tienen en cuenta otras transferencias (en
especial los ahorros, en el caso de emigrantes que regresan a Paraguay), las inversiones en
tierra, en construccién y en creacién de negocios se vuelven mas significativas. Por lo tanto,
nuestros datos respaldan la idea de que los emigrantes paraguayos envian remesas tanto
con fines altruistas como con la finalidad de proveer un seguro a sus familias.

PROPIEDADES Y REMESAS

La mitad de los emigrantes paraguayos que residen en Buenos Aires son pro-
pietarios de viviendas en Argentina. No es extrafio que los emigrantes posean o hayan
poseido otras propiedades (un 28,4% de los encuestados). Por lo general, estas propie-
dades estan ubicadas en Paraguay y la mitad de ellas fueron adquiridas con remesas o
ahorros provenientes de Argentina. En otras palabras, uno de cada 10 emigrantes encues-
tados pago sus propiedades en Paraguay con dinero percibido en Argentina.

También notamos que el 12% de los emigrantes encuestados es propietario
de comercios o empresas pequefas. Resulta interesante verificar que la gran mayoria de
estos comercios estd ubicada en Argentina y no en Paraguay. S6lo ocho de los encues-
tados tienen comercios propios en Paraguay (pequefas tiendas de alimentos o fabricas
de productos textiles o zapatos). Esta preferencia para establecer empresas en Argentina
antes que en Paraguay se relaciona con la decisién de quedarse permanentemente en el
pais de destino. Sin embargo, también puede indicar que las perspectivas de negocios en
las comunidades de origen no son tan promisorias. Por Ultimo, el 14% de los emigrantes
que residen en Argentina es propietario de parcelas en Paraguay, en la mayoria de los
casos (un 77 %) adquiridas con dinero generado en Argentina.

IV, REMESAS DESDE LA PERSPECTIVA DE LAS COMUNIDADES PARAGUAYAS

Hasta ahora hemos descrito los patrones de envio de remesas y el uso que se
da a esas remesas a partir de datos provenientes a los emigrantes paraguayos que residen
en Buenos Aires. En esta seccion ponemos el énfasis sobre lo que ocurre en Paraguay. A
partir de los datos de una encuesta realizada en los hogares de cuatro distritos paraguayos
(Carapegud, San Roque Gonzalez, Paraguari y Piribebuy), en primer lugar presentamos las
cantidades relativas de hogares que declaran estar recibiendo remesas desde Argentina,
ademds de quiénes las envian y el uso que se les da. En segundo lugar nos concentramos
en aquellos hogares cuyos jefes tienen experiencia migratoria y describimos sus patrones de
ahorro y de envio de remesas, ademas del uso pretendido para esas transferencias.

En las cuatro comunidades estudiadas, la proporcién de hogares que recibian reme-
sas desde Argentina es de un 11%. En forma similar a los datos reunidos en Buenos Aires, que
indicaban que la mayoria de los receptores de las remesas eran padres y hermanos, los datos
recopilados en Paraguay muestran que un 76% de los hogares recibia remesas enviadas por
hijos, mientras que la proporcién que recibia remesas de hermanos era de 14%.
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En relacién con el uso que se da a las remesas en los hogares receptores, nues-
tra informacién parcial (sélo cubre los distritos de Piribebuy y Paraguari) indica que la
gran mayoria utiliza el dinero para el mantenimiento del hogar. Nadie declaré destinar las
remesas a actividades productivas.

También notamos que una gran proporcién (el 89%) es duefia de las viviendas
que ocupan, propiedades que un 10% de la muestra pagé con remesas o con ahorros de
emigrantes (Cuadro 9).

En estos cuatro distritos, aproximadamente 3 de cada 10 hogares tuvo al menos
un jefe -hombre o mujer-"" con experiencia migratoria en Argentina. Si nos concentramos
en esos hogares de emigrantes, notamos que 4 de cada 10 (hombres o mujeres) enviaron
remesas a sus hogares mientras residian en Argentina.’? Los principales receptores de las
remesas eran los padres (en un 44 % de los casos) y los hijos (en un 38%). El hecho de que
haya sido mayor la proporciéon de emigrantes en Paraguay -si la comparamos con los que
residen en Argentina- que declar6 haber enviado dinero a sus hijos (una vez mas, si compa-
ramos con quienes residen en Argentina) se relaciona con su condicién de jefes de hogar.

Los emigrantes que regresaron, también en este caso, declararon que enviaron
remesas para pagar por el mantenimiento del hogar (un 73%) y la educacién de los hijos
(un 7,5%). Sélo un 11% envié remesas para comprar o reparar una propiedad (un 7,5%) o
para comprar tierra o desarrollar una empresa (un 3,8%).

Uno de los hallazgos mas interesantes que registramos es que una proporcién
significativa de emigrantes regres6 con ahorros. Dos de cada tres emigrantes regres6 a
Paraguay con fondos obtenidos en Argentina. Los emigrantes paraguayos que regresaron
dieron a estos ahorros un fin distinto del que se dié a las remesas. Aunque una proporcion
importante también los destiné a pagar gastos de mantenimiento del hogar (un 40%), otro
grupo significativo los utilizé6 para comprar o reparar una vivienda (un 36%). El hecho de
que una gran proporciéon de emigrantes utilizé los ahorros con fines inmobiliarios se condice
con el resultado que indica que cerca de un 10% de las viviendas en las cuatro comunidades
fueron total o parcialmente adquiridas con fondos generados en Argentina. También com-
probamos que un 18% de los emigrantes que regresaron empled los ahorros para financiar
una empresa o la compra de tierras.

V. CONCLUSIONES

Este trabajo se concentra en los patrones de envio de remesas, los métodos de
transferencia y el uso que se da a esas remesas por parte de uno de los flujos migratorios mas
significativos entre paises de América Latina: el de Paraguay a Argentina. Este flujo comenzé a
cobrar importancia alrededor de 1950 y desde entonces, ha crecido en forma sistemética. Hoy
en dia, cerca de un 6% de la poblacion total de Paraguay reside en Argentina.

No puede subestimarse la importancia que revisten estas remesas para la econo-
mia de Paraguay. Sin embargo, a diferencia de lo que ocurre en el caso de las remesas en los
flujos migratorios Sur-Norte, es poco lo que se sabe sobre los comportamientos relacionados
con el envio de remesas de los emigrantes y sobre el uso al que se destinan esas remesas.
Sobre la base de datos primarios, en este trabajo se pretende contribuir no sélo al conoci-
miento de este flujo en particular sino también al andlisis de las diferencias que pueden exis-
tir entre los patrones de envio de remesas correspondientes a flujos migratorios Sur-Sur.

Notamos que, entre los emigrantes que residen en Buenos Aires, la proporcion
de personas que envian remesas es relativamente baja (cerca de un tercio), aunque muchos
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han enviado remesas en el pasado. Ademds, entre quienes envian remesas en forma activa,
es mas habitual que realicen transferencias esporadicas que transferencias mensuales.

Los datos recopilados en los hogares en Paraguay muestran que era muy habi-
tual que los jefes de hogar con experiencia migratoria regresaran con ahorros (seis de
cada diez). Este comportamiento implica una subestimacion del total de las remesas, que
se produce cuando los célculos sélo tienen en cuenta las transferencias monetarias que los
emigrantes hacen desde los lugares de destino.

El andlisis de los factores relacionados con la probabilidad de que una persona
envie remesas en forma activa indica que, a diferencia de lo que se registrd en otros con-
textos, los afios de residencia en Argentina no afectan el comportamiento relacionado
con el envio de remesas de los emigrantes. Sin embargo, las intenciones que tienen de
regresar y la cantidad de viajes a Argentina si estan positivamente relacionadas con la pro-
babilidad de que envien remesas activamente. De acuerdo con lo esperado, el hecho de
tener hijos o padres en Paraguay -es decir, tener fuertes lazos familiares con la comunidad
de origen- también aumenta esta probabilidad.

Resulta interesante que no haya diferencia, en relacién con la probabilidad de
enviar remesas en forma activa, entre emigrantes indocumentados y documentados. Esto
indica que el riesgo relacionado con la situacién legal es menor en Argentina que en pai-
ses desarrollados. El hecho de contar con una fuente de ingreso sélida también sirve para
predecir si una persona enviaria dinero regularmente, al igual que el hecho de tener un
cényuge que cuenten con un empleo.

Los montos de las remesas son generalmente bajos, incluso entre quienes hacen
envios esporadicos. Como se concluyé en otros contextos, si bien la probabilidad de que
alguien envie dinero activamente es muy sensible respecto de las caracteristicas sociode-
mogréficas y del hogar, no ocurre lo mismo con el monto enviado. Ademas, en nuestro
caso, esto se ve acentuado por el tamafio reducido de las muestras. Las caracteristicas de
las mujeres parecen mds importantes que las de los hombres al momento de determinar
la probabilidad de envio de dinero.

En relacion con los métodos de transferencia, las alternativas formales estan
convirtiéndose gradualmente en el sistema mas utilizado. Mientras que entre los emi-
grantes del pasado el método més habitual era el de las transferencias a través de amigos
o parientes, hoy en dia la gran mayoria prefiere recurrir a empresas de transferencia de
dinero y a empresas de autobuses.

Los principales receptores de las remesas son los padres y los hermanos vy, en
menor grado, los codnyuges y los hijos. La informacién proveniente de emigrantes con resi-
dencia en Buenos Aires, de emigrantes que regresaron y de hogares que actualmente reci-
ben remesas en Paraguay indica claramente que las remesas se emplean principalmente
para cubrir los gastos de mantenimiento del hogar. El segundo lugar lo ocupan los gastos de
salud y educacién de los hijos. Este resultado es importante porque indica que es minima la
proporcion de las remesas que se destina a fines productivos. Ademas, los pocos emigrantes
que han invertido en el desarrollo de negocios lo han hecho en Argentina y no en Paraguay.
Sin embargo, si nos concentramos en el uso que se da a los ahorros de los emigrantes que
regresan a Paraguay, los resultados son relativamente distintos: muchos emigrantes los uti-
lizan para construir o comprar viviendas, o para adquirir tierras o crear empresa.
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Notas

! En un articulo reciente sobre remesas entre paises limitrofes de América Latina, se

sostiene que estos sistemas migratorios difieren de los flujos migratorios Sur-Norte (principalmente
a Estados Unidos), especialmente si tenemos en cuenta la condicién social de quienes emigran. Si
bien estos emigrantes no provienen de los segmentos mas pobres de la sociedad, son méas pobres
que quienes emigran a paises desarrollados. Estdn mas dispuestos a trabajar en los segmentos
inferiores del mercado laboral, a cambio de salarios magros, con condiciones laborales poco
ventajosas y carecen de una informacién adecuada sobre transacciones financieras.

2 Estimaciones del Programa de Remesas del Centro de Estudios Latinoamericanos de la
Universidad Internacional de Florida, sobre la base de datos del BID y el Banco Central del Paraguay.
Disponible en http://programaderemesas.org/paises/sp/index_par_sp.html?|=sp&c=16

3 Otro de los factores clave que promueven la emigracién desde Paraguay hacia Argentina

es el papel que cumplen las redes sociales. Como se ha demostrado en el caso de la emigracion
de México a Estados Unidos, una vez que el flujo se establece y gana densidad, las redes sociales
fomentan una mayor emigracién. Las redes sociales reducen significativamente los costos
emocionales y econdémicos de la emigracién, en tanto facilitan la circulacién de informacién,
contactos, ayuda, etc. (Massey et al. [1987]; Espinosa y Massey [1997] pp. 141-162).

4 En 1991, con el objetivo de controlar la inflacién, se adopté un esquema rigido basado

en un régimen de caja de conversion. El gobierno quedé obligado por ley a mantener un tipo
de cambio fijo (un peso argentino por un doélar estadounidense) y a cambiar délares por pesos
(y viceversa) en cualquier momento, a ese tipo de cambio. Este tipo de cambio, combinado
con una tasa de inflacién baja (aunque, de cualquier modo, positiva) generé una significativa
sobrevaluacion del peso argentino.

3 A fin de determinar cudles eran esas areas utilizamos datos del tltimo Censo Nacional
de Poblacion [2001] realizado en Argentina, ademds de una base de datos basado en una
encuesta a los hogares realizada por el Gobierno de la Ciudad de Buenos Aires (Encuesta Anual
de Hogares [2002]). Dentro de las areas seleccionadas, los inmigrantes fueron seleccionados
aleatoriamente utilizando un procedimiento de muestreo de "bola de nieve". Aunque creiamos
que los inmigrantes indocumentados no aceptarian responder, la proporcién de personas que
se negaron a hacerlo fue muy baja.

6 Esta metodologia fue muy utilizada para el analisis de la emigracién desde México a

Estados Unidos (Massey et al. [1987]).

7 Esta base de datos incluye informacion sobre la historia migratoria, laboral y familiar de

los jefes de hogar y sus conyuges; e informacién sobre la experiencia de migracion a nivel nacional
e internacional de sus hijos (incluidos aquellos que ya no estan en el hogar) y hermanos.

8 En el caso de Bolivia, puede encontrarse informacién en Dandler y Medeiros [1988];
en Ferran y Pessar [1991].
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° Utilizando un procedimiento de estimacion de Heckman en dos etapas, pusimos a
prueba el sesgo de seleccién entre quienes envian remesas que podria sesgar las estimaciones
de los pardmetros en la ecuacién que predice el monto enviado utilizando un procedimiento
de estimacion de Heckman en dos etapas. Los resultados obtenidos no indican la presencia
de un sesgo de seleccién significativo. Los resultados estan disponibles, previa solicitud.

0 Los receptores en Paraguay reciben guaranies en lugar de délares o pesos argentinos,
convertidos haciendo uso de un tipo de cambio mayor.

" La definicién de las categorias de "jefe de hogar hombre" y "jefa de hogar mujer"
estuvo a cargo de los encuestados. En el caso de familias que contaban con ambos padres en
el hogar, a menudo el hombre se definia como jefe de hogar hombre y su cényuge como jefa
de hogar mujer.

12 Algunos residian en Argentina al momento de la encuesta.
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Cuadro 1

EMIGRANTES ENCUESTADOS EN BUENOS AIRES, CLASIFICADOS POR SEXO

Y COMPORTAMIENTO RELACIONADO CON EL ENVIO DE REMESAS

Envio de remesas Hombres Muijeres Total
Jamas envio remesas 43,1 30,4 36,4
No envia remesas actualmente, pero lo ha

hecho en el pasado 268 355 314
Envia remesas actualmente 31,1 341 32,2
Total 100,0 700,0 100,0

(123,0) (138,0) (261,0)

Fuente: CENEP, Encuesta a inmigrantes paraguayos en Buenos Aires [2004].

Cuadro 2

EMIGRANTES ENCUESTADOS EN BUENOS AIRES, CLASIFICADOS POR SU COMPORTAMIENTO

RELACIONADO CON EL ENVIO DE REMESAS, FRECUENCIAS DE ENVIO Y SEXO

Frecuencia de envio Hombres Mujeres Total
Envia remesas actualmente

Mensualmente 35,1 42,6 393
Esporadicamente 64,9 57,4 60,7
Total 700,0 700,0 100,0
Ha enviado remesas en el pasado

Mensualmente 24,2 34,7 30,5
Esporadicamente 75,8 65,3 69,5
Total 700,0 700,0 100,0

Fuente: CENEP, Encuesta a inmigrantes paraguayos en Buenos Aires [2004].

Cuadro 3

EMIGRANTES ENCUESTADOS EN BUENOS AIRES QUE ENVIAN REMESAS ACTUALMENTE,

CLASIFICADOS POR EL MONTO QUE ENVIAN MENSUAL O ESPORADICAMENTE

Remesas Mensuales Esporadicas

Montos (en pesos argentinos) Frecuencia relativa ~ Acumulado Frecuencia relativa ~ Acumulado
Menos de 100 12,5 18,0

100 25,0 37,5 28,0 46,0
101 a 150 25,0 62,5 20,0 66,0
151 a 200 25,0 87,5 16,0 82,0
201 a 300 9,4 96,9 14,0 96,0
Maés de 300 31 100,0 4,0 100,0
Total 100,0 100,0

Fuente: CENEP, Encuesta a inmigrantes paraguayos en Buenos Aires [2004].
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Cuadro 4

ESTIMACIONES DE MODELOS DE REGRESION LOGISTICA QUE PREDICEN LA PROBABILIDAD

DE QUE UN EMIGRANTE ENVIE REMESAS ACTIVAMENTE

Todos los emigrantes Mujeres Hombres
Beta  Error est. Beta Error est. Beta  Error est.
Constante -5,6837 12,3878 ** -4,5195 3,5669 -7,3968 3,7992 ***
Contexto demografico
Edad 0,1796  0,1221 0,1127 0,1810 0,2596  0,1900
Edad al cuadrado -0,0023 0,0014 -0,0020 0,0022 -0,0028 0,0022
Mujer 0,2339 0,3644
Capital humano
Afos de escolaridad -0,1594  0,1584 -0,2903 0,2519 -0,0128 0,2375
Participacion en la fuerza laboral
(Trabajador asalariado)
Trabajador independiente -0,7210 0,4268 *** -1,4218 0,7148 ** -0,4113  0,6049
Desempleado o 15943 04867 * 22177 06562 * -0,8412 0,9205

econdmicamente inactivo

Trabajador familiar o en -2,0865 0,6832 * 25683 12509 **  -1,8659 0,8898 **
empleos inestables

Caracteristicas del hogar
(Conyuge en Argentina, empleado)

Coényuge en Argentina,

-2,1062 0,8025 * -1,7427 1,3214 -1,9172  1,0039 **
desempleado
Sin conyuge en Argentina -0,2919  0,3965 -0,4479 0,5562 -0,0241  0,6460
Hijos en Paraguay 1,9238 04551 * 2,1409 0,8101 * 2,01563 0,6245 *

*

Padres en Paraguay 1,5939 04753 * 2,4034 0,7689 1,0586 0,6699
Caracteristicas migratorias

Afos de residencia en

Argentina 0,0419  0,0762 0,0537 0,1245 0,0283 0,1083
Afios al cuadrado -0,0009 0,0017 -0,0005 0,0026 -0,0014 0,0025
Zig';f;g“zz;do“es deregresar 5910 03551 *** 08865 0,545 0,4005  0,5330
Documentados -0,2442 0,5202 -0,1761 0,8557 -0,1876  0,7211
Cantidad de viajes 0,5165 0,2875 *** 0,9186 0,4495 ** 0,3237  0,4405
(Sin propiedades)

Propietario en Paraguay -0,3077  0,6081 0,2587 0,8449 -1,3795  0,9990
Propietario en Argentina 0,3685 0,4471 0,4483 0,6623 0,3502 0,6709
Propietario en ambos paises 1,2595 0,5817 ** 1,8490 0,8809 ** 0,6338 0,9055
Chi cuadrado 96,56 63,35 41,88
Grados de libertad 19,00 18,00 18,00
N 261,00 138,00 123,00

Nota: * p <0,01; ** p< 0,05; *** p< 0,10
Fuente: CENEP, Encuesta a inmigrantes paraguayos en Buenos Aires [2004].
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Cuadro 5

ESTIMACIONES DE LOS MODELOS DE REGRESION DE MCO

QUE PREDICEN LOS MONTOS DE LAS REMESAS

Todos los emigrantes Mujeres Hombres

Beta Error est. Beta Error est. Beta Error est.
Constante 3,2328 1,1599 * 5,5699 1,7351 * 0,9997  2,1895
Contexto demografico
Edad 0,0394 0,0587 -0,1437 0,0882 0,17740  0,1080
Edad al cuadrado -0,0004  0,0007 0,0019 0,0011  *** -0,0019 0,0013
Mujer -0,1555 0,1450
Capital humano
Afos de escolaridad 0,1164 0,0735 0,2171 0,1192 *** 0,0723 0,1261

Participacion en la fuerza laboral
(Trabajador asalariado)
Trabajador independiente 0,3382 0,1751 *** 0,6133 0,2810 ** 0,1756  0,3031

Desempleado o

P . . -0,0021 0,2360 0,3270 0,3497 -0,2862 0,6077
economicamente inactivo

Trabajador familiar o en -0,5361 03202 ***  -0,0930  0,5212 -0,6397 05313
empleos inestables

Caracteristicas del hogar
(Conyuge en Argentina, empleado)

Conyuge en Argentina,

desempleado -0,3182  0,3800 0,3302 0,6985 -0,5987 0,4980
Sin conyuge en Argentina 0,1161 0,1655 0,2590 0,2266 0,0990 0,3225
Hijos en Paraguay 0,0442 0,1786 0,3699 0,3257 -0,0268 0,2642

Padres en Paraguay 0,0380 0,2572 0,1959 0,4156 0,0671 0,3895
Caracteristicas migratorias

ﬁfgoesn‘:ii ;e“de”da en -0,0164  0,0391 -0,0026  0,0662 -0,0261  0,0615
Afios al cuadrado 0,0001 0,0009 -0,0004  0,0014 0,0004 0,0015
lfr’;egllt;”d"”es deregresara 3557 01495 ** 04083 02122 *** 04220 0,3216
Documentados 0,1673 0,2239 0,5803 0,3515 -0,2161 0,4734
Cantidad de viajes 0,1562 0,1275 0,0357 0,1922 0,2248 0,2551

(Sin propiedades)

Propietario en Paraguay 0,0470 0,2569 -0,1237 0,3633 0,1088 0,5225

Propietario en Argentina 0,2455 0,2087 0,5482 0,3848 0,2407 0,3329

Propietario en ambos paises -0,2078 0,2245 0,1202 0,3556 -0,4499 00,4321

R?ajustado 0,1307 0,0621 0,0031

N 85,0000 48,0000 37,0000

Nota: * p < 0,01; ** p< 0,05; *** p< 0,10.
Fuente: CENEP, Encuesta a inmigrantes paraguayos en Buenos Aires [2004].
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Cuadro 6

EMIGRANTES ENCUESTADOS EN BUENOS AIRES QUE ENVIAN/ENVIARON REMESAS,

CLASIFICADOS POR METODO DE TRANSFERENCIA

Método de envio

Envié remesas Envia remesas

en el pasado actualmente
Empresas de transferencia de dinero 11,0 28,6
Empresas de autobuses 26,8 50,0
Bancos 4,9 0,0
Familiares, amigos, etc. 48,8 21,4
Otros 8,5 0,0
Total 100,0 100,0

Total

19,9
38,6
2,4
34,9
4,2

100,0

Fuente: CENEP, Encuesta a inmigrantes paraguayos en Buenos Aires [2004].

Cuadro 7

EMIGRANTES ENCUESTADOS EN BUENOS AIRES, CLASIFICADOS POR SU COMPORTAMIENTO

RELACIONADO CON EL ENVIO DE REMESAS Y LOS RECEPTORES DE ESAS REMESAS

Receptores de las remesas

Pareja y/o hijos
Padres y/o hermanos
Otros familiares

Total

Envié remesas Envia remesas

en el pasado actualmente
10,1 29,6
75,9 64,2
13,9 6,2
100,0 100,0

Total

19,9
69,6
10,6

100,0

Fuente: CENEP, Encuesta a inmigrantes paraguayos en Buenos Aires [2004].
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Cuadro 8

EMIGRANTES ENCUESTADOS EN BUENOS QUE ENVIAN/ENVIARON REMESAS,

CLASIFICADOS POR EL USO PRETENDIDO PARA ESAS REMESAS

Uso pretendido para las remesas Envio remesas Envia remesas Total
en el pasado actualmente
Gastos del hogar 77.8 22,2 100
Educacion 15,7 84,3 100
Salud 28,9 711 100
Construccién de viviendas 1,2 98,8 100
Herramientas productivas 1,2 98,8 100
Vehiculos 1,2 98,8 100

Fuente: CENEP, Encuesta a inmigrantes paraguayos en Buenos Aires [2004].

Cuadro 9

V/ ARIABLES SELECCIONADAS DE LA ENCUESTA DE LOS HOGARES REALIZADA EN CARAPEGUA,

SAN Roque GoNzALEZ, PIRIBEBUY Y PARAGUARI (PARAGUAY)

Encuestas en Paraguay (cuatro distritos) %

Hogares que reciben remesas 11,0
Jefes de hogar que son propietarios de sus viviendas 88,8
Jefes de hogar que pagaron sus viviendas con dinero proveniente de Argentina 9,0
Hogares en el que el jefe o su conyuge tienen experiencia migratoria 27,7
Jefes de hogar o conyuges emigrantes que enviaron remesas cuando residian en Argentina 38,3
Jefes de hogar o conyuges emigrantes que regresaron con ahorros 63,6
Emigrantes que regresaron y emplearon sus ahorros en viviendas 355

Emigrantes que regresaron y emplearon sus ahorros para establecer empresas o adquirir tierras 17,7

Fuente: CENEP, Encuesta binacional de emigraciones desde Paraguay a Argentina.
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Las remesas y la pobreza en México:
un enfoque de pareo de puntuacion de la propension

Gerardo Esquivel * y Alejandra Huerta-Pineda 5

 Colegio de México. * Secretaria de Finanzas, México.

Resumen

En este trabajo, investigamos el efecto de las remesas sobre las condiciones de pobreza
de los hogares mexicanos. A fin de evaluar el efecto de las remesas sobre la pobreza en
Meéxico, utilizamos tres medidas de pobreza (pobreza alimentaria, pobreza de capacidades
y la pobreza patrimonial) alternativos (definidos oficialmente). Usamos un enfoque de
puntuacion de la propension para parear los hogares que reciben remesas con los hogares que
tienen caracteristicas similares pero que no reciben remesas. Descubrimos que la recepcion de
remesas reduce la probabilidad de que un hogar sufra de pobreza alimentaria y de pobreza
de capacidades en 7,7 y 6,3 puntos porcentuales, respectivamente. Estos efectos representan
una reduccion de alrededor del 36% y el 23% en las tasas de pobreza correspondientes para
el hogar que recibe remesas tipico respecto de un hogar equivalente que no recibe remesas. Sin
embargo, en general, la recepcion de remesas no parece tener efecto sobre la probabilidad de
sufrir de pobreza patrimonial. En el caso de los hogares rurales, los efectos de la recepcidn de
remesas sobre la pobreza son similares (una reduccion del 31% y el 26% respectivamente).
No obstante, la diferencia principal es que, en el caso de los hogares rurales, la recepcién de
remesas reduce la probabilidad de sufrir de pobreza patrimonial en 10 puntos porcentuales
(lo que representa una reduccion de cerca del 15% en la tasa de pobreza correspondiente).

Este trabajo contd con el auspicio del Banco Interamericano de Desarrollo (BID). Los autores expresaron su
agradecimiento por el respaldo financiero adicional de CONACYT (#48175-S). También desean agradecer
a Ernesto Lépez-Cérdova, Richard Adams y los participantes del seminario del BID, al Fondo Monetario
Internacional (FMI), a la Reunidn en Paris de la Asociacion de Economia de América Latina y el Caribe
(LACEA)yal Banco de la Reserva Federal de Dallas, sucursalde Houston, porsusiitiles sugerenciasy observaciones.

L. INTRODUCCION

En los ultimos afios, las remesas para los paises en desarrollo han crecido a un
ritmo relativamente rapido. Por cierto, en muchos paises, hoy son la fuente mas impor-
tante de financiamiento externo. Ademas, las remesas del exterior parecen ser mas esta-
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bles que otros tipos de flujos externos, e incluso parecen ser contraciclicas desde un punto
de vista macroeconémico.’

Los efectos de las remesas sobre las economias receptoras son relativamente
desconocidos a pesar de la creciente importancia de las remesas para el mundo en desa-
rrollo. De hecho, existen relativamente pocos trabajos que estudien los efectos de las
remesas sobre estas economias.?

Una de las zonas que ha recibido menos atencién en la agenda de investigacion
es la relacién que podria existir entre las remesas y la pobreza. Por algtin motivo, no se sabe
con claridad a que se debe ello. Parece que es producto, en parte, de fuertes presuposiciones
sobre el tema. Para algunos autores, la existencia de una relacién negativa entre estas dos
variables es obvia, por alguna razén, y quizd no merezca mayor andlisis. Para otros autores,
la relacion entre las remesas y la pobreza se ve afectada por las caracteristicas del proceso
de emigracion. Es decir, dado que existen abundantes pruebas que demuestran que la emi-
gracion es costosa, los emigrantes (y por ende posibles remitentes de remesas) quiza no se
encuentren entre los individuos méas pobres de las economias remitentes y, por ese motivo,
puede que las remesas no tengan un efecto directo e inmediato sobre la pobreza. Esta posi-
cién se encuentra bien representada en Kapur [2004]: "El hecho de que los emigrantes no
provengan de los hogares mas pobres de su pais de origen significa que si bien las remesas
ayudan a los pobres, sus efectos directos sobre los grupos mas pobres quiza sean limitados.
En cambio, es probable que los efectos [de las remesas] sobre la pobreza estructural se
produzcan a través de efectos indirectos sustanciales...". De manera similar, Adams y Page
[2003] llegan a la conclusion de que "debido a los considerables costos de viaje relacionados
con la emigracién internacional, los emigrantes internacionales provienen de los grupos de
ingresos que se encuentran justo por encima de la linea de pobreza en los paises en desarrollo
de medianos ingresos".> Otros autores también han sugerido que los individuos mas pobres
quizé carezcan de las habilidades apropiadas para beneficiarse de la emigracién internacio-
nal, y por lo tanto tienden a presentar menores tasas de emigracién. Este argumento también
implica que las remesas quiza no tengan un efecto importante sobre la pobreza.

Son pocos los trabajos publicados que tratan de manera apropiada la relacion que
probablemente exista entre las remesas y la pobreza. En la investigacion mas completa sobre
este tema, Adams y Page [2003] analizan la relacién entre la pobreza y las remesas para una
muestra de 74 paises en desarrollo. Su conclusién es que las remesas internacionales tienen
un fuerte efecto estadistico negativo sobre la pobreza. Especificamente, concluyen que un
aumento del 10% en la participacion de las remesas en el Producto Interno Bruto (PIB) de
un pais genera una reduccién del 1,6% en el porcentaje de personas que viven en situacion
de pobreza. Por otro lado, Adams [1991], Adams [2004] y L6épez-Cérdova [2006] analizan
la relacién entre los indicadores de la pobreza y las remesas a nivel de los paises en Egipto,
Guatemala y México, respectivamente. Adams [1991] concluye que, en Egipto, la cantidad
de hogares rurales que se encuentran en la pobreza desciende un 9,8% cuando el ingreso
de los hogares incluye remesas internacionales. Adams [2004] concluye que el indicador que
consiste del cuadrado de la brecha de pobreza en Guatemala disminuye un 19,8% cuando se
incluyen remesas internacionales en el ingreso total de los hogares. Segun el autor, esto sucede
porque la situacion de los ingresos de los hogares del decil mas bajo cambia drasticamente
cuando reciben remesas. Lopez-Coérdova [2006], en cambio, concluye que las remesas tienen
un efecto significativo en términos estadisticos y econémicos en la reduccién de la pobreza en
México a nivel municipal. Lépez-Cérdova estima que un aumento de un punto porcentual en
la fraccion de hogares que reciben remesas en una municipalidad reduce significativamente la
fraccion de la poblacién que percibe ingresos relativamente bajos.
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En este trabajo exponemos, de manera puramente empirica, el tema de las remesas
y la pobreza en el caso de México. Para ello, tendremos en cuenta que los datos que existen
actualmente no nos permiten analizar un hogar en los periodos anteriores y posteriores a la
recepcién de remesas. En ese sentido, no podemos utilizar una metodologia estandar para
identificar el efecto que podria tener la emigracién y el envio de remesas al pais de origen
sobre la situacion de pobreza del hogar receptor. Pensamos sortear este problema utilizando
un enfoque de pareo. Esto significa que parearemos, utilizando un enfoque de puntuacion de
la propensién (propensity score), los hogares que reciben remesas con otros hogares similares
pero que no las reciben. Una vez que hayamos pareado los hogares de esta manera, podre-
mos computar el efecto de las remesas en la probabilidad de encontrarse en una situacion de
pobreza. Este efecto adopta la forma de un efecto "promedio de tratamiento sobre los trata-
dos" (Average Treatment on the Treated - ATT), donde el tratamiento es considerado como
que un hogar recibe o no remesas. Por motivos de robustez, utilizaremos cuatro métodos
alternativos de estimacién del efecto promedio del tratamiento.

El caso de México es particularmente adecuado para arrojar luz sobre el debate
respecto de si las remesas ayudan a las personas mds pobres o no, ya que contamos con
datos microecondmicos representativos a nivel nacional de los ingresos totales, las caracteris-
ticas de los hogares, los ingresos provenientes de las remesas e informacion sobre los hogares
en tres medidas de la pobreza alternativas y definidas oficialmente: la pobreza alimenticia,
la pobreza de capacidades y la pobreza patrimonial (que equivalen a la extrema pobreza, la
pobreza y la pobreza moderada respectivamente). Como resultado de esto, podremos anali-
zar si las remesas pueden ayudar a los hogares a salir de cada clase de pobreza.

Desde una perspectiva puramente local, existen al menos otras dos buenas razo-
nes para llevar a cabo este estudio: (1) las remesas estan convirtiéndose en una fuente
extraordinariamente importante de recursos externos para la economia de México. La
reciente tendencia de las remesas y los patrones actuales de emigracion sugieren que las
remesas seguiran siendo importantes al menos durante muchos afios mas. Comprender, por
lo tanto, el efecto de las remesas sobre distintos aspectos de la economia de México es fun-
damental para prever las tendencias futuras en algunos de estos aspectos. (2) También es
interesante analizar este tema desde una perspectiva de las politicas publicas. Dado que, en
la actualidad, existe un debate en México con respecto al papel de las remesas en la lucha
contra la pobreza, ésta resulta de un interés particular. En 2005, por ejemplo, el gobierno de
México anuncid que se habia producido una reduccién en los niveles de pobreza entre 2000
y 2004. Este fendmeno se recibié con cierta sorpresa porque, durante aquellos afios, la eco-
nomia de México habia crecido a tasas muy bajas. La reduccién de la pobreza se atribuyé,
por lo tanto, al aumento del volumen de las remesas, mientras que el gobierno de México
sostuvo que este fendmeno se debia a su exitosa politica social. De hecho, el gobierno de
México desestimé el papel de las remesas sobre la pobreza al sostener que la mayoria de los
emigrantes no se encontraban entre los individuos mas pobres de México. Esperamos que
los resultados de nuestra investigacion también ayuden a arrojar luz sobre este debate.

Por ultimo, es importante mencionar algunas de las diferencias entre nuestro
enfoque y los enfoques adoptados por estudios anteriores. En primer lugar, a diferencia
de Adams y Page [2003] y Lépez-Cérdova [2006], que analizan el efecto de las remesas
sobre la pobreza a un nivel agregado, nosotros ponemos el foco de atencion en el papel
de las remesas sobre la pobreza a un nivel microeconémico. En ese sentido, el de Adams
[2004] es el Unico articulo que conocemos que también utiliza datos microeconémicos
para analizar el papel de las remesas sobre la situacion de pobreza de los receptores.* A
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diferencia de Adams [2004], nosotros no estimamos una funcién de ingresos hipotética
para los emigrantes. Aunque esto habria sido deseable, no puede realizarse con la infor-
macioén que se encuentra disponible.

Luego de esta introduccién, el resto del trabajo se desarrolla de la siguiente manera:
la Seccion 1l describe la importancia de las remesas en México y presenta una breve introduc-
cién y descripcién de la informacién, la Seccién Il describe la metodologia que seguimos, la
Seccién 1V expone los resultados empiricos y la Seccion V presenta la conclusion.

II. REMESAS EN MExico

Histéricamente las remesas internacionales han sido una fuente importante de
recursos en divisas para la economia de México. Sin embargo, en los Ultimos afios, las remesas
se convirtieron en una fuente creciente y extremadamente importante de fondos externos. La
cantidad de remesas que son enviadas a México ha crecido monétonamente desde 1991, y
en la actualidad las remesas son mas que el doble de los flujos de las actividades relacionadas
con el turismo. Por cierto, en los Ultimos afios, las remesas fueron tan importantes como los
flujos de inversion extranjera directa (IED) para México (véase el Grafico 1). En términos de
la importancia de las remesas en relacién con el tamafio de la economia, el Grafico 2 muestra
que las remesas en México ahora se aproximan al 3% del PIB, y que se tornaron particular-
mente importantes desde el afio 2000. Ademas, en el presente, México es el segundo pais
que recibe la cantidad més grande de remesas en el mundo (véase el Grafico 3).

DATOS DE REMESAS A NIVEL DE LOS HOGARES Y DEFINICIONES DE POBREZA

Los datos que utilizaremos en este trabajo provienen de la Encuesta Nacional de
Ingreso y Gasto de los Hogares (ENIGH) realizada por el Instituto Nacional de Estadisticas
e Informatica de México (INEGI) en 2002. Esta encuesta abarca 17.167 hogares y 72.602
personas, y contiene informacién sobre las caracteristicas de los hogares, personas, ingre-
sos y gastos. Con esta informacion, computamos el ingreso neto per capita de los hogares
en pesos durante agosto de 2002. Esta medida se construye como el promedio mensual
del ingreso monetario y no monetario de todos los miembros del hogar, mas (menos) las
transferencias monetarias o en especias recibidas (realizadas) por el hogar, dividido por la
cantidad total de miembros del hogar. Las remesas se miden como el ingreso promedio
mensual que recibe el hogar como transferencia del exterior.

Se considera que un hogar es pobre (segun la definicion de la pobreza alimen-
taria)® si su ingreso neto per capita es menor o igual que US$ 672,25 de 2002 si pertenece
a una zona urbana, y menor o igual que US$ 494,77 si pertenece a una zona rural. Esta
cantidad de dinero es el menor ingreso necesario para adquirir una canasta basica de ali-
mentos. En 2002, el 15,8% de los hogares y el 20,3% de la poblacién de México vivian
en este tipo de condiciones de pobreza.

Seguin una canasta definida oficialmente, un hogar es considerado que se encuen-
tra en situacion de pobreza de capacidades si sus miembros no pueden cubrir sus gastos
bésicos en alimentacién, salud y educacion. Esta variable toma el valor 1 si el ingreso neto
per capita del hogar es menor o igual que US$ 792,58 si pertenece a una zona urbana, y
menor o igual que US$ 587,29 si pertenece a una zona rural. El 21,1% de los hogares y el
26,5% de la poblacién de México se encontraban en estas condiciones en 2002.

Por Gltimo, se considera que un hogar se encuentra en la pobreza patrimonial si
sus miembros no pueden cubrir sus gastos en alimentacién, salud, educacién, vestimenta,
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vivienda y transporte publico. Esta variable toma el valor 1 si el ingreso neto per capita del
hogar es menor o igual que US$ 1.367,35 si pertenece a una zona urbana, y menor o igual
que US$ 946,49 si pertenece a una zona rural. En 2002, el 44,1% de los hogares y el 51,7 %
de la poblacién de México se encontraban en estas condiciones.

¢ QUIEN RECIBE REMESAS EN MEXICO?

Segun nuestros datos, el 5,7% del total de los hogares mexicanos recibieron
remesas en 2002. Sin embargo, en este caso existe una clara divisién entre las zonas rurales
y urbanas: en 2002 més del 10% de los hogares rurales recibieron remesas y soélo las recibie-
ron el 3,1% de los hogares urbanos las recibieron. De hecho, si bien casi dos tercios del total
de los hogares son urbanos y un tercio de ellos son rurales, la distribucién de los hogares que
reciben remesas es exactamente inversa (véase el Cuadro 1).

En términos de su distribucion regional, los hogares que reciben remesas en
México no se distribuyen de manera uniforme en todo el pais. Los Mapas 1 y 2 mues-
tran la distribucién regional de los hogares que reciben remesas en México y el porcentaje
de hogares en el estado que reciben remesas, respectivamente. Estos mapas revelan que
los hogares que reciben remesas se concentran en algunos estados mexicanos y tienden
a ubicarse en la parte central y norte del pais. En efecto, méas de un tercio del total de
hogares que reciben remesas en México se concentran en sélo cuatro estados (Michoacan,
Durango, Guanajuato y Zacatecas, véase el Apéndice para obtener més detalles de los esta-
dos mexicanos). De manera similar, en siete estados mexicanos, el 10% o mas del total de
hogares reciben remesas del extranjero (Michoacéan, Durango, Guanajuato, Zacatecas, San
Luis Potosi, Jalisco y Aguascalientes). Es interesante sefialar que los estados mas pobres de
México, como Chiapas, Guerrero, Oaxaca, Puebla o Veracruz, no forman parte de esta lista,
aunque el reciente patrén de migracién podria modificar esta distribucion en el futuro.

A fin de verificar la coherencia de nuestros datos de los estados sobre los hogares
que reciben remesas proveniente de la ENIGH 2002, comparamos nuestros indicadores de
remesas a nivel estatal con dos indicadores relacionados que se extrajeron de Lopez-Cérdova
[2006], utilizando informacién de la muestra publica del 10% del Censo General de Poblacién
y Vivienda de 2000. El resultado de esta comparacion se observa en el Gréfico 4: aunque exis-
ten algunas diferencias, los tres indicadores estan altamente correlacionados, lo que sugiere
que nuestros datos son coherentes con las fuentes alternativas de informacion.

REMESAS Y CARACTERISTICAS DE LOS HOGARES

El Cuadro 2 muestra un resumen de las caracteristicas de los hogares segun la situa-
cién de recepcion de remesas. Aunque las cifras no son siempre estadisticamente distintas
entre los tipos de hogares, es interesante sefialar que los hogares que reciben remesas tienden
a tener menos miembros masculinos, menores ingresos (incluso luego de tener en cuenta las
remesas) y menores niveles de educacion. En términos de los ingresos de los hogares, los hoga-
res que reciben remesas tienen un ingreso que equivale sélo al 66% (40%) del ingreso de los
hogares que no reciben remesas cuando incluimos (excluimos) los ingresos de las remesas.

REMESAS Y CONDICIONES DE POBREZA

El Cuadro 3 muestra la distribucion de los hogares segin sus condiciones de
pobreza y su situacion de recepcién de remesas. Este cuadro muestra que no existe un
patron claro entre las condiciones de pobreza y la situacién de recepcion de remesas cuando
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analizamos todos los hogares. En este caso, tanto los hogares pobres como los que no son
pobres tienden a incluir una fraccion similar de hogares que reciben remesas (que varia entre
el 5,3% y el 6,2% de cada tipo de hogar), y esto no depende en absoluto de la medida de
pobreza que se utiliza. También surge un patrén similar cuando analizamos Gnicamente los
hogares urbanos que, como mencionamos anteriormente, tienden a incluir una parte mas
pequefa de hogares que reciben remesas. Sin embargo, cuando analizamos los hogares
rurales, si encontramos un patrén. En este caso, resulta claro que la parte de hogares que no
son pobres y reciben remesas es mayor que la parte de hogares pobres que reciben remesas.
Esta condicién se cumple sin importar la medida de pobreza que se utilice.

¢Cémo deberiamos interpretar este patron? La respuesta no es obvia. La verda-
dera pregunta es si los miembros de los hogares rurales que no son pobres tienen un mayor
acceso a los recursos financieros necesarios para emigrar y enviar remesas a su hogar, o si
las personas que emigraron provenian originalmente de hogares pobres y luego, debido
a sus mayores ingresos en el exterior y a las remesas que enviaron, sus familias lograron
escapar de la pobreza. Esta pregunta nos lleva nuevamente a la pregunta fundamental de
quién emigra: ¢las personas que son pobres o las que no son pobres? Aunque no estamos
tratando de responder a esta pregunta, nuestro andlisis de las remesas y el ingreso de los
hogares pueden ayudar a arrojar luz sobre esta cuestion.

REMESAS E INGRESOS DE LOS HOGARES EN MEXICO

El Grafico 5 muestra la distribucién de hogares que reciben remesas en México
segun los deciles de ingresos que se obtienen utilizando informacién de todos los hogares
de México en 2002. Utilizamos dos indicadores de ingresos alternativos para los hogares
que reciben remesas: los ingresos totales per capita (incluyendo remesas) y los ingresos per
capita excluyendo remesas. Este grafico muestra una distribucién que varia notablemente
segln la inclusion o no de los ingresos que provienen de las remesas. Por ejemplo, si
excluimos las remesas de los ingresos de los hogares, mas del 45% de todos los hogares
que reciben remesas se encuentran en el decil inferior de la distribucién del ingreso. Una
vez que se han incluido las remesas, solo el 12% de estos hogares siguen perteneciendo
al decil inferior. En efecto, la distribucién del ingreso de los hogares que reciben remesas
después de incluir esta fuente de ingresos es relativamente uniforme, con una leve con-
centracion en los tres deciles inferiores de la distribucién del ingreso.

Este resultado no deberia ser una sorpresa. De hecho, la distribucion del ingreso
de los hogares que reciben remesas en México es similar a la de otros paises para los cua-
les existe informacion comparable. Por ejemplo, en el caso de El Salvador, Cox-Edwards y
Ureta [2003] han demostrado que alrededor del 30% del total de los hogares que reciben
remesas en el pais se encontrarian en el primer decil de la distribucién del ingreso local si
no incluyéramos los ingresos de las remesas.

Es importante sefialar que algunos de los preconceptos (y malentendidos) sobre
el efecto de las remesas en la reduccion de la pobreza dependen precisamente de una
imagen similar al Grafico 5. Este gréfico parece mostrar, de manera aparentemente inequi-
voca, que los hogares que reciben remesas serian pobres en ausencia de dichas remesas.
Sin embargo, este grafico no deberia malinterpretarse. No significa, por si mismo, que la
mayoria de los hogares que reciben remesas serian pobres si no hubiera sido por dichas
remesas. Cabria sefialar que la capacidad de generacién de ingresos de este tipo de hoga-
res es limitada precisamente porque al menos uno de sus miembros econémicamente
activos trabaja en el exterior.
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En este contexto, la pregunta relevante es: ¢ cudl seria la distribucién del ingreso
de los hogares que reciben remesas si el miembro que contribuye a dichos hogares no
hubiera emigrado? Y aqui se presenta el problema empirico, precisamente porque no
observamos esa situacion. En un momento determinado, observamos un hogar sin reme-
sas o un hogar con remesas pero sin los ingresos locales que podria haber generado
el emigrante. Este problema requiere la construccion de un caso hipotético adecuado.®
Aunque no haremos eso en este articulo, tomaremos el recaudo de realizar las compara-
ciones mas adecuadas que podamos dada la informacién disponible. Por dltimo, un ele-
mento que quisiéramos enfatizar del Grafico 5 es que, incluso luego de tener en cuenta el
monto de remesas, existe una parte importante de hogares que reciben remesas que per-
tenecen a los dos primeros deciles de la distribucion del ingreso de México. Esto significa
que existen emigrantes incluso entre los hogares mas pobres del pais. Ademas, el Grafico
5 muestra que la distribucion del ingreso de los hogares que reciben remesas luego de
incluir las remesas alin se concentra en los deciles inferiores, lo que revela que la mayoria
de estos hogares son pobres pese a las remesas que reciben.

111, METopo

En esta seccién, describimos la metodologia que utilizamos para estimar el
efecto de las remesas sobre la pobreza. La idea bdésica es suponer que la recepciéon de
remesas es similar a un "tratamiento", de modo que podamos estimar un efecto prome-
dio del tratamiento sobre las probabilidades de encontrarse en situacién de pobreza. De
esta forma, queremos comparar la probabilidad de encontrarse en situacién de pobreza
de los hogares que reciben remesas frente a la de los hogares que no reciben remesas.
La diferencia, entonces, se atribuird a la existencia de remesas. El supuesto fundamental
que estamos realizando al utilizar esta metodologia es que la decision a tratar (es decir, la
recepcion de remesas), si bien no es aleatoria, depende en ultima instancia de variables
observables. Cabe notar que este supuesto es menos estricto que suponer que la emi-
gracion depende de variables observables. Si bien esto puede no ser verdadero, aun asi
podria ser que la recepcion de remesas dependiera de variables observables.

ESTIMACION DE LOS EFECTOS PROMEDIO DEL TRATAMIENTO SEGUN LA PUNTUACION
DE LA PROPENSION

La estimacién de un efecto promedio del tratamiento en los trabajos observa-
cionales puede dar resultados sesgados cuando utilizamos un estimador no experimental.
El problema tipico en este tipo de trabajos es que la asignacion de sujetos a los grupos de
control y tratamiento no es aleatoria y, por lo tanto, la estimacién del efecto promedio del
tratamiento generalmente es sesgado debido a la existencia de factores que generan con-
fusion. Por ese motivo, el pareo entre los sujetos de control y los sujetos tratados se vuelve
dificultoso cuando existe un vector de caracteristicas de dimensién n.

Una forma de resolver este problema es utilizar el método de pareo de puntua-
cién de la propensién, que resume las caracteristicas antes del tratamiento de cada sujeto
en una variable de un Gnico indice, la puntuacién de la propension, que luego se utiliza para
comparar a individuos semejantes. La idea basica detras de la puntuacién de la propension
es que podemos reducir el sesgo si comparamos los resultados de los grupos de control y
tratamiento que sean lo mas similares posibles.
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La puntuacion de la propension es la probabilidad condicional de asignacién al
tratamiento dadas por las variables antes del tratamiento:

p(X)=Pr[D=1|X]=E[D|X]

donde:

p(X)=F(h(X)))

F(.) puede ser la distribucién normal o logistica acumulada.

D = 1 si el sujeto recibi6 tratamiento y O en el resto de los casos.
X es un vector de caracteristicas antes del tratamiento.

Rosenbaum y Rubin [1983] establecieron las siguientes condiciones para poder
estimar el efecto promedio de tratamiento sobre los tratados (Average Treatment on the
Treated - ATT) sobre la base de la puntuacion de la propension:

Condicion 1: La hipétesis de equilibrio
D1 X|p(X)

Esto significa que, para las observaciones con la misma puntuacién de la pro-
pension, la distribucién de las caracteristicas antes del tratamiento debe ser igual en los
grupos de control y tratamiento. Es decir, cada individuo tiene la misma probabilidad
condicional de asignacién al tratamiento dada la puntuacién de la propensién, al igual que
en un experimento aleatorio.

Condicién 2: Inconfundibilidad dada la puntuacién de la propensién

Y,Y,LD|X =7Y,,Y, LD|p(X)

Si la probabilidad condicional de asignacion al tratamiento dadas las variables
antes del tratamiento es inconfundible, la asignacion al tratamiento es inconfundible dada
la puntuacién de la propension.

Una vez computada la puntuacion de la propension, el efecto promedio de trata-
miento sobre los tratados (t) puede estimarse de la siguiente manera:

T:E{Yn_yol' | D, :1}
TzE{E{Yli_YOi | D, = l,p(X)}}

r=E\EY, | D; =1, p(X)j-EWY,, | D, =0,p(X)}| D, =1j

donde:
Y, es el resultado posible si el individuo recibi6 tratamiento.
Y, es el resultado posible si el individuo no recibi6 tratamiento.

Sin embargo, el célculo de este efecto no es inmediatamente obvio ya que la
puntuacién de la propensién es una variable continua. Para superar este problema, se han
propuesto cuatro métodos de pareo diferentes en Becker e Ichino ([2002] pp. 358-377).
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Pareo por método del vecino mas cercano y método del radio

El primer método consiste en parear cada individuo tratado con el individuo de
control que tiene la puntuacion de la propension mas cercana. Este método generalmente
se aplica reemplazando las unidades de control. El segundo paso consiste en computar la
diferencia de cada par de unidades pareadas y, finalmente, el promedio de tratamiento
sobre los tratados se obtiene como el promedio de todas estas diferencias. Cabe sefialar
que, con este método, cada unidad tratada tiene un par, pero éste no es necesariamente el
mejor par para la unidad ya que sélo debe ser el mas cercano a la unidad tratada.

Una solucién para este problema es definir un vecindario dentro del cual la uni-
dad de control pueda considerarse un par; este método se llama Pareo por método del
radio. La seleccién del radio debe ser cuidadosa, ya que un radio muy pequefio puede des-
cartar observaciones tratadas, pero la calidad de los pareos es mejor. El efecto promedio de
tratamiento sobre los tratados en los métodos de pareo por vecino méas cercano y por radio
se calcula de la siguiente manera:

1
NN,M _ T c
T _Fz Y, - ZWUY./
ieT jeC(i)
1
=—F | XY= Yow, Y
N ieT ieT jeC(i)
- Lyyr- Ly re
NTjeT : NT jeC Y
donde:
1
w, =—; si J€ C(i) y w; =0 enelresto de los casos.

ij NC
i

ST Wy

=
Il

C(i)=min H pPi—D; H para el método de pareo por vecino mas cercano.
J
C(i)= {pj ‘H pi—D, H < r} para el método de pareo por radio.

N€ es el numero de observaciones de control y
NT es el nimero de observaciones tratadas.

Pareo por método de Kernel

En este método, todos los sujetos tratados se comparan con un promedio
ponderado de todos los controles utilizando ponderaciones que son inversamente pro-
porcionales a la distancia entre las puntuaciones de la propension de los sujetos tratados
y los sujetos de control. El promedio de tratamiento sobre los tratados se calcula de la
siguiente manera:
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donde G(.) es una funcién de Kernel y & es un parametro de la amplitud de banda.

Pareo por método de estratificacion

Este método consiste en dividir el rango de variacién de la puntuacion de la
propension en intervalos tales que, dentro de cada uno de ellos, las unidades de control y
las unidades tratadas tengan, en promedio, la misma puntuacién de la propension. Se reco-
mienda utilizar los mismos bloques dentro de los cuales se prueba la propiedad de equilibrio.
Dentro de cada intervalo, la diferencia entre los resultados promedio de las observaciones
de control y las observaciones tratadas se calcula de la siguiente manera:

T C
Z_S_ZiEI(q)Yi _Zjel(q)Yi
q NT NC
q q

donde:

1(g)es el conjunto de unidades del bloque ¢.
N:, N; son los nimeros de unidades de control y unidades tratadas del bloque
q . El nimero total de bloques es Q.

Por altimo, el promedio de tratamiento sobre los tratados se obtiene como un pro-
medio ponderado del promedio de tratamiento sobre los tratados de cada bloque donde la
ponderacion de cada bloque estd dada por la fraccion correspondiente de unidades tratadas.

s EiEI(q)Di

- D.
q_l Vi 1

Para la implementaciéon empirica, utilizamos los programas Stata desarrollados
por Becker e Ichino [2002].

IV, NIVELES DE POBREZA Y REMESAS EN MEXICO: DATOS EMPIRICOS

En esta seccion, aplicamos la metodologia descrita precedentemente para iden-
tificar el papel que desempefian las remesas en la probabilidad de que los hogares mexi-
canos se encontraran en situacioén de pobreza en 2002. Aplicamos los cuatro estimadores
descritos en la seccién anterior.

El primer paso del ejercicio empirico es la estimacién de la puntuaciéon de la
propension, es decir, la estimacion de la propension a recibir tratamiento, donde el trata-
miento es la recepcion de remesas. Por lo tanto, la variable dependiente es 1 si el hogar
recibe remesas del exterior y 0 en el resto de los casos. Procedemos con cuatro especifi-
caciones alternativas. La primera especificacion utiliza las siguientes variables del jefe de
hogar como variables explicativas: edad (lineal y al cuadrado), género (1 si es femenino),
estado civil (1 si es casado), nivel de educacién (lineal y al cuadrado). También incluye las
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siguientes variables explicativas: una variable ficticia para hogares rurales, el tamafio del
hogar, el nimero de mujeres del hogar, el nimero de habitaciones, una variable ficticia
para la presencia de nifios en el hogar en interaccion con el estado civil del jefe de hogar,
una variable ficticia para el tipo de bafio y otras variables de interaccion.®

La primera columna del Cuadro 4 muestra que todas las variables explicativas
tienen coeficientes estadisticamente significativos a un nivel del 5%. La mayoria de las
variables presentan los indicios esperados: los hogares cuyo jefe es una mujer casada, que
se encuentran en zonas rurales y que incluyen nifios tienen mas probabilidades de recibir
remesas que otros tipos de hogares.

Con los resultados descritos en el Cuadro 5 hemos calculado la puntuacion de la
propensién. Como mencionamos anteriormente, esto representa la propension estimada
de un hogar a recibir tratamiento (es decir, a recibir remesas del exterior). El préximo paso
es calcular el promedio de tratamiento sobre los tratados. A fin de que la muestra pon-
derada sea atin mas comparable, nos restringimos a unidades con probabilidades que se
encuentran dentro de la regién conocida como el soporte comtin, es decir, la zona donde
existen suficientes observaciones tratadas y de control para llevar adelante las compara-
ciones.? Esto también significa que excluimos las observaciones tratadas y de control que
no tienen valores comparables en el otro grupo.

Las primeras tres columnas del Cuadro 5 muestran los resultados de la esti-
macion del efecto promedio de tratamiento sobre los tratados para las tres medidas dis-
tintas de la pobreza mencionadas anteriormente y para las cuatro metodologias alternati-
vas descritas en la seccién anterior. Cabe notar que, en algunos casos, existen dos tipos de
errores estandar: los errores analiticos y los que provienen de la prueba. Los coeficientes
estadisticamente significativos se encuentran en negrita.

Los resultados de las tres primeras columnas del Cuadro 5 muestran que el efecto
de las remesas sobre la pobreza siempre es negativo, aunque no siempre es estadisticamente
significativo. Ademas, los resultados de este cuadro son, en términos cualitativos, bastante
coherentes en todos los métodos alternativos para estimar el efecto promedio de tratamiento
sobre los tratados. En particular, el efecto promedio de tratamiento sobre los tratados para
las medidas de pobreza alimenticia y de capacidades es estadisticamente significativo en las
cuatro metodologias alternativas de estimacion. En el primer caso, el efecto varia entre 3,9
y 6,6 puntos porcentuales, mientras que en el segundo caso, fluctda entre 3,1 y 5,8 puntos
porcentuales. Por otro lado, en el caso de la pobreza patrimonial, ninguna de las estimaciones
es estadisticamente significativa. Aunque estos resultados son bastante sélidos y concluyentes
desde una perspectiva cualitativa, siguen siendo relativamente imprecisos dado que las esti-
maciones fluctiian dentro de un intervalo cercano a los dos puntos porcentuales.

En busca de estimaciones mas precisas del efecto promedio de tratamiento
sobre los tratados, estimamos una segunda puntuacién de la propensién con una especifi-
cacion alternativa. En este caso, intentamos explicar el hecho de que sabemos que existen
estados con tasas relativamente altas de emigracion. Esta informacion se incluye como
una variable ficticia que equivale a 1 para los 14 estados de México donde al menos el 6%
de los hogares locales recibieron remesas en 2002 (véase el Apéndice para obtener una
lista de estos estados de alta emigracién), y a O para el resto de los casos. Estos 14 estados
incluyen el 77% de todos los hogares que recibieron remesas en México en 2002 (véase
el Apéndice). La variable se agrega al andlisis empirico tanto sola como en interaccién con
la variable ficticia para hogares rurales.
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Los resultados de la columna (2) del Cuadro 4 muestran que los coeficientes de
las dos variables agregadas son altamente significativos. Las variables de estado civil no
fueron significativas y luego se eliminaron de la regresion. Todas las variables restantes tienen
coeficientes estadisticamente significativos a un nivel del 5%. De manera interesante, el pseudo
R-cuadrado aumenté del 0,11 al 0,17, lo que sugiere un mayor ajuste para esta especificacion.

Con la nueva puntuacién de la propensién, procedemos a estimar una segunda
serie de efectos promedio de tratamiento sobre los tratados. Estas estimaciones figuran en el
Cuadro 5 bajo el titulo "segunda especificacion”. Los nuevos efectos promedio de tratamiento
sobre los tratados son muy similares a los primeros. Al igual que en el caso anterior, todos los
coeficientes relacionados con las medidas de pobreza basadas en la alimentacién y las capa-
cidades son negativos y significativos (con una sola excepcién) y ninguno de los coeficientes
relacionados con la medida de la pobreza patrimonial es significativo. Sin embargo, esta vez
las estimaciones puntuales de los efectos promedio de tratamiento sobre los tratados son atn
menos precisas en los distintos métodos (entre 3,3 y 6,5 puntos porcentuales en un caso y
entre 2,5y 5,9 puntos porcentuales en el otro). A pesar de este resultado, el hecho de que las
variables de los estados con una alta emigracion sean bastante significativas en la estimacion
de la puntuacién de propensién nos lleva a estimar otra variante de esta especificacién.

A fin de mejorar la calidad de nuestros pareos, luego estimamos nuevamente
la puntuaciéon de la propensién centrandonos sélo en los hogares que pertenecian a los
14 estados con altas tasas de emigracién. Esto evita el problema de comparar hogares
que reciben remesas con hogares relativamente similares que no reciben remesas pero que
se encuentran en estados donde no existe una tradicion de emigrar a Estados Unidos. Al
restringir nuestra muestra de esta manera, esperamos comparar hogares mas homogéneos
y, por ende, obtener mejores estimaciones tanto de la puntuacién de la propensién como
de los efectos promedio de tratamiento sobre los tratados.

La columna (3) del Cuadro 4 presenta los resultados de nuestra puntuacién de la
propension estimada cuando restringimos nuestros datos a los estados de alta emigracion.
Todos los coeficientes vuelven a ser estadisticamente significativos y muchos coeficientes
crecen como los relacionados con el género del jefe de hogar, la variable ficticia rural, la
variable del estado civil y la presencia de nifios en el hogar.

Con la nueva puntuacién de la propensién, estimamos nuevamente los efectos
promedio de tratamiento sobre los tratados relacionados con la Ultima especificacion.
Los resultados que obtuvimos figuran en las primeras columnas del Cuadro 6. Nuestras
estimaciones parecen notablemente estables en todas las metodologias. En particular, el
efecto de las remesas sobre las probabilidades de encontrarse en la pobreza alimentaria
oscila s6lo entre 7,4 y 8 puntos porcentuales, mientras que el efecto de las remesas sobre
las probabilidades de encontrarse en la pobreza de capacidades fluctda sélo entre 5,5 y
7 puntos porcentuales. Ademds, para cada metodologia las estimaciones puntuales para
el efecto de las remesas sobre la pobreza revelan un patrén interesante: los coeficientes
estimados disminuyen monétonamente a medida que avanzamos de la pobreza extrema
a la pobreza moderada. Este resultado tiene sentido, ya que parece mas plausible que los
ingresos adicionales de las remesas del exterior ayuden a las personas a salir de la pobreza
extrema (aunque puede que aln se encuentren en la pobreza moderada), pero quiza no sean
suficientes para ayudar a las personas a salir de las condiciones de pobreza moderada.

Los resultados obtenidos con esta especificacion son mas precisos y sélidos, y por
lo tanto, se encuentran dentro de nuestro conjunto de estimaciones preferidas. Considerando
promedios simples en distintas metodologias, podemos concluir que la presencia de remesas
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en un hogar reduce sus probabilidades de encontrarse en la pobreza alimentaria y de
capacidades en 7,7 y 6,3 puntos porcentuales, respectivamente. Dadas las tasas de pobreza
observadas en los hogares que pertenecen a la zona de respaldo comun (del 21,1% vy
el 27,1%, que son mayores que las tasas de pobreza nacionales del 15,8% y el 21,1%
respectivamente), el efecto de las remesas en la reduccion de la pobreza equivale entonces
a una reduccion de alrededor del 36% y el 23% en las tasas de pobreza correspondientes
para los hogares que reciben remesas frente a los hogares que no reciben remesas.

Por dltimo, cabe sefialar que la recepcién de remesas no parece afectar las
probabilidades de que un hogar se encuentre en una situacién de pobreza patrimonial. En
ese sentido, podemos concluir que las remesas contribuyen a la reduccién del nivel y de
la profundidad de la pobreza, pero sélo hasta cierto punto.

Finalizamos nuestro andlisis empirico con un ejercicio final que se centra Unica-
mente en los hogares rurales. La columna (4) del Cuadro 4 muestra los resultados de la
puntuacién de la propension estimada para dicha especificacion. Una vez mas, todas las
variables son estadisticamente significativas y todos los coeficientes presentan los indicios
esperados. Como es habitual, la estimacién cumple con la condicién de equilibrio. Con
estas nuevas estimaciones, calculamos nuevamente el efecto promedio de tratamiento
sobre los tratados para las tres medidas de la pobreza. Estos resultados se encuentran
resumidos en las tres dltimas columnas del Cuadro 6.

A diferencia de nuestros resultados anteriores, ahora todos los efectos estima-
dos son negativos y estadisticamente significativos. Ademés, nuestras nuevas estimacio-
nes siempre son mayores que cualquier resultado anterior, lo que sugiere que las remesas
desempefian un papel mds importante y eficaz como un mecanismo para escapar de la
pobreza para los hogares rurales que para los hogares urbanos.

Los efectos promedio estimados de las remesas sobre las condiciones de pobreza
de los hogares rurales son de 11,3, 11,5 y 9,7 puntos porcentuales para las tasas de
pobreza alimentaria, de capacidades y patrimonial, respectivamente. Teniendo en cuenta
que las tasas de pobreza de los hogares rurales dentro de la zona de soporte comun son
del 36,6%, el 44,4% y el 65,4% respectivamente, los efectos estimados representan una
reduccién en las tasas de pobreza de los hogares rurales del 31%, el 26% y el 15% respec-
tivamente, para un tipico hogar rural que recibe remesas frente a un hogar rural compa-
rable que no recibe remesas. Por lo tanto, nuestros resultados sugieren en forma sélida que
la recepcion de remesas es un mecanismo importante para ayudar a los hogares rurales a
salir de la pobreza (tanto extrema como moderada), mientras que las remesas sélo parecen
ser efectivas para ayudar a los hogares urbanos a salir de la pobreza extrema.

V. CONCLUSIONES

Hemos analizado en este trabajo el papel que desempefian las remesas del exte-
rior sobre la pobreza en México. Dado que no nos resulta posible observar los hogares
mexicanos antes y después de que hayan recibido remesas, no nos resulta posible identificar
el efecto de las remesas sobre la pobreza utilizando una metodologia estandar. Por ello,
seguimos un enfoque de pareo de puntuacion de la propension que nos permite comparar
los hogares que reciben remesas con los hogares que no reciben remesas pero que tienen
caracteristicas observables similares a los hogares que si reciben remesas.

Luego analizamos el efecto de la recepcidn de remesas sobre las probabilidades de
encontrarse en una situacion de pobreza utilizando tres medidas de pobreza alternativas y
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definidas oficialmente (la pobreza alimentaria, la pobreza de capacidades y la pobreza patri-
monial). Nuestros resultados empiricos revelan que la recepcién de remesas provenientes
del exterior reduce las probabilidades de encontrarse en la pobreza alimentaria y de capaci-
dades en 7,7 y 6,3 puntos porcentuales, respectivamente. En vista de las tasas de pobreza
observadas en nuestra muestra ponderada (del 21,1% y el 27,1 % respectivamente), estos
efectos equivalen a una reduccion de alrededor del 36% y el 23% en las tasas de pobreza
correspondientes para los hogares que reciben remesas frente a los hogares comparables
que no reciben remesas. Sin embargo, la recepcién de remesas no parece afectar la proba-
bilidad de que un hogar se encuentre en la pobreza basada en activos. Cuando nos concen-
tramos sélo en los hogares rurales, los efectos de la recepciéon de remesas para la pobreza
son similares a aquellos informados antes en los casos de las tasas de pobreza alimentaria y
de capacidades (una reduccién del 31% y el 26% respectivamente). Sin embargo, en este
caso, la recepcién de remesas también reduce, de manera estadisticamente significativa, la
probabilidad de que un hogar rural se encuentre en condiciones de pobreza patrimonial.
La magnitud del efecto estimado (una reduccién de 10 puntos porcentuales) implica una
reduccién de alrededor del 15% en la tasa de pobreza moderada para los hogares rurales.
En ese sentido, nuestros resultados sugieren que la recepcién de remesas es un mecanismo
importante para ayudar a los hogares rurales a salir de la pobreza (tanto extrema como
moderada), mientras que la recepcién de remesas sélo parece ser eficaz para ayudar a los
hogares urbanos a salir de la pobreza extrema.
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Notas

1 Véase, entre otros, Ratha [2003] y Kapur [2004].
2 Kapur [2004] y Lopez-Cérdova [2006] analizan algunos de los documentos exis-
tentes. Lépez-Cérdova y Olmedo [2006] presentan una investigacion de la documentacion
sobre las remesas y algunos indicadores de desarrollo.

3 Las dos posiciones recientemente descritas corresponden a lo que Taylor, Mora y
Adams [2005] llaman la visién "optimista" y la vision "pesimista", respectivamente.

4 Maés recientemente, Taylor, Mora y Adams [2005] también investigaron el papel
de las remesas sobre la pobreza en las zonas rurales de México, utilizando datos a nivel
individual. Descubrieron que las remesas reducen la pobreza en los hogares rurales. Se
llegé a este resultado simplemente sumando las remesas a los ingresos locales que, casi por
definicion, reducen la pobreza.

> Véase Secretaria de Desarrollo Social (SEDESOL) [2003] para obtener mas detalles
sobre la medida de la pobreza en México.

6 Adams [2004], por ejemplo, estima una funcién de ingreso per capita de los
hogares para generar un caso hipotético apropiado.

7 Para obtener mas detalles sobre la metodologia, véanse los articulos de Dehejia y
Wahba ([1999], [2002] pp. 1053-1062), y Rosenbaum y Rubin ([1983], [1985]).

8 Todas las especificaciones informadas satisfacen la condicion de equilibrio descrita
en la seccién anterior.

° La importancia de proceder de esta manera fue enfatizada recientemente por
Dehejia [2005].
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Cuadro 1

DISTRIBUCION DE HOGARES POR SITUACION DE RECEPCION DE REMESAS

Todos los hogares (%) Hogares urbanos (%) Hogares rurales (%)

No reciben remesas 94,3 96,9 899
Reciben remesas 5,7 3,1 10,2
Total 100,0 100,0 100,0

Todos los hogares (%) Hogares urbanos (%) Hogares rurales (%)
Hogares que no reciben remesas 100,0 65,0 35,0
Hogares que reciben remesas 100,0 35,0 65,0
Todos los hogares 100,0 64,0 36,0

Fuente: ENIGH [2002].

Cuadro 2

CARACTERISTICAS DE LOS HOGARES POR SITUACION DE RECEPCION DE REMESAS

Tipo de hogar

Variable No recibe remesas Recibe remesas

. . 4,12 3,98
Numero de miembros del hogar (1.99) 2.16)

) 2,02 1,71
Numero de hombres (1.27) (1.33)
Ndmero de mujeres 2,10 227

(1,25) (1,43)
Ingreso neto mensual 7.998,68 >-149,69
(10.283,96) (3.883,95)
Ingreso neto mensual excluyendo remesas 7.998,68 3.053,75
(10.283,96) (3.344,89)

. - 0,39 0,40
Miembros menores de 5 afios 0.67) (0.65)

. = 1,14 1,31
Miembros menores de 10 afios (1,22) (1,25)

. o 2,77 2,63
Miembros mayores de 15 afos (1.32) (1.22)

. = . L. . . 0,74 1,04
Miembros mayores de 15 afios sin educacion primaria (0.99) (0.97)
Miembros mayores de 15 afios con, al menos, educacién 1,97 1,29
primaria (1,35) (1,22)
Miembros mayores de 15 afios con, al menos, educacion 1,36 0,64
secundaria (1,29) (0,93)
Miembros mayores de 15 afios con, al menos, educaciéon 0,59 0,17
secundaria superior (0,95) (0,46)

iemb d = | l . 0,17 0,03
Miembros mayores de 15 afios con, al menos, licenciatura 0.5) (0.19)

Nota: Errores estdndar entre paréntesis.
Fuente: ENIGH [2002].
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Cuadro 3

DISTRIBUCION DE HOGARES POR CONDICIONES DE POBREZA

Y SITUACION DE RECEPCION DE REMESAS

Medida de pobreza: alimenticia

Total de hogares Rurales Urbanos
No pobres  Pobres No pobres Pobres No pobres Pobres
Hogares que no reciben remesas 94,3 94,6 88,5 93,2 96,9 971
Hogares que reciben remesas 5,7 55 11,5 6,8 31 2,9
Medida de pobreza: de capacidades
Total de hogares Rurales Urbanos
No pobres  Pobres No pobres  Pobres No pobres Pobres
Hogares que no reciben remesas 94,5 93,8 88,5 921 97,0 96,7
Hogares que reciben remesas 55 6,2 11,5 79 3.1 3,3
Medida de pobreza: patrimonial
Total de hogares Rurales Urbanos
No pobres  Pobres No pobres Pobres No pobres Pobres
Hogares que no reciben remesas 94,7 939 87,8 91,2 97,2 96,4
Hogares que reciben remesas 53 6,1 12,2 8,8 2,8 3,6

Fuente: ENIGH [2002].
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Cuadro 4

ESTIMACIONES PROBIT

Variable dependiente: variable ficticia de hogares que reciben remesas

Estados de alta

Muestra completa e
emigracion

Hogares rurales

(1 ) (3) (4)

dF/dx  Err. Est.  dF/dx Err. Est. dF/dx  Err. Est. dF/dx  Err. Est.
Edad 0,008 0,001 0,006 0,001 0,016 0,003 0,017 0,003

Cuadrado de la edad 0,000 0,000 0,000 0,000 0,000 0,000 0,000 0,000

Género 0,082 0,010 0,063 0,008 0,160 0,026 0,148 0,027
Estado civil 0,076 0,004 0,030 0,010 0,030 0,009
Rural 0,047 0,004 0,025 0,005 0,089 0,008

Educacion 0,033 0,007 0,028 0,006 0,071 0,015 0,091 0,019

Cuadrado de la 0,001 0,000 -0,001 0000 -0,002 0,001  -0,003 0,001

educacion

Tamafo del hogar -0,006 0,001 -0,003 0,001 -0,0710 0,003 -0,010 0,003
NUmero de mujeres 0,007 0,002 0,006 0,001 0,012 0,004 0,013 0,004
Educacion* edad -0,007 0,000 -0,007 0,000 -0,002 0,001 -0,002 0,001
Edad* género -0,007 0,000 -0,007 0,000 -0,002 0,000 -0,002 0,000

Educacién* cuadrado 8020 0,000 6780 0,000 0,000 0,000 0,000 0,000

de la edad

Estado civil* nifios 0,007 0,000 0,007 0,003 0,002 0,001
Tipo de bafio 0,072 0,003 0,017 0,003 0,033 0,007 0,031 0,007
Habitaciones 0,007 0,001 0,005 0,001 0,014 0,002

Pseudo R2 0,1122 0,1719 0,1206 0,0766

Notas: Err. Est.: Error estdndar.
Los coeficientes en bastardilla son estadisticamente significativos a un nivel del 5% o menos.

Fuente: Calculo de los autores.
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Cuadro 5

EFECTO PROMEDIO DEL TRATAMIENTO BAJO MEDIDAS DE POBREZA

Y ESPECIFICACIONES ALTERNATIVAS

Muestra completa: 1° especificacion Muestra completa: 2° especificacion

Método Medida de pobreza Medida de pobreza
Alimentaria capagteiades Patrimonial Alimentaria capagteiades Patrimonial

Vecino mds cercano -0.066 -0.057 -0.016 -0.050 -0.048 -0.020
N° de obs. tratadas 755 755 755 755 755 755
N° de obs. de control 746 746 746 717 717 717
Error estandar 0.020 0.020 0.027 0.020 0.020 0.027
t -3.230 -2.490 -0.610 -2.490 -2.090 -0.750
E:gsﬁztgggi‘g método 0.020 0.030 0.029 0.020 0.020 0.030
t -2.730 -2.080 -0.570 -2.220 -2.080 -0.710
Radio -0.039 -0.031 -0.008 -0.033 -0.025 -0.002
N° de obs. tratadas 753 753 7530 754 754 754
Ne° de obs. de control 15,033 15,033 15,033 14,565 14,565 14,565
Error estandar 0.010 0.020 0.019 0.010 0.020 0.019
t -2.950 -2.050 -0.440 -2.500 -1.620 -0.100
Eargsi;tgggg método 0.010 0.020 0.017 0.010 0.020 0.020
t -2.730 -1.860 -0.500 -2.830 -1.600 -0.100
Kernel -0.049 -0.042 -0.0714 -0.053 -0.046 -0.016
N° de obs. tratadas 755 755 755 755 755 755
N° de obs. de control 15,040 15,040 15,040 14,565 14,565 14,565
ELTJS‘S?ZZ‘;?; método 0.010 0.020 0.020 0.010 0.010 0.020
t -4.060 -2.640 -0.842 -3.800 -3.420 -1.030
Estratificacion -0.064 -0.058 -0.029 -0.065 -0.059 -0.031
N° de obs. tratadas 754 754 754 755 755 755
Ne de obs. de control 51,041 51,041 51,041 14,565 14,565 14,565
Error estandar 0.010 0.020 0.019 0.010 0.020 0.017
t -4.650 -3.680 -1.520 -5.430 -3.670 -1.890
5[:&3232:?; método 4 15 0.020 0.020
t -4.340 -3.500 -1.770 --- --- ---

Nota: Los coeficientes en bastardilla son estadisticamente significativos a un nivel del 5%.
Fuente: Célculo de los autores.
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Cuadro 6

EFECTO PROMEDIO DEL TRATAMIENTO BAJO MEDIDAS DE POBREZA

Y ESPECIFICACIONES ALTERNATIVAS

Submuestra: Estados de alta emigracion

Submuestra: Hogares rurales

Método Medida de pobreza Medida de pobreza
Alimentaria 0 Patrimonial Alimentaria D.e Patrimonial
capacidades capacidades

Vecino mds cercano -0,080 -0,055 0,000 -0,708 -0,708 -0,077
Ne° de obs. tratadas 588 588 588 485 485, 485
Ne de obs. de control 515 515 515 589 589 589
Error estandar 0,030 0,030 0,032 0,030 0,030 0,033
t 3,210 -2,020 -0,009 -3,760 -3,490 -2,337
i:ﬁ)’szztgzgi‘; método 0,030 0,030 0,028 0,040 0,040 0,036
t -2,820 -1,810 -0,010 -3,060 -3,100 -2,137
Radio -0,079 -0,070 -0,041 -0,129 -0,134 -0,118
Ne de obs. tratadas 583 583 583 485 485 485
N° de obs. de control 5,692 5,692 5,692 5,537 5,637 5,56370
Error estandar 0,020 0,020 0,022 0,020 0,020 0,024
t -5,020 -3,860 -1,859 -6,720 -6,320 -4,950
i:&ﬁﬁggg método 0,020 0,020 0,026 0,020 0,020 0,017
t -5,190 -3,390 -1,540 -6,770 -6,620 -6,923
Kernel -0,074 -0,063 -0,025 -0,122 -0,7126 -0,710
N° de obs. tratadas 588 588 588 485 485 485
N° de obs. de control 5,693 5,693 5,693 5,537 5,637 5,637
i:toor;;tgzg?er método 0,010 0,020 0,023 0,020 0,020 0,021
t -5,340 -3,560 -1,065 -6,710 -7,070 -5,224
Estratificacion -0,077 -0,064 -0,022 -0,094 -0,092 -0,084
N° de obs. tratadas 588 588 588 485 485 485
Ne de obs. de control 5,693 5,693 5,693 5,604 5,604 5,604
Error estandar 0,020 0,020 0,023 0,020 0,020 0,024
t -4,600 -3,370 -0,979 -4,910 -4,330 -3,497
E:gszztgzg; método 0,016 0,020 0,021 0,017 0,030 0,025
t -4,708 -3,921 -1,043 -5,663 -3,760 -3,377

Nota: Los coeficientes en bastardilla son estadisticamente significativos a un nivel del 5%.
Fuente: Calculo de los autores.
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Grafico 1

ENTRADAS ANUALES (1980-2005)
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Fuente: Indicadores del Desarrollo Mundial (IDM), Banco Mundial.

Grafico 2

MExico: REMESAS (1980-2005)
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Fuente: IDM e Instituto Nacional de Estadistica e Informatica de México (INEGI).
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Grafico 3

RECEPCION DE REMESAS EN EL MUNDO (2004)
US$ miles de millones

4
0 +—5 o r:s ﬂS c » < < = o 5 =
S < . < =
S < = a o < S S ] W B < 3
£ S o < = 2 v o £ 2 ‘&0 < @
7] % =< 2 i) <] = i =
S w ] < E o0 = o <
a < c S a wn
S I o hels
o w
Fuente: IDM, Banco Mundial.
Grafico 4
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Fuente: ENIGH [2002] y Censo [2001].
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Grafico 5

DISTRIBUCION DE HOGARES QUE RECIBEN REMESAS
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Fuente: Elaborado con datos de INEGI.
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Mapa 1

DISTRIBUCION DE HOGARES QUE RECIBEN REMESAS POR ESTADO
Como porcentaje del total de hogares

Fuente: ENIGH [2002].
Mapa 2

HOGARES QUE RECIBEN REMESAS
Como porcentaje del total de hogares en el Estado

Fuente: ENIGH [2002].
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Apéndice

Grafico A1

EstaDos MEXICANOS
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Cuadro A1

ESTADOS CON ALTA EMIGRACION

Submuestra: Estados con una fraccion relativamente grande de hogares que reciben remesas

Porcentaje de hogares totales Porcentaje de hogares totales
del estado que reciben remesas

Michoacan 18,4 11,2
Zacatecas 16,8 7.1
Durango 15,7 8,9
Guanajuato 13,8 8,4
San Luis Potosi 11,7 5.8
Jalisco 11,5 6,1
Aguascalientes 11,1 5,0
Nayarit 8,5 4.1
Guerrero 8,2 4,4
Sinaloa 8,1 3,4
Colima 8,0 2,7
Morelos 7.9 23
Oaxaca 7.2 4.8
Hidalgo 6,1 3,2
Promedio ponderado 11,4

Subtotal 77,3
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umern

En este documento, analizo la emigracion, las remesas y la participacion en la fuerza
laboral en México durante le década de los arios noventa. Utilizo dos muestras de hogares
para el andlisis: (a) los hogares rurales en México en 2000, que varian dependiendo de
si han enviado emigrantes a Estados Unidos o han recibido remesas de ese pais, y (b) los
individuos en México en 1990 y 2000 nacidos en estados con una alta o baja exposicion
a la emigracién a Estados Unidos.

En la primera muestra, una vez controladas las caracteristicas observables, es menos
probable que los individuos participen en la fuerza laboral si su hogar ha enviado emi-
grantes al exterior o recibido remesas desde otros paises. Sorprendentemente, este resultado
se cumple tanto para hombres como mujeres. Estos resultados de corte transversal podrian
verse contaminados por caracteristicas no observadas de los hogares que podrian estar corre-
lacionadas con el comportamiento migratorio y la oferta de trabajo de los hogares.

En la segunda muestra, que se encuentra menos sujeta a cuestiones relacionadas con la
autoseleccion para la emigracion, encuentro que durante la década de los aros noventa se
volvié menos probable que las mujeres (pero no los hombres) de los estados de alta emigra-
cidn trabajasen fuera del hogar (en relacion con las mujeres de los estados de baja emigra-
cidn). Estos resultados son consistentes con la emigracion al exterior y el flujo de remesas de
retorno que la acompana, lo que genera una mayor especializacién dentro de los hogares.
Los resultados para las horas de trabajo son similares.

El autor agradece a Ernesto Lopez Cérdova, Chris Woodruff, y a los participantes del seminario del
Banco Interamericano de Desarrollo (BID) y el National Bureau of Economic Research (NBER) por
sus ditiles observaciones. Jeffrey Lin fue un excelente asistente de investigacion.
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1. INTrRODUCCION

La emigracion a Estados Unidos estd teniendo consecuencias drasticas en la
oferta de trabajo de México. En 2000, el 10% de los individuos nacidos en México residian
en Estados Unidos, en contraste con el 2% en 1970 (véase Grafico 1)." Como sucede en
muchos paises, las tasas de emigracién son mayores para los jévenes adultos. Durante la
década de los afios noventa, el 9% de los mexicanos de 16 a 25 afios de edad (segun su
edad en 1990) emigraron a Estados Unidos (véase Cuadro 1).

Los flujos de emigrantes de esta magnitud afectan a los mercados laborales de
diversas maneras. Cada vez mas investigaciones analizan el efecto de la emigracion en
México sobre el mercado laboral del pais.? Entre sus principales efectos, la emigracion parece
haber ejercido una presién alcista sobre los salarios en México, en particular en las regiones
que histéricamente enviaron una gran cantidad de emigrantes a Estados Unidos. Mishra
[2004] estima que, durante el periodo 1970-2000, la emigracién elevd un 8% los salarios
promedio en México. Los aumentos salariales son atin mayores en los estados mexicanos de
alta emigracién, que durante la década de los afios noventa experimentaron un crecimiento
de salarios un 9% mayor que los estados de baja emigracién (Hanson [2007]).

El flujo de mano de obra de México no sélo aumenta los ingresos de los emigrantes.
Una vez en Estados Unidos, los emigrantes remiten una parte de sus ingresos a los miembros
de su familia que permanecen en México. En 2003, las remesas de los emigrantes mexicanos
en Estados Unidos equivalieron al 2% del PIB de México (BID [2004]). Estos flujos parecen
ser considerablemente mayores que la pérdida que sufre el PIB de México debido a la emigra-
cién.? Al parecer, las remesas también estimularon la acumulacién de capital en México, lo que
contribuyé a una mayor inversién en pequefias empresas (Woodruff y Zenteno [2007]).

Una cuestién que no se ha analizado es si las remesas condicionan la forma en
que la emigracion afecta al mercado laboral. Si no existieran las remesas, la emigracion
probablemente aumentaria la participacién de los adultos en la fuerza laboral, debido a la
presién alcista que ejerce la salida mano de obra sobre los salarios y a la necesidad de reem-
plazar la pérdida de ingresos debido al éxodo de asalariados de los hogares. Sin embargo,
con las remesas, las familias de los emigrantes pueden sentir una menor necesidad de que
los adultos que no emigraron trabajen fuera del hogar. En el caso de las mujeres, en parti-
cular, las remesas pueden reducir los incentivos para participar en la fuerza laboral y aumen-
tar los incentivos para invertir en la produccién doméstica. Por ende, la emigracién puede
aumentar la especializacién dentro del hogar: los emigrantes, que a menudo son los padres,
dedican mas tiempo a trabajar en el exterior y los miembros que no emigran, que a menudo
son las madres, dedican més tiempo a trabajar en el hogar.*

En este trabajo, analizo el efecto de la emigracion sobre las decisiones rela-
cionadas con la oferta de trabajo en México. Utilizo informacion del Censo General de
Poblacién y Vivienda de México de 1990 y 2000 para evaluar las diferencias en la partici-
pacion en la fuerza laboral y las horas trabajadas de distintos individuos segtin su exposi-
cion a las oportunidades de emigrar.

Un hecho que complica el andlisis empirico es que la emigracién no es un acon-
tecimiento aleatorio. Los hogares deciden enviar emigrantes al exterior segtin las ganancias
que perciben por hacerlo. La mayoria de los emigrantes de México parecen ingresar en
Estados Unidos de manera ilegal. La inmigracién ilegal es costosa, dada la necesidad de
contratar los servicios de un contrabandista para evadir la proteccién cada vez més estricta
de la frontera entre Estados Unidos y México por parte de las autoridades de inmigracion de
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Estados Unidos. En presencia de mercados de crédito imperfectos, los costos de emigracion
pueden impedir que los hogares mas pobres envien emigrantes al exterior. A su vez, los indi-
viduos de los hogares mds acaudalados quiza piensen que trabajar legalmente en México
es preferible a trabajar ilegalmente en Estados Unidos. Por ende, los ingresos, la salud y la
voluntad de los hogares de tolerar los caprichos de la emigracion ilegal probablemente influ-
yan sobre la decisién de emigrar. Dado que estas caracteristicas se miden de manera imper-
fecta (o no se miden en absoluto), es probable que los hogares se autoseleccién en para
enviar emigrantes al exterior basdndose, en parte, en sus caracteristicas no observadas.

Para medir las consecuencias de la autoseleccién para la emigracion en el ana-
lisis, informo los resultados utilizando dos muestras de individuos. La primera muestra
incluye individuos que vivian en las zonas rurales de México en 2000. El censo de México
del aflo 2000 informa si los hogares habian enviado un emigrante a Estados Unidos en
los ultimos cinco afios o recibido remesas de emigrantes del exterior en el Ultimo mes.
Analizo si las decisiones sobre la oferta de trabajo varian entre los distintos individuos,
segln la situacion migratoria de su hogar. Me concentro en los hogares rurales, ya que
parecen presentar las mayores posibilidades de enviar emigrantes individuales al exterior.
Los habitantes urbanos, si emigran, pueden llegar a trasladar a todo su hogar (ya que el
costo de mantener un hogar en México es mayor en las zonas urbanas que en las zonas
rurales). Sin un instrumento vélido para medir la decisién de emigrar de los hogares, el
andlisis que utiliza esta primera muestra se ve sujeto a preocupaciones por la correlacion
entre la situacion migratoria de los hogares y sus caracteristicas no observadas.

La segunda muestra que utilizo incluye individuos de estados de alta y baja emi-
gracion en México. Debido, en parte, a los acontecimientos histéricos, el centro y oeste
de México presentan los mayores flujos de mano de obra hacia el exterior del pais desde
hace mucho tiempo (Cardoso [1980]; Durand, Massey y Zenteno [2001]). En el Grafico
2, que muestra la cantidad de hogares que enviaron emigrantes a Estados Unidos durante
1995-2000 por estado mexicano, las tasas de emigracion son relativamente bajas en los
estados ubicados a lo largo de la frontera con Estados Unidos, drasticamente mayores en
los estados que se encuentran a 600-1.200 kilémetros de Estados Unidos y menores en
los distantes estados del sur. La mayoria de los estados que actualmente tienen altas tasas
de emigracién también tuvieron tasas de emigracion relativamente altas hace 50 afios o
mas (véase Grafico 3). Comparo las decisiones de los individuos relacionadas con la oferta
de trabajo en 1990 y 2000 para dos grupos de estados, los que presentaron altas tasas de
emigracién en la década de los afos cincuenta y los que presentaron bajas tasas de emi-
gracion en dicha década. En este enfoque, utilizo las tasas de emigracion histéricas como
un determinante de la regresiéon de forma reducida de las oportunidades de emigracién
actuales.” Dado que la alta emigracion en el pasado podria haber alterado las regiones
de manera tal que se vieran afectadas las condiciones actuales del mercado laboral, es
mas apropiado utilizar un enfoque de forma reducida que usar el comportamiento de
emigracion pasado como un instrumento para medir la emigraciéon actual.® Para controlar
la emigracion interna, utilizo la tasa de emigracion de la década de los afios cincuenta en el
estado de nacimiento de un individuo, en vez de la tasa en su estado de residencia actual.
Por ende, las tasas de emigracion historicas del estado de nacimiento de un individuo tienen
el fin de capturar las oportunidades actuales de emigrar al exterior.

Un desafio adicional para la estimacién es que podrian existir otros shocks no obser-
vados que afectaron de distinta manera a los estados de alta y baja emigracion. Estos shocks
podrian ser el Tratado de Libre Comercio de América del Norte (TLCAN), la privatizacion y des-
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regulacion de la industria, las reformas del sistema de tenencia de tierras de México y la crisis del
peso de 1994-1995.” Obviamente, la posibilidad de que estos shocks contaminen el andlisis es
una preocupacion importante, que trato en el andlisis de las interpretaciones de los resultados.
En la préxima seccién, documento como el comportamiento de emigracion varia
en las distintas regiones de México y analizo los criterios para seleccionar los hogares y estados
mexicanos para incluir en mi muestra. En las Secciones Ill y IV, examino el efecto de la emigra-
cién en la oferta de trabajo y la participacion en la fuerza laboral en México. En la Seccién 1V,
analizo las interpretaciones de los resultados y las limitaciones de la estrategia de estimacion.

II. PATRONES REGIONALES DE EMIGRACION EN MEXico

FUENTES DE DATOS

Los datos para el andlisis provienen de dos fuentes. En 1990, utilizo la micro-
muestra del 1% del XI Censo General de Poblacién y Vivienda, 1990 y en 2000 utilizo la
muestra aleatoria del 10% de la micromuestra del 10% del XII Censo General de Poblacién
y Vivienda, 2000. Por desgracia, el censo de 1990 no contiene informacién sobre el com-
portamiento migratorio de los hogares. El censo de 2000 incluye dos preguntas sobre la
emigracion al exterior: (i) si en los ultimos cinco afos algin miembro del hogar emigré a
Estados Unidos u otro pais extranjero, y (ii) si en el mes anterior algiin miembro del hogar
recibié remesas de emigrantes radicados en el exterior. Estas preguntas tienen problemas
obvios. No indican la escolaridad de los emigrantes, los antecedentes de emigracion, las
remesas anuales o las transferencias en especie de los emigrantes. Aun asi, el censo de 2000
es util en tanto que es la Unica muestra representativa a nivel nacional que se encuentra
disponible para México y que contiene informacion sobre la emigracion a Estados Unidos.®

Para los datos sobre los patrones de emigracion histéricos, utilizo estimaciones
de las tasas de emigracion estaduales de Woodruff y Zenteno [2007]. Estos autores calcu-
lan la parte de la poblacién de cada estado mexicano que emigré a Estados Unidos durante
1955-1959 combinando datos sobre la poblacién de los estados mexicanos con datos
sobre la inmigracion anual de trabajadores legales temporarias de cada estado mexicano
en Estados Unidos, bajo el Programa Bracero de Estados Unidos. El Programa Bracero, que
se extendio de 1942 a 1964, permitia que los empleadores estadounidenses contratasen
trabajadores de México (y el Caribe) para cumplir contratos laborales a corto plazo (menos
de un afo). La gran mayoria de los inmigrantes temporarios que ingresaban bajo el pro-
grama trabajaban en agricultura (Calavita [1992]). Woodruff y Zenteno [2007] también
proporcionan informacién sobre las tasas de emigracién de los estados en 1924, la que
utilizo en algunos ejercicios.

PATRONES REGIONALES DE LA EMIGRACION DE MExico A Estapos UNIDOS

La emigracion a gran escala de México a Estados Unidos comenz6 a principios del
siglo XX. La construccién de ferrocarriles a fines del siglo XIX conect6 el interior de México
con la frontera entre México y Estados Unidos, lo que ofrecié a los empleadores de este pais
un mayor acceso a la mano de obra mexicana (Cardoso [1980]). Justo luego del cambio de
siglo, los granjeros de Texas comenzaron a contratar mano de obra en México. Para encontrar
trabajadores, los reclutadores seguian la linea principal de ferrocarril que llevaba a los estados
con una densidad de poblacion relativamente alta en la region central y oeste del pais. Los
primeros emigrantes de México provenian principalmente de nueve estados de esa region
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(Durand, Massey, y Zenteno [2001]).° La emigracién mexicana a Estados Unidos aument6
en la década de los afos veinte, luego de que el Congreso de Estados Unidos flexibilizara las
cuotas de inmigracién legal en ese pais. La contratacion volvié a crecer en la década de los
afios cuarenta, después de que el Congreso aprobara el Programa Bracero (Calavita [1992]).
Entre las décadas de 1920 y 1960, los nueve estados de la region central y oeste representaron
entre el 44% y el 56% de la emigracion de México a Estados Unidos (pero sélo entre el 27 %
y el 32% de la poblacién total de México. Durand, Massey y Zenteno [2001]).

Luego de trabajar durante un tiempo en Estados Unidos, los emigrantes suelen
regresar a México y ayudar a las generaciones posteriores a viajar al exterior. Los emigrantes
que se quedan en Estados Unidos han creado asociaciones locales que ayudan a otros indivi-
duos de sus comunidades de origen en México (Cano [2004]). También existen muchas redes
de trabajo informales a través de las cuales los emigrantes actuales ayudan a los emigrantes
prospectivos a asentarse en Estados Unidos. Estas redes tienden a relacionarse con la familia
o la comunidad de origen, lo que les da un fuerte componente regional. También parecen
afectar las consecuencias respecto de la emigracion. Munshi [2003] llega a la conclusién de
que los emigrantes mexicanos en Estados Unidos tienen mas posibilidades de ser contratados
cuanto mayor sea la poblacién residente proveniente de su ciudad de origen en México.

El Gréfico 3 aporta pruebas de la sélida persistencia del comportamiento de emi-
gracion regional. Los estados que tenian altas tasas de emigracién en la década de los afios
cincuenta, durante el auge del Programa Bracero, aun tienen una alta tasa de emigracion
hoy en dia. La correlaciéon entre las tasas de emigraciéon de los estados en 1995-2000 y
1955-1959 es de 0,73. La correlacion entre las tasas de emigracion de los estados en 1995-
2000 y 1924 es de 0,48 (Woodruff y Zenteno [2007]). El Grafico 4 muestra una fuerte
correlacion positiva similar entre las remesas como proporcién PIB de los estados en 1995 y
la tasa de emigracion de los estados en 1955-1959.

El Cuadro 2 muestra los resultados de las regresiones utilizando como variable
dependiente la proporcion de hogares que enviaron emigrantes al exterior o la proporcién
de hogares que recibieron remesas del exterior en el periodo 1995-2000. Los estados de
alta emigraciéon no son simplemente los estados mds pobres o aquellos que se encuen-
tran mas cerca de Estados Unidos. En las columnas 1y 5, existe una correlacion negativa
entre las tasas de emigracién o las remesas y el ingreso per capita de los estados, pero
los ingresos no presentan un alto poder explicativo. En las columnas 2 y 6, si se agrega la
distancia a Estados Unidos, se duplica el R? de las regresiones. En las columnas 3y 7, si se
agrega la tasa de emigracién de los estados en 1924, también aumenta sustancialmente el
R cuadrado. Sin embargo, parece existir una ligera covariacion entre las tasas de emigra-
cion de los estados en 1995-2000 y 1924 independiente de la tasa de emigracién de los
estados en la década de los afios cincuenta. En las columnas 4 y 8, una vez que se agrega
la tasa de emigracion de 1955-1959 como regresor, el R aumenta alin mas y la tasa de
emigracion de 1924 se vuelve estadisticamente no significativa.

Si los estados con tasas de emigracion relativamente altas también se encuentran
mas expuestos a otros aspectos de la globalizacion, el andlisis empirico podria confundir los
efectos de la emigracion con los efectos al comercio o los flujos de capital. Durante las décadas
de 1980y 1990, México redujo sus barreras de comercio exterior e inversién. Chiquiar [2005]
y Hanson [2004], [2007] contienen pruebas de que lo estados con una alta emigracién no
son los que se beneficiaron desproporcionadamente de la reforma comercial y de la inversion
(como es de esperar, los estados que se beneficiaron desproporcionadamente de esos factores
son aquellos que se encuentran cerca de la frontera entre México y Estados Unidos).
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DISENO DE LA MUESTRA

El objetivo de este trabajo es analizar las consecuencias de la emigracién para la
oferta de trabajo en México. El primer enfoque que adopto es utilizar datos sobre la emigra-
cién a Estados Unidos del censo de poblacién de 2000 de México y comparar las consecuen-
cias respecto del mercado laboral en hogares con emigrantes y sin emigrantes. Uno de los
problemas que plantea este enfoque es que el comportamiento migratorio de los hogares es
enddgeno. Es probable que las caracteristicas no observadas de los hogares que influyen en la
oferta de trabajo también afecten la decisidén de los hogares de enviar emigrantes al exterior.

Podriamos considerar las tasas de emigracion histéricas de los estados como posi-
bles instrumentos para medir las oportunidades de emigracién actuales. Segun los datos del
censo de 2000, la probabilidad de que un hogar haya enviado un emigrante a Estados Unidos
en los ultimos cinco afios o recibido remesas del exterior en el dltimo mes tienen una fuerte
correlacién positiva con la tasa de emigracién de 1955-1959 en el estado de nacimiento del
jefe de hogar (Hanson [2007]). Sin embargo, es poco probable que las tasas de emigracion
histéricas de los estados sean un instrumento valido para medir las tasas de emigraciéon actua-
les. Las oportunidades de emigracion en el estado de nacimiento de un individuo pueden
haber afectado la experiencia del individuo en el mercado laboral o la calidad de la educacion
a la que accedié. Por ende, es probable que las oportunidades de emigracion en el pasado
afecten el mercado laboral actual en forma directa, a través de su efecto sobre la emigracion
actual, e indirectamente, a través de su efecto sobre el capital humano de los individuos.

Dados estos problemas, también utilizo un segundo enfoque en el que comparo
las variaciones en los resultados de corte transversal para el mercado laboral, donde clasifico
a los individuos segun la tasa de emigracién de su estado de nacimiento. Al hacerlo, capturo
los efectos directos e indirectos de las oportunidades de emigracion histéricas sobre los
resultados del mercado laboral actual. Por lo tanto, esta estrategia consiste en comparar los
resultados del mercado laboral en las regiones que estuvieron mas o menos expuestas a las
oportunidades de emigracion a Estados Unidos.

El Cuadro 3 describe la muestra de estados. Eliminé a los seis estados fronterizos
de la muestra ya que parecen haberse beneficiado desproporcionadamente de la liberaliza-
cién de la inversion y el comercio. La mayoria de los estados fronterizos presentaban tasas
de emigracion por encima del promedio en la década de los afios cincuenta e incluirlos en
la muestra podria confundir los efectos de la emigracién con los efectos de otros aspectos
de la globalizacion. Para ayudar a aislar los efectos de la emigracion, limito los estados de
alta emigracién a aquellos cuyas tasas de emigracion se encuentran entre los tres primeros
deciles de los estados no fronterizos, y los estados de baja emigracion a aquellos cuyas tasas
de emigracién se encuentran entre los ultimos tres deciles de los estados no fronterizos."
En 2000, el 11% de los hogares de los seis estados de alta emigracién habian enviado a un
emigrante a Estados Unidos en los cinco afios anteriores, mientras que sélo el 2% de los
hogares de los seis estados de baja emigracion lo habian hecho.

111, RESUMEN DE ESTADISTICAS SOBRE SALARIOS Y PARTICIPACION
EN LA FUERZA LABORAL

El efecto mas directo de los flujos de mano de obra al extranjero consistié en la
reduccién de la poblacién de jovenes adultos nacidos en estados de alta emigracién. Los
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Gréficos 5 y 6 muestran el tamafio de los grupos etarios segun la edad en 2000 para los
hombres y mujeres nacidos en estados de alta o baja emigracion. En ausencia de errores
de medicién, las variaciones del tamafio de la poblacién se deben a la emigracién neta al
exterior o a la muerte. El tamafio de los grupos etarios disminuye en todos los grupos de
edad y género, salvo en la poblacién de 10 a 19 afios de edad. Los descensos de poblacion
son mayores para los hombres de 20 a 29 afios (nacidos entre 1971 y 1980) en los estados
de alta emigracion, cuya cantidad registra un increible descenso de 37 puntos logaritmicos.
En el caso de aquellos nacidos en estados de baja emigracion, la cantidad de hombres de 20
a 29 afos registra un descenso menor, pero impresionante, de 14 puntos logaritmicos, de
modo tal que el descenso relativo de la poblacién de hombres de 20 a 29 afios en los esta-
dos de alta emigracién entre 1990 y 2000 es de 23 puntos logaritmicos. En lineas generales,
la poblacién de hombres de 20 a 59 afios desciende 9 puntos logaritmicos en los estados de
nacimiento de alta emigracion en relacién con los de baja emigracion.

Las variaciones relativas a y absolutos de los grupos etarios de mujeres son meno-
res. El grupo etario de mujeres de 20 a 29 afios desciende 18 puntos logaritmicos en los
estados de alta emigracién y 5 puntos logaritmicos en los estados de baja emigraciéon. En
general, la poblacién de mujeres de 20 a 59 afios desciende 7 puntos logaritmicos en los
estados de alta emigracion en relacién con los estados de baja emigraciéon. Los mayores
descensos de la poblacién masculina se condicen con las tasas de emigracién relativamente
altas de los hombres presentadas en el Cuadro 1. Dado que no tenemos datos sobre los
hogares con emigrantes en el exterior en 1990, no podemos realizar el mismo andlisis y
comparar 1990 y 2000 a nivel de los hogares.

Cabria esperar que el perfil educativo de los individuos difiriese segun la situa-
cién migratoria de sus hogares. Chiquiar y Hanson [2005] muestran que, en México, los
individuos con niveles de educacién moderadamente altos tienen mayores probabilidades
de emigrar a Estados Unidos. Si existe una correlacion con los afios de escolaridad de los
individuos dentro de los hogares, los individuos que viven en hogares con emigrantes quiza
tiendan a tener niveles de educacion relativamente altos. Por otro lado, si los hogares tien-
den a enviar a sus miembros mas educados al exterior, los miembros restantes de los hoga-
res con emigrantes quiza tiendan a tener menores niveles de educacién que los individuos
de los hogares sin emigrantes en el exterior.

El Cuadro 4 muestra la distribucién de la escolaridad por grupo etario en 2000
para los individuos en las zonas rurales, que viven en hogares con o sin emigrantes en Estados
Unidos. Los individuos que viven en hogares receptores de remesas del exterior se encuentran
ligeramente representados en forma excesiva en el grupo con 1 a 5 afios de escolaridad, y
se encuentran subrepresentados en otros grupos con mayor escolaridad. Entre los hombres
de 30 a 39 afios en 2000, el 34% habia completado nueve o mas afos de escolaridad en los
hogares sin emigrantes en el exterior, mientras que el 31% habia obtenido esa educacion en
los hogares con emigrantes en el exterior. Para las mujeres, estas cifras son del 26% y el 23%,
respectivamente. Se revela un patrén similar cuando los hogares se dividen segtn el hecho de
haber enviado un emigrante a Estados Unidos en los ultimos cinco afios.

Siguiendo el mismo andlisis para los estados de alta y baja emigracién, el Cuadro 5
muestra la distribucién de escolaridad por grupo etario en 2000 para los individuos nacidos en
estos dos grupos de estados mexicanos. En el caso de los hombres, la escolaridad promedio es
similar en los estados de alta y baja emigracion. En 2000, entre los hombres de 0 a 39 afios, en
los estados de baja emigracion, el 47 % habia completado nueve o mas afios de escolaridad,
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mientras que solo el 46% habia alcanzado el mismo nivel educativo en los estados de alta
emigracion. En el caso de las mujeres, estas cifras son del 40% vy el 41%, respectivamente.

Pese a los niveles de educaciéon comparables en los estados de alta y baja emi-
gracion, los salarios parecen ser mayores en los estados de alta emigracion.” El Gréfico
7 muestra las densidades Kernel de los salarios por hora promedio. En 1990, los salarios
presentan una menor dispersién y una media mayor en los estados de alta emigracién, en
comparacién con los estados de baja emigracién. En 2000, estas caracteristicas son mas
pronunciadas. En relacién con los estados de baja emigracion, la densidad de los salarios en
los estados de alta emigracion revela un claro desplazamiento hacia la derecha, lo que indica
un crecimiento relativo positivo de los salarios.

Las densidades informadas de los salarios no controlan las diferencias en la distri-
bucion de las caracteristicas entre las distintas regiones. Hanson [2007] concluyé que luego
de controlar las diferencias en edad, educacién y otras caracteristicas observables, los salarios
son mayores en los estados de alta emigracién y que, durante la década de los afios noventa,
aumentan en los estados de alta emigracion respecto de los estados de baja emigracion.
Entre 1990 y 2000, los salarios de los hombres de los estados de alta emigracion crecen en
promedio un 9% mas, en relacién con los estados de baja emigracion. Los aumentos salaria-
les relativos son aiin mayores entre los trabajadores con mayores niveles de educacién (9 a
15 afos de escolaridad). El aumento de los salarios relativos en los estados de alta emigracion
es coherente con el descenso de la oferta de trabajo en los estados de alta emigracion res-
pecto de los estados de baja emigracion, lo que se verifica en los Gréaficos 5 y 6.

El Cuadro 6 muestra la cantidad de hombres y mujeres de 30 a 49 afios con ingre-
sos laborales positivos por grupo de escolaridad en los hogares rurales con y sin emigrantes
en Estados Unidos. Los individuos presentan tasas de participacion en la fuerza laboral
uniformemente menores en los hogares que reciben remesas (en relacién con los hogares
que no reciben remesas) o que enviaron emigrantes a Estados Unidos (en relacién con los
hogares que no enviaron emigrantes al exterior). Esta es una prueba sugerente de que los
incentivos para participar en la fuerza laboral son menores en los hogares que enviaron
emigrantes a Estados Unidos, lo que seria consistente con la mayor especializacién dentro
del hogar en los hogares que envian emigrantes al exterior. Sin embargo, esta interpreta-
cién debe ir acompafada de la advertencia de que las diferencias en las caracteristicas no
observadas entre los hogares con y sin emigrantes podrian contribuir a las diferencias en su
comportamiento respecto de la oferta de trabajo.

El Cuadro 7 muestra la cantidad de hombres y mujeres de 30 a 49 afios con
ingresos laborales positivos agrupados por afios de escolaridad en los estados de alta y baja
emigracion. Entre los individuos con bajos niveles de escolaridad, los hombres tienden a
tener una participacion ligeramente menor en la fuerza laboral en los estados de alta emi-
gracion. Este patron se presenta tanto en 1990 como en 2000. Entre los individuos con altos
niveles de escolaridad, la participacion en la fuerza laboral es muy similar en ambos grupos
de estados. En el caso de las mujeres, la participacion en la fuerza laboral es mucho menor
en general. Al parecer, la participacion en la fuerza laboral es moderadamente menor en los
estados de alta emigracién en 2000, pero no en 1990. Dado que los salarios son drastica-
mente mayores en lo estados de alta emigracién, la similitud de las tasas de participacion
en la fuerza laboral en los estados de alta y baja emigraciéon quizds sean sorprendentes.
Esta es otra prueba sugerente de que los hogares de las regiones que envian emigrantes al
exterior quiza tiendan a especializarse mas en la produccién doméstica que los hogares de
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otras regiones. En la préxima seccién, analizaremos més detalladamente las diferencias de
la participacién en la fuerza laboral entre hogares y regiones.

IV, EMIGRACION Y PARTICIPACION EN LA FUERZA LABORAL

HoGARES RURALES EN 2000

La emigracion puede afectar la decision de participar en la fuerza laboral a través
de diversos canales. Para los hombres y las mujeres, la mayor emigraciéon puede ejercer una
presion al alza sobre los salarios, lo que aumenta las probabilidades de que participen en la
fuerza laboral fuera del hogar. Dentro del hogar, el envio de emigrantes al exterior puede
incrementar las remesas que recibe el hogar, lo que aumenta los ingresos de los miembros de
la familia en México. Las investigaciones anteriores revelaron que los mayores ingresos de los
hogares a menudo se relacionan con una menor oferta de trabajo por parte de las mujeres
(Altoniji y Blank [1999]). Por ende, en el caso de las muijeres, el efecto de la emigraciéon sobre
las decisiones relacionadas con la oferta de trabajo es ambigua, ya que depende, en parte,
del hecho de que las mujeres sustituyan la mano de obra emigrante en el mercado laboral de
México y de que la emigracién aumente los ingresos del hogar a través de las remesas.

Para analizar estos canales, estimo las decisiones sobre la participacién en la
fuerza laboral y las horas de trabajo como funciones de las caracteristicas de los individuos,
los hogares y las regiones. De acuerdo con una gran cantidad de publicaciones académicas,
modelo la decision relacionada con la oferta de trabajo en forma reducida. Los coeficientes
indican qué tipos de caracteristicas de los individuos, los hogares o las regiones tienden a
estar asociados a mayores retornos en el mercado laboral (lo que tenderia a aumentar la
oferta de trabajo, siempre que los efectos de sustitucion dominen los efectos ingreso en la
decision entre el trabajo y el ocio) o con mayores ingresos en las familias (lo que tenderia a
reducir la oferta de trabajo, en particular en el caso de las mujeres).

En un ejercicio, utilizo datos de corte transversal sobre el comportamiento
migratorio de los hogares del censo de poblacién de 2000 para estimar la siguiente regre-
sion para las horas de trabajo:

Yhs = Og + XpgB1 + By Remittpg + ey )

donde y son las horas trabajadas la semana anterior, X es un vector de caracteris-
ticas observadas y Remitt es una variable ficticia que indica si el hogar recibe o no remesas
de emigrantes en Estados Unidos (lo que, en algunas regresiones, se reemplaza por la varia-
ble Envid emigrante a Estados Unidos, que indica si un hogar envié un emigrante al exterior
en los Ultimos cinco afios). La regresién incluye controles para los efectos fijos del estado de
nacimiento y ajusta los errores estandar para la correlacién entre las observaciones asocia-
das al mismo estado de nacimiento. Estimo la ecuacion (1) como un modelo tobit, ya que las
horas trabajadas equivalen a cero para muchos individuos. En un segundo ejercicio, estimo
una regresion probit andloga en la que la variable dependiente es un resultado dicotémico
sobre el hecho de que un individuo participe o no en la fuerza laboral. La muestra consiste
de individuos que viven en hogares rurales en 2000.

El cuadro 8 muestra las regresiones para la oferta de trabajo fuera del hogar de un
individuo. La participacién en la fuerza laboral se mide mediante el hecho de que un indi-
viduo perciba ingresos laborales positivos; las horas de trabajo se miden segtin el nimero
informado de horas que un individuo haya dedicado a un trabajo remunerado en la semana
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anterior. Los regresores son una ecuacion de cuarto grado de la edad, variables ficticias para
la escolaridad, la cantidad de nifios del hogar y el estado de nacimiento, y un indicador
sobre el hecho de que el hogar haya enviado un emigrante a Estados Unidos en los tltimos
cinco afos o recibido remesas de emigrantes en el exterior en el tltimo mes.

En los hogares que enviaron emigrantes a Estados Unidos, las estimaciones de
los coeficientes indican que los hombres y las mujeres tienen un 11% y un 2,5% menos de
probabilidades de ofrecer trabajo fuera del hogar, respectivamente, y ambos efectos son
estimados con precision.'? Es sorprendente que los efectos estimados sean tanto mayores
para los hombres respecto de las mujeres. Para las mujeres, los resultados son consistentes
con el hecho de que enviar emigrantes al exterior genere mayores ingresos para la familia
y una menor oferta de trabajo. Dado que una proporcion relativamente alta de los emi-
grantes que los hogares envian al exterior son hombres, los resultados para este grupo
resultan mas dificiles de interpretar. Podria ser que los mayores ingresos de los hogares
asociados a las remesas reduzcan la oferta de trabajo por parte de los hombres. También
podria ser que los miembros que los hogares deciden financiar para que viajen al exterior
son aquellos que tienen mas probabilidades de trabajar fuera del hogar. Los hombres que
se quedan en México podrian ser individuos cuyas caracteristicas no observadas reduzcan
sus probabilidades de trabajar a cambio de un salario (donde este efecto también podria
operar en el caso de las mujeres). En vista de estos problemas, cabria sospechar que los
resultados nos dicen mas sobre la correlacion entre las variables no observables y la oferta
de trabajo que sobre el efecto del comportamiento migratorio en dicha oferta.

Los resultados para las remesas son bastante similares ya que indican que, en
los hogares que reciben remesas del exterior, los hombres y las mujeres tienen un 11% y
un 2,2% menos de probabilidades de trabajar fuera del hogar, respectivamente, y ambos
efectos son estimados con precision. Una vez mas, resulta sorprendente que los efectos
sean tanto mayores para los hombres.

En cuanto a las horas trabajadas, el segundo panel del Cuadro 8 muestra los resul-
tados de las regresiones tobit para las horas trabajadas en la semana anterior. Los individuos
de los hogares que enviaron emigrantes al exterior o recibieron remesas de emigrantes en el
exterior tienden a ofrecer menos horas de trabajo que los individuos de los hogares que no
cuentan con emigrantes en el exterior. Estos efectos se estiman con precision para las varia-
bles "Envié emigrante a Estados Unidos" y "Recibi6é remesas". Los valores de los coeficien-
tes son mayores para las mujeres, lo que se condice con las publicaciones anteriores.

Cabria preocuparse por que lo resultados estén impulsados por diferencias no
observadas en la riqueza de los hogares. En los hogares rurales, es probable que la riqueza
esté correlacionada con la educacién de los miembros del hogar. Para continuar con su
educacién luego de la escuela primaria (seis afos de educacion), los individuos de muchas
zonas rurales quizé deban trasladarse a una ciudad de tamafio mediano o pequefio a fin
de poder acceder a una escuela secundaria. En las segundas cuatro columnas del Cuadro
8, restrinjo la muestra a los individuos con seis 0 menos afios de educacién. Para la par-
ticipacion en la fuerza laboral y las horas trabajadas, estos resultados son muy similares
a los de las primeras cuatro columnas. También cabria preocuparse por que las variables
de emigracion registren diferencias no observadas en el acceso de los hogares a las redes
de emigracion, en vez del efecto de la emigracion en si. En las terceras cuatro columnas
del Cuadro 8, restrinjo la muestra a los hogares rurales de los estados de alta emigracion.
Supuestamente, en esta muestra existe una menor variacién entre los hogares respecto
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del acceso a las redes de emigraciéon. Una vez mas, los resultados son muy similares a los
de las primeras cuatro columnas del Cuadro 8.

Para retomar la discusion anterior, los resultados de corte transversal del Cuadro
8 se ven sujetos a problemas respecto de los determinantes no observados del compor-
tamiento de los hogares respecto de la emigracion. El problema es que las caracteristicas
no observadas de los hogares que estan correlacionadas con la oferta de trabajo también
podrian estar correlacionadas con la decisién de los hogares de enviar emigrantes al exte-
rior. Por ejemplo, los hogares con mayores fuentes de ingresos no observadas podrian
tener una mayor probabilidad de haber enviado emigrantes a Estados Unidos (ya que los
mayores ingresos facilitan la financiaciéon de los costos de emigracién) y una probabilidad
menor de que las madres trabajen fuera del hogar (ya que los mayores ingresos podrian
reducir el valor sombra de los ingresos que aportan las mujeres a los hogares). En un
intento de tratar el problema de la decision de los hogares respecto de la emigracion,
vuelvo a realizar el andlisis para los individuos nacidos en estados de alta y baja emigra-
cion, donde el estado de nacimiento sirve como un determinante de la regresién de forma
reducida del acceso a las redes de emigracion.

ESTADOS DE ALTA Y BAJA EMIGRACION EN 1990 vy 2000

En mi estrategia de estimacion alternativa, retino los datos de distintos hogares
en 1990 y 2000, y limito la muestra a individuos que viven en zonas rurales y nacieron en
un estado de alta o baja emigracion. Luego analizo si el comportamiento respecto a la oferta
de trabajo varia de manera diferencial entre los estados de alta y baja emigracion durante la
década de los afios noventa. Para las horas trabajadas, estimo la siguiente regresion:

Yhst = O + Xpg¢ (B + B2Y2000p, + B3Highy ) +0* Y2000y, *Highypg + ey

donde y son las horas trabajadas la semana anterior, X es un vector de caracteris-
ticas no observadas, Y2000 es una variable ficticia para el afio 2000 y High es una variable
ficticia para el hecho de que un individuo haya nacido en un estado de alta emigracion.
La regresion incluye controles para los efectos fijos del estado de nacimiento y permite
que las caracteristicas observables varie en las distintas regiones y a lo largo del tiempo. El
coeficiente ¢ captura la variacién diferencial media entre 1990 y 2000 en los ingresos de
los estados de alta y baja emigracién. También estimo una regresion probit andloga en la
que la variable dependiente es un resultado dicotémico sobre el hecho de que un individuo
participe o no en la fuerza laboral. Se ajustan los errores estandar para la correlacién entre
las observaciones asociadas al mismo estado de nacimiento.

Un problema de estimacion importante es que otros shocks ademas de la emigra-
cioén pueden haber tenido impactos diferenciales en los estados de alta y baja emigracion.
Ya analicé el shock asociado al TLCAN y la reforma comercial en términos mas generales.
Algunos de los otros shocks de la década de los afios noventa son la crisis de la moneda de
1995, la reforma del sistema de tenencia de tierras, la privatizacion de las empresas publicas
y la desregulacién de la industria. La existencia de estos shocks supedita los resultados a la
advertencia de que otros factores, ademas de la emigracién, pueden haber contribuido a
variaciones diferenciales regionales en los ingresos.

El Cuadro 9 presenta los resultados. Los resultados para las mujeres son bastante
similares a los del Cuadro 8, pero los resultados para los hombres difieren drasticamente.
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En el caso de las mujeres, existe un aumento en el diferencial entre los estados de alta y
baja emigracion en la participacion en la fuerza laboral durante el periodo 1990-2000.
Las estimaciones de los coeficientes indican (en base a valores promedio para los otros
regresores) que, durante la década de los afios noventa, se produjo una reduccién de un
2,2% en la probabilidad de que las mujeres de los estados de alta emigracion trabajaran
fuera del hogar, variacién que fue estimado con precision. En el caso de los hombres, el
comportamiento respecto a la participaciéon en la fuerza laboral entre 1990 y 2000 en
los estados de alta emigraciéon no presenta variaciones estadisticamente significativas en
relacion a los estados de baja emigracion. Si se limita la muestra a los individuos con seis o
menos afios de educacion, los resultados no varian. Esta es otra prueba de que, pese a los
aumentos salariales en los estados con una alta emigracion, se redujeron las probabilida-
des de que las mujeres de estos estados trabajaran fuera del hogar. De manera coherente
con los resultados del andlisis de corte transversal de los datos de 2000, parece que la
migracion al exterior contribuye a una mayor especializaciéon dentro del hogar y a que las
mujeres dediquen menos tiempo a trabajar fuera del hogar.

Con respecto a las horas trabajadas, los resultados para las mujeres del Cuadro
9 también son coherentes con los del Cuadro 8. Durante la década de los afios noventa,
las mujeres nacidas en estados de alta emigracion redujeron sus horas de trabajo con res-
pecto a las mujeres nacidas en estados de baja emigracién, y este efecto es estimado con
precisién en la muestra completa y en la muestra de individuos con educacién primaria o
un nivel educativo inferior. En cuanto a los hombres, también existe una reduccion en la
oferta de trabajo en los estados de alta emigracion en relacién con los estados de baja emi-
gracion, pero el efecto es mucho menor que en el caso de las mujeres. Tal como sucede con
los resultados de corte transversal de los datos de 2000, este hallazgo es sorprendente. En
relacion con los estados de baja emigracion, esperariamos ver un aumento de la oferta de
trabajo relativa de los hombres en los estados de alta emigracién en respuesta al aumento
observado en los salarios en los estados de alta emigracion.

En términos generales, existen algunas pruebas de que la emigracién esta aso-
ciada a una menor oferta de trabajo de los hogares. Existe una probabilidad menor de
que las mujeres trabajen fuera del hogar en los hogares con emigrantes en el exterior y la
probabilidad de que trabajen fuera del hogar es menor en los estados de alta emigracion
respecto de los estados de baja emigracién. Si las remesas aumentan los ingresos de los
hogares, estos resultados son esperables. En efecto, los hogares podrian estar utilizando
sus ingresos adicionales para solventar las horas de trabajo de las mujeres que se quedan
en México. Sin embargo, también vemos indicios de que la emigracién se relaciona con
una menor participacién de los hombres en la fuerza laboral. Esto es sorprendente y con-
traintuitivo. Dado que los salarios de los hombres estan aumentando en términos relativos
en los estados de alta emigracion, esperariamos ver aumentos en vez de disminuciones
en la oferta de trabajo por parte de los hombres. Los resultados para los hombres podrian
indicar que ninguna de las regresiones que utilizo explica exhaustivamente la correlacion
entre las caracteristicas no observables y el comportamiento migratorio.

V. COMENTARIOS

En este documento, analizo la forma en que la emigracion puede haber afectado
la participacion adulta en la fuerza laboral en México. Para investigar el tema, utilizo dos
estrategias de estimacion, una de las cuales se basa en informacion del censo de poblacién
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de México de 2000 sobre el comportamiento de los hogares respecto a la emigracién y la
otra de las cuales se basa en la sélida persistencia de las diferencias regionales dentro de
México respecto de la probabilidad de emigrar a Estados Unidos. Un problema clave del
andlisis empirico es cdmo explicar las caracteristicas de los hogares que podrian influir sobre
la oferta de trabajo y sobre el comportamiento respecto de la emigracion.

Al igual que en décadas anteriores, en la década de los afios noventa los indi-
viduos nacidos en los estados de alta emigracion de México aparentemente presentaron
una alta propension a emigrar al exterior. Entre 1990 y 2000, la poblacién de hombres
de 20 a 59 afios nacidos en estados de alta emigraciéon disminuyé 9 puntos logaritmicos
en relacién con los hombres de edad similar nacidos en estados de baja emigracion. En
cuanto a las mujeres, la correspondiente variacion regional relativa en la poblacién fue de
7 puntos logaritmicos. La mayoria de estas variaciones en la poblacién parecen ser pro-
ducto de la emigracion. Mishra [2004] y Hanson [2007] descubrieron que las reducciones
en la oferta de trabajo generadas por la emigracién aumentaron los salarios en México.

En los resultados de corte transversal de los datos de 2000, las mujeres de los
hogares que enviaron emigrantes al exterior o que reciben remesas del exterior tienen
una probabilidad menor de trabajar fuera del hogar y trabajan menos horas en general.
Al comparar 1990 y 2000, vemos que las mujeres de los estados de alta emigracion de
México tienen menos probabilidades de trabajar fuera del hogar y trabajan menos horas
en total (en relaciéon con las mujeres de los estados de baja emigracién). Este patron de
comportamiento se condice con el hecho de que los hogares decidan reducir la oferta de
trabajo por parte de las mujeres en respuesta a los aumentos de los ingresos familiares
o regionales generados por la emigracién. En otras palabras, la emigracién parece estar
relacionada con una mayor especializacién dentro del hogar.

Lo que arroja algunas dudas sobre esta interpretacion es que, al menos en las
regresiones de corte transversal de los datos de 2000, los resultados para hombres y muje-
res son similares. Esto es sorprendente ya que los articulos anteriores parecerian sugerir
que los mayores salarios relacionados con la emigraciéon incrementarian la oferta de tra-
bajo por parte de los hombres. Una interpretacion de estos resultados para los hombres
(y posiblemente para las mujeres) es que revelan informacion sobre la autoseleccién para
la emigracién. En los hogares que envian emigrantes al exterior, los hombres que perma-
necen en México podrian ser individuos cuyas caracteristicas no observadas reducen su
capacidad o voluntad de trabajar fuera del hogar. De manera similar, en los estados que
envian una gran cantidad de emigrantes a Estados Unidos, los hombres que deciden no
emigrar al exterior podrian ser aquellos cuyas oportunidades en el mercado laboral, tanto
en México como en Estados Unidos, son poco relativamente atractivas.

A raiz de los problemas sobre la autoseleccion para la emigracion, resulta nece-
sario hacer una reserva sobre los resultados de los resultados empiricos en este articulo.
Podemos decir que encuentro pruebas sugerentes de que existe una relacién entre la emi-
gracion y la especializaciéon dentro de los hogares. Para eliminar la reserva, necesitariamos
datos longitudinales sobre los hogares que nos permitirian examinar los cambios en el
comportamiento de los hogares respecto a la emigracion a lo largo del tiempo.
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Notas

! Considero la poblacién total de México como la suma de los individuos nacidos en
México que viven tanto en México como en Estados Unidos (este célculo ignora la menor
cantidad de mexicanos que viven en otros paises).

2 Entérminos comparativos, existen muchas masinvestigaciones sobre las consecuencias
de la inmigracién en Estados Unidos. Véase Borjas [2007] para obtener una coleccién de los
estudios recientes sobre la inmigracion mexicana y la economia de Estados Unidos.

3 Segun las estimaciones de Mishra [2004], en 2000, la pérdida ocasionada por la
emigracion en México seria del 0,5% del PIB (0,5 por la variaciéon de los salarios debido a
la emigracion del 8% multiplicado por el producto entre la pérdida en la oferta de trabajo
debido a la emigracién del 16% vy la participacion del trabajo en los ingresos de 0,7). En
aquel afio, las remesas fueron equivalentes al 1% del PIB de México

4 Por supuesto que este resultado depende de que los hogares envien a algunos
miembros al exterior, pero no a todos. Si todos los miembros del hogar emigrasen, la
emigracion podria reducir la especializacién dentro del hogar (lo mismo que sucederia si
todos los miembros terminaran trabajando fuera del hogar).

5 Este enfoque depende de los siguientes supuestos: (a) la mano de obra es
suficientemente inmovil en las distintas regiones mexicanas para que un shock en la oferta
de trabajo especifico a una region afecte a los diferenciales de las ingresos entre las regiones
(véanse Robertson [2000], Chiquiar [2005] y Hanson [2004] para obtener pruebas coherentes
con este supuesto), y (b) las oportunidades actuales de emigrar a Estados Unidos dependen
de los patrones de emigracion entre las regiones historicos (véanse Munshi [2003] y Orrenius
y Zavodny [2005] para leer sobre el trabajo reciente en las redes de emigracion).

6 Por ejemplo, los estados con mayores tasas de emigracion en el pasado podrian
haber atraido menos inversiones a lo largo del tiempo, lo que actualmente habria afectado
la demanda de mano de obra en estos estados.

7 Véase Chiquiar [2003] sobre los recientes cambios de politica en México. Para
leer sobre las implicancias de la globalizacién para el mercado laboral en México, véase
Craggy Epelbaum [1996]; Feenstra y Hanson [1997]; Revenga [1997]; Hanson y Harrison
[1999]; Robertson [2000], [2004]; Feliciano [20011; Farris [2003]1; Ariola y Juhn [2003];
Chiquiar [2005] y Hanson [2004].

8 Muchas investigaciones sobre la emigracién de México a Estados Unidos utilizan
datos del Proyecto sobre Migracién Mexicana, una encuesta de hogares realizada en diversas
comunidades rurales de México durante el periodo 1987-1997, donde la emigracién tiende
a ser elevada (Durand et al. [1996]; Massey et al. [1994]). El Proyecto sobre Migracion
Mexicana no es adecuado para mis propésitos. La muestra de emigrantes del Proyecto
sobre Migracién Mexicana se seleccion6 en términos de las comunidades incluidas, que son
pobres y rurales y pertenecen a estados con una alta emigracién (y se encuentran muy lejos
de ser representativas a nivel nacional), y en términos de su concentracién en los emigrantes
que regresaron (y no en los emigrantes que actualmente residen en Estados Unidos).
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° Estos nueve estados son: Aguascalientes, Colima, Durango, Guanajuato, Jalisco,
Michoacan, Nayarit, San Luis Potosi y Zacatecas.

10 De este grupo, eliminé al Distrito Federal (Ciudad de México) de los estados de
baja emigracion (ya que este estado presenta el mayor ingreso per capita en México y
estd muy expuesto a la globalizacion; los otros estados de baja emigracién son pobres, se
encuentran en el sur de México y estuvieron poco expuestos a la globalizacién); y eliminé
a Jalisco de los estados de alta emigracion (ya que este estado incluye a la segunda ciudad
mas grande de México, que también ha estado muy expuesta a la globalizacién). Los
resultados no varian cuando estos dos estados se agregan a la muestra.

" Los salarios por hora promedio se calculan a partir del ingreso laboral mensual
(4,5*horas trabajadas la semana pasada). Debo realizar el supuesto de que los individuos
trabajan todas las semanas del mes, lo que podria sesgar a la baja las estimaciones de
los salarios. Para evitar los errores de medicion relacionados con valores salariales bajos
de nivel inverosimil o con top coding (valores por encima del rango permitido) de las
ganancias, restrinjo la muestra a los individuos con salarios por hora de entre US$ 0,05 y
US$ 20 en México (en dolares estadounidenses de 2000). Esta restriccion es casi idéntica
a la eliminacion del 0,5% mayor y menor de los valores salariales.

12 Estas probabilidades se basan en valores medios para los otros regresores.
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Cuadro 1

PROPORCION DE LA POBLACION DE MEXICO EMIGRANTE A ESTADOS UNIDOS

Porcentajes

Hombre Muijeres
Grupo etario % residentg % residentg
en Estados Unidos en Estados Unidos

E‘i;‘;g” Eg%%g” 1990 2000 Variacion 1990 2000 Variacion

16a25 11,99 7,68
16 a25 26a35 7,57 17,53 9,96 4,89 12,62 7,73
26a35 36a45 10,87 15,49 4,62 7,69 11,90 4,21
36 a45 46 a 55 9,18 12,21 3,03 7,47 10,44 2,97
46 a 55 56 a 65 7,00 8,64 1,64 6,44 8,36 1,92
56 a 65 --- 5,70 --- --- 5,84 - ---

Notas: Este cuadro muestra los emigrantes mexicanos a Estados Unidos como un porcentaje de la poblacién
de individuos nacidos en México (equivalente a la suma de la poblacién nacida en México que vive en Méxi-
co y la poblacién nacida en México que vive en Estados Unidos) por categorias de edad y sexo. La muestra es
de individuos de 16 a 65 afios de edad (en Estados Unidos, con excepcién de aquellos en group quarters (in-
dividuos que no viven en hogares tradicionales sino en instituciones o instalaciones "en grupo"); en México,
con excepcion de quienes no nacieron en el pais). Los residentes mexicanos en 1990 son la micromuestra del
1% del XI Censo General de Poblacién y Vivienda [1990], y los residentes en 2000 son una muestra aleatoria
del 10% de la micromuestra del 10% del XII Censo General de Poblacién y Vivienda [2000]. Los inmigrantes
mexicanos provienen de la Muestra de Microdatos de Uso Publico de Estados Unidos del 5%.

Fuente: Chiquiar y Hanson [2005].
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Cuadro 2

EMIGRACION Y CARACTERISTICAS DE LOS ESTADOS MEXICANOS

Emigracion a Estados Unidos, 1995-2000

Hogares que reciben remesas, 2000

(1) (2) (3) 4 (5) (6) 7) (8)

Constante 0,231 0,169 0,211 0,175 0,069 0064 0082 0,071

(0,085) (0,085) (0,098 (0,077)  (0,032) (0,031) (0,035) (0,028)
Log del PIB per
capita -0,025 -0,036 -0,03  -0,017 -0,007 -0,012 -0,010 -0,006
PIB en 1995 (0,011)  (0,011) (0,011)  (0,009) (0,004) (0,004) (0,004) (0,003)
Log de la distancia 0,070 0,006 -0,025 0,024 -0,003 -0,013
a Estados Unidos

(0,027) (0,029) (0,026) (0,009) (0,010) (0,009)

Log de la distancia -0,007 0,000 0,003 -0,003 0,000 0,001
a Estados Unidos
al cuadrado (0,003)  (0,003) (0,003) (0,001)  (0,001) (0,001)
Tasa de 32,813 4,295 13,835 4,653
emigracion
1924 (10,210) (10,210) (3,435) (4,116)
Tasa de 1,919 0,618
emigracion
1955-1959 (0,386) (0,128)
R? ajustado 0,116 0,252 0,456 0,667 0,072 0,228 0504 0,670
N 32 32 32 32 32 32 32 32

Nota: La muestra incluye los 31 estados de México y el Distrito Federal. En las columnas 1-4, la variable de-
pendiente es la proporcién promedio de hogares de un estado que enviaron emigrantes a Estados Unidos en
el periodo 1995-2000; en las columnas 5-8, la variable dependiente es la proporcién de hogares de un estado
en 2000 que informaron haber recibido remesas de emigrantes ubicados en el exterior en el mes anterior. Los
errores estandar se encuentran entre paréntesis.

Fuente: Célculos del autor basados en datos del Censo de Poblacion y Vivienda, México 2000.
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Cuadro 3

CLASIFICACION DE ESTADOS MEXICANOS SEGUN TASAS DE EMIGRACION HISTORICAS

Tasa de emigracion Per capita Poblacién 2000
Estado 1995-2000 1955-1959 PIB 1995 (en miles)

Alta Aguascalientes 0,090 0,032 1.728 952

Emigracion Durango 0,093 0,055 1.329 1.440

Guanajuato 0,114 0,041 1.062 4.604

Michoacan 0,130 0,031 901 3.921

San Luis Potosi 0,087 0,025 1.094 2.362

Zacatecas 0,151 0,059 878 1.348

Media 0,114 0,038 1.077 2.438

Baja Campeche 0,011 0,000 2.341 680

Emigracion Chiapas 0,009 0,000 678 3.877
Quintana Roo 0,009 0,000 2.437 876

Tabasco 0,007 0,002 951 1.911

Veracruz 0,037 0,000 912 6.923

Yucatén 0,013 0,002 1.159 1.646

Media 0,021 0,001 1.030 2.652

Otros estados no fronterizos 0,049 0,007 1.096 2.925

Estados fronterizos 0,032 0,020 2.054 2.759

Nota: Este cuadro muestra las tasas de emigracion a Estados Unidos, el PIB per capita y la poblacién de los
estados mexicanos. Los promedios se ponderan con la poblacién de 2000 del subgrupo.
Fuente: Célculos del autor en base a datos del Censo de Poblacion y Vivienda, México 2000.
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Cuadro 4

ESCOLARIDAD POR EDAD, GENERO Y SITUACION DEL HOGAR RESPECTO DE LA EMIGRACION, 2000

Cénero - R'Z?:::ZS Afios de escolaridad
0 1-5 6-8 9-11 12-15 16+

Hombres 30-39 No 0,082 0,284 0,294 0,207 0,087 0,047
40-49 No 0,145 0,411 0,267 0,091 0,047 0,039
50-59 No 0,254 0,488 0,174 0,048 0,019 0,018
30-39 Si 0,106 0,322 0,263 0,220 0,062 0,026
40-49 Si 0,138 0,534 0,209 0,075 0,032 0,012
50-59 Si 0,254 0,558 0,141 0,033 0,011 0,004

Mujeres 30-39 No 0,119 0,320 0,298 0,156 0,074 0,034
40-49 No 0,220 0,442 0,225 0,067 0,032 0,015
50-59 No 0,356 0,461 0,130 0,033 0,013 0,006
30-39 Si 0,065 0,380 0,326 0,165 0,052 0,012
40-49 Si 0,140 0,554 0,250 0,035 0,016 0,005
50-59 Si 0,243 0,571 0,154 0,017 0,005 0,010

Tiene un Afos de escolaridad
Género Edad emigrante
en Estados 0 1-5 6-8 911 1215 16+
Unidos

Hombres 30-39 No 0,083 0,283 0,293 0,206 0,086 0,048
40-49 No 0,145 0,406 0,267 0,094 0,049 0,041
50-59 No 0,256 0,486 0,173 0,048 0,018 0,019
30-39 Si 0,069 0,306 0,300 0,212 0,091 0,022
40-49 Si 0,139 0,514 0,256 0,053 0,024 0,014
50-59 Si 0,235 0,534 0,159 0,041 0,024 0,007

Mujeres 30-39 No 0,120 0,318 0,297 0,158 0,075 0,033
40-49 No 0,222 0,435 0,225 0,068 0,033 0,016
50-59 No 0,362 0,455 0,129 0,033 0,014 0,006
30-39 Si 0,074 0,385 0,322 0,137 0,056 0,026
40-49 Si 0,173 0,534 0,230 0,047 0,011 0,006
50-59 Si 0,265 0,552 0,148 0,025 0,005 0,005

Nota: Este cuadro muestra la distribucién de logros educativos de los individuos en las zonas rurales de México en
2000 seglin la edad y el hecho de que el hogar del individuo haya recibido remesas de Estados Unidos en el tltimo
mes o enviado un emigrante a Estados Unidos en los ultimos cinco afios.

Fuente: Célculos del autor en base a datos del Censo de Poblacion y Vivienda, México 2000.
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Cuadro 5

ESCOLARIDAD POR GRUPO ETARIO EN ESTADOS DE ALTA Y BAJA EMIGRACION, 2000

Tasa de Grupo Afios de escolaridad
Género emigraciéon  etario
del estado  en 2000 0 1-5 6-8 9-11 12-15 16+
Hombres Baja 30-39 0,072 0,220 0,238 0,218 0,147 0,104
Baja 40-49 0,108 0,307 0,253 0,127 0,089 0,116
Baja 50-59 0,182 0,404 0,213 0,075 0,056 0,070
Alta 30-39 0,052 0,215 0,274 0,233 0,129 0,097
Alta 40-49 0,090 0,292 0,288 0,142 0,082 0,106
Alta 50-59 0,174 0,386 0,235 0,089 0,050 0,065
Muijeres Baja 30-39 0,113 0,261 0,225 0,186 0,131 0,084
Baja 40-49 0,177 0,353 0,231 0,105 0,076 0,057
Baja 50-59 0,301 0,367 0,195 0,067 0,048 0,022
Alta 30-39 0,060 0,236 0,298 0,205 0,135 0,066
Alta 40-49 0,113 0,364 0,283 0,116 0,079 0,044
Alta 50-59 0,218 0,414 0,216 0,083 0,052 0,017

Nota: Este cuadro muestra la distribucién de logros educativos por grupo etario de los individuos de 30 a
59 afios en 2000, nacidos en estados mexicanos de alta o baja emigracién (segln las tasas de emigracion
de 1955-1959).

Fuente: Célculos del autor en base a datos del Censo de Poblacion y Vivienda, México 2000.
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Cuadro 6

PARTICIPACION EN LA FUERZA LABORAL SEGUN LA SITUACION

DEL HOGAR RESPECTO DE LA EMIGRACION

Hombres
esAczlc:ri(cij d Remesas Emigrantes en Estados Unidos
No Si Dif. No Si Dif.
0 0,558 0,558 0,000 0,561 0,508 -0,053
1-5 0,615 0,519 -0,096 0,620 0,522 -0,098
6-8 0,676 0,414 -0,262 0,679 0,553 -0,126
9-11 0,752 0,698 -0,054 0,757 0,635 -0,122
12-15 0,817 0,714 -0,103 0,827 0,594 -0,233
Més de 16 0,880 0,901 0,021 0,882 0,810 -0,072
Total 0,674 0,537 -0,137 0,679 0,552 -0,127
Mujeres
esltz;);rizz d Remesas Emigrantes en Estados Unidos
No Si Dif. No Si Dif.

0 0,127 0,091 -0,036 0,130 0,082 -0,048
1-5 0,144 0,118 -0,026 0,146 0,119 -0,027
6-8 0,184 0,172 -0,012 0,186 0,164 -0,022
9-11 0,278 0,235 -0,043 0,277 0,273 -0,004
12-15 0,501 0,359 -0,142 0,503 0,418 -0,085
Més de 16 0,762 0,743 -0,019 0,765 0,715 -0,050
Total 0,205 0,157 -0,048 0,207 0,760 -0,047

Nota: Este cuadro muestra la cantidad de individuos de 30 a 49 afios con ingresos laborales positivos segtin
el género, los afios de escolaridad y el hecho de que el hogar del individuo haya recibido remesas de Estados
Unidos en el tltimo mes o enviado un emigrante a Estados Unidos en los ultimos cinco afios.

Fuente: Célculos del autor en base a datos del Censo de Poblacién y Vivienda, México 2000.
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Cuadro 7

PARTICIPACION EN LA FUERZA LABORAL EN ESTADOS DE ALTA Y BAJA EMIGRACION

Hombres 1990 2000

Afios de Estado de emigracion Estado de emigracion
escolaridad Bajo Alto Dif. Bajo Alto Dif.
0 0,663 0,612 -0,052 0,625 0,596 -0,029
1-5 0,713 0,677 -0,036 0,684 0,668 -0,016
6-8 0,748 0,741 -0,007 0,777 0,775 -0,002
9-11 0,757 0,761 0,004 0,837 0,831 -0,006
12-15 0,666 0,686 0,020 0,862 0,859 -0,003
16+ 0,784 0,823 0,039 0,892 0,886 -0,005
Total 0,722 0,714 -0,008 0,774 0,767 -0,007
Muijeres 1990 2000

Afios de Estado de emigracion Estado de emigracion
escolaridad Bajo Alto Dif. Bajo Alto Dif.
0 0,058 0,092 0,033 0,167 0,172 0,004
1-5 0,079 0,095 0,016 0,214 0,171 -0,044
6-8 0,156 0,150 -0,006 0,268 0,254 -0,015
9-11 0,289 0,284 -0,005 0,357 0,358 0,001
12-15 0,427 0,450 0,022 0,538 0,522 -0,015
16+ 0,589 0,594 0,005 0,733 0,720 -0,013
Total 0,183 0,799 0,016 0,315 0,297 -0,018

Nota: Este cuadro muestra la cantidad de individuos de 30 a 49 afios (segln la edad en 2000) que tienen
ingresos laborales positivos segln el afio, el género, los afios de escolaridad completados y el hecho de que
el estado de nacimiento del individuo sea de alta o baja emigracion.

Fuente: Célculos del autor en base a datos del Censo de Poblacion y Vivienda, México 1990 y 2000.
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Grafico 1

PROPORCION DE LA POBLACION NACIDA EN MEXICO QUE RESIDE EN ESTADOS UNIDOS
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Grafico 2

TASA DE EMIGRACION A ESTADOS UNIDOS EN 1995-2000 POR ESTADO MEXICANO
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Grafico 3

TASAS DE EMIGRACION A ESTADOS UNIDOS DE LOS ESTADOS MEXICANOS

EN LAS DECADAS DE LOS AROS 1990 vy 1950
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Gréfico 4

LAS REMESAS Y LAS TASAS DE EMIGRACION HISTORICAS A EsTaDos UNIDOS
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Grafico 5

TAMARO DE GRUPOS ETARIOS DE HOMBRES NACIDOS EN ESTADOS DE ALTA Y BAJA EMIGRACION

Segun la edad en 2000
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Grafico 6

TAMARO DE GRUPOS ETARIOS DE MUJERES NACIDAS EN ESTADOS DE ALTA Y BAJA EMIGRACION

Segln la edad en 2000
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Grafico 7

DENSIDADES KERNEL DE SALARIOS EN ESTADOS DE ALTA Y BAJA EMIGRACION
En escala logaritmica
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Externalidades de las remesas de los emigrantes, la formacion
de capital humano y la creacién de empleo en América Central

Maurice Kugler “ y Emanuela Lotti *

“ Departamento de Economia, Universidad de Southampton. * Universidad de Surrey.

En este documento, elaboramos en modelo del efecto de las remesas de los emigrantes sobre la
creacion de empleo y la formacion de capital humano, dadas las perspectivas de la migracion.
La calibracién de los pardmetros primordiales del modelo se llevé a cabo con datos de El
Salvador y Honduras. Las simulaciones basadas en el modelo demuestran que las remesas
pueden tener efectos compensatorios sobre los resultados para el equilibrio del capital humano
y sobre el mercado laboral en el pais de origen de los emigrantes. En primer lugar, las remesas
mejoran las oportunidades escolares de los hogares receptores y pueden aumentar la formacion
de capital humano. En segundo lugar, el aumento de la oferta de capital humano por parte de
los hogares receptores de remesas induce la creacion de empleo, ya que la demanda laboral se
incrementa en el pais de origen. Si una porcion lo suficientemente grande de quienes reciben
remesas no emigra, el efecto neto que sigue a las remesas es una ganancia de cerebros, en lugar
de una fuga de cerebros. El efecto derrame de la creacion de empleo en los mercados laborales
locales aumenta las tasas de retorno de la escolaridad de los hogares no receptores de remesas,
cuyos miembros tienen menos incentivos para emigrar. A raiz de esto, se registran mds incentivos
para sustituir el consumo por la inversion en capital humano. Al mismo tiempo, el aumento
del ingreso esperado que se da como consecuencia del efecto derrame induce un aumento en el
consumo deseado. Si el “efecto de sustitucion” supera el “efecto ingreso”, las remesas producen
un aumento en el capital humano general y reducen la tasa de desempleo. El andlisis de
calibracion y simulacion utilizado en El Salvador y Honduras indica que el efecto neto de las
remesas depende de la accesibilidad de la educacion y del grado de friccion del mercado laboral
en el pais de origen y de las politicas inmigratorias del pais de destino de los emigrantes.

Los autores agradecen los valiosos comentarios de Simon Burgess, Suzanne Duryea, Gordon Hanson,
Paul Levine, ]. Ernesto Lpez-Cérdova, Gustavo Mdrques, David McKenzie, Hillel Rapoport, Oded
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N° 27 - Jurio-DiciemBrE 2007 INTEGRACION Y COMERCIO 109



. INTRODUCCION

El efecto de la migracion tanto en los paises receptores como en los emisores ha
sido objeto de una gran cantidad de estudios. El objetivo de este documento es aclarar la
relacion que existe entre las remesas de los emigrantes y la formacion de capital humano
en un contexto de imperfecciones en el proceso de emparejamiento (job matching). Por
consiguiente, analizaremos el efecto que tiene la migracién sobre los mercados laborales
de los paises emisores. Existen distintas fuerzas que pueden afectar el desempefio de los
mercados laborales, en especial si la migracién se da entre paises en distintas etapas de
desarrollo. Por un lado, la emigracién desde un pais menos desarrollado hacia uno mas
desarrollado registra un efecto sobre los habitantes nativos del pais de destino al intro-
ducir mayor competencia en el mercado laboral e influir sobre la decisién de los empre-
sarios de ofrecer nuevas oportunidades de trabajo. Por otro lado, la emigracion también
puede afectar el mercado laboral en el pais de origen. En primer lugar, las perspectivas
de emigracion pueden influir sobre las decisiones educacionales de los que emigran v,
también, de los que se quedan (Stark et al. [1998] pp. 363-367). En segundo lugar,
cuando los emigrantes remiten parte de sus ingresos hacia sus hogares en su pais de
origen, afectan las decisiones de consumo, inversién y empleo de quienes reciben esas
remesas. Ademas, la decision de aumentar las inversiones en capital humano que toman
los hogares receptores de remesas genera una externalidad relacionada con la creacién
de empleo que afecta a los hogares no receptores de remesas. A medida que mejoran
las perspectivas del empleo agregado en el pais de origen del emigrante, el incremento
en el ingreso esperado aumenta, por lo general, los retornos de la inversiéon en capital
humano. Por ende, tanto el empleo agregado como el capital humano pueden registrar
aumentos como consecuencia de la emigracion. Sin embargo, esto puede verse mitigado
por dos efectos. Uno se debe a la fuga de cerebros provocada. El otro es el efecto riqueza
relacionado con las remesas, que, si los demas factores se mantienen constantes, hace
que tanto el consumo como el ocio sean méas deseables.

El andlisis econémico de los efectos de las remesas ha cobrado importancia
recientemente a causa del rapido crecimiento de este tipo de flujos financieros: las esti-
maciones oficiales del Banco Interamericano de Desarrollo (BID) indican que en 2004 se
enviaron cerca de US$ 45.800 millones a América Latina y al Caribe, aunque se cree que
el monto total, que incluye los flujos que se dan a través de canales no oficiales, es mayor.
Para muchos paises de la region, el nivel oficial de remesas incluso supera los montos reci-
bidos en concepto de ayuda extranjera. Las remesas son especialmente importantes en El
Salvador y en Honduras. Por ejemplo, en El Salvador, los flujos de remesas representaron
el 17% del Producto Interno Bruto (PIB) en 2004, proporcidn que en el caso de Honduras
fue del 11%. En el contexto de América Central, las remesas aumentaron drésticamente
durante esta década. En el Salvador, desde 2000, registraron un aumento del 33%. En
Honduras, el aumento fue del 147 %.

Dada la evidente y cada vez mayor influencia macroeconémica que tienen las
remesas como parte de los flujos de capitales internacionales en América Latina, es fun-
damental evaluar sus efectos sobre el equilibrio general. En este documento nos propo-
nemos analizar el efecto que tienen las remesas sobre el capital humano en un marco de
equilibrio general. La idea bésica del modelo es que las remesas que envian los emigran-
tes pueden tener dos efectos contrapuestos sobre el capital humano y el empleo, tanto
en hogares receptores de remesas como en hogares no receptores. (1) En el caso de los
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hogares receptores, las remesas generan fondos que mejoran las oportunidades de esco-
laridad y, potencialmente, generan una ganancia de cerebros. Aun asi, es posible que los
receptores de remesas educados emigren y causen una fuga de cerebros. (2) En el caso de
los hogares no receptores de remesas, el derrame de la creacién de empleo derivado de
un mayor capital humano, cuando hay una ganancia de cerebros neta entre los hogares
receptores de remesas, aumenta las tasas de retornos de la escolaridad. Sin embargo, el
efecto ingreso que generan las remesas puede aumentar el consumo y el ocio deseados,
con lo cual se veria reducida la inversion en capital humano. Por lo tanto, el efecto neto
de las remesas sobre el capital humano dista de ser obvio. Puntualmente, en este trabajo
se muestra que cuando los hogares afrontan restricciones financieras, bajo ciertas condi-
ciones, las remesas pueden aumentar la oferta de capital humano y, de ese modo, reducir
la tasa de desempleo en el mercado laboral del pais receptor.

Desarrollamos un modelo de emparejamiento con fricciones en el mercado labo-
ral (aumentando la busqueda de empleo) y con imperfecciones en el mercado de capitales
(lo cual genera restricciones crediticias). De esta manera obtenemos un marco tedrico util
para discriminar usos "productivos" y usos "no productivos" de las remesas. Al igual que
en el caso de cualquier fuente de riqueza, la asignacion de las remesas depende de los
incentivos. Si los costos de la educacién son relativamente bajos y la escolaridad mejora las
perspectivas del mercado laboral (en el pais o en el extranjero), la tasa neta de retorno de
la formacién de capital humano es alta. Si la tasa neta de retorno de la formacién de capital
humano es alta, es probable que el excedente de las remesas recibidas se asigne a inversio-
nes en educacion. Si la tasa es baja, el excedente se invertird en el consumo.

También contemplamos el efecto de las remesas sobre la tasa de desempleo
de los paises que exportan mano de obra. Las remesas tienen dos efectos contrapuestos
en el mercado laboral: en primer lugar, aumenta el acervo de fondos a disposiciéon de los
hogares receptores de remesas, lo cual genera un aumento de la escolaridad. Dado que
es probable que muchos hogares en los paises que exportan mano de obra enfrenten
restricciones crediticias, las remesas disponibles para invertir en educacién atenuaran esas
restricciones y aumentaran el nivel del stock de capital humano. El segundo efecto se da
sobre el retorno de la inversion en capital humano en los paises que reciben las remesas.
El aumento de la oferta de capital humano de los hogares que reciben remesas induce
la creacion de empleo y la reduccién de la tasa de desempleo, que se da a medida que
los hogares no receptores de remesas también aumentan su escolaridad. A raiz del incre-
mento del retorno relativo de la educacion, un efecto es la sustitucion de las inversiones
en consumo y ocio por las inversiones en capital humano. Al mismo tiempo, el mayor
ingreso esperado tiene el efecto opuesto, por lo cual acentla el atractivo del consumo
y el ocio, puesto que se trata de bienes normales. Si el "efecto de sustitucion" supera el
"efecto ingreso" que provoca la mejora de las oportunidades, las remesas producen un
aumento en la oferta de capital humano y una reduccion de la tasa de desempleo.

El documento se organiza de la siguiente manera: en la Seccion |l se presenta
un panorama general de los estudios tedricos y empiricos acerca de los efectos que tiene la
emigracion sobre el bienestar de los que se quedan. En la Seccién Il se presenta el modelo
bésico que utilizamos para analizar el efecto de las remesas sobre los resultados en términos
de capital humano y mercado laboral. La Secciéon IV contiene el andlisis de simulacién y
calibracion referido al efecto de las remesas sobre el capital humano y el mercado laboral en
América Central. Por Gltimo, en la Seccion V se presenta la conclusién.
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1. BIBLIOGRAFIA RELACIONADA

Una manera fructifera de evaluar el papel econémico de las remesas consiste en
utilizar encuestas de hogares y estimar la proporcién de los hogares para los que las reme-
sas representan una fuente importante de ingresos. Estas encuestas tienden a mostrar que
las remesas suelen ser un elemento vital de las estrategias de supervivencia y subsistencia
de muchos hogares pobres (por lo general, rurales). Por ejemplo, en Rodriguez [1996] se
indica que el 17% de los hogares de Filipinas reciben transferencias de ingreso desde el
extranjero, las cuales representan el 8% del ingreso nacional. De manera similar, en Cox,
Eser y Jiménez [1998] se concluye que el 25% de los hogares de Peru reciben transfe-
rencias privadas (principalmente remesas) que representan el 22% de sus ingresos. En
menor escala, en de la Briére et al. [2002] se sostiene que aproximadamente el 40% de
los hogares en la sierra dominicana, una region rural pobre de la Republica Dominicana,
tiene emigrantes entre sus miembros, de los cuales el 52% envian remesas.

En el contexto de América Central, en Cox y Ureta ([2003] pp. 429-461) se con-
cluye que, en El Salvador, el 14% de los hogares rurales y el 15% de los urbanos recibieron
remesas de amigos y parientes que residian en el extranjero en 1997. Estos estudios, al igual
que muchos otros que se detallan a continuaciéon, muestran que las remesas son fundamen-
tales para el aseguramiento mutuo, la suavizaciéon del consumo y el alivio de restricciones
de liquidez. En otro estudio, Funkhouser ([1995] pp. 137-146) se comparan las remesas
enviadas a las capitales de El Salvador y Nicaragua y se advierte que, si bien la cantidad de
emigrantes y las condiciones econémicas de ambos paises en los afios ochenta eran bas-
tante similares, la cantidad de hogares de San Salvador que recibian remesas de familiares
en el extranjero era dos veces superior que la de Managua; ademas, en el caso de aquellos
que si recibian remesas, el monto promedio de las transferencias recibidas en San Salvador
también equivalia al doble de las recibidas en Managua. Utilizando datos microeconémicos
acerca de los emigrantes y los hogares receptores de remesas, en Funkhouser [1995] se
concluye que existen varias similitudes entre los dos grupos de emigrantes (en términos
de edad, educacién, género y, en menor grado, la cantidad de afos transcurrida desde la
emigracion). En otras palabras, las diferencias en el comportamiento relacionado con el
envio de remesas no pueden explicarse por diferencias en las caracteristicas observadas
de los hogares o los emigrantes, incluido la cronologia de la emigracion. Por otro lado, la
estimacion de funciones de remesas reveld diferencias sustanciales en el comportamiento
relacionado con el envio de remesas de las dos muestras, lo cual permite concluir que las
diferencias en términos de caracteristicas no observadas (es decir, como aquellos que envian
remesas que se autoseleccionan dentro del grupo de los emigrantes) son vitales para expli-
car las diferencias que existen entre paises en relaciéon con el comportamiento de envio de
remesas. Aquellos que envian remesas fueron negativamente seleccionados del grupo de
los emigrantes, pero en forma mas pronunciada en el caso de Nicaragua, lo cual implica que
los salvadorefios més educados tienden a tener méas motivos y/o oportunidades para enviar
remesas. En el caso de Nicaragua se registré una correlacion negativa entre las remesas y los
aflos transcurridos desde la emigracion, tanto para miembros de la familia inmediata como
para otros familiares emigrantes. No se llegé al mismo resultado en el caso de El Salvador, lo
cual sugiere que los emigrantes de este pais son mas propensos a regresar.

La relacion entre las remesas y la educacion también fue analizada en diversas
bibliografias, prestando especial atencién al efecto sobre las decisiones de los miembros de
los hogares receptores de remesas. El primer vinculo posible entre las remesas y la educacion
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puede ser el reembolso de préstamos informales.” Una interpretacion natural indica que la
posibilidad de emigrar hace de la educacién una inversion rentable para la familia. Desde
ese punto de vista, la emigraciéon promueve la formacién de capital humano, siempre y
cuando no sean demasiadas las personas educadas que emigran fuera del pais. En este
caso, las remesas constituyen un acuerdo financiero para posibilitar la materializaciéon de
la ganancia de cerebros que generan las posibilidades de emigracion.

Una alternativa se refiere a la posibilidad de que el emigrante, en lugar de ser el
prestatario como en el caso anterior sea, en cierto modo, el prestamista. De acuerdo con
lo sugerido en el modelo teérico de remesas y restricciones de liquidez planteado en este
trabajo, es preciso buscar un posible segundo vinculo entre las remesas y la educacién en el
hecho de que las remesas también financian la educacién de los miembros de los hogares
de los emigrantes que permanecieron en el pais de origen. Dada la relativamente elevada
elasticidad-ingreso de la educacién, podriamos esperar un efecto positivo significativo de
las remesas sobre los logros educativos de los hogares con miembros emigrantes. De cual-
quier modo, como se indica en Hanson y Woodruff [2003], tales hogares suelen caracteri-
zarse por la ausencia de uno de los padres. Como algunas investigaciones recientes acerca
de la educacién indican que esto podria ser perjudicial para los logros educativos de los
nifios, el efecto general sobre los logros educativos es, a priori, poco claro.

Son pocos los estudios realizados que buscaron datos empiricos de este posible
vinculo a futuro entre las remesas y la educacion. De hecho, los Unicos trabajos sobre las
remesas y las inversiones en capital humano que conocemos son dos estudios recientes
acerca del caso de México (Lopez-Cédrdova [2004] y Hanson y Woodruff [2003]) y uno
realizado por Cox y Ureta [2003] sobre El Salvador, que contribuye a la documentacién de
los posibles efectos que tienen las remesas sobre el crecimiento a través de la formacién de
capital humano. En primer lugar, en Lopez-Cérdova [2004] se establece, utilizando datos
a nivel municipal, que una mayor incidencia de las remesas puede asociarse con mejoras
en diversos indicadores de bienestar. Segun el estudio, un aumento en el desvio estandar
en una fracciéon de hogares receptores de remesas dentro de una municipalidad conlleva
una disminucion del 5% en la mortalidad infantil, un aumento del 4% en la escolaridad
y una notable disminucién del 40% en el analfabetismo. Este estudio es especialmente
interesante porque tiene en cuenta el efecto de las remesas no sélo sobre los hogares
receptores, sino también sobre los hogares no receptores de la misma municipalidad. En
Hanson y Woodruff [2003] se utilizaron datos del Censo de México de 2000 para evaluar
el efecto de las remesas sobre la escolaridad acumulada (que implica la cantidad de grados
escolares terminados y no sélo la cantidad de afos) de jovenes de 10 a 15 afios de edad,
un grupo etario critico. Los resultados preliminares indican que los nifios en hogares con
un miembro emigrante terminan una cantidad de afios de escolaridad significativamente
mayor, con aumentos que se estiman van de 0,7 a 1,6 afios de escolaridad; resulta inte-
resante que el mayor aumento es en las categorias de nifios que tradicionalmente tienen
mas probabilidades de dejar la escuela, es decir, las nifias y los jovenes de ambos sexos
de 13 a 15 afos de edad. Estos resultados son robustos con respecto al procedimiento de
identificacion (es decir, cuando la emigracién es tratada como endoégena) y la introduc-
cion de variables ficticias para los estados mexicanos. En Cox y Ureta [2003] se estiman
funciones de supervivencia y se muestra que las remesas contribuyen significativamente a
la reduccién del riesgo de desercion escolar. Si bien este efecto parece ser mayor en zonas
urbanas, se demuestra que el mero hecho de recibir remesas (cualquiera sea el monto)
tiene un efecto también muy fuerte en zonas rurales.
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En trabajos anteriores también se han analizado los posibles efectos de las
remesas en los resultados del mercado laboral en el pais de origen de los emigrantes. El
efecto mas evidente que deberfa tener la migracién proveniente de paises en desarrollo
en el mercado laboral de esos paises es una reduccién de la tasa de desempleo, en tanto
que la emigracion reduce la oferta de trabajo. Sin embargo, la relacién entre la emigracion
y el mercado laboral en los paises que exportan mano de obra es mucho més compleja.
Puntualmente, como los que emigran suelen ser los individuos mas capacitados, el mer-
cado laboral en el pais que exporta mano de obra podria verse afectado negativamente
por una fuga de cerebros, si bien algunos estudios mas recientes sostienen que la fuga
de cerebros no afecta necesariamente a los paises menos adelantados (PMA), ya que el
efecto neto de la emigracién de mano de obra calificada puede considerarse una fuga de
cerebros (Stark et al. [1997] pp. 227-234 y 1998; Beine et al. [2001]).

Algunos estudios empiricos han analizado coémo se relaciona con las remesas
la participacion en el mercado laboral de los hogares receptores. En Funkhauser [1992]
se sefiala que la migracion y las remesas pueden tener dos efectos sobre las decisiones de
participaciéon en el mercado laboral del pais de origen. La partida del trabajador emigrante
puede implicar el ingreso al mercado laboral de otros miembros del hogar, en especial de
mujeres. Sin embargo, la recepcién de remesas, a causa del efecto ingreso que éstas tienen,
podria reducir las tasas de participacién. También se sugiere que un nivel elevado de flujos
de remesas destinados a los mercados laborales locales podria elevar la demanda agregada
y, por extension, la demanda de mano de obra. Utilizando datos de El Salvador, se concluye
que las remesas tienen una influencia negativa y significativa sobre la participacion en la
fuerza laboral tanto de hombres como de mujeres. Sin embargo, éste sostiene que los
emigrantes no afectan significativamente los mercados laborales locales. En el caso de las
mujeres, el efecto del mercado laboral local (leve, pero positivo) es suficiente para contra-
rrestar el efecto negativo de las remesas. Sin embargo, en el caso de los hombres, el efecto
ingreso negativo que tienen las remesas domina a todos los demas efectos.

En Zachariah et al. ([2001] pp. 43-68) se presentan mds pruebas que indican
que las remesas funcionan de manera similar a los subsidios de asistencia social. Alli se sos-
tiene que la proporcion de la proporcién activa sobre la poblacién total era del 55% entre
los hogares sin emigrantes en Kerala, pero de sélo el 31,6% en hogares con emigrantes.
En el trabajo se sugiere que es posible que este resultado se deba a que los miembros de
hogares con emigrantes, al buscar empleo, son mas selectivos en relacién con los puestos
de trabajo que podrian ocupar. Ademads, de acuerdo con el trabajo, las tasas de desempleo
en hogares con emigrantes y sin emigrantes eran del 20,8% vy el 8,1%, respectivamente.
A modo de conclusion de la seccion del trabajo dedicada al efecto de la migracién sobre
el empleo y el desempleo, se sostiene que "como los desempleados que provienen de
hogares con emigrantes cuentan con el respaldo financiero de esos miembros emigrantes,
no necesitan conseguir empleo con urgencia" (p. 55).

La idea de que los seguros por desempleo pueden mejorar la productividad se
explica tedricamente en Marimon y Zilibotti [1997], donde se desarrolla un modelo de
emparejamiento de equilibrio con heterogeneidad en ambos lados ex ante, que se utiliza
para obtener una distribucién de la productividad emparejada. Un aumento en los benefi-
cios por desempleo funciona como red de seguridad y suscita que los desempleados dedi-
quen mas tiempo a esperar un mejor emparejamiento. En el trabajo se concluye que, si bien
en las economias con beneficios por desempleo elevados se registran tasas de desempleo
mas elevadas, también es cierto que presentan una mejor asignacién de capacidades a los
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puestos de trabajo. En el contexto de nuestro anélisis, es posible que los trabajadores que
reciben remesas dediquen mds tiempo a la busqueda de empleos adecuados y, también,
que inviertan en mejorar sus capacidades para aumentar sus posibilidades en el mercado
laboral. La productividad puede aumentar gracias a un mejor emparejamiento de las capa-
cidades y gracias a un aumento en el capital humano promedio.

También es importante analizar con exactitud el uso que se da a las remesas en el
pais de origen. El tema central en este caso radica en determinar si se da un uso doble a esas
transferencias de recursos. Por un lado, algunos estudios han indicado que la migracion, a
través de las remesas, tiene un efecto positivo sobre el consumo en el pais de origen. Ademas,
si la mayor parte del dinero que se envia de vuelta se gasta en bienes y servicios, las remesas
podrian generar inflacion, que a su vez podria suscitar un nivel excesivo de reclamos salariales.
Por otro lado, las remesas pueden aumentar la igualdad y tener un efecto positivo en el desa-
rrollo de zonas pobres, en especial si se destinan a actividades productivas.

Existen muchos trabajos dedicados a caracterizar la composicién del gasto en los
hogares receptores de remesas. La mayoria concluye que, por lo general, las remesas se gas-
tan en bienes de consumo (como los alimentos y la vestimenta) y en vivienda. Por otro lado,
se debate hasta qué punto se destinan a actividades productivas. En Durand et al. ([1996]
pp. 249-264) se informa que el 10% de la muestra utilizada (inmigrantes mexicanos en
Estados Unidos que declararon enviar remesas o regresar con ahorros) dijo invertir al menos
parte del dinero ahorrado/remitido (lo que se conoce como "migradoélares") en actividades
productivas; el 14% declaré que destina parte de los migradélares a gastos de vivienda; y la
proporcién restante, el 76 %, declaré gastarlos exclusivamente en consumo.

De acuerdo con las estimaciones incluidas en Glytsos ([1993] pp. 131-168), s6lo
el 4% de los 14.000 millones de dracmas que se estima se enviaron como remesas a Grecia
en 1971 se invirtié en maquinaria, mientras que otro 4% se invirtié en comercios pequefios,
proporciones inferiores a las destinadas a consumo (63 %), vivienda (22 %) y tierras (7%). A
partir de un andlisis de insumo-producto, se estima que el efecto multiplicador relacionado
con las remesas es de 1,7, con variaciones entre distintas industrias. Se estima también que
los mayores efectos multiplicadores se registran en los sectores de vestimenta y calzado,
cuero y maquinaria eléctrica, mientras que el menor se da en el sector de servicios. El autor
también estima que los posibles efectos de las remesas sobre el empleo y el capital equiva-
lieron a cerca de 74.000 nuevos puestos de trabajo (no agricolas y fuera del sector publico)
y al 8% de la capacidad instalada en el sector manufacturero.

En Adams ([1998] pp. 155-173), utilizando datos de Pakistan, también se con-
cluye que las remesas tienen un efecto importante sobre la acumulacién de activos rurales
y se sostiene que la propension marginal a invertir ingresos transitorios es mayor que la
propension marginal a invertir ingresos laborales. En Rozelle et al. [1999] se concluye que
las remesas ayudan a aliviar las restricciones que enfrenta la produccién agricola en zonas
rurales de China y que, ademas, estimulan la productividad. Ademas, dado que es proba-
ble que muchos de los paises menos adelantados enfrenten restricciones de liquidez y de
capital, estos paises tienen la posibilidad de atenuar esas restricciones gracias a los ahorros
que depositan los emigrantes o sus familias. Por lo tanto, a pesar que los emigrantes o sus
familias no invierten directamente mas que una proporcién menor de las remesas, es posible
que el sistema bancario las canalice hacia fines productivos.

En Kule et al. ([2002] pp. 229-239) se resumen los resultados de dos encuestas
realizadas en Albania en 1998. La primera abarcé las experiencias migratorias de cerca de
1500 personas (de las cuales poco menos de la mitad habia emigrado), mientras que la
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segunda contenia preguntas dirigidas a empresas. Ambas encuestas incluian informacion
sobre remesas. La informacién de la primera encuesta sugiere que mas del 50% de las
remesas enviadas a Albania se destin6 al consumo, el 16% se ahorrd en bancos, el 7% se
invirti6 en instituciones financieras o propiedades y mas del 7% se invirti6 en empresas. La
encuesta de empresas indica que cerca del 17% del capital necesario para establecer una
empresa provino de remesas. Esto indica que las remesas pueden interpretarse como una
manera de superar restricciones crediticias en la economia de origen de los emigrantes.

Por dltimo, en Ledn-Ledesma y Piracha [2001] también se adopta una inter-
pretacion positiva de la relacién entre la migracién y el desarrollo, modelando los efec-
tos de la migracion a corto plazo sobre la productividad de la mano de obra. Las remesas
pueden canalizarse hacia inversiones y aumentar la productividad en la economia de
origen. Los autores analizan el efecto que la emigracion y las remesas tienen sobre el
desempefio en términos de empleo de paises de Europa Central y del Este y sostienen
que las principales fuentes de ahorros de emigrantes residentes en el extranjero se des-
tinan a fines productivos en el pais de origen.

Hasta donde sabemos, los trabajos sobre la teoria del emparejamiento (job
matching) no se han referido al papel de las oportunidades de emigracién en el desem-
pefio del mercado laboral del pais de origen. Si no hay imperfecciones en el mercado
de créditos, los productores escogen el nivel 6ptimo de inversién, y la introduccién
de nuevos ahorros en la economia no tiene ningln efecto sobre el producto de cada
empresa. La introduccién de restricciones crediticias genera nuevos efectos y crea un
vinculo entre los trabajos sobre teoria del emparejamiento y los que analizan los efectos
de las remesas en paises exportadores de mano de obra.

Ofrecemos un marco para analizar cémo las remesas internacionales afectan la
formacion de capital humano y el mercado laboral. El supuesto sobre el que trabajamos
indica que el capital humano es el motor del crecimiento y que su formacién se ve obsta-
culizada por las restricciones de liquidez. A la hora de explicar por qué se envian remesas,
la razén mencionada mds frecuentemente es que los emigrantes, sencillamente, se pre-
ocupan por quienes quedaron en el pais de origen: cédnyuges, hijos, padres, miembros de
la familia extendida y circulos sociales. Junto con el altruismo, y a pesar de la sensacién
de satisfaccion relacionada con el envio de remesas, el hecho de que los remitentes y los
beneficiarios estén espacialmente separados habilita otros motivos. En primer lugar, las
remesas pueden utilizarse para adquirir un amplio espectro de servicios, como el cuidado
de los activos del emigrante, y la probabilidad de que envie remesas (y el monto de esas
remesas) dependen de que el emigrante tenga intenciones de regresar y del momento
en el que pretenda regresar. En segundo lugar, es evidente que la migracién es motivada
principalmente (pero no exclusivamente) por los diferenciales salariales, lo cual implica
que las personas estan dispuestas a incurrir en costos sustanciales de mudanza con tal de
acceder a la migracién internacional. Sin embargo, esos costos de migracién superan las
posibilidades de muchos emigrantes potenciales y, dadas las imperfecciones de los mer-
cados de capitales, deben financiarse mediante préstamos familiares informales a pagarse
posteriormente (con interés) a través de las remesas. Incluso cuando los diferenciales
salariales no son suficientemente significativos como para compensar los costos de la
migracion, algunas familias pueden verse beneficiadas si algunos de sus miembros emi-
gran. Esto se da especialmente en el caso de los hogares rurales, cuyo ingreso agricola es
altamente volatil, a causa de los cambios en las condiciones climaticas y de otros riesgos
idiosincrasicos. Cuando el mercado no permite compensacién entre una media menor y
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una varianza reducida, la emigraciéon de algunos miembros puede constituir una manera
sencilla de lograr el aseguramiento mutuo; para conseguir esto, no es necesario que los
salarios en el destino elegido sean mayores, siempre y cuando los ingresos en el lugar de
origen y en el lugar de destino no estén positivamente correlacionados.

En el modelo, suponemos que la razén que motiva el envio de remesas es el
altruismo. Nos concentramos en los efectos macroeconémicos de las remesas en tanto
afectan las decisiones de los hogares relacionadas con la oferta de trabajo, la inver-
sién, la educacién y la emigracién, con efectos agregados potencialmente importantes.
Nuestro modelo analiza los efectos que las remesas tienen tanto sobre las perspectivas
del mercado laboral como sobre la formacién de capital humano para todos los hogares,
incluidos los que no reciben remesas. Si bien los trabajos mencionados anteriormente se
concentran en el efecto de las remesas, enfatizan un aspecto especifico de las transfe-
rencias internacionales y se limitan mayormente a los efectos sobre los hogares recepto-
res de remesas. Existen dos excepciones, representadas por dos estudios realizados con
datos de México en los que se evalla el efecto de las remesas y de la migracién en toda
la municipalidad a la que pertenecen los hogares que reciben las transferencias. Estos
trabajos constituyen una contribucién importante porque, como dijimos anteriormente,
creemos que hay efectos agregados potenciales relacionados con el mercado laboral y la
formacién de capital humano. En Lépez-Cérdova [2004] se registran notables mejoras
en la escolaridad de municipalidades con mayor propension a recibir remesas. En Hanson
[2007a] se demuestra que, en los estados con alta emigracion, la distribucién de las
ganancias se ve modificada y tiene una media mayor, lo cual respalda la idea de que hay
diferencias importantes entre los mercados laborales locales.

III. Mobpero

Nuestro modelo plantea la migraciéon como una eleccion de la familia y muestra
que los ahorros repatriados cumplen una funciéon importante en el proceso de desarro-
llo del pais exportador de mano de obra. La decision de emigrar se toma en funcién de
los intereses de la familia. Suponemos una seleccidén positiva en tanto los trabajadores
relativamente mdés calificados muestran una mayor propension a emigrar. Este supuesto
guarda coherencia con los datos empiricos sobre migracion y capital humano, que mues-
tran que es mas probable que emigren personas con mayor nivel educativo (por ejemplo,
en Chiquiar y Hanson [2005] pp. 239-281).2

Existe actualmente un debate sobre el efecto de las remesas en el desempefio
econémico. Analizamos el efecto de las trasferencias que se dan dentro de un mismo
hogar (es decir, el dinero que los emigrantes envian a los que se quedan en el pais de
origen) tienen sobre la toma de decisiones de quienes no emigran. En particular, elabo-
ramos un modelo del efecto macroeconémico de las remesas sobre las perspectivas de
escolaridad y la oferta de trabajo.

COMPONENTES

El marco tedrico se relaciona con el expuesto en Drinkwater et al. [2003], aunque
tenemos en cuenta la formacién de capital humano. La posibilidad de emigrar produce en
el corto plazo una contraccion en la oferta de capital humano, ya que se da una fuga de
cerebros. Sin embargo, a largo plazo, pueden existir tres fuentes de ganancia de cerebros:
(1) las oportunidades de migracion aumentan la tasa de retorno de las inversiones en capi-
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tal humano que realiza los que se quedan en el pais de origen; (2) las remesas relajan las
restricciones de liquidez de quienes no emigran y reducen el costo de la educacién; y (3) el
aumento en la oferta de capital humano de los hogares receptores de remesas genera una
externalidad relacionada con la creacién de empleo que puede aumentar los retornos de la
escolaridad incluso para los hogares no receptores de remesas.

Preferencias

Proponemos un modelo de busqueda en el que las remesas afectan la oferta de
mano de obra y de capital humano en la economia de origen. Suponemos que los posibles
emigrantes son los miembros relativamente calificados de la familia, mientras que los demés
enfrentan las fricciones del mercado laboral del pais de origen. Cada hogar cuenta con una
funcién de utilidad para la familia, con la siguiente forma:

U(y,x;e)=ey+(1-e)x (1)

donde e es la proporcién emigrante en relaciéon con los miembros del hogar,
y es su ingreso disponible luego de transferencias (remesas incluidas) y x es el ingreso
de los que se quedan en el pais de origen. Si bien en el modelo de referencia trabajamos
sobre el supuesto de que los hogares son neutrales al riesgo, luego analizamos cémo relajar
ese supuesto. Los hogares comparan la utilidad que registra la familia con migracién o sin
migracién. Luego, analizamos un modelo de emparejamiento destinado a describir las fric-
ciones en el mercado laboral de la economia de origen.

Tecnologia

Supongamos una funcioén de produccién de tipo Cobb-Douglas con la siguiente
forma:

y.=4.h! @)

donde los subindices se refieren al pais en el que se da la produccién. Suponemos
que el unico factor de produccién es el capital humano y que la produccién se ve sujeta
a rendimientos decrecientes, con O<a<1. Ademds, suponemos que, para cualquier nivel
agregado de capital humano, el pardmetro de productividad es mayor en el pais de destino,
con A, > A . Asi obtenemos la justificacién de la emigracion: los emigrantes reciben una
prima salarial que cubre los costos de la migracién. Ademas, se supone que la relativa abun-
dancia de capital humano en el pais de destino tiene una cota superior suficientemente baja.

1
Puntualmente, necesitamos % < (AAd; )"“ ,donde C es el costo de la emigracion.
0 +

0 o

Migracion

La decisién de invertir en capital humano puede verse positivamente afectada
por la migracién y las remesas. Los trabajos que enfatizan la posibilidad de que la migra-
cion produzca una ganancia de cerebros muestran que una probabilidad positiva (y sufi-
cientemente baja) de emigrar a un pais mas rico aumenta el nivel de inversioén en capital
humano en el pais de origen (por ejemplo, Stark y Wang [2001]). Analizamos el efecto
de la migracién y las remesas en un marco en el que los hogares cuentan con individuos
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que no deben incurrir en costos elevados de mudanza (los posibles emigrantes) e indi-
viduos cuyo costo de mudanza seria mayor. Podemos suponer que la emigracién del
primer grupo de agentes se determina libremente a partir de las condiciones del mercado,
mientras que la del segundo grupo esté regulada por el gobierno en el pais de destino. La
fracciéon de hogares con emigrantes estd representada por m.

La probabilidad de emigracién para aquellas personas que deberian incurrir en
costos de mudanza elevados (es decir, los que permanecen en el pais de origen) depende
de si ya hay un emigrante en el hogar. Suponemos que la fraccién de 1 - m hogares sin
emigrantes previos enfrentan costos de migracién muy elevados, por lo que su probabilidad
de emigrar equivale a p, , mientras que en el caso de los hogares receptores de remesas,
la probabilidad equivale a p , donde p > p . A fin de simplificar, podemos normalizar
las variables del siguiente modop = 0yp = p. Nuestros resultados no precisan esta
dicotomia, sino que se basan en la observacién de que los hogares con emigrantes en el pais
de destino tienen acceso a efectos de red que facilitan la emigracion de mas miembros. Los
hogares sin emigrantes, por lo general, deben incurrir en mayores costos de mudanza.?

Educacion

La cronologia de la economia es la siguiente: los agentes con costos de mudanza bajo
emigran o se quedan. En caso de que emigren, remiten un monto determinado 7. La decisién
de emigrar de los individuos calificados y la probabilidad de emigracién p de los que se quedan
afectan la acumulacién de capital humano de quienes no emigran y el equilibrio del mercado
laboral de la economia de origen. Ahora nos concentramos en la inversién en capital humano
que realizan las personas que con costos de emigracion elevados. A diferencia de los otros miem-
bros del hogar, enfrentan fricciones en el mercado laboral. Se contactan con una empresa con
una probabilidad g, que es endogena y que se describe més detalladamente a continuacion. Sus
decisiones relacionadas con la educacién dependen de las condiciones del mercado laboral local,
de la probabilidad de emigrar y de las condiciones del mercado laboral en el pais de destino.

Los miembros del hogar que se quedan en el pais de origen toman como dados el
ingreso y las remesas de los emigrantes y asignan recursos a la educacién. Los emigrantes,
una vez en el extranjero, remiten un monto 7. A fin de mantener la simplicidad, suponemos
que tienen la misma capacidad de aprendizaje, v, y que, si emigra un algiin miembro del
hogar, invierten en educacién una fraccion de las remesas igual a s. Ya que trabajamos
sobre un supuesto de neutralidad al riesgo y que la funcién de utilidad es lineal, la decision
relacionada con la educacién se toma a fin de maximizar el ingreso disponible para con-
sumo, neto de inversiones en educacion:

n
m}ix C—m 3)

S.t.c:pi{Ath+(1—s)Ti}+(1—pi) q[Auﬁhf+(l—si)Ti]+(1—q]2'l.(1—s) )
donde S es la participacion del trabajo en el ingreso en el pais de origen.

Suponemosquetr > 0,7t =0,p =0yp =p.
Al solucionar el problema de maximizacién, obtenemos:
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1

h, = ﬂap,- [Ad—quﬂ)+quoﬂ‘(7+rs)} )

h,, ={q0!Aoﬂy} h 6)

La acumulacién de capital humano es una funcién positiva de la probabilidad de
emigrar p y de las remesas. Si suponemos que se invierte parte de las remesas, los hogares
con un emigrante entre sus miembros invierten mas en educacién que los hogares que
no cuentan con emigrantes. La acumulaciéon de capital humano también es una funcién
positiva de la probabilidad de conseguir un empleo en el mercado laboral local y del poder
de negociacion de los trabajadores. Podemos verificar de manera sencilla que sip = 1, los
hogares receptores de remesas invierten en funcién del mercado extranjero, mientras que si
p = 0, las inversiones se realizan en funciéon del mercado local.

Podemos pasar entonces a determinar el nivel promedio de educacion en la eco-
nomia de origen tras la primera oleada de emigraciones y remesas:

E(h)=(1-p)mh _+(1-m)h 7)

Claramente, el efecto que la migracién y las remesas tienen sobre el nivel promedio de ca-
pital humano del pais que exporta mano de obra es ambiguo.

Mercado laboral

Suponemos que se producen fricciones al momento de buscar un empleo. La
tecnologia de emparejamiento esta dada por,

j=voL?

donde v es la cantidad de vacantes y L es la fuerza de trabajo en el pais de origen.
Tras encontrar un empleo, los trabajadores reciben una fraccion f del ingreso que
producen,

w=F (A, h*) with i=nm,m 8

Suponemos que la empresa no sabe qué tipo de trabajador se asigna a cada
vacante. Cuando se crea una vacante, la decisiéon correspondiente se toma en funcién del
nivel promedio de educacion esperado. Las empresas generan vacantes en tanto el ingreso
que se espera que generen los nuevos trabajadores sea igual al costo de contratarlos,

(1—,6’)/1015(11“):L ©)

q(0)

donde A es el costo de crear una vacante y g es la probabilidad de que dicha
vacante genere el empleo adecuado.

El nivel de educacién promedio de una economia depende de las decisiones rela-
cionadas con el capital humano y la educacién que tomen quienes no emigran, por un lado,
y del efecto de esas decisiones sobre una posible futura fuga de cerebros. Sobre la base de
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estos supuestos, el nivel esperado de capital humano en un pais en desarrollo pequefio serd
equivalente a:

E(h)=(1-p)mh +(I-m)h, (10)

La definicién 6 = » (el parametro correspondiente a la "tensién del mercado
laboral") arroja la tasa de vacantes y completa la descripcién del proceso de empareja-
miento. En equilibrio,

o=|1-p) %

El nivel promedio de inversion en capital humano depende de la proporcién de
hogares con emigrantes, m, el monto de remesas invertido en educacién por cada hogar
receptor, s, la probabilidad de emigrar, p, y la probabilidad de encontrar un empleo, ¢,
dada por:

q(0)=0"" =(1-p)=—"—

De manera similar, podemos obtener la probabilidad de que un puesto vacante
"encuentre" un trabajador multiplicando la cantidad de vacantes por persona que busca
empleo y la cantidad de emparejamientos por vacante:

11

A E(h* )}‘“
A

AE(h) (12)

AE(h™)|
A

(13)

0q(0)=06°=|(1-p) ==~

SOLUCION ANALITICA: CASO SIN FUGA DE CEREBROS

Supongamos una version simplificada del modelo y analicemos el caso limite en
el que p =0, donde los trabajadores invierten en capital humano teniendo como Unico obje-
tivo el mercado laboral local. El proceso de maximizacion se simplifica del siguiente modo:

h‘{’
max{C————
hy { ‘P(}/+sri)}

(14)
s.t. c= {q [A(),Bhi”’ +(1—si)rl.] + [l—q] Ti(l—s)}
La inversion 6ptima en capital humano es
hi=[0!qA(,,5(V+ST,») : (15)
y, dada esa inversion, el emparejamiento arroja
Al+a a
=(1—,6)omlme( m{(y+50)]) 7+ (1=myy ™) (16)
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Asi, tenemos dos ecuaciones y dos incégnitas. En primer lugar, el nivel esperado
de capital humano en el pequefio pais en desarrollo equivale a:

E(h)y=m[Tad,B(y+s7)]" +(1-m)[Tad, By]*™ (17)

Luego, obtenemos:

h, = [FaA(,,B(wasz',.)]““‘ai“ (18)
con Fz—(lff)A” , Y

1-p)4,]" .
g=|1=A)4, f) | (e, By +s7)| "

Estas ecuaciones muestran que las remesas, al promover la creacién de empleo,
mejoran las perspectivas de emparejamiento. La principal conclusién de este ejercicio radica
en mostrar que, incluso si descartamos la posibilidad de que se produzca una ganancia de
cerebros a partir de las perspectivas de emigracion de los hogares receptores de remesas,
las remesas también tienen un efecto potencialmente positivo sobre la formacién de capital
humano de los hogares no receptores.

Esto se debe a una externalidad en el mercado laboral. Las remesas tienen un
efecto positivo directo sobre la inversion en capital humano de los hogares receptores y, a
través de este canal, aumentan el nivel de capital humano promedio de la economia. Como
las empresas habilitan vacantes en funcién de las utilidades promedio esperadas, el aumento
en el capital humano promedio provoca la creacién de puestos de trabajo. De este modo,
las remesas aumenta la probabilidad de que un trabajador que no recibe remesas encuentre
empleo. El aumento en la demanda de mano de obra en la economia de origen, a su vez,
afecta las decisiones relacionadas con la inversion en capital humano de todos los trabajado-
res. En particular, se registra un incremento en el retorno esperado de la educacion, en tanto
las remesas mejoran las oportunidades laborales en el pais de origen de los emigrantes.

EXTENSIONES: AVERSION AL RIESGO Y RESTRICCIONES AL ENDEUDAMIENTO

Ahora nos concentramos en dos extensiones del modelo de referencia. La primera
consiste en relajar el supuesto de neutralidad con respecto al riesgo. En el segundo caso,
introducimos la posibilidad de que existan imperfecciones en los mercados de capitales.

El modelo con trabajadores aversos al riesgo

Cuando no tienen empleo, los trabajadores aversos al riesgo asignan un mayor
valor a las remesas, y la introduccién de estas trasferencias modifica sus opciones externas.
Supongamos que z representa el apoyo que reciben los desempleados en el pais de origen y
que Z representa el ingreso proveniente de remesas. Entoncesz” = (E + 2) y z"" =Zson
los ingresos que recibe un desempleado de una familia con miembros emigrantes y uno de
una familia sin emigrantes, respectivamente. De manera similar, en el caso de los trabajadores
que si tienen empleo, los ingresos estan representados por y"' = (W’" + Z) y y"" =
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Entonces, las funciones de valor restantes que resumen el valor de los activos de los traba-
jadores desempleados y empleados son, respectivamente:

rU=Iln(z")+0q(0)[E-U"] (19)
rE'=In(y")+A[U—E'] (20)

En el caso de un trabajador que es miembro de una familia del tipoi = m, nm
muestra que el valor de los activos del trabajador desempleado del tipo i depende del
ingreso que reciba como desempleado y de la probabilidad de conseguir un empleo, 8¢ (9)
muestra que el valor de los activos de un trabajador empleado del tipo i dependa del ingreso
que perciba como empleado y de la probabilidad ex6gena de que pierda su trabajo, A.

Suponemos que las empresas no pueden distinguir ex ante entre desemplea-
dos emigrantes o no emigrantes, en tanto que sélo se puede acceder a informacién sobre
caracteristicas promedio de los trabajadores cuando se abre una vacante. Esto implica que
las empresas habilitan sus vacantes tanto para desempleados receptores de remesas como
para desempleados no receptores de remesas. En la economia de origen, los hogares parten
de dos posiciones distintas al negociar los salarios. El salario para los trabajadores con emi-
grantes en sus familias es mas elevado que el de trabajadores provenientes de familias sin
emigrantes, ya que los primeros poseen un "punto de amenaza" mas elevado.

En equilibrio, todas las empresas ingresan al mercado hasta que el valor como
activo de un empleo vacante, V, es igual a 0. Manipulando las dos ecuaciones de Bellman
para las empresas y el supuesto de que las utilidades son iguales a 0, podemos determinar
la curva de creacién de empleo JC:

_(A+npA
q(0)

La agregacion a lo largo de i=nm,m también se aplica al salario promedio
w=mw" + (I—m)w"". Durante la etapa de negociacién, los participantes acuerdan una
manera de compartir las rentas. Los salarios se determinan como la solucién a un problema
de negociacién de Nash. Ahora pasamos a concentrarnos en los valores esperados. Dado
que el superdvit de la empresa equivale a /°—V y el superavit del trabajador es E°—U°, el
salario se acuerda siguiendo el problema de maximizacién siguiente:

=0; i=nm,m 1)

Ao[f(hi)_(r+5)hi]_wi

1-p

w=arg max [Eie—Uie]ﬁ[Fe—V] ; i=nm,m (22)

donde 0< > representa el poder de negociacién de los trabajadores. Cuando
resolvemos el problema de maximizacién, obtenemos:

In

z+zZ w+Z

20 (- w)=E @3

Si reorganizamos la condicién de libre entrada

o Pra (0)=(r+A)A

(24)
q(0)
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podemos formular la siguiente ecuacién en funcion de:

—(r+A)A 43
) q(9) B
: (l_ﬂ) A(r+ﬂ) = e (0)-(rA)A +5 (25)

q(0)

pyq(6)
q(

In —
A

Para completar el modelo de emparejamiento con capital, la evolucién del de-
sempleo esta dada por:

u=A(1-u)-6q(6)u (26)

En el estado estable, # =0 y obtenemos la Curva de Beveridge (BC):

u= L (27)
A+6q(0)

Obtenemos valores de estado estable para 6, w y u, donde w es el salario pro-
medio de la economiay 6= (el parametro correspondiente a la "tension del mercado

laboral") arroja la tasa de vacantes.

Imperfecciones del mercado crediticio

Sin restricciones en la posibilidad de obtener financiamiento para inversiones,
las remesas pueden afectar el ingreso de los desempleados, pero no tienen ningtn efecto
sobre el capital humano. Las empresas escogerian el nivel 6ptimo de capital humano en
h=h*. Sin embargo, como se menciond en la introduccion, la falta de canales formales
para la obtencién de créditos que caracteriza a muchos paises en desarrollo y en transicion
pueden generar restricciones financieras para las empresas. Por lo tanto, suponemos que
los hogares enfrentan restricciones de liquidez al momento de financiar el capital humano.
Si en presencia de restricciones crediticias tenemos que £ </ *, las remesas pasan a cumplir
una funcién doble. En primer lugar, relajan las restricciones y aumentan las oportunidades
de acumulacion de capital humano. Para ver este "efecto inversion" en forma algebraica,
diferenciamos la condicién de equilibrio con respecto a / a fin de obtener

y (2] [ Ap )~ (- 2z}
dh s s|avin [42]aq (0)-(- %) 8]

notando que el denominador es siempre negativo y que el numerador es siempre
positivo ante la presencia de restricciones crediticias.

El segundo efecto de las remesas comprende un aumento de la busqueda. Este
"efecto busqueda" puede manifestarse en ambas direcciones, ya que

_ =4 A 6 £
do (4+%) [Z+E] q( )+ (A4+z2)2

>0

92 EAg(0)+In[ 42 A (0)+ LB

(4+2) Z+Z (4+2)2
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y el numerador puede ser tanto positivo como negativo. Puntualmente, si el valor
de f es suficientemente bajo, el efecto sobre la busqueda es negativo, con % <0y ;’,f >0.
Diferenciamos totalmente la ecuacion a fin de observar ambos efectos analiticamente. En
primer lugar, nos concentramos en el efecto busqueda. En el caso del efecto inversion se
aplica un anélisis similar:

0F d6 OF

—+—=0
90 di 02

pyq(0)—(r+4)A

q(0)

=4>0

Supongamos que

(1- ,B) =A>0

con q’(@) <0

1

z+zZ

Z+2Z
A+zZ

B

A
Aq(6)+1n -

Entonces: ﬁ(

Es decir —=—

dz 2. Nq(6 +1n[4+%]/\q’(9)+ ’ B

z+z

Supongamos que las variables @, h y z se refieren a un estado posterior a la
emigracion, en el que se reciben remesas, y que en el estado previo a la emigracion, sin

remesas, toman los valores 6’ h y Z. Los hogares receptores de remesas utilizan éstas para
superar las restricciones crediticias.

1V, PARAMETRIZACION, CALIBRACION Y SIMULACIONES

En esta seccién parametrizamos los tres grupos de pardmetros del modelo y rea-
lizamos la calibracion para El Salvador y Honduras.
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SOLUCION NUMERICA

El modelo de referencia de la economia de origen se resume de la
siguiente manera:

4(0)=6"" = (1 p)LERD) i(”’ )|’ 8
04(0)=0" = (1-p) 2EL)] @
E(h)=(1=p)mh, +(1=m)h,, (30)
h, = Hap (4,-34,8)+gera, 5| <y+rs)rl'“ an
h,, =[q OJAO,BVJM 32)

donde ¢ es la probabilidad de conseguir un empleo en la economia de origen.
Cabe notar que los receptores de remesas siempre acumulan mas capital humano, a menos
que p =0, de acuerdo con el supuesto de que 4 , >4 , f <Iyq <1.Porlo tanto, en cierta
forma, la fuga de cerebros facilita una potencial ganancia de cerebros meta provocado
por las remesas.

PARAMETRIZACION DEL MODELO DE REFERENCIA

El sentido del andlisis realizado en esta seccién radica en valorizar el efecto cuanti-
tativo de las politicas migratorias y las remesas en el mercado laboral del pais exportador de
mano de obra. El primer paso del andlisis empirico de nuestro modelo consiste en obtener for-
mas funcionales para las funciones de emparejamiento y produccién. Aligual que la mayoria
de los autores, especificamos una funcién de emparejamiento del tipo Cobb-Douglas. Por lo
tanto, podemos formular que j =L'~*v”y, por lo tanto, ¢ (6)=60°"", 8q(0)=6".

A medida que contamos a lo largo de las ecuaciones y las formas funcionales
del modelo para las funciones de emparejamiento y produccién, debemos obtener valores
para una serie de parametros exégenos. Elegimos @ = 1 como valor de referencia, lo cual
nos deja con los siguientes parametros agregados: § (que equivale a 0,5, de acuerdo con el
supuesto habitual en los trabajos sobre teoria del emparejamiento), ¢, A , A, a , ¥yy.
Utilizamos los datos necesarios paray® = A E(h*), w* = A BE(h®), m, p yt.Elcosto
de habilitar una vacante A puede obtenerse a partir de

A=67°(1-B) 4, Eh)
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Luego, podemos estimar « a partir de
w,=LA4,h"

w = arg max [E—U]ﬁ [F—V]lfﬁ
BIn(E-U)+(1-f)InF

Condicién de primer orden:

b

E-U\w+z)r+A+60q(0) F r+A
Notando que F = YW
r+A

In(w+Z2)—In(z+Z]

E-U-=
’ r+A+0q(0)
obtenemos: In vf+~2 (1_ﬁ)(y_w): ,3~
Z+Z w+Z

v y-w= A

,yaque V—-W=————

e 4(0)(r+4)
Podemos formular que 1n v::; }(1—16') q(&)/(\r+,1) - Wff

El siguiente paso implica una sustitucion del salario derivado a partir de la
condicion de libre entrada:

e A4,y9(0)-(r+4)A
q(0)

Tenemos ahora una relacién que depende tnicamente de 6

A,vq(0)~(r+A)A L3
/) q(0) _ B
ln[ =13 )(1 ﬂ) A(r+ﬂ) - A, 20 (0)-(rtA)A | =
9(0)
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Nuestro modelo estd dado por las siguientes relaciones en las incognitas 6, u 'y h:

CRTUSCLISN /() p
o 742 (1-8) A(r+A)  Aa@ (o 2 (33)
Tﬁ-z
u=rt (34)
A+0q(6)
f/(h)=r+6 35)

Marco de calibracion

El modelo completo, con remesas, se resume como:

BC:M:#{](G) (36)
WC:w=(1-)z+LA,+A6 where (37)

z=pw+Z (38)
JC:AO[f(h)—(r+§)h]—w—%:0 39)
W f'(hy=r+6 (40)

Por lo tanto, requiere formas funcionales y, posiblemente, algunos valores de
los parametros para g (6) (a partir de m (u, v))y f (h),y valores para los siguientes
pardmetros del modelo: p, J, A, A, B, p, £ y 7. La forma funcional de la funcién de
emparejamiento, m (u, v), es:

m(u,v)=v|l—exp —5” (41)
y, por lo tanto, q(@)E@: [l—exp(—e)] 42)
y para f(h) escogemos

f(h)=A4 h" (43)
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Calibracién de los parametros agregados
Calibramos A en funcién de las observaciones de datos de u, v (y, por lo tanto,
6 =), representadas por u, V'y 0) respectivamente. Asi, obtenemos el valor calibrado:
_ubq(0)

1-u

A (44)

A fin de calibrar f y A, utilizamos datos para la distribucién del producto entre
los salarios y la renta econémica de la empresa. En primer lugar, formulamos que:

A A
q(6)

Esto descompone el producto en la suma del salario y la renta de la empresa. Este
Ultimo término es (r+4) J , donde J representa el valor de un puesto de trabajo ocupado.
Supongamos que tenemos datos sobre estos componentes del producto como participacio-

Jfh)y=w+(r+4) @5)

i . (r+A)J _ p W
nes en el producto; es decir, datos sobre Ty = Ry 7 = w.

Ahora, analicemos la calibraciéon de A. Calibramos el modelo suponiendo que no
hay restricciones crediticias, a fin de que 2=7*. A partir de nuestra definicion de R:

A_dORS)
(F+A4)

Ya que, en este punto, todo lo que aparece en el lado derecho corresponde a un
célculo o a una observacion, contamos un valor calibrado de A.

(46)

Por ultimo, calibramos f. Ponemos z=pw en el estado previo a la emigracion
y suponemos que contamos con datos p para p. Supongamos que y (h)=A (f(h)—
(r+8)h). Entonces, a partir de la definicién de W, obtenemos el valor calibrado de  como:

g U=P)A,100) w

[y () + 4,0 - pWA, [ ()]

Cabe sefialar que podemos elegir nuestras unidades de modo tal que, en esta
calibracion de referencia, el parametro de productividad 4 =1.

En el caso de la calibracién de los pardmetros de formacién de capital humano,
v y ¥, notamos que:

+qad,p|(r+7s) +(1—m){q0(A0,By}H

E(h)=(-pymi{|lap|d,~qA,B

y, para un valor determinado en el lado izquierdo, obtenemos los valores de
vy ¥ que satisfacen la ecuacion, siempre y cuando todas las deméas variables se man-
tengan constantes y los pardmetros estén calibrados. Vemos que y es un parametro de
cambio que indica la funcién de costo de la educacion, mientras que ¥ indica qué tan
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rapido aumentan los costos marginales de la educaciéon a medida que se alcanza un mayor
nivel de escolaridad.

Simulaciones de politicas

Los pardmetros correspondientes a los hogares de cada pais se derivaron a
partir de datos de El Salvador y Honduras. En el caso del pardmetro m, utilizamos para
cada pais la proporcién de hogares receptores de remesas. En el caso del pardmetro s,
utilizamos la proporcién promedio informada de las remesas que se destina a la educacién
en cada pais. En el caso del pardmetro e, utilizamos la proporcion promedio de miembros
emigrantes en cada hogar que recibe remesas en cada pais. Para el monto de las remesas,
7, utilizamos el monto mensual promedio recibido.* En Honduras, cerca del 40% envia
cifras inferiores a US$ 150, mientras que en El Salvador la mayoria envia mas de US$ 200.
Hasta 2003, cerca de un tercio de quienes enviaban remesas en Guatemala y Honduras
llevaba mas de cinco afios haciéndolo, proporcion que es de mas del 50% en el caso de El
Salvador. No resulta sorprendente que el 96% de quienes envian remesas hacia América
Central lo hagan desde Estados Unidos. Ademas, el 54% de los receptores de las remesas
son mujeres. En El Salvador y Honduras, cerca de un tercio de las remesas se destina a los
hermanos de los emigrantes; cerca de un cuarto, a los hijos; cerca de una décima parte, al
cényuge; y aproximadamente una quinta parte, a los padres.

En el Cuadro 1 se resumen los pardmetros correspondientes a los hogares.

A efectos del ejercicio de simulacion de politicas, el modelo se resolvié calib-
rando los parametros agregados segln la descripcién anterior. Los pardmetros referentes
a las politicas se definen en funcién de datos complementarios. Los principales parametros
referentes a las politicas se relacionan con las politicas orientadas al mercado laboral y a la
educacion en el pais de origen de los emigrantes y con la politica inmigratoria en el pais de
destino. En el caso de los parametros de politica del pais de origen, notamos a partir de un
estudio de Lora [2001] que los mercados laborales de los tres paises bajo andlisis son rela-
tivamente rigidos, en comparacién con el resto de América Latina. Ademés, en Barro y Lee
([1996] pp. 218-223) y en Duryea y Pages [2003] puede verse que el acceso a la educacion
y la oferta de educacion estdn gravemente limitadas, incluso si se hace una comparacion
con el resto de los paises de América Latina, una region bastante rezagada en relaciéon con
estos temas. En el caso del pardmetro de propensién a la emigracién p, notamos que el
cruce de la frontera de Estados Unidos no es la restriccion obligatoria: tanto en Hanson et
al. [2002] como en Orrenius [1999] se indica que es mas viable que esta probabilidad se
vea afectada por las redes migratorias (mediante el efecto que tienen sobre los costos de
emigracion) que por las politicas relacionadas con el control fronterizo.”

EFECTOS DE LAS REMESAS Y POLITICA EDUCATIVA

En primer lugar, comparamos el efecto de las remesas en varios contextos con
distintos niveles de acceso a la educacion. Los valores de la columna "Corriente" se genera-
ron advirtiendo que en el afio 2000, de acuerdo con lo planteado en Duryea y Pages [2003],
el promedio de afios de escolaridad alcanzados era de 4,5 en El Salvador y de 4,08 en
Honduras. La fraccion de personas con educacién secundaria era del 14,3 % en El Salvador
y del 12,5% en Honduras. En este caso, y y ¥ se calibraron en funcién de los parametros
especificos de cada pais, utilizando la Gltima ecuacién de la seccién anterior. Los valores de
la columna "Promedio de América Latina" se generaron calibrando los parametros y y ¥
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utilizando los promedios de afios de escolaridad terminados en la region (5,92 en el afio
2000) y el promedio de la poblacién con educacién secundaria, 21,77.

En el Cuadro 2 se muestra el efecto que las remesas tienen sobre el capital
humano y el empleo, con distintos niveles de acceso a la educacion. A causa del nivel actual
de las remesas en Honduras, se estan registrando derrames sobre la creacién de empleo,
que generan mejoras en la escolaridad de los hogares no receptores de remesas, efecto que
serfa mds pronunciado si existiera un mejor acceso a la educacién. Si Honduras pudiese
alcanzar los niveles de matriculacién y escolaridad promedio en América Latina, se regis-
traria un aumento proporcionalmente mas sustancial en la escolaridad entre los hogares no
receptores de remesas. Esto se debe a que los hogares receptores de remesas estan par-
cialmente capacitados para afrontar los costos de la educacion. Entretanto, es posible que
el costo de las inversiones en educacion resulte prohibitivo para la mayoria de los hogares
no receptores de remesas, a menos que la politica educacional apunte a mejorar el acceso.
Incluso si el aumento de la oferta de capital humano por parte de quienes reciben remesas
provoca un incremento en la tasa de retorno sobre la educacion, el costo elevado de la
escolaridad puede evitar que los hogares no receptores realicen inversiones. Sin un acceso
mas generalizado a la educacion, existe el riesgo de que el posible efecto de las remesas
sobre el capital humano agregado no se materialice. En el Cuadro 2 también se muestra
qué ocurriria si las remesas mensuales promedio se duplicaran y alcanzaran un nivel similar
al registrado en El Salvador. Con el nivel actual de acceso a la educacién, el aumento de
las remesas provocaria un incremento de aproximadamente el 20% en el capital humano
promedio. Por otro lado, si el aumento de la cantidad de remesas se complementara con
un incremento en el acceso a la educacién que permitiera alcanzar el promedio de América
Latina, el capital humano agregado aumentaria mas del 70%, con una mejora especial-
mente marcada entre los hogares no receptores de remesas. Por lo tanto, en tanto la esco-
laridad es accesible, los derrames sobre la creacién de empleo se materializan.

Dado el elevado nivel que han alcanzado las remesas mensuales en El Salvador,
evaluamos qué efecto tendria una duplicacién de la proporcién de remesas destinadas a la
educacioén sobre el capital humano y el empleo. Concluimos que, en El Salvador, donde la
cantidad de remesas es mayor, el patron de resultados es bastante similar al obtenido en
el caso de Honduras. Sin embargo, el efecto agregado de un aumento en la proporcién de
remesas destinada a la educacién (con los niveles de costos educacionales actuales) seria
incluso méas reducido que en Honduras, con una mejora en el capital humano agregado
de aproximadamente el 10%. Esto marca un contraste respecto del aumento de aproxi-
madamente el 50% en el capital humano agregado que se obtendria si el aumento de las
remesas destinadas a la educacién se complementara con una mejora en el acceso a la
educacién, que lo acercara al promedio de América Latina.

EFECTOS DE LAS REMESAS Y POLITICA INMIGRATORIA DE ESTADOS UNIDOS

Para definir la probabilidad de emigracién, anteriormente, utilizamos los datos
empiricos presentados en Orrenius [1999], que indican que, en un primer viaje, el acceso
a la red de otro miembro de la familia (un miembro de la familia que ya tiene experiencia
migratoria) aumenta la probabilidad anual de emigracién del 1,9% al 4,8%. Para la calibra-
cion de referencia, definimos que la probabilidad de emigracion para hogares con emigran-
tes de la primera ola equivale a p = 0,05. Ahora podemos concentrarnos en simular cudl
seria el efecto de dos casos polares. (1) Postulamos un endurecimiento del control fronte-
rizo, a fin de que no sea poroso en absoluto. En este caso, con una frontera sellada, todos
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los inmigrantes son legales. Orrenious documenta que entre los inmigrantes mexicanos en
Estados Unidos, el 60% tiene estatus legal. Por lo tanto, p , .= 0,03.(2) Contemplamos el
efecto de moverse hacia una politica de fronteras abiertas, que reduce ampliamente los cos-
tos de emigracion. Ademas, postulamos una duplicacién en la probabilidad de éxito de una
emigracion en la segunda ola, comparada con la estimada por Orrenius, con p =0,1.

porosa

En el Cuadro 4 se muestra que el efecto de las remesas en Honduras puede verse
afectado por la politica inmigratoria de Estados Unidos. Si bien existen muchos trabajos
que indican que el control fronterizo per se tiene un efecto marginal sobre la migracion, en
relacion con, por ejemplo, los efectos de las redes de las familias y los pueblos, es posible
que los flujos se vean afectados por los casos polares de erradicar toda la emigracion indo-
cumentada y de hacer legal toda migracién. Si hacemos una comparacién con el punto de
referencia del Cuadro 2, con p = 0,05 y la politica educacional actual, todo indica que los
limites sobre la emigracion mejoran el efecto que las remesas tienen sobre el capital humano
y el empleo. Esto se explica por el hecho de que, con una educacioén costosa y un mercado
laboral con rigideces, las remesas se utilizan para aumentar las posibilidades de emigracion,
en tanto las oportunidades en el pais de origen son limitadas. El proceso de seleccién rela-
cionado con la migracién aumentaria las probabilidades de emigracion de quienes reciben
remesas. Ademas, bajo estas condiciones, la apertura de la frontera aumenta la probabilidad
de que se produzca una fuga de cerebros.

La fuga de cerebros predomina cuando el acceso a la educacién se ve limitado
porque el efecto de las remesas sobre la creacién de empleo en el mercado laboral local
no es significativo. Esto se da porque, si bien los hogares receptores de remesas acumulan
mas capital humano, lo hacen en una escala muy reducida, a causa del poco acceso a la
educacion. El efecto sobre los hogares no receptores de remesas es muy limitado porque
las externalidades relacionadas con la creacién de empleo no son significativas y porque,
ademas, los costos de la educacion son demasiado elevados. En este contexto, si los hogares
incrementan la formacion de capital humano, lo hacen con el objetivo de emigrar. El efecto
neto es una fuga de cerebros.

En el Cuadro 5 se presentan los resultados analogos para El Salvador. También
hay datos empiricos que indican que, con los costos actuales de la educacién y la creacién
de empleo, un aumento de las posibilidades de emigracién tiende a atenuar el efecto posi-
tivo de las remesas sobre el capital humano y el empleo. De hecho, si la frontera es porosa,
las mejoras que provocan las remesas son limitadas. Sin embargo, como se sefiala en Stark
etal. [1997], [1998] y en Beine et al. [2001], una mejora en las posibilidades de emigracion
puede aumentar el nivel promedio de capital humano y la tasa de crecimiento (incluso si
algunos abandonan el pais, ya que la tasa de retorno sobre el capital humano es mayor).

La ganancia de cerebros seria mas considerable si el acceso a la educacion estu-
viese mas generalizado y el mercado laboral fuese mas flexible, ya que el efecto de las reme-
sas sobre la creacion de empleo en el mercado laboral local sélo es significativo en ese caso.
Esto se da porque, cuando los hogares receptores de remesas acumulan significativamente
mas capital humano, los hogares que no reciben remesas invierten en educacién, a causa
de la mejora en la creacién de empleo. El incremento en la formacién de capital humano
que realizan los hogares receptores de remesas seria mayor y su producto no se destinaria
exclusivamente a emigrar. El efecto neto, entonces, puede ser una ganancia de cerebros.

Los ejercicios de simulacion muestran el papel positivo que cumplen las remesas
sobre la educacion y el empleo, tanto para los hogares receptores de remesas como para
otros. Si bien todo indica que las remesas tienen un efecto macroeconémico potencial-
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mente beneficioso, tanto en El Salvador como en Honduras, las mejoras que producen
esas sustanciales entradas de capital serian mucho mayores si se progresara en la reduc-
cion de los costos educacionales que enfrentan los hogares y los costos de creacién de
empleo que enfrentan las empresas.

V. CoNCLUSION

Dada la evidente y cada vez mayor influencia macroecondémica que tienen
las remesas como parte de los flujos de capitales internacionales en América Latina, es
fundamental evaluar sus efectos sobre el equilibrio general. Las estimaciones oficiales
del Banco Interamericano de Desarrollo (BID) indican que en 2004 se enviaron cerca
de US$ 45.800 millones a América Latina y al Caribe. Las remesas son especialmente
importantes en El Salvador y Honduras. Por ejemplo, en El Salvador, los flujos de remesas
totalizaron el 17 % del PIB en 2004, proporcién que en el caso de Honduras fue del 11%.
En el contexto de América Central, las remesas aumentaron drasticamente durante esta
década. En El Salvador, las remesas registraron un aumento del 33% desde 2000, mien-
tras que en Honduras el aumento fue del 147%.

En este documento, evaluamos el efecto que tienen las remesas, en El Salvador y
Honduras, sobre el capital humano y el empleo, mediante la calibracién y la simulacion de
un modelo de emparejamiento. La idea basica del modelo es que las remesas que envian los
emigrantes pueden tener dos efectos contrapuestos sobre el capital humano y el empleo,
tanto en hogares receptores de remesas como en hogares no receptores. (1) En el caso de
los hogares receptores de remesas, éstas generan fondos que mejoran las oportunidades de
escolaridad y, potencialmente, generan una ganancia de cerebros. Aun asi, es posible que los
receptores de remesas educados emigren y causen una fuga de cerebros. (2) En el caso de los
hogares no receptores de remesas, el derrame sobre la creacién de empleo derivado de una
mayor acumulacion de capital humano, cuando hay una ganancia de cerebros neta entre los
hogares receptores de remesas, aumenta las tasas de retornos de la escolaridad. Sin embargo,
el efecto ingreso que generan las remesas puede aumentar el consumo y el ocio deseados,
con lo cual se verian reducidas las inversiones en capital humano. Por esa razén, sostenemos
que el efecto neto de las remesas sobre el capital humano y el empleo es ambiguo.

Contribuimos con un andlisis de los efectos que las remesas tienen no sélo en
los hogares receptores, sino en el resto de la economia, utilizando un modelo macroeco-
némico que calibramos en funcién de datos de El Salvador y Honduras, a fin de realizar
simulaciones de politicas. Identificamos mejoras potenciales que pueden lograrse gracias
a las remesas, aunque podrian ser mucho mas considerable si el acceso a la educacion
estuviese mas generalizado y hubiese menos distorsiones en el mercado laboral.

Los ejercicios de calibracion indican que es posible relacionar un aumento en las
remesas con un equilibrio macroeconédmico en el que se da un incremento de la forma-
cion de capital humano en los hogares receptores. Esta observacion es consistente con los
datos empiricos presentados en Hanson y Woodruff [2003], donde se muestra, en el caso
de los hogares mexicanos, que las remesas ayudan a atenuar las restricciones crediticias
que los hogares enfrentan al momento de financiar la educacién. Las inversiones financia-
das con remesas no sélo mejoran las perspectivas de ingreso de los receptores en el pais
de origen y en el de destino, sino que también pueden generar derrames sobre la creacién
de empleo, ya que las empresas habilitan vacantes a modo de respuesta ante el aumento
en la oferta de capital humano. Este efecto indirecto de las remesas tiene el potencial de
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aumentar tanto el capital humano como el empleo en todos los hogares, a medida que se
fortalece el mercado laboral. En equilibrio, como la creaciéon de empleo aumenta con el
capital humano esperado, la escolaridad en los hogares (tanto receptores como no recep-
tores de remesas) es un complemento estratégico, siempre y cuando la fuga de cerebros
y los costos educacionales sean suficientemente bajos.

Existen dos estudios empiricos dedicados al efecto de las remesas en México,
no acotados a las personas que efectivamente las reciben. En Lopez-Cérdova [2004] se
analiza el efecto sobre los logros educativos y se establece (utilizando datos a nivel muni-
cipal de México) que una mayor incidencia de las remesas puede asociarse con mejoras
en la formacion de capital humano (un aumento del 4% en la asistencia escolar y una
notable baja del 40% en el analfabetismo). Este estudio es especialmente interesante por-
que tiene en cuenta el efecto que tienen las remesas no sélo sobre los hogares receptores,
sino también en los hogares no receptores de remesas dentro de la misma municipalidad.
El resultado es consistente con la prediccién del modelo: que las remesas aumentan los
incentivos de formacion de capital humano en todos los hogares.

El efecto de la emigracion sobre los mercados laborales del pais de origen se
analiza en Hanson [2007a], donde se examinan los cambios en la oferta de trabajo y los
ingresos de distintas regiones de México en la década de 1990. Los datos empiricos son
consistentes con la caracterizacién que hace el modelo de la seleccién positiva de emigran-
tes en términos de capacidades, ya que las tasas de emigracién son mayores entre personas
cuyos ingresos se ubican en la mitad superior de la distribucion salarial. Ademas, incluye
datos empiricos que indican que la distribucién de los ingresos de los hombres en estados
con alta emigracion se desplazé hacia la derecha, si la comparamos con estados con baja
emigracion. Esto guarda coherencia con la idea de que es posible que el equilibrio del mer-
cado laboral cambie, en parte, a causa de aumentos en la demanda de trabajo. Si bien es
posible que estos datos empiricos reflejen sélo una contraccién en la oferta de trabajo, no
contradicen la idea de que las remesas suscitan la formacién de capacidades y de creacion
de empleo. De hecho, el aumento de de los salarios por hora promedio en estados con alta
emigracion fue mas del 5% superior al registrado en estados con baja emigracion.

Los ejercicios de simulacion muestran el papel positivo que cumplen las remesas
en la educacion y el empleo agregados, como resultado de las decisiones de los hogares
receptores. Los beneficios macroeconémicos de las remesas, tanto en El Salvador como en
Honduras, serian mucho mayores si se progresara en la reduccién de los costos educativos
que enfrentan los hogares y los costos de creacion de empleo que enfrentan las empresas.
Tal como ocurre con otras entradas de capitales, para saber hasta qué punto se invierten
productivamente las remesas y hasta qué punto son catalizadoras de otras inversiones, es
preciso determinar la posibilidad que tienen los trabajadores de aumentar sus capacidades
y la flexibilidad que tienen las empresas para ajustar la escala de operacién. Cuando las
fricciones impiden el emparejamiento en el mercado, es menos probable que se materia-
licen las ganancias potenciales que implican las remesas.
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Notas

! Algunos estudios de casos empiricos confirman que, en muchas instancias, las
remesas pueden considerarse como el reintegro de préstamos utilizados para financiar
inversiones en educacion.

2 Por ejemplo, en El Salvador y Honduras, la mayoria de los receptores de remesas
solo posee educacion primaria. Esto es consistente con el supuesto de que los emigrantes
tienen, por lo menos, el mismo nivel educativo que quienes se quedan.

3 Esta caracterizacion es consistente con las conclusiones presentadas en Hanson,
Robertson y Spilimbergo [2002]. Las pruebas de ese trabajo son consistentes con el hecho
de que la aplicacién de la ley en la frontera tenga un efecto minimo sobre la inmigracién
ilegal y el hecho de que la inmigracién ilegal proveniente de México tenga un efecto
minimo sobre los salarios en las zonas fronterizas de Estados Unidos. Por lo tanto, para
una inversion en capital humano determinada, el principal factor determinante de la
propension a emigrar tras una oleada de emigrantes previa es el costo de la emigracion.

4 La frecuencia promedio de las remesas en ambos paises es de aproximadamente
ocho envios por afio.

> Ademas, como se indica en Hanson y Spilimbergo [2001], "ya sea por razones
fortuitas o de disefio, las fronteras de Estados Unidos son porosas. Cuando se pregunta
por qué el Servicio de Inmigracion y Naturalizacion (INS - Immigration and Naturalization
Service) de Estados Unidos, que estd cargo de la supervision de la Patrulla Fronteriza,
no logra evitar los ingresos ilegales, una respuesta habitual sostiene que esto se debe al
hecho de que opera en funcién de érdenes contradictorias: los grupos que se oponen
a la inmigracion exigen una aplicacion mas estricta de la ley, mientras que los sectores
intensivos en mano de obra manual demandan que la aplicacién de la ley no socave su
viabilidad econémica".
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Cuadro 1

PARAMETROS DE LOS HOGARES

El Salvador Honduras
m 0,28 0,16
K 0,14 0,19
e 0,17 0,09
T Us$ 215 US$ 120

Cuadro 2

EFECTOS DE LAS REMESAS EN HONDURAS, CON DISTINTAS POLITICAS EDUCATIVAS LOCALES

Corriente Promedio de América Latina

h =13,2461 h_=14,0843

Corriente h, =25218 h =39631
(r=120) he = 4,0763 he = 15,9451
6=0,6225 6=0,73431

h =14,1503 h =15,9574

Doble h, =3,0309 h =4,7895
(r=240) he = 4,8903 he =7,4634
0=0,6446 0=0,9580

Cuadro 3

EFECTOS DE LAS REMESAS SOBRE LA ESCOLARIDAD EN EL SALVADOR,

CON DISTINTAS POLITICAS EDUCATIVAS LOCALES

Corriente Promedio de América Latina

h =12,9621 h, =13,9574

Corriente h, . =3,1308 h,. =3,6852
(s =0,14) he = 4,6037 he =5,5691
0=0,5372 0=0,6147

h_=14,1503 h, =17,0843

Doble h,. =4,0309 h, = 49825
(s =0,28) he =5,1903 he = 6,9634
0=0,5925 0=0,8271
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Cuadro 4

EFECTOS DE LAS REMESAS EN HONDURAS, CON DISTINTAS

POLITICAS INMIGRATORIAS DE EstapDos UNIDOS

Frontera sellada Frontera porosa

h =14,5114 h =12,1479

Corfiente h, =3.2832 h,, = 29309
(r=120) he = 4,8109 he = 4,4451
0=0,6446 6=0,6331

h =16,7257 h_= 15,4005

Doble h, =4,1120 h. =33062
(r=240) he = 5,5563 he = 4,8792
6=0,8446 6=0,7331

Cuadro 5

EFECTOS DE LAS REMESAS SOBRE LA ESCOLARIDAD EN EL SALVADOR,

CON DISTINTAS POLITICAS INMIGRATORIAS DE EsTADOS UNIDOS

Frontera sellada Frontera porosa

h_=13,1283 h_=12,7936

Corriente h,. =4.2081 h,. =3,9291
(s =0,14) he =4,7162 he = 4,5263
0=0,6592 0=0,5213

h =153745 h =13,9405

Doble h, . =46272 h, =44132
(s=0.28) he = 5,0533 he = 4,8625
0=0,7843 0=0,6931

N°©° 27 - Jurio-DiciemBrE 2007 INTEGRACION Y COMERCIO 137



Bibliografia

Abpams, RicHarD H. "Remittances, Investment, and Rural Asset Accumulation in Pakistan",
en Economic Development and Cultural Change N° 47. 1998.

BARHAM, BRADFORD Y STEPHEN BoucHer. "Migration, Remittances, and Inequality: Estimating
the Net Effects of Migration on Income Distribution", en Journal of Development
Economics N° 55. 1998.

BarRRO, ROBERT Y JONG WHA Lee. "International Measures of Schooling Years and Schooling
Quality", en American Economic Review N° 86. 1996.

BeiNe, MicHeL; FrReperic Docauier Y Hittee Rapoport. "Brain Drain and Economic Growth:
Theory and Evidence", en Journal of Development Economics N° 64. 2001.

BLANCHARD, OLIVER JEAN v PETER A. DiamonD. "The Beveridge Curve", en Brookings Papers on
Economic Activity. 1989.

Borias, Georce. "The Economics of Immigration”, en Journal of Economic Literature Vol. 32,
N° 4. 1994,

. "The Economic Benefit from Immigration", en Journal of Economic Perspectives
Vol. 9, N° 2. 1995.

. "Does Immigration Grease the Wheels of the Labor Market?", en Brooking
Papers on Economic Activity N° 1. 2001.

CHamI RaLPH; CONNEL FULLENKAMP Y SAMIR JAHIAH. Are Immigrant Remittances Flows a Source
of Capital for Development? Documento de Trabajo del Fondo Monetario Internacional
WP/03/189. 2003.

CHeN, KoNG-PIN; SHIN-HwAN CHIANG v Siu Fal LEun. " Migration, Family and Risk Diversification",
en Journal of Labor Economics Vol. 21, N° 2. 2003.

CHiQuIAR, DanieL Y GorboN Hanson. "International Migration, Self-Selection, and the
Distribution of Wages: Evidence from Mexico and the United States", en Journal of
Political Economy N° 113. 2005.

Cox EbwarDps, ALEXANDRA Y MANUELITA URETA. " International Migration, Remittances, and Schooling:
Evidence from El Salvador", en Journal of Development Economics N° 72. 2003.

138 INTEGRACION Y COMERCIO N° 27 - Jurio-DiciemBre 2007



Davis, DonalD R. vy Davip E. WEINsTEIN. Technological Superiority and the Losses from
Migration. NBER Documento de Trabajo N° 8971. 2002.

Diaiic, Stosopan. " International Migration, Remittances and Welfare in a Dependent Economy",
en Journal of Development Economics N° 21. 1986.

DomiINGUEs Dos SANTOs, MANON Y FaBiEN PosTeL-VINAY. "Migration as a Source of Growth:
The Perspective of a Developing Country", en Journal of Population Economics
Vol. 16, N° 1. 2003.

DRINKWATER, STEPHEN. "Go West? Assessing the Willingness to Move from Central and Eastern
European Countries". Mimeo. University of Surrey. 2003.

: PauL LeviNe Y EmaNUELA LoTTi. The Labour Market Effects of Remittances.
Documento de Discusion de Flowenla N° 6. Hamburg: Hamburg Institute of International
Economics. 2003.

DuraND, JoraE; WiLLiam KANDEL; EmiLio A. PARRADO Y DouaLas S. Massey. " International Migration
and Development in Mexican Communities”, en Demography Vol. 33, N° 2. 1996.

Durvea, Suzanne Y CARMEN Paces. "Human Capital Policies: What they Can and Cannot Do for
Productivity and Poverty-Reduction in Latin America", en Margheritis, Ana (Ed.). Latin
American Democracies in the New Global Economy. Coral Gables: Center Press. 2003.

Fusta, MasaHisa; PAauL KRUGMAN Y ANTHONY VENABLES. The Spatial Economy. The MIT Press.
1999.

FunkHAUSER, EpwarD. "Mass Emigration, Remittances and Economic Adjustment: The
Case of El Salvador in the 1980s", en G. Borjas y R. Freeman (Eds.). Migration and
the Workforce: Economic Consequences for the United States. Chicago: University of
Chicago Press. 1992.

. "Remittances from International Migration: A Comparison of El Salvador and
Nicaragua", en Review of Economics and Statistics Vol. 77, N° 1. 1995.

GaNG, |.; T. Bauer ¥ G. S. EpsteN. Herd Effects or Migration Networks? The Location Choice
of Mexican Immigrants in the US. Documento de Trabajo N° 16. Departmento de
Economia, Rutger University. 2002.

Giuan, |; M. F KHAN ¥ M. lasal, "Labour Migration from Pakistan to the Middle East and
its Impact on the Domestic Economy". Informe final, proyecto de investigacién sobre la
exportacion de mano de obra a Oriente Medio. Washington DC.: Banco Mundial. 1981.

N°©° 27 - Jurio-DiciemBrE 2007 INTEGRACION Y COMERCIO 139



Guytsos, NicHotas P. "Measuring the Income Effects of Migrant Remittances: A
Methodological Approach Applied to Greece", en Economic Development and
Cultural Change N° 42. 1993.

KuLe DHORI; AHMET MANCELLARI, HARRY PAPAPANAGOS, STEFAN QIRICI Y PETER SANFEY. "The Causes and
Consequences of Albanian Emigration During Transition: Evidence from Micro-Data", en
International Migration Review N° 36. 2002.

Hanson, Goroon. "Emigration, Labor Supply and Earnings in Mexico", en Borjas, George
(Ed.). Mexican Immigration to the United States. Chicago: University of Chicago Press
y National Bureau of Economic Research. 2007a.

. Emigration, Remittances, and Labor Force Participation in Mexico. Documento
de Trabajo N° 28, Serie INTAL-ITD. Buenos Aires: BID-INTAL. 2007b.

: RAYMOND ROBERTSON Y ANTONIO SpPiLIMBERGO. " Does Border Enforcement Protect US
Workers from lllegal Immigration?", en Review of Economics and Statistics N° 84. 2002.

Hanson, Gorpon v ANTONIO SpiLimerGo. " Political Economy, Sectoral Shocks, and Border
Enforcement", en Canadian Journal of Economics N° 34. 2001.

HaNsoN, GorpoN ¥ CHrisToPHER WooDRUFF. "Emigration and Educational Attainment in
Mexico". Mimeo. 2003.

LeON-LepesmA, MiGUEL L. v MaTLoOB PIRACHA. International Migration and the Role of
Remittances in Eastern Europe. Documento de Discusion 01/13. Departamento de
Economia. Canterbury: University of Kent. 2001.

Loprez CorpovA, ErnesTo. " Globalization. Migration and Development: The Role of Mexican
Migrant Remittances". Documento de Trabajo N° 20, Serie INTAL-ITD. Buenos Aires:
BID-INTAL. 2006.

Lora, Ebuarpo. Structural Reforms in Latin America: What Has Been Reformed and How
to Measure It". Documento de Trabajo del Departamento de Investigacién N° 466.
Washington D.C.: BID. 2001.

MARIMON RAMON Y Fagrizio ZiLisotTi. Unemployment vs. Mismatch of Talents: Reconsidering
Unemployment Benefits. Documento de Trabajo del NBER, N° 6038. 1997.

Marquez, GusTtavo Y CARMEN PAGEs-Serra. "Trade and Employment: Evidence from Latin
America and The Caribbean". Documento de Trabajo del Departamento de Investigacion
N° 366. Washington D.C.: BID. 1998.

140 INTEGRACION Y COMERCIO N° 27 - Jurio-DiciemBre 2007



McCormick, BArRY Y JackLINE WaHBA. "Overseas Employment and Remittances to a Dual
Economy", en The Economic Journal, Vol. 110, N° 463. 2000.

. "Overseas Work Experience, Savings and Entrepreneurship amongst Return
Migrants to LDCs", en Scottish Journal of Political Economy Vol. 48, N° 2. 2001.

OrRreNUs, Pia. "The Role of Family Networks, Coyote Prices and the Rural Economy in
Migration from Western Mexico: 1965-1994". Mimeo. Banco de la Reserva Federal
de Dallas. 1999.

Stark, Opep. "Migration, Remittances and Inequality: A Sensitivity Analysis Using the
Extended Gini Index", en Journal of Development Economics N° 28. 1988.

. CHRISTIAN HELMENSTEIN Y ALEXIA PrRskaweTz. " A Brain Gain with a Brain Drain", en
Economics Letters N° 55. 1997.

. "Human Capital Depletion, Human Capital Formation and Migration, a
Blessing or a 'Curse'?", en Economics Letters N° 60. 1998.

Stark, ODED Y YONG WaNG. "Inducing Human Capital Formation: Migration as a Substitute
for Subsidies", en Economic Series. Vienna: Institute for Advanced Studies. 2001.

ZacHARIAH, K. C.; E. T. MaTtHEw v S. IRuDAYA Raan. "Social, Economic and Demographic
Consequences of Migration on Kerala", en International Migration Vol. 39, N° 2. 2001.

KKK KKK KX

Las citas no referenciadas en esta seccidn pueden ser consultadas al autor a la siguiente direccion: mdk1@soton.ac.uk

N°©° 27 - Jurio-DiciemBrE 2007 INTEGRACION Y COMERCIO 141






Indice

La migraciéon y la desigualdad educativa
en zonas rurales de México

David McKenzie “ y Hillel Rapoport ®

“ Doctor en Economia, Universidad de Yale. Licenciado en Comercio (con honores) y Licenciado en Artes,
Universidad de Auckland. Departamento de Economia, Universidad de Stanford, y Banco Mundial
DECRG (Grupo de investigacion para el desarrollo).

! Profesor ayudante, Departamento de Economia, Universidad Bar-Ilan, y Stanford Center for International
Development (SCID). Doctor en Economia, Universidad de Paris II, Departamento de Economia,
Universidad Bar-Ilan, y CADRE, Universidad de Lille I1.

Resumen

En este documento se analiza el efecto de la migracion sobre la desigualdad educativa
en zonas rurales de México. Utilizamos datos de la Encuesta Nacional de la Dindmica
Demogrdfica (ENADID) de 1997, a fin de examinar en primer lugar el efecto de la mi-
gracion sobre los logros educativos de varones y mujeres de 12 a 15 anos de edad y de 16 a
18 anos de edad. Luego utilizamos los resultados sobre los logros para calcular indicadores
de desigualdad educativa para una amplia muestra de comunidades de México. Después de
incluir las variables instrumentales (VI), concluimos que no hay evidencia que indique que
la migracion tiene un efecto significativo sobre los logros educativos de personas de 12 a 15
anos de edad. Por el contrario, hallamos datos que indican que la migracion tiene un efecro
desmotivante sobre los niveles de escolaridad de personas de 16 a 18 afios de edad, que se
manifiesta en un menor nivel de educacion. Este efecto es mds significativo entre los varones
y los hijos de madres con un alto nivel de educacion. A raiz de esto, la migracién tiende a
reducir la desigualdad educativa, en especial en el caso de las mujeres, aunque los cambios
en la desigualdad son motivados principalmente por la caida de la escolaridad en el tramo
superior de la distribucién, y no por aumentos en la escolaridad en los tramos inferiores que
podrian surgir de una reduccion en las restricciones de liquidez.

Los autores desean agradecer a Thomas Bauer, Gordon Hanson, Ernesto Lépez-Cordova, Francois-Charles
Wolff y a los participantes de la conferencia organizada por el Banco Interamericano de Desarrollo
“Integracion econdmica, remesas y desarrollo”, llevada a cabo en Washingron en febrero de 2005, y a los
participantes de la reunion de la European Society for Population Economics llevada a cabo en Paris en
Junio de 2005, por sus valiosos comentarios sobre los borradores preliminares de este trabajo.
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1. INTrRODUCCION

La desigualdad econdémica de América Latina es una de las mas elevadas del
mundo,’ en parte por causas que estdn muy arraigadas en la historia de la regién y en
parte debido a que, salvo en algunos pocos casos hace muy poco que la reduccion de la
desigualdad pasé a ser una prioridad politica para los gobiernos de América Latina. Son
muchas las facetas de la desigualdad (de activos, de ingresos, etc.), la desigualdad educa-
tiva es de especial interés e importancia, ya que se encuentra en el centro del debate sobre
la igualdad de oportunidades. De hecho, para la mayoria de las personas, la educacién es
el principal factor productivo y, por lo tanto, un factor clave para la determinacién de sus
ingresos y, ademas, es fundamental para su capacidad de tomar decisiones fundadas y para
la obtencion de utilidad de los bienes publicos, tales como la libertad politica y la democra-
cia. Ademds, como bien se sabe, el retorno social de la educacion es mayor que su retorno
privado, lo cual equivale a decir que, si una mayor desigualdad impide que las personas
realicen inversiones rentables en educacion, la pérdida de bienestar para la sociedad que
esto conlleva es mayor que el valor privado de las oportunidades perdidas.

La desigualdad educativa en México es alta incluso para los estandares de
América Latina: la persona promedio en el quintil més pobre de la poblacién tiene 3,5 afios
de escolaridad, mientras que la persona promedio en el quintil méas rico cuenta con 11,6
afos de escolaridad (cabe notar que esto no tiene en cuenta las diferencias de calidad de
la educacion recibida). La brecha entre el quintil superior y el inferior es aproximadamente
equivalente al promedio de la regién para la educacién primaria, pero se ubica entre las
mas elevadas en las 4reas de educacién secundaria inferior y superior. Por ejemplo, México
es superado Unicamente por Ecuador en las clasificaciones de desigualdad educativa para
jovenes de 13 a 17 afios de edad (de Ferranti et al. [2004]).

Es cada vez mas claro que las iniciativas para reducir la desigualdad deberian con-
centrarse en la igualdad de oportunidades y no en la de resultados. En el caso de la edu-
cacion, esto significa que el énfasis deberia ubicarse en mejorar el acceso a la educacion (y
la calidad de las escuelas) en lugar de, por ejemplo, hacer que la asistencia a la escuela sea
obligatoria para los menores de una edad determinada. Si seguimos un poco este razona-
miento, esto también implica, por ejemplo, que si los nifios abandonan antes la escuela (en
proporcién mayor en el caso de los nifios que provienen de familias pobres), quiza no deberia
preocuparnos tanto que esto no ocurra por una eleccién (porque tienen mejores oportunida-
des fuera de la escuela) como que abandonen la escuela por restricciones (de liquidez).

Este debate no es meramente teérico. De hecho, la otra "oportunidad" que tene-
mos en mente en el caso de los jovenes mexicanos es la migracién hacia Estados Unidos.
En efecto, esta opcion atrae actualmente a una proporcién cada vez mayor de la juventud
de México, y es posible que sea la causa de un aumento sustancial de la desercion escolar
en la escuela secundaria. Al mismo tiempo, gracias al ingreso por remesas que produce, la
migracién alivia las restricciones de crédito que impiden que los hogares en el tramo infe-
rior de la distribucién del ingreso inviertan en capital humano. Por ello, en una comunidad
determinada, el impacto exacto de la migracion sobre el volumen vy la distribucion de la
educacion es incierto a priori y depende de cdmo se equilibren los incentivos migratorios y
los educativos. Ademas, es probable que dicho equilibrio cambie con el correr del tiempo,
a medida que los hogares y las comunidades acumulan experiencia respecto de la migra-
cién que reduce los costos y los riesgos de emigrar que enfrentan los emigrantes futuros
(Massey, Goldring y Durand [1994]).
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Algunas investigaciones anteriores sobre el efecto de la migracion sobre la
educacion en los paises en desarrollo enfatizaron el potencial del ingreso por remesas
para mejorar el acceso a la educacion entre los pobres y, por consiguiente, para reducir
la desigualdad educativa.? Por ejemplo, en Hanson y Woodruff [2003] se utiliza el censo
realizado en México en 2000 para evaluar los efectos de la migracién sobre la "escolaridad
acumulada" (cantidad de niveles escolares terminados) de jovenes de 10 a 15 afios de edad
y se concluye que los nifios que provienen de hogares con un miembro emigrante completan
una cantidad de aios de escolaridad significativamente mayor, el aumento estimado va de
0,7 a 1,6 afos, segln la edad y el sexo del nifio. Cabe destacar que la diferencia mas alta
se da en las categorias que tradicionalmente estan en riesgo de abandonar la escuela (a
saber, nifias de 13 a 15 afios de edad). En Cox Edwards y Ureta ([2003] pp. 429-461) se
obtienen resultados similares para el caso de El Salvador. Sus estimaciones de las funciones
de supervivencia muestran que las remesas contribuyen significativa de manera de reducir
el riesgo de abandone de la escuela. Este efecto pareceria mayor en zonas urbanas, pero se
demuestra que el solo hecho de recibir remesas (independientemente de sus montos) tiene un
efecto muy fuerte en zonas rurales. Dos trabajos recién publicados parecen confirmar estos
efectos positivos de las remesas sobre los logros educativos: Lopez Cérdova [2004] utiliza el
censo realizado en México en 2000 para analizar las relaciones a nivel de municipalidades y
concluye que las remesas mejoran los niveles de lectoescritura y escolaridad entre nifios de
6 a 14 anos de edad; Yang [2004] concluye que en Filipinas se registra un mayor grado de
escolaridad en familias cuyos emigrantes reciben mayores shocks positivos del tipo de cambio.

Si bien los estudios citados anteriormente se ocupan especialmente del efecto de las
migraciones pasadas sobre la escolaridad actual, una serie de nuevos trabajos sobre "fuga de
cerebros" destaca laimportancia de una posible conexién entre las expectativas de emigracion
futura y las decisiones actuales sobre la escolaridad. El supuesto subyacente en gran parte de
estos trabajos es que la educacion es necesaria para emigrar y que, como los ingresos son
mayores en el extranjero, los retornos potenciales de la escolaridad son mayores y ello provoca
un aumento en la inversién en capital humano (Docquier y Rapoport [2004]). Sin embargo,
en el caso de la migracién de mexicanos hacia Estados Unidos, la primera emigracion es ilegal
y no involucra requisitos de educacién formal. Como la desigualdad es mucho mayor en
México que en Estados Unidos, podria esperarse que los retornos de la educacién en México
superaran a los de Estados Unidos. En Chiquiar y Hanson ([2005] pp. 239-281) se prueba
que los retornos de la educacion en México, en efecto, son mayores que los que registran
los mexicanos que residen en Estados Unidos. A raiz de ello, en el contexto que estudiamos,
puede que la posibilidad de migracién, en la practica reduzca los retornos previstos de la
educacion y afecte negativamente la inversién en educacion.

Por lo tanto, no hay certezas tedricas acerca de qué efecto tendrd la migracion
sobre los resultados y la desigualdad educativos en una comunidad determinada. En este
trabajo, comenzamos por analizar el efecto de la inmigracion sobre los logros educativos y
luego utilizamos esos datos para calcular medidas de desigualdad para una amplia muestra
de comunidades en zonas rurales de México. El resto del trabajo se organiza de la siguiente
manera: en la Seccién Il se presenta el conjunto de datos utilizados para el andlisis empirico,
es decir, la Encuesta Nacional de Indicadores Demograficos (ENADID), y se los compara
con el censo realizado en México en 2000, que es el conjunto de datos mas utilizado en
estudios anteriores sobre la migracion y los logros educativos en ese pais. En la Seccion Il se
analiza la estrategia de identificacion. Los resultados referidos a los niveles de educacién se
presentan en la Seccion IV, y aquéllos relativos a la desigualdad educativa se presentan en
la seccién V. La Seccion VI es la conclusién.
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II. Daros

En este trabajo se utilizan datos de la Encuesta Nacional de la Dindmica
Demogréfica (ENADID) de 1997, realizada por el Instituto Nacional de Estadistica, Geografia
e Informética (INEGI) de México, en el ultimo trimestre de 1997.3 La ENADID es una gran
encuesta demografica representativa a nivel nacional, con aproximadamente 2000 hoga-
res encuestados en cada estado, que equivalen a una muestra total de 73.412 hogares.
Limitamos nuestros andlisis a las comunidades rurales, que en este contexto definimos a
grandes rasgos como aquellas municipalidades ubicadas fuera de ciudades con 100.000
habitantes o més, con al menos 50 hogares encuestados en cada municipalidad. Esto repre-
senta una muestra de 214 municipalidades rurales seleccionadas de todos los estados mexi-
canos. Entre estas comunidades seleccionamos una muestra de 26.197 hogares, de los cua-
les 9.758 contienen al menos un joven de 12 a 18 afos de edad.

La ENADID intenta determinar si los miembros de los hogares "alguna vez" fueron
a Estados Unidos a buscar trabajo. Esta pregunta se aplica a todos los miembros de la familia
que viven normalmente en el hogar, es decir, incluye a quienes estén estudiando o trabajando
en otro lugar de manera transitoria. Incluye otras preguntas para determinar si alguno de los
miembros del hogar vivié en otro pais en los cinco afios anteriores, con lo cual se capturan
datos sobre emigraciones con fines estudiantiles o no laborales ademéas de los datos sobre
emigraciones por motivos de trabajo. Definimos que un hogar tiene un emigrante si cuenta
con un miembro de 19 afios de edad o méas que alguna vez ha ido a trabajar a Estados Unidos
o que ha viajado a Estados Unidos en los cinco afios anteriores por otra razén.

En el Cuadro 1 se presentan estadisticas resumen para las variables clave uti-
lizadas en el estudio. Casi un cuarto de los hogares de la muestra que tienen un joven
de 12 a 18 afios de edad cuenta con un miembro emigrante.* Los hogares con jovenes
en edad de asistir a la escuela secundaria tienen mas probabilidades que el resto de la
poblacion de tener un emigrante entre sus miembros: la tasa de migracion es del 16%
en hogares que no incluyen un joven de 12 a 18 afos de edad. Las preguntas de la
ENADID sobre migracién dentro de los cinco afios anteriores son idénticas a las utiliza-
das en el Censo General de Poblacién y vivienda que se realizé en México en 2000, que
no refleja las migraciones de los miembros del hogar fuera de ese marco de cinco afios.
En el Cuadro 1 se muestra que si recurrimos a las preguntas del censo para definir la
situacion migratoria se subestima la proporcién de hogares con experiencia migratoria
casi en un 50%. Por otro lado, uno de cada ocho hogares que segln el censo no tienen
emigrantes incluye un miembro que alguna vez viajé a Estados Unidos para trabajar.
Como la educacién es un proceso acumulativo y la migracién puede afectar los recursos
y las decisiones de los hogares incluso afios después de que se haya producido el episo-
dio emigratorio, creemos que es adecuado utilizar una definicion mas amplia del estatus
de emigrante a fin de analizar el efecto de la migracion sobre la educacion.

En la ENADID, aquellos emigrantes que viajaron alguna vez a Estados Unidos
para trabajar deben responder una serie de preguntas adicionales acerca de su experiencia,
como la cantidad de viajes que realizaron y si contaban o no con documentacion legal para
trabajar. Aproximadamente el 50% de todos los emigrantes realizé mas de un viaje, con una
media de 2,8 viajes por emigrante. La gran mayoria de los emigrantes en nuestra muestra
no contaba con documentacién legal para trabajar, en especial en el primer viaje. Mas de
un 91% de los emigrantes declaré que, cuando viajé por primera vez a trabajar a Estados
Unidos, no poseia documentacion legal para hacerlo.
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Un aspecto negativo de la ENADID radica en que la informacién que retine sobre
remesas no es tan exhaustiva como la recopilada en otras fuentes de informacién sobre la
migracién en México, como el Censo de México. Ademas de las preguntas separadas referi-
das a los ingresos laborales, en la ENADID se pregunta a cada persona si en el Gltimo afio ha
recibido ingresos provenientes de pensiones, transferencias de familiares que estan dentro
del pais, transferencias de familiares que estan fuera del pais (remesas), rentas, intereses,
becas y fondos del programa Procampo, entre otras fuentes. El encuestador lee esta lista
de ocho categorias y registra hasta dos fuentes por persona. Por lo tanto, es posible que
no se registre el ingreso por remesas si una persona recibe ingresos de al menos otras dos
categorias de la lista, lo cual genera una subestimacion del ingreso por remesas. Si bien es
dificil medir el alcance exacto de esta subestimacion o los sesgos que genera, la compara-
cién con las cifras del censo realizado en México presentados en Hanson y Woodruff [2003)
indica que dicha subestimacion representa aproximadamente entre un 15% y un 20% de la
proporcion de los hogares de emigrantes que reciben remesas.® Por esta razon y otras mas
importantes que se explican en la seccién Ill, dedicada a la identificacion, este documento
se concentrara en el efecto de la migracion y no en el de las remesas per se.

Nuestra primera medida de la educacion se basa en los afios de escolaridad
alcanzados. La educacién basica (primero a sexto grado) es obligatoria en México y por lo
general se ofrece a nifios de 6 a 14 afios de edad. La educacion secundaria inferior (sép-
timo a noveno grado) se hizo obligatoria en 1993 y por lo general esta dirigida a jévenes
de 12 a 16 afios de edad que han terminado la educacién bésica. Esta etapa es seguida
por tres afios de educacién secundaria superior (décimo a decimosegundo grado) y estu-
dios superiores. Si bien la educacién es obligatoria, el cumplimiento de esta normativa
dista de ser absoluto, y se registran carencias de infraestructura en algunas de las zonas
rurales mas aisladas. (Secretaria de Educacién Publica - SEP [1999]). En 1997, cerca de la
mitad de todos los jévenes de 15 afios de edad con menos de nueve afios de escolaridad
terminados no asistian a la escuela. Concentramos nuestro estudio en los jévenes de entre
12 y 18 afios de edad, el rango etario en el que se recibe la mayor parte de la educacion
secundaria y en el que los jovenes empiezan a abandonar sus estudios. En 1997, un 89%
los jovenes de 12 afios de edad asistia a la escuela, proporcién que era del 57 % entre los
de 15 afios de edad y del 26% entre los de 18 afios de edad.

En el Cuadro 2 se presenta un primer andlisis del vinculo entre el nivel de esco-
laridad alcanzado de los jovenes y la migracion. En primer lugar, intentamos verificar si
existe diferencia en la media de afios de escolaridad alcanzados por varones y por mujeres.
No hay mayor diferencia entre hogares con emigrantes y sin emigrantes en la media de
afos de escolaridad alcanzados por varones de 10 a 14 afios, aunque los jévenes de 15,
17 y 18 afos de edad tienen niveles medios de escolaridad significativamente mas bajos.
Las preguntas de la ENADID se aplican a todos los miembros del hogar que usualmente
viven alli, incluso si estdn temporalmente ausentes por estudio o trabajo, por lo que estas
diferencias no pueden explicarse argumentando la ausencia de los jovenes mas educados
en hogares con emigrantes. En promedio, los varones de 16 a 18 afios de edad en hogares
con emigrantes presentan un nivel acumulado de escolaridad inferior en un tercio de afio
respecto a aquellos que viven en hogares sin emigrantes. La Unica diferencia significativa
a un nivel del 10% en términos de escolaridad de mujeres entre hogares con emigrantes
y sin emigrantes se da en las jovenes de 12 y 13 afios de edad, que tienen entre 0,15 y
0,20 afios de escolaridad mas en hogares de emigrantes.
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En Hanson y Woodruff [2003] se concluye que los efectos de la migracién sobre
la escolaridad en jovenes de entre 10 y 15 afios de edad en el Censo General de Poblacién
y Vivienda de México varia de acuerdo con el nivel de escolaridad de la madre. En nues-
tra muestra, carecemos de datos sobre el nivel de educacién materna para un 11,5% de
los jovenes de 12 a 18 afios de edad en hogares de emigrantes® y para un 13,1% en el
caso de los hogares sin emigrantes. En la mitad inferior del cuadro 2 intentamos verificar
si existen diferencias en la media de afios de escolaridad entre los jovenes para los que
contamos con informacién acerca de la escolaridad materna. Presentamos los resultados
en tres rangos de educacién materna: O a 2 afios (un 34% de las madres), 3 a 5 afios
(26% de las madres) y 6 afios o0 mas (40% de las madres). No se registran diferencias sig-
nificativas entre los hogares con emigrantes y sin emigrantes en relacién con la media de
afos de escolaridad para varones con madres poco educadas. Las mujeres de hogares con
emigrantes cuyas madres tienen entre 0 y 2 afios de educacion registran entre 0,38 y 0,47
mas afos de educaciéon que el mismo grupo en hogares sin inmigrantes. En contraste,
notamos que la migracion estd relacionada con niveles de escolaridad significativamente
mas bajos, de 1) 0,42 a 0,55 afos para varones de 16 a 18 afios cuyas madres tienen 3
0 mas afos de educacion; 2) 0,43 afios para los varones de 12 a 15 afios de edad cuyas
madres tienen 6 o mds afos de educacion; y 3) 0,55 afios para las mujeres de 12 a 15 afios
de edad cuyas madres tienen 6 o mas afios de educacion.

II1. ESTRATEGIA DE IDENTIFICACION

Como se explicd anteriormente, la emigracion afecta los resultados educacionales
de diversas maneras, de las cuales las remesas actuales recibidas constituyen sélo una parte.
Es dificil pensar en variables no correlacionadas con las decisiones educacionales que nos
permitan identificar por qué un hogar de emigrantes recibe remesas mientras que otro no o
por qué un emigrante envia mas remesas que otro (McKenzie, [2005]). Por esta razon, este
documento analizara el efecto de la migracion (es decir, el efecto de crecer en un "hogar con
emigrantes" de acuerdo con la definicion mas amplia planteada anteriormente) sobre los
resultados educacionales de los jovenes, en lugar de concentrarse en el efecto de la recepcién
de remesas. Ademas, es bien sabido que existen caracteristicas no observadas o shocks que
influyen sobre las decisiones de un hogar respecto de la migracion y que también podrian
cumplir un papel en relacién con sus decisiones relativas a la educacion.

Por ello, nos basamos en Woodruff y Zenteno [2001] y algunos estudios pos-
teriores” y utilizamos las tasas de migracion histéricas a nivel de los estados como variable
instrumental para los corrientes de migracion actuales. Especificamente, utilizamos la tasa
de migracién hacia los Estados Unidos de 1924 correspondiente al estado en el que esta
ubicado el hogar, tomada de Foerster [1925].2 Puede sostenerse que estas tasas historicas
son el resultado de un patron que combinaba la llegada del sistema ferroviario a México y
los cambios en la demanda estadounidense de mano de obra agricola. Como las redes de
migracion bajan el costo de emigrar para los futuros emigrantes, se convierten en redes
autosostenibles. En Hildebrandt y McKenzie [2005] se demuestra que la tasa de migracion
histérica es un buen estimador de las tasas de migracion actuales, con un valor mayor a
30 del estadistico F de primera etapa.

Nuestro supuesto de identificacion es que salvo la influencia indirecta que
ejercen a través de la migracioén actual, las tasas histdricas de migracién no afectan los
resultados educacionales registrados 70 afios después. La estimacion a través de variables
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instrumentales depende de este supuesto de exogeneidad, por lo que es importante
analizar y tratar de descartar posibles amenazas a su validez.

Otra posible amenaza radica en que los niveles histéricos de desigualdad y
escolaridad hayan ayudado a determinar las tasas de migracién en respuesta a la expansion
ferroviaria y también afecten los niveles actuales de escolaridad a través de la transmision
intergeneracional de la escolaridad. A fin de permitir esta posibilidad controlamos los
efectos de algunas variables histéricas contemporaneas con nuestra medida histérica de
la migracion: la proporcién de hogares rurales propietarios de tierras por estado en 1910,
tomada de McBride [1923],° la cantidad de escuelas cada 1000 habitantes por estado en
1930y la asistencia escolar femenina y masculina entre jévenes de 6 a 10 afios de edad por
estado en 1930, ambos datos tomados de la Direccion General de Estadisticas ( DGE [1941]).

Otra posible amenaza a la validez es que el desarrollo ferroviario en algunos
estados y comunidades permitié el desarrollo subsiguiente de otros tipos de infraestruc-
tura, como instalaciones educativas, y suscité cambios en la distribucion del ingreso que,
a su vez, afectaron la posibilidad de invertir en educaciéon y los incentivos para hacerlo.
Incluimos las siguientes variables de control a nivel estadual para reflejar esta posibilidad.
Ellas fueron calculadas a partir de la muestra de uso publico del censo realizado en México
en 1960: el coeficiente de Gini del ingreso de los hogares, el coeficiente de Gini de los
afos de escolaridad acumulados por jévenes de ambos sexos de 15 a 20 afios de edad,
y los niveles de afios de escolaridad acumulados promedio para jovenes de ambos sexos
de entre 15 a 20 afios de edad. Los tests de correlacion de ordenamiento de Spearman,
de hecho, indican que existen correlaciones significativas entre las tasas de migracion de
1924 y algunas de estas variables que se controlan: los estados con mayores tasas histori-
cas de migracion registraron mayores tasas de escolaridad promedio y menor desigualdad
en la escolaridad en 1960. Es posible que esto represente la influencia de la migracion
a lo largo del periodo 1924 a 1960 o los efectos de tendencias concomitantes, por lo
que preferimos incluir estos niveles de escolaridad y desigualdad como variables por las
que se controlan. Incluso después de controlar por estas variables, las tasas histéricas de
migracion siguen siendo un buen estimador al momento de predecir la incidencia actual
de la migraciéon comunitaria, con un valor de 28 para el estadistico F de primera etapa.™

IV, EL EFECTO DE LA EMIGRACION SOBRE LOS LOGROS EDUCATIVOS

A nivel tedrico, es posible pensar en los siguientes canales principales a través de
los cuales la migracién tiene un efecto directo sobre las decisiones en educacion: el efecto
de las remesas sobre el monto factible de inversion en educacion (que probablemente sea
positivo donde las restricciones de liquidez efectivamente sean una restriccién); el efecto
de tener padres ausentes del hogar a causa de la migracién (que puede implicar un menor
aporte de los padres en la adquisicion de educacion y, quizas, mas trabajo doméstico y
agricola para quienes quedan en el hogar, incluyendo a los nifios); y el efecto de las posi-
bilidades de migracion sobre la cantidad deseada de educacién (que depende de como se
vean afectados los incentivos educativos por la posibilidad de emigrar).

Por ello, el efecto tedrico de la migracion sobre la educacion es incierto y, pro-
bablemente, dependa de los recursos de los hogares. Sin embargo, la ENADID s6lo con-
tiene medidas de los activos actuales del hogar, que a su vez se ven afectados por las
decisiones del hogar acerca de la migracién. Por lo tanto, en lugar de eso analizamos
cémo varia el efecto de la migracidén en funcién de la educacion materna. Existe mucha
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bibliografia que concluye que una mayor educacién materna conlleva una mayor educa-
cion para las generaciones futuras. Més atin, como se mencioné anteriormente, es proba-
ble que muchas de las interacciones que se dan entre la riqueza de los hogares y el estatus
migratorio en la determinacion del efecto de la migracién sobre la escolaridad también se
apliquen en el caso de la educaciéon materna, ya sea a través de restricciones o a través de
incentivos. Ademads, las variables educacién materna y riqueza de los hogares estan fuer-
temente correlacionadas en nuestra muestra. Los afios de escolaridad de la madre tienen
una correlacién de 0,46 con un indice de activos formado como el primer componente
principal de una serie de indicadores de activos.

Estimamos la siguiente ecuacion para S, , los afios de escolaridad del joven i en
la comunidad c:

S, = A, + 4, Mig, . +4, Mig, . x MidEduc, , + A, Mig, . x HighEduc, , (1)
+ o, MidEduc, . + o, HighEduc, .+ ¢' X, .+ y'Z + €,

donde Mig, es una variable ficticia que toma el valor de uno si el joven i vive
en un hogar con un miembro emigrante; MidEduc y HighEduc son variables ficticias
que indican si la madre del joven i posee de 3 a 5 afios de escolaridad 0 6 0 més afios de
educacion, respectivamente; X, = son algunas variables referidas a los jovenes, que con-
trolan caracteristicas como la edad y la edad al cuadrado; y Z representa el conjunto de

controles a nivel estadual.

La ecuacion (1) se estima por separado para cuatro grupos: varones de 12 a 15
afos y de 16 a 18 afios y mujeres de 12 a 15 afios y de 16 a 18 afios. Para cada grupo,
estimamos la ecuacion (1) con las variables de control de educacién materna y sin ellas.
Se comparan los resultados de minimos cuadrados ordinarios (MCO) con resultados de
minimos cuadrados en dos etapas en los que la tasa de migracion estadual de 1924
y sus interacciones con la variable de educacién materna se utilizan como variables
instrumentales para determinar si un hogar tiene un emigrante y la interaccién del estatus
de emigrante con la educacion materna. Como esta variable instrumental sélo varia a
nivel estadual, agrupamos nuestros errores estandar a nivel del estado para permitir una
correlacion arbitraria en la estructura de error de los individuos dentro de un estado." Este
enfoque sigue los pasos del trabajo de Hanson y Woodruff [2003]. Las dos principales
diferencias radican en que nosotros utilizamos la ENADID en lugar del Censo de Poblacién
y Vivienda de México, lo que nos permite separar los hogares que tienen un emigrante
de los que no, en lugar de basar la clasificacion en la existencia de un emigrante en los
Ultimos cinco afios; y en que nosotros también tenemos en cuenta a los jovenes de 16 a
18 afios de edad. Creemos que es en este Ultimo grupo donde se pueden registrar con
mayor intensidad los efectos negativos de la migracion sobre la escolaridad.

En el Cuadro 3 se presentan los resultados de esta estimacién para los varones.
Si observamos en primer lugar el grupo de jévenes de 12 a 15 afios de edad, vemos en las
columnas 1y 3 que el efecto general de la migraciéon no es elevado ni significativamente
distinto de cero. Las columnas 2 y 4 muestran un aumento relativamente elevado en la
cantidad de afos de escolaridad relacionado con la educacion materna: los jovenes en
hogares sin emigrantes cuya madre recibio entre tres y cinco afios de educacion tienen de
0,54 a 0,66 afos mas de escolaridad que los jévenes provenientes de hogares sin emigran-
tes cuya madre recibié dos o menos afios de educacién, mientras que los jévenes cuyas
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madres recibieron seis o mas afos de escolaridad registran entre 1,54 y 1,59 aflos mas
de escolaridad acumulada. Este es un aumento considerable respecto de la media de 5,4
afos de escolaridad que registran los jovenes cuyas madres recibieron dos o menos afios
de educacioén. Las interacciones entre la educacion de las madres y el hecho de estar en
un hogar con emigrantes son negativas y, cuando se las combina con el coeficiente nega-
tivo correspondiente a la situaciéon migratoria, parecen indicar que la emigraciéon reduce
notablemente la educaciéon de jévenes cuyas madres tienen un nivel de educaciéon mas
elevado. Sin embargo, luego de incluir las variables instrumentales de situacion migrato-
ria, estos efectos dejan de ser significativos.

Los resultados para el grupo de varones de 16 a 18 afios de edad en el cuadro
3 muestran un efecto mas marcado de la migraciéon. Si combinamos los niveles de edu-
cacién materna obtenemos un efecto general negativo de la migracién, que es mas fuerte
luego de incluir las variables instrumentales. El hecho de formar parte de un hogar con
emigrantes reducen el promedio de afios de escolaridad en 1,4 afios. Una vez mas, nota-
mos mayores niveles de educacion en jovenes con madres mas educadas, y los efectos
son mas fuertes en el grupo de jovenes de 12 a 15 afios de edad. Luego de incluir las
variables instrumentales observamos que los efectos de interaccién entre la educacion y
la emigracion son negativos, y significativos en el caso de los jovenes cuyas madres tienen
un nivel més elevado de educacion. El coeficiente correspondiente al hecho de estar en
un hogar con emigrantes también es negativo y significativo, por lo que podemos concluir
que la migracion reduce la educacion de los jévenes cuyas madres tienen un bajo nivel de
escolaridad y la reduce ain mas en el caso de jovenes con madres mas educadas. En relacion
con los coeficientes de la ecuacion (1), el impacto general de la migracion es A para los
jovenes cuyas madres tienen entre 0 y 2 afios de educacion, &, + A, para los jovenes cuyas
madres tienen entre 3 y 5 afios de educacion y A, + A, para los jovenes cuyas madres tienen
6 0 mas afios de educacién. Al pie del cuadro 3 se presentan los valores p de los tests de
Wald realizadas para determinar si estos efectos son significativos.

La emigracién reduce la escolaridad en mayor grado en el caso de los hijos de
madres mds educadas, tanto en términos absolutos como relativos. La reduccién que se
registra en el caso de jovenes cuyas madres recibieron seis o mas afos de educacién es de
3,05 afios. Esto representa una disminucién de un 33% respecto de la media de 9,14 afios
de educacién registrada en el caso de jévenes que viven en hogares sin emigrantes cuyas
madres tienen un nivel elevado de educacién y elimina por completo el aumento de 2,8 afios
de educacién que representa tener una madre muy educada. Por el contrario, la disminucion
de 0,94 afios de escolaridad registrada para los jévenes con madres poco educadas y la de
2,2 afos de escolaridad registrada para los jévenes cuyas madres tienen un nivel de edu-
cacién medio representan caidas de un 14% y un 26% si se las compara con las medias de
escolaridad de jovenes en hogares sin emigrantes con estos niveles de educacion materna.

En el Cuadro 4 se presentan estimaciones de la ecuaciéon (1) para las mujeres.
Notamos que el efecto general de la emigracion es insignificante cuando mujeres con dis-
tintos niveles de educacion materna. Esto se registra en el grupo de mujeres de 12 a 15
afos de edad y en el de mujeres de 16 a 18 afios. Los resultados de MCO, que permiten la
interaccion con la educacién materna (columnas 2 y 5), muestran que la emigracién repre-
senta mayores niveles de educacion en jovenes cuyas madres recibieron de 0 a 2 afos de
educacién y no tiene efecto sobre los niveles educativos de jovenes cuyas madres tienen
mas afos de educacion. Sin embargo, estos resultados cambian al incluir variables instru-
mentales para la situaciéon migratoria. No registramos un efecto significativo de la migracion
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sobre la educacion de mujeres de 12 a 15 afios de edad, cualquier sea el nivel de educacion
de sus madres. Notamos que la emigracion reduce la educacién en forma significativa en
el grupo de mujeres de 16 a 18 afos, incluso en hogares con un bajo nivel de educacion
materna. Al igual que en el caso de los varones de 16 a 18 afios de edad, la emigracion
reduce alin mas la educacién de mujeres de 16 a 18 afios cuyas madres poseen un nivel de
educacion mas elevado. Los aumentos en la cantidad de afos de escolaridad relacionados
con un mayor nivel de educacién materna en hogares sin emigrantes tienen una magnitud
similar a los registrados en el caso de los varones.

En Hanson y Woodruff [2003] se concluye que la emigracion tiene un efecto
positivo y significativo sobre la educacién de las mujeres de 13 a 15 afios de edad cuyas
madres recibieron dos o menos afios de educacién y que no tiene efectos sobre las mujeres de
esta edad con madres mds educadas ni sobre los varones de 13 a 15 afios de edad. Nuestros
resultados para el grupo de jévenes de 12 a 15 afios coinciden aproximadamente con sus
conclusiones: ninguin efecto significativo de la emigracion sobre la educacion de varones de
12 a 15 afos de edad, un efecto positivo sobre la educacién de mujeres con bajos niveles
de educacion materna (que es significativo en nuestra estimacién de MCO, pero deja de
serlo una vez incluidas las variables instrumentales) y efectos no significativos en el resto
de las mujeres de 12 a 15 afos de edad. En relacién con el grupo de jévenes de 16 a 18
afos de edad, no contemplado en Hanson y Woodruff [2003], registramos resultados mas
robustos. Todo indica que es éste el grupo en el que la emigracién reduce la escolaridad.

V. EL EFECTO DE LA MIGRACION EN LA DESIGUALDAD EDUCATIVA

Los resultados de la secciéon anterior indican que no deberia registrarse un
efecto importante de la emigracion sobre la desigualdad educativa de jovenes de 12 a
15 afios de edad y que podria registrarse un efecto mayor en el grupo de jovenes de 16
a 18 afos de edad. La reducciéon en los niveles de educaciéon que genera la migracion en
jovenes de 16 a 18 afios edad con madres altamente educadas es mayor que la que se
registra en el caso de aquellos jévenes cuyas madres tienen un nivel bajo de educacion. A
raiz de esto, esperamos que la emigracion reduzca la desigualdad educativa; sin embargo,
dicho efecto dependera del grado de correlacion que exista entre la educacion del joven
y la de la madre y de como la educaciéon determine quién emigra.

Es posible realizar un andlisis descriptivo del posible efecto de la migracién sobre la
desigualdad diagramando curvas de Lorenz. En el Grafico 1 se presentan curvas de Lorenz de
los afos de escolaridad de jévenes de ambos sexos, de 12 a 15 y de 16 a 18 afios de edad,
por situacién migratoria del hogar. Las curvas de Lorenz de los varones se cruzan varias veces
y estan casi superpuestas. A raiz de esto, todo indica que no hay un efecto de la emigracion
sobre la desigualdad en relacién con la educacién masculina. Por otro lado, las curvas de Lorenz
correspondientes a las mujeres de 12 a 15y de 16 a 18 afios de edad en hogares con emigrantes
se ubican totalmente por encima de las curvas de hogares sin emigrantes, lo cual pareceria indi-
car que la emigracion, en efecto, esta reduciendo la desigualdad. Las curvas divergen mas en el
grupo de mujeres de mayor edad, lo cual indica un mayor efecto reductor de la desigualdad. Por
supuesto, estas comparaciones visuales no contemplan otras caracteristicas, que podrian afec-
tar tanto la emigracion como la desigualdad educativa, y tampoco nos dicen si las diferencias
observadas son estadisticamente significativas.

Por estos motivos recurrimos a un anélisis de regresion para investigar el efecto
de la emigracién sobre la desigualdad, lo cual requiere la construccién de un indice de
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desigualdad en los afios de educacién para cada comunidad. Muchas de las municipa-
lidades incluidas en nuestra muestra tienen menos de 30 jovenes dentro de un grupo
de edad y género determinado. Por ello, medimos la desigualdad a nivel estadual, a fin
de maximizar la cantidad de observaciones utilizadas. En Thomas, Wang y Fan [2002]
se analizan distintas medidas de la desigualdad educativa. Mencionan que varias de las
medidas estandar de la desigualdad, que incluyen el célculo de logaritmos, no estan defi-
nidas cuando la variable basica toma el valor de cero. Esto no representa un problema
importante para nuestros datos, por cuanto que la proporcién de jévenes de 12 a 18 afios
de edad con cero afios de educacién es de sélo un 2,3%. De todos modos, a fin de poder
incluir esas observaciones, utilizamos tres indicadores de la desigualdad que permiten la
inclusiéon de valores equivalentes a cero.

Nuestro principal indicador es el coeficiente de Gini de los afios de escolaridad
terminados. A fin de robustecer el indicador, lo complementamos con el coeficiente de
variacion y con el indicador de entropia generalizada (0,5). Luego, para cada estado s cons-
truimos una medida de la desigualdad I para los afios de escolaridad terminados por un
grupo etario particular y corremos la siguiente regresion al nivel de cada estado:

I =, + Bnetwork, + ' Z + v, )

donde network es la incidencia de la emigracion en el estado y Z representa el
conjunto de variables por las que se controla a nivel estadual. Nuevamente, podemos utilizar
las tasas de migracion de 1924 como variable instrumental para estudiar la red migratoria
actual. También podemos contemplar un término cuadratico en la red migratoria, aunque
eso nunca arroja resultados significativos, por lo que no se incluye en este trabajo.

Sin embargo, Thomas et al. [2002] menciona que como la variable afios de esco-
laridad esta acotada en cuanto a su limite inferior (cero afios, sin escolaridad) y en cuanto a
su limite superior (20 afios, con cuatro afios o mas de educacién superior), se registra una
fuerte correlacién mecanica negativa entre la desigualdad educativa y el nivel promedio de
escolaridad. Por ello, si la emigracion afecta el nivel promedio de escolaridad en una comu-
nidad, esto a su vez generarad un efecto sobre la desigualdad registrada. A fin de reducir
dicho efecto mecanico, agregamos el nivel promedio de educacion en un estado determi-
nado como un control adicional a la ecuacién (2).

En el Cuadro 5 se presentan los resultados para la variable instrumental que se
obtienen utilizando el Gini de afios de escolaridad a fin de medir la desigualdad. En las pri-
meras cuatro columnas se muestran los resultados que se obtienen para cada grupo de edad
y de género si no se controla el nivel medio de afios de escolaridad, mientras que entre las
columnas 5 y 8 se presentan los resultados que se obtienen cuando se controla los niveles
de afios de escolaridad. De acuerdo con lo esperado, el coeficiente de la media de afios de
escolaridad es negativo y altamente significativo, por lo que es importante tener en cuenta
este efecto mecanico de los niveles de desigualdad en la educacién. Luego de controlar por
los niveles, encontramos coeficientes negativos de incidencia de la migracion en los cuatro
grupos, aunque el efecto soélo es significativo (al 10%) en el grupo de mujeres de 16 a 18
afos de edad. Se estima que un aumento de un desvio estandar de la incidencia de la emi-
gracion provoca una reduccion de 0,17 desvios estandar en el Gini de educacién para muje-
res de 16 a 18 afios de edad, lo cual se condice con la reduccién de 0,2 desvios estdndar de
la desigualdad en el consumo causada, segtin informan McKenzie y Rapoport [2004], que
es el efecto del aumento de la incidencia de la emigracion en la muestra de la ENADID.
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En el Cuadro 6 se determina si estos resultados siguen siendo robustos para distin-
tas especificaciones. Sélo se presenta el coeficiente sobre la incidencia de la emigracion para
una serie de regresiones andlogas a las de las columnas 5 a 8 del cuadro 5, donde controlamos
por niveles promedio de la educacion. La primera fila muestra las estimaciones de MCO para
el Gini de educacion, la segunda fila repite las estimaciones de VI del cuadro 5, y la tercera
presenta las estimaciones de VI que se obtienen cuando el nico control a nivel estadual es el
nivel promedio de educacién. Como la estimacion se realiza inicamente a nivel estadual en los
29 estados con observaciones suficientes,'? es posible que la muestra no tenga el tamafio sufi-
ciente como para justificar la inclusién de estos controles adicionales. De hecho, la incidencia
de la emigracion es significativa al 1% cuando no se los incluye. Sin embargo, la incidencia de
la emigracion sigue registrando un efecto negativo no significativo en la desigualdad educa-
tiva de varones de ambos grupos etarios y la de mujeres de 12 a 15 afios edad.

En las restantes filas del cuadro 6 se presenta el coeficiente de la incidencia de
la emigracion que se obtiene cuando se utiliza el coeficiente de variacién y las medidas de
entropia generalizada (0,5) para la desigualdad educativa. El efecto negativo de la emigracion
sobre la desigualdad educativa de mujeres de 16 a 18 afios de edad es robusto cuando se utiliza
el coeficiente de variacion, con un efecto estimado de reduccion de entre 0,14 (con controles)
a 0,24 (sin controles) desvios estandar en la desigualdad a partir de un aumento de un desvio
estandar en la incidencia de la emigracion. Los coeficientes que se obtienen para el grupo de
mujeres de 16 a 18 afios de edad también son negativos aunque no son estadisticamente
significativos para el indicador de entropia generalizada (0,5) de la desigualdad, con una
estimacién de una reduccién de entre 0,07 y 0,13 desvios estandar en la desigualdad a partir
de un aumento de una desviacion estandar de la desigualdad. Si utilizamos las demas medidas
de la desigualdad también obtenemos efectos no significativos de la emigracion sobre la
desigualdad educativa de los varones y de las mujeres de 12 a 15 afios de edad.

VI. CoNcCLUSION

Este trabajo analiza el efecto total de la emigracion sobre los logros educativos y
la desigualdad educativa en las zonas rurales en México. Para ello utiliza las tasas de emi-
gracion histéricas a nivel estadual como variable instrumental de la emigracién actual. En
primer lugar nos concentramos en los niveles educativos y registramos un efecto negativo
significativo (o desmotivador) de la emigracion sobre los niveles de escolaridad de los jove-
nes de 16 a 18 afos de edad, que es mas notable en el caso de los varones y para hijos de
madres muy educadas; esto es coherente con las expectativas de emigracién, que implican
menores retornos de la educacion, los cuales probablemente concentren su efecto sobre
aquellos posibles emigrantes cuyas decisiones relativas a la educacién no estén restringidas
(es decir, los varones con madres relativamente educadas). También encontramos pruebas
que sugieren un efecto negativo significativo en las jovenes mujeres del mismo grupo etario;
sin embargo, como la probabilidad de emigrar de las mujeres es mucho menor que la de los
varones, interpretamos que este resultado indica un efecto de sustitucion entre el trabajo
en el hogar y la escolaridad. Ademds, también concluimos que la emigracién aumenta sig-
nificativamente los logros educativos de las mujeres hijas de madres no educadas, lo cual es
coherente con el hecho de que las remesas alivian las restricciones de crédito que impiden
que los hogares pobres inviertan en educacion; no obstante, este efecto deja de ser signifi-
cativo una vez incluidas las variables instrumentales.
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Sobre la base de estos resultados sobre los niveles educativos, calculamos indica-
dores a nivel estadual de la desigualdad educativa en comunidades rurales. Los indicadores
obtenidos sugieren que la emigracion tiende a reducir la desigualdad educativa, aunque
dicho efecto, una vez incluidas las variables instrumentales, sélo es significativo en el caso de
las mujeres de 16 a 18 afos de edad. Ademas, todo indica que los cambios que provoca la
emigracion en la desigualdad se deben principalmente a caidas de la escolaridad en el tramo
superior de la distribucién de las oportunidades educativas y no a aumentos de la escolaridad
provocados por una atenuacién de las restricciones de liquidez en el tramo inferior.

Por dltimo, nos gustaria mencionar algunas inquietudes que deberian tratarse
en analisis posteriores, antes de poder proponer recomendaciones de politica. La primera
es la posibilidad de que los jovenes de zonas rurales abandonen sus hogares luego de
cumplir 15 afos para trabajar o para continuar con sus estudios. Como se mencioné
anteriormente, las preguntas de la ENADID se refieren a todos los miembros del hogar
que suelen vivir en el mismo, incluso aunque estén ausentes por estudios o trabajo. Por lo
tanto, no creemos que las diferencias de logros educativos registrados entre hogares con
emigrantes y hogares sin emigrantes en el caso de los jovenes de 15 a 18 afios de edad
se deban a que los jévenes mas educados de los hogares con emigrantes estan fuera del
hogar. En trabajos futuros aplicaremos anélisis de cotas para examinar en mayor detalle la
sensibilidad de nuestros resultados a esta posibilidad.

Otra cuestién a considerar es que existen ciertos puntos de quiebre naturales
(por ejemplo: escuela primaria, escuela secundaria inferior, fin de la escuela secundaria),
por lo que pasar de 7 a 8 afios de educaciéon no es lo mismo que pasar de 8 a 9. Un tema
relacionado con esto consiste en observar a los jévenes en un momento determinado sin
saber qué tan lejos llegaran en términos de niveles educativos (observaciones censuradas).
Idealmente, estas cuestiones de censura y no linealidad deberian abordarse utilizando
técnicas econométricas que tengan en cuenta las elecciones discretas en educacién y el
hecho de que algunos jovenes alin estdn en la escuela. Sin embargo, nuestros resultados
muestran que hay diferencias en los logros educativos entre los jévenes en edad escolar.
En trabajos futuros aplicaremos métodos econométricos que nos permitirdn estimar el
efecto de la emigracion sobre los Ultimos niveles de escolaridad.

Estas inquietudes aqui bosquejadas son tratadas en un trabajo en curso, que se
centra en los niveles educativos (McKenzie y Rapoport [2005]).
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Notas

! Por mencionar sélo una cifra, el coeficiente de Gini promedio para América Latina
es de 0,52, muy superior al coeficiente de las demas regiones (de Ferranti et al. [2004]).

2 Véase Rapoport y Docquier [2005], donde se incluye un estudio exhaustivo de la
bibliografia sobre remesas.

3 Métodos de encuesta, cuadros resumen y cuestionarios en INEGI [1999].

4 La proporcion de lamuestraesde 0,23. La encuesta incluye ponderaciones muestrales
disefiadas para obtener tasas de los indicadores demograficos a nivel estadual. Si utilizamos
esas ponderaciones, obtenemos una proporcion de 0,21. Luego de restringir la muestra a los
hogares rurales con jovenes en edad de asistir a la escuela secundaria en comunidades con
menos de 50 hogares, como las ponderaciones muestrales suministradas no estan disefiadas
para arrojar estimaciones poblacionales correspondientes a esta poblacion, en lo que queda
del andlisis no utilizamos las ponderaciones poblacionales, sino que presentamos resultados
obtenidos de la muestra mas amplia que tenemos.

> Un primer intento consiste en comparar nuestros resultados con los de Hanson y
Woodruff [2003], que indican que un 38,2% de los hogares de emigrantes con jovenes
de entre 10 y 15 afos de edad reciben remesas. Si recurrimos a la definiciéon de estatus
de emigrante que se utiliza en el censo, la cifra correspondiente para nuestra muestra es
de un 28,6%, y de un 31,6% si restringimos la muestra a las comunidades con menos de
15.000 habitantes, como ellos hacen.

6 Esta diferencia es estadisticamente significativa al 1%. En el caso de los jovenes de
16 a 18 afios de edad, carecemos de datos sobre educaciéon materna para el 15,8%, en el
caso de hogares con emigrantes, y del 18,6% en el caso de los hogares sin emigrantes.

7 En Hanson y Woodruff [2003]; McKenzie y Rapoport [2004] Loépez-Cédrdova
[2004]; y Hildebrandt y McKenzie [2005] se utilizan las tasas de migracion histéricas como
variables instrumentales para la migracién actual.

8 Agradecemos a Chris Woodruff por proporcionarnos las tasas histéricas.

o Los datos sobre propiedad de la tierra fueron gentilmente cedidos por Ernesto
Lopez-Cordova.

0 La estimaciéon de primera etapa es alin mas robusta si utilizamos las tasas de
migracion de 1955-1959, usadas en Hanson y Woodruff [2003]. Elegimos utilizar las
tasas historicas de 1924 porque el mayor periodo de tiempo comprendido entre estas
tasas y la migracion actual fortalece el supuesto de exogeneidad necesario para nuestro
procedimiento de variables instrumentales.

" Cuando corremos las regresiones por separado en funcién del género y el grupo etario,
notamos que muy pocos hogares tienen varios jévenes dentro de un rango determinado de
edad y género. De cualquier modo, la agrupacion también permite la correlacién en la estructura
de errores de los individuos en el mismo rango de edad y género dentro de un hogar.

2 Se omiten el Distrito Federal (Ciudad de México) y Baja California Norte y Baja
California Sur, ya que no cuentan con suficientes observaciones rurales.
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Cuadro 2

AROS DE ESCOLARIDAD, SEGUN SITUACION MIGRATORIA

c,\é\;epslgti\ Varones Mujeres
Edad del Hogar con Hogar sin Prueba T Hogar con Hogar sin Prueba T
joven emigrantes emigrantes Valor P emigrantes emigrantes Valor P
10 3,34 3,24 0,11 3,57 3,39 0,01
11 4,22 4,01 0,01 4,44 4,27 0,02
12 5,03 4,82 0,01 5,33 4,98 0,00
13 5,80 5,53 0,01 5,96 5,65 0,00
14 6,36 6,22 0,19 6,67 6,29 0,00
15 6,79 6,63 0,25 7,05 6,82 0,10
16 7,26 7,06 0,18 7,41 6,99 0,01
17 713 7,25 0,50 7,54 6,99 0,00
18 7,25 7,21 0,84 7,43 7,04 0,04
12to 15 5,96 5,76 0,00 6,27 5,91 0,00
16to 18 7,21 717 0,69 7,46 7,00 0,00

Jévenes cuyas madres tienen entre O y 2 afios de educacion
12 to 15 5,43 5,14 0,01 5,79 513 0,00
16to 18 6,39 6,31 0,64 6,77 6,03 0,00
Jévenes cuyas madres tienen entre 3 y 5 afios de educacion
12to 15 5,93 5,80 0,15 6,23 6,06 0,08
16 to 18 7,31 7,32 0,92 7,65 7,53 0,47
Jévenes cuyas madres tienen 6 afios de educacion o més
12 to 15 6,53 6,70 0,05 6,84 6,87 0,77

16 to 18 8,59 8,82 0,18 8,71 9,18 0,01

Nota: Todos los hogares estan en comunidades con menos de 50.000 habitantes.
Fuente: Célculos propios sobre la base de la ENADID 1997.
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Cuadro 6

EFECTO DE LA EMIGRACION SOBRE LA DESIGUALDAD

Coeficientes de MCO y VI sobre la incidencia de la emigracién estadual
para distintas medidas de desigualdad

Coeficiente sobre la incidencia
de la emigracion estadual

(1) (2) 3) 4)
m 12-15 v 16-18 m 12-15 m 16-18

Coeficiente de Gini de afios de escolaridad:

MCO -0,023 -0,013 0,001 -0,053
(1,30) 0,41) (0,06) (2,53)*

VI -0,025 -0,050 -0,034 -0,052
(0,90) (1,01) (0,96) (1,80)

méjzg Zznetcrﬂszc?ér;ivel estadual aparte del nivel -0,032 -0,033 -0,015 -0,090
(1,29) (0,63) (0,48) (3,07)**

Coeficiente de variacién de afios de escolaridad

VI -0,014 -0,052 -0,038 -0,073
0,32) (0,64) (0,66) (1,54)

xlé;:g Z(;n;rj(zlgzc?ér:vel estadual aparte del nivel 0,020 -0,044 0,003 0,124
(0,39) (0,55) (0,06) (2,88)**

Entropia generalizada (0.5) de afios de escolaridad

VI 0,022 0,021 -0,030 -0,028
(0,43) (0,29) (0,59) (0,45)

\nlqlé;:(r; Z(;netcrﬂfzcziiér:vel estadual aparte del nivel 0,026 -0,035 0,013 0,053
0,33) (0,55) 0,28) (0,83)

Notas: Los estadisticos T robustos se indican entre paréntesis. Las variables instrumentales son las tasas de
emigracion a nivel estadual de 1924.

*significativo al 5%; **significativo al 1%.

Los controles son los mismos que los de las columnas 5 a 8 del cuadro 5.
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Grafico 1

CURVAS DE LORENZ DE EDUCACION EN HOGARES CON Y SIN EMIGRANTES
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Las remesas y los patrones de gasto en servicios de salud
en poblaciones de comunidades de origen: datos de México
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Resumen

El caudal de remesas de dinero enviadas a México por los trabajadores representa una
de las fuentes de ingreso de divisas mds importantes después de las ventas de petrileo. Este
articulo intenta analizar y medir la influencia de estas remesas sobre el sistema de salud.
sIncrementan las remesas el uso del sistema de salud de manera significativa o en un pequero
porcentaje? ;Depende la respuesta de medicion del uso de los sistemas de salud -respecto de
las remesas- del tipo de sequro de salud que se busca, ya sea para financiar gastos rutinarios
u hospitalizacion? Este estudio puede ayudar a los hacedores de politicas mexicanos en
el andlisis del rol de los ingresos repatriados por los inmigrantes mexicanos residiendo en
Estados Unidos, y de la influencia que éstos ejercen en los gastos de salud que afectan las
finanzas de los familiares que se han quedado en México.

. INTRODUCCION

En 2003, las remesas enviadas por trabajadores a México aumentaron a
US$ 14.500 millones (Lee [2003]; Thompson [2003]). Esta cifra representa una de las
fuentes de ingreso de divisas mas importantes de México, sélo superada por las ventas
de petréleo (US$ 18.600 millones)." De hecho, si bien en términos relativos las remesas
representaron sélo el 2% del Producto Interno Bruto (PIB) en 2003, esta claro que los
flujos de remesas de trabajadores emigrantes mexicanos a sus parientes, amigos y
comunidades de origen en México tienen un papel importante en el crecimiento econémico
y en el bienestar de los receptores (por ejemplo, Keely y Tran [1989] pp. 500-525;
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Taylor y Wyatt [1996] pp. 899-912; Rozelle et al. [1999] pp. 287-291). En particular,
se estimé que cada "migradolar" (délar enviado por un trabajador mexicano empleado
en el exterior) incrementa el PIB en US$ 2,9 délares (Durand et al. [1996] pp. 423-445).

En un pais en el que la mediana del ingreso anual de los hogares es menor que
US$ 5.000,2 estas entradas de dinero también pueden tener un efecto sensible a nivel
individual. Casi el 6% de los hogares mexicanos,® una gran parte de ellos ubicados en
zonas rurales, reciben remesas del exterior. Una fraccion importante de remesas parece
enviarse a México para financiar la compra de alimentos, indumentaria, vivienda y gas-
tos en educacion de hermanos menores e hijos, y para financiar la inversion en tierras y
empresas (por ejemplo, Durand [1996]; Durand et al. [1996]; Massey y Parrado [1994]).
Sin embargo, la categoria mas importante que detectan las encuestas de migracion que
presentan un desglose detallado del propésito de las remesas de trabajadores emigran-
tes son los gastos en servicios de salud. En efecto, seglin el Proyecto sobre Migracion
Mexicana 93 (Cuadro 1), aproximadamente el 46% de quienes envian remesas declaran
que el objetivo primordial de sus remesas son los gastos en salud. Este porcentaje es signi-
ficativamente mayor que los informados para cualquiera de las demas categorias prepon-
derantes, incluidos los alimentos o el mantenimiento (30%), la construccién o reparacién
de viviendas (7,5%), el pago de deudas (5%) y la compra de bienes para el consumidor
(4,5%).%> Sin embargo, a pesar de la fraccion considerable de emigrantes que declaran
enviar fondos a su hogar para cubrir gastos en salud de su familia, es relativamente poco
lo que se ha hecho por evaluar la relacién entre las remesas y el acceso a los servicios de
salud de la poblacion mexicana en sus comunidades de origen.

Existen diversos motivos para insistir en la necesidad de examinar cuidadosa-
mente las consecuencias de las transferencias internacionales para el acceso a los servicios
de salud de las comunidades en México. En primer lugar, como sefiala Appleton ([1996]
pp. 1811-1827), la salud -con frecuencia, condicionada al acceso adecuado a los servi-
cios de salud- es una dimension crucial del bienestar de las personas. A fin de evaluar y
analizar correctamente el progreso econémico, es necesario comprender el acceso a los
servicios de salud. En segundo lugar, diversos estudios enfatizaron los efectos potenciales
de la emigracion en la salud mediante dos canales que pueden afectar directamente el
acceso a los servicios de salud y el estilo de vida (Kanaiaupuni y Donato [1999] pp. 339-
353). Uno es el flujo de fondos monetarios en forma de remesas, ya que éstas pueden
servir para aliviar las limitaciones de ingresos al procurar servicios de salud adecuados. El
segundo canal se relaciona con el intercambio de fuentes de informacidn. Las redes socia-
les y migratorias pueden facilitar intercambios de informacién y la adopcién de estilos de
vida mas o menos saludables. Ambos canales son especialmente importantes en México,
un pais con una enraizada tradiciéon de emigracién a Estados Unidos.® Un tercer motivo
para concentrarse en las implicancias que tienen las transferencias internacionales sobre la
salud es la notable diferencia observadas en los resultados relacionados con la salud de la
poblacién mexicana (Frenk et al. [1989] pp. 29-39). ; Qué papel desempefian las remesas
en el aumento o reduccién de estas diferencias? Dado que los emigrantes suelen provenir
de familias de escasos recursos, y que se estima que 50,3 millones de mexicanos (aproxi-
madamente el 50% de la poblacién) no contaban con un seguro médico a partir de 2002
(Secretaria de Salud [2002]), es importante comprender coémo se ve afectado el acceso a
los servicios de salud de las familias en México por estos flujos de remesas.

En este documento, intentamos medir la elasticidad o sensibilidad del uso de
servicios de salud a las remesas. El porcentaje en el que las remesas incrementan el uso de
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los servicios de salud, ;es grande o pequefio? La sensibilidad del uso de servicios de salud
a las remesas, ¢depende del tipo de servicio de salud buscado, ya sea, de si las remesas
se utilizan para financiar compras corrientes relacionadas con los servicios de salud o una
hospitalizacion? Utilizamos la Encuesta Nacional de Ingresos y Gastos de los Hogares
(ENIGH) para analizar las relaciones que existen entre los receptores de remesas interna-
cionales y el acceso a los servicios de salud. Este estudio puede ayudar a informar a los
encargados de disefiar politicas de México acerca del papel de los ingresos repatriados por
emigrantes mexicanos en Estados Unidos que afectan los gastos en servicios de salud de
sus parientes en su lugar de origen.

II. EL PAPEL POTENCIAL DE LAS REMESAS EN LA MEJORA DE LOS SERVICIOS DE SALUD

Por diversos motivos, consideramos que el acceso actual a los servicios de salud
de la poblacion mexicana es subéptimo. México gasta el 5,7% de su PIB en salud, una cifra
baja incluso para los estandares de América Latina, en donde el gasto en salud como por-
centaje del PIB es en promedio del 6,1%. El rezago de las inversiones en salud en México se
vuelve especialmente notorio cuando consideramos el hecho de que el pais es el segundo
en América Latina en lo que respecta al ingreso per capita (Economist [2004]). Mas aun,
aproximadamente el 42% de la suma en doélares que se gasta en salud en México proviene
de fondos publicos, mientras que el 58% recibe financiamiento privado, en forma de
copagos y compras de medicamentos (Secretaria de Salud [2003]). Segun la Organizacién
Mundial de la Salud (OMS), los gastos directos se cuentan como una de las formas menos
optimas para la financiacién de los servicios de salud, ya que el financiamiento a través
de gastos directos desalienta el uso de servicios preventivos. Ademas, este sistema reduce
significativamente el acceso a los servicios de salud por parte del segmento mds pobre de
la poblacién, que no suele contar con seguro médico. Por ultimo, el gasto publico en salud
per capita en México es un 35% mads bajo en las instituciones que atienden pacientes
no asegurados (las que dependen de la Secretaria de Salud) que en las instituciones que
pertenecen al Sistema de Seguridad Social, que atiende a los empleados del sector formal.
Por lo tanto, no sorprende que México esté en el puesto 144 en término de equidad en la
contribucién financiera entre 191 paises (OMS [2000]).

A fin de analizar y apreciar mejor el papel potencial de las remesas en el seguro
de salud y el uso de servicios de salud de los mexicanos, es imperativo comprender el
sistema de salud en México y las limitaciones que enfrenta. ;A quién cubre el sistema?
¢Quién queda afuera? ;Cudntas personas carecen de seguro médico? ;Dénde viven?
¢Como pueden colaborar las remesas con los servicios de salud?

La organizacién basica del sistema de seguro médico mexicano, cuya mayor parte
estd dentro del &mbito publico, se describe en el Grafico 1. Los empleados (y sus jubilados)
del sector formal, junto con sus familiares y mayores a cargo, estan cubiertos por lo que
se denomina Sistema de Seguridad Social. Este sistema consta de numerosas instituciones,
de las cuales la mayor y mas importante es el Instituto Mexicano del Seguro Social (IMSS),
fundado en 1943 para atender las necesidades de los trabajadores del sector privado y sus
familiares a cargo. El IMSS se financia con ingresos impositivos del gobierno y con la con-
tribucién de empleados y empleadores. Lo sigue en importancia el Instituto de Seguridad
y Servicios Sociales de los Trabajadores del Estado (ISSSTE), fundado en 1960 para aten-
der a empleados publicos y sus familias. Otros sistemas publicos mas pequefios dentro del
Sistema de Seguridad Social son Petroleros Mexicanos (PEMEX), la Secretaria de la Defensa
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Nacional (SEDENA) y la Secretaria de Marina (SECMAR), que brindan servicios de salud
a empleados de la empresa petrolera nacional, la Secretaria de Defensa de la Nacion y la
Secretaria de Marina, respectivamente. Todas las instituciones del Sistema de Seguridad
Social que brindan servicios de salud a empleados del sector publico se financian exclusiva-
mente mediante ingresos impositivos del gobierno. Las instituciones que ofrecen servicios
de salud a los empleados del sector privado se financian mediante una combinacién de
ingresos impositivos y contribuciones de empleados y empleadores.

La Secretaria de Salud, por el contrario, se ocupa de las necesidades de los
trabajadores del sector informal. Las personas cubiertas por alguna de las instituciones
del Sistema de Seguridad Social o por un seguro privado se consideran aseguradas. La
poblacién restante, compuesta por trabajadores del sector informal no contribuyentes,
trabajadores por cuenta propia, trabajadores agricolas, desempleados, trabajadores del
sector informal jubilados y sus familiares a cargo, se consideran no asegurados. En teoria,
el sistema de salud mexicano garantiza a las personas que carecen de seguro médico
atencion sanitaria gratuita o a bajo costo. Sin embargo, en la préctica, la capacidad de este
sistema universal de asegurar el acceso a servicios preventivos y tratamientos es limitada.
En ocasiones, las familias de zonas rurales en donde los servicios de salud se limitan a la
atencion primaria deben viajar a la Ciudad de México para recibir atencion especializada o
someterse a cirugia. Si bien la Secretaria de Salud cubre la atencion brindada en la ciudad,
estas familias deben financiar su viaje a la Ciudad de México y, en algunos casos, hacer un
aporte por una fraccién de los costos a través de un copago.

Por ultimo, y ademas de las instituciones publicas que brindan servicios de salud
primarios y especializados, existe un mercado privado de servicios de salud, tanto en el
extremo inferior como en el extremo superior de la distribucién del ingreso (Roemer [1991],
Getzen [2003]). Sélo una pequefia minoria de mexicanos -cerca del 1% de la poblacién-
recibe servicios de salud que paga a través de un seguro médico privado.

¢Qué pueden lograr las remesas en la utilizacién de servicios de salud en el
contexto de este sistema? Si bien, en teoria, las instituciones sanitarias del Sistema de
Seguridad Social no cobran por sus servicios ni por prescripciones médicas, con demasiada
frecuencia estas entidades se ven imposibilitadas para ofrecer los servicios y medicamen-
tos necesarios para los tratamientos, de manera tal que obligan al asegurado a buscar tra-
tamiento en otros lugares y generan costos adicionales a las familias en busca de servicios
de salud. En cuanto a los servicios de la Secretaria de Salud, a pesar de ser econdmicos,
exigen pequefios copagos por parte del paciente con lo que se espera se autofinancie
totalmente la compra de los medicamentos prescritos. Ademas, debido a la dificultad de
acceder a los servicios de salud publicos y a su mala calidad, muchos mexicanos de todas
las clases socioeconédmicas prefieren hacer uso de servicios privados, que implican gastos
directos alin mayores. En estas circunstancias, las remesas pueden desempefiar un papel
vital en el aumento del acceso a los servicios de salud de esas familias compensando sus
carencias en los recursos sanitarios a su alcance, debidas, en parte, a los reducidos fondos
publicos que se invierten en salud (OMS [2000]).

¢Cuén grande es la poblacion mexicana que no cuenta con seguro
médico? ¢Por quiénes estd compuesta? Si bien el porcentaje de la poblaciéon que no
tiene seguro médico varia en gran medida segun la fuente de informacién, todas las
estimaciones concuerdan que se trata de un porcentaje elevado. Los registros oficiales
de las instituciones del Sistema de Seguridad Social sostienen que cerca del 40% de la
poblacién no estd asegurada, mientras que los resultados del censo nacional indican que
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este porcentaje asciende al 60%. Las estimaciones oficiales de la Secretaria de Salud
afirman que, en 2002, de los 102,4 millones de habitantes del pais, 50,3 millones no
tenian seguro médico -lo que constituye el 49,1% de la poblacién- (Secretaria de Salud
[2002]). Uno de los motivos por los que esta cifra es tan elevada es que, aunque el
Sistema de Seguridad Social brinda seguro médico a los empleados de empresas publicas
y privadas, a sus familias y a los jubilados del sector, no cubre una gran cantidad de
mexicanos que trabajan en el sector informal ni a los trabajadores por cuenta propia
ni a los desempleados (Frenk et al. [2003] pp. 1667-1671). Estas exclusiones afectan,
en conjunto, a los sectores mas vulnerables de la sociedad; es decir, a quienes viven en
comunidades rurales y a quienes pertenecen a los percentiles de ingresos mas bajos. En
efecto, seglin el Gréafico 2, aproximadamente el 78% de los miembros de comunidades
con menos de 15.000 habitantes carecen de seguro médico, mientras el porcentaje se
reduce al 46% entre quienes viven en comunidades més grandes (Instituto Nacional de
Salud Publica [2000]). Los estados con mayor porcentaje de personas sin seguro médico
son, en su mayoria, del norte (a excepcién de la Ciudad de México y los pequefios estados
de Colima y Aguascalientes, en el oeste). En total, menos del 30,5% de la poblacién esta
asegurada en 9 de los 32 estados mexicanos. Estos estados estan en el centro, el sury
el este de México. Es a estos habitantes que no cuentan con seguro médico a quienes
las remesas pueden hacer un gran aporte, permitiéndoles pagar los servicios de salud
que sus bajos ingresos no pueden cubrir (Instituto Nacional de Salud Publica [2000]).

II1. BREVE RESENA BIBLIOGRAFICA SOBRE MIGRACION, REMESAS Y SALUD

Existe una pequefia bibliografia que trata diversas consecuencias para la salud
de los miembros de hogares que no cuentan con emigrantes; algunos estudios concluyen
que la emigracién de miembros del hogar contribuye al deterioro de las consecuencias
para la salud de los miembros de la familia que no emigran, mientras que otros observan
que, en dltima instancia, hay mejoras.

Del mismo modo, utilizando datos de entre 150 y 200 hogares del Proyecto
sobre Migracion Mexicana, Kanaiaupuni y Donato ([1999] pp. 339-353) concluyen que la
emigracion de miembros de la familia se asocia, en principio, con aumentos en la mortalidad
infantil. Se considera que este resultado se explica por el efecto disruptivo de la separacion
familiar. Esta vision pesimista de los efectos de la emigracién sobre las consecuencias para la
salud puede verse reforzada por el efecto negativo de algunas "remesas sociales", es decir,
la transmisién de habitos y estilos de vida incompatibles con la buena salud (Levitt [1997]
pp. 509-526). Ademas, la migracién puede contribuir con las malas consecuencias para
la salud en comunidades que experimentan mucha emigracion facilitando la importacion
y diseminacion de enfermedades, como en el caso de la tuberculosis (Perez-Stable et al.
[1986] pp. 643-646). De manera similar, la transmisién de VIH entre trabajadores migra-
torios en Africa al sur del Sahara y sus familias, residentes en otras regiones, constituye un
ejemplo importante del efecto potencialmente negativo que puede ejercer la migracion
sobre la salud de determinadas comunidades (Economist [2000] p. 48).

Si bien algunos estudios hablan de efectos desfavorables de la migracién sobre
las consecuencias para la salud, la mayoria sefiala también que la migracién tiene el poten-
cial de mejorar las consecuencias para la salud en el caso de las familias que permanecen
en su lugar de origen, una vez que se da cuenta de otros efectos dindmicos a largo plazo
de la migracién. Por ejemplo, Kanaiaupuni y Donato [1999] sostienen que, a pesar de

N° 27 - Jurio-DiciemBrE 2007 INTEGRACION Y COMERCIO 173



los efectos disruptivos iniciales de la separacion familiar, con el tiempo, a medida que la
migracion se "institucionaliza" y el hogar recibe las remesas monetarias, la mortalidad
infantil cae sensiblemente. Utilizando una muestra representativa de hogares mexicanos
de la Encuesta Nacional de la Dindmica Demografica de 1997, Frank y Hummer ([2002]
pp. 746-765) hallaron pruebas empiricas de una mejora en las consecuencias para la salud
(medida como un mayor peso de los recién nacidos) para todas las familias con algtn
miembro que emigro, en relaciéon con las familias que no cuentan con emigrantes.

Ademas, las transferencias o remesas monetarias alivian las restricciones de
liquidez que, de otro modo, podrian limitar el uso de servicios de salud, lo que podria
dar como resultado una mejora en la salud (Levitt [1997]). Lépez-Cérdova [2004] con-
sidera el efecto de las remesas internacionales sobre las tasas de mortalidad infantil en
México aprovechando la variacién en las tasas de recepcion de remesas por los muni-
cipios. La pregunta que se formula es si los municipios de los que se sabe que reciben
grandes entradas de remesas experimentan niveles distintos de mortalidad infantil que
los municipios de los que se sabe que tienen tasas bajas de recepcion de remesas.
Después de incorporar al estudio otros determinantes de la mortalidad infantil y de
endogeneidad de la recepcién de remesas con las consecuencias para la salud, el autor
concluye que las remesas reducen las tasas de mortalidad infantil. Sumata ([2002] pp.
619-628) y Martin et al. ([2002] pp. 83-102) también indican esta relacion, sefialando
el gran aporte que han hecho los emigrantes a la construccion de hospitales y clinicas
en la Republica Democratica del Congo y en Mali.

También Hildebrandt y McKenzie [2004] revelan una mejora general en las
consecuencias para la salud de las familias de emigrantes. Resulta especialmente inte-
resante su método para atribuir esa mejora a efectos inconfundibles de la emigracion:
aumentos en los recursos monetarios y en los conocimientos en materia de salud. Los
autores demuestran que ambos contribuyen a incrementar el peso de los recién nacidos y
a reducir las tasas de mortalidad infantil.

En un intento de comprender mejor los canales a través de los cuales la emi-
gracién afecta la salud, Duryea et al. [2005] relacionan las remesas con la adquisicion de
condiciones de vida mas saludables (por ejemplo, de mejoras en las viviendas, el agua, la
refrigeracion y de los alimentos). Los autores demuestran que las reducciones de la tasa de
mortalidad infantil debidas a las remesas pueden explicarse, ademas, como el resultado de
estas condiciones mejoradas de la infraestructura gracias a las remesas monetarias.

Tenemos conocimiento de un solo estudio que lleva a cabo un esfuerzo exhaus-
tivo por medir el efecto de las remesas sobre la demanda de servicios de salud. Murrugarra
([2002] pp. 25-47) se ocupa de Armenia y concluye que, si estamos dispuestos a suponer
que las remesas son exégenas, éstas no afectan el uso de servicios de salud. Murrugarra
estudia, ademads, el efecto desplazamiento de las transferencias publicas sobre las remesas.
Su conclusién es que un aumento de una unidad en las transferencias publicas reduce (o
desplaza) las remesas, aproximadamente, entre un cuarto y un tercio de punto.

En suma, la poca bibliografia que existe sobre el tema parece haberse centrado
en la relacion entre las remesas y las consecuencias para la salud, y no haber prestado
atencién a otros temas sanitarios relacionados, tales como la utilizacion de servicios de
salud (a excepcién del estudio de Murrugarra antes citado). Responderemos a esta bre-
cha en la bibliografia con un anélisis de las relaciones que existen entre las remesas y los
gastos en servicio de salud en que incurren los hogares mexicanos, andlisis que toma en
cuenta la potencial endogeneidad del ingreso por remesas.
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IV, Datos

El andlisis empirico utiliza datos de la ENIGH, una encuesta representativa a nivel
nacional que lleva a cabo el Instituto Nacional de Estadistica, Geografia e Informatica de
México (INEGI) a fin de proporcionar informacién sobre la proporcion, la estructura y la
distribucion del ingreso y los gastos de los hogares mexicanos. La encuesta pretende tener
representatividad nacional y distingue entre hogares de zonas rurales (de menos de 2.500
habitantes) y urbanas (de mas de 2.500 habitantes). La ENIGH comenzé en 1984 vy, a partir
de 1992, se realiza cada dos afos. Para este proyecto, utilizamos la encuesta de 2002, que
ofrece una gran cobertura de gastos en salud.

Ademas de recoger datos sociodemograficos y del empleo en general sobre
los miembros de los hogares, la encuesta recopila informacion detallada sobre todos los
flujos de ingresos que los hogares reciben mensualmente, incluidas las remesas desde el
exterior. Las cifras del Cuadro 2 muestran la magnitud de estos ingresos. Cerca del 6%
de los hogares recibian remesas del exterior en 2002; la cifra en pesos promedio de estas
transferencias alcanzaba los $ 5.786.

Ademads, la ENIGH contiene informacion detallada sobre diversos gastos de los
hogares. De todos ellos, los relevantes para este estudio son los gastos en salud. La ENIGH
recopila datos sobre los costos de servicios médicos de prevencion y tratamiento que reci-
ben las familias, y sobre los gastos trimestrales en medicamentos con y sin receta, audifo-
nos, prétesis dentales, y lentes y anteojos. Las cifras del Cuadro 3 ofrecen una estimacion
de la cantidad de familias que declaran gastos en salud durante el periodo. A lo largo de un
periodo de tres meses en 2002, cerca del 57 % de los hogares declararon haber incurrido en
algln tipo de gasto médico. Sin embargo, debido a la disponibilidad de servicios médicos
publicos, los costos de los servicios de salud sélo representaban aproximadamente el 5% del
gasto total de los hogares. No obstante, los gastos por atenciéon hospitalaria como porcen-
taje del ingreso total era mucho més elevado: en promedio, el 27 % del ingreso total.

El Cuadro 4 describe el uso de los servicios de salud por parte de distintas cate-
gorias de familias. Las familias que residen en zonas rurales y los hogares con mujer jefa de
hogar tienen menos probabilidades de declarar gastos en salud. Ademaés, los gastos en salud
son mas bajos entre los hogares con mujer jefa de hogar y los ubicados en zonas rurales.

En el Cuadro 5a, se exponen las estadisticas descriptivas preliminares sobre la
probabilidad de incurrir en gastos en salud condicionados a la recepcién de remesas. En
2002, la proporcién de hogares que incurrieron en algiin gasto en salud, de los hogares
que recibieron remesas, fue del 69%, en comparacion con el 57% de los hogares que no
recibieron remesas. Este patrén se mantiene al examinar distintas subcategorias de servicios
de salud. Con la Unica excepcién de los gastos por embarazo y parto, los hogares que reci-
bieron remesas del exterior muestran mayor propension a incurrir en gastos de salud.

El Cuadro 5b muestra los gastos promedio en salud en hogares receptores y no
receptores de remesas. En total, los hogares receptores de remesas gastan cerca de 1.203
pesos por trimestre, mientras que los hogares no receptores de remesas gastan 846 pesos
por trimestre. A pesar de que los totales sugieren que los hogares receptores gastan, en pro-
medio, 357 pesos mas por trimestre y de que esta diferencia es estadisticamente distinta de
cero, cabe sefalar que los nimeros desagregados sugieren lo contrario. En efecto, sélo en el
caso de los gastos por embarazo y parto hallamos una diferencia estadisticamente significa-
tiva entre los gastos de los hogares receptores de remesas y los no receptores. Mas aun, en
ese caso, los hogares no receptores tienen gastos mayores que los hogares receptores.
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Si bien los datos permiten considerar que la recepcién de remesas lleva a mayores
gastos en servicios de salud, no queda claro el efecto de las remesas sobre el nivel de gastos
en servicios médicos. Es importante sefialar que estos resultados sélo estan condicionados a
la recepcién de remesas por parte de los hogares; no se toman en cuenta las demés carac-
teristicas concurrentes de los hogares. Existe la posibilidad de que los hogares receptores de
remesas contengan un conjunto de caracteristicas que dan lugar a patrones en el gasto en
servicios de salud que se diferencia de los hogares no receptores de remesas. En la siguiente
seccion, describimos la modelizacion utilizada en este documento para dilucidar los diversos
determinantes de los gastos de los hogares en servicios en servicios de salud.

V. METODOS

Tal como ocurre con otras actividades productivas o de inversién (Stark [1982]
pp. 63-70; Taylor [1992] pp.187-208; Rozelle et al. [1999] pp. 287-291), los gastos
en servicios de salud (HCE - Healthcare Expenses) se ven limitados. Los elementos mas
importantes que ayudan a los hogares a sobreponerse a esta limitacién son el ingreso por
remesas (R - Remittance), otros ingresos no relacionados con remesas y, en particular, la
cobertura de salud adecuada; todos estos elementos se incluyen en el vector Z, junto con
otras caracteristicas pertinentes de los hogares. Por lo tanto, los gastos de los hogares en
servicios de salud pueden modelizarse de la siguiente manera:

HCE=oa o R+a,Z,  *¢,., (M

Sin embargo, la estimacion del coeficiente del ingreso por remesas en la ecuacion
(1) puede estar sesgada si la recepcién de remesas por parte del hogar y el término de error
estan correlacionados. Existen dos fuentes potenciales para esta correlacion. La primera se
origina en presencia de una heterogeneidad no observada y del sesgo por variables omitidas;
la segunda es la endogeneidad o causalidad inversa. El ingreso por remesas de los hogares
puede estar relacionado con la riqueza del hogar o, incluso, con la existencia de problemas
genéticos en la familia que afectan el empleo y el ingreso del hogar y que, al mismo tiempo,
estan correlacionados con los gastos en servicios de salud en los que incurre el hogar. Esta
correlacion puede dar como resultado estimaciones sesgadas del efecto del ingreso por
remesas del hogar sobre los gastos en servicios de salud. La segunda fuente de correlacién
potencial entre el ingreso por remesas de los hogares y el término de error en la ecuacién
(1) es consecuencia de la probable determinacién conjunta del ingreso por remesas de los
hogares y los gastos en servicios de salud. Dicho de otro modo, el ingreso por remesas de
los hogares puede depender de las necesidades sanitarias del hogar, segun se refleja en sus
gastos en salud, y de otras caracteristicas del hogar, como otras fuentes de ingreso de las
que pueda disponer y su composicién demografica. Por lo tanto, el ingreso por remesas de
los hogares y los gastos de los hogares en servicios de salud pueden ser end6genos.

A fin de dar respuesta a los sesgos potenciales por variables omitidas y a la deter-
minacion conjunta del ingreso por remesas de los hogares y a los gastos en salud correspon-
dientes, instrumentamos el ingreso por remesas en la ecuacién (1) utilizando informacion
sobre el porcentaje de emigrantes en el estado de residencia y sobre la cantidad per capita
de oficinas de Western Union en el estado durante el afio anterior. Estas variables regionales
se agregan en interaccion con las variables de composicién de los hogares (el porcentaje de
nifios de hasta 6 afios de edad y el porcentaje de miembros del hogar de 65 afios de edad o
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mas) a fin de garantizar la variabilidad del instrumento a nivel del hogar. Nuestras variables
instrumentales se examinan para establecer su correlacion significativa con el ingreso por
remesas mensual per capita. Ademds, probamos la exogeneidad de los instrumentos utili-
zados para modelizar el ingreso por remesas de acuerdo con lo propuesto por Wooldridge
([2003] p. 507). En general, el coeficiente estimado 4 nos permite evaluar la sensibilidad de
los gastos de los hogares en servicios de salud ante cambios en el ingreso por remesas.

Por ultimo, dadas las marcadas diferencias en los gastos en servicios de salud que
exhiben los hogares en el Cuadro 4, segtn residencia (en zonas urbanas o rurales) y segun
si el jefe de hogar es hombre o mujer, llevamos a cabo el andlisis por separado para cada
una de estas categorias de hogares. De modo similar, desglosamos el analisis de los gastos
totales en servicios de salud para distinguir entre los que pueden considerarse gastos en
salud primaria -que incluyen los medicamentos sin receta, la atencién primaria y los gastos
en/por embarazo y parto- y los gastos por atencién hospitalaria.

VI. REsurTADOS

Los resultados de la estimacion de la ecuacion (1) con y sin técnicas de variables
instrumentales se exponen en los Cuadros 6 a 9 para las cuatro subcategorias de gastos en
servicios de salud consideradas en este estudio. En general, los coeficientes estimados tienen
el signo esperado y exhiben magnitudes plausibles. Por ejemplo, si en primer lugar tomamos
las estimaciones sin utilizar variables instrumentales (VI) de los gastos en atencién primaria
para toda la muestra (columna 1 del Cuadro 6), los hogares con mujer jefa de hogar y los
hogares con cobertura médica incurren en gastos de atencién primaria mas bajos. En cambio,
aun después de controlar por el tamafio del hogar, los gastos en salud primaria aumentan
con la cantidad de miembros educados, empleados o ancianos del hogar. De modo similar,
el ingreso no relacionado con remesas parece incrementar los gastos en salud primaria del
hogar, aunque en muy pequefia medida (medio centavo por cada peso adicional).

Sin embargo, la variable de mayor interés para nosotros es el ingreso por reme-
sas. Por lo tanto, a partir de aqui, nos concentraremos en el coeficiente estimado de esta
variable en las diversas especificaciones de cada categoria de gastos en salud examinada.
En el caso de los gastos en salud primaria, la estimacion sin VI para el ingreso por reme-
sas sugiere que éste aumenta los gastos de los hogares en salud primaria. Sin embargo,
debido a la endogeneidad de las remesas y los gastos en salud, tal vez no podamos basar
nuestras inferencias en estas estimaciones de Minimos Cuadrados Ordinarios (MCO). Por
lo tanto, probamos la exogeneidad del ingreso por remesas de toda la muestra al final
de los Cuadros 6 a 9. Los estadisticos de prueba superan los valores criticos del 5%, con
lo cual se rechaza la hipétesis nula de exogeneidad de la variable de ingreso por remesas
con respecto a los gastos de los hogares en servicios de salud. Por lo tanto, instrumen-
tamos el ingreso por remesas utilizando informacién sobre el porcentaje de emigrantes
en el estado de residencia y sobre la cantidad per capita de oficinas de Western Union
en el estado durante el afio anterior, ambos altamente correlacionados con el ingreso por
remesas. También utilizamos nuestros dos instrumentos en interaccién con variables de
composicién de los hogares, a fin de garantizar la variabilidad del instrumento a nivel del
hogar. Puesto que contamos con més de una variable instrumental, probamos si alguna
de ellas no esta correlacionada con el término de error. Para ello, se utilizan las pruebas
de sobreidentificacion incluidas al final de los Cuadros 6 a 9. Nuestros estadisticos de
prueba no superan los valores criticos del 5% vy, por lo tanto, aceptamos la hipétesis nula
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y concluimos que nuestros instrumentos son exégenos en el sentido de que no hay corre-
lacion entre los términos de error de las ecuaciones que predicen los ingresos por remesas
y los gastos en servicios de salud per capita. Como resultado, centramos a continuacion
nuestra atencién en las estimaciones con VI, que, como suele ocurrir cuando utilizamos
instrumentos, se incrementan en magnitud. En este caso en particular, el coeficiente esti-
mado para el efecto del ingreso por remesas sobre los gastos de los hogares en salud
primaria fluctta entre 0,06 y 0,09, seglin si examinamos toda la muestra o clasificamos
por género del jefe de hogar o regién de residencia. Como resultado, a excepcion de los
hogares rurales, cada peso adicional que se recibe mediante remesas del exterior eleva los
gastos del hogar en salud primaria en un rango de entre 6 y 9 centavos. Cuando esto se
compara con el efecto estimado de otras fuentes de ingreso de los hogares, las remesas
parecen mas sensibles al surgimiento de necesidades relacionadas con la salud.

En el Cuadro 7 se presentan los gastos en atencion hospitalaria de los hogares.
Como en el caso de los gastos en atencidn primaria, las estimaciones con VI de toda la
muestra indican que las familias que tienen un nivel educativo més alto y una mayor can-
tidad de miembros ancianos, asi como las familias que residen en areas de mayor concen-
tracion de médicos per capita (a partir del afio anterior), gastan mas en servicios de aten-
cion hospitalaria. En cambio, los hogares con mujer jefa de hogar, los ubicados en zonas
rurales y aquellos que cuentan con cobertura médica tienden a gastar menos en atencién
hospitalaria. Al concentrarnos en nuestra variable de interés, el ingreso por remesas, con-
cluimos que cada peso adicional recibido mediante transferencias internacionales incre-
menta drasticamente el gasto de los hogares en atencién hospitalaria. Especificamente,
cada peso adicional aumenta los gastos en atencién hospitalaria en un rango de entre 12
y 20 centavos; constituyen la excepcion los hogares con mujer jefa de hogar, para los que
el ingreso por remesas no parece tener un efecto significativamente distinto de cero sobre
sus gastos en atencion hospitalaria.

En el Cuadro 8 se expone el efecto del ingreso por remesas en otra categoria de
gastos en servicios de salud: aquellos relacionados con el embarazo y el parto. Las estima-
ciones con VI para la muestra entera indican que, como en el caso de los demds gastos en
salud, los hogares con mujer jefa de hogar gastan menos en estos servicios que los hogares
con hombre jefe de hogar. No obstante, la educacion y el ingreso parecen promover un
mayor gasto en esta categoria de servicios de salud, si bien la diferencia es muy pequefa
en el caso del ingreso de los hogares no relacionado con remesas. Incluso el ingreso por
remesas parece tener un efecto limitado: cada peso adicional que se recibe como transfe-
rencia internacional eleva el gasto de los hogares en servicios de salud relacionados con el
embarazo y parto en 5 centavos entre los hogares con hombre jefe de hogar.

Por Gltimo, en el Cuadro 9 se expone el gasto de los hogares en medicamentos
sin receta. Como suele ocurrir con otros gastos en salud, éste es mayor entre los hogares
con mas cantidad de miembros ancianos o con educacion superior. Ademas, los hogares
de mayor nivel de ingreso (sin tener en cuenta las remesas), los hogares con cobertura
médica y los ubicados en zonas de mayor concentracion de médicos per capita exhiben
niveles mas elevados de gasto en medicamentos sin receta. Sélo en los casos de los hoga-
res con mayor cantidad de nifios y los ubicados en zonas rurales hallamos que el gasto en
esta categoria es significativamente menor. De cualquier manera, cabe sefialar que cada
peso adicional de ingreso por remesas eleva el gasto de los hogares en medicamentos sin
receta en un rango de entre 2 y 4 centavos, dependiendo de su zona de residencia y de si
el jefe de hogar es hombre o mujer.
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VII. COMENTARIOS FINALES

En lineas generales, nuestras conclusiones indican que los gastos en servicios de
salud se incrementan en respuesta a la recepcion de remesas. Los gastos en atencion hospita-
laria muestran la mayor sensibilidad al ingreso por remesas que recibe el hogar, lo cual puede
ser consecuencia del costo mas elevado de estos servicios médicos. Sin embargo, también
los gastos en salud primaria son significativamente mayores entre los hogares que perciben
mas ingresos por remesas, que gastan entre el 5% y el 9% de estos ingresos en servicios
de atencién primaria. En la medida en que los gastos en atencién primaria suelen tener un
efecto significativo sobre los resultados de salud, dado su caracter preventivo, el ingreso por
remesas puede desempefiar un papel importante en la formulacién de politicas para finan-
ciar parcialmente los gastos en salud de las familias de los emigrantes en su pais de origen.

Ademads, nuestras conclusiones revelan el efecto diferencial que tiene el ingreso
por remesas sobre los gastos en salud en comparacion con otras fuentes de ingreso. Si bien
el efecto de los aumentos en el ingreso no relacionado con las remesas sobre los gastos de
los hogares en servicios de salud es positivo, es bastante menor que el efecto del ingreso
por remesas. Existe la posibilidad de que los flujos de remesas representen remesas sociales
ademas de monetarias, y que las primeras orienten las prioridades de gasto de los hogares
hacia la inversién en capital humano, en forma de servicios de salud. Otra posibilidad es que
el efecto diferencial del ingreso por remesas, en comparacion con otras fuentes de ingreso
de los hogares, refleje una mayor flexibilidad de los hogares para asignar el ingreso por
remesas a gastos no planificados, como suelen ser los gastos en servicios de salud. En este
sentido, las remesas pueden desempefiar un papel crucial en la compensacién de cualquier
deficiencia que pueda haber en la provisién publica de servicios médicos.
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Notas

! Ventas de petréleo crudo y otros = US$ 18.600 millones; petroleo crudo solamente

= US$ 16.800 millones en 2003. Informacién obtenida del sitio web del Banco de México el 9
de julio de 2004 (http://www.banxico.gob.mx).

2 Segln datos de 2002 del Instituto Nacional de Estadistica, Geografia e Informatica de
México (INEGI).

3 Tabulado por los autores, Encuesta Nacional de Ingresos y Gastos de los Hogares del
INEGI [2002].

4 Otras encuestas realizadas a nivel individual que brindan informacién sobre los usos de
las remesas (como la Encuesta de Emigracién a la Frontera Norte de México - EMIF) no separan
los gastos en salud de otros gastos generales de los hogares. En total, los encuestados de la EMIF
declaran que el 64% de sus remesas se utilizan para gastos generales del hogar, aproximadamente
el 20% en vivienda y el restante 16% en la adquisicién de empresas, autos o herramientas.

> Sin embargo, cabe sefialar que, a pesar de que el 46% de los encuestados aseguran que
los gastos en salud son uno de los motivos principales para enviar remesas, esto no significa que
el 46% de ésas se utilicen para ese fin. Es posible que los gastos en salud sean frecuentes pero
representen sélo una pequefia fraccién de los gastos totales de las remesas.

6 En el aflo 2002, aproximadamente 8 millones de inmigrantes ilegales residian en Estados
Unidos, de los cuales mas de la mitad provenia de México (Griswold [2002]).
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Cuadro 1

MoTIVO DE ENVIO DE REMESAS A MEXICO

Motivo Porcentaje
Gastos en salud 46,18
Alimentos y mantenimiento 29,79
Construccién o reparacion de viviendas 7,47
Pago de deudas 5,42
Compra de bienes de consumo 4,46
Otros 2,38
Ahorro 1,39
Compra de casa o lote 1,02
Iniciar o expandir negocio 0,46
Compra de insumos agricolas 0,36
Educacion de familiares 0,36
Compra de animales 0,33
Recreacién 0,30
Compra de vehiculo 0,03
Financiamiento de un evento especial 0,03

Notas: Tabulaciones de los autores, basadas en el Proyecto sobre Migracion Mexicana 93.

Cuadro 2

FUENTES DE INGRESO DE LOS HOGARES

Cantidad de hogares encuestados Cifra Como porcentaje de todos los hogares
Cantidad total de hogares 17.167 -
Remuneraciones al trabajo 12.448 72,50
Ingresos de los negocios propios 7.400 43,11
Ingresos por propiedades 587 3,42
Transferencias de ingresos 7.127 41,51
Ingresos de capital 3.542 20,63
Remesas desde el exterior 1.009 5,88
Fuentes de ingresos de los hogares Monto promedio en pesos
Ingresos totales 19.272
Remuneraciones al trabajo 15.731

Ingresos de los negocios propios 9.454

Ingresos por propiedades 7.413
Transferencias de ingresos 4.853

Ingresos de capital 5.727

Remesas desde el exterior 5.786

Notas: Las cifras corresponden al tercer trimestre de 2002.
Fuente: INEGI [2002].
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Cuadro 3

GASTOS DE LOS HOGARES EN SERVICIOS DE SALUD

Cantidad de hogares encuestados Cifra Como porcentaje de todos los hogares
Cantidad total de hogares 17.167

Gastos en salud de los hogares 9.900 57,67

Gastos en atencion primaria 5.618 32,73

Gastos en atencién hospitalaria 331 1,93

Gastos por embarazo y parto 502 2,92

Gastos en medicamentos sin receta 4.867 28,35

Gastos de los hogares Gastos medio en pesos Sl orce;:g;:l ::ilomgreso i)
Ingreso total 19.272 -

Gastos en salud de los hogares 871 4,52

Gastos en atencion primaria 489 2,54

Gastos en atencion hospitalaria 5.170 26,83

Gastos por embarazo y parto 1.707 8,86

Gastos en medicamentos sin receta 107 0,56

Notas: Las cifras estan expresadas en pesos y corresponden al tercer trimestre de 2002.
Fuente: INEGI [2002].

Cuadro 4

GASTOS DE LOS HOGARES EN SERVICIOS DE SALUD SEGUN CARACTERISTICAS DEMOGRAFICAS

Probabilidad de incurrir en gastos en salud Proporcién Estadistico t
Segtin zona en la que estd ubicado el hogar

Hogares localizados en zonas rurales 0,53 -
Hogares no localizados en zonas rurales 0,60 8,24

Segtin jefe de hogar

Hogares con mujer jefa de hogar 0,54 -
Hogares con hombre jefe de hogar 0,58 4,26
Gastos en salud promedio Gastos medios en pesos Estadistico t
Seglin zona en la que estd ubicado el hogar

Hogares localizados en zonas rurales 711 -
Hogares no localizados en zonas rurales 926 3,62

Segtin jefe de hogar
Hogares con mujer jefa de hogar 669 -
Hogares con hombre jefe de hogar 917 5,56

Notas: Las cifras corresponden a los gastos del tercer trimestre de 2002.
Fuente: INEGI [2002].
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Cuadro 5a

PROBABILIDAD DE INCURRIR EN UN TIPO DETERMINADO DE GASTO

EN SALUD CONDICIONADO A LA RECEPCION DE REMESAS

Probabilidad de incurrir en gastos en salud Proporcién Estadistico t
Probabilidad de incurrir en cualquier gasto en salud

Hogares receptores de remesas 0,69 -
Hogares no receptores de remesas 0,57 -8,27
Probabilidad de incurrir en gastos en atencién primaria

Hogares receptores de remesas 0,43 -
Hogares no receptores de remesas 0,32 -6,95
Probabilidad de incurrir en gastos por atencién hospitalaria

Hogares receptores de remesas 0,03 -
Hogares no receptores de remesas 0,02 -2,20
Probabilidad de incurrir en gastos por embarazo y parto

Hogares receptores de remesas 0,03 -
Hogares no receptores de remesas 0,03 -0,64
Probabilidad de incurrir en gastos en medicamentos sin receta

Hogares receptores de remesas 0,34 -
Hogares no receptores de remesas 0,28 -4,17

Notas: Las cifras corresponden al tercer trimestre de 2002.
Fuente: INEGI [2002].

Cuadro 5b

RECEPCION DE REMESAS Y GASTOS DE LOS HOGARES EN SERVICIOS DE SALUD EN 2002

Gastos promedio en salud Gastos medios en pesos Estadistico t
Todos los gastos en salud

Hogares receptores de remesas 1.203 -
Hogares no receptores de remesas 846 -2.52
Gastos en atencion primaria

Hogares receptores de remesas 542 -
Hogares no receptores de remesas 484 -0.99
Gastos por atencioén hospitalaria

Hogares receptores de remesas 7.116 -
Hogares no receptores de remesas 4.969 -0.90
Gastos por embarazo y parto

Hogares receptores de remesas 1.075 -
Hogares no receptores de remesas 1.752 2.34
Gastos en medicamentos sin receta

Hogares receptores de remesas 1M1 -
Hogares no receptores de remesas 107 -0.27

Notas: Los gastos medios estan expresados en pesos y corresponden al tercer trimestre de 2002.
Fuente: INEGI [2002].
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Grafico 1

ORGANIZACION DE LA COBERTURA DE LOS SERVICIOS DE SALUD

[ Pdblicas ] [ Privadas J

[ Sistema de Seguridad Social ] [ Secretaria de Salud: no asegurados ]

---------------- [ IMSS: Cubre a los trabajadores del sector privado y sus familias]

---------------------- [ ISSSTE: Cubre a los empleados publicos y sus familias }

_________________ PEMEX, SEDENA, etc.: Cubren algunas industrias del gobierno
para trabajadores en sectores publicos especificos

Grafico 2

SITUACION CON RESPECTO AL SEGURO MEDICO SEGUN ZONA GEOGRAFICA

< Situacién con respecto al seguro médico >

En comunidades En comunidades En 9 de los 32 estados,
General pequefias grandes ubicados en el centro,

(Poblacion > 15.000) el sury el este

(Poblacion < 15.000)

[ Sin seguro: 49% } [ Sin seguro: 78% } [ Sin seguro: 46% } [ Sin seguro: 59,5% }

192 INTEGRACION Y COMERCIO N°©° 27 - Jurtio-DiciemBrE 2007



Bibliografia

APPLETON, SiMoN. "Women-Headed Households and Household Welfare: An Empirical
Deconstruction for Uganda", en World Development, Vol. 24, N° 12. 1996.

Banco b Mexico. Informacion obtenida del sitio web del Banco Central de México el 9 de
julio de 2004. Disponible en http://www.banxico.gob.mx.

DuranD, Jorge. "International Migration and Development of Mexican Communities”, en
Demography, Vol. 33, N° 2. 1996.

; EmiLio A. ParraDO Y DoucLas S. Massey. "Migradollars and Development: A
Reconsideration of the Mexican Case", en International Migration Review, Vol. 30,
N° 2. 1996.

DuRYEA, SUZANNE; ERNESTO LOPEZ-CORDOVA Y ALEXANDRA OLMEDO. " Migrant Remittance and Infant
Mortality: Evidence from Mexico". Mimeo. Washington D.C.: Banco Interamericano de
Desarrollo. 2005.

Economist. "The Spectre Stalking the sub-Sharar, AIDS in Africa and World-Wide", en
Economist, Vol. 357, Issue 8199. Diciembre 2, 2000.

. Pocket World in Figures. Profile Books. 2004.

Frank, REANNE Y RoBerT A. Hummer. "The Other Side of the Paradox: The Risk of Low Birth
Weight among Infants of Migrant and Nonmigrant Households within Mexico", en
International Migration Review, Vol. 36, N° 3. 2002.

FreNk, JuLio; J. L. BosaDiLLA, J, SEpuLveDA Y M. Lorez CervanTes. "Health Transition in Middle-
Income Countries: New Challenges for Health Care", en Health Policy and Planning,
Vol. 4, N° 11. 1989.

FRreNK, JuLio; JamE SerULVEDA; OcTavio Gomez-DaNTEs v FeLicia KnauL. " Evidence-based Health Policy:
Three Generations of Reform in Mexico", en The Lancet, N° 362. Noviembre 15, 2003.

Getzen, THomas E. Health Economics: Fundamentals and flow of Funds. International Edition,
John Wiley & Sons. 2003.

Griswolp D. T. "Mexican Workers Come Here to Work: Let Them!", en The Wall Street
Journal. Dow Jones & Company, Inc. 2002.

N°©° 27 - Jurio-DiciemBrE 2007 INTEGRACION Y COMERCIO 193



HiLpesranpT, NicoLe v Davip J. McKenzie, The Effects of Migration on Child Health in Mexico.
Stanford University. Noviembre, 2004.

INsTITUTO NACIONAL DE EsTADISTICA, GEOGRAFIA E INFORMACION - INEGI. Encuesta Nacional de
Ingresos y Gastos de los Hogares. México D.F. 2002.

InsTITuTO NACIONAL DE SALUD PusLica. Encuesta Nacional de Salud 2000. México D.F. 2000.

KANAIAUPUNI, MALIA SHAWN Y KATHERINE M. DonaTo. "Migradollars and Mortality. The Effects of
Migration on Infant Survival in Mexico", en Demography, Vol. 36, N° 3. 1999.

KeeLy, CHARLES B. Y BAO N. TraN. " Remittances from Labor Migration: Evaluations, Performance,
and Implications", en International Migration Review, Vol. 23, N° 3. 1989.

Lee, Moraan. "Study: Mexican in US send US$ 14.5 Billion Home", en San Diego Union
Tribune. Octubre 28, 2003.

Levitt, Pecay. "Transnationalizing Community Development: The Case of Migration between
Boston and the Dominican Republic", en Nonprofit and Voluntary Sector Quarterly,
Vol. 26, N° 4. 1997.

Loprez CorpoVA, ErRNEsTO. Globalization, Migration and Development. The Role of Mexican
Migrant Remittances. Documento de Trabajo N° 20, Serie INTAL-ITD. Buenos Aires:
BID-INTAL. Agosto, 2006.

MabpALA, G. S. Limited-dependent and Qualitative Variables in Econometrics. Nueva York:
Cambridge University Press. 1983.

MaRTIN, P.; S. MaRTIN v P. WEIL. "Best Practice Options: Mali", en International Migration,
Vol. 40, N° 3. 2002.

Massey, DouaLas S. v EmiLio A. Parrapo. "Migradollars: The Remittances and Savings of
Mexican Migrants to the USA", en Population Research and Policy Review, Vol. 13,
N° 1. 1994.

MURRUGARRA, EDmunDO. "Public Transfers and Migrants' Remittances: Evidence from the
Recent Armenian Experience", en World Bank Economists' Forum, Vol. 2. 2002.

ORGANIZACION MUNDIAL DE LA SAaLub - OMS. "Improving Performance”, en World Health
Report 2000. Ginebra: OMS. 2000.

194 INTEGRACION Y COMERCIO N° 27 - Jurio-DiciemBrE 2007



Perez-StaBLe E. J.; G. Stutkin, E. A. Paz v P. C. HopeweLL. "Tuberculin Reactivity in United
States and Foreign-born Latinos: Results of a Community-based Screening Program",
en American Journal of Public Health, Vol. 76, N° 6. 1986.

Roemer, Mitton |. National Health Systems of the World, Nueva York: Oxford University
Press. 1991.

RozeLLe, ScoTT; J. EDWARD TAvLOR v ALaN DeBrauw. "Migration, Remittances, and Agriculture
Productivity in China", en The American Economic Review, Vol. 89, N° 2. 1999.

SECRETARIA DE SALUD DE MExico. Programa de Accidn: Migrantes " Vete Sano y Regresa Sano".
México D.F. 2002.

. Sintesis Ejecutiva: Poblaciones de las Instituciones Prestadoras de Servicios de
Salud de México: Definicidn y Construccidn. México D.F. 2002.

. Salud: México 2002. Informacidn para la rendicién de cuenta. México D.F. 2003.

Stark, Opep. "Research on Rural-to-Urban Migration in LDCs: The Confusion Frontier and
Why We Should Pause to Rethink Afresh", en World Development, Vol. 10, N° 1. 1982.

SumaTta, Craupe. "Migradollars & Poverty Alleviation Strategy Issues in Congo (DRC)", en
Review of African Political Economy, Vol. 29, N° 93-94. 2002.

TavLor, J. Epwarp. "Remittances and Inequality Reconsidered: Direct, Indirect, and
Intertemporal Effects", en Journal of Policy Modeling, Vol. 14, N° 2. 1992.

______ __ v T. J. Wyart. "The Shadow Value of Migrant Remittances, Income and
Inequality in a Household-farm Economy", en The Journal of Development Studies,
Vol. 32, N° 6. 1996.

THompson, GINGER. "A Surge in Money Sent Home by Mexicans", en New York Times.
Octubre 28, 2003.

WooLbripce, JerrRey M. Introductory Econometrics: A Modern Approach. South-Western.
College Publishing. 2003.

N°©° 27 - Jurio-DiciemBrE 2007 INTEGRACION Y COMERCIO 195






Indice

El empleo y la inversion en las microempresas en México:
el papel de las remesas

Christopher Woodruff

Universidad de California, San Diego (UCSD), Director, Centro de Estudios México-Estados Unidos,
Profesor Asociado, Graduate School of International Relations and Pacific Studies.

esumen

Utilizando datos de encuestas sobre las microempresas en México realizados entre 1992
y 1998, estudiamos la asociacion entre la emigracion a Estados Unidos y la inversion en
microempresas, la utilizacion de trabajo remunerado y no remunerado y las ganancias de los
microempresarios. Se concluye que las inversiones en microempresas se relacionan de manera
positiva con las tasas de emigracion y que, en las empresas cuyas propietarias son mujeres, la
emigracidn también se relaciona con una mayor utilizacion de trabajo no remunerado. En
el caso de los hombres, la conexidn entre la emigracion y el logaritmo del capital invertido se
volvié mucho mds sélida durante la década de 1990. Dado el rdpido aumento de la emigracion
y los flujos de remesas durante la década de 1990, esto es coberente con las expectativas. Estos
resultados se aplican a la tasa de emigracion del estado de nacimiento del propietario de la
microempresa, sin importar su estado de residencia actual, y se cumplen cuando las tasas de
emigracion actuales se instrumentan utilizando tasas de emigracion bistéricas. Las densidades
Kernel muestran que los empresarios nacidos en regiones de alta emigracion en México presentan
mayores ganancias, especialmente luego de controlar las caracteristicas del empresario.

L. INTRODUCCION

Cada vez existen mas publicaciones que analizan el efecto de las remesas sobre
el desarrollo de los paises que envian emigrantes a otros paises. Estas investigaciones estan
modificando la creencia popular de que las remesas se utilizan para el consumo pero no para
la inversién. Por ejemplo, existen pruebas de diversos paises de que los flujos de remesas
estan asociados a mayores logros educativos entre las familias que reciben remesas. (Véase
Yang [2004] para obtener pruebas de Filipinas, Cox-Edwards y Ureta [2003] para obtener
pruebas de El Salvador, y Hanson y Woodruff [2003] para obtener pruebas de México.)
Hildebrandt y McKenzie [2004] demuestran que la emigracion estd asociada a mejores
resultados relacionados con la salud entre los nifios, medidos por mayores pesos al nacer y
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menores tasas de mortalidad. También existen pruebas de que las remesas estdn asociadas a
la inversién en microempresas. (Véase, por ejemplo, Woodruff y Zenteno [2005]; Mesnard
[2004]; Mesnard y Ravallion [2005]). Ninguna de estas investigaciones sugiere que la
mayoria de las remesas se utilizan para realizar inversiones productivas. Pero si sugieren que
cierta parte de las remesas se utilizan para el desarrollo local y que el impacto acumulado de
estas inversiones a lo largo del tiempo es significativo.

Las publicaciones han identificado los efectos de la emigracion sobre las inver-
siones en el pais de origen de los emigrantes en diversos aspectos. Aqui nos concentramos
en las variaciones intertemporales en el flujo de remesas. Las remesas dirigidas a México
aumentaron con bastante rapidez durante la década de los afios noventa, pasando de
US$ 3.100 millones en 1992 a US$ 5.600 millones en 1998, lo que implica una tasa de
crecimiento compuesta de casi un 11% anual. A nivel per capita, las remesas fueron de
US$ 36 en 1992 y US$ 58 en 1998. Si las remesas estan canalizandose a las microempresas,
deberiamos observar un aumento en la solidez de la relacién entre la emigracién y la inver-
sién en microempresas entre la primera y la segunda mitad de la década.

Woodruff y Zenteno [2005] utilizan el patrén geografico de emigracion para
identificar los efectos de la emigracion sobre las microempresas en México. La cantidad de
individuos que emigran a Estados Unidos varia considerablemente en los distintos estados
mexicanos y las mayores tasas de emigracion se dan en los estados de las regiones del centro
y oeste del pais. Ademds, los patrones actuales de emigracién tienen profundas raices histo-
ricas. La emigracion durante la Gltima mitad de la década de los afios noventa presenta una
alta correlacion con la emigracion durante la tltima mitad de la década de 1950. Utilizando
la variacion geografica en las tasas de emigracion, Woodruff y Zenteno concluyen que las
personas nacidas en regiones con altas tasas de emigracién tienen empresas mas grandes,
sin importar si contindan viviendo en aquellas regiones o no.

Woodruff y Zenteno utilizan datos de la versiéon de 1998 de la misma encuesta
sobre microempresas que se utiliza en este trabajo. Puesto que los datos provienen de un
Unico corte transversal, se encuentran sujetos a la critica de que la relacién entre la emi-
gracién y las remesas descubierta en los datos es producto de diferencias regionales no
contempladas en la medicién. En otras palabras, es posible que los individuos de las regio-
nes de alta emigracion sean mas emprendedores que los individuos de las regiones de baja
emigracion. En ese caso, la emigracion y los niveles de inversion estaran correlacionados,
pero no de manera causal. Este trabajo aborda ese problema analizando la conexién entre
la emigracién y las microempresas a lo largo del tiempo. Si la conexién entre la emigracion
y los niveles de inversion identificada por Woodruff y Zenteno es producto de diferencias
no contempladas en la medicién, deberiamos observar que la relacién es tan soélida en 1992
como lo es en 1998. En cambio, si la emigracién se relaciona causalmente con los niveles de
inversion, deberiamos observar que el vinculo se vuelve mas sélido durante la década de los
afios noventa, a medida que aumentan los flujos de remesas.

Ademas de analizar el efecto de la emigracién sobre el nivel de inversion en
microempresas, estudiamos la relaciéon entre la emigracion y el empleo en las empresas.
Deberiamos enfatizar que este andlisis estad limitado al efecto de la emigraciéon sobre el
empleo en las microempresas. Dado que la encuesta que utilizamos esta limitada a empre-
sas con menos de cinco empleados (o 15 en el sector manufacturero), no revelaremos los
efectos de las remesas sobre la generacién de empleo por parte de las empresas mas gran-
des. No obstante, la utilizacion de trabajo remunerado y de trabajo familiar no remunerado
en microempresas es un drea de andlisis interesante. S6lo una minoria de empresas tiene
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empleados ademds del propietario. Entre las empresas dirigidas por hombres, el 27% tiene
al menos un trabajador remunerado y el 17 %, al menos un trabajador no remunerado. Entre
las empresas cuyas propietarias son mujeres, el trabajo no remunerado es mas comun; el
30% tiene al menos un trabajador no remunerado y el 16%, un trabajador remunerado.

Por ultimo, el bienestar de los hogares en México no proviene de un aumento en
la inversién o el empleo, sino de las mayores utilidades que genera dicha inversion. ¢La emi-
gracién estd asociada a mayores tasas de utilidades de las microempresas? En la penultima
seccion del trabajo, estudiamos las densidades Kernel de las ganancias sin elaborar y de las
ganancias ajustadas por las caracteristicas contempladas en la medicion.

Este trabajo se relaciona con una creciente cantidad de publicaciones sobre el
efecto de la emigracion sobre el desarrollo de los paises que envian emigrantes a otros
paises. Gran parte de la cantidad relativamente alta de publicaciones sobre la relacién
entre la emigracion y el desarrollo econémico de las regiones que envian emigrantes se
centra en la migracion rural-urbana dentro de los paises (Stark [1978], [1980]; Rozelle,
Taylor y DeBrauw, [1999] pp. 287-291). Las investigaciones iniciales centradas en los
migrantes internacionales analizan el efecto en las zonas rurales, que son la fuente mas
grande de emigrantes internacionales de muchos paises, entre ellos México. Lucas ([1987]
pp. 313-330) y Lucas y Stark ([1985] pp. 901-918) analizan el efecto sobre los ingresos
que envian los trabajadores emigrantes en las minas de Sudéfrica. Taylor ([1992] pp. 187-
208) y Taylor y Wyatt ([1996] pp. 899-912) analizan la acumulaciéon de activos agricolas
en una muestra de hogares rurales receptores de remesas en México.

Existen publicaciones mds recientes que se centran en los efectos sobre el tra-
bajo por cuenta propia en paises que envian emigrantes a otros paises. Estas publicaciones
son bastante dispersas geograficamente. Funkhouser ([1992] pp. 1209-1218) aporta las
primeras pruebas sobre una correlacion entre la emigracion, las remesas y el ingreso en el
trabajo por cuenta propia en Nicaragua. llahi ([1999] pp. 170-186) analiza las decisiones
respecto del empleo de los emigrantes que regresan a Pakistdn. Mesnard ([2004] pp.
242-262) y Mesnard y Ravallion [2005] estudian las decisiones respecto del empleo de
los emigrantes marroquies que regresan del exterior, y Dustmann y Kirchkamp ([2002]
pp. 351-372) analizan datos sobre los emigrantes turcos que regresan de Alemania. Estos
autores presentan pruebas de que es mds probable que los emigrantes ingresen en el
trabajo por cuenta propia al regresar a su pais de origen, y de que la probabilidad de
ingresar en el trabajo por cuenta propia aumenta acorde al monto de los ahorros acumu-
lados durante el periodo de trabajo en el exterior. Con respecto a México, existen algunas
pruebas directas sobre la importancia de las remesas para la inversién en las empresas en
muestras pequefias y centradas en regiones. Massey y Parrado ([1998] pp. 1-20) analizan
la formaciéon de empresas en una muestra de 30 comunidades en las regiones centro y
oeste de México, que incluye cinco barrios de grandes ciudades. Los autores concluyen
que los ingresos provenientes del trabajo en Estados Unidos fueron una importante fuente
de capital para el inicio de operaciones en el 21% de la formacién de nuevas empresas.
Escobar y Martinez [1991] informan que los ingresos de la emigracion a Estados Unidos
fueron una importante fuente de capital para el inicio de operaciones en siete de las 19
empresas manufactureras que analizaron en Guadalajara.

El desafio principal para comprender el efecto de la emigracién o las remesas
para la economia de los paises que envian emigrantes a otros paises es la identificacion.
Para la emigracion, las estrategias de identificacién mds puras en las publicaciones existen-
tes provienen de shocks de corto plazo.” Munshi ([2003] pp. 549-599) utiliza los cambios
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en las precipitaciones (por ejemplo, las sequias) para identificar la solidez de las redes de
emigracion entre una serie de comunidades en estados de alta emigracion en México. Yang
[2004] usa la crisis cambiaria asidtica como una fuente de variaciones en el valor de las
remesas recibidas por las familias filipinas que enviaron emigrantes a otros paises. Yang
aprovecha el hecho de que los emigrantes filipinos trabajan en muchos paises diferentes.
El uso de informacion de corte transversal repetidos durante un periodo de tiempo en que
la emigracion y los flujos de remesas aumentaron en forma drastica claramente no es una
estrategia de identificacion tan pura como la que utilizan Munshi y Yang. Pero siempre
que el establecimiento de redes de emigracién histéricas sea exégeno a los resultados que
medimos, que -segln se afirma en la Seccién II- es el caso, los resultados aqui expuestos
deben interpretarse como la medida de un efecto a més largo plazo de la emigracién sobre
las microempresas en México. Puede que estos resultados sean distintos de la respuesta a
los shocks transitorios identificados a través de shocks como el climay el tipo de cambio.

II. REDES DE EMIGRACION

Nuestro principal interés es el efecto de la emigracion y las remesas sobre la
inversion, el trabajo y las utilidades de las microempresas. Por supuesto, es posible que
la emigracioén se relacione con los resultados econémicos por diversos motivos. Un factor
importante es que la emigracion puede ser la causa o la consecuencia de algun resultado
econémico. También puede que las condiciones econémicas no medidas en los datos dis-
ponibles determinen tanto la emigraciéon como los resultados econémicos. Por ejemplo, la
emigracion de México a Estados Unidos puede estar relacionada con la actividad empre-
sarial porque la emigracién brinda el capital necesario para abrir una empresa o porque las
familias que son lo suficientemente emprendedoras como para enviar emigrantes a Estados
Unidos también son mas proclives a fundar una empresa.

Para sostener de manera creible que la emigracioén es la causa de un resultado
econémico, deben abordarse estas cuestiones de endogeneidad. Aqui lo hacemos utili-
zando las tasas de emigracién histéricas como instrumento para medir las tasas actuales.
El argumento tiene tres pasos. (1) La emigracién de México a Estados Unidos tiene un
patron geografico distintivo: la probabilidad de que un hogar envie emigrantes al exterior
es mayor en algunos estados que en otros. (2) Este patrén tiene profundas raices historicas.
A nivel estadual, la correlacién entre las tasas de emigracion en la década de 1950 vy las
tasas de emigracion de la década de los afios noventa es de 0,71. (3) El patrén se establecid
por motivos que son exégenos a la capacidad empresarial o el entorno para las microem-
presas. La parte centro-oeste de México presenta altas tasas de emigraciéon porque alli es
donde se dirigian las vias ferroviarias a comienzos del siglo XX, cuando comenzaron los
flujos migratorios. A continuacién analizamos cada uno de estos puntos a la vez.?

En el trabajo empirico, también utilizamos las diferencias en la emigracién y los
flujos de remesas a lo largo del tiempo para probar la importancia de las redes de emi-
gracién para las microempresas. La emigracién de México a Estados Unidos y los flujos
de remesas enviados a México aumentaron drasticamente durante la década de los afios
noventa. Si las redes de emigracion son exdgenas a otros factores que afectan a las microe-
mpresas, la importancia del vinculo con las redes de emigraciéon deberia haber aumentado
durante la década de los afios noventa. Si la relacion entre la emigracién y la inversion en
empresas identificada por Woodruff y Zenteno se ve determinada por factores no obser-
vables relacionados con las redes de emigracién, el efecto de las redes de emigraciéon no
deberia haber cambiado durante la década de los afios noventa.
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PATRONES DE EMIGRACION Y SUS CAUSAS

El mapa del Gréfico 1y la primera columna del Cuadro 1 muestran las tasas de
emigracion a nivel estadual en el periodo 1995-2000. Ambos utilizan datos de la muestra
del 10% del censo de poblacién de México de 2000 (Instituto Nacional de Estadistica,
Geografia e Informatica - INEGI [2000]). En el censo, los hogares debieron responder una
serie de preguntas sobre la emigracion de los miembros del hogar a otros paises durante el
periodo 1995-2000. Las preguntas se referian tanto a la emigracion permanente como a la
temporaria, independientemente del propésito. Nos centramos en la emigracién a Estados
Unidos porque es mas probable que dicha emigracion se realice con el proposito de trabajar.?
La emigracion a Estados Unidos representa alrededor del 95% de la emigracién de México.
La primera columna del Cuadro 1 muestra el porcentaje de hogares que informaron en el
censo de poblacién de 2000 que al menos uno de sus miembros habia emigrado a Estados
Unidos durante el periodo 1995-2000. En el cuadro los estados se agrupan por region,
utilizando las cuatro regiones de emigracion identificadas por Durand (Durand, Massey and
Zenteno [2001]): la regién histérica incluye los estados de la regién centro-oeste de México
donde las tasas de emigracion han sido histéricamente las mas elevadas, la region fronteriza
incluye los estados de la region norte de México, la region central comprende la Ciudad de
México y los estados circundantes, y la region sureste incluye el estado surefio de Chiapas y
la peninsula de Yucatan. El patrén a nivel estadual figura en el Gréfico 1.

Entre los estados de la region de emigracion histérica, algo menos del 10% de los
hogares informan que enviaron al menos a uno de sus miembros a Estados Unidos durante
el periodo 1995-2000. Alrededor del 5% de los hogares de la Ciudad de México y los esta-
dos circundantes informan haber enviado emigrantes a Estados Unidos, mientras que el 3%
y el 1,4% de los hogares de la region fronteriza del norte del pais y la regiéon del sureste,
respectivamente, informan haber enviado emigrantes a Estados Unidos. Las columnas 3 y 4
del Cuadro 1 muestran las remesas per capita y el Producto Interno Bruto (PIB) per capita
en 1995. Los datos de las remesas provienen del Banco de México y los datos del PIB son
del INEGI. Claramente las remesas son una parte importante de los ingresos en los estados
que integran la region de emigracion histérica: representan mas del 17 % de los ingresos en
Michoacén y casi el 7% de los ingresos en la totalidad de la region.

Los datos de la segunda columna del Cuadro 1 permiten observar la correlacion
entre la emigracién contemporanea y la emigracién histérica. Estos datos muestran la emi-
gracion como un porcentaje de la poblacion de los estados durante el segundo programa
Bracero -o programa de trabajadores "invitados"-, que se mantuvo en vigencia desde 1942
hasta 1965. La columna 2 muestra la cantidad total de emigrantes durante los afos pico
del programa, entre 1955 y 1959, dividida por la poblacién estimada del estado en 1957.4
La correlacién entre la emigracion en la segunda mitad de la década de 1950 y la segunda
mitad de la década de los afios noventa es de 0,72.

El patron geografico de emigracion de México data de comienzos de la década de
1900. Durante las primeras dos décadas del siglo XX, se contrataba a grandes cantidades de
trabajadores mexicanos para trabajar en Estados Unidos. Dado que la inmigracién de indi-
viduos europeos disminuyé durante y luego de la Primera Guerra Mundial, Estados Unidos
establecio el primer programa Bracero. Atraidos por la promesa de trabajo e impulsados
por el caos de la Revolucién Mexicana, los trabajadores partieron en grandes cantidades de
México a Estados Unidos durante las décadas de 1910 y 1920. Tanto los empleadores que
iban a México en busca de trabajadores como los emigrantes que viajaban hacia Estados
Unidos utilizaban las principales vias ferroviarias norte-sur, que se construyeron entre 1880
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y 1910. El Ferrocarril Central Mexicano partia del estado de Colima, en la costa del Pacifico,
atravesaba Guadalajara, doblaba al norte y atravesaba los estados de Guanajuato, Zacatecas
y Chihuahua, y terminaba su recorrido en la frontera de Texas en lo que ahora es Ciudad
Judrez. El Ferrocarril Internacional Mexicano conectaba Durango con Piedras Negras. La
tercera via principal era el Ferrocarril Nacional Mexicano, que partia hacia el norte desde
la Ciudad de México, atravesaba San Luis Potosi y Monterrey, y terminaba su recorrido en
Nuevo Laredo y Brownsville, al este de Texas. Las primeras dos vias eran mas importantes
porque se conectaban con ferrocarriles estadounidenses en El Paso y en Eagle Pass. Los
principales estados en términos del envio de emigrantes al exterior se servian de estas vias
ferroviarias durante la época del programa Bracero y siguen haciéndolo en la actualidad. Las
vias ferroviarias fueron la base de las redes de emigracién que sobreviven hoy en dia.

Por supuesto, existe la posibilidad de que las tasas de emigracién sean elevadas
en ciertos estados porque sus habitantes tengan un caracter mas emprendedor, o porque las
condiciones econdmicas hacen que la emigracidén sea una opcién méas atractiva. Las tasas
histéricas no eliminan el componente endégeno de la emigracién actual en caso de cumplirse
lo primero y tampoco lo hacen si se cumple lo segundo y si las condiciones que llevan a la
emigraciéon también crean un entorno que favorece a las microempresas. Las rutas de los
ferrocarriles se vieron determinadas, en gran medida, por sus destinos finales, de modo que
es poco probable que su ubicacion se haya visto determinada por el deseo de atravesar areas
con niveles particularmente elevados de capacidad empresarial. Pero aun si los ferrocarriles
no atravesaban dichas dreas a propoésito, puede que lo hayan hecho por casualidad.

Sin embargo, los datos disponibles sugieren que no existe ninguna correlacion
positiva entre la actividad empresarial antes de la ola migratoria que comenzé en 1942 y
las tasas de emigracion posteriores. Las tasas de trabajo por cuenta propia a nivel estadual
que se calcularon a partir de los datos del censo de poblacién de México de 1940 muestran
una correlaciéon no significativa pero aln asi negativa (-0,05) con las tasas de emigracion
en la época del programa Bracero. La correlacion entre la tasa de trabajo por cuenta propia
en 1940 y las tasas de emigracion actuales (1995-2000) es positiva pero muy baja (0,07).
Existen correlaciones igualmente pequefias y no significativas entre las tasas de emigracion
en la época del programa Bracero y la estructura ocupacional en 1940.° Existe cierta corre-
lacién entre los niveles de educacion y las tasas de emigracion posteriores. Las tasas de
emigracion son mas altas en los estados con un mayor porcentaje de residentes con menos
de 6 afios de escolaridad (0,31) y mas bajas en los estados con mas residentes con 6-8 afios
de escolaridad (-0,31) 0 9-11 afios de escolaridad (-0,19), aunque esta Ultima correlacion
no es significativa a un nivel de 0,10. En la medida en que los logros educativos estan corre-
lacionados con la capacidad empresarial (un supuesto estandar en las publicaciones sobre el
tema), estos Ultimos datos sugieren que podria existir alguna correlacién negativa entre las
tasas de emigracion y la capacidad empresarial. A raiz de esto, resultaria mas dificil encon-
trar una conexién positiva entre la emigracion y el tamafo de las empresas. La ausencia de
cualquier correlacién positiva entre la actividad empresarial anterior al programa Bracero y
la emigracion posterior respalda la validez de las tasas de emigracion histéricas como instru-
mentos para medir la emigracion actual.

FLUJIOS MIGRATORIOS A LO LARGO DEL TIEMPO

En este trabajo, sometemos la exogeneidad de las redes migratorias a otra prueba
analizando la relacién entre la emigracién y la inversién en microempresas a lo largo del
tiempo. Tanto la emigracion como los flujos de remesas aumentaron considerablemente
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durante la década de los afios noventa. Los datos del Censo de Poblacién de Estados Unidos
indican que la poblacion nacida en México que reside en Estados Unidos aument6 mas del
doble durante la década de los afios noventa: pasé de 4,3 millones en 1990 a 9,2 millones
en 2000. El Banco de México estima que los flujos de remesas aumentaron mas del triple
durante la década de los afos noventa. Los flujos aumentaron méas del doble entre 1992
y 1998, los dos puntos finales de los datos de la encuesta utilizada en este trabajo, ya que
pasaron de US$ 3.070 millones en 1992 a US$ 6.530 millones en 1998. Dado el rapido
aumento de la emigracion y los flujos de remesas durante la década de los afios noventa, la
relacién entre la emigracién y el tamafio de las empresas probablemente sea méas sélida a
fines de la década de los afios noventa de lo que fue a comienzos de la misma década.

Antes de pasar a los resultados de las regresiones, presentamos algunas prue-
bas directas de la relacion entre las remesas y las microempresas provenientes del censo
de poblacién de México. Los datos del Cuadro 2 informan las tasas de recepcion de
remesas de los individuos de entre 18 y 65 afos radicados en zonas urbanas (con una
poblacién por encima de 100.000) segun el tipo de empleo. En particular, nos interesa
saber si los trabajadores por cuenta propia tienen una probabilidad mayor de recibir
remesas que los otros trabajadores, patron que podria indicar que los flujos de remesas
respaldan las inversiones en microempresas. Las tres columnas informan el porcentaje
de todos los individuos, hombres y mujeres, que reciben remesas. Para todos los indi-
viduos, las tasas de recepcion de remesas son mayores entre quienes no tienen empleo
(1,59%), seguidos por los trabajadores por cuenta propia (1,03%) y los trabajadores
asalariados (0,65%). Entre las mujeres (columna 3), la tasa de las trabajadoras por
cuenta propia que reciben remesas es un 75% mas alta que la de las trabajadoras asala-
riadas (1,76 % frente a 1,01%).” Cabe sefialar que la probabilidad de recibir remesas de
las trabajadoras por cuenta propia es al menos el doble de la probabilidad de los traba-
jadores por cuenta propia. (Comparar la columna 2 con la columna 3.) Los patrones de
remesas del Cuadro 3 sugieren que las remesas efectivamente podrian ser una fuente de
capital para los trabajadores por cuenta propia en las zonas urbanas. El impacto parece
ser mayor para las mujeres que para los hombres.

EFECTOS DEL LADO DE LA OFERTA Y LA DEMANDA

Aungque las tasas histéricas quiza nos permitan analizar el efecto del componente
exdgeno de la emigracion sobre las microempresas, las remesas pueden afectar el tamafio
de las microempresas a través de dos canales. En primer lugar, las remesas pueden aumentar
el nivel de gasto en bienes y servicios provistos por las microempresas. El incremento de la
demanda de estos productos podria generar un aumento en las inversiones. En segundo
lugar, las remesas pueden reducir las restricciones de capital/riqueza entre los hogares
receptores, lo que los lleva a realizar inversiones adicionales en las empresas.

Separamos estos canales centrandonos en las relaciones con las redes de emi-
graciéon que provienen del estado de nacimiento de un individuo mas que de su estado de
residencia. El sencillo marco desarrollado por Woodruff y Zenteno revela que las remesas
relacionadas con una mayor emigracion en el estado de residencia afectan el tamafio de las
empresas a través del canal de la demanda de bienes o la oferta de capital. Sin embargo,
las remesas relacionadas con el estado de nacimiento no afectan el tamafio de la empresa
a través de la demanda de capital, siempre que las empresas vendan en mercados locales y
no nacionales. Dado el tamafio reducido de las empresas cubiertas por la encuesta utilizada
en este trabajo, éste es un supuesto razonable.
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Los datos sobre microempresas que utilizamos en este trabajo no contienen
informacion sobre la recepcion directa de remesas por parte del duefio de la empresa u
otros miembros de su hogar. Igualmente, en vista de los problemas de endogeneidad y
medicién, no resulta claro cuén utiles serian estos datos. Lo que los datos efectivamente
revelan es el estado de residencia y el estado de nacimiento del duefio de la empresa.
Esperamos que los individuos radicados en estados con mayores tasas de emigracién
tengan una probabilidad mayor de recibir remesas. Si los individuos mantienen redes
sociales y familiares de su estado de nacimiento aun luego de trasladarse a otro estado,
también esperamos que los individuos nacidos en estados con mayores tasas de emigra-
cion tengan una probabilidad mayor de recibir remesas. En otras palabras, si un indivi-
duo se traslada de un estado de alta emigracién a un estado de baja emigracion, dicho
individuo tiene una probabilidad mayor de recibir remesas que sus vecinos. Aunque su
empresa opere en una zona con bajos flujos de remesas y, por ende, la demanda de su
produccién no se vea afectada por las remesas, éstas aun pueden afectar su inversién a
través del canal de riqueza/liquidez.

Los datos del censo de poblacion de México de 2000 confirman que las redes
de emigracion sobreviven al traslado interno. En el censo de poblacién, se pregunta a los
individuos si reciben remesas desde el exterior de México. Las regresiones que se presen-
tan en el Cuadro 3 muestran que los vinculos con las regiones con tasas de emigracion
maés altas sobreviven cuando un individuo migra dentro de México. Los individuos nacidos
en estados/regiones con mayores tasas de emigracion generalmente tienen mayores tasas
de emigracién sin importar donde vivan actualmente. En el Cuadro 3, las columnas 1
(para hombres) y 3 (para mujeres) muestran los resultados de una regresion probit donde
la variable dependiente es uno si el individuo informa que recibe remesas y cero si informa
que no recibe remesas. La regresion incluye controles para la edad y educacién del indi-
viduo pero, por motivos de brevedad, en el Cuadro 3, s6lo mostramos dos variables que
representan las tasas de emigracion.® La primera es la tasa de emigracion promedio entre
los hogares en el estado de residencia actual del encuestado. La segunda es la tasa de
emigracién promedio entre los hogares en el estado de nacimiento del encuestado. Para
hombres y mujeres, la probabilidad de recibir remesas presenta una relacién positiva con
las tasas de emigracion tanto del estado de residencia como del estado de nacimiento. La
tasa de emigracién del estado de residencia tiene un efecto mayor, pero la tasa de emigra-
cion del estado de nacimiento también tiene un efecto importante sobre la probabilidad
de que un hogar reciba remesas. Para los hombres, los efectos del estado de residencia y
el estado de nacimiento son aproximadamente de la misma magnitud. Para las mujeres,
los efectos del estado de residencia tienen mds del doble de importancia que los efectos
del estado de nacimiento. Las columnas 2 y 4 limitan la muestra a los migrantes internos,
que son individuos que viven en un estado que no es su estado de nacimiento. Una vez
mas, las tasas de emigracion tanto del estado de residencia como del estado de naci-
miento tienen una relacién positiva con la recepcién de remesas.

En resumen, la inmigracion proveniente de México presenta un patrén geografico
inconfundible. Este patréon se estableci6 a través de vinculos con las primeras vias ferrovia-
rias, y las pruebas disponibles indican que la emigracién no tiene una relacién positiva con la
capacidad empresarial a nivel estadual. Para separar el efecto de la relacién de un individuo
con las redes de emigracion de los impactos mas amplios de la emigracién y las remesas para
la comunidad, medimos la relacién de un individuo con las redes de emigracion a través de
la tasa de emigracion del estado de nacimiento del individuo.
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III. DATOS DE EMPRESAS

Los datos sobre microempresas provienen de la Encuesta Nacional de Micronegocios
(ENAMIN) que fue realizada por el INEGI en cuatro ocasiones durante la década de los afios
noventa. Las primeras tres encuestas se llevaron a cabo en el primer trimestre de 1992, 1994
y 1996, respectivamente. La cuarta encuesta se realizé durante el cuarto trimestre de 1998.

La ENAMIN se llevo a cabo en zonas urbanas. La muestra proviene de la encuesta
trimestral de empleo de los hogares, la Encuesta Nacional de Empleo Urbano (ENEU). Los
duefios de empresas que emplean menos de cinco individuos -15 en el caso de la industria
manufacturera- cumplian con los requisitos de la encuesta de la ENAMIN. A nivel nacional,
la muestra fue de méas de 10.000 individuos en cada uno de los cuatro afos. Para el analisis,
limitamos la muestra a los individuos de entre 22 y 60 afios que trabajan a tiempo com-
pleto, al menos 35 horas por semana. Al eliminar las empresas con informacion faltante, la
muestra alcanza un total de 19.433 e incluye entre 3.342 y 5.776 observaciones por afio.
Las primeras tres encuestas muestreaban 18 estados diferentes,® mientras que la Gltima
encuesta muestreaba al menos una ciudad de las 32 entidades federativas de México. Al
comparar las empresas a lo largo del tiempo, limitamos la muestra a los datos que provienen
Unicamente de los estados incluidos en las tres primeras encuestas.

La mayoria de las empresas estan involucradas en el comercio minorista. Estas
empresas representan el 33% de la muestra. Un 17% adicional de las empresas se dedica
a los servicios de reparacion y un 13% a la industria manufacturera. Las empresas restantes
se dividen entre la construccion (8%), los hoteles/restaurantes (8 %), los servicios profesio-
nales (8%), el transporte (7%) y los servicios misceldneos (6%).

En la ENAMIN, la inversion en capital se mide como el costo de reposicion del
equipo utilizado en la actividad mas los inventarios. Las preguntas sobre los equipos se relacio-
nan con las herramientas, la maquinaria, los edificios, el equipo de transporte y otros equipos.
La mediana del nivel de capital invertido en las empresas a lo largo de las cuatro encuestas
es de US$ 801. La distribucion esta sesgada hacia la derecha: la media del nivel de inversion
es de US$ 4.553. Las empresas cuyos propietarios son hombres (mediana de US$ 865) son
mas grandes que aquellas cuyas propietarias son mujeres (mediana de US$ 640). La mediana
del nivel de inversién es un poco mas alta en las primeras encuestas: US$ 841 en 1992 y
US$ 1.044 en 1994, en comparacién con US$ 735 en 1996 y US$ 741 en 1998.

Existen algunas diferencias entre los instrumentos de captacién utilizados en cada
afio, pero en general dichos instrumentos son consistentes. La diferencia mds importante es
que la encuesta de 1992 no incluye preguntas especificas sobre los edificios y bienes raices en
la lista de activos. No queda claro si los duefios declararon los edificios como parte de "otros
activos" en la encuesta. La mediana del nivel de inversién en 1992 es similar a la mediana en
1996 y 1997. También hay consistencia en el porcentaje de empresas con empleados remu-
nerados y no remunerados a lo largo del tiempo. El 23% de las empresas tenian empleados
remunerados en 1992 y 1998 y esta cifra asciende al 25% en 1996 y al 27 % en 1994.

Antes de pasar a las regresiones, mostramos los datos sin elaborar de los empre-
sarios nacidos en estados de alta emigraciéon y baja emigraciéon por separado. El Cuadro 4
muestra datos sin elaborar sobre el logaritmo de la inversién en capital y el logaritmo de las
horas trabajadas de los empleados remunerados y no remunerados para una muestra de
empresarios nacidos en estados con tasas de emigracion histéricas (1955-1959) por encima
del 1,9% (los diez estados de mayor emigracién) y empresarios nacidos en estados con
tasas de emigracion menores que el 0,5% (los diez estados de menor emigracién). Los datos
se dividen por género y corresponden a cada uno de los afios de las cuatro encuestas.
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El objetivo del Cuadro 4 es mostrar la tendencia de las caracteristicas de las empre-
sas de los empresarios de los estados de alta migracion en relacién con la tendencia de las
empresas de los empresarios de los estados de baja migracién. Por ejemplo, entre los hombres
en 1992, el logaritmo de la inversion promedio realizada por los empresarios de los estados
de alta emigracion era de 6,92, mientras que el logaritmo del capital invertido por los empre-
sarios de los estados de baja emigracién era de 6,87, una diferencia de 5 puntos logaritmicos.
Para 1998, esta diferencia habia aumentado a 28 puntos logaritmicos (un nivel promedio del
logaritmo de la inversién de 6,64 para los empresarios de los estados de alta emigracién en
comparacién con un nivel promedio del logaritmo de la inversién de 6,36 para los empresarios
de los estados de baja emigracion). Dado el rdpido aumento de la emigracién y las remesas
durante la década de los afios noventa, ésta es exactamente la tendencia que esperamos
encontrar si las remesas se canalizan a las microempresas. Sin embargo, en el caso de las muje-
res, la tendencia primaria es mucho menos clara. La mayor diferencia entre las empresarias de
los estados de alta y baja emigracion se registra en 1992, y la menor en 1994; en 1996y 1998
oscila entre estos niveles. En cuanto al uso de mano de obra, las tendencias mas claras son las
de los trabajadores no remunerados. Para las mujeres, la proporcién de trabajo no remune-
rado empleado aumenté durante la década de los afios noventa, de manera consistente con el
efecto de las remesas y la emigracién, mientras que entre las empresas cuyos propietarios son
hombres, la tendencia parece ir en la direccién contraria. Por supuesto, existen muchos fac-
tores que afectan la inversion en capital y el uso de mano de obra en las empresas, de modo
que estas diferencias en los datos sin elaborar podrian ser engafiosas. En la préxima seccion,
controlamos algunos de estos factores en las regresiones.

1V, RESULTADOS DE LAS REGRESIONES

Comenzamos por estimar el siguiente modelo empirico:

Vigr =¢ v oW TR Ty Qo Mot 0y ey “m

donde Y es el logaritmo del capital invertido en la microempresa, el logaritmo de
las horas trabajadas por trabajadores remunerados o el logaritmo de las horas trabajadas por
miembros de la familia no remunerados.’ Los regresores incluyen un vector I'; de caracter-
isticas de la empresa y el empresario (por ejemplo, educacién, edad y afios de la empresa),
un vector Q/ de caracteristicas del estado de nacimiento (por ejemplo, ingreso per capita), la
tasa w,, de salarios en el estado y el sector donde opera la empresa, la tasa M; de migracion
del estado de nacimiento del empresario y un término de error.

Dado que nuestra principal variable de interés se mide a nivel del estado de
nacimiento, y debido a que los controles para las caracteristicas del estado de residencia
probablemente no capturen todos los factores que afectan el entorno de las microempre-
sas, también estimamos el siguiente modelo con efectos fijos para el afio de encuesta y el
estado de residencia:

Yiy=c+pI, +yQ, +§, +n M, +1, +Y e, @

donde S, es el efecto fijo para el estado de residencia, Y representa los efectos fijos
para el afio y los otros regresores son los mismos que fueron descritos anteriormente. Los
efectos fijos para el estado controlan todas las diferencias del estado de residencia del empre-
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sario. Dado que los efectos fijos también eliminan la mayor parte de la variacion de las tasas
de salarios de los estados y sectores, esa variable también se excluye de la ecuacion 2.

Comenzamos por analizar la inversion en capital en las empresas. Los Cuadros 5
y 6 presentan los resultados de las regresiones para hombres y mujeres, respectivamente.
La primera columna de cada cuadro presenta los resultados de una regresién de Minimos
Cuadrados Ordinarios (MCO), en la cual los errores se agrupan a nivel del estado de naci-
miento. Tanto para los hombres como para las mujeres, encontramos que la tasa de emi-
gracion del estado de nacimiento del empresario presenta una relacién positiva con el loga-
ritmo del capital invertido en la empresa. En el caso de los hombres, un aumento de una
desviacion estandar en la tasa de emigracion (0,036) se relaciona con un aumento de 16,5
puntos logaritmicos. En el caso de las mujeres, el efecto es ligeramente mayor (23 puntos
logaritmicos). La segunda columna de cada cuadro presenta los resultados que se obtienen
cuando la emigracion actual se instrumenta utilizando la tasa de migracion de fines de la
década de 1950. El efecto de la emigracién sigue siendo muy significativo para hombres y
mujeres y aumenta en magnitud, especialmente en el caso de los hombres. Sin embargo,
una vez que agregamos los efectos fijos para el afio y el estado de residencia a la regresion
con variables instrumentales (V1) (columna 3), los coeficientes disminuyen. En el caso de las
mujeres, el efecto de la emigracion se vuelve no significativo. En cuanto a los hombres, el
efecto contintia siendo significativo a un nivel de 0,05. El panel inferior de ambos cuadros
presenta las regresiones de la primera etapa. Las tasas de emigracion histéricas son un ins-
trumento bastante sélido, con r-cuadrados parciales en el rango de 0,60.

Luego dividimos la muestra en dos periodos de tiempo. La columna 4 exhibe los
resultados de las encuestas de 1992 y 1994, y la columna 5, los resultados de las encuestas
de 1996 y 1998. Para los hombres, el efecto de la migracion se aproxima a cero en los pri-
meros afos de la década y es positivo y significativo en la segunda mitad de la década. De
manera consistente con la idea de que las remesas se destinan a microempresas, la relacion
entre la emigracién y la inversién en empresas crece durante la década. En efecto, cuando la
muestra se divide por afio de encuesta, el efecto medido de la emigracién sobre la inversion
en empresas muestra una tendencia monétonamente creciente: -1,88 en 1992, 1,24 en
1994, 1,97 en 1996 y 5,63 en 1998 (los resultados no figuran en el cuadro). Sin embargo,
en el caso de las mujeres, no encontramos ninguna tendencia creciente a lo largo de la
década. Los resultados informados en el Cuadro 6 muestran que el efecto es mayor en los
dos primeros afios de encuesta que en los Ultimos dos. Tampoco existe una tendencia clara
cuando se realizan regresiones separadas para cada afio de encuesta. En la Gltima seccion,
especularemos sobre las explicaciones de estas diferencias.

Luego nos preguntamos si las remesas se relacionan con el uso de la mano de
obra en las empresas. Entre las empresas cuyos propietarios son hombres, el 27,5% contrata
al menos a un trabajador remunerado y el 17,5% al menos a un trabajador no remune-
rado. Entre las empresas cuyas propietarias son mujeres, los trabajadores no remunerados son
mucho més comunes: sélo el 15,5% de las empresas tienen al menos un trabajador remune-
rado, pero el 31,5% tiene al menos un trabajador no remunerado. ¢Existe una relacién entre
la emigracion y el uso de mano de obra en las empresas? El Cuadro 7 presenta las regresiones
con el logaritmo de las horas trabajadas por los trabajadores remunerados (mas uno), utili-
zando la especificaciéon que aporta la ecuacién (2), con los efectos fijos para el afio y el estado.
También se presentan los resultados de las regresiones con VI y MCO. En el caso de los hom-
bres, parece no existir ninguna relacién entre la emigracién y el uso de trabajo remunerado.
El efecto medido para las mujeres es mayor que para los hombres, pero aun asi se encuentra
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muy por debajo del nivel de significatividad de 0,10. No existen tendencias claras a lo largo de
la década. La migracién no tiene una relacién significativa con el uso de trabajo remunerado
ni en la primera ni en la segunda mitad de la década de los afios noventa.

Si encontramos una relacién positiva entre la emigracién y el logaritmo de las horas
trabajadas por trabajadores no remunerados (mds uno) en las empresa cuyas propietarias son
mujeres. El efecto es bastante sélido y tiene una magnitud muy similar en las regresiones con
VI'y MCO. Un aumento de una desviacién estandar en la tasa de emigracion se relaciona con
un incremento de casi 28 puntos logaritmicos. En las empresas cuyos propietarios son hombres,
el efecto medido es negativo, pero no significativo. Una vez mas, no existen tendencias claras
a lo largo de la década. La emigracion tiene una relacion significativa con el uso de trabajo no
remunerado en las empresas cuyas propietarias son muijeres tanto en el periodo inicial como en
el periodo posterior, y el efecto medido es de magnitud similar. Las regresiones para las horas
trabajadas también incluyen indicadores de la presencia de nifios de entre 0y 5,6y 12,y 13y
18 afios en el hogar. Tanto para hombres como para mujeres, el uso de trabajo no remunerado
presenta una sélida correlacién con la presencia de nifios de entre 13 y 18 afios en el hogar.

La emigracion se relaciona con un aumento en la inversion en capital y, al menos
en el caso de las mujeres, con un aumento en las horas trabajadas por empleados no remu-
nerados. Cabria esperar que ambos factores llevaran a una relacién entre la migracién y las
ganancias de los microempresarios. Resulta complicado estimar los retornos de los trabaja-
dores por cuenta propia debido al nivel de ruido en los datos de las ganancias y el amplio
rango de los stocks de capital. Las estimaciones paramétricas que imponen una forma fun-
cional pueden restar importancia a no linealidades significativas en las ganancias." En vistas
de ello, utilizamos densidades Kernel para analizar las utilidades. El Grafico 2a muestra las
densidades Kernel de las ganancias de los hombres nacidos en uno de los diez estados con
las menores tasas de emigracion en el periodo 1955-1959 y de los hombres nacidos en uno
de los diez estados con las mayores tasas de migracion durante el mismo periodo. Para que
los gréficos resulten mas legibles, sélo se presentan los datos de los individuos que ganan
menos de US$ 1.000 por mes. El Grafico 2b muestra las densidades Kernel de las mujeres
de los mismos dos grupos. En el caso de los hombres, existe un desplazamiento perceptible
hacia la derecha en las densidades de las ganancias entre los individuos nacidos en estados
de alta emigracion. Para las mujeres, las dos densidades parecen ser similares.

Como indican los datos del Cuadro 1, los estados de alta emigracién presentan, en
promedio, menores ingresos per capita que los estados de baja emigracién. Entre los hombres,
los individuos nacidos en uno de los estados de alta migracién presentan niveles de educacion
casi un aflo menores que los individuos nacidos en estados de baja migracién. En el caso de las
mujeres, la diferencia es de alrededor de medio afio en la misma direccién. Por ende, si todas
las otras variables se mantienen constantes, cabria esperar que las utilidades fueran mayores
en los estados de baja migracion. Luego analizamos las densidades de las ganancias contro-
lando algunas de las diferencias en las caracteristicas de los microempresarios. Para ello, pri-
mero realizamos una regresion de los logaritmos de las utilidades contra los mismos controles
de las caracteristicas de las empresas y los empresarios, pero sin controlar el stock de capital.
Los controles son los mismos que utilizamos en las regresiones de la inversion presentadas en
los Cuadros 5 y 6. Luego calculamos las densidades Kernel de los residuos de estas regresio-
nes, que figuran en los Gréficos 3a (hombres) y 3b (mujeres). En los célculos de los residuos,
el desplazamiento hacia la derecha es claro tanto para hombres como para mujeres. Estas
densidades respaldan la conexién entre el acceso a las redes de emigracion y la rentabilidad
de las empresas. Estos datos sugieren que la conexién con las redes de emigracion se relaciona
con los mayores niveles de ingresos entre los microempresarios de México.
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V. ConNCLUSIONES

Tanto la emigracién a Estados Unidos como los flujos de remesas que se
envian a México aumentaron drasticamente durante la década de los afios noventa. Si
las remesas se destinan a las microempresas, la relacion entre la emigracion y la inversion
en microempresas probablemente se haya fortalecido durante esta década. Los datos sin
elaborar y las regresiones sugieren que esto es exactamente lo que sucedié en las empresas
cuyos propietarios son hombres. El vinculo con las redes de emigracién tiene una relacién
positiva con el tamafo de las empresas en la ultima mitad de la década, pero no en la parte
inicial de la misma. Entre 1992 y 1998, el efecto medido de la emigracién sobre el capital
invertido aumenta en cada uno de los afios de encuesta.

El patrén es distinto para las mujeres. Aunque generalmente encontramos una
relacién positiva entre la emigracion y la inversién en empresas, el efecto es al menos igual
de importante en las etapas iniciales y posteriores de la década. No resulta del todo claro por
qué existe una diferencia entre ambos géneros. El tamafio de la muestra es mucho menor
para las mujeres, de modo que es posible que las diferencias simplemente sean més dificiles
de identificar en la muestra de las mujeres. Alternativamente, sefialamos que la década de
los afios noventa fue un periodo de fuerte crecimiento en la emigracion, pero también un
periodo de crecimiento en el regreso de los emigrantes. Antes de la década de los afios
noventa, los hombres tenian una probabilidad mayor de emigrar a Estados Unidos que las
mujeres. Por ende, es mas probable que los emigrantes que regresaron a comienzos de la
década de los afios noventa fueran hombres. Puede que el dinero destinado a empresas
dirigidas por las esposas de los emigrantes a comienzos de la década fuera utilizado por los
hombres que regresaron de Estados Unidos méas tarde en la misma década. Por desgracia,
los datos de la ENAMIN no nos permiten analizar esta posibilidad mas detenidamente.

En cuanto al uso de la mano de obra en las empresas, encontramos pocas prue-
bas de que la migracion se relaciona con un aumento en la demanda de trabajadores en las
microempresas. Entre las mujeres, encontramos sélidas pruebas de que existe una relacion
entre la emigracion y el uso de trabajadores familiares no remunerados. Sin embargo, no
encontramos pruebas de que esta relacién se haya fortalecido durante la década de los afios
noventa. Las densidades Kernel de las utilidades, ajustadas segun las caracteristicas medidas
como el nivel de educacién de los empresarios, sugieren que la emigracion se relaciona con
mayores utilidades de las microempresas. Aunque la dificultad para estimar las regresiones
de las utilidades limita las pruebas en este respecto, no caben dudas de que éste es uno de
los indicadores mas importantes del efecto de la emigracion.

En las encuestas donde se pregunta a los hogares de México cémo utilizan las
remesas, suele descubrirse que la gran mayoria de las remesas se destinan al consumo
actual. Los datos de la ENAMIN sugieren que estas encuestas subestiman el monto de
las remesas que se asigna a la inversion en microempresas o que las pequefias cantidades
(generalmente de alrededor del 5%) informadas en estas encuestas se acumulan a lo largo
del tiempo y tienen un efecto considerable en la inversiéon en las empresas. Recientemente
el Banco Interamericano de Desarrollo (BID) inicié proyectos en diversos paises de América
Latina que vinculan a los microprestamistas de los paises que envian emigrantes al exterior
con las empresas de transferencia de remesas de los paises que reciben emigrantes. Quizas
estos proyectos aporten pruebas adicionales del vinculo que existe entre las remesas y las
inversiones productivas en los paises que envian emigrantes al exterior.
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Nortas

! Mesnard y Ravallion [2005] utilizan un cambio de politicas en los paises de
destino de los emigrantes tunecinos como una fuente de variaciéon exdgena.

2 El andlisis de estas cuestiones aqui expuesto es relativamente informal. La
exogeneidad de las redes de emigracion y la seleccion de quién decide emigrar a Estados
Unidos se tratan de manera mas formal en Woodruff y Zenteno [2005].

3 El propésito de la emigracién no se encontraba entre las preguntas realizadas en
el censo, pero las caracteristicas de quienes emigran a Europa y sus hogares (por ejemplo,
la edad de los emigrantes y la educacion de los jefes de hogar) sugieren que la mayor
parte de la emigracion a Europa se debe a propositos educativos. Dado que la emigracion
a Estados Unidos representa el 95% de la emigracion total de México, los resultados
analizados en este articulo no se ven afectados por el hecho de concentrarnos en la
emigracion a Estados Unidos.

4 Gonzélez Navarro [1974] aporta datos sobre la cantidad de emigrantes registrados
en el programa Bracero por afio y estado. Los datos de la poblacion se estiman utilizando
una extrapolacién linear de los datos de los censos de poblacién de 1950 y 1960.

> Munshi [2003] demuestra la importancia de las redes de emigracion respecto de
la decisién de emigrar y las probabilidades de encontrar empleo en Estados Unidos.

6 La correlacion entre las tasas de emigracién en la época del programa
Bracero y el porcentaje del empleo en agricultura (0,07), comercio (-0,10), industria
manufacturera (-0,07) y servicios profesionales (-0,03) es baja y presenta un alto nivel
de no significatividad en todos los casos.

7 El hecho de que quienes no tienen empleo tengan una probabilidad mayor de
recibir remesas plantea la posibilidad de que las remesas permitan que algunos individuos
se mantengan fuera de la fuerza laboral. Si las remesas llevan a los trabajadores por cuenta
propia mas marginados a tomar la decisiéon de mantenerse fuera de la fuerza laboral, las
remesas podrian estar relacionadas con mayores niveles de inversién promedio simplemente
porque truncan el extremo inferior de la distribucién de los niveles de inversion. Woodruff y
Zenteno [2005] informan resultados de regresiones que revelan que la emigracion no tiene
ningun efecto sobre las tasas generales de trabajadores por cuenta propia.

8 Para las regresiones, la muestra se limita a individuos de entre 18 y 65 afios que
actualmente residen en una ciudad con mas de 100.000 habitantes. Los individuos nacidos
fuera de México también se eliminan de la muestra. Los criterios de la muestra siguen
los mismos criterios utilizados en las regresiones de la inversién en microempresas que se
informan a continuacion. Todos los errores estadndar se ajustan por agrupamiento en base a
grupos que representan el estado de nacimiento del individuo.

o Se obtuvo una pequefia cantidad de observaciones -menos de 10- en seis estados
adicionales. Estas observaciones se eliminan cuando la muestra se limita a los estados que
se encuentran presentes en las cuatro encuestas.

210 INTEGRACION Y COMERCIO N° 27 - Jurio-DiciemBrE 2007



0 Para el trabajo remunerado y no remunerado, consideramos el logaritmo de las
horas trabajadas mas uno, ya que muchas empresas no emplean trabajadores, ya sean
remunerados o no remunerados.

" Véase Woodruff y Zenteno [2005] para acceder a regresiones paramétricas de las
utilidades utilizando los datos de la ENAMIN de 1998.

N° 27 - Jurio-DiciemBrE 2007 INTEGRACION Y COMERCIO 211



Cuadro 1

DATOS A NIVEL ESTADUAL

Hogares con emigrantes % de residentes que Remesas per PIB per capita
a otros paises emigraron anualmente,  capita en 1995 en 1995
entre 1995 y 2000 (%) 1955-1959 en US$ en US$
(M (2) 3) 4)
Regidn fronteriza:
Baja California 2,65 0,84 14,75 1.912
Baja California Sur 1,56 0,84 11,81 1.947
Coahuila 3,08 2,75 31,12 2.058
Chihuahua 4,80 3,38 23,04 2.062
Nuevo Leén 2,65 2,66 10,82 2.586
Sinaloa 4,09 0,46 45,20 1.195
Sonora 1,89 0,53 13,32 1.803
Tamaulipas 3,62 0,88 18,46 1.623
3,04 1,54 21,06 1.898
Region central:
Distrito Federal 2,05 0,10 23,10 3.823
Guerrero 7,56 1,32 76,89 796
Hidalgo 8,62 0,26 33,85 966
Estado de México 3,24 0,57 13,76 1.205
Morelos 8,74 0,79 90,58 1.263
Oaxaca 5,47 0,83 49,32 653
Puebla 4,55 0,30 38,47 1.006
Querétaro 6,18 1,44 56,61 1.817
Tlaxcala 3,20 0,52 24,88 823
551 0,68 45,27 1.372
Regidn histdrica:
Aguascalientes 9,01 3,22 132,59 1.728
Colima 6,82 1,34 56,08 1.600
Durango 9,28 5,49 53,48 1.329
Guanajato 11,40 4,06 85,41 1.062
Jalisco 8,16 1,99 77,87 1.479
Michoacén 13,02 3,06 154,19 901
Nayarit 8,39 0,81 64,20 914
San Luis Potosi 8,67 2,49 54,49 1.094
Zacatecas 15,12 5,94 85,64 878
9,99 3,16 84,88 1.221
Regidn sureste:
Campeche 1,05 0,01 5,69 2.341
Chiapas 0,94 0,00 5,50 678
Tabasco 0,71 0,20 1,87 951
Quintana Roo 0,90 0,02 6,95 2.437
Veracruz 3,66 0,04 11,31 912
Yucatén 1,26 0,18 7,35 1.159
1,42 0,08 6,44 1.413

Notas: Las columnas 1y 2 se calcularon utilizando datos del censo de poblacién de 2000. La columna 4 incluye
participantes registrados en el Programa Bracero entre 1955 y 1959, de Gonzélez Navarro [1974]. La columna 4 es
una estimacion del Banco de México. Los datos del PIB se obtuvieron del sitio virtual del INEGI.
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Cuadro 2

PORCENTAJE DE INDIVIDUOS RECEPTORES DE REMESAS

Todos los individuos Hombres Muijeres
No tienen empleo 1,59% 1,61% 1,59%
Trabajadores asalariados 0,65% 0,43% 1,01%
Trabajadores por cuenta propia 1,03% 0,68% 1,76%

Fuente: Censo de Poblacion de México [2000].

Cuadro 3

RECEPCION DE REMESAS

Muestra a . Muestra 2 .
Sélo migrantes Sélo migrantes
Gl 2 internos i i internas
(Hombres) (Muijeres)
(1) (2) (3) (4)

Tasa de emigracion en el estado 334 449 11,12 12,82
de residencia 2,69) (3,32) (5,40) (5,79
Tasa de emigracion en el estado 2,58 3.27 447 568
de nacimiento (3.32) (3.96) (4,83) (7.28)
Variable que indica si el individuo 0,05 0,09
es migrante interno (1,31) (1,33)
Cantidad de observaciones 827.656 278.778 913.490 312.079
% de la muestra que recibe remesas 0,63 0,69 1,40 1,51
Pseudo R-cuadrado 0,036 0,035 0,035 0,027

Notas: Valores t entre paréntesis. Los errores estandar de la tasa de emigracion en el estado de residencia se
ajustan por agrupamiento a nivel del estado de residencia, y los errores estandar de la tasa de emigracién del
estado de nacimiento se ajustan por agrupamiento a nivel del estado de nacimiento. Todas las regresiones
también incluyen 6 variables de indicadores de escolaridad y 9 de edad.
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Cuadro 5a

RESULTADOS DE LAS REGRESIONES - HOMBRES

Logaritmo del costo de reposicién del capital invertido

1992-1994 1996-1998

MCO \% \ \% \
(1) (2) (3) (4) (5)
Variables a nivel estadual:
Tasa de emigracion en el estado 4,64 7,03 2,60 -0.38 3,29
de nacimiento (4,45) (4,13) 2,02) 0,17) (1,83)
Efectos fijos para el estado No No Yes Yes Yes
Controles para el sector Yes Yes Yes Yes Yes
Cantidad de observaciones 15387 15387 15387 6491 7427
R-Cuadrado 0,282 0,281 0,301 0,289 0,324

Cuadro 5b

PRIMERA ETAPA DE LAS REGRESIONES CON VI

Tasa de emigracion del estado de nacimiento del empresario

1992-1994 1996-1998

MCO \Y v \Y v

(1) () (3) (4) (5)

1,54 1,85 1,91 1,81

Tasa de emigracion 1955-1959

(5,74) (8,92) (7,95) (9,92)

Efectos fijos para el estado No Yes Yes Yes

Efectos fijos para el afio No Yes Yes Yes

Controles para el sector Yes Yes Yes Yes
Cantidad de observaciones 15387 15387 6491 7427
R-cuadrado parcial del instrumento 0,56 0,60 0,62 0,60

Notas: Valores t entre paréntesis. Los errores estandar se corrigen por agrupamiento al nivel del estado de
nacimiento. La muestra se limita a propietarios de entre 22 y 60 afios que trabajan 35 o mas horas por sema-
na. Las regresiones también incluyen las siguientes variables que miden las caracteristicas individuales de la
empresa y el propietario: afios de escolaridad y su valor al cuadrado, experiencia calculada como "experiencia
de 6 afios", afos de la empresa y su valor al cuadrado, una variable ficticia que indica que la empresa se
fundé en los ultimos 6 meses, una variable ficticia que indica que el propietario posee mas de una empresa y
el logaritmo del ingreso per capita en el estado de nacimiento del propietario.
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Cuadro 6a

RESULTADOS DE LAS REGRESIONES - MUJERES

Logaritmo del costo de reposicién del capital invertido

1992-1994 1996-1998

MCO VI VI \Y| \|
M () (3) (4) (5)

Variables a nivel estadual:
Tasa de emigracion en el 6,53 7,30 4,37 6,11 4,31
estado de nacimiento (4,37) (4,06) (1,33) (1,92) (1,25)
Efectos fijos para el estado No No Si Si Si
Efectos fijos para el afio No No Si Si Si
Controles para el sector Si Si Si Si Si
Cantidad de observaciones 4046 4046 4046 1409 2013
R-cuadrado 0,148 0,147 0,203 0,221 0,191

Cuadro 6b

PRIMERA ETAPA PARA REGRESIONES CON VI

Tasa de emigracion del estado de nacimiento del empresario

1992-1994 1996-1998

MCO \Y \Y \% \Y
(M () (3) (4) (5)
1,67 1,82 1,926 1,788
Tasa de emigracion 1955-1959
(6,15) (8,47) (6,58) (11,12)
Efectos fijos para el estado No Yes Yes Yes
Efectos fijos para el afio No Yes Yes Yes
Controles para el sector Yes Yes Yes Yes
Cantidad de observaciones 4046 4046 1409 2013
R-cuadrado parcial del instrumento 0,59 0,59 0,61 0,62

Notas: Valores t entre paréntesis. Los errores estandar se corrigen por agrupamiento al nivel del estado de
nacimiento. La muestra se limita a propietarios de entre 22 y 60 afios que trabajan 35 o mas horas por sema-
na. Las regresiones también incluyen las siguientes variables que miden las caracteristicas individuales de la
empresa y el propietario: afios de escolaridad y su valor al cuadrado, experiencia calculada como "experiencia
de 6 afios", afos de la empresa y su valor al cuadrado, una variable ficticia que indica que la empresa se
fundé en los ultimos 6 meses, una variable ficticia que indica que el propietario posee mas de una empresa y
el logaritmo del ingreso per capita en el estado de nacimiento del propietario.
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Grafico 1

TASA DE EMIGRACION POR ESTADO

Porcentaje de hogares
con emigrantes
en Estados Unidos,
1995-2000

[ 82a152(9)
[ 132a82(12)
[ Jo7a32(11)

Nota: La tasa para el Distrito Federal es del 2,05%.
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esumen

Este articulo analiza los esfuerzos de las instituciones financieras para nivelar la relacion
entre la intermediacion financiera y las transferencias de remesas. El impacto de las
remesas familiares ha sido resaltado como un factor importante que ayuda al desarrollo,
principalmente en lo relacionado con la distribucion de la riqueza y las mejoras en general
de la calidad de la vida de las personas. Mis recientemente, las recomendaciones de politica
han enfatizado la importancia de relacionar las remesas a la intermediacion financiera
como una estrategia que ayude a aprovechar el impacto del desarrollo producido por estos
ingresos. Este trabajo intenta identificar las tendencias emergentes en el mundo de las
finanzas y las remesas que potencialmente contribuyen a profundizar la conexidn entre
las remesas y el desarrollo frente a la intermediacion financiera. Constituye un andlisis de
estudio de caso sobre nueve instituciones financieras y se focaliza en tres indicadores bdsicos:
la habilidad institucional para proveer transferencias de remesas a sus respectivos clientes y
la comunidad; la oferta de servicios de remesas a bajo costo, y la complementacion de los
servicios de transferencias de remesas con otros servicios financieros.

L. INTRODUCCION

El objetivo de este informe es analizar los esfuerzos de las instituciones financieras
para apalancar la relacién entre la intermediacion financiera y las transferencias de remesas.
El efecto de las remesas familiares ha sido remarcado en la bibliografia por la importancia que
tiene para el desarrollo. Un efecto sobre el desarrollo es aquél que involucra cuestiones rela-
cionadas con la distribucién de la riqueza y con mejoras generales en la calidad de vida de la
poblacién. Méas recientemente, las recomendaciones de politica han enfatizado la importan-
cia de vincular las remesas a la intermediacion financiera como una estrategia para encauzar
el efecto de tales ingresos hacia el desarrollo. Se esgrime que la intermediacién financiera de
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los flujos de remesas puede proveerle, tanto a los que envian remesas como a los receptores,
acceso a la acumulacién de activos, la cual -al igual que la educacién y la salud- es esencial
para alcanzar el desarrollo (Orozco y Hamilton [2005]; Robinson [2004]).

En términos practicos, la nocién de que la intermediacion financiera de remesas
puede conducir al desarrollo esta basada en el concepto de que el dinero transferido a
través de instituciones financieras prepara el terreno para que aquellos que envian o son
receptores de remesas puedan tener acceso a otros productos y servicios financieros, a los
cuales no podrian tener acceso de otra manera. La provision del servicio de transferencia
de remesas se convierte en un vehiculo para que los bancos tengan contacto con aquellos
receptores no bancarizados -o bien receptores con intermediacion financiera limitada- y
la relacion resultante entre el banco y el receptor le brinda a este ultimo potenciales opor-
tunidades de establecer historiales de crédito, sacar ventaja de planes de ahorro de salud
y educacion, entre otras inversiones. Los intermediarios pueden inclusive desarrollar pro-
ductos y servicios que toman en cuenta de manera especifica a quienes envian o reciben
remesas, tal como lo demostraremos en este trabajo.

De hecho, un andlisis comparativo de paises realizado recientemente ha demos-
trado que, en los paises donde los intermediarios financieros estan mas desarrollados, la renta
percibida por los pobres mejora ain mas que la de aquellos que no son pobres, demos-
trando asi la importante funcién que tienen los intermediarios financieros en la reducciéon
de la desigualdad del ingreso (Beck, Demirglic-Kunt y Levine [2004]). Mds aun, la pobreza
y el bajo nivel de desarrollo en América Latina estan relacionados con la baja penetracion y
el bajo alcance de las instituciones financieras. Por ejemplo, aproximadamente un tercio de
la poblacién mexicana, el 20% de los guatemaltecos y el 10% de los nicaraglienses tienen
cuentas bancarias. Existen muchas razones que explican la baja penetracion de los intermedia-
rios financieros en América Latina, incluidos la baja disposicién de las instituciones financieras
a asumir el riesgo de realizar operaciones con el ciudadano promedio, la desconfianza en el
sistema bancario y el conocimiento limitado sobre el funcionamiento de los bancos y sobre las
oportunidades que los mismos pueden ofrecer para la acumulacién de activos, entre otros.

Aunque escape al alcance de este trabajo remitirnos a las cuestiones relacionadas
con las fallas del mercado, la intencién es destacar algunos de los esfuerzos actuales que las
instituciones financieras han puesto en marcha para insertarse en el mercado de transferen-
cia de remesas en las comunidades receptoras vy, asi, lograr aumentar la participacién de los
individuos bancarizados en América Latina.

Este trabajo intenta identificar las tendencias emergentes en lo que respecta al
mundo de las finanzas y las remesas que pueden potencialmente resultar en una profundiza-
cion de la conexion entre las remesas y el desarrollo en presencia de intermediacion financiera.
¢Estan participando las instituciones financieras bancarias y no bancarias en las transferencias
de remesas y, al mismo tiempo, ofreciendo otros servicios financieros a los receptores? ¢ Cudl
es la magnitud de esta tendencia? Adicionalmente, ¢hasta qué punto y como esté la comuni-
dad donante internacional involucrada en encauzar las remesas hacia el desarrollo?

Este trabajo es un andlisis de estudios de caso que analiza a nueve institucio-
nes financieras, focalizdndose en tres indicadores basicos: la capacidad institucional para
proveer transferencias de remesas a sus clientes y a la comunidad, para ofrecer servicios
de remesas a bajo costo y para complementar los servicios de transferencias con otros
servicios financieros. Una conclusién importante del andlisis sugiere que el alcance de la
distribucion -de transferencia de remesas y servicios financieros complementarios- de una
institucion depende de sus recursos institucionales y de su presencia en la comunidad. Lo
que es mas, cuando se observa la influencia de bajos costos de transaccion, pareceria que
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ésa no es la prioridad. Sin embargo, hasta cierto grado, muchas instituciones si ofrecen
otros servicios financieros, como cuentas de ahorro, aunque la mayoria no cuenta con
una estrategia sistematica de comercializacion para estos productos financieros que logre
orientarlos hacia los receptores de remesas.

La Seccion Il del trabajo analiza el abanico de cuestiones politicas que vincu-
lan las remesas con el desarrollo. Aunque ésta no sea una lista exhaustiva, destaca los
aspectos més relevantes. La Secciones Il y IV analizan estas nueve instituciones mirando
los indicadores, los cuales estan descritos en el trabajo. Este trabajo también examina las
acciones que esté llevando a cabo la comunidad donante en esta area. Muchos donantes
enfatizan la importancia de apalancar las remesas para el desarrollo. Sin embargo, sélo
existen unas pocas instituciones invirtiendo en este campo.

En el trabajo se concluye que para lograr mejorar la capacidad de las institucio-
nes financieras para trabajar en este campo es importante prestar atencién a la asistencia
técnica para cooperativas de ahorro y crédito pequefias sobre el fortalecimiento de sus
capacidades de comercializacion y desarrollo de productos.

11, CUESTIONES POLITICAS SOBRE LAS REMESAS

Dentro del contexto de una dindmica y realidades variables en América Latina
y el Caribe, existen importantes alternativas de desarrollo a considerar. Las remesas’ cons-
tituyen un flujo financiero muy importante en zonas rurales de América Latina. Republica
Dominicana, El Salvador, Guatemala, Guyana, Haiti, México y Nicaragua son todos paises
donde por lo menos un cuarto de las remesas va hacia sus zonas rurales. Si se les dedica la
atencion adecuada, las remesas pueden transformarse en una de las formas mas importan-
tes de ahorro externo vigorizante para una economia.

Las actividades financieras de los emigrantes bajo la forma de remesas tienen
un efecto mas complejo de lo que generalmente se percibe. Sin embargo, es importante
reconocer que si bien los principales receptores de las remesas son los individuos mas
pobres, las remesas por si solas no son una solucién a las limitaciones estructurales de
la pobreza. En muchos casos, sino en la mayoria, las remesas son un alivio temporal
para la pobreza de una familia, pero rara vez la proveen de una via permanente hacia la
seguridad financiera. Para esto son necesarias reformas estructurales en relaciéon con la
desigualdad en América Latina asi como también politicas especificas para la integracién
y la democracia financiera, tanto para los hogares que envian dinero como para los que
lo reciben (Orozco [2004]). Por lo tanto, las variadas relaciones que entablan las comu-
nidades emigrantes con su pais de origen demandan estrategias que tengan un efecto
directo sobre cuestiones relacionadas con la reduccién de los costos de transaccion, con
el apalancamiento del potencial de capital de las remesas enviadas a través del sistema
bancario y financiero, con la promocién del turismo, el comercio de bienes "nostélgicos"
y la inversién y con el establecimiento de politicas estatales destinadas a tratar la didspora
del pais. La siguiente es una descripcion de las oportunidades y las cuestiones politicas:

POLITICA DE ALCANCE A LA DIASPORA

Una politica de alcance dirigida a la comunidad que reside en el exterior es clave
para cualquier estrategia econémica de un pais que envia emigrantes a otros paises. Este
deberia ser el primer paso al momento de tratar los vinculos con la comunidad emigrante.
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REDUCCION DE COSTOS

Los costos de transferencia del envio de remesas -comisién incurrida por el uso de
intermediarios- contintian siendo una gran preocupacion para los inmigrantes, los organismos
publicos y otros actores involucrados en el proceso. El envio de dinero a los paises de origen
implica un costo de entre el 4 y el 10% de los fondos enviados. Sin embargo, las transferencias
de dinero se estan volviendo cada vez menos costosas, debido a que existen opciones para
reducir costos que permiten realizar transferencias en forma mas directa, como la formacién
de alianzas estratégicas entre empresas de transferencia de dinero y bancos y entre bancos de
América Latina y América del Norte, o el uso de tecnologias de tarjetas de débito.

BANCARIZACION DE LOS INDIVIDUOS NO BANCARIZADOS

Mucha gente en las sociedades receptoras de remesas no tiene acceso al sis-
tema bancario formal. Por ejemplo, en El Salvador, sélo dos de cada diez personas tienen
acceso a cuentas bancarias. Los efectos de no poseer cuentas bancarias incluyen una
mayor susceptibilidad a los costos de transaccién mas elevados y la falta de oportunidades
para establecer registros crediticios y obtener otros beneficios brindados por las institucio-
nes financieras. Las remesas son una fuente de financiamiento alternativa ante la ausencia
de un sistema bancario y proveen a los receptores de capital para diferentes formas de
inversién, seguro y ahorro precautorio. Las instituciones microfinancieras (IMF) y las coo-
perativas de crédito en los paises receptores de remesas han demostrado su potencial para
responder al crecimiento en la demanda de transacciones financieras.

INVERSIONES E INCENTIVOS A LAS MICROEMPRESAS

Distintos estudios han mostrado que, en promedio, se ahorra e invierte aproxi-
madamente un 10% de las remesas recibidas y un cierto porcentaje de la poblacién tiene
la posibilidad de usar su dinero para realizar una actividad empresaria. Tanto el sector pri-
vado como los actores del desarrollo pueden ingresar a la actividad como socios crediticios
de esos inversionistas potenciales. El efecto resultante es la provision de crédito respal-
dado por remesas en las comunidades locales, las cuales carecen de redes de produccion y
mercados activos. Atar las remesas a los micropréstamos ofrece un potencial de desarrollo
que permite el fortalecimiento de los mercados locales.

ASOCIACIONES LOCALES COMO AGENTES DEL DESARROLLO

Las actividades filantropicas de las asociaciones locales como agentes tienen
potencial de desarrollo. Parte del trabajo para el desarrollo econémico y de infraestructura
llevado a cabo por estas asociaciones representa una oportunidad para que los agentes
del desarrollo sean socios en el desarrollo local. Los gobiernos pueden trabajar con organi-
zaciones internacionales y asociaciones locales para disefiar en forma conjunta proyectos
de generacion de ingresos para sus comunidades locales.

TuRrISMO

A pesar de que un porcentaje significativo de inmigrantes visitan sus paises de
origen como turistas, no existe atin ninguna politica de turismo orientada hacia las didspo-
ras. La ausencia de tal politica refleja no sélo una negligencia por parte del gobierno, sino
también una oportunidad perdida. Los gobiernos y el sector privado pueden participar en
empresas conjuntas para ofrecer a sus didsporas paquetes turisticos para visitar sitios tra-
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dicionales y no tradicionales a fin de redescubrir y descubrir, respectivamente, sus paises
de origen. Ellos pueden realizar también alianzas de inversion con didsporas interesadas en
formar parte de empresas conjuntas en el sector del turismo.

COMERCIO DE BIENES NOSTALGICOS

Existe una demanda significativa de bienes nostélgicos y muchos de las peque-
fias empresas creadas por didsporas estan basados en la importacion de tales bienes. Los
gobiernos, las agencias de desarrollo y el sector privado, particularmente las empresas de
artesanos locales, se encuentran ante una oportunidad natural de fortalecer sus habilidades
productivas y de comercializacion por medio de la colocacién de sus productos a través de
pequefas empresas étnicas en América del Norte, donde existe demanda para ellos.

Se haniniciado algunos esfuerzos en paises como Ecuador, El Salvador, Guatemala,
Guyana, Jamaica y México, ya sea por gobiernos u organizaciones privadas, que general-
mente son resultado de la colaboracién internacional entre los actores involucrados. Estos
ejemplos muestran progreso y éxito en enfoques innovadores para la venta cruzada entre
los servicios de transferencias de remesas y otros productos financieros. Quizas atin mas
importante es el hecho de que estos esfuerzos sientan las bases para el establecimiento de
mecanismos que puedan aplicarse en otros lugares, particularmente en comunidades donde
este abanico de alternativas financieras nunca estuvo disponible.

Este informe analiza una gama de esfuerzos que tienen lugar y su relacién con los
servicios de transferencias de remesas. Las conclusiones de este trabajo se obtuvieron a través
del andlisis de datos y de las entrevistas con representantes clave de las organizaciones aqui
descriptas. La seleccién de instituciones esta basada en una revisiéon de mas de cuarenta insti-
tuciones financieras de América Latina que ofrecen transferencias de remesas. La eleccién de
estas instituciones se centrd en su tamafo, ubicacion e interés en el mercado de remesas.

III. REMESAS E INTERMEDIACION FINANCIERA

En 2006, América Latina recibié mas de US$ 60.000 millones en concepto de
remesas desde Estados Unidos, Japdn, Europa, Canadd e incluso América Latina. Los costos
de transferencia del envio de remesas -cargos incurridos por el uso de intermediarios- con-
tindan siendo una gran preocupacién para los inmigrantes, organismos publicos y otros
actores involucrados en el proceso. El envio de dinero a los paises de origen implica un costo
de entre el 4% y el 10% de los fondos enviados (Orozco [2003]). Sin embargo, las opciones
para reducir costos -como la formacion de alianzas estratégicas entre empresas de transfe-
rencia de dinero y bancos y entre bancos de América Latina y América del Norte y el uso
de tecnologias de tarjetas de débito- permiten realizar transferencias més directas, de modo
que las transferencias de dinero se estan volviendo menos costosas (Orozco [2006]).

Ademads de las preocupaciones respecto de los elevados costos de transferencia,
sucede que muchos individuos en las sociedades receptoras de remesas no tienen acceso
al sistema financiero formal: por ejemplo, en El Salvador sélo dos de cada diez individuos
tienen acceso a cuentas bancarias. Los efectos de no tener cuentas bancarias incluyen una
mayor susceptibilidad a los costos de transferencia mas elevados y la falta de oportunida-
des para establecer antecedentes de crédito y obtener otros beneficios brindados por las
instituciones financieras. Las remesas son una fuente de financiamiento alternativa ante la
ausencia de un sistema bancario y proveen de capital a los receptores por diferentes formas
de inversion, seguros y ahorros precautorios.
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Dado que las remesas se vinculan con la intermediacién financiera de las insti-
tuciones microfinancieras, las cooperativas de crédito y los bancos de los paises recepto-
res de remesas tienen la posibilidad de responder a la creciente demanda de transaccio-
nes financieras. Para comprender cémo la intermediacién financiera puede apalancar el
papel de las remesas en el desarrollo, es importante analizar los indicadores basicos que
demuestran la relacién entre remesas e intermediacion financiera. Este trabajo identifica
tres indicadores basicos, a saber: la cobertura del mercado de remesas, la provisién de
transferencias de remesas a un costo competitivamente bajo y la disponibilidad de servi-
cios financieros. Estos indicadores son poco significativos, ya que existen otros factores
que deberian considerarse a la hora de medir el éxito de las instituciones financieras
respecto del apalancamiento de remesas para expandir la intermediacion financiera. Sin
embargo, dichos indicadores se presentan como un criterio minimo para la consideracion
del vinculo entre las remesas y las finanzas.

A. Cobertura de los servicios del mercado de remesas. La institucion provee
operaciones de transferencia de remesas a sus clientes o miembros, asi como a las comu-
nidades donde operan sus sucursales.

B. La transferencia de remesas a bajo costo. La institucién busca ofrecer un
producto a un precio competitivo, de modo que sea atractivo para los remitentes y recep-
tores. Al mismo tiempo, los menores costos de transaccion implican una mayor cantidad
de dinero disponible para los emigrantes y los hogares receptores de remesas.

C. Servicios financieros accesibles. La institucion comercializa, disefia y provee
a los receptores de una serie de variadas opciones de productos, como cajas de ahorro,
créditos, seguros y fondos de pensiones.

Los indicadores se analizaron observando nueve instituciones financieras, entre
ellas bancos, cooperativas de crédito, instituciones microfinancieras y organismos regula-
torios. Este andlisis preliminar revela que existen factores clave que definen la capacidad
de las instituciones financieras de apalancar las remesas, lo cual incluye los recursos de
la institucién y su presencia en la comunidad. En otras palabras, ¢la institucion posee los
recursos financieros necesarios asi como los conocimientos de la comunidad a la que pro-
vee -y la reputacion en ella- para facilitar su entrada en el mercado de transferencia de
remesas? A continuacién figura la lista de las instituciones analizadas para este trabajo.
Esta lista incluye instituciones en paises donde existe una presencia considerable de reme-
sas, como México, Guatemala, El Salvador y Ecuador, asi como Paraguay, donde los flujos
intrarregionales son muy importantes para la economia local. La lista también incluye
otros paises donde las instituciones financieras operan como pagadoras de remesas y bus-
can proveer servicios financieros, como Haiti, Reptblica Dominicana y Jamaica.

COBERTURA DE LOS SERVICIOS DEL MERCADO DE REMESAS

En términos de cobertura, los bancos tipicamente formaran una sociedad con un
proveedor de servicios de transferencia de remesas que se encuentre lo suficientemente bien
posicionado en la comunidad desde donde se envian las remesas y en la comunidad que las
recibe. El Banco Industrial (Bl) establecié una alianza con el King Express, una empresa de
mensajeria y 6rdenes de pago con base en Estados Unidos. El Bl, uno de los bancos privados
mas grandes de Guatemala, actiia como complemento del King Express ofreciendo servicio
de valor agregado. A través de esta alianza, los remitentes pueden dirigirse al King Express
y comprar una orden de pago, que se pagara de inmediato a los beneficiarios en Guatemala
luego de que se presenten el documento y un formulario de identificacion.
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El Bl promueve el servicio comercializando la inmediatez con la que se cobra
la orden de pago, el hecho de que no sea necesario tener una cuenta con el banco y la
oferta de un mejor tipo de cambio de mercado. Las estrategias de comercializacion inclu-
yen correspondencia directa, publicidad abierta, sorteos en ocasiones como Navidad y
Dia de la Madre y participaciéon en eventos en las comunidades donde tiene sucursales.
El King Express es responsable de la comercializacion en Estados Unidos, donde utiliza su
gran base de datos para la comercializacién a través de la correspondencia directa. El King
Express también tiene una relacion estrecha con la comunidad, por medio de la partici-
pacion en muchos eventos sociales en restaurantes y clubes frecuentados por latinoame-
ricanos. También organiza promociones en fraternidades guatemaltecas en ciudades con
mucha poblacién como Chicago, Miami, Nueva York y diversas areas de California.

Ademas de estas astutas técnicas de comercializacion, el mecanismo en si resulta
atractivo para los usuarios en gran medida debido a la amplia presencia de los puntos de
venta de El King Express en Estados Unidos y la red nacional del Bl de més de 850 puntos
de servicio (sucursales, terminales, cajeros automaticos, etc.). Una encuesta realizada a 200
clientes receptores de remesas del Bl demostré que la mayoria retira el dinero en zonas urba-
nas y que el 80% de los receptores son mujeres. Aunque el retiro promedio es de US$ 250,
el 46% recibe menos de US$ 150 por mes.

La alianza con el King Express para la transferencia de remesas ha sido muy exitosa: el
Bl promedid las 200.000 transacciones por mes y 90.000 de sus afiliados utilizaron el servicio.

El Banco del Ahorro Nacional y Servicios Financieros (BANSEFI) es un programa
del gobierno mexicano que tiene el mandato de incrementar los servicios y productos
financieros disponibles para la poblacién mexicana, particularmente para aquellos mexi-
canos con ingresos bajos. El BANSEFI creé un fondo de bancos populares, instituciones
microfinancieras y cooperativas de crédito para que actien como distribuidoras de reme-
sas. El BANSEF| estableci6 acuerdos con empresas como GiroMex y Dolex, y ha extendido
sus sociedades a Vigo, MoneyGram, El Camino Transferencias, ViaAmericas y Moneyda.
EI BANSEFI también trabaja con el US Bank y planea expandir sus acuerdos a otras comu-
nidades y bancos nacionales. En septiembre de 2004 los Bancos de la Reserva Federal y el
Banco de México anunciaron dos nuevos desarrollos en el servicio Internacional FedACH
México que van a generar menores costos de transaccién para los pagos electrénicos
enviados a México, y que creardn un canal de distribucién sumamente expandido para las
transferencias bancarias en México. La red de distribuciéon mejorara con la participacion
del BANSEFI, que proveerd un canal de distribucién sumamente expandido en México
para realizar transferencias interbancarias desde Estados Unidos.

El BANSEFI ofrece productos financieros e intenta infundir a los individuos
algunos conocimientos sobre la cultura financiera. También estd trabajando con otras
instituciones para ensefiar a los individuos los beneficios de usar el sistema de transfe-
rencias entre cuentas bancarias. Las cooperativas de ahorro y crédito estdn comenzando
a desempefar un papel activo en el mercado. Junto con el BANSEFI, 69 cooperativas
de ahorro y crédito han creado una alianza comercial llamada L@Red de la Gente. Esta
alianza ha permitido que las cooperativas de ahorro y crédito participaran en la red de
distribucion de remesas a través de contratos negociados por el BANSEFI. De acuerdo
con este sistema, los miembros de L@Red de la Gente ofrecen servicios de transferencia
de remesas principalmente en zonas urbanas y rurales de bajos ingresos que tuvieron
una emigracion significativa hacia Estados Unidos y que no cuentan con la cobertura del
sistema financiero formal.
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En cuanto a la comercializacion, el Instituto de los Mexicanos en el Exterior de
la Secretaria de Relaciones Exteriores de México y el BANSEFI invitan a bancos como el
US Bank, el Wells Fargo, el Bank of America, el HSBC y el Citigroup a analizar las remesas
y otros servicios con las asociaciones locales lideres. Luego cada de uno de los bancos
seguird trabajando con las asociaciones locales, las invitard a la sucursal, les permitira
observar a sus empleados hispanoparlantes y las hara sentir a gusto. La transmisién oral
ha sido efectiva en Estados Unidos y resulto ser la mejor estrategia en México. A media-
dos de marzo de 2004, el BANSEFI abrié una sede en el Consulado General de México
en Chicago como un programa piloto de comercializacion. La sede distribuye informacién
sobre las remesas y otros productos del BANSEFI.

Aliigual que el Bl y el BANSEFI, el Banco Solidario (BSol) ha formado alianzas estra-
tégicas con bancos internacionales a lo largo de Espaiia, Italia, Bolivia y Perd, y pronto lo hara
en Estados Unido. Asi el BSol comercializé la transferencia de remesas y otros de sus servicios
bancarios bajo el nombre de Enlace Andino. En Espafia, el BSol tiene alianzas con seis bancos
populares (cajas) y un banco comercial. A principios de 2003, el BSol comenzé a trabajar con
su primer banco, el Caja Murcia, que se encuentra en una zona con alta concentracién de
ecuatorianos. En la primavera septentrional de 2003, inicié operaciones mas formales con el
Caixa y el Caja Madrid, y luego llego a realizar acuerdos con el Bancaja, el Monte Caja de
Huelva y Sevilla, el Caixa Catalunya y el Banco de Valencia. En Italia, el BSol recientemente
comenz6 a trabajar con el Banca Popolare di Milano, el Banca Sella y el Banca Iccrea. Las
alianzas del BSol con las cajas espafiolas y las bancas italianas permiten que los clientes tengan
acceso a aproximadamente 9500 puntos de venta para enviar dinero en Europa.

Otro de los organismos que forman parte del Enlace Andino, la alianza multire-
gional del BSol, es el Banco Solidario de Bolivia, que tiene 34 puntos de venta, y en Peru el
BSol ha comenzado a trabajar con MiBanco. Mientras tanto, el BSol estd recibiendo asisten-
cia de Accion Internacional para replicar su exitoso modelo europeo a través de una alianza
con Citibank en Estados Unidos. En Ecuador, el BSol ha creado una red de 15 cooperativas
nacionales, que provee 110 sitios donde los clientes pueden recibir remesas. El BSol centra la
comercializacion en sus canales de distribucion, aunque también utiliza publicidades de radio
y televisién centrandose en el precio y el servicio. La transmisién oral también es comun alli.

Por otro lado, el Banco Salvadorefio (BSal) esencialmente ha creado su propia alianza
internacional ofreciendo productos de remesas a través de su filial estadounidense, el BancoSal
Inc. En su plan estratégico, formulado en 2002, el banco determina que existe un importante
nicho en Estados Unidos y establece como una de sus prioridades la llegada al segmento de sus
compatriotas. A nivel bancario, el BSal comenz6 a analizar como podia transportar dinero para
ese segmento y como podia beneficiarse colocando otros productos en el mercado.

A través de su programa Salvadorefio Emprendedor, establecido en julio de
2003, los beneficiarios abren una caja de ahorro para los fondos que se envian directa-
mente desde cuentas abiertas en cualquiera de las siete agencias del BancoSal Inc que
ahora existen en Estados Unidos. Estas agencias, que seglin se proyecta llegaran a ser
once, se encuentran ubicadas en zonas con una alta concentracién de inmigrantes salva-
dorefios, como ciudades importantes de California, Nevada y Texas. Utilizando su tarjeta
de débito VISA Electrén, los receptores en El Salvador pueden acceder a los fondos en
cualquier momento a través de cualquiera de los 154 cajeros automaéticos del banco y
pagar sus cuentas por Internet, por teléfono o en las terminales. Ademas de los espacios
en la radio, los medios impresos y la television, el banco participa en eventos de la comu-
nidad salvadorefia, donde distribuye folletos y otro material de promocién.
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Sin embargo, a pesar de su éxito, el BSal enfrenta una competencia agresiva con
los bancos que se instalan en Estados Unidos, entre ellos el Banco de Comercio, que ha
abierto 17 sucursales. Para expandir su alcance, el BSal tiene la intencién de formar alianzas
con otras empresas de transferencia de remesas. Durante un breve periodo, el banco ofrecié
los servicios del King Express pero actualmente estd buscando otras alternativas que puedan
garantizar una mayor cantidad de transacciones para la institucién y ayudar al BSal a expan-
dir su base de clientes potenciales.

Muchos bancos han adoptado los enfoques duales del BSal, el BSol y el BANSEFI
para las remesas, es decir, disefian productos para responder a las necesidades tanto de los
remitentes como de los receptores. Los grandes bancos, en particular, emiten tarjetas de
débito especialmente disefiadas para el envio y la recepcién de remesas. En Estados Unidos,
el Wells Fargo y su servicio Intercuenta Express han tenido mas éxito que otros bancos
importantes con los productos relacionados con las remesas, y establecieron sucursales en
lugares con poblaciones sumamente diversas. Sus esfuerzos de comercializacién resultaron
ser exitosos segln los funcionarios de pagos transfronterizos, que notaron un crecimiento
de dos digitos en los ingresos, el volumen de transacciones y las adquisiciones planeadas.

Las cooperativas de ahorro y crédito generalmente tienen més iniciativas y llegada
a los remitentes y receptores de remesas que los bancos comunes, algo que el BANSEFI ha
apalancado a través de la alianza comercial L@Red de la Gente, descripta anteriormente.
En 1994, la Federacién de Asociaciones Cooperativas de Ahorro y Crédito de El Salvador
de R.L. (FEDECACES) inici6 el sistema Red Internacional de Remesas (IRnet - International
Remittances Network), que ofrece transferencias por giros telegréaficos entre cooperativas
de crédito, en asociacion con el Consejo Mundial de Cooperativas de Ahorro y Crédito
(WOCCU - Word Council of Credit Unions). En sus comienzos, esta iniciativa enfrentd
algunas limitaciones debido a la falta de recursos. En particular, requeria el desarrollo de
software informatico que permitiera establecer un sistema mas eficiente de transferen-
cia de dinero que pudiera operar en todas sus sucursales e instituciones miembro. Sin
embargo, el Banco Interamericano de Desarrollo (BID) proporciond una linea de apoyo
para resolver algunas de sus limitaciones. Como resultado, el programa ha logrado atraer
clientes a su sistema de transferencia de dinero, que abarca 26 puntos de servicio en El
Salvador, ademas de sus sedes centrales y la participacion de 18 cooperativas.

Antes de esta expansion, entre enero y septiembre de 2001, la FEDECACES
transfirié US$ 483.068. Debido a la reciente expansion de su alcance, las transferencias
de remesas en los dltimos tres afios crecieron significativamente hasta representar un 5%
de la participacién de mercado (Gréfico 1).

La relacion de la FEDECACES con otras instituciones financieras enfatiza los
argumentos que presenta este informe sobre las mejores practicas y las ventajas de crear
entornos que faciliten los flujos, el empoderamiento de los clientes y otros beneficios
sociales y econémicos relacionados.

En Guatemala, Salcaja ofrece servicios de transferencia de remesas desde 2001
a través de VIGO, como miembro de la Federacion Nacional de Cooperativas de Ahorro
y Crédito de Guatemala (FENACOAC). La FENACOAC, con sus 28 cooperativas miem-
bro y 104 sucursales, actualmente estd concluyendo las negociaciones para formar una
alianza con MoneyGram.

En 2004, Salcaja promedié 1000 transferencias de remesas por mes y procesd mas
de US$ 29,6 millones en todo el afio. Estas cifras se vuelven especialmente significativas si se
tiene en cuenta que Salcaja opera en comunidades rurales relativamente pequefias dentro
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y alrededor de Quetzaltenango y San Cristobal Totonicapan, en el oeste de Guatemala:
el 62% de las transferencias se distribuyen en Totonicapéan y el 35% en Quetzaltenango.
Un aspecto interesante es que el 33% de los receptores son miembros de Salcaja, el 18%
se afili6 a la cooperativa luego de cobrar el dinero a través de ellay el 49% sélo utiliza sus
servicios de remesas (entrevista a Pisabaj Flores).

El Comercio, una institucién microfinanciera con casi 30 afios de experiencia
en los sectores rural y agricola de Paraguay, comenzé a ofrecer servicios de transferencia
de remesas recientemente (en agosto de 2004) al ser uno de los Unicos dos agentes de
Western Union autorizados del pais. Luego de cuatro meses, EI Comercio realiz6 800
transacciones (entrevista a Teresa de Velilla).

Ademas de brindar una amplia cobertura y asistencia al cliente en espafol
durante las 24 horas, El Comercio también se beneficia de la alianza con Western Union
ya que le permite acceder a informaciéon de mercado y otros datos relacionados con las
remesas. Sin embargo, El Comercio también realiza sus propias investigaciones y recien-
temente completé una encuesta mediante muestra de 500 clientes (el 7%), que permite
que la instituciéon conozca mejor su mercado objetivo y potencial de crecimiento. Cerca
del 19% de sus clientes son receptores de remesas. Mas hombres (el 56,8%) que muje-
res (el 43,2%) reciben remesas y alrededor de un tercio de los clientes reciben dinero de
un hermano que trabaja en el exterior. Los emigrantes envian remesas principalmente
desde Espafia (el 35%), Estados Unidos (el 26 %) o Argentina (el 15%). La mayoria de los
receptores (el 66,3%) trabajan en el sector de servicios y en el comercio. En promedio, la
mitad de los fondos recibidos se destinan a " gastos familiares" (consumo), reembolsos de
préstamos (el 26%) y viviendas (el 12%).

TRANSFERENCIA DE REMESAS A BAJO COSTO

En este trabajo, se plantea la hipétesis de que la capacidad de una institucion de
ofrecer transferencias de remesas a precios competitivos convierte a dichas transferencias en
un servicio atractivo para los remitentes y receptores. Al mismo tiempo, los menores costos
de transferencia implican una mayor cantidad de dinero disponible para que los emigrantes
y hogares receptores de remesas inviertan en otros productos y servicios financieros.

La transferencia de remesas a bajo costo depende en gran medida de la natu-
raleza del acuerdo establecido entre la institucién financiera y la empresa de transferencia
de dinero y de la empresa de transferencia de dinero en si. Las instituciones que trabajan
con empresas mas competitivas probablemente podran ofrecer menores costos que las
otras, como es el caso de la FEDECACES, el BANSEFI y el BSol.

En un principio, la FEDECACES sélo transferiria remesas desde una cooperativa
de crédito con base en Estados Unidos como Comunidades, con base en Los Angeles. Con
el objetivo de expandir su servicio en Estados Unidos, luego dispuso el envio de dinero a
través de tres empresas de transferencia de dinero -Vigo Internacional, Rapid Money y
Viamericas- que cobran precios mds bajos que sus competidores comerciales. El aumento
de la competencia debido a la expansién geografica ejerce una presion a la baja sobre los
cargos por la transferencia de remesas y, entre 2002 y 2003, la FEDECACES pudo reducir
sus cargos a la mitad, del 8% al 4,1%. El servicio de remesas de la FEDECACES se triplicé
(Gréfico 1) desde el momento en que la empresa expandié sus actividades e incluy6 las
empresas de transferencia de dinero.

El BSal, que compite con los cargos de la FEDECACES, tiene la capacidad de
ofrecer transferencias de remesas a través de su propia filial con base en Estados Unidos, lo
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que permitié que, entre 2001 y 2004, en promedio, el banco cobrara cargos competitivos
de un 4,15% en comparacién con el promedio nacional del 5,3%. Los cargos atractivos,
asi como la eficiencia y la accesibilidad, ayudaron al banco a capturar una participacion
del 12% del mercado de remesas de El Salvador. Esta cifra es impresionante si se tiene
en cuenta que la empresa sélo cuenta con siete sucursales para realizar un promedio de
100.000 transferencias por sucursal al afio.

Aligual que el BSal, el BSol puede ofrecer transacciones en forma casi directa
registrando a los clientes en sus cuentas "Mi Familia, Mi Pais, Mi Regreso". Los cargos por
transferencia del BSol que se originan en Europa generalmente van de los € 6 a los €9,
pero quienes tienen cuentas no deben pagarlos, lo que naturalmente presenta un fuerte
incentivo para convertirse en cliente del BSol.

El servicio Intercuenta Express del Wells Fargo es otro ejemplo de un servicio
entre cuentas bancarias que permite que los clientes de las sucursales del Well Fargo paguen
US$ 8 para transferir hasta US$ 3.000 en forma directa a la cuenta de un beneficiario en el
BBVA-Bancomer en México. Recientemente el Wells Fargo redujo el cargo por transferen-
cia un 20% vy triplicé el monto de transferencia permitido. El Wells Fargo también ofrece
Dinero al Instante, un servicio de "efectivo a efectivo" iniciado en la primavera septentrio-
nal de 2002 con base en California, Arizona y Texas, que permite que los individuos que no
son clientes del banco transfieran dinero a México por un cargo de US$ 10.

Como parte de su programa de Sociedad para la Prosperidad entre los gobier-
nos de México y Estados Unidos, el BANSEFI distribuye informacién sobre los precios de
las remesas en Estados Unidos. La alianza comercial del BANSEFI, L@Red de la Gente,
ofrece transferencias de remesas utilizando MoneyGram, Vigo, US Bank, Giromex, Order
Express, Moneyda, Viamericas, El Camino, Dolex y Enramex. Los costos totales son del
5,4% del monto transferido, lo que equivale al costo de mercado.

Aungue los cargos disminuyeron desde que el Bl comenzé a ofrecer transfe-
rencias de remesas a fines de 2002, siguen siendo casi tres cuartos de punto porcentual
mayores que el promedio nacional (Gréfico 2). Teniendo en cuenta lo aprendido por ins-
tituciones como la FECECACES con respecto a la diversificacion, el Bl comenzé a negociar
con al menos otras dos empresas de transferencia de remesas. El aumento de sus alianzas
definitivamente le otorgard cobertura adicional a un precio mas competitivo. De manera
similar, aunque el Salcaja es ligeramente mas competitiva que el BI, sus cargos por trans-
ferencia de remesas se mantienen por encima del costo de mercado. El Salcaja también
estd extendiendo sus relaciones para formar nuevas alianzas.

El Comercio cobra en promedio un 9,8% del monto remitido. En comparacién
con las otras instituciones de este informe y en general, los cargos por transferencia de
El Comercio son costosos. Esto puede atribuirse, en gran parte, a la falta de formalidad
y competencia en el mercado de transferencia de remesas paraguayo para el corredor
Argentina-Paraguay. Los beneficios de la diversificacion se encuentran al alcance de la
mano, al igual que en el caso de la FEDECACES, pero El Comercio provee transferencias a
través de Western Union, una empresa que exige exclusividad.

SERVICIOS FINANCIEROS ACCESIBLES

Ademas de los servicios de transferencia de dinero, un factor clave en el vinculo
entre las remesas y las instituciones financieras es la capacidad de brindar otros servicios en
el sector de la intermediacion financiera. El primer paso consiste en ofrecer cuentas banca-
rias, tanto cajas de ahorro como cuentas corrientes. Adicionalmente la provision de créditos,
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grandes o pequefios, es otro indicio de la magnitud o profundidad de la intermediacién
de estas instituciones en relacion con el apalancamiento de las remesas recibidas. Algunos
bancos como el Bl, el BSol y el BSal han adoptado una estrategia bancaria. Pero pequefias
instituciones como el Salcaja o El Comercio también han tratado de apalancar los ingresos
de los receptores de remesas a través de otros servicios financieros.

Cuando los clientes ingresan en una sucursal del Bl en Guatemala para utilizar
los servicios de remesas, el banco les ofrece sus otros servicios financieros. Por lo gene-
ral, el banco no agobia a los clientes ofreciéndoles muchos productos a la vez, sino que
adopta un enfoque gradual. Las cajas de ahorro suelen ser el primer producto que eligen
los receptores de remesas. El banco ensefia a los clientes sobre la institucion financiera y
la forma de administrar la cuenta.

El BI también ofrece promociones especiales para la apertura de cuentas a tra-
vés de regalos y sorteos de premios como electrodomésticos. El banco ha tenido resul-
tados satisfactorios en la transformacion de los clientes que sélo utilizaban los servicios
de remesas en clientes de otros servicios del banco, pero cree que aun puede lograr mas.
Segun los funcionarios del banco, el 30% de los clientes que utilizan los servicios de reme-
sas también son titulares de una cuenta bancaria (una reciente encuesta realizada a 200
clientes que utilizan los servicios de remesas revel6 que el 40% posee una caja de ahorro
y el 24% es titular de una cuenta corriente y la mitad de ellos tienen estas cuentas en el
Bl). La publicidad de las remesas, en lugar de otros servicios financieros, ha demostrado
ser una forma mucho mds exitosa de atraer clientes (entrevista a Rivera).

El BSal percibe a los receptores de remesas familiares como clientes potenciales
de otros servicios, como seguros y cerificados de depésito. Al igual que el B, con su enfo-
que mas personalizado, el BSal ha descubierto que las herramientas de venta cruzada mas
efectivas son las "Sefioras de Bienvenidas" de sus sucursales (una suerte de anfitrionas)
que muestran diversos productos e instruyen a los clientes sobre el uso de los cajeros
automaticos y terminales. En cuanto a la comercializacion de otros servicios bancarios, el
objetivo del BSal es convencer a los clientes de remesas de que abrir una cuenta es seguro
y de que pueden realizar retiros de dinero de acuerdo con sus necesidades.

Ademds de la caja de ahorro que se utiliza en las transferencias de dinero elec-
tronicas, el segundo producto mas comun es el certificado de deposito. En sus esfuerzos
por convertir a los meros receptores de remesas en titulares de cuentas bancarias, el BSal ha
logrado penetrar casi un 10% de este segmento -o 17.000 beneficiarios de remesas-, un
nivel Unicamente superado por el Banco Agricola y significativo si se tiene en cuenta que
cerca de un 50% de ese mercado aun no se ha explotado (Gréfico 3).

Al igual que el Bl y el BSal, el cliente del BSol que realiza una transferencia
recibe un trato preferencial con la perspectiva de que el banco quiere establecer una rela-
cion a largo plazo. El objetivo es asistir a los familiares y crear incentivos para que utilicen
los servicios del banco. La estrategia principal del BSol ha sido la transnacionalizacién de
su clientela con productos financieros disefiados para remitentes y receptores de remesas.
Como parte de su alianza Enlace Andino, el BSol cred una cuenta especial llamada " Mi
familia, Mi pais, Mi regreso", que ofrece a los clientes opciones de ahorro combinadas.
El segmento utiliza con mayor frecuencia lineas de crédito, créditos para la compra de
viviendas, cajas de ahorro y seguros. Han comprado viviendas a través del crédito dos-
cientos cincuenta y tres receptores de remesas.

Luego de menos de dos afos de operar en el mercado de transferencia de
remesas, el BSol posee entre el 5% y el 8% de la participacion del mercado, y espera obte-
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ner entre el 8% y el 12% de la participaciéon del mercado para fines de 2005. El Cuadro
4, que figura a continuacion, evidencia su crecimiento.

Como parte de sus esfuerzos de venta cruzada, pronto el BSol también ofrecera
tarjetas de crédito personalizadas a cada cooperativa y sus asociados correspondientes den-
tro de la red nacional. Uno de los otros productos bancarios del BSol es la tarjeta inteligente
La Chauchera, que permite a los clientes realizar transacciones a través de la red de puntos
de venta utilizada por los proveedores preestablecidos. El producto es para todos los clien-
tes pero se vende comercialmente como un valor agregado para los emigrantes. El banco
también ofrece pequefios préstamos para necesidades urgentes.

Aunque una transferencia de remesas no se traduce necesariamente en la apertura
de una caja de ahorro, se incentiva a los miembros de L@Red de la Gente a abrir cajas de aho-
rro una vez que se haya pagado su remesa. Para enero de 2005, el BANSEFI habia realizado
un promedio de 25.000 transferencias por mes, y el 10% de los individuos que se acercaban
por servicios relacionados con las remesas habian abierto cuentas en el banco, lo que repre-
senta una mejora respecto del nivel del 6% alcanzado en 2003. L@Red de la Gente, junto con
el BANSEFI, tiene mas de 1.000 sucursales y pronto se expandird a mas de 1.200 sucursales a
medida que se integren mas cooperativas de ahorro y crédito a la alianza.

Gran parte del éxito del BANSEFI se debe al desarrollo de una relacién de con-
fianza con los clientes. Aunque el BANSEFI cree que aumentard la cantidad de titulares
de cuentas, alin no ha alcanzado sus objetivos respecto de la provisién de servicios ban-
carios en el sector relacionado con el envio de remesas. El banco también descubri6é que
los individuos aun utilizan mecanismos tradicionales para el envio de remesas porque se
ha comprobado que son un método que funciona. La idea es descubrir coémo llegar a las
poblaciones hispanas de Estados Unidos, especialmente dada la falta de informacién de
mercado disponible. Las sucursales mexicanas del BANSEF| estdn ubicadas en lugares
donde los individuos no poseen cuentas. Durante el afio en que se dedic6 a bancarizar a
quienes no posefan cuentas bancarias a través de las remesas, el banco tuvo éxito, pero
podria ser mucho més agresivo, especialmente con un mayor presupuesto.

El Wells Fargo, el Bank of America y el Harris Bank son los bancos mds impor-
tantes que estan involucrados en la busqueda de formas de capitalizar las transferencias de
dinero para incrementar sus activos, atrayendo a los inmigrantes para que abran cuentas
de depésito (Orozco [2004a]). Cada uno de ellos ha establecido sociedades o realizado
importantes adquisiciones en México, que han facilitado la implementacién de servicios
de transferencia relativamente competitivos. Las instituciones financieras que atienden a
los inmigrantes se centran en tres dreas: establecer relaciones, satisfacer las preferencias
especificas de esta nueva base de clientes (expandiendo los horarios, contratando cajeros
bilinglies y abriendo sucursales cerca de la residencia de los inmigrantes) y desarrollar nue-
vos productos y enfoques. El resultado final es un aumento de al menos 500.000 clientes
nuevos en los bancos y cooperativas de crédito. Esto representa alrededor del 5% de la
estimacion de ocho millones de inmigrantes latinos que no poseen cuentas bancarias.

En cuanto al negocio esencial de desarrollar una relacién de confianza con los
clientes, muchos bancos descubren que sus clientes hispanos quieren una atencién indi-
vidualizada, lo que puede demandar més tiempo. Un representante bancario estimé que,
en promedio, abrir una nueva cuenta lleva entre 20 y 35 minutos mientras que, en el caso
de los clientes hispanos, esta transaccién probablemente lleve més de una hora. Los entre-
vistados del banco enfatizaron de manera constante la necesidad de obtener la confianza
de los clientes hispanos. Gold Pack, la opcién de servicios combinados del Wells Fargo,
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incluye Intercuenta Express, una cuenta corriente, érdenes de pago con descuento, cobro
de cheques y servicios de seguros, y esta pensado como un producto para establecer una
relacion con el cliente. El Wells Fargo lo considera un éxito pero seguird ajustandolo hasta
encontrar la combinacién adecuada de productos que venda al banco, en vez de vender
el producto, en la mente del consumidor.

Resulta dificil medir el éxito de los esfuerzos de alcance para atraer nuevas
cuentas. En parte, los bancos recién estdn comenzando a registrar la presencia de los
hispanos en sus instituciones, y generalmente recurren a las listas de apellidos para iden-
tificarlos, lo que no siempre es preciso. El Wells Fargo informa que ha abierto 250.000
cuentas nuevas desde que ofrece Intercuenta.

La creacién de un entorno mds agradable para los usuarios y el desarrollo de una
relacién de confianza con los clientes potenciales a menudo resultan mas faciles para las
instituciones microfinancieras y cooperativas de crédito de menor escala. Para llegar a los
clientes, el Salcaja aprovecha las redes de capital social a través de la transmisién oral y
se asegura de que los representantes y cajeros de sus sucursales estén bien informados y
puedan transmitir informacién sobre los servicios de remesas que ofrece el banco y otros
productos que se encuentran disponibles para los receptores. Mientras tanto, la institu-
cion esta formalizando una estrategia de venta cruzada, y ya se encuentran en marcha
los planes para instalar al menos una ventanilla de atencién al cliente en cada sucursal
dedicada exclusivamente a atender a los receptores de remesas. El objetivo es expandir la
base actual de casi 15.000 clientes del Salcaja ofreciendo a los receptores otros productos
financieros especializados, como fondos de pensiones, seguros de vida, seguros médicos,
créditos para pequefias empresas, financiamiento otorgado con la garantia del valor no
hipotecado de una vivenda y diversos paquetes de ahorros.

Debido a su orientacién social, el Salcaja también se centra en gran medida en
la educacién, particularmente en el caso de los jovenes y preadolescentes, que son los
mas susceptibles de percibir la emigraciéon como el Gnico medio para progresar. Ademas
de ofrecer becas académicas, la institucion ha disefiado productos como el Plan de Ahorro
Infantil/Juvenil, que incentiva a los padres a invertir en la educacién de sus hijos a largo
plazo. Actualmente el Salcaja promedia 1.000 transacciones de remesas por mes, y los
receptores de remesas representan casi la mitad de su clientela.

Alrededor del 25% de los receptores de remesas que eligen la FEDECACES para
recibir sus remesas también son clientes de la FEDECACES. Para determinar la mejor forma
de captar a la base de clientes potenciales del 75% restante, la FEDECACES encargé una
evaluacion de necesidades con apoyo financiero del BID. Entre otras cosas, el ejercicio
revelé que muchos receptores no comprenden lo que significa poseer una caja de ahorro,
ya que nunca se les ofrecié este tipo de alternativa financiera. La FEDECACES planea
compartir estas conclusiones con otras cooperativas que operan en El Salvador, con la
esperanza de que juntos puedan trabajar para estimular una cultura de ahorro mas difun-
dida entre los receptores de remesas.

La FEDECACES es importante porque, al igual que el Salcajé, es una institucion
alternativa de crédito y ahorro que estd comprometida a trabajar con los hogares de bajos
ingresos y operar en las zonas rurales. Esto ultimo es muy importante ya que el 40% de
las remesas se destinan a zonas rurales, donde la existencia de bancos comerciales es muy
limitada, especialmente fuera de las principales ciudades departamentales. Las instituciones
como la FEDECACES vy otras instituciones microfinancieras tienen sedes y sucursales en
muchas zonas marginadas por los bancos mds importantes (entrevista a Mena).
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En México, un exitoso microbanco llamado Xuu Nuu Ndavi (Dinero del Pueblo
Pobre) opera en la regién de Mixteca, en Oaxaca. Los residentes de este pueblo indigena tie-
nen familiares que viven en el exterior y envian dinero a su pais de origen. De los US$ 170.000
recibidos en concepto de remesas luego del primer afio de operacién, los 168 miembros del
microbanco (83 de los cuales son mujeres) acumularon US$ 160.000 en ahorros. La experien-
cia de este banco demostrd que los hogares receptores de remesas son propensos a ahorrar y
a acumular sus ahorros en instituciones financieras, en este caso, en bancos microfinancieros.
La clave para el éxito de éste y otros microbancos similares es el nivel de confianza que obtie-
nen de la poblacion local.

El Comercio también estéd disefiando productos financieros para su venta cruzada
con las transferencias de remesas. El Comercio actualmente trabaja con 7000 clientes. Ademas
de brindar una serie de opciones de microcrédito que van desde los microemprendimientos
hasta las tarjetas de crédito y los préstamos para la construccién de viviendas, El Comercio
ofrece un abanico de cajas de ahorro. Para ello, El Comercio planea realizar un estudio de
mercado mds detallado y est4 buscando asistencia técnica para desarrollar su capacidad insti-
tucional con el fin de implementar por completo ofertas de productos relevantes para el sector
relacionado con el envio de remesas y lanzar las campafas de comercializacién correspon-
dientes. Sin embargo, un tema clave es que el 40% de los individuos que reciben remesas ya
tienen programas de ahorro, y la mayoria también demanda créditos personales.

1V, REMESAS E INSTITUCIONES FINANCIERAS: ;HACIA LA INTERMEDIACION FINANCIERA?

Al analizar el desempefio de estas instituciones en relacién con los indicadores
mencionados, se identifican algunas cuestiones. En primer lugar, los costos de transferen-
cia no son necesariamente un factor critico en la capacidad de las instituciones de atraer
receptores de remesas como clientes. En segundo lugar, la solidez institucional de una
empresa ayuda a determinar su capacidad de distribucién. En tercer lugar, lograr proveer a
los receptores de remesas de servicios y productos financieros parece depender mas de la
iniciativa de la instituciéon que de sus recursos institucionales.

La mayoria de las instituciones ofrecen costos de transferencia competitivos en
comparacion con otros proveedores a nivel nacional, pero sus costos se aproximan en gran
medida a los promedios nacionales. De todas maneras, lo que realmente importa es la
capacidad de la institucion de obtener la mayor cantidad posible de contratos con empre-
sas de transferencia de dinero, ya que esto se convierte en un mecanismo para ofrecer a los
clientes -y clientes potenciales- receptores de remesas un espectro mas amplio de opciones
de transferencia, lo que otorga a la institucién una posicién mas competitiva en el mercado
de transferencia de remesas. Una de las desventajas de esto es que las instituciones micro-
financieras y cooperativas mas pequefas no tienen la misma capacidad que los grandes
bancos de penetrar el mercado de transferencia de remesas, debido a su menor poder para
negociar acuerdos con las grandes empresas de transferencia de dinero.

La transformacién de los receptores de remesas en titulares de cuentas aln
resulta dificil. Sin embargo, el andlisis de estas instituciones, grandes y pequefias, demuestra
que cerca de un quinto de los receptores también se han convertido en clientes bancarios
(Cuadro 5). Una de las razones se relaciona con el nivel de confianza obtenido por la insti-
tucién y/o con la capacidad de la instituciéon de transnacionalizar sus herramientas de venta
cruzada (éste es el caso del BANSEFI y el BSal en particular). Sin embargo, aunque el éxito
del BSal en la colocacion de sus propias agencias en las comunidades que envian emigrantes
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al exterior quiza se encuentre mucho més alld del alcance de las instituciones mas pequefias,
cabe sefalar que estas instituciones pueden reducir la escala de una estrategia de busqueda
de alianzas como la del BSol y replicarla a su nivel.

Mientras tanto, el contacto més intimo con los clientes y sus comunidades es
lo que otorga a las operaciones mas pequefias un gran capital social para apalancar y
penetrar con productos financieros tnicos disefiados a medida de los clientes, que proba-
blemente se vuelvan muy atractivos para realizar una venta cruzada con los servicios de
transferencia de remesas. El Salcaja es uno de los principales ejemplos, y las instituciones
mas grandes hacen bien en adoptar este enfoque a través de la llegada a la comunidad y
la oferta de productos dirigidos a la sociedad, tal como el BANSEFI. Ademas, la inversion
de tiempo y recursos en el andlisis de los clientes existentes y potenciales, particularmente
de aquellos que reciben remesas, proporciona una gran cantidad de informacién a cual-
quier institucion, sin importar su tamafio. El Comercio y FEDECACES indiscutiblemente se
beneficiaron de estas practicas. El Cuadro 6 presenta el perfil de cada institucién mencio-
nada, resaltando las fortalezas y debilidades de sus iniciativas de mejores practicas en el
contexto de los indicadores anteriormente mencionados.

V. ACTIVIDADES Y PRACTICAS DE DONACION

Los miembros de la comunidad donante han realizado varios andlisis sobre el
apalancamiento de remesas para el desarrollo. En el caso de América Latina, un abanico
de instituciones donantes estd buscando maneras de movilizar estos fondos como ahorro,
o0 ya estan trabajando en diferentes aspectos relacionados con el apalancamiento de estos
fondos -incluidos los aspectos vinculados a la intermediacién financiera- para el desarrollo.
Aqui proporcionamos una descripcion de lo que estan haciendo algunas instituciones en
varias partes de América Latina y el Caribe. En términos generales, estos donantes estan
solo en las primeras etapas del trabajo en esta area. Cuatro instituciones han invertido en
conjunto aproximadamente US$ 50 millones en donaciones para apalancar el papel del apa-
lancamiento de las remesas en el desarrollo. El BID es la Unica institucién que gradualmente
ha sistematizado su trabajo. Aun asi, es importante identificar todas las posibles lecciones
aprendidas de los proyectos financiados.

EL FONDO MULTILATERAL DE INVERSIONES DEL BANCO INTERAMERICANO DE DESARROLLO

Una de las instituciones pioneras en establecer la unién entre remesas y desarro-
llo ha sido el Fondo Multilateral de Inversiones (FOMIN), del BID. El FOMIN ha enfocado
el asunto desde una perspectiva operativa, de investigacion y de apoyo. Desde 1999, el
FOMIN se ha involucrado en una serie de andlisis y estudios sobre el efecto de las remesas
en América Latina y el problema de politica que plantean los elevados costos de transaccion.
Como resultado de sus investigaciones y debates publicos, el FOMIN dio un paso ade-
lante tomando la iniciativa de financiar proyectos dirigidos a modernizar una infraestructura
financiera que pudiese atraer transferencias de dinero a costos mds bajos y satisfacer las
necesidades financieras de los hogares receptores de remesas no bancarizados.

A ese efecto, el FOMIN ha financiado proyectos en varios paises de América
Latina (Brasil, Colombia, Republica Dominicana, Ecuador, El Salvador, México, Nicaragua),
por un monto superior a los US$ 20 millones, muchos de los cuales estan dirigidos a ins-
tituciones microfinancieras o cooperativas de ahorro y crédito alternativas. El cuadro 7,
presentado anteriormente, identifica algunos de los proyectos mas conocidos relaciona-
dos con la transferencia de remesas que ha financiado el FOMIN.
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Algunos de los casos exitosos identificados mas arriba, como el del BANSEFI
en México, la FEDECACES en El Salvador y el BSol en Ecuador, han estado relacionados
con proyectos financiados por el FOMIN en esas instituciones. El resultado final ha sido
la acumulacién de conocimiento respecto a actividades y cuestiones relacionadas con las
operaciones actualmente en camino.

Més recientemente, el FOMIN ha decidido participar en sociedades con otros
donantes e instituciones. Por ejemplo, en la actualidad presenta una alianza con el Fondo
Internacional de Desarrollo Agricola (FIDA) de las Naciones Unidas. En abril de 2004, las
dos instituciones anunciaron la creaciéon de un fondo de US$ 7,6 millones con el objetivo
de financiar proyectos relacionados con el envio de remesas que estuvieran dirigidos a
microfinanzas e inversion. Bajo este acuerdo, al cual el FOMIN aport6 US$ 4 millones, se
espera que las organizaciones que forman la contraparte local, como instituciones micro-
financieras y cooperativas de crédito, aporten US$ 1,6 millones a los proyectos que ellas
proponen (BID-FOMIN [2006a]).

LA AGeNciA DE Estapos UNIDOS PARA EL DESARROLLO INTERNACIONAL (USAID)

La Agencia de Estados Unidos para el Desarrollo Internacional (USAID - United
States Agency for International Development) ha seguido las cuestiones relacionadas con
el envio de remesas desde el afio 2000, considerandola un area de atencion dentro de sus
planes programaticos. Algunas misiones han decidido participar en algunos proyectos vin-
culados a asociaciones locales, bancarias y de microfinanzas. La siguiente seccion remarca el
trabajo de la USAID en México y Jamaica, asi como también el trabajo de la Alianza para el
Desarrollo Global (GDA - Global Development Alliance) de la USAID, una unidad reciente-
mente creada dentro de la agencia.

En 2002 la Oficina para América Latina y el Caribe de la USAID, comenzé un pro-
grama piloto sobre remesas centrandose principalmente en México. La USAID inici6 cuatro
programas especificos relacionados con cualquiera de los aspectos financieros de las remesas.
Sus esfuerzos relativos a la actividad financiera estan orientados a la expansion de los servi-
cios financieros de manera que sean accesibles para los receptores de remesas personales. En
septiembre de 2002, la USAID otorgd una donacién al Consejo Mundial de Cooperativas de
Ahorro y Crédito (WOCCU) para reforzar un proyecto en marcha con Caja Popular Mexicana
destinado a ayudar a esta Ultima a conectar a los receptores con los servicios del WOCCU
relacionados con el envio de remesas y los servicios relacionados con el mercado. En sep-
tiembre de 2002, la USAID otorgd un subsidio de US$ 166.000 a Accién Internacional para
realizar una investigacién sobre la relacién entre microfinanzas y remesas con el objetivo de
medir el interés de las instituciones microfinancieras en involucrarse en el servicio.

La USAID ha planeado proyectos futuros que incluyen sociedades con organi-
zaciones microfinancieras, cooperativas y bancos con el objetivo de extender los servicios
bancarios a los sectores de bajos ingresos en los paises y comunidades donde la agencia
esta involucrada. La agencia va a aportar US$ 900.000 anuales entre 2004 y 2008 con el
objetivo de mejorar los servicios financieros para remitentes y receptores de remesas de
bajos ingresos. Mientras que los proyectos de la USAID relacionados con el envio de reme-
sas estan todavia en sus primeras fases y los resultados de los proyectos relacionados con
el desarrollo no estan todavia disponibles, los indicadores preliminares parecen ser prome-
tedores. El programa que vincula al WOCCU con la Caja Popular Mexicana procesé US$ 9
millones en transacciones desde su lanzamiento en agosto hasta diciembre de 2003.

N° 27 - Jurio-DiciemBrE 2007 INTEGRACION Y COMERCIO 241



La USAID esta también trabajando en diversas cuestiones vinculadas al crecimiento
econémico en Jamaica, centrandose particularmente en la mejora del ambiente de negocios.
Un aspecto de este esfuerzo se centré en el acceso al financiamiento a través de microempre-
sas y programas relacionados con remesas. En noviembre de 2003, la USAID ingres6 en un
acuerdo con la Jamaica National Building Society (JNBS), una de las empresas que proveen
servicios relacionados con el envio de remesas en el pais. A través del programa con la USAID,
JNBS introdujo tecnologias de tarjeta inteligente para reducir el costo de las transferencias de
dinero y aumentar el acceso al financiamiento. Luego de dieciocho meses de trabajo, un 21%
de los receptores de remesas estaban retirando su dinero con tarjetas de débito.

Més aun, JNBS apalancé los ahorros creados a partir de la implementacién de la
tarjeta inteligente hacia el desarrollo. JNBS participé junto con la USAID en la compra de
computadoras a empresas estadounidenses para luego donarlas a diferentes escuelas en
Jamaica. También ayud6 a pagar los costos de montaje de las conexiones de las computa-
doras en Jamaica y la posible capacitacion en tecnologia.

LA ALIANZA PARA EL DesarRrROLLO GLoOBAL (GDA)

La GDA es la seccion de USAID dedicada a forjar alianzas publicas-privadas entre
los gobiernos, las empresas y la sociedad civil. Hasta la fecha, la GDA no ha destinado una
cantidad significativa de recursos a programas relacionados con el envio de remesas y el
desarrollo, dejando eso en manos de las distintas misiones de la USAID. Sin embargo, a
lo largo del afio pasado, la GDA se involucr6 en esta drea formando una sociedad con la
Sociedad Financiera para la Asistencia Comunitaria (FINCA - Foundation for International
Community Assistance) y con Hewlett Packard por separado para desarrollar nuevas tec-
nologias, como tarjetas de débito, para reducir los costos de transferencia de remesas. A
finales de enero de 2004, la GDA anuncié una donaciéon de US$ 600.000 para expandir
una alianza publica-privada con VISA y FINCA con el objetivo de desarrollar microfinanzas
electrénicas. El programa se desarrollara en cinco fases, comenzando en América Central, y
provee un modelo de negocios que VISA y la USAID van a adaptar para otras naciones.

Los focos principales de la GDA son: (1) incrementar las alternativas lideradas por
el mercado a las grandes empresas de transferencia, como por ejemplo Western Union y
MoneyGram,; (2) fortalecer la construccién de capacidad de las asociaciones locales y los grupos
de intermediarios; y (3) desarrollar tecnologias alternativas para reducir los costos de transfe-
rencia de remesas. Segun las estimaciones, GDA aporté US$ 1 millén en fondos durante el
afio pasado para esas actividades. De acuerdo con el personal entrevistado para este trabajo, el
hecho de que no haya ninguna persona dentro de la GDA ocupandose de las cuestiones relacio-
nadas con las remesas y el desarrollo constituye una barrera significativa para la agencia.

FunDACION ForD

La Fundacién Ford cuenta con una serie de programas diferentes, muchos de los
cuales se centran en microfinanzas y acceso a servicios financieros para individuos pobres.
La fundacién comenzé otorgando donaciones para proyectos mas amplios relacionados
con el envio de remesas en 2002. El foco de la fundacién esta puesto en remesas familia-
res e individuales, en lugar de las remesas colectivas (asociaciones locales). La fundacién
estd interesada en programas que permiten a los individuos acumular activos financieros
y que permiten a las instituciones financieras volverse intermediarias en comunidades
rurales. La Fundacion Ford cuenta con 10 programas relacionados con la migracién vy el
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desarrollo y se estima que las donaciones a cuestiones relacionadas con el envio de reme-
sas ascienden a un total de US$ 700.000. Generalmente, desembolsa algunos cientos de
miles o mas por afio en ese tipo de proyectos.

Entre los receptores de los fondos de la Fundacién Ford se incluye a la Asociacion
Mexicana de Uniones de Crédito del Sector Social (AMUCSS), a la Liga de Cooperativas
de Ahorro y Crédito de California y al esfuerzo del Centro de Integracion y Desarrollo
Norteamericano de UCLA (NAID/ UCLA) para incorporar inmigrantes de Santa Maria,
California, a las cooperativas de crédito para permitirles el acceso a los servicios financieros
y encontrar un medio para enviar dinero de vuelta al pueblo de Santa Cruz, Mixtepec, a
través de un microbanco. Como otra parte del programa, en California, el grupo trabaj6 con
distintas asociaciones locales para relacionar a la gente con los servicios financieros.

La Fundacion ha trabajado con redes microfinancieras a nivel regional, mexicano
y centroamericano. La Fundacion Ford otorgd una donacién de US$ 235.000 al Grupo
Interdisciplinario sobre Muijer, Trabajo y Pobreza para otorgar 35 becas de estudio en univer-
sidades mexicanas con el objetivo de investigar cémo las mujeres pobres utilizan los ingresos
de las remesas para mejorar su estilo de vida y el bienestar de sus familias. La fundacion
ha otorgado una donacién de US$ 60.000 a la organizacion Alianza para el Desarrollo de
Microempresas (ALPIMED), la cual ha realizado un trabajo significativo en el campo de la
transferencia de remesas. Los planes futuros de la Fundacién Ford se van a centrar en la
relacién entre remesas e instituciones microfinancieras. La fundacién esta interesada en la
promocién de esfuerzos que arrojaran luz sobre cémo las instituciones microfinancieras
pueden lidiar en forma efectiva con flujos de remesas. Un drea de interés particular para la
Fundacién Ford es determinar cémo se va a relacionar el envio de remesas con las institu-
ciones microfinancieras desreguladas tanto a nivel técnico como legal.

FONDO INTERNACIONAL DE DESARROLLO AGRICOLA

Otro caso en el que se establecieron sociedades y relaciones institucionales es el
que vincula al Fondo Internacional de Desarrollo Agricola (FIDA) de las Naciones Unidas
y a otros participantes. En el campo del envio de remesas, el FIDA junto con el FOMIN,
del BID, creé recientemente un programa para apoyar proyectos binacionales de desarro-
llo rural en comunidades receptoras de remesas. El programa, cuya sede est4 en el IAD,
apoya el financiamento en tres areas: desarrollo de conocimientos para organizaciones
con base en comunidades y desarrollo rural, desarrollo de servicios financieros rurales y
desarrollo de inversiones productivas rurales. Las instituciones elegibles incluyen ONG,
grupos filantropicos de inmigrantes trabajando para sustentar a sus comunidades de ori-
gen y cooperativas de ahorro y crédito.?

OTRAS INICIATIVAS

Este trabajo se centra primordialmente en los esfuerzos relacionados con la inter-
mediacion financiera entre los receptores de remesas, mientras que los remitentes de remesas
representan otra, aunque no menos importante, parte de la ecuacion. La Corporacion Federal
de Seguros de los Depésitos Bancarios (FDIC - Federal Deposit Insurance Corporation) vy el
Consulado General de México en Chicago lanzaron la Nueva Alianza de Grupo de Trabajo
(NATF - New Alliance Task Force) en mayo de 2003. La iniciativa consta de una coalicién
de maés de 30 bancos, 25 organizaciones con base en comunidades y organismos publicos,
todas ellas esforzandose por proveer a los inmigrantes de los servicios financieros, de educa-
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cién y apoyo necesarios para acceder al sistema bancario de Estados Unidos. La NATF esta
compuesta por cuatro grupos de trabajo: Educacién Financiera, Productos Hipotecarios,
Productos y Servicios Bancarios y Proyectos Sociales.

Previo al lanzamiento, el Consulado General de México en Chicago habia estado
promocionando la forma en que la matricula consular podia ser utilizada para promover los
servicios financieros. Esto coincidié con la conclusién del FDIC de que el principal desafio
que enfrentan los inmigrantes para ingresar al sistema bancario es obtener la forma ade-
cuada de identificacién. El FDIC comenzé presentando la matricula como una alternativa y
una forma de participar en un proceso educativo de dos afios de duracién con los bancos.
Actualmente hay 118 bancos en todo el pais que aceptan tanto la matricula como el Nimero
de Identificacion Personal del Contribuyente (ITIN - Individual Taxpayer Identification
Number) como formas alternativas de identificacion para abrir cuentas bancarias. Ochenta
y seis de esos bancos estan localizados en el medio oeste. En esa regiéon, mas de 20 bancos
ofrecen productos financieros con funcionalidades para las transacciones con remesas.

La NATF mantiene reuniones en forma trimestral en Chicago para llevar un inven-
tario de quién estd haciendo qué, compartir las mejores practicas e informar sobre nuevas
leyes. Cada uno de los grupos de trabajo se encuentra regularmente. El Grupo de Trabajo de
Educacion Financiera utiliza el modelo financiero del FDIC denominado Money Smart para
ayudar a los adultos que no estan familiarizados con los mecanismos financieros a mejorar sus
habilidades financieras y a establecer relaciones positivas con el banco. El programa se ofrece
en espafiol y en otros tres idiomas. Las clases futuras van a tratar sobre temas tales como
informacién para los compradores de viviendas, préstamos predatorios, educacion del contri-
buyente y uso de formas alternativas de identificacion, entre otros. Estarian involucradas 18
organizaciones incluyendo bancos y organizaciones sin fines de lucro. Bancos como el Bank of
America han donado cajeros automaticos con el propésito de realizar simulacros en clase.

El Grupo de Trabajo de Productos Hipotecarios ayuda a los bancos a desarrollar
programas de préstamos para inmigrantes que pueden formar parte de la cartera del banco
o bien ser vendidos en el mercado secundario. La NATF ha creado un modelo de productos
de préstamo llamado New Alliance Model Loan Product (NAMLP). Estd pensado para ser
utilizado por propietarios potenciales de viviendas que pagan impuestos utilizando un ITIN.
El NAMLP esta basado en programas desarrollados para hipotecas no convencionales con
el objetivo de ayudar a los inmigrantes a reunir los requisitos necesarios para acceder a los
programas existentes de préstamos para la construccién de viviendas desarrollados por la
Second Federal Savings and Loan Association en Chicago y Mitchell Bank en Milwaukee.

Uno de los rasgos mas destacados del Grupo de Trabajo de Servicios y Productos
Bancarios fue la conferencia del 10 de diciembre de 2003 llevada a cabo en el Consulado
General de México en Chicago. Se reunieron, 30 bancos nacionales, regionales y comu-
nitarios, para una exhibicién de productos actuales y futuros relacionados con el envio de
remesas. Bank of America, North Shore Bank, Mitchell Bank and Fifth Third Bank pre-
sentaron sus cuatro productos de remesas diferentes con cuatro caracteristicas diferentes.
Estos programas demostraron que la comunidad necesita este tipo de productos y que éstos
representan un medio para involucrar a los 30 bancos que no poseian este tipo de producto.
El caso de negocios para bancarizar a aquellos bancos que no poseian este tipo de producto
ha sido exitoso y existe un interés real en el andlisis econémico de la cuestién. El Grupo de
Trabajo ha tenido éxito también en la recepcién de informacién por parte de organizacio-
nes comunitarias. Si bien los beneficios no provienen necesariamente de las cuentas de los
remitentes de remesas, los bancos tienen una perspectiva a largo plazo. Ellos quieren que los
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clientes entren en el sistema y luego adquieran otros productos, como tarjetas de crédito,
préstamos para la adquisicién de automdviles y préstamos para pequefias empresas, entre
otros, que son rentables para el banco. Existe una lealtad extraordinaria en el mercado de
los inmigrantes: una vez que los individuos ingresan en el sistema, la probabilidad de que lo
abandonen es muy baja y generalmente hacen ingresar a entre 10 y 15 individuos mas.

En un comunicado de prensa del 10 de diciembre de 2003, el Consulado
General de México en Chicago remarcé los prometedores resultados preliminares de la
NATF. Hasta el momento, mas de US$ 100 millones en depdsitos han sido invertidos en
instituciones financieras que aceptan la matricula mexicana. Los informes oficiales de mas
de 30 bancos que operan en el medio oeste indican que, a diciembre de 2003, se habian
abierto mas de 50.000 cuentas bancarias en esa regién a nombre de clientes antigua-
mente no bancarizados con un saldo promedio de US$ 2.000. La NATF estima que las
nuevas cuentas representan mas de US$ 100 millones en depdsitos. A diciembre de 2003,
mas de 35.000 inmigrantes en el medio oeste participaron en clases de educacién o talle-
res utilizando el modelo Dinero Inteligente del FDIC y programas similares de educacién
financiera. Durante el plazo de presentacion impositiva de 2002, se asistié a aproximada-
mente 7.500 familias de trabajadores inmigrantes en los lugares gratuitos de preparacion
de la declaracion de impuestos en la zona de Chicago. Los reembolsos en concepto de
Crédito por Ingreso del Trabajo (EITC - Earned Income Tax Credit) fueron de US$ 9,3
millones y el ahorro de los inmigrantes en gastos de preparacion fue de US$ 750.000.

De acuerdo con el personal entrevistado de la FDIC, los préstamos hipotecarios
van a ser de especial interés para los bancos. Bancarizar a aquellos individuos no banca-
rizados fue un proceso de tres etapas que implicd: (1) aprender acerca de la matricula
consular y aprender sobre la vision de los organismos reguladores; (2) ofrecer productos
relacionados con el envio de remesas para atraer clientes; y (3) ofrecer préstamos hipo-
tecarios. Algunos bancos proveen préstamos hipotecarios utilizando los numeros de ITIN
(en la zona de Milwaukee y Chicago lo hacen seis bancos). A la fecha, 15 de los 35 ban-
cos miembros de la NATF ofrecen productos hipotecarios que utilizan el nimero de ITIN,
cuyo total asciende a 659 préstamos (aproximadamente US$ 93 millones en cargos por
emision). La Autoridad de Vivienda y Desarrollo Econémico de Wisconsin (WHEDA, por
su sigla en inglés), un miembro de la NATF, adquiere estos préstamos de bancos locales
en el mercado secundario en Milwaukee, WI.

La FDIC ahora ha expandido el programa en todo el medio oeste, California (Los
Angeles), Texas (Austin), lowa y Georgia (Atlanta), Nueva York y Boston, y ha formado
grupos de trabajo en estas éreas.
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Notas

! Entendemos por remesas al envio de dinero proveniente de los ingresos salariales
de un trabajador emigrante a su familia. El término excluye cualquier concepto de flujo
"colectivo", o inversion de capital por parte del emigrante.

2 FIDA también ha trabajado en otras areas de financiamiento a asociaciones locales,
un tema que estd fuera del andlisis de este informe.
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Cuadro 1

INDIVIDUOS CON CUENTAS BANCARIAS

Receptores y no receptores de remesas

Pais le)enﬁati)li:r?a Jamaica Colombia Ecuador Bolivia
Receptor 66% 65% 52% 46% 44%
No receptor 58% 60% 45% 34% 35%
Pais Guatemala Pert Honduras El Salvador México Nicaragua
Receptor 41% 37% 34% 31% 29% 10%
No receptor 17% 35% 16% 19% 28% 10%

Fuente: Receptores de Remesas en México (Octubre, 2003); Receptores de Remesas en Guatemala, El Sal-
vador y Honduras (Septiembre, 2003); Receptores de Remesas en Ecuador (Mayo, 2003). Washington, DC:
MIF-IDB. Receptores de Remesas en Republica Dominicana (Septiembre, 2004); Receptores de Remesas en
Bolivia, Pert (Septiembre, 2005).

Cuadro 2

BANCOS, COOPERATIVAS DE CREDITO E INSTITUCIONES MICROFINANCIERAS QUE OFRECEN REMESAS

Institucion Pais Tipo

Banco Industrial (BI) Guatemala Banco comercial
Cooperativa de Ahorro y Crédito Salcaja Guatemala Cooperativa de crédito
Banco Salvadorefio (BSal) El Salvador Banco comercial

Federacién de Asociaciones Cooperativas de Ahorro

y Crédito de El Salvador de R.L. (FEDECACES) El Salvador Cooperativa de crédito
Banco Solidario (BSol) Ecuador IMF transformada
Banco del Ahorro Nacional y Servicios Financieros S.N.C. México Banco estatal
(BANSEFI)

Banco de Oaxaca México Microbanco

Wells Fargo México Banco comercial
Financiera El Comercio Paraguay IMF

Fuente: Informacién recopilada por el autor a través de entrevistas con las instituciones.
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Cuadro 3

REMESAS RECIBIDAS POR LOS CLIENTES DEL BANCO INDUSTRIAL

Monto % de clientes Monto % de clientes
Menor a US$ 50 35 Entre US$ 151 y US$ 200 19,0
Entre US$ 51y US$ 100 35,0 Entre US$ 201 y US$ 250 35
Entre US$ 101 y US$ 150 8,0 Entre US$ 251 y US$ 300 12,0
Mas de US$ 300 19,0

Fuente: Orozco, Manuel. Encuesta encargada a Borge & Asociados, 2004.

Cuadro 4

INFORMACION BANCARIA Y TRANSFERENCIAS DE REMESAS DEL BANCO SOLIDARIO

2002-2004
Afio Transferencias Volumen Cuentas Créditos
2002 1.800 US$ 6.000.000 270 US$ 150.000 50 US$ 70.000
2003 14.000 US$ 23.000.000 860 US$ 670.000 230 US$ 525.000
2004 60.000 US$ 50.000.000 4,000 US$3.500.000 1.700 US$ 4.000.000

Fuente: Entrevista a funcionarios del Banco Solidario, enero de 2004 y 2005.

Cuadro 5

VOLUMEN DE TRANSFERENCIAS, CANTIDAD DE TITULARES DE CUENTAS

Y SUCURSALES POR INSTITUCION

Costo de trans-  Volumen  Cantidad de
ferencia (empre- de trans- receptores de Cantidad total ~ Cantidad de

sa/ promedio de ferencias remesas que de clientes sucursales
mercado) por mes  son clientes
FEDECACES 39% /42% 17.500 4.375 90.000 26
Banco Salvadorefio (BSal)  3,9% / 4,2% 58.000 17.000 n/d 110
Salcaja 6,1% /58% 1.000 7.650 15.000 3
El Comercio 9,8% / 8,7% 200 1.330 7.000 11
Banco Industrial (BI) 6,5% /58% 200.000 150.000 500.000  Mas de 250
Banco Solidario (BSol) 0% / 12.000 4.000 91.600 32
BANSEFI 54% /54% 25.000 2.500 500.000 550
Wells Fargo 54% /54% 70.000 250.000 Mas de 1 millon  Mas de 3000

Fuente: Orozco, Manuel. Encuesta encargada a Borge & Asociados, 2004; entrevistas institucionales, enero
de 2004-2005.
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Cuadro 6

LCANCE FINANCIERO DE LAS INSTITUCIONES

Institucion

Cobertura

Banco Industrial - Participacion en eventos

Costo

- Por encima del costo

Servicios financieros

- Venta cruzada de remesas

(Guatemala) comunitarios de mercado (King con otros productos
- Amplia presencia en toda la Express) - Enfoque de "poco a
nacion - Expansién de poco", comenzando con
- Solida comercializacion a alianzas cuentas de ahorro
través de alianzas - Incentivos de regalos y
promociones
Salcaja - Opera en zonas rurales, - Por encima del costo - Disefio de productos

(Guatemala)

algunas sin otras alternativas
financieras

de mercado (Vigo)
- Expansion de

complementarios y
herramientas de venta
cruzada

- Representantes expertos que alianzas
promueven los servicios y - Trato preferencial para
facilitan el acceso receptores de remesas
- Fuerte énfasis en planes
de ahorro para educaciéon
Banco - Agencias propias ubicadas - Cargos - Cuentas bancarias

Salvadorefio
(El Salvador)

en comunidades con alta
concentracion de emigrantes

Sofisticadas camparias de
comercializaciéon

- Amplia presencia en toda la
nacion

Representantes expertos que
promueven los servicios y
facilitan el acceso

competitivos, por
debajo del costo de
mercado (BSal)

Establecimiento de
mas agencias con
base en Estados
Unidos

Expansion de
alianzas

transnacionales

- Venta cruzada de remesas
con otros productos

FEDECACES
(El Salvador)

Miembro de IRnet
- Opera en zonas rurales

- Colaboracién con otras
cooperativas para fomentar
una "cultura de ahorro"

Cargos
competitivos, por
debajo del costo

de mercado (IRnet,
Vigo, Rapid Money,
Viamericas, etc.)

Venta cruzada de remesas
con otros productos

Encargo de evaluacién de
necesidades

Incentivos de regalos y
promociones

Banco Solidario
(Ecuador)

- Sélidas alianzas globales con
bancos bien establecidos,
comercializados bajo un
nombre reconocible (Enlace
Andino)

Expansion a paises vecinos

- Amplia presencia en toda la
nacion

Tarjetas de crédito
personalizadas para
cooperativas

Cargos no cobrados
a titulares de
cuentas bancarias

- Expansién de
alianzas

Cuentas bancarias
transnacionales

Venta cruzada de remesas
con otros productos

- Trato preferencial a los
receptores de remesas
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Cuadro 6 (continuacion)

EXTENSION DEL ALCANCE FINANCIERO DE LAS INSTITUCIONES

Institucion Cobertura Costo Servicios financieros
BANSEFI - Sélida red con amplia - Cargos - Transferencias de cuentas
(México) presencia en toda competitivos, banco a banco
la nacién, especialmente por debajo del
en las zonas rurales costo de mercado - Venta cruzada de remesas
(Vigo, Money con otros productos

- Campafias educativas dirigidas -~ " | camino

ala diaspora Transferencias, Via
America, Moneyda,
etc.)
- FedACH
International
Mexico Service
- L@Red de la Gente
Oaxaca - Conocimiento de la poblacién - Alto nivel de - Venta cruzada de remesas
Microbank rural local confianza con ahorros
(México) donde opera
Wells Fargo - Presencia global amplia - Cargos - Servicio transnacional
(Estados y bien posicionada competitivos, de cuenta a cuenta a
Unidos- Servici binad por debajo del costo  través de Intercuenta
México) - >ervicios combinados de mercado Express
diseflados como productos
"para construir relaciones" - Venta cruzada de remesas
con otros productos
- Atencion especializada,
centrada en el desarrollo
de confianza
El Comercio - Opera en zonas rurales - Cargos costosos - Disefio de productos
(Paraguay) . . (Western Union) complementarios y
- Amplia p:jesinaafde la . herramientas de venta
empresa de transferencia cruzada

de remesas
- Encargo de evaluacion
de necesidades

Fuente: Datos elaborados por el autor.
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Cuadro 7

PROYECTOS FINANCIADOS POR EL FONDO MULTILATERAL DE INVERSIONES

2005-2006
Proyecto Pais Monto (US$)
Promocién de la Democracia Financiera mediante el Apoyo
4 FEDECREDITO El Salvador 3.339.000
Creaaon'de un Mercado Financiero Hipotecario para Familias El Salvador 5.950.000
Transnacionales
Desarrollo de Servicios para Mejorar el Acceso y Manejo de Remesas Bolivia 291.610
Remesas y Capacitacion para Emigrantes Brasileros y sus Beneficiarios Brasil 470.000
Anélisis del Mercado de Remesas de Portugal/Brasil Brasil 47.350
Remesas y Desarrollo Rural en Republica Dominicana Repu_bl_lca 321.500
Dominicana
Remesas y Desarrollo Rural en El Salvador El Salvador 366.000
"Més que remesas” Guatemala 198.000
Adecuacién Socio-cultural de Servicios Financieros Guatemala 103.662
Aumento de.l Aporte al Desarrollo Generado por las Remesas Guatemala 5 200.000
de los Trabajadores
Mejoramlen_tg del Servicio de Remesas hacia y desde el Sector Haiti 260.000
Rural de Haiti
Apoyo al Desarrollo Econémico de La Piedad-Michoacén - 32.000
México

Proyecto Piloto 3x1 para Migrantes: Innovacién y fortalecimiento - o 2 000.000
Fase | México
Orientar Ahorro de Mexicanos que Habitan en USA hacia Compra México

. - 5.250.000
Vivienda en México
Migracién Internacional, Remesas e Impacto en Comunidades México 55.000
Rurales de Zacatecas
Migracién Internacional, Remesas e Impacto en Comunidades México 1.700.000
Rurales de Zacatecas
Bancarizacion de Clientes Receptores de Remesas en Paraguay Paraguay 222.000
Valorizacién Remesas de los Emigrantes Peruanos en Italia Perd 49.000
Model_o Migratorio Betorno Voluntario Basado en Desarrollo Regional 3.975.000
Capacidad Empresarial
Aplicacion de los Principios Generales para Mercados de Remesas Regional 1.759.300
Corredores de Remesas de Inmigrantes Regional 167.500
Apoyo a la oficina del FOMIN Regional 13.400
Mejora de la Informacion y Procedimientos de Bancos Centrales Regional 1306.884
en Area de Remesas
Total 37.377.206

Fuente: BID-FOMIN [2006b].
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Cuadro 8

INVERSION EN PROYECTOS DE DONANTES INTERNACIONALES EN AMERICA LATINA

Y EL CARIBE RELACIONADOS CON EL ENVIO DE REMESAS

Donante Inversion agregada 00-05 (US$)
BID 68.417.616*
USAID 10.000.000
Fundaciéon Ford 700.000
FIDA 1.000.000
Fundacion Rockefeller 200.000

Nota: *Inversion agregada 2001-2006.
Fuente: Informacién compilada por el autor a través de entrevistas con las instituciones.
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Grafico 1

TRANSFERENCIAS DE REMESAS REALIZADAS POR LA FEDECACES
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30.000.000 22.023.000

88.000.000

60.000.000

us$

20.000.000 +
10.000.000 - 85.000 57.000 89.000 175.000 1.203.000 I

1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004

Fuente: Entrevista a funcionarios de la FEDECACES, enero 2004 y 2005.

Grafico 2

CARGOS POR TRANSFERENCIA EN GUATEMALA

Como porcentaje del monto total remitido

6,45%

6,12%

Porcentaje

Promedio
2001-2004

Todas las empresas 2004

King Express (BI)

Vigo (Salcaja)

Fuente: Informacién sobre precios recopilada por Manuel Orozco.
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Grafico 3

INSTITUCIONES DONDE LOS RECEPTORES DE REMESAS POSEEN CAJAS DE AHORRO EN EL SALVADOR

Cooperativa Financiera Uniéon 3% Otros 3%

Banco Comercio 5%
Banco Cuscatlan 9%

Sin caja de ahorro 43%

Banco Salvadorefio 10%

Banco Agricola 27 %

Fuente: Orozco, Manuel. Encuesta encargada a Borge & Asociados, 2004.
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¢ La extension de los trabajos deberd ser de un maximo de 30 paginas tamafio
carta a interlineado simple, con un espacio entre pérrafos, en dos ejemplares
procesados en Word. Junto con el articulo deberd enviarse un resumen de lo
sustancial de su contenido, de no més de 200 palabras.

& El envio de un articulo al INTAL para su eventual publicacién en la Revista
Integracion & Comercio supone el compromiso del autor de no someterlo
simultdneamente a la consideracion de otras publicaciones.

& Los articulos remitidos a la Revista seran sometidos al dictamen de arbitros
anénimos.

® Se sugiere que los trabajos no contengan férmulas mateméticas, para
que su lectura resulte accesible a un publico méas amplio que el del campo de
especializacion.

¢ Siseincluyesen cuadros y/o graficas, éstos deberan ser suficientemente claros,
sin abreviaturas, con indicacion de las unidades a que hacen referencia. Las cifras
con decimales y todo simbolo numeral requerido deberdn expresarse acorde con
el idioma (ej. 1,00 espafol/1.00 inglés). Se incluird al pie del cuadro y gréafico
las notas y fuentes correspondientes. Los cuadros asi como las gréficas, figuras y
diagramas deben confeccionarse en Word o Excel y debera evitarse insertarlos en
el texto como figuras fijas desde otros programas y/o desde scanner. En lo posible,
deben presentarse en hoja aparte y se agruparan al final con indicacion en el texto
del lugar donde corresponde ubicarlos.
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¢ Sise utilizan siglas deberd indicarse, al menos la primera vez que se mencionen,
su equivalencia completa, tanto en el texto como en la bibliografia, los cuadros y
las graficas, segun correspondiere.

& Las referencias bibliograficas que se hagan en el texto se indicardn con el
apellido del autor, afio de publicacién y paginas relevantes. Ejemplo: (Herrera
[1974] pp. 10-12).

No deberan incluirse como pie de pagina y/o nota al final del texto.

Las referencias completas correspondientes se presentaran agrupadas al final del
texto, en orden alfabético. El orden en que se indicara la informacion es el siguiente:
(a) apellido y nombre del autor; (b) titulo del articulo (encomillado) y nombre de la
revista o titulo del libro donde aparecié (en cursivas); (c) volumen y nimero de la
publicacién; (d) ciudad; (e) editor; (f) afo de edicién o fecha. Ejemplo:

HERrRERA, FELIPE. América Latina: experiencias y desafios. Buenos Aires:
BID-INTAL. 1974.

ONns-INDART, CarLos. "El principio de reciprocidad en el tratado de
Montevideo", en Derecho de la Integracién, Vol. lll, N° 6. Buenos
Aires: BID-INTAL. Abril, 1970.

# Las notas han de ser sélo las indispensables, y no muy extensas, dejando otras
consideraciones para el texto. Deben ir numeradas consecutivamente, con niumeros
arabigos.

# La Revista Integracién & Comercio se reserva el derecho de introducir los
cambios editoriales que considere convenientes.

¢ Se enviard un archivo formato PDF de prueba de impresion electronica a los
autores de los trabajos antes de su publicacion. Sélo se aceptaran correcciones menores
sobre el contenido (no sobre la edicién) que deberan notificarse en el plazo estipulado
por el INTAL. En caso de no recibir respuesta por parte de los autores en el plazo
establecido, se considerara ese archivo como aceptado para entrar a imprenta.

¢ No se prevé la devolucion de los originales de los trabajos que no sean
publicados, salvo que su autor los solicitase dentro del lapso de tres meses.

& Los autores de los articulos que sean publicados en la Revista recibiran dos
ejemplares y separatas, mas una suscripcién anual de cortesia.
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Indice

Publicaciones INTAL - Segundo Semestre 2007 -

-

INFORMES SUBREGIONALES DE INTEGRACION

¢ InFormE MERCOSUR N° 12
Publicacién anual.
(Version impresa, disponible sélo en idioma espafiol y portugués).

(Idioma inglés, sélo disponible en formato PDF).

DocuMENTOS DE TRABAJO

¢ Propuesta metodoldgica para la convergencia
del Spaghetti Bow! de reglas de origen.
Rafael Cornejo y Jeremy Harris.
INTAL-INT DT-34. 2007.

(Espariol e inglés, sélo disponible en formato PDF).

¢ Fiscal Policy and Equity. Estimation of the Progressivity and Redistributive
Capacity of Taxes and Social Public Expenditure in the Andean Countries.
Alberto Barreix, Jeronimo Roca y Luiz Villela.
INTAL-INT WP-33. 2007.

(Inglés, sélo disponible en formato PDF).

¢ Costa Rica: ante un Nuevo Escenario en el Comercio Internacional.
Jaime Granados, Ziga Voduzek, Alberto Barreix,
José Ernesto Lépez Cérdova y Christian Volpe.
INTAL-INT DT-32. 2007.

(Espafiol, sélo disponible en formato PDF).

¢ Honduras: Desafios de la Insercidn en la Economia Internacional.
Jaime Granados, Paolo Giordano, José Ernesto Lopez Coérdova,
Ziga Voduzek y Alberto Barreix.
INTAL-INT DT-31. 2007.

(Espafiol, sélo disponible en formato PDF).
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Santiago, Chile Agosto 2007 Nuamero 92

Inversion extranjera directa y desarrollo: la experiencia del Mercosur

Daniel Chudnovsky y Andrés Lépez

Desarrollo de ventajas competitivas: Pymes exportadoras exitosas en
Argentina, Chile y Colombia

Dario Milesi, Virginia Moori, Verdnica Robert y Gabriel Yoguel

Efectos de la capacitacion en la competitividad
de la industria manufacturera

Ramén Padilla y Miriam Judrez

La insercion laboral de los jovenes: caracteristicas, tensiones y desafios
Jiirgen Weller

La globalizacion de la atencion de la salud:
oportunidades para el Caribe

Richard L. Bernal

La proteccion social en el Caribe de habla inglesa

Oliver Paddison

Reforzando un pilar fiscal: el impuesto a la renta dual a la uruguaya
Alberto Barreix y Jerdénimo Roca

Migraciones internacionales y desarrollo:
el impacto socioecondémico de las remesas en Colombia

David Khoudour-Castéras

Agentes extrasectoriales y transformaciones recientes en el agro argentino
Clara Craviotti

Orientaciones para colaboradores de la Revista de la CEPAL
La Revista en Internet
Publicaciones recientes de la CEPAL

Publicacién cuatrimestral, en espafol e inglés.

Valor: US$ 15 (o su equivalente en moneda nacional).
Suscripcién anual: US$ 30 (espafol) y US$ 35 (inglés).
Suscripcién por dos afios: US$ 50 (espafiol) y US$ 60 (inglés).
Pedidos: Unidad de Distribucién de la CEPAL, Casilla 179-D,
Santiago de Chile. E-mail: carlos.eggeling@cepal.org
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COMITE DICTAMINADOR: Enrique Casares Gil (UAM-A), Gonzalo Castafieda (UDLA-P), Gerardo
Esquivel (Colmex), Gerardo Jacobs Alvarez (UIA), Julio Lépez Gallardo (UNAM), Juan Carlos Moreno
Brid (CEPAL), Antonio Noriega Muro (Universidad de Guanajuato), Sangeeta Pratap (ITAM). CONSEJO
EDITORIAL: Edmar L. Bacha, Gerardo Bueno, Enrique Cérdenas, Arturo Ferndndez, Ricardo Ffrench-Davis,
Enrique Florescano, Roberto Frenkel, Kevin B. Grier, Ricardo Hausmann, Alejandro Herndndez, Albert O.
Hirschman, Hugo A. Hopenhayn, David Ibarra, Felipe Larrain, Francisco Lopes, Guillermo Maldonado,
Rodolfo Manuelli, José A. Ocampo, Joseph Ramos, Luis Angel Rojo Duque, Gert Rosenthal, Francisco
Sagasti, Jaime José Serra, Jesus Silva Herzog Flores, Osvaldo Sunkel, Carlos Tello, Sweder van Winjberger.

Director: Fausto Herndndez Trillo
Secretario de Redaccion: Guillermo Escalante A.

Vol. LXXIV (3) México, Julio-Septiembre de 2007 Num. 295

PersPeECTIVA ECONOMICA
Santiago Levy  ;Pueden los programas sociales disminuir la productividad y el
crecimiento econémico? Una hipétesis para México
ArrTicuLos
David Mayer-Foulkes  Fallas de mercado en capital humano. La trampa
intergeneracional de la pobreza en México

Francisco Venegas-Martinez  Mercados de notas estructuradas. Un andlisis descriptivo y
métodos de evaluacion

Luis Ferruz Agudo  Analisis de las capacidades de sincronizacion con el mercado
y Maria Vargas Magallon vy seleccion de valores de los gestores de fondos de inversion
espafioles en condiciones econémicas variables

Héctor Manuel Bravo Pérez,  Evaluacion econémica de la aplicacion de politicas de distribucion
Juan Carlos Castro Ramirez  del agua su perficial en la agricultura de Guanajuato
y Miguel Angel Gutiérrez Andrade

Luis René Caceres  Exportaciones, inversion y crecimiento econémico en
Centroamérica
NOTAS Y COMENTARIOS
Juan José Suarez Coppel  Nuevo régimen fiscal para Petréleos Mexicanos
y Rigoberto Ariel Yépez

Romulo A. Chumacero  No estaba muerta... La teoria cuantitativa y la relacion entre
y Jorge Hermann  dinero e inflacion

EL TriMESTRE EcOnOMICO aparece en los meses de enero, abril, julio y octubre. La suscripcién en México
cuesta $275.00. Namero suelto $90.00.

Precios para otros paises (dolares)

Nimero suelto Suscripciones

Centroamérica y el Caribe 70.00 20.00
Sudamérica y Espafa 90.00 30.00
Canada, Estados Unidos y resto del mundo 120.00 33.00

Fondo de Cultura Econémica, Carretera Picacho Ajusco 227, Col. Bosques del Pedregal, 14200 México,
Distrito Federal. Suscripciones y anuncios: teléfono 52 27 46 71, sefiora Irma Barrén.
Correo electrénico: trimestre@fce.com.mx
Pagina del Fondo de Cultura Econdmica en Internet: http://www.fondodeculturaeconomica.com
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SUBASTANDO LA ENERGIA ELECTRICA PARA CLIENTES REGULADOS:
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Francisco Caravia y Eduardo Saavedra
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Alvaro Forteza
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José Gomez-Gonzilez y Fernando Grosz
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Casilla 76, Correo 17, Santiago

CHILE

Teléfonos: 354-4314; 354-4312 y FAX 56-2-5536472
echamorr@faceapuc.cl
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El Instituto para la Integracién de América Latina y el Caribe (BID-

INTAL INTAL) fue creado en 1965 por acuerdo mjrrrim entre el Bﬂr{co

Interamericano de Desarrollo (BID) y el Gobierno de la Repiiblica

Argentina. El Instituto forma parte de la Vicepresidencia de Paises del

BID y ademids coordina actividades con el Sector de Integracion de la Vicepresidencia de Sectores y Conocimiento. Desde sus

comienzgos, INTAL ha apoyado la estrategia regional de integracion del Banco. Sus actividades estdn enfocadas principalmente en

temas de comercio, integracidn y cooperacion regional; asistencia técnica, especialmente dirigida al fortalecimiento institucional
y al didlogo con la sociedad civil, incluyendo al sector privado.

El objetivo general es promover y consolidar el proceso de integracidn en América Latina y el Caribe en los niveles subregional,

regional, interregional, hemisférico e internacional. Las priovidades actuales del INTAL se canalizan a través de tres componentes:

u Fortalecimiento de capacidades en materia de comercio e integracién
* Programas de capacitacién especializados para funcionarios gubernamentales y representantes de la sociedad civil,
en temas atinentes a comercio e integracion. Gran parte de las actividades se llevan a cabo en el marco del
Programa conjunto BID/INTAL-OMC de Apoyo a las Negociaciones Comerciales para América Latina y el Caribe
o Asistencia técnica para incrementar la eficacia de las modalidades de consulta gubernamental con la sociedad
civil en la formulacion y ejecucion de politicas de comercio e integracion

®  Apoyo a redes de investigacion para sustentar reformas de politica que fortalezcan la eficacia de los centros de

investigacién y los expertos individuales, facilitando la toma de decisiones en los sectores priblico y privado en temas
relacionados con la integracién y el comercio. Las redes vigentes son:

* Red INTAL de Investigacion en Integracién (RedINT)

* La Latin American/Caribbean-Asia/Pacific Economic and Business Association (LAEBA)

* Red Euro-Latinoamericana de Estudios en Integracién y Comercio (ELSNIT)

* Red de América Latina y el Caribe de Centros de Estudios de Asia-Pacifico (REDEALAP)

* Premio INTAL

m  Extension piblica.
* Organizacion de talleres, foros y eventos especiales que expongan a la sociedad civil a la opinidn de expertos, a
fin de generar recomendaciones de politica referidos a los temas de integracidn y comercio en el dmbito de los
sectores pitblico y privado, y mayor concientizacién en la sociedad civil.
* Publicaciones orientadas a un piiblico en general y especializado, acerca de temas relacionados al comercio y la
integracion, las cuales se dividen en las siguientes lineas de accién:
- Revista Integracién y Comercio (semestral en inglés y espariol)
- Carta Mensual INTAL (mensual en espaiiol, inglés y portugués)
- Documentos de Trabajo y Divulgacién
- Informes Especiales
- Publicaciones surgidas de las Convocatorias de las Redes de Investigacidn y a través de Foros, Seminarios, y
Cooperacién Técnica Regional
e Establecimiento de bases de datos y servicios de documentacion por Internet
- Centro de Documentacion INTAL (CDI) cubre tareas de difusion de informacién y bibliografia relativa al
campo de la integracion y el comercio en América Latina y el Caribe y en otros bloques extrarregionales,
constituyéndose en un centro cooperativo regional de informacién
- Bases de Estadisticas de Comercio Exterior DATAINTAL que posibilita el acceso al sistema por parte de
agentes econdmicos de la regidn y extrarregionales
- Base INTAL-MERCOSUR (BIM)
- Base de Tratados ¢ Instrumentos juridicos de la integracién

Dentro de las actividades del INTAL arriba indicadas se concentran las siguientes lineas temdticas:

(1) El desarrollo de la infraestructura fisica; (1) Aspectos juridicos de los Acuerdos de Integracién; (iii) Coordinacién y convergencia
macroecondmica; (iv) Integracion y cambios de la estructura productiva en América Latina y el Caribe; (v) Cuestiones sociales en
los marcos subregionales; (vi) Integracion y desarrollo de dreas de frontera; (vii) Grado de preparacion de paises de la region para
adherir al TLCAN o vincularse con la Unidn Europea y APEC, y participar en la convergencia hemisférica; (viii) Corrientes de
inversion directa intrasubregional inducidas por los acuerdos de integracion y complementacién econdmica; (ix) Armonizacion de
las regulaciones de los mercados de servicios; y (x) Desarrollo de sistemas subregionales de informacién.

Desde 2001, el INTAL es la Secretaria del Comité de Coordinacién Técnica del proyecto IIRSA -Iniciativa para la Integracién
de la Infraestructura Regional Suramericana. Este Comité estd formado por el Banco Interamericano de Desarrollo (BID),
la Corporacion Andina de Fomento (CAF) y el Fondo Financiero para el Desarrollo de la Cuenca del Plata (FONPLATA).

5 Las ideas y opiniones expuestas en los estudios que incluye la revista son
INTEGRACION & COMERCIO de responsabilidad exclusiva de sus autores y no necesariamente reflejan
politicas o posiciones del BID ylo del INTAL. Se autoriza la mencién
de los trabajos aqui publicados, siempre que se indique su procedencia. En tal caso, se agradecerd el envio de un ejemplar de la
publicacion a la Direccidn de la revista.
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