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Estrategia Operativa

Durante

Capacitação, acesso à 
informação/consultoria

Capacitação, 
Consultoria, 

Monitoramento

Sensibilização 
e capacitação

DepoisAntes

Empreendedores 
e 

Empresários 

Ex-dekassegui





60% de los accesos 
originados en Japón

1.605 consultorias a 
distancia



Programa Semanal – 15 minutos en 
vivo y 45 minutos no chat

Programa SEBRAE Responde 

Rádio Nikkey - Rádio Web de la Asociación 
de Brasileiros de Toyohashi (ABT)

www.radionikkey.com



15 Histórias de Éxito 
publicadas





Lecciones Aprendidas

• Visibilidad del tema y aumento de la competición 
por los servicios.

• Necesidad de manter la comunidad residente en 
Japón bién informada cuanto a la realidad 
Brasileña.
– Un diferencial positivo para aquellos que 

desean abrir un negocio cuando de su retorno 
a Brasil.

• Dificuldad de realizar proyectos piloto.



• Brecha de servicios y  apoyo a los emigrantes que 
regresam al país y no quieren iniciar un negocio, 
pero si comprar un negocio existente o una 
pequeña franquicia.

• Planificación financiera y económica del proceso 
migratório debe ser  iniciando antes mismo del 
viaje.

• Importancia de las Redes Empresariale en el 
momento de regreso al País, para apoyar y 
orientar al recién llegado en el proceso de 
inversión.



Luciano Schweizer, D.Sc.
Especialista

Fondo Multilateral de Inversiones 
Banco Interamericano de Desarrollo

Representación en Brasil
Brasília, DF

Tel. + 55(61) 3317-4221
Fax + 55(61) 3317-4213

www.iadb.org/mif

Obrigado !
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