Como Trabajar con el Sector
Financiero para Desarrollar
Nuevas Oportunidades de
PmL con empresas

Quito, Ecuador
21 — 22 de Noviembre 2005
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El Problema

La falta de capacidad de las empresas de presentarse ante
el sector financiero como un cliente atractivo debido a Ia
Implementacion de la metodologia y estrategia de PmL.

Por el otro lado, el desconocimiento del sector financiero de
las ventajas que una propuesta de inversion en PmL le
brinda con respecto a cualquier otra inversion empresarial,

debido a que una empresa que invierte en PmL.:
tiene corto periodo de repago de las inversiones,
*es mas solida ante los cambios del mercado una vez implementada Ila
inversion,
*es mas competitiva y tiene acceso a mercados mas demandantes y por lo

tanto con mayor capacidad, en resumen esta inversion le ayudara a ser
mejor empresa.
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El papel de los CNPmL

Los CNPmL pueden jugar un importante
papel de facilitadores y catalizadores
entre las empresas y el sector
financiero, mediante ganar la confianza
no solo de las PyMEs, sino tambien del
sector financiero, hasta volverse un
Interlocutor valido entre ambos.
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Estructura de |la presentacion

Barreras de las PyMEs para acceder al
financiamaiento

Analisis de la oferta financiera.
Analisis de la oferta financiera.




/ BARRERAS DE LAS PyMES PARA ACCEDER AL \
FINANCIAMIENTO

Las caracteristicas identificadas en el sector PYME por
las cuales sus relaciones con el sector financiero se
ven limitadas son, entre ofras:

Limitada capacidad gerencial,

limitada capacidad técnica para |Ia
formulacion de propuestas de inversion;

limitado conocimiento de las oportunidades
que el sector financiero ofrece para PmL,
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BARRERAS DE LAS PyMES PARA ACCEDER AL
FINANCIAMIENTO

desconocimiento de los proveedores de
tecnologias y la forma de evaluarlas,

limitaciones para identificar los potenciales
tecnologicos y asegurar sus resultados,

no invierten en asistencia técnica,

desconocimiento de los beneficios de las
Tecnologias mas Limpias;
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BARRERAS DE LAS PyMES PARA ACCEDER AL
FINANCIAMIENTO

pocos especialistas/caros especialistas
para las empresas PyMEs

falta de una contabilidad que cumpla con
los requisitos necesarios

garantias limitadas
la falta de transparencia contable
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Analisis de la oferta financiera.

~

Existen suficientes fondos para llenar las
necesidades de financiamiento, aunque estos
no esten especificamente dirigidos al sector
PYMES

Los financiadores de los diferentes
segmentos, no diferencian PmL de otras
actividades

Los proyectistas financieros son generalistas,
y por consiguiente no tienen los conocimientos
iIntrinsecos de PmL
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Analisis de la oferta financiera

Existe la percepcion que la formulacion y presentacion
de los proyectos no son completos

Las PyMEs se interpretan como altos costos de
transaccion de las operaciones pequenas, la
percepcion de alto riesgo, la falta de garantias
suficientes, Exceso de liquidez propia lo cual obliga a
un poco fomento a lineas de credito preferenciales.

Prejuicio de la calidad de que las propuestas
hechas por las PyMEs debe mejorarse
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Analisis de la oferta financiera

Inestabilidad financiera global que les obliga a
mantener condiciones excesivamente exigentes
para una PyME, debido a exceso de supervision
de las instituciones reguladoras de la banca.

Personal entrenado en créditos y no en
promocion de desarrollo de clientes.

Limitado o nulo conocimiento de PmL y sus
ventajas para la solidez de las propuestas de
financiamiento
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Analisis de la oferta financiera

Periodos de repago cortos y limitado periodo de
gracia para las inversiones PyMEs.

Exigencia por la normativa prudencial de aprovisionar
los creditos a PyMEs. Encajes legales y garantias
prendarias reguladas por la ley, lo que los hace poco
flexibles en sus negociaciones con la banca.

Los financiamientos otorgados por organismos
Multilaterales y las Agencias de Desarrollo, al pais no
tienen una influencia directa en la dISpOnIbI|Idad de
fondos para el financiamiento requerido por las
medianas y pequenas empresas.

\_ /




4 h

Promocion de Inversiones

CNPML
Intercambio de CO - FINANCIAMIENTO

Clientes / \ PARA ASISTENCIA

: TECNICA

Préstamos
S TEMA )/ EMPRESAS
—»/ j—>p
FINANCIERO
Provee el financiamiento para Demanda de Financiamiento
transferencia tecnolégica en las para la implementacion de
empresas opciones de PML
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Capacitacion , .
Se conformoé un grupo de trabajo

! ‘ Aino 2004

Evaluacion en
Planta

Aplicamos la metodologia con énfasis en
Aguay Energia y generacion de

desechos.
! ‘ Afio 2005
Seguimiento Monitoreo de las opciones Propuestas en la
de PML primera etapa.
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Hotel Villa Paraiso y Produccién A
M
Mas Limpia —- 00 \

Necesidad de Necesidad de buscar financiamiento para

Inversiones los Paneles Solares Térmicos y Bio-digestor.

! ‘ Aino 2005

Necesidad de Creacion de la capacidad contable de la
Contabilidad empresa para elaborar una solicitud de
credito con fondos bancables.

Formal
@ Afio 2005
\ Gestion conla  En proceso Apoyo Técnico para
Banca —Septiembre 2005~ la Implementacion
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Propuesta de Involucramiento

Enfoque con las empresas Enfoque con las organizaciones financieras

1. ldentificacion de oportunidades de mejora que | 1. Conocimiento del mercado financiero
requieren de inversion, prioritarias y rentables
para la empresa, vinculadas a PML que
requieren del sector financiero

2. Apoyo técnico en la formulacion de proyectos de | 2. Sensibilizacion de PML a los analistas
inversion en PML financieros

3. Analisis de la inversion 3. Mostrar proyectos de PML eco-rentables

4. Analisis de los estados financieros de la | 4. Presentacidn de la empresa y el trabajo
empresa realizado de PML

5. Recomendar la linea de crédito que mas | 5. Entendimiento de la linea de crédito posible
favorece a la empresa a utilizar

/

6. Entendimiento de las variables financieras que | 6. Negociar la tasa de interés, garantias,
se solicitaran a la organizacion financiera periodo de pago /
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(Gracias por su atencion




