MONITOR

DE COMERCIO E INTEGRACION

2018

EL SALTO
DE CALIDAD

LA SOFISTICACION DE LAS EXPORTACIONES
COMO MOTOR D RECIMIENTO







2 O ] 8 II;{EICOOMERIC\IIO EI |NIEGR?C|OI?\J

EL SALTO
DE CALIDAD

LA SOFISTICACION DE LAS EXPORTACIONES
COMO MOTOR DEL CRECIMIENTO

Coordinado por
Paolo Giordano

Noviembre 2018

BID

Banco Interamericano
de Desarrollo



Catalogacidn en la fuente proporcionada por la
Biblioteca Felipe Herrera del
Banco Interamericano de Desarrollo

El salto a la calidad: la sofisticacidn de las exportaciones como motor del crecimiento /
Paolo Giordano, Rosario Campos, Cloe Ortiz de Mendivil, Kathia Michalczewsky, Jesica
De Angelis; Paolo Giordano, coordinador.

p. cm. — (Monografia del BID ; 673)
“Monitor de Comercio e Integracién 2018” - t.p.
Incluye referencias bibliograficas.

1. International trade. 2. Exports-Latin America. 3. Exports-Caribbean Area. 4. Latin
America-Commerce. 5. Caribbean Area-Commerce. 6. Latin America-Economic
integration. 7. Caribbean Area-Economic integration. |. Giordano, Paolo. II. Campos,
Rosario. lll. Ortiz de Mendivil, Cloe. IV. Michalczewsky, Kathia. V. De Angelis, Jesica.
VI. Banco Interamericano de Desarrollo. Sector de Integracion y Comercio. VII. Serie.

IDB-MG-673

Copyright © 2018 Banco Interamericano de Desarrollo. Esta obra se encuentra sujeta a
una licencia Creative Commons IGO 3.0 Reconocimiento-NoComercial-SinObrasDerivadas
(CC-IGO 3.0 BY-NC-ND) (http://creativecommons.org/licenses/by-nc-nd/3.0/igo/
legalcode) y puede ser reproducida para cualquier uso no-comercial otorgando el
reconocimiento respectivo al BID. No se permiten obras derivadas.

Cualquier disputa relacionada con el uso de las obras del BID que no pueda resolverse
amistosamente se someterd a arbitraje de conformidad con las reglas de la CNUDMI
(UNCITRAL). El uso del nombre del BID para cualquier fin distinto al reconocimiento
respectivo y el uso del logotipo del BID no estdn autorizados por esta licencia CC-IGO
y requieren de un acuerdo de licencia adicional.

Note que el enlace URL incluye términos y condiciones adicionales de esta licencia.
Las opiniones expresadas en esta publicacion son de los autores y no necesariamente

reflejan el punto de vista del Banco Interamericano de Desarrollo, de su Directorio
Ejecutivo ni de los paises que representa.

[@ole)




El Monitor de Comercio e Integracion es un informe anual que analiza el estado de
la integracién de América Latina y el Caribe en el sistema comercial mundial. Utiliza
datos disponibles publicamente en INTrade, el Sistema de Informacién del Banco
Interamericano de Desarrollo (BID) sobre Comercio e Integracion (www.intradebid.org).

El Monitor es producto de un esfuerzo de investigacion del BID llevado a cabo por el
Sector de Integracién y Comercio (INT) y su Instituto para la Integracidon de América
Latina y el Caribe (INTAL) bajo la supervisién general de Fabrizio Opertti, Gerente
del Sector.

Esta edicién fue coordinada por Paolo Giordano, Economista Principal de INT, y
escrita en colaboracién con un equipo conformado por Rosario Campos, Cloe Ortiz
de Mendivil, Kathia Michalczewsky y Jesica De Angelis, consultoras de INT e INTAL.
Alejandro Ramos, Barbara Ramos, Sebastidn Franco, Angel Pérez, Ziga Vodusek y
Jeremy Harris participaron en la investigacion y proveyeron insustituible apoyo en
la preparacion del documento. El equipo reconoce y agradece los comentarios de
Antoni Estevadeordal y Mauricio Mesquita Moreira.

Camila Viegas-Lee, Silvia Badilla, Graziela Flor y Martha Skinner apoyaron el equipo
en la fase de produccién del documento. Word Express cred y llevd a cabo el disefio
grafico.

La informacion incluida en el informe recoge los datos mas recenientes de las res-
pectivas fuentes al 31 de agosto de 2018.






Prologo ...

Contenido

Lista de abreviaturas. . ...

Resumen €JeCULIVO . ... i

INtrOdUCCION . . .

El aumento de la incertidumbre en la coyuntura mundial. ...............

La desaceleracion del intercambio global............ ... ... .. ... ... ...

Las fluctuaciones de lademandaexterna............. ... .. ..

El impulso de los términos de intercambio . .......... ... ... .. ... .

La desaceleracion de las exportaciones.............. ..

La moderacion de la recuperacion . ...t

El desempefio exportador por paises, productos y destinos ................

La expansion de las importaciones. ......... ..

La consolidacion de las exportaciones de servicios . ...,

La brecha de calidad en la oferta exportable ..........................

El rezago cualitativo de la oferta exportableagregada .....................

La distribucion de las exportaciones por rangos de calidad.................

Oportunidades de diferenciacion en las escalas de calidad .................

El rezago competitivo en el mercado regional .........................

La sofisticacion del patrén comercial intrarregional . .......................

El rezago de la competitividad en el mercado regional .....................

El impacto de la integracién en las cadenas de valor regionales.............

CONCIUSIONES. oo

Referencias

vii

Xi

1
16

21

21
30
33
35

39

47
54

59

60
72
79

85
89



Vi

MONITOR DE COMERCIO E INTEGRACION 2018

Anexos Estadisticos
Anexo Estadistico 1: Calidad de la oferta exportable

POr PAISES Y SUDIEGIONES . oottt e 93
Anexo Estadistico 2: Competitividad en el mercado regional
POr PAISES Y SUDIEGIONES . o ottt e 107

Anexos Metodoldgicos
Anexo Metodoldgico 1. Estimacion del valor de los flujos

comerciales mundiales . . ... 17
Anexo Metodoldgico 2: Estimacién del volumen

de las exportaciones mundiales . ........ .. 119
Anexo Metodoldgico 3: Indices de precio, volumen

y términos de intercambio. . ... 121
Anexo Metodoldgico 4: Estadisticas de exportaciones

de bienes Y SerVICIOS. . oot 125
Anexo Metodoldgico 5: Estimacion de los indices de calidad

de las exportaciones . . ..ot 127
Anexo Metodoldgico 6: Tratamiento de los datos en el analisis

del comercio intrarregional .......... . . 131
Anexo Metodoldgico 7: Derivacion del efecto competitividad

en las exportaciones intrarregionales .......... . .. 137
Anexo Metodoldgico 8: Modelo de gravedad aumentado con

efectos intrarregionales . ... . 139



Préologo

Después de cuatro afios de contraccion, en 2017 el comercio mundial de bienes entrd
en una fase de expansién debido tanto a la recuperacién de los precios como a la
sincronizacion del crecimiento en las principales economias avanzadas y emergen-
tes. La aceleracién de las exportaciones de servicios fue aln mayor, registrando un
solido crecimiento en 2017 y un fuerte incremento en los primeros meses de 2018.
Sin embargo, la traccién inicial de esta coyuntura expansiva se vio debilitada en el
primer semestre de 2018, particularmente a causa de la desaceleracion del volumen
del intercambio de bienes.

En linea con el patron mundial, aunque con una trayectoria mas volatil, el valor
de las exportaciones de bienes y servicios de América Latina y el Caribe se recuperd
alolargo de 2017, pero registrd cierta desaceleracion en el primer semestre de 2018.
El impulso a las ventas externas de la region estuvo respaldado principalmente por
el incremento de los precios del petréleo y de otros productos basicos, y sélo por
un volatil crecimiento de los volumenes exportados. Desde el principio del afo los
factores que sostuvieron el cambio de tendencia empezaron a debilitarse, poniendo
en evidencia la vulnerabilidad de la regidn a dindmicas externas y realzando la ne-
cesidad de diversificar la oferta exportable.

El Monitor de Comercio e Integracion 2018 analiza la recuperacién comercial
en curso en la regién y traza un balance de la competitividad en los mercados mun-
diales, poniendo énfasis en la capacidad de posicionarse en los sectores de mayor
calidad, densidad tecnoldgica y sofisticacion. Esta edicidon es la mas reciente de una
serie de informes elaborados por el Sector de Integracién y Comercio del Banco
Interamericano de Desarrollo (BID) que estudian la evolucién de la insercion de ALC
en el sistema comercial mundial, haciendo uso de los datos disponibles en INTrade,
el sistema de informacion del BID sobre integracién y comercio.

En el presente informe se argumenta que para superar una coyuntura caracte-
rizada por el aumento de los riesgos externos, los paises latinoamericanos deberian
apuntar decididamente al incremento de la calidad de la oferta exportable y aprove-
char mejor el potencial de la integracion regional. En este contexto, cobra relevancia
realizar todos los esfuerzos posibles para superar las barreras al comercio a través de
una mejor infraestructura y conectividad para reducir costos de transporte, de una
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mayor apertura de mercados para reducir costos regulatorios y arancelarios, y de
una promocion mas sofisticada para reducir costos de informacion. Estas acciones
constituyen antidotos frente al agotamiento del auge de los precios de los productos
primarios.

Esperamos que esta edicion del Monitor de Comercio e Integracién provea a los
paises de la regidn informacion util para identificar, diseflar e implementar politicas
orientadas a posicionarse competitivamente en los segmentos mas sofisticados del
comercio internacional.

Fabrizio Opertti
Gerente, Sector de Integracion y Comercio
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Resumen ejecutivo

Después de cuatro aflos de retraccion, el valor de las exportaciones de América Latina
y el Caribe (ALC) aumentd 12,2% en 2017 y se desacelerd a 9,7% en el primer semestre
de 2018. Si bien con intensidades heterogéneas entre paises, la expansion se derivd en
buena medida del aumento de los precios, mientras que la desaceleracion respondid
al debilitamiento de los voliumenes exportados. Hacia el futuro, la coyuntura incorpora
crecientes riesgos a la baja vinculados a la inestabilidad de la demanda externa, la
apreciaciéon del délar y los efectos de las tensiones comerciales globales. En una pers-
pectiva mas estructural, el bajo nivel de sofisticacion de la oferta exportable deja a la
regiéon expuesta a estos riesgos externos. Por una parte, no se han dado los aumentos
de calidad necesarios para posicionarse en los mercados globales mas rentables. Por
otra, a causa de un creciente rezago competitivo acumulado en la postcrisis, ALC ha
perdido cuota de mercado en la region y particularmente en los sectores que mas
contribuyen a la sofisticaciéon de la oferta exportable total. Se recalca, por tanto, la
urgencia de adoptar politicas de promocidén de la calidad e iniciativas orientadas a
profundizar la integracion comercial que estimulen relaciones de complementacidn
productiva mds complejas y flujos comerciales de mayor sofisticacion.

Esta edicidon del Monitor de Comercio e Integracion identifica los factores que impul-
saron la reciente expansion de las exportaciones de ALC, examina los riesgos para
su sostenibilidad y, de cara al futuro, traza un mapa de la sofisticacion de la oferta
exportable y de los principales desafios para posicionarse en los segmentos mas
rentables del comercio mundial.

En el cuadro coyuntural, la reciente recuperacion de las exportaciones regionales
perdié vigor a raiz de la desaceleracion de los flujos reales, mientras que el
crecimiento de las ventas de servicios fue inferior al promedio mundial. Las
proyecciones para el segundo semestre de 2018 indican un aumento de los
riesgos a la baja.

La fase de expansion sincronizada de la economia mundial y el aumento de los pre-
cios de los productos basicos, particularmente el petrdleo, que ayudaron a la regién
a superar la contraccion comercial mas larga de su historia reciente, estan perdiendo

Xi



Xii

MONITOR DE COMERCIO E INTEGRACION 2018

traccion. Las exportaciones de bienes de ALC crecieron 12,2% en términos nominales
en 2017 y se desaceleraron a 9,7% en el primer semestre de 2018. Entre 2017 y el primer
trimestre de 2018, el crecimiento de las exportaciones de servicios se desacelerd de
6,3% a 6,0%, en contraste con el fuerte crecimiento a nivel global. En términos rea-
les, en el primer semestre de 2018 las ventas externas de bienes de la regién fueron
las menos dindmicas del mundo, creciendo apenas 3,1% en base interanual. Si bien
contindan operando algunas fuerzas expansivas, l0s indicadores de tendencia mas
recientes apuntan a un sustancial enfriamiento del desempefio exportador de la re-
gion. Hacia el futuro, la coyuntura incorpora riesgos a la baja vinculados a una mayor
inestabilidad de la demanda externa, a la apreciacién del ddlar y a los efectos de las
tensiones comerciales globales, que se suman a las perspectivas de menor crecimiento
econdémico en la region.

El desarrollo de un sector externo complejo y sofisticado es clave para la
transformacion productiva y el crecimiento de las economias. A pesar de algunos
progresos acumulados décadas atras, la region alin presenta un perfil exportador
poco sofisticado. En general, los incrementos de calidad de la oferta exportable
no le han permitido posicionarse en los mercados mas rentables. Sin embargo,
existen casos exitosos y oportunidades para posicionarse en los segmentos de
mayor valor agregado.

A pesar de que los indices de calidad de la regién han aumentado en algunos secto-
res primarios, la brecha con los competidores globales es amplia y se ha mantenido
inalterada por décadas. Los productos de calidad superior representan sélo un tercio
del valor de las exportaciones de ALC, mientras que en Asia alcanzan los dos tercios.
Aun cuando en la regién coexisten realidades marcadamente heterogéneas, la ma-
yoria de los bienes exportados se caracteriza por rangos de calidad media. Escalar
en calidad permite diversificar el patréon de integraciéon en los mercados globales y
conduce a un mayor crecimiento econdmico. Se identifican, por tanto, algunos casos
de éxito y los productos con mayor potencial, por ejemplo en el sector alimentario.

El patréon comercial intrarregional se diferencia notablemente del extrarregional
por su nivel de sofisticaciéon. Sin embargo, en el periodo postcrisis, a causa de
un marcado deterioro de la competitividad, ALC ha perdido cuota en el mercado
regional, particularmente en los sectores que mas contribuyen a la sofisticacién
de la oferta exportable total. Un nuevo impulso a la integracidon contribuiria a
fortalecer la capacidad de competir en el mercado regional y en la economia global.

La canasta exportada a la regidn esta mas diversificada, contiene una mayor proporcion
de productos manufacturados, densidad tecnoldgica superior y cuenta con niveles
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de calidad mas altos. La acumulacion de un marcado rezago competitivo frente a
los rivales mundiales estd erosionando este activo estratégico. Iniciativas orientadas
a completar y racionalizar la arquitectura comercial, e inversiones en infraestructura
que contribuyan a reducir los costos comerciales, proveerian incentivos al desarrollo
del comercio de insumos productivos, lo que a su vez contribuiria a revertir el reza-
go competitivo y la erosién de la cuota de mercado de productos mas sofisticados.
El fortalecimiento de las cadenas de valor regionales y de los flujos comerciales de
mayor calidad favoreceria no solamente a la diversificacion exportadora de los pai-
ses de la regidn, sino que contribuiria también a aumentar la competitividad de las
economias en los mercados globales.

Superada la contraccion comercial mas larga de historia reciente, los paises de ALC
enfrentan un escenario menos propicio que el que prevalecid antes de la crisis. Si bien
la coyuntura reciente ha representado un alivio para el sector externo, permanecen
riesgos que podrian cobrar mas relevancia en el futuro. La concentracion del patréon
exportador en productos basicos deja a la regidn expuesta a las fluctuaciones exo-
genas de los términos de intercambio. Los insuficientes progresos en la calidad de la
oferta exportable limitan la capacidad de posicionarse en los mercados mas estables
y rentables. La acumulacién de un rezago competitivo y las fallas de la arquitectura
comercial regional atentan contra la articulacién de cadenas de valor complejas y el
posicionamiento en los sectores de mayor sofisticacion. En un entorno caracteriza-
do por una tendencia al enfriamiento de la demanda real, a la apreciacién del doélar
que afecta las cotizaciones de los productos basicos y al aumento de las fricciones
comerciales globales que podrian restar dinamismo al sistema comercial multilateral,
la regidon necesita dar un nuevo impulso al sector externo. Se acentua, por tanto, la
urgencia de adoptar politicas de promocién de la calidad e iniciativas orientadas a
profundizar la integracion comercial, que estimulen relaciones de complementacion
productiva mas complejas y flujos comerciales de mayor sofisticacion.
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Introduccion

En 2017 y la primera mitad de 2018 las exportaciones de América Latina y el Caribe
(ALC) se reactivaron en consonancia con la fase expansiva del ciclo del comercio
mundial. El impulso global se origind en la reversion de las intensas tendencias de-
flacionarias presentes durante el trienio previo y en una mejoria sincronizada de la
actividad de las principales economias. Sin embargo, en la primera mitad de 2018
la recuperacion latinoamericana perdid vigor debido a la moderacion de los precios
y a la desaceleracidn de los volimenes exportados, en un contexto de aumento de
riesgos coyunturales. Para consolidar el desempefio exportador la region enfrenta el
desafio de aumentar la sofisticacion de la oferta exportable mediante el incremento
de la calidad de las ventas externas y la recuperacion del rezago competitivo en el
mercado regional.

Este documento provee un analisis detallado de las principales caracteristicas de
la recuperacion de las exportaciones de bienes y servicios de la region en la coyuntura
reciente y concluye que la fase expansiva es relativamente fragil. La mayoria de los
precios de exportacion entraron en una fase bajista del ciclo, los voliumenes exportados
se caracterizan por una marcada desaceleracion y el balance de los riesgos globales
apunta a la baja. El agotamiento del auge de los precios de los productos primarios
que sostuvo por mas de una década la demanda externa, las fallas endémicas de
competitividad reflejadas en la erosion de las cuotas de mercado, asi como el riesgo
de que las fricciones comerciales globales resten dinamismo al comercio mundial,
plantean la necesidad de otorgar prioridad a politicas que incentiven la sofisticacién
de la oferta exportable y el relanzamiento de la integracién regional.

En el primer capitulo del informe se examinan los principales rasgos de la tendencia
expansiva del comercio mundial y regional desde principios de 2017, se documenta la
pérdida del impulso en 2018 y se evalla el balance de los riesgos coyunturales. En el
segundo, se brinda un panorama detallado del reciente desempefio comercial de la
region, destacando singularidades por paises y subregiones, asi como el peso relativo
de las variaciones de los precios y volumenes exportados. El andlisis de la coyuntura
comercial revela que aunque contindan operando factores expansivos, la regién encara
riesgos relacionados con la volatilidad en algunos mercados de productos basicos,
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con divergencias en los ritmos de actividad de los socios comerciales y con la incer-
tidumbre respecto a la vigencia de la arquitectura regulatoria del comercio mundial.

Tomando una perspectiva de mediano y largo plazo, un analisis de corte mas
estructural plantea la necesidad de incrementar la sofisticacion del sector externo.
En el tercer capitulo se presenta un novedoso conjunto de indicadores para caracte-
rizar la calidad de la oferta exportable de la regidn, midiendo su posicionamiento en
las escalas mundiales e identificando los sectores en los cuales se dan las mayores
oportunidades de mejoria cualitativa. Finalmente, notando el rol estratégico del mer-
cado regional para el posicionamiento en los segmentos de mayor sofisticacion, en
el ultimo capitulo se analiza el rezago competitivo en los sectores tecnolégicamente
mas avanzados y de mayor calidad y se examinan las limitaciones de las iniciativas
de integracion regional en la promocion de relaciones complejas de complementa-
riedad productiva.



El aumento de la incertidumbre
en la coyuntura mundial

En 2017 el comercio mundial de bienes se reactivd gracias a la reversion de las
presiones deflacionarias presentes desde 2014 y a una mejoria sincronizada en la
actividad de las principales economias. La expansion de los volumenes intercam-
biados se acelerd sin superar las marcas propias de la nueva normalidad de bajo
crecimiento postcrisis. Las exportaciones de bienes y servicios de América Latina
y el Caribe acompafaron la coyuntura positiva, aungue con una trayectoria mas
volatil. En 2018 el endurecimiento de las condiciones financieras mundiales y la
mayor incertidumbre sobre las politicas comerciales restaron firmeza a la recupe-
racion. Durante el primer semestre el valor de los bienes exportados por la region
se desacelerd debido a una variacion moderada en los precios y una significativa
desaceleracidn de los flujos reales.

La desaceleracion del intercambio global

Durante 2017 y la primera mitad de 2018, el comercio mundial

de bienes aumento significativamente, dejando atras la prolon- El comercio
gada fase de contraccion iniciada a mediados de 2014 (Gréfico mundial se

1). El valor del intercambio global se expandié 11,0% en 2017 y recupero tras
13,5% interanual entre enero y junio de 2018. Durante ese afio una prolongada
y medio la expansion se vio favorecida por la reversion de las contraccion.

marcadas presiones deflacionarias presentes desde mediados R
de 2014, en las cuales la evolucidon del precio del petréleo tuvo

una influencia determinante (Recuadro 1). Esta dinamica estuvo reforzada por un
crecimiento de los volumenes intercambiados que, sin embargo, fue mas pronuncia-
do en 2017 y perdid vigor en 2018. En el seflalado periodo de 18 meses, el comercio
medido a precios constantes crecié a un ritmo anual promedio de 4,4%, mas del
doble del registrado entre 2014 y 2016 (2,1%). De cualquier manera, este aumento
no escapod de la nueva normalidad del comercio internacional, caracterizada por el
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GRAFICO 1 ® TENDENCIA DEL COMERCIO MUNDIAL DE BIENES
(Promedio movil trimestral de la tasa de variacion anual, porcentaje, 2014-2018)
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Fuente: BID Sector de Integracién y Comercio con datos de la Oficina Holandesa de Andlisis de Politica Econdmica (CPB).
Nota: El valor del comercio mundial corresponde al promedio de exportaciones e importaciones mundiales. Las fases
estdn delimitadas en los graficos de acuerdo con las tendencias del total de precios y volumenes, las cuales no coinciden.

bajo crecimiento de los flujos reales con relacién al usual antes de la crisis financiera,
cuando se expandian en torno a 8% por afio entre 2003 y 2007,

La recuperacion de 2017 estuvo impulsada por un crecimiento de 6,1% en los
precios y de 4,6% en las cantidades, ambas variables en senderos de aceleracidn. Sin

1 Sobre la nueva normalidad del comercio internacional y el impacto en América Latina y el Caribe ver Giordano
(2016).



EL AUMENTO DE LA INCERTIDUMBRE EN LA COYUNTURA MUNDIAL

RECUADRO 1: PRESIONES DEFLACIONARIAS Y PRECIO DEL PETROLEO

Dos singularidades caracterizaron al comercio mundial con posterioridad a la crisis financiera
internacional. Por un lado, los flujos reales ingresaron en un sendero de menor crecimiento rela-
tivo. Por otro, comenzaron a propagarse presiones deflacionarias con impactos severos sobre el
valor nominal de los flujos. Ya en 2012 y 2013 modestos aumentos de las cantidades comerciadas
estuvieron aparejados por reducciones de los precios. Estas tendencias deflacionarias eclosio-
naron en 2015, con una contraccion del valor comerciado de 11,9% provocada por una caida de
14,0% en los precios. Las presiones siguieron presentes, si bien con menor intensidad, durante
2016 y se revirtieron en 2017.

La variacion del precio del petréleo y de los bienes energéticos explica la potente deflacion
que afectd al comercio en 2015 y 2016, asi como la posterior recuperacion en 2017. En 2015 mas
de la mitad de la reduccion de los precios del comercio global se origind en el efecto directo de
la contraccion de las cotizaciones de esos bienes. En 2016 y 2017, un tercio de la caida y de la
recuperacion, respectivamente, tuvieron el mismo origen.

La amplia fluctuacion del precio del petréleo puede encuadrarse en tres etapas. En la pri-
mera, las cotizaciones se desplomaron como consecuencia de la menor velocidad del aumento
de la demanda respecto a la oferta, esta ultima muy fortalecida por la incorporacién al mercado
del crudo no convencional de Estados Unidos. A lo largo de 2014, el ajuste dinamico de esta
disparidad dio lugar a un marcado crecimiento de los inventarios y al desplome del precio. En
la segunda, en 2015, para preservar su participacion en el mercado la Organizacion de Paises
Exportadores de Petroleo (OPEP) comenzd a instrumentar una estrategia de ampliacion de la
oferta orientada a presionar la rentabilidad de los productores no convencionales. En el primer

CONTRIBUCION DE LOS EFECTOS PRECIO Y VOLUMEN AL VALOR DEL COMERCIO MUNDIAL
POR TIPO DE BIENES
(Tasa de variacion anual, porcentaje y puntos porcentuales, 2011-2017)

2011 47 28 +18,6%
2012 SiEE+0.3%

2013 22 A

2014 oS +1.0%

2016 XA 1,515

2017 46 21 +10,7%

-20 -15 -10 -5 0 5 10 15 20

B Volumen - Total M Precio — Bienes energéticos M Precio — Bienes no energéticos

Fuente: BID Sector de Integracién y Comercio con datos de CPB, BACl y Bloomberg.

Nota: La variacién total del valor se indica en el extremo de cada barra. Los bienes energéticos corresponden al
capitulo 27 del Sistema Armonizado. En algunos afos la suma de los componentes difiere del total por errores de
redondeo. En 2017 se utilizan datos preliminares. Los valores no reportados son insignificantes.

(continua en la pdgina siguiente)



MONITOR DE COMERCIO E INTEGRACION 2018

RECUADRO 1: PRESIONES DEFLACIONARIAS Y PRECIO DEL PETROLEO

(continuacion)

PRECIOS E INVENTARIOS DEL PETROLEO
(Dolares por barril y miles de millones de barriles, 2011-2018)
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Fuente: BID Sector de Integracién y Comercio con datos de Bloomberg y la Agencia Internacional de la Energia.
Nota: El precio corresponde al promedio de las variedades Brent, WTI y Dubai. Los inventarios son las existencias del
sector privado de los paises de la OCDE al final del trimestre. El promedio quinquenal se utiliza como referencia del
nivel normal de inventarios.

trimestre de 2016 el precio promedio del crudo rondd 33 ddlares por barril, 69% por debajo
del nivel del segundo trimestre de 2014. Los inventarios de los paises miembros de la OCDE
superaron los 3 mil millones de barriles (un incremento de 21% entre el cuarto trimestre de 2013
y el tercero de 2016). La ultima fase, de estabilizacidn, comenzd en 2016, inicialmente gracias
al progresivo retiro de oferta no convencional, y prosiguié en 2017 cuando la OPEP logré un
acuerdo de restriccion de oferta con productores no adheridos a la organizacion, como México
y Rusia. Junto con el mejor desempefio real de la economia mundial, la recuperacion del precio
del crudo contribuyé a reducir las tensiones deflacionarias en el comercio internacional. De
cualquier manera, en el segundo trimestre de 2018 el precio medio del crudo se situd aun 33%
por debajo del correspondiente al mismo periodo de 2014.

embargo, la traccion inicial de esta coyuntura positiva sobre los

La flujos reales se vio debilitada a principios de 2018. Al iniciarse el
recuperacion afo, la incipiente normalizacién de la politica monetaria en los
de los flujos Estados Unidos (EE.UU.) y en la Zona Euro generaron fuertes
reales perdio perturbaciones financieras y cambiarias globales, a la vez que
traccion en aumento laincertidumbre respecto a la vigencia de la arquitec-
2018. tura de las reglas del comercio mundial?. En esta coyuntura, la

2 Ver el Recuadro 4 en el Capitulo 2.
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GRAFICO 2 * VALOR DEL COMERCIO MUNDIAL DE BIENES
(Indice 2010=100, 2014-2018)
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Fuente: BID Sector de Integracion y Comercio con datos de la CPB y estimaciones propias.

Nota: PD corresponde a Paises Desarrollados y PED a Paises en Desarrollo. El valor del comercio mundial corresponde al
promedio de exportaciones e importaciones mundiales. El valor de las exportaciones de América Latina corresponde a
una estimacion propia y no incluye al Caribe (ver Anexos Metodoldgicos 1y 2).

variacion interanual de los precios en el primer semestre (9,2%) fue superior a la del
afo previo, mientras que se desacelerd el crecimiento de los volumenes (4,0%). El
punto de inflexidon de los flujos reales se situd a inicios de 2018, momento en el cual
comenzaron a deteriorarse también otros indicadores sobre las perspectivas futuras
del comercio mundial (Recuadro 2)3.

En términos de valor, en 2017 las importaciones de

los paises en desarrollo (PED) y de los paises desarrollados Los paises
(PD) contribuyeron en similar medida (50,1% y 49,9%, res- desarrollados
pectivamente) a la recuperacion del comercio (Grafico 2). pasaron a
Estos aportes resultaron de tasas de crecimiento en el orden de liderar el

dos digitos en ambos segmentos de la demanda mundial (13,7% aumento de la

y 9,8% correspondientes a PED y PD, respectivamente). Un fuerte demanda.
incremento sincronizado de este tipo no se observaba desde -
2011. En el primer semestre de 2018 la contribucion del valor

importado por los PD fue aln mas intensa, explicando 58,6% del total de la variacion
interanual de ese periodo. En ambos grupos el crecimiento de las importaciones
superd el de 2017, alcanzando tasas interanuales de 14,2% y 13,3%, respectivamente.

3 Como se detalla en el Recuadro 2, el indicador de las perspectivas comerciales publicado trimestralmente por la
Organizacién Mundial del Comercio (OMC) y otros indicadores de las percepciones de los operadores comerciales
apuntan a un crecimiento menor de los volimenes del comercio mundial en la segunda parte de 2018. Ver OMC (2018).
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GRAFICO 3 ® VOLUMENES Y PRECIOS DEL COMERCIO MUNDIAL DE BIENES
(Tasa de variacion interanual, porcentaje, acumulado enero-junio 2018)
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Fuente: BID Sector de Integracién y Comercio con datos de la CPB y estimaciones propias.

Nota: El valor del comercio mundial se define como el promedio de exportaciones e importaciones. El valor de las
exportaciones de América Latina corresponde a una estimacion propia y no incluye al Caribe (ver Anexos Metodolé-
gicos 1y 2).

El andlisis desagregado de estas variaciones muestra que

El factor en 2017 el crecimiento de los precios de las importaciones de
precio PD y PED fue similar (6,1% y 6,5%, respectivamente), mientras
impulso la que el impulso de los volimenes fue superior en los PED (6,8%)
recuperacion. respecto a los PD (3,5%). En particular, en la primera parte de

7 2018 se observo una aceleracidon del componente de precios en

las compras de los PD (10,6%), mientras que como se menciond

el crecimiento de los voliumenes de importacion de ambos segmentos perdié vigor,

6,0% vy 3,3% interanual para los respectivos promedios semestrales de los PED y PD
(Grafico 3).

En este contexto, las exportaciones de América Latina (AL) acompafaron
la mejoria del intercambio mundial durante 2017 y se expandieron 12,1%, aunque
con una trayectoria mas volatil. El incremento del valor de las ventas externas
superd marginalmente el del comercio global, siendo también preponderante
el componente de precios (6,8%) respecto a la variacion
de los volumenes (4,9%). En el primer semestre de 2018 o~

las exportaciones de la regidén se incrementaron inte- Las exportaciones
ranualmente 9,7%, en este caso por debajo del registro de bienes de
global y del propio aumento de 2017. Tanto los precios la region se

(6,4%) como los volumenes (3,1%) exhibieron aumentos
menores respecto al aino previo. La desaceleracion de los

desaceleraron.
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RECUADRO 2: LA PERDIDA DE IMPULSO DE LA EXPANSION COMERCIAL

Algunos indicadores de las transacciones de comercio exterior y de las percepciones de los
operadores que las llevan a cabo permiten dar una vision prospectiva de la coyuntura de des-
aceleracion del volumen del comercio global instalada a principios de 2018.

En la primera categoriala OMC elabora el WTOI, un indicador de perspectivas del intercam-
bio mundial que sintetiza varios indices de la tendencia y direccion de los flujos globales. Dado
que estas variables son captadas en tiempo real, el WTOI permite anticipar puntos de inflexion
en los flujos comerciales®. El WTOI ha seguido un sendero descendente desde febrero 2018,
acercandose en agosto al valor de base de 100, correspondiente a la tendencia de mediano plazo.
El subindice de solicitudes de exportacion, situado en 97,5, registrd la caida mas significativa y
muestra una tendencia hacia la desaceleracion.

Asimismo, los componentes relacionados con el transporte internacional apuntan a un
enfriamiento de las corrientes comerciales globales. El indice de movimiento de contenedores
en los 88 puertos principales del mundoP® revela un estancamiento desde enero de 2018, cuando
alcanzdé sumaximo tras un crecimiento ininterrumpido desde enero de 2016. La tasa de crecimien-
to mensual del volumen del transporte aéreo internacional se desaceleré en julio de 2018 (1,9%
interanual), ubicandose en el nivel mas bajo de los ultimos 26 meses, tras exhibir incrementos
de dos digitos en 2017¢.

En la segunda categoria, el indice de los Gerentes de Compras (PMI por sus siglas en inglés,
Purchasing Managers’ Index) del sector manufacturero es un indicador de percepcién que, para

INDICADOR DE LAS PERSPECTIVAS DEL COMERCIO MUNDIAL DE LA OMC
(indice, julio 2016-agosto 2018)
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Fuente: BID Sector de Integracién y Comercio con datos de la OMC.
Nota: El indice y sus componentes miden el desvio respecto a la tendencia de mediano plazo normalizada en 100.

aEIWTOl integra indicadores de solicitudes de exportacion, transporte internacional aéreo, trafico de contenedores,
ventas y produccion de automoviles, electronicos y productos basicos agricolas. Los datos utilizados para su calculo
se expresan en términos reales o unidades fisicas. Para mas informacién ver OMC (2018).

b fndice RWI/SLI compilado por el Institute of Shipping Economics and Logistics.

¢Volumen segun datos de la Asociacion Internacional de Transporte Aéreo (IATA).

(continua en la pdgina siguiente)
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RECUADRO 2: LA PERDIDA DE IMPULSO DE LA EXPANSION COMERCIAL

(continuacion)

el agregado mundial, se situé en 52,5 en agosto®. Aunque un valor superior a 50 sefala expec-
tativas de expansion, viene reduciéndose desde enero de 2018 (salvo en abril) y se encuentra en
el minimo de los ultimos 21 meses. Asimismo, la confianza respecto a las perspectivas para los
proximos 12 meses se ubicd en un minimo bianual. EI PMI manufacturero de EE.UU. permane-
cia en un valor alto (54,7) aunqgue inferior al maximo en enero y, de hecho, en el minimo de los
ultimos 9 meses. La situacion es similar para la Zona Euro, con un umbral favorable (54,6) pero
menor que el maximo reciente de diciembre de 2017, y en el registro mas bajo desde noviembre
de 2016. En China, el PMI manufacturero cayo por tercer mes consecutivo en agosto a 50,6, el
nivel menor de los ultimos 14 meses®.

Los valores decrecientes que exhiben todos los indices de tendencia estdn en consonancia
con lamenor solidez de la expansién de los flujos reales del comercio en la primera mitad de 2018
respecto a la recuperacion de 2017. Una caracteristica comun de los indicadores de percepcion
salvo en EE.UU. es la tendencia al deterioro de la confianza y de las expectativas empresariales.
Una de las razones principales citadas por los encuestados es el aumento de las tensiones co-
merciales en el mundo y el aumento de los riesgos de imposicidon de aranceles.

d Compilado por J.P. Morgan e IHS Markit, en asociaciéon con ISM e IFPSM.
¢ {ndices de EE.UU. y de la Zona Euro compilados por IHS Markit; el de China corresponde al Caixin China General
Manufacturing Index, reportado por IHS Markit.

voliumenes exportados afectd a la region mas que al comercio mundial (1,8 p.p.
en comparacion a 0,6 p.p.)*

En 2017 el valor del comercio mundial de servicios se ex-
pandid 7,3%, dando continuidad a la mejoria observada desde

Las ventas inicios de 2016 (Grafico 4). Sin embargo, se tratd de un aumento
de servicios inferior al del comercio de bienes. Las importaciones de servi-
no siguieron cios de los PED aumentaron 8,4%, superando la caida de 2016
la tendencia (-0,4%), mientras que las de los PD crecieron 6,5%, 4,5 p.p. por
mundial. encima de la tasa del aflo previo. Estimaciones preliminares

R para el primer trimestre de 2018 indican una aceleraciéon del

comercio mundial de servicios, con una variacion interanual

de 13,3%, resultante de tasas similares entre las importaciones de los PED (14,2%)
y los PD (12,9%). En este contexto, las exportaciones de servicios de ALC durante
2017 tuvieron un crecimiento de 6,3%, superior al incremento de 2016 (1,9%) pero
por debajo del dato mundial. Las estimaciones preliminares para el primer trimestre

4 Ver el Recuadro 4 en el Capitulo 2. La perspectiva de una desaceleracién del crecimiento en los flujos reales
de exportacion de la region en 2018 ha sido recientemente sostenida por CEPAL (2018).



EL AUMENTO DE LA INCERTIDUMBRE EN LA COYUNTURA MUNDIAL

GRAFICO 4 ® VALOR DEL COMERCIO MUNDIAL DE SERVICIOS
(Tasa de variacion anual, porcentaje, 2014-2018)
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Fuente: BID Sector de Integracion y Comercio con datos del Fondo Monetario Internacional (FMI) y la OMC.

Nota: El valor del comercio mundial corresponde al promedio de exportaciones e importaciones mundiales. ALC excluye
Bahamas, Barbados, Guyana, Haiti, Jamaica, Trinidad y Tobago y Venezuela por la falta de datos trimestrales. Se incluyen
los componentes de la cuenta de servicios de las balanzas de pagos (excepto los servicios de construccion, los servicios
del gobierno, y los servicios de manufactura, mantenimiento y reparacion de bienes). Los datos del primer trimestre de
2018 son estimaciones preliminares.

de 2018 muestran una leve desaceleracion (6,0%), lo que contrastaria con el com-
portamiento global.

Las fluctuaciones de la demanda externa

El cambio en la coyuntura comercial durante 2017 estuvo vin-

culado a patrones de actividad mas sincrénicos y crecimientos La sincronia
mas estables de las principales economias. Esta alineacién es- de la actividad
timuld un mayor intercambio de bienes y servicios y contribuyo impulso el

a doblegar las presiones deflacionarias del trienio 2014-2016, comercio
caracterizado por fluctuaciones amplias y no coordinadas en la mundial.

actividad de esos paises (Grafico 5). La aceleracion del ritmo de —
actividad precedid a la recuperacion comercial y comenzd en

la segunda mitad de 2016. La tasa de crecimiento trimestral anualizada de los PD-3
(EE.UU., Zona Euro y Japon), que representan el 31,1% del Producto Interno Bruto (PIB)
mundial, aumentd de manera continua desde el segundo trimestre de 2016 (1,6%)
hasta el tercer trimestre de 2017, llegando a un maximo de 2,7%. Al mismo tiempo, se
mantuvo el intenso crecimiento de los dos principales PED (China e India con 25,7%
del PIB mundial). Tras una larga contraccién, en las economias latinoamericanas
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GRAFICO 5 ®* CRECIMIENTO DEL PIB DE ECONOMIAS SELECCIONADAS
(Tasa de variacion trimestral anualizada, porcentaje, 2014-2018)
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Fuente: BID Sector de Integracién y Comercio con datos del FMI, Oficina de Anélisis Econémico de EE.UU. (BEA), Or-
ganizacién de Cooperacion y Desarrollo Econdmico (OCDE), Instituto de Investigacion Econdmica y Social de Japdn 'y
fuentes oficiales.

Nota: Crecimiento del PIB desestacionalizado a precios constantes de cada trimestre con respecto al trimestre inmedia-
tamente anterior, expresado en forma anualizada. PD-3 es el promedio de las tasas de EE.UU., la Zona Euro y Japdn, pon-
deradas con el peso relativo del PIB valorado en términos de la paridad de poder adquisitivo en 2017. AL-6 corresponde
al mismo promedio ponderado estimado para Argentina, Brasil, Chile, Colombia, México y Peru.

GRAFICO 6 ® PIBY VOLUMEN DE LAS IMPORTACIONES EN ECONOMIAS SELECCIONADAS
(Tasas de variacioén, porcentaje, promedio 2014-2016 y 2017)
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Fuente: BID Sector de Integracién y Comercio con datos del FMI.

Nota: Las coordenadas de cada punto corresponden a la variacion del PIB (horizontal) y de las importaciones (vertical)
medidos a precios constantes. El punto inicial de cada vector-pais corresponde al promedio de las variaciones anuales de
2014-2016 y el punto terminal a la variacién de 2017.
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también se registrd una expansién durante ese periodo, aunque menor y mas fragil.
La relativa estabilidad y sincronia de estos procesos impulsé a los flujos comerciales
reales en 2017.

La comparacion entre el crecimiento del PIB y el volumen
importado por los principales centros de la economia mundial

Las bases entre 2014-2016 y 2017 revelan los limites del impacto comercial
de la del patrén de la expansion global (Grafico 6). La aceleracion
recuperacion del crecimiento en 2017 derivé de la convergencia del aumen-
comercial to del PIB de la Zona Euro y de Japdn a la tasa anual que ya
fueron habia alcanzado EE.UU., préxima al 2%. Por lo tanto, no hubo
limitadas. un quiebre de esa frontera de expansion (desplazamiento a la

S— derecha en el eje horizontal) en los PD-3, lo que tampoco ocurrid

en China o India. Adicionalmente, salvo en estos ultimos, no se

produjo una aceleracién marcada en el crecimiento de los volumenes importados

(desplazamiento hacia arriba en el eje vertical). En la medida en que la intensificacidn

de la actividad y de la demanda importadora no se generalizaron, la recuperacion del

comercio mundial permanecié acotada dentro de los parametros de bajo crecimiento
de la nueva normalidad propios de la postcrisis.

En marcado contraste con el periodo anterior, en el primer

semestre de 2018 la actividad de los PD-3 retornd a un patrén

El crecimiento

de crecimiento inestable y divergente, en un cuadro de avan- global dio
ces hacia la normalizacién de la politica monetaria en la Zona sefales de
Euro y EE.UU., cambios abruptos en las corrientes globales de inestabilidad
capital en parte inducidas por la reforma tributaria en EE.UU,, y divergencia.

correcciones bursatiles y acusadas perturbaciones cambiarias. B
En particular, la depreciacién del délar, dominante durante todo
2017, se revirtid en los primeros meses de 2018. Estas alteraciones afectaron a los
ritmos de actividad de manera diferenciada. En el primer trimestre el crecimiento
de los PD-3 (1,5%) se desacelerd sustancialmente: la Zona Euro crecio 1,6% frente
a 2,7% el aho previo, en EE.UU. la tasa fue de 2,2% frente a 2,4%, mientras que en
Japodn el PIB se contrajo 0,9% tras aumentar 2,0% en 2017. En esta direccidn, el PIB
de China crecid 5,6%, cerca de 1 p.p. por debajo de la media de 2017, mientras que
India mantuvo un marcado ritmo de crecimiento (8,0%). En el segundo trimestre el
PIB de PD-3 se expandid 3,0% debido a crecimientos excepcionales de Japdn (3,0%)
y EE.UU. (4,2%), mientras que el crecimiento en la Zona Euro se enfrid ulteriormente
(1,5%). Por otra parte, tras siete trimestres consecutivos de crecimiento el PIB de
AL-6 registrd una contraccidn anualizada de 0,7%.

La coyuntura positiva de la economia mundial en 2017 indujo un aumento vi-
goroso de la demanda de las importaciones originadas en ALC medidas a precios
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corrientes. Las compras de EE.UU. se incrementaron 7,1%, las de

La demanda la UE 11,8%, las de China 24,1% y las de la propia regién 10,6%.
externa de En todos los casos estos aumentos fueron iguales o superiores
la region se alos correspondientes a las compras totales de esas economias
mantuvo (Grafico 7). Gracias al factor precio, en la primera mitad de 2018
por el efecto este dinamismo tendid a sostenerse con tasas de variacion
precio. interanuales de las compras similares o incluso superiores a

S las del ano previo: UE (15,1%), EE.UU. (7,4%) y la propia regién
(10,6%). La excepcidn fue China, donde el crecimiento se enfrid
marginalmente (22,6%). Sin embargo, cabe recalcar que en la primera parte del afio
los aumentos estuvieron por debajo del crecimiento del total importado por EE.UU.,
la UE y la propia region, lo que indica una erosidn de la cuota
de mercado global. ——

La contraccién de la participacion de la regiéon en las La region
importaciones de sus principales mercados ha sido marcada perdio
respecto a los maximos alcanzados en 2012. Para EE.UU. ese participacion
maximo tuvo lugar en marzo de ese afo, cuando la region re- en los

o . .
presentaba 20,0% de.la cana.sta. importada, 1,7 p.p. por arriba orincipales
del 18,3% correspondiente a junio de 2018. La UE pasé de ad-
mercados.

quirir 2,5% de sus importaciones en la region en julio de 2012, a

GRAFICO 7 ®* IMPORTACIONES DE ECONOMIAS SELECCIONADAS
(Promedio movil trimestral de la tasa de variacion interanual, porcentaje, 2014-2018)
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Fuente: BID Sector de Integracién y Comercio, con datos de la Comisién de Comercio Internacional de los EE.UU. (USITC),
EuroStat, Aduanas de China, FMI y fuentes nacionales.

Nota: En los casos de China, EE.UU. y ALC las importaciones reportadas corresponden al agregado de América Latinay
el Caribe, mientras que para la UE corresponden sélo al agregado de América Latina.
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CUADRO 1 ®* DINAMICA DEL VOLUMEN DEL COMERCIO MUNDIAL DE BIENES
(Tasa de variaciéon interanual y contribucidn, porcentaje y puntos porcentuales, enero-junio 2018)

Importadores
Africa ALC Asia Europa Norteamérica Total
Variacion
Africa
©| ALC
§ Asia
E_ Europa
5| Norteamérica
Total
Contribucion
Africa 1,7 0,1 43 0,8 -0,3 6,6
®| ALC 0,2 0,7 0,8 1,3 0,8 3,7
'§ Asia 0,1 2,5 33,5 21 10,6 48,8
6| Europa -0,9 0,7 4,0 20,2 2,6 26,5
E Norteamérica -0,7 3,0 51 5,6 1,4 14,3
Total 0,3 7,0 47,6 30,0 15,1 100,0

Fuente: BID Sector de Integracién y Comercio con datos del FMI, EuroStat, BLS, OMC, CPB, OPEP y fuentes nacionales.
Nota: Africa incluye Medio Oriente, Norteamérica corresponde a EE.UU. y Canada. Debido a los procedimientos utiliza-
dos, el crecimiento del comercio mundial difiere del 4,0% estimado por el CPB (ver Anexo Metodoldgico 2).

s6101,9% en junio de 2018 (-0,6 p.p.). En el total importado por
China, ALC representaba 7,2%, participacion que cayé a 6,9% ALC quedo

(-0,3 p.p.) enla fecha mas reciente. El caso mas notorio es el de al margen de

ALC, que en enero de 2012 compraba 18,4% en la propia region las corrientes

y s6lo 15,9% en junio de 2018 (-2,5 p.p.). comerciales
Un analisis de los flujos de exportaciones globales medidos mas

a precios constantes para el primer semestre de 2018 confirma dindmicas.
la profundizacion de esta tendencia (Cuadro 1). El principal foco

de la demanda de importaciones mundiales fue Asia, dando

cuenta de cerca de la mitad de la variacién del intercambio global. Las ventas de
ALC no aprovecharon ese impulso, creciendo apenas 2,9%, por debajo del 6,8%
correspondiente al total importado por esa regién. Asimismo, tanto en el mercado
norteamericano como en el intrarregional, el dinamismo de las colocaciones de ALC
fue menor respecto a la expansion de las respectivas importaciones totales. Aunque el
desempefio fue mejor en los mercados de Europa y de Africa y Medio Oriente?, el total

L

5 El crecimiento de 6,5% de las exportaciones a Africa y Medio Oriente se explica exclusivamente por un fuerte
aumento de las ventas de petroleo venezolano a los Emiratos Arabes Unidos durante el periodo.
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exportado por laregion crecid 3,1%, por debajo del 4,5% correspondiente al comercio
mundial. En contraste, el dinamismo de las importaciones reales de ALC superd al
promedio global, con aportes significativos de las compras en Asia y Norteamérica.

El impulso de los términos de intercambio

Desde una perspectiva macroecondmica, la mejoria de las varia-

La region bles clave de la economia mundial favorecié al desempefio del
registré una sector externo de la regién. En 2017 y en la primera parte de 2018
mejoria en los los términos de intercambio del conjunto de AL se elevaron 3,0%
términos de y 2,1%, respectivamente (Grafico 8). En ambos casos la variacion
intercambio. reflejé incrementos de los precios de las exportaciones mayores

——© que los de las importaciones. En 2017 el precio medio de las

ventas externas crecid 6,8%, mientras que el de las importacio-

nes se elevd 3,7%. La ganancia en los términos de intercambio de la primera parte de

2018 provino de un aumento interanual levemente menor del indice de los precios de
las exportaciones (6,4%) y de uno un tanto mayor del de las importaciones (4,2%).

Desde 2011 la trayectoria de los términos de intercambio de la region ha seguido

la direccidn del ciclo de los precios del comercio mundial. El predominio de presiones

deflacionarias entre 2012 y 2016 se reflejé en una persistente caida de los precios

GRAFICO 8 ®* TERMINOS DE INTERCAMBIO DE AMERICA LATINA
(indice 2005 =100 y tasa de variacién anual, porcentaje, 2005-2018)
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18

M indice (eje derecho) ~—— Tasas de variacion

Fuente: BID Sector de Integracion y Comercio con datos de INTrade, Banco de México (Banxico), BLS, OPEP y fuentes
nacionales.

Nota: Los paises incluidos son Argentina, Bolivia, Brasil, Chile, Colombia, Costa Rica, Ecuador, El Salvador, Guatemala,
Honduras, México, Nicaragua, Panamad, Paraguay, Peru, Republica Dominicana, Uruguay y Venezuela. El dato del primer
semestre de 2018 es estimado (ver Anexo Metodoldgico 2).
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relativos del comercio exterior del agregado regional hasta

2015. En forma simétrica, la reversion de esa tendencia, iniciada La pérdida
en 2016, se vio progresivamente acompafiada por ganancias en acumulada
los términos de intercambio. Por lo tanto, durante la coyuntura desde el
deflacionaria del comercio mundial el resultado neto de las maximo
variaciones de los precios de exportacion e importacion redujo sigue siendo
marcadamente el poder de compra externo del conjunto de la sustantiva.

region® y la reciente reversion de la tendencia no compensd la
pérdida acumulada durante la fase deflacionaria del ciclo. En
2017, el indice de términos de intercambio se situd alin 12,6% por debajo del maximo de
2011y en un nivel similar al de 2005, al inicio del super ciclo de los productos basicos.

La mejoria de los términos de intercambio de ALC en 2017 y 2018 derivd de
comportamientos muy disimiles dentro de la regién, determinados por los patrones
de insercidn internacional de los distintos paises (Grafico 9)’. En 2017 las ganancias

GRAFICO 9 ® TERMINOS DE INTERCAMBIO POR GRUPOS DE PAISES DE AMERICA LATINA
(Tasa de variacion anual, porcentaje, 2015-2018)
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(eje derecho)

2015 W2016 W 2017 M 20181S

Fuente: BID Sector de Integracion y Comercio con datos de INTrade, Banxico, BLS, OPEP y fuentes nacionales.
Nota: La clasificacion de los paises se encuentra en la nota 7. El dato del primer semestre de 2018 es una estimacion pre-
liminar (ver Anexo Metodoldgico 2).

6 Salvo en los paises de Centroamérica, que obtuvieron ganancias en los términos de intercambio debido en gran
medida a la caida del precio de los bienes energéticos, muy relevantes en sus importaciones.

7 Con el objetivo de analizar el desempefio exportador en este reporte se separan Brasil y México y se agrupan las
demas economias del siguiente modo: Centroamérica (Costa Rica, El Salvador, Guatemala, Honduras, Nicaragua,
Panama y Republica Dominicana); Resto de MERCOSUR (Argentina, Paraguay y Uruguay); Resto de la Alianza
del Pacifico (Colombia, Chile y Peru); Paises intensivos en exportaciones de combustibles y energia (Bolivia,
Ecuadory Venezuela); Caribe (Bahamas, Barbados, Belice, Guyana, Haiti, Jamaica, Surinam y Trinidad y Tobago)
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fueron relevantes sélo en dos grupos de paises: 27,1% en los
paises intensivos en exportaciones de combustibles y energia
concentré en (Bolivia, Ecuador y Venezuela) y 12,8% en el Resto de la Alianza
Sudamérica. del Pacifico (Colombia, Chile y Per(). Entre ambos absorbieron

La bonanza se

casi toda la ganancia lograda por la region ese affo. En con-
traste, en los demas casos se registraron modestas mejorias
(Centroamérica 0,7% y Brasil 0,3%) o leves pérdidas (México -0,4% vy el Resto del
MERCOSUR -0,6%). El fuerte peso de la recuperacion de las cotizaciones de los ener-
géticos en la dindmica de los precios del comercio mundial® y el buen desempefio
de algunos metales explican este patréon. En la primera parte de 2018 la mejoria en
los precios relativos del comercio continué favoreciendo a los paises intensivos en
combustibles y energia, al Resto de la Alianza del Pacifico y al Resto del MERCOSUR.
En México, Centroamérica y Brasil, se observaron aumentos del precio de las impor-
taciones superiores al de las exportaciones.

Debido al crecimiento de las ventas externas y a las ganancias en los términos de
intercambio, en 2017 la cuenta corriente de la balanza de pagos mostré una mejoria
sensible en la mayor parte de la region (Grafico 10). La soélida recuperacién de las
exportaciones cred espacio para el aumento de las importaciones. En casi todos los

GRAFICO 10 ® BALANZAS DE LA CUENTA CORRIENTE POR GRUPOS DE PAISES DE
AMERICA LATINA Y EL CARIBE
(Saldo en porcentaje del PIB, 2015-2017)
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Fuente: BID Sector de Integracion y Comercio con datos de /DB Latin Macro Watch, FMI y fuentes nacionales.

Nota: La clasificacién de los paises se encuentra en la nota 7. El Caribe no incluye Barbados por falta de datos. Las cifras
de Venezuela son estimadas. Los valores de las subregiones corresponden a un promedio simple de los saldos como
porcentaje del PIB de los paises del grupo. Esto indica el grado de solidez externa al margen del distinto peso econémico
de los saldos de los paises integrantes.

8 Ver el Recuadro 1.
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paises las compras externas se expandieron, dejando atras la

contraccién casi generalizada de 2016. Los saldos de la balanza Mejoraron
de bienes mejoraron, ya sea por el aumento de los superavits los saldos
en la mayoria de los paises sudamericanos, o por la reduccién de la cuenta
de los déficits en México y en la mayor parte de las economias corriente.

de Centroamérica y del Caribe. Esto determind mejorias en la R
cuenta corriente, salvo en el Resto del MERCOSUR, donde la

balanza de bienes sufrid deterioros en Argentina y Paraguay. En Brasil y México,
incrementos de las exportaciones mayores al crecimiento de las compras externas
aportaron positivamente a la cuenta corriente. Brasil redujo su déficit en 0,8 p.p. (de
1,3% del PIB en 2016 a 0,5% en 2017) y México en 0,5 p.p. (de 2,2% del PIB a 1,7%). En
el Resto de la Alianza del Pacifico, excepto en Colombia, los superavits en la balanza
de bienes aminoraron los déficits corrientes. Asimismo, Venezuela contribuyd, en el
margen, a reducir el saldo negativo de la cuenta corriente del grupo especializado
en combustibles y energia. El balance deficitario de bienes de Centroamérica se
moderd gracias a aumentos soélidos en las exportaciones de Costa Rica, Honduras
y Nicaragua, mientras que en El Salvador, Guatemala y Panama el incremento de
las exportaciones se vio atenuado por el dinamismo de las compras externas. Los
movimientos en la balanza de servicios y en otros rubros, inclusive las remesas de
emigrantes, contribuyeron marginalmente a la mejoria del saldo de la cuenta corriente
en esa subregion. El promedio agregado para el Caribe muestra un estancamiento
del déficit en 4,5% del PIB. Gracias a la recuperacion exportadora se registré una
mejoria sustancial en la balanza de bienes en Surinam y Trinidad y Tobago y una
moderacion del déficit de Belice. Sin embargo, en varios paises el crecimiento de
las importaciones también fue muy relevante a la vez que la balanza de servicios y
otros rubros acusaron deterioros.

En resumen, en 2017 el comercio mundial se expandid significativamente
poniendo fin a la fase contractiva previa, marcada por severas tendencias defla-
cionarias y un bajo crecimiento de los volumenes. Ese afio convergieron factores
expansivos que sostuvieron el dinamismo de la economia mundial, particularmente
una aceleraciéon y sincronizacion de la actividad en los paises desarrollados y la
estabilizacion del mercado del petrdleo. Estas dindmicas estimularon los flujos
comerciales globales. La mayoria de los paises de América Latina y el Caribe apro-
vecharon el giro, logrando mejorar el desempefio del sector externo y el balance
de la cuenta corriente en 2017.

Aunque en la primera parte de 2018 continuaron presentes las fuerzas expan-
sivas del afo previo, algunas fueron perdiendo consistencia. El buen desempefio
de varios paises desarrollados ha apurado la normalizaciéon de las politicas mo-
netarias, generando perturbaciones financieras y cambiarias que introdujeron



20

MONITOR DE COMERCIO E INTEGRACION 2018

volatilidad en algunos mercados de productos basicos clave para la regién. Estos
cambios provocaron también divergencias en los ritmos de actividad a la vez que
se ha consolidado la incertidumbre respecto a la vigencia de la arquitectura regu-
latoria del comercio mundial. Estas tendencias comenzaron a tener repercusiones
especificas en el sector externo de los paises de la regién, lo que se analiza en el
siguiente capitulo.



La desaceleracion de
las exportaciones

El aumento de las exportaciones de bienes de América Latina y el Caribe en 2017
puso fin a cuatro afnos de retraccion. La expansion se derivd tanto del aumento
de los precios como de los volumenes exportados y tuvo intensidades diferentes
en las distintas subregiones y paises. El impulso provino de todos los rubros de
exportacion, particularmente en el caso del petrdleo por la recuperaciéon de su
precio. El fortalecimiento del sector externo se prolongd en la primera mitad de
2018, con un aporte mayor de la variacion de los precios con relacidon a los vo-
[Umenes que se desaceleraron. Las ventas externas de servicios se consolidaron
en 2017 y en el primer trimestre de 2018, con aumentos mas homogéneos entre
subregiones. Tras la conjuncidon de factores favorables en 2017, la coyuntura en
2018 incorpora elementos adversos y riesgos a la baja vinculados a la inestabilidad
de la demanda externa, la apreciacion del doélar y a los efectos de las tensiones
comerciales globales.

La moderacion de la recuperacion

En 2017 el valor de las exportaciones de bienes de América
Latina y el Caribe (ALC) aumentd 12,2% interanual y alcanzé
981,8 mil millones de ddlares, poniendo fin a cuatro afos de exportaciones
retraccién de las ventas externas. El repunte comenzo a fines se recupero.

de 2016, afo en que las exportaciones cayeron 3,3%. Aun asi,
el nivel de 2017 se situd 10,5% por debajo del valor récord
alcanzado en 2012. El desempefio exportador regional de 2017 se explica tanto
por una recuperacion de los precios (6,8%) como de las cantidades (4,9%), con di-
ferencias marcadas entre subregiones y paises. El Caribe y Sudamérica tuvieron el
mayor aumento de las ventas externas (18,4% y 15,0%, respectivamente), seguidos
por México y Centroamérica (9,5% y 5,8%, respectivamente) (Grafico 11). Si bien con
menor intensidad, la tendencia ascendente se mantuvo en la primera mitad de 2018

El valor de las
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GRAFICO 11 ®* TENDENCIA DE LAS EXPORTACIONES DE BIENES DE AMERICA LATINA Y
EL CARIBE
(Promedio movil trimestral de la tasa de variacion anual, porcentaje, 2014-2018)
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Fuente: BID Sector de Integracion y Comercio con datos de INTrade y fuentes oficiales.
Nota: La clasificacion de los paises se encuentra en la nota 7. El Caribe no incluye Trinidad y Tobago por falta de datos. La
serie de ALC a partir de enero de 2018 excluye al Caribe.

(9,7%), principalmente por la contribuciéon de los precios de exportacion (6,4%) y
por cierta desaceleracion de los volumenes (3,1%).

Después de una relativa estabilizacidon en 2016, a principios
de 2017 los precios de los productos basicos registraron una

Los precios importante alza en la medicién interanual (Grafico 12). El indice
de los promedio de los precios de los productos basicos se incrementé
productos 13,5% en 2017 y se desacelerd levemente en el primer semestre
basicos de 2018 (10,5%). La mejoria estuvo liderada por el petrdleo, cuya
repuntaron. cotizacion crecid 22,7% y 32,4%, respectivamente. En contras-

— te, las variaciones para el agregado de bienes no energéticos

fueron positivas pero menores (5,4% vy 6,1%, respectivamente).

De todos modos, cabe notar que a mediados de 2018 el indice promedio de los pre-

cios de los productos basicos se encontraba todavia 40,0% por debajo del maximo
alcanzado en abril de 2011.

El aumento de estas cotizaciones a partir de 2017 se explica por la mejoria
de los ritmos de actividad y del comercio mundial, la dindmica especifica del
mercado de bienes energéticos y la evolucién del délar (Grafico 13). En 2017 esta
moneda experimentd presiones a la baja que contribuyeron a elevar los precios de
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GRAFICO 12 ® PRECIOS DE LOS PRINCIPALES PRODUCTOS DE EXPORTACION DE
AMERICA LATINA Y EL CARIBE
(Promedio movil trimestral de la tasa de variacion anual, porcentaje, 2014-2018)
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Fuente: BID Sector de Integracion y Comercio con datos de Bloomberg, FMI 'y el Banco Mundial.
Nota: Las cotizaciones de productos son de Bloomberg y el indice total fue construido con informaciéon mensual del Ban-
co Mundial, preservando la estructura de ponderaciones del indice del FMI.

los productos bdasicos, tendencia que se prolongd hasta el
primer trimestre de 2018°. Desde entonces, el ajuste de la
politica monetaria de EE.UU., las correcciones bursatiles v, riesgos a la baja
en general, una mayor incertidumbre financiera y cambiaria en los precios.
comenzaron a fortalecer el valor internacional del dolar. Este T
viraje de la coyuntura no es ajeno al incremento de tensiones comerciales entre
los principales actores de la economia mundial (Recuadro 3). En consecuencia,
en la primera mitad de 2018 los mercados de productos bdsicos comenzaron a
exhibir mas presiones bajistas.

La cotizacion del petrdéleo subid en promedio 22,7% en 2017, tras el desplome
registrado entre mediados de 2014 y comienzos de 2016. Factores como una demanda
dindmica, ajustes en la oferta de crudo no convencional y restricciones implementadas
por el acuerdo liderado por la OPEP revirtieron parcialmente la acusada tendencia
bajista previa. La cotizacién continudé aumentando en 2018, con un registro de 32,4%

Reaparecieron

9 Un factor principal de la asociacién entre depreciacién/apreciacion del délar y alzas/bajas de los precios de los
productos bdsicos es que esta moneda actlia como el numerario en esos mercados. Todo lo demas constante,
una depreciacion del délar implica que los precios denominados en sus monedas locales se expresan en una
mayor cantidad de délares. Este impacto, sin embargo, puede verse mas que compensado por factores especi-
ficos de ciertos mercados. Por ejemplo, en 2016 los precios crecieron en el contexto de la irregular y moderada
apreciaciéon que tuvo el délar en el curso del afio (Giordano, 2017).
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GRAFICO 13 ® TIPO DE CAMBIO NOMINAL EFECTIVO DEL DOLAR Y PRECIOS DE LOS
PRODUCTOS BASICOS
(indice 2005=100, 2014-2018)
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Fuente: BID Sector de Integracion y Comercio con datos del FMI, el Banco Mundial y la Reserva Federal de EE.UU..
Nota: Tipo de cambio respecto a una canasta amplia de monedas. Una pendiente negativa/positiva indica una aprecia-
cién/depreciacion del dolar.

interanual en el primer semestre. De todos modos, en junio de

Las fricciones 2018 aun se encontraba 33% por debajo del maximo previo,

comerciales registrado en junio de 2014. Por otra parte, el precio de los
presionaron metales se fortalecié en 2017 por una demanda global mas di-
los precios namicay recortes de oferta, viéndose mas adelante perturbado
de algunos por las fricciones comerciales globales. Durante 2017 el precio
productos del mineral de hierro aumenté en promedio 21,5% interanual

por la demanda derivada de la mayor produccién de acero en
R China. Sin embargo, en noviembre el mercado ingresd en una

fase bajista y volatil que se prolongd hasta el primer semestre
de 2018, motivada por temores sobre una menor demanda de China en el marco de
las medidas restrictivas al comercio de acero. En junio de 2018 el precio se situaba
aun 52% por debajo del maximo relativo de 2014'°, Por otra parte, el precio del cobre
subid 27,7% en 2017 y 19,3% interanual en el primer semestre de 2018. En este caso
también el clima de conflictividad comercial afectd a la cotizacion, que entre junio
y julio se desplom& cerca de un 15%. Adicionalmente, los prondsticos apuntan a un
mercado mejor abastecido que en la primera parte del afio debido a la entrada en
operacién de nuevos proyectos y de expansiones en minas existentes.

basicos.

10 Para un analisis mas detallado ver el Recuadro 1en el Capitulo 1.
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RECUADRO 3: LAS TENSIONES COMERCIALES Y EL PRECIO DE LOS PRODUCTOS

BASICOS

En los primeros meses de 2018 se aplicaron medidas comerciales restrictivas que afectaron a los
mercados de algunos productos basicos que integran la oferta exportable de la regién. A fines
de marzo de 2018 EE.UU. implementd un arancel de 25% sobre ciertos productos de acero y de
10% sobre algunos bienes de aluminio. Como represalia, China impuso en julio un arancel de 25%
alos granos de soja y otros bienes de procedencia estadounidense. Asimismo, la Unién Europea
establecid aranceles a una lista de productos procedentes de EE.UU.. Estas politicas determinaron
un clima de tensién comercial global ya que involucraron a las principales economias del mundo.

En el caso de la soja, tanto EE.UU. como China son actores fundamentales del mercado,
ademas de las economias sudamericanas. EE.UU. es el segundo exportador global del grano
después de Brasil y China es el principal demandante. Segun los datos del Departamento de
Agricultura de EE.UU., en la campafia 2016/2017 ese pais fue el origen de 40,0% de las expor-
taciones globales de la oleaginosa (Brasil 42,9%) y China fue el responsable de 64,8% de las
importaciones totales. Cabe notar que Argentina tiene la mayor participaciéon como exportador
de soja procesada, con 48,6% de las exportaciones globales de harina. La oleaginosa es también
muy relevante en las exportaciones de Paraguay, Uruguay y Bolivia.

A diferencia de otros episodios recientes de friccion comercial con efectos mas acotados, el
arancel de China afecté negativamente a este mercado clave para varios paises sudamericanos.
El precio del grano de soja en el mercado de Chicago cayd 20% desde principios de junio hasta
mediados de julio. El episodio se sumo a otros factores bajistas como el alza de la tasa de interés
en EE.UU,, la apreciacion del ddlar y expectativas de una mayor cosecha en el hemisferio norte.

PRECIO DE LA SOJA EN EL MERCADO INTERNACIONAL Y EN PUERTOS SUDAMERICANOS
(Délares por tonelada, 2018)
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=== EE.UU. — Chicago === Argentina-Rosario (eliminando efecto de derechos de exportacion) === Brasil-Paranagua

Fuente: BID Sector de Integracion y Comercio en base a CME Group, Bolsa de Comercio de Rosario y CEPEA Univer-
sidade de S&o Paulo.

Nota: En la serie del precio del mercado de Rosario-Argentina se suman los derechos de exportacidn vigentes en
Argentina (que se descuentan al precio del productor) sobre la oleaginosa para contribuir a la comparabilidad con
las otras dos series.

(continua en la pdgina siguiente)
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RECUADRO 3: LAS TENSIONES COMERCIALES Y EL PRECIO DE LOS PRODUCTOS
BASICOS (continuacién)

Un aspecto novedoso fue el aumento del diferencial de precio entre el mercado de Chicago
y los mercados locales en los puertos sudamericanos. En este sentido, el impacto del arancel de
China sobre los precios de la oleaginosa ha sido diferenciado, afectando en mayor medida a la
proveniente de EE.UU..

Aunque el arancel impuesto por China podria implicar una oportunidad para la provision
sudamericana, sin duda implicé en el corto plazo una mayor volatilidad e incertidumbre sobre
el mercado internacional de la soja que tardara tiempo en despejarse. A su vez, siendo EE.UU.
un gran productor mundial, los desvios comerciales a otros mercados distintos al chino podrian
tener impactos netos negativos sobre el precio. Ciertamente, la restriccion arancelaria contribuyo
a fragmentar el mercado global de la oleaginosa.

Los precios agropecuarios no tuvieron el dinamismo de
los energéticos y los metales. El indice agregado para los pre-
cios agricolas registré una caida promedio de 0,7% en 2017 y
un aumento interanual de 1,9% en el primer semestre de 2018.
El precio del grano de soja producto clave para varios paises
sudamericanos cayo 1,1% en promedio durante 2017. Si bien
en el primer trimestre de 2018 la cotizacién de la oleaginosa
tuvo una breve recuperacion originada principalmente en la caida de la produccidén
en Argentina provocada por la sequia, posteriormente el mercado sufrié una fuerte
perturbacidén provocada por las fricciones comerciales entre EE.UU. y China. La
previsidn de que China impondria un arancel con una alicuota de 25% a la soja de
EE.UU, lo que efectivamente ocurrid el 6 de julio, provocd en junio una caida de
9,5% en el precio respecto al nivel de mayo. Por otra parte, el precio del café se
redujo desde mediados de 2017, debido a ventas mayores a las esperadas por parte
de los principales exportadores y a un aumento de la produccién global superior
al consumo. En consecuencia, la cotizacion en el primer semestre de 2018 fue 15,1%
inferior a la del mismo periodo del aflo anterior. El precio del
azucar cayo 12,8% en promedio en 2017 y 27,1% interanual en ¢

Los precios
agricolas se
mantuvieron
moderados.

el primer semestre de 2018, también en una coyuntura de En 2017
produccion excedentaria. aumentaron
Reflejando estas tendencias, los precios medios de expor- tanto los
tacion de ALC se expandieron 6,8% en 2017 y los volimenes precios como
aumentaron 4,9% (en 2016 habian variado -4,3% y 1,3%, respec- los volimenes

tivamente) (Grafico 14). En una perspectiva de mediano plazo,
el crecimiento de los flujos reales logrado en 2017 fue, tras 2011,

exportados.
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GRAFICO 14 ®* PRECIOS Y VOLUMENES DE LAS EXPORTACIONES DE AMERICA LATINA
(Tasa de variaciéon anual, porcentaje, 2010-2018)
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Fuente: BID Sector de Integracion y Comercio con datos de INTrade, BLS, BCV y OPEP.
Nota: El afo base de los correspondientes indices es 2005. La clasificacion de los paises se encuentra en la nota 7. El
Anexo Metodoldgico 3 detalla los procedimientos de la estimacion de las series a precios constantes.

el segundo registro por encima de la tendencia instalada en la postcrisis (Recuadro
4). El incremento de las cantidades estuvo liderado por Brasil y México (10,7% y
7,2%, respectivamente). En Centroamérica los flujos reales exportados subieron 1,6%,
mientras que cayeron en la mayoria de los paises sudamericanos: los intensivos en
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RECUADRO 4: TENDENCIA DEL VOLUMEN EXPORTADO POR AMERICA LATINA

Entre enero de 2010 y junio de 2018 el aumento del volumen exportado por América Latina (AL)
alcanzd una tasa media anualizada de 3,0%, igual a la correspondiente a los paises emergentes
y algo superior al 2,5% global®. Durante la postcrisis, el menor dinamismo del volumen intercam-
biado se reflejé en patrones lineales de crecimiento, en contraste con la trayectoria exponencial
previa a la crisis®. La similitud de AL-10 con el promedio de los emergentes obedece al singular
desempefio de México, cuyas ventas externas reales mostraron un incremento tendencial anual
de 5,5% en el periodo analizado. Excluyendo a este pais (AL-9), el promedio desciende a apenas

CRECIMIENTO Y TENDENCIA DEL VOLUMEN EXPORTADO
(Miles de millones de ddlares a precios constantes de 2010 y tasas de variacion, 2010-2018)

Nivel

100 - - 1.000

750
500
250
000000000 A
‘ 2010 ‘ 2011 ‘ 2012 2013 ‘ 2014 ‘ 2015 2016 ‘2017 ‘2018 ‘
—— AL-10 —— AL-9 —— AL-8 —— México —— Paises emergentes (eje derecho)
Tasa de variacion anual
2011 56%
2012
20137 ~1.0%
20147 1.2%
2015
20167 _1.0%
2017
201818 T T T T T T T T T \04\%\ T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T
-2,0% -1,0% 0,0% 1,0% 2,0% 3,0% 4,0% 5,0% 6,0%

M Crecimiento M Tendencia M Diferencia

Fuente: BID Sector de Integracion y Comercio con base en fuentes oficiales, BLS y OPEP.

Nota: En las series desestacionalizadas el valor de las exportaciones de México esta deflactado con indices del BLS y
el volumen exportado por Venezuela esta estimado con cifras de la OPEP. Los agregados AL-10, AL-9 y AL-8 corres-
ponden al promedio de los indices nacionales ponderados por el valor de las exportaciones de cada pais en 2010. Las
tendencias lineales estan ajustadas con minimos cuadrados.

(continua en la pdgina siguiente)
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RECUADRO 4: TENDENCIA DEL VOLUMEN EXPORTADO POR AMERICA LATINA

(continuacion)

NIVEL Y VARIACION DEL VOLUMEN EXPORTADO
(indice, 2010=100 y promedio mdvil trimestral de la tasa de variacién, enero 2016-junio 2018)
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Fuente: BID Sector de Integracion y Comercio con base en fuentes oficiales, BLS y OPEP.
Nota: Las series desestacionalizadas indican que el volumen exportado promedio tuvo una variacidn interanual de
3,1% en el primer semestre de 2018.

1,3%, cifra a su vez influida por la evolucion de las exportaciones de Venezuela. Al excluir este
otro caso singular (AL-8), la tasa fue de 2,2%, por debajo tanto del promedio global como del
agregado de los emergentes.

La diferencia entre el crecimiento observado y el de la tendencia es un indicador del
desempeno del volumen exportado. Durante la postcrisis las ventas externas reales de AL se
expandieron por encima de la tendencia sélo en 2011 y 2017. Entre 2012 y 2016 el aumento de
las ventas externas estuvo por debajo, o muy proximo, a la trayectoria lineal, sefialando cierta
debilidad relativa de los flujos exportadores de la regidn.

Tras la firme recuperacion de 2017, en el primer semestre de 2018 la diferencia entre el
crecimiento registrado y la tendencia sufrié una notoria reduccion. De hecho, aunque en la
comparacion interanual las ventas reales se expandieron 3,1% —en el rango de la tendencia— el
nivel de los flujos alcanzé un maximo en marzo. En el segundo trimestre el impulso previo se
debilitd en forma marcada, con una contraccion de la media movil trimestral de 1,5% en junio.
Dado que la base de comparacidn interanual de la segunda mitad de 2018 es elevada, sélo un
nuevo y vigoroso impulso permitiria sostener un crecimiento anual de las exportaciones reales
por encima de la tendencia de la postcrisis.

2 Elindicador comprende 10 paises que cuentan con indicadores mensuales de volumen exportado y que representa-
ron el 93% del valor de las ventas externas de la regién en 2017. AL-10 incluye a Argentina, Brasil, Chile, Colombia, El
Salvador, México, Paraguay, Peru, Uruguay y Venezuela; AL-9 excluye a México; y AL-8 excluye a Méxicoy Venezuela
Las estimaciones se basan en fuentes oficiales, BLS, OPEP y CPB.

5 El comercio mundial siguié un patrén exponencial durante 2002-2007, ver Giordano (2016).
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combustibles y energia y algunos del Resto del MERCOSUR vy

El dinamismo del Resto de la Alianza del Pacifico.

exportador En el primer semestre de 2018 el valor exportado por
perdiod AL se incrementd 9,7% respecto al mismo periodo del afio
impulso en el anterior, una desaceleracion respecto al 12,1% logrado a finales
periodo mas de 2017. Los precios de exportacion mantuvieron su ritmo de

expansion (6,4%) mientras que los flujos reales se desacelera-
N ron, aumentando 3,1%, con desempenos heterogéneos entre

grupos de paises'. Las cantidades exportadas aumentaron en
México (7,6%), en el Resto de la Alianza del Pacifico (4,3%), en Centroamérica (2,3%)
y en Brasil (1,9%). Por el contrario, continud la caida de los flujos reales de los paises
especializados en combustibles y energia (-23,3%, principalmente por Venezuela) y
de los del Resto del MERCOSUR (-1,9%). El andlisis de la tendencia de largo plazo
indica una muy probable desaceleracion de los volumenes exportados por la regién
en el resto de 2018 (Recuadro 4).

reciente.

El desempefio exportador por paises, productos y destinos

El alza de 12,2% en el valor de las exportaciones de bienes -

de ALC en 2017 abarcé toda la region: el Caribe (18,4%) y | -2 €xpansion

Sudamérica® (15,0%) tuvieron los aumentos mayores, seguidos de 2017 fue

por Mesoamérica (9,1%), donde incrementaron tanto las ventas generalizada.

externas de México (9,5%) como las de Centroamérica (5,8%) T

(Cuadro 2). Considerando los 26 paises individualmente, todos

registraron avances en el valor exportado a excepcion de Barbados. Fue notoria la

recuperacion del valor de las ventas externas de los paises con alta participacion

de combustibles y energia debido al aumento de su precio: Surinam (41,0%), Belice
(26,8%), Venezuela (21,7%), Trinidad y Tobago (20,8%) y Bolivia

— (10,7%).
En 2018 Si bien el impulso positivo de las exportaciones de AL
aparecieron continud en el primer semestre de 2018, la expansion tendié
tendencias a enfriarse. La tendencia de los precios de la energia y de los

divergentes metales continué beneficiando a los paises en cuya canasta
de exportacion estos productos son relevantes. Los mayores

T El andlisis de precios y cantidades del primer semestre de 2018 se basa en una muestra de 11 paises de la re-
gién: Argentina, Bolivia, Brasil, Chile, Colombia, El Salvador, México, Paraguay, Peru, Uruguay y Venezuela. Ver
Anexo Metodoldgico 3.

2 Sudamérica incluye todos los paises del subcontinente salvo Guyanay Surinam, que estan clasificados dentro
del Caribe.
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CUADRO 2 ® EXPORTACIONES DE BIENES DE AMERICA LATINA Y EL CARIBE
(Tasa de variacion anual y miles de millones de dolares, 2015-2018)

Miles de millones de US$ Tasas de variacion (%)
Acum.
2015 2016 2017 2015 2016 2017  junio 2018
AMERICA LATINA 904,5 874,5 981,0 -14,8 -3,3 12,2 n.d.
Y EL CARIBE
AMERICA LATINA 887,4 860,4 964,4 -14,7 -3,0 121 9,7
MESOAMERICA 4281 421,8 460,1 -3,8 -1,5 9,1 10,1
México 380,5 3739 409,4 -4 -1,7 9,5 11,0
Centroamérica 47,6 47,9 50,7 -0,9 0,6 58 3,0
Costa Rica 9,2 9,9 10,6 0,7 7.8 7,0 6,0
El Salvador 515 54 58 4,0 -1,2 6,3 5,6
Guatemala 10,7 10,4 11,0 -1,2 =21 51 -2,7
Honduras 8,2 79 8,6 1,0 -34 9,7 0,3
Nicaragua 5,1 4.8 5,2 -6,8 -4,3 7,2 0,1
Panama 0,7 0,6 0,7 -14,9 -85 3,8 11,1
Republica Dominicana 8,3 8,7 8,8 -2,0 5,0 1,0 9,0
SUDAMERICA 459,3 438,6 504,3 -22,8 -4,5 15,0 9,4
Argentina 56,8 57,9 58,4 -17,0 1,9 0,9 55
Bolivia 8,7 71 7.9 -32,2 -18,8 10,7 23,4
Brasil 1911 185,2 2177 -15,1 -3,1 17,5 55
Chile 62,2 60,7 69,2 -17,0 -2,3 14,0 21,0
Colombia 36,0 31,8 37,9 -34,4 =117 19,3 14,7
Ecuador 18,3 16,8 19,1 -28,8 -84 13,8 13,3
Paraguay 8,3 8,5 8,7 -13,6 21 2,1 13,3
Peru 34,4 371 45,3 -12,9 7.8 221 18,0
Uruguay 7,7 70 79 -15,9 -89 12,3 3,2
Venezuela 35,7 26,5 32,2 -52,2 -25,9 21,7 -2,2
CARIBE 17,0 141 16,7 -21,6 -17,3 18,4 n.d.
Bahamas 0,4 0,4 0,5 -35,8 -9,0 17,5 n.d.
Barbados 0,5 0,3 0,2 2,5 -48,1 -1,1 5,0
Belice 0,3 0,2 0,3 -12,8 -24,2 26,8 -19,0
Guyana 11 1,4 1,4 -1,8 25,3 0,2 n.d.
Haiti 1,0 1,0 1,0 35 -6,3 49 n.d.
Jamaica 1,3 1,2 1,3 -13,4 -5,0 10,2 22,6
Surinam 1,7 1,4 2,0 -23,0 -12,6 41,0 12,3
Trinidad y Tobago 10,8 8,2 9,9 -257 -23,8 20,8 n.d.

Fuente: BID Sector de Integracion y Comercio con datos de INTrade y fuentes nacionales.
Nota: n.d.: datos no disponibles. El Anexo Metodoldgico 4 detalla la cobertura geograficay temporal de las exportaciones
de bienes.
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aumentos se dieron en Bolivia (23,4%), Chile (21,0%), Peru (18,0%), Colombia (14,7%)
y Ecuador (13,3%). Mientras que las exportaciones mexicanas se aceleraron (11,0%),
las de Brasil registraron un aumento menor (5,5%) respecto a la marca de 2017. En
Centroamérica todos los paises sufrieron desaceleraciones en 2018, con excepcién de
Panama y Republica Dominicana. Las ventas de los restantes socios del MERCOSUR
tuvieron aumentos mas acotados, reflejando en parte la estructura de sus canastas de
exportacion con alta participacion de productos agropecuarios.
Seguln estimaciones propias, las exportaciones de Venezuela
cayeron 2,2%.

Los productos

primarios y Una descomposicién del incremento del valor total ex-
energéticos portado por AL en 2017 muestra una distribucion similar entre
sostuvieron la tres grandes rubros (Grafico 15)'%. Las manufacturas de origen
recuperacion. industrial (MOI) aportaron 4,2 p.p., los productos primarios (PP)

R 41 p.p.y los combustibles y energia (CyE) 3,2 p.p., impulsados

GRAFICO 15 ® CONTRIBUCION A LA VARIACION DE LAS EXPORTACIONES DE AMERICA
LATINA POR PRODUCTOS Y DESTINOS SELECCIONADOS
(Tasa de variacion anual, porcentaje y puntos porcentuales, 2017)
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Fuente: BID Sector de Integracion y Comercio con datos de INTrade y fuentes nacionales.

Nota: El Anexo Metodoldgico 6 detalla la clasificacion por rubros. Se descomponen las tasas de crecimiento segun la propor-
cion que aportan los principales socios y los rubros al total de la variacion de las exportaciones en 2017. La clasificacion de
los paises se encuentra en la nota 7. Los datos para Centroamérica incluyen solamente Costa Rica, Guatemala, El Salvador y
Panama. No se incluye al Caribe por no contar con datos desagregados. El grafico no incluye todos los destinos vy, por lo tanto,
la suma de las contribuciones no equivale al total.

3 Elanalisis se basa en las siguientes categorias: PP: Productos Primarios, que incluye PPA (Productos Primarios
Agropecuarios) y PPM (Productos Primarios Mineros); MOP: Manufacturas de Origen Primario, que incluye MOA
(Manufacturas de Origen Agropecuario) y MOM (Manufacturas de Origen Minero); MOI: Manufacturas de Origen
Industrial, y CyE (Combustibles y Energia).
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por la mencionada recuperacion de los precios del petréleo. En contraste, las manu-
facturas de origen primario (MOP) contribuyeron menos al crecimiento de las expor-
taciones (apenas 0,6 p.p.), explicAndose en buena parte por la contraccion de estas
ventas en el Resto del MERCOSUR. Cabe notar que el conjunto de PPy CyE sumo 7,3
p.p. al incremento total, lo que significa que 60% de la variacion positiva se explica
por rubros donde la incidencia del factor precio fue relevante.

El rubro PP contribuyd principalmente a las ventas exter-

nas de los paises centroamericanos, Brasil y el Resto de Alianza Los bienes
del Pacifico. Destacé la contribucion del mercado de la UE para energéticos
Centroaméricay la de China para los otros dos origenes. Los CyE hicieron
aportaron no sélo a las exportaciones de las economias especia- un aporte
lizadas en estos bienes, sino también a las de Brasil, México y el sustancial y
Resto de la Alianza del Pacifico. Las MOl fueron el rubro que mas generalizado.

contribuyd al crecimiento de las exportaciones de México, desti- -
nadas principalmente al mercado de EE.UU.. Este rubro también
fue significativo para el Resto del MERCOSUR en sus ventas a AL. La contraccion de
las exportaciones de MOP del Resto del MERCOSUR estuvo parcialmente compensada
por aumentos del Resto de la Alianza del Pacifico, Brasil y Centroamérica.

Si bien todos los destinos contribuyeron al aumento del
valor de las exportaciones de AL en 2017, destacaron princi-

Estados palmente los envios a EE.UU. (3,8 p.p.) y a China (2,9 p.p.). Las
Unidos mayores exportaciones a EE.UU. se explican por la contribucion
y China positiva de las MOI, con origen principalmente en México. Por otra
fueron los parte, las mayores ventas externas a China fueron PP originados
destinos mas en los paises sudamericanos: Brasil, el Resto del MERCOSUR y
dinamicos. el Resto de la Alianza del Pacifico. Las exportaciones intrarre-

S— gionales fueron impulsadas por los envios de MOI de Brasil y
de CyE del Resto de la Alianza del Pacifico.

La expansion de las importaciones

En 2017 las importaciones de bienes de ALC crecieron 9,3%,

poniendo fin a tres aflos de caida, y alcanzaron 988,9 mil Las

millones de ddlares (Cuadro 3). En 2016 las compras externas importaciones
habian experimentado una reducciéon de 8,3% en el contexto aceleraron en
de deterioro de la actividad econdmica en varios paises. El 2018.

dinamismo de las compras externas en 2017 alcanzé todas las —
subregiones y fue mas significativo en Sudamérica (10,7%). En |la primera mitad de
2018 las compras externas se aceleraron a 12,1% en la medicién interanual. Aunque
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CUADRO 3 ® IMPORTACIONES DE BIENES DE AMERICA LATINA Y EL CARIBE

(Tasa de variacion anual y miles de millones de ddlares, 2015-2018)

Miles de millones de US$

Tasas de variacion (%)

Acum.
2015 2016 2017 2015 2016 2017  junio 2018
AMERICA LATINA Y 986,3 904,7 988,9 -10,8 -8,3 9,3 n.d.
EL CARIBE
AMERICA LATINA 959,2 879,0 960,8 -10,7 -8,4 9,3 12,1
MESOAMERICA 488,7 4717,5 516,2 -1,0 -2,3 8,1 11,1
México 395,2 3871 420,4 -1,2 =21 8,6 11,6
Centroamérica 93,5 90,5 95,8 -0,3 -3,2 59 9,1
Costa Rica 15,0 15,3 15,9 -3,6 1,8 42 5,4
El Salvador 10,4 9,8 10,6 -0,9 -5,6 78 12,4
Guatemala 17,6 17,0 18,4 -3,5 -3,6 8,2 9,1
Honduras 12,1 11,5 12,4 30,1 -5,4 8,2 10,2
Nicaragua 8,9 75 7.7 21 -15,6 3,2 1,7
Panama 12,1 1,7 12,7 -11,5 -3,6 8,8 8,2
Republica Dominicana 17,3 17,7 18,0 -2,0 2,4 1,8 13,3
SUDAMERICA 470,5 401,5 444.,6 -19,0 -14,7 10,7 13,3
Argentina 59,8 55,9 66,9 -84 -6,4 19,7 13,0
Bolivia 9,8 8,5 9,3 -6,8 -13,5 918 4,5
Brasil 171,4 137,6 150,7 -251 -19,8 9,6 17,2
Chile 62,5 58,8 65,1 -14,2 -59 10,7 15,9
Colombia 51,6 42,8 44,0 -15,5 -17,0 2,6 7,0
Ecuador 21,5 16,3 20,0 -22,4 -241 22,6 19,1
Paraguay 8,8 9,0 11,0 -15,9 3,1 22,0 18,9
Pert 37,3 35,1 38,7 -9,0 -59 10,2 12,8
Uruguay 9,5 8,1 8,5 17,4 -14,3 3,9 10,7
Venezuela 38,2 29,2 30,4 -25,6 -23,6 4.1 -1,3
CARIBE 271 25,7 28,1 -12,6 -5,2 9,5 n.d.
Bahamas 3,2 2,9 35 -16,6 -73 18,6 n.d.
Barbados 1,6 1,6 1,5 -7,0 0,2 -6,6 -32
Belice 1,0 1,0 0,9 2,7 -6,5 -5/1 3,2
Guyana 1,5 1,4 1,6 -16,7 -2,9 12,7 n.d.
Haiti 89 3,2 4,0 -6,9 -0,9 23,3 n.d.
Jamaica 5,0 4,9 59 -14,9 -2,2 19,2 12,8
Surinam 2,0 1,2 1,4 0,8 -38,5 9,3 471
Trinidad y Tobago 9,5 9,3 9,3 -15,7 -1,7 0,4 n.d.

Fuente: BID Sector de Integracién y Comercio con datos de INTrade y fuentes nacionales.

Nota: n.d.: datos no disponibles.
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el aumento de las importaciones se registrd en casi todos los paises, destaca el
mayor ritmo de crecimiento en Centroamérica, impulsado sobre todo por Republica
Dominicana. En Sudamérica la aceleracion se dio principalmente por el aumento
de las importaciones de Brasil que casi duplicaron su ritmo de expansion. Cabe
notar que mientras que en 2017 el aumento de las exportaciones de la regidn su-
pero el de las importaciones, en el primer semestre de 2018 las compras externas
crecieron a un mayor ritmo que las ventas. La consolidacion de esta reversion de
la tendencia atentaria contra la mejoria de los saldos de la cuenta corriente notado
anteriormente.

La consolidacion de las exportaciones de servicios

En 2017, el buen desempefio de la actividad en los principales 7

actores de la economia mundial y en la propia region impulsé Las

las exportaciones de servicios de ALC, que aumentaron 6,3%, exportaciones

alcanzando 155,2 mil millones de ddlares. Este desempefio de servicios

afianzo al sector, que en 2016 habia logrado un incremento de consolidaron
o . . ’ H . s

1,9% para el total regional e involucrd a las tres subregiones su expansion.

(Cuadro 4). Al igual que en el aflo anterior, México registro la R
mayor alza de las exportaciones de servicios de ALC. Mientras
que las exportaciones de Sudamérica se incrementaron 5,8% revirtiendo la caida de
1,6% de 2016, y las de Centroamérica se expandieron 5,7%, en el Caribe el crecimiento
siguio siendo acotado (2,8%) aunque mayor que el del afo precedente. En el primer
trimestre de 2018 las ventas externas de servicios se desaceleraron levemente para
el conjunto de la region (6,0%).

Las exportaciones de servicios de Mesoamérica sumaron
S 4% del total regional, principalmente por la contribucion de

Mesoamérica México que conforma el 17% de las ventas externas de ALC.
liderd el En 2017, en la mayoria de los casos las exportaciones de ser-
crecimiento vicios crecieron mas que el aino previo. Nicaragua fue el pais
regional. de mayor dinamismo (21,8%), seguido por México (10,5%). Las

— exportaciones de Panama y El Salvador se expandieron 7,2%

y 6,7%, respectivamente, 2,9 p.p. y 5,5 p.p. mas que en 2016.

Las ventas de Honduras (4,5%), Costa Rica (2,3%) y Guatemala (1,8%) crecieron a un

ritmo mas moderado que el resto, aunque este Ultimo pais superd la contraccion de

2016. En el primer trimestre de 2018, las exportaciones de servicios de Mesoamérica
continuaron creciendo a ritmos similares a los del afio previo (7,4%).

Las exportaciones de servicios de Sudamérica representaron 52% del total regio-

nal y aumentaron 5,8% en 2017. Todos los paises de la subregidén registraron mejorias
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CUADRO 4 °* EXPORTACIONES DE SERVICIOS DE AMERICA LATINA Y EL CARIBE
(Tasa de variacion anual y miles de millones de ddlares, 2015-2018)

Miles de millones de US$ Tasas de variacion (%)
2015 2016 2017 2016 2017 1T 2018
AMERICA LATINA Y 143,2 146,0 155,2 1,9 6,3 n.d.
EL CARIBE
AMERICA LATINA 133,3 136,0 145,0 2,0 6,6 6,0
MESOAMERICA 55,4 59,3 63,9 71 7,7 74
México 22,7 24,4 27,0 75 10,5 9,5
Centroamérica 32,7 34,9 36,9 6,9 5,7 5,8
Costa Rica 7,4 8,3 8,5 111 2,3 51
El Salvador 1,7 1,7 1,8 1,2 6,7 11,3
Guatemala 2,7 2,7 2,7 -0,8 1,8 21
Honduras 1,2 1,2 1,3 4,0 4,5 2,8
Nicaragua 0,8 0,9 1,1 18,8 21,8 31,9
Panama 11,8 12,3 13,2 43 72 5,6
Republica Dominicana 72 79 8,4 101 6,4 47
SUDAMERICA 11 76,7 81,1 -1,6 58 4,7
Argentina 12,9 12,5 13,9 -3,2 10,9 7,7
Bolivia 11 11 1,3 1,6 9,9 n.d.
Brasil 32,5 32,2 33,2 -1,0 3,2 0,8
Chile 9,1 9,1 9,8 -0,4 7,2 -0,8
Colombia 73 7,6 8,2 4.3 74 21,5
Ecuador 2,3 2,0 2,2 -11,2 8,3 36,1
Paraguay 0,7 0,7 0,8 2,7 7.1 -5,6
Peru 6,1 6,2 72 1,2 17,5 n.d.
Uruguay 4.4 4.0 47 -7,6 15,3 0,5
Venezuela 1,5 1,2 n.d. -19,0 n.d. n.d.
CARIBE 9,9 10,0 10,2 0,6 2,8 n.d.
Bahamas® 2,9 2,9 2,8 1,5 -2,0 n.d.
Barbados® 1,4 1,5 1,5 6,5 1,9 n.d.
Belice 0,5 0,5 0,5 8,2 74 n.d.
Guyana? 0,1 0,2 0,1 14,5 -19,3 n.d.
Haiti® 0,7 0,6 0,6 -17,2 2,5 n.d.
Jamaica? 3,0 3,2 3,4 5,3 77 n.d.
Surinam 0,2 0,2 0,2 -3,5 -12,3 6,4
Trinidad y Tobago? 1,2 1,0 1,1 -141 6,1 n.d.

Fuente: BID Sector de Integracién y Comercio con datos del FMI'y OMC.

Nota: n.d.: datos no disponibles.

@ Corresponden a exportaciones de servicios comerciales de la OMC.

Los datos presentados en este cuadro no son exactamente iguales a los del Grafico 4 del capitulo 1 porque aqui se com-
pletan los datos de algunos paises del Caribe con informacién anual de OMC (ver Anexo Metodoldgico 4).
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respecto a 2016. Los desempefios mas notables se observaron
en Peru (17,5%) y Uruguay (15,3%), en el primer caso mas de 16 En

p.p. respecto de la tasa de 2016 (1,2%) y en el segundo dejando Sudamérica la
atras el desempefio negativo previo (-7,6%). Las tasas de Bolivia expansion fue
(9,9%), Colombia (7,4%) y Paraguay (7,1%) fueron mayores a mas fragil.

las de 2016. Por otra parte, en una sefial de la mejoria de este B
sector en Sudamérica en 2017, las exportaciones de Argentina

(10,9%), Ecuador (8,3%), Chile (7,2%) y Brasil (3,2%) crecieron tras las contracciones
en 2016. Sin embargo, en el primer trimestre de 2018 las ventas externas de servicios
de Sudamérica continuaron aumentando, pero con una leve desaceleracion respecto
del afo previo (4,7%).

El aumento de 2,8% de las exportaciones de servicios del
Caribe superd el virtual estancamiento del afio anterior (0,6%)
y se explicd por el desempefio de Jamaica, Belice, Trinidad y

del Caribe fue Tobago y Haiti. Jamaica (7,7%) y Belice (7,4%) mostraron el
modesto. mayor crecimiento, mientras que Trinidad y Tobago (6,1%) vy
o Haiti (2,5%) revirtieron las fuertes caidas precedentes. Guyana,

Surinam y Bahamas registraron tasas negativas.
Con la excepcidn de los servicios personales, culturales

El dinamismo

y de recreo, todos los rubros contribuyeron a la expansion de Los viajes

las exportaciones de servicios de ALC (Grafico 16). El rubro de volvieron a
viajes explicd casi la mitad del aumento total (3,1 p.p.), mien- impulsar las
tras que el de transportes revirtio la caida de 2016 y aportd 1,2 exportaciones
p.p. al crecimiento. Los servicios vinculados a las tecnologias de servicios.

de informacién contribuyeron positivamente por segundo afio —
consecutivo. En el primer trimestre de 2018 las contribuciones fueron similares a las
del aflo previo.

En conclusion, en 2017 finalizaron cuatro afios de caida de las exportaciones de
bienes de América Latina y el Caribe, dando lugar a una tendencia expansiva que se
prolongd durante el primer semestre de 2018, aunque con menor intensidad por cierta
desaceleracion de los flujos reales. Las exportaciones de servicios, que ya estaban
en terreno positivo, consolidaron su crecimiento en 2017. La significativa expansion
de las exportaciones de bienes para la regidn estuvo impulsada por variaciones po-
sitivas de precios y cantidades, siguiendo patrones diferenciados entre subregiones
y paises. El marcado aumento de los precios de algunos bienes primarios como el
petréleo y los metales, favorecié a varios paises sudamericanos, lo que compensd
la caida o el bajo crecimiento de los volumenes. En contraste, en Brasil, México y los
paises centroamericanos, los flujos reales de exportacion exhibieron desempenos
positivos, en algunos casos reforzados por el impulso de los precios.
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GRAFICO 16 ® CONTRIBUCION A LA VARIACION DE LAS EXPORTACIONES DE
SERVICIOS DE AMERICA LATINA Y EL CARIBE POR RUBRO
(Puntos porcentuales, 2016-2018)
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I -- T m

—2%
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comerciales, seguros personales, de la informacion
y pensiones culturales y recreo  y la comunicacion

y propiedad

intelectual

W 2016 W 2017 W 1T 2018

Fuente: BID Sector de Integracién y Comercio con datos del FMI.
Nota: La descomposicion estd hecha con una muestra de paises que presenta datos desagregados por rubros.

Enla primera parte de 2018 el dinamismo de las exportaciones comenzd a mati-
zarse con algunos factores adversos relacionados con la normalizacion de la politica
monetaria de EE.UU., la persistencia de tensiones comerciales entre las principales
economias del mundo y el deterioro de las perspectivas de crecimiento en la propia
regiéon. Al menor dinamismo de los voliumenes exportados se sumaron los efectos de
las restricciones comerciales, que tuvieron incidencia en los precios de algunos bienes
agricolas y metales. Por lo tanto, el impulso logrado en la fase de recuperacion de las
exportaciones podria verse atenuado por los factores de incertidumbre que emergen
en el escenario global y regional. Esta circunstancia torna aun mas relevante un ana-
lisis de las vias que tienen los paises de la region para sostener su participaciéon en
los mercados externos, en particular en aquellos productos de mayor sofisticacién,
temas que se abordan en los capitulos subsecuentes.



La brecha de calidad en
la oferta exportable

El desarrollo de un sector externo complejo y sofisticado es clave para la transfor-
macion productiva y el crecimiento de las economias. El analisis de la calidad de
las exportaciones de bienes de América Latina y el Caribe indica un bajo nivel de
sofisticacion de la oferta exportable. A pesar de que los indices de calidad de la
region han aumentado en algunos sectores primarios, en general la brecha con los
competidores globales es amplia y se ha mantenido sustancialmente inalterada por
décadas. Aun cuando en la regidn coexisten realidades marcadamente heterogéneas,
la mayoria de los bienes exportados se caracteriza por niveles de calidad media. Se
identifican, por tanto, los rubros donde existen oportunidades para la diferenciacion
del producto en términos de calidad.

La transformacion estructural de las economias es un elemento central del
proceso de desarrollo. La sustitucion de procesos productivos de menor valor agre-
gado o de bienes caracterizados por bajos niveles de complejidad ha sido una de las
preocupaciones centrales de los responsables de la politica econdmica en América
Latina y el Caribe durante décadas. A este respecto, un creciente cuerpo de litera-
tura académica ha destacado el rol central del sector externo, llegando incluso a
plantear que la sofisticacion™ de las exportaciones es el Unico determinante robusto
del crecimiento. Sin embargo, la identificacion del nivel de sofisticacion de las ven-
tas externas presenta dificultades tanto tedricas como empiricas'’®. Un rasgo comun

4 En la literatura el término sofisticacion denota productos de cualidades superiores, ya sea por su grado de
complejidad o por su nivel de calidad relativa. En particular, el concepto alude a distintas dimensiones relacio-
nadas con: i) las caracteristicas de los productos exportados, como el origen sectorial, la intensidad tecnolégica
o la calidad; ii) la competitividad de la oferta exportable en los mercados, y iii) la eficiencia y complejidad de los
procesos productivos. En este capitulo y en el subsecuente se analizan distintos indicadores que caracterizan la
oferta exportable de la region en todas estas dimensiones.

5 Ver Cherif et al. (2018) para una reciente discusiéon de los determinantes del crecimiento, de las técnicas eco-
nométricas para identificarlos y del rol dominante de la sofisticacién comercial; Lall et al. (2006), Hausmann et al.
(2007), y Hausmann e Hidalgo (2009) para las definiciones seminales y ulteriores correcciones de los métodos
empiricos para identificar la sofisticacion de las exportaciones, y Flores y Vaillant (2011) para una aplicacion
particular a algunos paises latinoamericanos.
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de las medidas usadas para capturarlo es que no permiten la identificacion de los
diferentes aspectos que concurren a determinarlo.

El presente capitulo y el subsecuente apuntan a ilustrar distintas dimensiones
de la sofisticaciéon de la canasta de exportacién latinoamericana, analizando tanto las
caracteristicas cualitativas de los productos exportados como la complejidad de los
mercados y la integracidon de los procesos productivos. En este capitulo se aborda
el tema de la calidad de la canasta de exportacion de la region al mundo, mientras
que en el siguiente, dada la prevalencia de relaciones comerciales complejas en el
mercado intrarregional, se profundiza la investigacidon de las otras dimensiones, cir-
cunscribiendo el analisis a las relaciones comerciales entre socios de la region.

La capacidad de exportar productos de alta calidad permite
S una mayor y mejor integracion en los mercados globales y un

Exportaciones mayor crecimiento econdmico'®. Evidencia empirica consolidada
de alta calidad indica que los paises avanzados tienden a importar relativamente
permiten mas de socios que producen bienes de elevada calidad”. Con el
competir en fin de caracterizar el desempefio y las perspectivas de las eco-
los mercados nomias de ALC en términos de calidad de la oferta exportable,

mas rentables. se consideran tres indicadores complementarios (Recuadro 5).
4 En primer lugar, el indice agregado de calidad permite situar

paises y regiones respecto a los competidores mundiales. En

segundo lugar, la distribucidon de las exportaciones en rangos de calidad detalla, para
cada pais o region, cudles son los productos especificos que determinan el indice de
calidad agregado. Por ultimo, las escalas de calidad de los productos —y mas precisa-
mente su longitud y la ubicacion de las economias en las mismas— permiten identificar
la capacidad de competir en calidad y dénde existen oportunidades para progresar'e,

El rezago cualitativo de la oferta exportable agregada

Los lideres mundiales en materia de calidad son Norteamérica —que no incluye a
México por considerarse parte de ALC— y Europa, donde la calidad de los productos

6 Siguiendo a Hummels y Klenow (2005), la expansién de las exportaciones puede darse a través de los margenes
intensivo, extensivo o cualitativo. Este Ultimo se refiere a la diferenciacién de los productos por niveles de calidad. El
presente capitulo explora el canal de la calidad y complementa el trabajo presentado en ediciones anteriores de esta
serie, en las que se investigaron los margenes intensivo y extensivo (ver Giordano 2015, 2016, 2017). La relevancia
radica en que existe una correlacion robusta entre indicadores de calidad de las exportaciones y producto per capita.
Abarcando por primera vez la totalidad de los paises de la regidn, el presente andlisis pone en perspectivay refina los
hallazgos de Lederman y Maloney (2012) que usaron los precios unitarios como un indicador aproximativo de la calidad.
7 Esta relacién queda documentada por ejemplo en Schott (2004) para el caso de EE.UU. y en Hallak (2006)
para una muestra que incluye paises latinoamericanos.

8 Se utilizan indices de calidad de productos desagregados a cuatro digitos de la Clasificacion Uniforme
de Comercio Internacional (CUCI - Revisidn 1) para el periodo 1963-2014 producidos por el FMly documentados
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exportados se mantuvo relativamente alta y estable™ entre 1963 y 2014. En ese mismo
periodo el indice de calidad agregado de las exportaciones de ALC crecio 13%. Si
bien aumentd, principalmente durante las décadas de los ochenta y noventa, todavia

RECUADRO 5: éCOMO SE MIDE LA CALIDAD DE LA OFERTA EXPORTABLE?

La calidad es un atributo no observable en los datos de comercio y en consecuencia no se puede
cuantificar directamente. La metodologia mas simple para aproximar una medida de la calidad
se basa en las diferencias de los precios unitarios: si un pais exporta un bien con un precio mayor
al promedio se infiere que la calidad es superior?. Sin embargo, este enfoque resulta impreciso,
ya que las diferencias en los precios se pueden deber a otros factores como estructuras de cos-
tos, choques de oferta y demanda especificos o fluctuaciones del tipo de cambio, entre otros.
Consecuentemente, a lo largo del tiempo se han desarrollado metodologias mas complejas
orientadas a estimar la calidad de la oferta exportable teniendo en cuenta factores como las
estructuras de costos especificas a cada industria, la existencia de preferencias arancelarias, o la
capacidad de ganar cuotas de mercado®. Los limites de estos modelos méas complejos y precisos
se manifiestan, sin embargo, en el requerimiento de datos detallados sobre flujos comerciales y
estructuras productivas. Esta informacién no esta disponible en forma armonizada para grupos
amplios de paises como los considerados en este informe.

Para superar estas limitaciones, se optd por utilizar un indicador en el que la calidad se
estima mediante valores unitarios ajustados. Por un lado, considera las diferencias en los cos-
tos de produccion, capturados mediante el ingreso per capita del pais exportador y, por otro,
la existencia de un sesgo de seleccion, basado en la distancia entre paises, que refleja que la
composicion de las exportaciones a destinos mas lejanos esta sesgada hacia productos de ma-
yor valor unitario debido a costos de envio mas elevados. Este enfoque permite caracterizar la
calidad de la oferta exportable en 166 paises a lo largo del periodo 1963-2014 considerando un
universo de productos relativamente desagregado®.

a Aiginger (1997) propone el uso de valores unitarios para discriminar mercados donde se compite en precio o en
calidad.

 Ver Khandelwal (2010), Hallak y Schott (2011) y Feenstra y Romalis (2014), entre otros.

¢ El indice desarrollado por el FMI es conceptualmente similar al de Hallak (2006). Ver Henn, Papageorgiu, Spatafora
(2013, 2015) y la nota técnica que los acompafia.

en Henn, Papageorgiou y Spatafora (2013, 2015). Para mayores detalles sobre la adaptacion de la metodologia
ver el Anexo Metodoldgico 5y para resultados detallados por paises y regiones ver el Anexo Estadistico 1.

9 Los indices de calidad se construyen a nivel de producto (4 digitos de la CUCI). Los indices para grupos de
productos corresponden al promedio ponderado de los indices de productos que lo componen normalizado al
percentil 90 de la distribucion mundial. En consecuencia, grupos como las manufacturas de origen industrial,
que muestran menor dispersidn en la calidad a nivel de pais, aparecen con indices mas altos. Este resultado no
se puede interpretar como que este grupo sea de una calidad mayor que el de, por ejemplo, las manufacturas de
origen primario. Ver el Anexo Metodoldgico 5 para mayor detalle sobre la construcciéon de los distintos indica-
dores. Notese que se excluyen del analisis el oro y los productos relacionados con combustibles y energia, que
se caracterizan por niveles de calidad relativamente homogénea y, dada su incidencia en el patrén exportador
de la regidn, sesgan los resultados. En consecuencia, los indices agregados de las economias intensivas en las
exportaciones de estos bienes se definen en funcion de canastas de exportacion incompletas.
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La calidad

de las
exportaciones
dela

region es
relativamente
baja y estable.

se encuentra por debajo del resto del mundo, a excepcion de
Africa (Gréfico 17). En contraste, la evolucién del indice en Asia
ha sido remarcable, con una fuerte y prolongada aceleracién
entre los aflos sesenta y ochenta que le permitid alcanzar niveles
comparables a los de las economias avanzadas. Como resultado,
la brecha entre ALC y Asia crecié rapidamente hasta 1983, afo a
partir del cual comenzé a disminuir hasta recortarse ala mitad en
2002. Desde entonces la brecha se ha mantenido relativamente
estable. También cabe destacar el rezago de la regidon respecto
a los paises de Oceania, que cuentan con una especializaciéon

comercial similar a la de varios paises latinoamericanos.
Al dividir las canastas de exportacion en productos primarios

(PP) y en manufacturas de origen primario (MOP) e industrial (MOI) La region
queda en evidencia que a lo largo del periodo considerado, ALC ex- incremento
perimentd el mayor crecimiento de la calidad en los productos pri- la calidad

marios (Grafico 18). En esta categoria la region logré diferenciarse
marcadamente del resto del mundo en desarrollo y se posiciond en

principalmente

en los
un rango intermedio respecto a las economias avanzadas. Sin em- productos
bargo, en las manufacturas de origen primario, caracterizadas por . .
primarios.

mayor valor agregado y mayores oportunidades de diferenciaciéon

GRAFICO 17 ® CALIDAD AGREGADA DE LAS EXPORTACIONES POR REGIONES

(indice, 1963-2014)
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Fuente: BID Sector de Integracion y Comercio con datos del FMI.

Nota: Ver el Anexo Metodoldgico 5 para una explicacion detallada de la construccién de los indices de calidad agregado
y de los datos utilizados. La brecha corresponde al indice de calidad agregado de Asia menos el correspondiente a ALC.
Norteamérica no incluye México, ya que este se incluye en ALC. Guyana no se incluye en ALC por falta de datos de calidad.
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dada la dispersion de la calidad entre regiones, ALC se sitla en la parte inferior de la
distribucion con un desempefio similar al de Africa?°. En la categoria de manufacturas de
origen industrial se observa menor heterogeneidad entre regiones, mayor estabilidad y los
indices son mas elevados. Aunque ALC se encuentra en la penultima posicidn, la regiéon
incremento paulatinamente la calidad y recortd la brecha respecto a Asia en los ultimos afios.

La canasta de exportacion de las diferentes regiones ha
ido evolucionando a lo largo del tiempo, lo que contribuye a la

variacion de los indices de calidad agregada. En particular, en El indice
todas las regiones del mundo se observa un incremento en la de calidad
proporcion de manufacturas de origen industrial en detrimento de agregado

los productos primarios hasta alrededor del afio 2000, momento depende de la
a partir del cual se registra una reversién de la tendencia?. Por composicion

lo tanto, el aumento de la calidad de las exportaciones de ALC
observado fundamentalmente en las décadas de los ochenta
y de los noventa se debid, por una parte, al incremento en la

de la canasta
exportada.

GRAFICO 18 ® CALIDAD DE LAS EXPORTACIONES POR REGIONES Y CATEGORIAS DE
PRODUCTOS
(indice, 1963-2014)
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(continda en la pdgina siguiente)

20 E| salto que experimenta la calidad de las manufacturas primarias en Africa a principios de la década de los
2000 se debe a una recomposicién de la canasta con un mayor peso de los diamantes, que cuentan con valores
y un indice de calidad elevado.

21 Dado que para la mayoria de las regiones las manufacturas industriales se caracterizan por un indice de ca-
lidad relativamente mayor al de los productos primarios y sus manufacturas, el cambio en la composicién de
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GRAFICO 18 ® CALIDAD DE LAS EXPORTACIONES POR REGIONES Y CATEGORIAS DE
PRODUCTOS (continuacién)
(indice, 1963-2014)
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Fuente: BID Sector de Integracion y Comercio con datos del FMI.

la canasta exportada afectd positivamente el indice agregado de calidad. Al inicio de la muestra, en 1963, en
ALC las manufacturas de origen industrial representaban 4% de las exportaciones, aumentaron a un maximo de
68% en 2002 y bajaron a 46% en 2014. En contraste, los productos primarios pasaron de un maximo de 77% en
1963 a 17% en 2002 y 29% en 2014. La evolucién de las manufacturas de productos primarios fue mas estable,
representando 20%, 15% y 24% en los tres aflos mencionados. En el resto de las regiones, si bien con magnitudes
diferentes, se nota un cambio en el peso de los grupos de productos en la canasta exportada.

calidad de las manufacturas de origen primario, pero también a la mayor proporciéon
de manufacturas de origen industrial en la canasta exportada (Recuadro 6).
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RECUADRO 6: DESCOMPOSICION DE LAS VARIACIONES EN EL iNDICE DE CALIDAD

La descomposicion para cada pais de la variacion del indice de calidad agregado en los efectos
del cambio en los indices de calidad por productos y de la variacién de la composicion de la
canasta exportada revela que, aunque el comportamiento de las economias de ALC es hetero-
géneo, el efecto composicién tiende a dominar.

Por ejemplo, entre 2010 y 2014 los paises que registraron un mayor incremento en el indice
de calidad fueron Chile (4,4%), El Salvador (2,9%) y Uruguay (2,4%). En los tres casos ambos
efectos tuvieron un impacto positivo. Sin embargo, mientras que para Chile y Uruguay mas del
90% del incremento se debio al efecto composicidn, para El Salvador el 71% del aumento corres-
pondid al efecto calidad de los productos exportados. En otros casos los efectos representaron
fuerzas encontradas. Asi, aunque tanto Venezuela como Trinidad y Tobago exhibieron aumentos
en la calidad agregada, de 2,4% y 1,1%, respectivamente, en el primer caso el efecto composicion
contrarrestd la disminucidn en la calidad a nivel de producto, mientras que en el segundo el
aumento de la calidad fue superior al efecto negativo de la composicion.

Entre los paises con la mayor disminucion del indice de calidad se encuentran Paraguay (-8,6%),
Surinam (-6,6%) y Argentina (-5,8%). En los casos de Paraguay y Argentina, donde ambos efectos
fueron negativos, el cambio en la composicién de canasta aportd 71% y 82%, respectivamente. En
Surinam el pequeno incremento de la calidad de los productos no fue suficiente para compensar el
cambio en los pesos de los bienes en la canasta exportada. Otros paises en los que la caida origina-
da en el efecto composicion fue predominante incluyen México, Republica Dominicana, Colombia,
Belice, Honduras y Ecuador. En contraste, la retraccion de la calidad agregada a nivel de productos
fue particularmente relevante en Jamaica, Costa Rica, Bahamas y Barbados.

COMPONENTES DE LA VARIACION DEL iNDICE DE CALIDAD AGREGADO DE LAS
EXPORTACIONES DE AMERICA LATINA Y EL CARIBE POR PAIS
(Tasas de variacion, puntos porcentuales y porcentaje, 2010-2014)
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Fuente: BID Sector de Integracion y Comercio con datos del FMI.
Nota: La clasificacion de los paises se encuentra en la Nota 7.
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Independientemente del peso relativo de sus determinan-

En la region tes, el comportamiento del indice de calidad agregado de las
sobresale exportaciones de las diferentes subregiones de ALC es hete-
el progreso rogéneo (Grafico 19). En la distribucion sobresalen México vy el
cualitativo de Caribe?? en la parte superior, Brasil y Centroamérica estan cerca
Brasil. del promedio y en el extremo inferior se encuentran los paises

del Resto de la Alianza del Pacifico, del Resto del MERCOSUR
y los intensivos en combustibles y energia?®. Asimismo, varia la
trayectoria a lo largo del tiempo. Mientras que Brasil mostrd una tendencia positiva
durante el periodo, pasando de ser el pais con la menor calidad de la oferta exportable
a situarse en el tercer lugar en 2014, el grupo de exportadores de productos energé-
ticos sufrid una caida importante entre la mitad de los aflos setenta y principios de
los ochenta, lo que lo llevd a caer en la distribucion regional en términos de calidad?.

GRAFICO 19 ° iNDICE DE CALIDAD AGREGADO POR SUBREGIONES DE AMERICA
LATINA Y EL CARIBE
(indice, 1963-2014)
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Fuente: BID Sector de Integracion y Comercio con datos del FMI.
Nota: La clasificacion de los paises se encuentra en la Nota 7.

22 | a alta concentracion de las exportaciones de esa regidn distorsiona el indicador agregado. El 59% de las
exportaciones del Caribe corresponden a sélo tres productos de alta calidad: otras bases inorganicas y éxidos
metalicos, alcoholes y fenoles y granalla y polvo de hierro y acero, comerciados principalmente por Trinidad y
Tobago y Surinam. Si se excluyen estos bienes, el indice agregado de calidad para el Caribe en 2014 seria de 0,8,
posiciondndose al mismo nivel que el Resto de la Alianza del Pacifico.

23 Ver la nota 7 para la composicion de las distintas regiones usadas en este informe.

24 Es oportuno recordar que dada la exclusion de los productos energéticos de los calculos de los indices de ca-
lidad en este caso se considera sélo una parte de la canasta exportada, que representa para 2014 el 21% del total.
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En resumen, la evolucién del indice agregado indica que ALC se encuentra ge-
neralmente rezagada en términos de la calidad de las exportaciones. A pesar de la
heterogeneidad existente entre distintos grupos de paises, el resultado sugiere una
posicion de desventaja respecto a sus competidores. Sin embargo, dado que los
cambios en el indicador agregado se debieron mayoritariamente a variaciones en la
composicion de las canastas exportadas, a continuacion se considera la distribucion
de los indices de calidad por producto y su incidencia en la estructura de las expor-
taciones de los paises de la region.

La distribucion de las exportaciones por rangos de calidad

El analisis de la posicion relativa de los productos exportados

por cada pais o region en las escalas de calidad mundiales?® La region se
aporta informacion complementaria al estudio de la calidad concentra
agregada, ya que permite detallar en qué rango de calidad en rangos
se concentran los distintos bienes que componen la canas- de calidad
ta de exportacion?®. Tomando el ano 2014 como referencia media.

(Recuadro 7), se nota que la distribucion de las ventas externas —
de ALC esta relativamente centrada en productos de calidad media. En contraste,
Africa acumula 68% del valor de las exportaciones en los dos grupos de calidad
mas baja, lo que posiciona a dicha regién en el extremo inferior de la distribu-
cion, mientras que Norteamérica y Europa se encuentran en la cima al concentrar
mas del 90% de sus exportaciones en los dos grupos superiores?’” (Grafico 20).

La separacion de los bienes en tres categorias —productos
— primarios, manufacturas de origen primario y manufacturas

Sobresale la de origen industrial— permite evaluar el perfil cualitativo de
calidad de las las canastas de exportacion de la region comparado con el
bananas y del de sus competidores.

mineral de La region y Africa exportan una proporciéon similar de
cobre. productos primarios. Sin embargo, Africa presenta un sesgo

mas acentuado hacia productos de baja calidad, mientras

25 En cada afo las escalas de calidad se definen para cada producto ordenando los indices de calidad de todos
los exportadores de dicho producto a nivel global. Ver el Anexo Metodoldgico 5.

26 Para cada producto a cuatro digitos de la CUCI se construye la distribucidn de las exportaciones de cada pais
por niveles de calidad y se reportan los resultados en quintiles. Los rangos de calidad se definen como: quintil
1= baja, quintil 2 = media-baja, quintil 3 = media, quintil 4 = media-alta, quintil 5 = alta.

27 Esinteresante recalcar que aunque el indice agregado de calidad en 2014 es ligeramente superior en Asia que
en Oceania (0,94 y 0,93, respectivamente), la proporcién de los productos de alta calidad es significativamente
mayor para Oceania (69%) que para Asia (21%). Este caso ilustra la importancia de estudiar la distribucion de la
calidad y no solo el valor del indice agregado.
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que ALC destaca por un perfil mas balanceado y, sobre todo, una presencia sig-
nificativa en el rango de alta calidad (27% de las exportaciones de PP). Oceania,
altamente especializada en estos bienes (64% del total), domina claramente
con 80% de los productos en el rango de mayor calidad. El mineral de hierro es

RECUADRO 7: LA EVOLUCION DE LA DISTRIBUCION DEL iNDICE DE CALIDAD

La distribuciéon de las exportaciones en rangos de calidad no presenta variaciones drasticas
a lo largo de los afios, como deja en evidencia el analisis para ALC en los aflos 2000, 2010 y
2014. La mayor parte de las diferencias se explican por ajustes en la estructura de la canasta®.
Mientras que las distribuciones en los afios 2010 y 2014 son muy similares, la de 2000 se
caracteriza por concentrar una mayor proporcion de las exportaciones en productos de
calidad media-alta.

DISTRIBUCION DE LAS EXPORTACIONES DE AMERICA LATINA Y EL CARIBE POR GRUPO DE
CALIDAD
(Porcentaje)

Canasta corriente Canasta constante (2014)
50% 50%
40% 40%
30% 30%
20% 20%
10% 10%
0% 0%
Baja Media-Baja Media Media-Alta Alta Baja Media-Baja Media Media-Alta Alta
=== 2000 == 2010 == 2014

Fuente: BID Sector de Integracion y Comercio con datos del FMI.
Nota: El panel de la derecha se construye manteniendo el peso de cada producto en la canasta exportada en 2014 y
aplicando los indices de calidad correspondientes al afio analizado.

Especificamente, la suma de los bienes de calidad media-alta y alta alcanza 48% del total
en el ano 2000, mientras que en 2010 esta proporcion disminuye a 37% y en 2014 a 33%. Sin
embargo, si se mantiene la composicion de la canasta exportada constante en el nivel de 2014
las distribuciones se acercan mas. La participacion del grupo de productos mencionado pasa
de 37% en 2000 a 34% en 2010, para finalizar en 33% en 2014. Dado que las diferencias entre los
dos ultimos afios analizados practicamente desaparecen, este resultado indica que la posicién
relativa de ALC en términos de calidad no varia drasticamente, y motiva la eleccién de limitar el
analisis detallado al ultimo afio disponible.

2 Dado que se consideran flujos comerciales en valores corrientes, las variaciones en la estructura de la canasta de
exportacion pueden reflejar reajustes del peso de los productos primarios derivados del incremento de los precios
observado durante el stper ciclo de los bienes basicos.
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L
el producto primario mas importante para las tres regiones: en Oceania es de
calidad alta, en ALC media-baja y en Africa baja (representa 55%, 16% y 15% de
las exportaciones de PP, respectivamente). En ALC sobresale también la calidad
del mineral de cobre y de las bananas (alta) y de la fruta fresca (media-alta),

GRAFICO 20 ° DISTRIBUCION DE LAS EXPORTACIONES MUNDIALES POR RANGO DE
CALIDAD Y RUBRO
(Porcentaje, 2014)
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Fuente: BID Sector de Integracién y Comercio con datos del FMI.
Nota: Los quintiles se construyen en base a la distribucién del indice de calidad para cada producto de la CUCI a cuatro
digitos. Ver el Anexo Metodoldgico 5 para una explicacion detallada de la construccién de las distribuciones.
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mientras que llama la atencién que la carne y la soja sélo alcancen una calidad
media?®,

La distribucion de las exportaciones de manufacturas
de origen primario de ALC es similar a la de Africa, aunque

La calidad mas equilibrada. En ambos casos se nota una concentracion
de las en productos de calidad baja y media-baja (sumando 66% y
manufacturas 76% de las exportaciones de MOP, respectivamente) y una
de origen presencia significativa en el rango de alta calidad (11% y 18%).
primario es Tanto en ALC como en Africa los productos que mas pesan
menor. son los derivados del cobre (16% y 19%, respectivamente), que

S— presentan una calidad menor en comparacion a Norteamérica
y Europa. En este grupo, en ALC, también sobresalen la tortay
el aceite de soja, que estdn dominadas por la calidad superior de Europa. Por ultimo,
los productos de alta calidad en ALC incluyen la pulpa de maderay el vino (6% y 2%
del total de MOP).
En las exportaciones de manufacturas industriales ALCse o

sitla entre Africa y Asia, con el grueso del valor posicionado La regidn
en calidad media y media-baja (47% y 38% del total de MOI, estd rezagada
respectivamente). Asia se distingue de ALC principalmente en respecto a

vehiculos (calidad alta en Asia y media en ALC), prendas de Asia en las
vestir (calidad media en Asia y media-baja en ALC), equipos
de telecomunicaciones (calidad media-alta) y maquinas de pro-
cesamiento de datos (alta). A pesar de que estos dos ultimos
productos en ALC son de calidad comparable, su peso en la
canasta exportada de la region es muy inferior al de Asia (1% en comparacion a 11%).
Por otro lado, ALC sobresale respecto a Africa en cableado y conductores eléctricos
(calidad media en ALC y media-baja en Africa) y en camiones (media-alta en ALC y
media en Africa). Ademads, una fraccidn importante de las ventas externas de ALC
pertenece al sector de autopartes de calidad media-alta, mientras que en Africa el
——— peso del sector es mucho menor y de calidad media.

manufacturas
industriales.

La Las subregiones de ALC presentan patrones de distribu-
distribucién cion de las exportaciones por rangos de calidad marcadamente
de la heterogéneos. Brasil y el Resto del MERCOSUR muestran dis-
calidad es tribuciones normales alineadas con la de ALC, aunque ligera-

mente sesgadas hacia el grupo de calidad mas bajo. México y

heterogénea. 7 ] ]
Centroamérica se caracterizan por concentraciones sesgadas

28 |os ejemplos reportados son unicamente ilustrativos y hacen referencia a productos que representan por lo
menos el 1% de las exportaciones totales en 2014. Ver el Anexo Estadistico 1 para mayores detalles.
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hacia productos de calidad media-alta y media-baja, respectivamente. En contraste,
los paises del Resto de la Alianza de Pacifico y los intensivos en combustibles y energia
presentan distribuciones mas extremas, caracterizadas por una mayor proporcion de
productos tanto en la calidad mas alta como en la media-baja o baja. Se distingue
el Caribe con una fuerte concentracién de las exportaciones en el rango superior de
calidad?® (Grafico 21).

La mayor parte de las exportaciones de Brasil pertenece ala

categoria de productos primarios y estd concentrada en produc- Brasil se

tos de calidad media como la soja y media-baja como el mineral concentra en

de hierro y el café. Por otra parte, las manufacturas primarias se calidad media
agrupan en los rangos de calidad mas bajos, donde sobresalen el y media-baja.

azucary la torta de soja. En contraste, las manufacturas de origen E—
industrial se reparten entre calidades media (vehiculos para el transporte de pasajeros y
autopartes) y media-alta (motores de combustion interna y aparatos eléctricos). Cabe
resaltar que el rango de alta calidad incluye un significativo 12% de las exportaciones
(5% en PP como las pieles de bovino y equino y el tabaco, 4% en MOP como la pulpa
de madera y el 3% restante en MOl como quimicos inorgdnicos y calzado).
En México las exportaciones estan altamente concentradas en manufacturas
de origen industrial, particularmente en los rangos de calidad
media-alta y media. En el primer grupo destacan vehiculos de

En Mexico transporte de pasajeros, autopartes y productos eléctricos. En
dominan los el segundo sobresalen el cableado y los conductores eléctri-
productos de cos, los muebles y los equipos de calefaccion y refrigeracion.
calidad media Adicionalmente, 4% de las exportaciones pertenecen al rango
y media-alta. de calidad mas elevada, donde son de particular relevancia las

R maquinas de procesamiento de datos.

Los paises del Resto del MERCOSUR tienen una canasta de exportacion
mas equilibrada. En los productos primarios predominan bienes de calidad media
como la soja y la carne bovina, o media-baja como el maiz.

Las manufacturas primarias se posicionan en el rango mas o——

bajo debido a la calidad de la torta y el aceite de soja. En En el
contraste, las manufacturas de origen industrial cuentan con Resto del
calidad media-alta, donde los productos de mayor relevancia MERCOSUR
son los camiones y los vehiculos de transporte de pasajeros. el portafolio
Los productos de maxima calidad abarcan un significativo 11% es mas

de las exportaciones, con pieles de bovino y equino, vino y balanceado.

mineral de cobre entre los principales.

29 Ver la nota 22.
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En el Resto de la Alianza del Pacifico los productos pri-

En el Resto marios dominan la canasta exportada. Estos productos se con-
de la Alianza centran en el grupo superior de calidad e incluyen mineral de
del Pacifico cobre, uvas y bananas. En contraste, las manufacturas de origen
dominan los primario se situan en el extremo inferior de la distribucion e
productos incluyen principalmente aleaciones de cobre y harinas de carne
primarios de y pescado. En las manufacturas de origen industrial sobresalen
alta calidad. productos de calidad media como plasticos y prendas de vestir

y accesorios, mientras que los de maxima calidad abarcan un
exiguo 1,5% del total exportado, donde los elementos quimicos y

las autopartes de caucho son los productos mas significativos.
En Centroamérica el 59% de las exportaciones son de

calidad media-baja. En este grupo, en las manufacturas de En

origen industrial predominan las prendas y accesorios de vestir Centroamérica
y el cableado y los conductores eléctricos. En los productos dominan los
primarios de calidad media-baja destaca el café, y entre las envios de
manufacturas primarias el azlcar, los puros y el aceite de palma. calidad

Sin embargo, cabe recalcar que las bananas se encuentran media-baja.

en el nivel de calidad mas elevado, representando el 8% de —

las exportaciones totales. Asimismo, los productos de calidad

media explican un significativo 23% de las exportaciones totales, liderados por fru-

tas, componentes eléctricos y electrdnicos, instrumentos médicos y medicamentos.
Las ventas externas de los paises especializados en

combustibles y energia estan concentradas en productos

primarios distribuidos mayoritariamente entre calidad media-

Los exportadores

de combustibles baja y alta®. En el primer grupo sobresalen los crustadceos y
y energia moluscos y el pescado, mientras que en el rango de maxima
presentan rangos calidad se situan, como en el caso de Centroamérica, las
de calidad bananas. Las manufacturas primarias también presentan
extremos. casos extremos, ilustrados por los dos principales productos

— ¢ del grupo: el estaiio de calidad alta y la madera de baja. En
las manufacturas de origen industrial los productos mas

relevantes son generalmente de calidad media o media-baja.
A primera vista el Caribe se caracteriza por tener una relevante proporcién de
exportaciones de calidad elevada, donde predominan las manufacturas de origen
industrial como gquimicos inorganicos y alcoholes y fenoles. Asimismo, destacan la

30 Notese que al excluirse los productos energéticos de las bases de datos, el andlisis no hace referencia a los
principales productos de exportacion de esa subregion.
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GRAFICO 21 ° DISTRIBUCION DE LAS EXPORTACIONES DE AMERICA LATINA Y EL

CARIBE POR RANGO DE CALIDAD Y RUBRO
(Porcentaje, 2014)
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Fuente: BID Sector de Integracién y Comercio con datos del FMI.
Nota: La clasificacion de los paises se encuentra en la Nota 7.

granalla y el polvo de hierro y acero (MOP) y las bananas
(PP). Sin embargo, excluyendo estos productos que repre-
sentan el 60% de las ventas externas, la canasta exportada
se concentra principalmente en calidad media y baja, con
los siguientes principales productos: en productos primarios
pescado y crustaceos de calidad media y bauxita de calidad
baja, en manufacturas primarias los derivados de hierro y
acero de calidad media y el azUcar de calidad baja, y por

En el Caribe la

concentracion
de la canasta
sobredimensiona
el desempefio

cualitativo.
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ultimo, en manufacturas de origen industrial, fertilizantes de calidad media y textiles
de calidad baja.

En conclusidn, el andlisis de la distribucion de los productos en categorias de
calidad indica que en ALC las ventas externas presentan una relativa concentracion
en los productos de calidad media. Sin embargo, en las subregiones se observa cier-
ta heterogeneidad y un rezago cualitativo generalizado respecto a los principales
competidores mundiales. En consecuencia, surge la pregunta de cudl es el espacio
existente para mejorar las exportaciones mediante el incremento en la posicion en
las escalas de calidad.

Oportunidades de diferenciacion en las escalas de calidad

Para identificar las bases de una estrategia de apoyo al incremento de la calidad de

la oferta exportable, el analisis de la longitud de la escala de calidad de los produc-

tos y del posicionamiento relativo de cada economia en la misma ofrece informacion

relevante para determinar los sectores en los que existe mayor

—— espacio para la diferenciacion de las exportaciones por rangos
Escalas de de calidad.

calidad largas Las escalas de calidad referidas a cada bien de la canasta
ofrecen de exportacion mundial varian en longitud, pudiendo ser largas
oportunidades o cortas®. En las largas se observa una mayor dispersion en
de el indice de las exportaciones de los diferentes paises y, por

lo tanto, se dan mayores oportunidades de diferenciacion en
calidad, mientras que en las cortas los niveles de calidad son
mas homogéneos. Los sectores con escalas de calidad largas
y en los cuales una economia se encuentra en la parte baja de la distribucion, son los
candidatos privilegiados para una estrategia de diferenciacion basada en la calidad.
Agregando los productos a nivel de un digito de la Clasificacion Uniforme para el
Comercio Internacional (CUCI), queda en evidencia que sectores como maquinaria
y equipos de transporte, articulos manufacturados diversos (incluyen por ejemplo
textiles y calzados) y productos quimicos exhiben escalas cortas, mientras que los
sectores de alimentos y animales vivos y de aceites y grasas animales y vegetales
cuentan con escalas largas (Grafico 22).

La regidn tiende a situarse en la parte baja de las escalas de calidad en la ma-
yoria de las secciones de la CUCI con pesos relevantes en la canasta de exportacion.

diferenciacion.

31 La longitud de una escala de calidad de un bien se define como la diferencia entre el limite superior e inferior
del indice de calidad que comprende el 95% centrado de las exportaciones mundiales. Intuitivamente, cuando
la escala de calidad de un producto es corta (larga), se interpreta que todos los paises exportan dicho producto
en un nivel de calidad parecido (muy diferente).
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El grupo de productos de mayor importancia, con 27,7% de las
exportaciones en 2014, fue maquinaria y equipos de transporte.
Sin embargo, dado que la escala es corta, hay poco espacio
para implementar estrategias de diferenciacion basadas en el
aumento de la calidad?®2. El mismo patron caracteriza al resto de
las secciones industriales, como los articulos manufacturados
clasificados por materiales (notablemente metales, textiles, pa-
pel y cuero), que representan el 12,9% de la canasta exportada,

En los sectores
industriales las
oportunidades
de
diferenciacion
son limitadas.

los productos quimicos (7,5%) vy los articulos manufacturados diversos (prendas de

vestir y calzados) que pesan un 7,0%.

En los sectores
agroalimentarios
se dan
oportunidades
para escalar en
calidad.

En contraste, la seccién de alimentos y animales vivos
representa un drea de potencial expansion de la calidad, ya
que sumaba 22,8% de las exportaciones en 2014 y la regidn
estd posicionada en la parte inferior de una escala larga.
En particular, las divisiones pienso para animales (3,5%),
café, té, cacao y especias (2,4%), pescados (2,1%) y azucar
y miel (1,7%), presentan oportunidades para que la region

——=o se diferencie y compita por calidad en los mercados mun-
diales. Cabe ademas resaltar la necesidad de analizar el potencial a niveles finos de

desagregacion. Por ejemplo, en esta misma seccidon, aungue en
frutas y verduras (6,4%) ALC estd mejor posicionada que en las
otras divisiones, aun queda espacio para aumentar la calidad.

La seccién de materiales crudos no comestibles ofrece un

Aun en
sectores
exitosos hay

ejemplo de relevancia donde la regién estd bien posicionada
(19,0% de las exportaciones en 2014). La calidad de la oferta
exportable destaca en oleaginosas y en papel y pulpa, que re-
presentaban respectivamente 4,9% y 1,4% de las exportaciones
totales y, en menor medida, en minerales metaliferos y desechos
de metales (10,9%). Sin embargo, con estos casos de éxito conviven divisiones en las
cuales hay amplios espacios para mejorar la calidad, como por ejemplo en pieles y

potencial para
aumentar la
calidad.

cueros o en madera y corcho.
Algunos paises de la regién han logrado subir en la escala de calidad de ciertos
productos y constituyen ejemplos de éxito, ilustrados para el periodo 2000-201433. En

32 Esta seccién se compone de tres divisiones, todas relevantes para la region, en las que se replica la carac-
teristica de escalas cortas y bajo posicionamiento: maquinaria no eléctrica (7,2% de las exportaciones), maqui-
naria eléctrica (8,3%) y equipo de transporte (12,3%). Cabe ademas considerar que en esta seccion inciden los
desempefios de México, Brasil y Argentina y, por lo tanto, el promedio no es necesariamente representativo de
todos los paises de la region.

33 En el Anexo Estadistico 1se detalla para cada pais de ALC los productos que han representado casos de éxito.
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México se experimentd un aumento significativo en la calidad

Algunos del calzado y de las bicicletas. En Centroamérica sobresale
ejemplos El Salvador, que logrd que las maquinas y aparatos eléctricos
ilustran los pasaran de estar en el grupo de calidad baja al de media-alta
beneficios del y que el peso en las exportaciones del pais aumentara de
incremento 0,3% a 3,6%. También destacan los cueros bovinos y equinos
de |a calidad de Nicaragua y los neumaticos de Panama. En el Resto de la

Alianza del Pacifico llaman la atencion los ladrillos de Perd, la
madera terciada de Chile —que también mostré una mejoria en
Brasil— y el tabaco de Colombia. En el Resto del MERCOSUR
destacan los despojos comestibles de Paraguay, el algoddn sin
cardar de Argentina y los perfumes sintéticos de Uruguay. Estos ultimos pasaron de
ser insignificantes y de calidad media-baja, a pesar 3,6% en las exportaciones y ser
de calidad alta. Entre los paises intensivos en combustibles y energia, Bolivia pasé de
calidad baja a media en el mineral de cobre, y Ecuador pasé de calidad media a alta
tanto en cueros bovinos y equinos como en sombreros. Por ultimo, en el Caribe cabe
mencionar el progreso en la calidad del arroz de Surinam, las maderas de Barbados y
Belice y la cerveza de Trinidad y Tobago. Si bien estos son datos puntuales, ilustran el
potencial de expansion de las ventas externas por medio de estrategias de inversidn
en la calidad y diferenciacion del producto.

Sintetizando, el analisis indica que la regidn cuenta con oportunidades para
lograr un mejor posicionamiento global por medio del aumento de la calidad de la
oferta exportable. Actualmente, se encuentra rezagada respecto al resto del mundo
en términos del indice de calidad agregado y buena parte de sus ventas externas
no superan un nivel de calidad media respecto al punto de referencia mundial. Las
mayores oportunidades se encuentran en los sectores en los que las escalas son
largas y en los que la regidn se localiza en la parte inferior de la distribucién como,
por ejemplo, en el sector agroalimentario.

Sin embargo, la calidad es sélo una de las dimensiones de la sofisticacién co-
mercial, que a su vez es un determinante central del crecimiento econdmico. Otros
aspectos relacionados con la complejidad de los patrones de intercambio y con la
complementacién de los procesos productivos, fuertemente vinculados al funciona-
miento del mercado regional, se analizan en el siguiente capitulo.

de las
exportaciones.



El rezago competitivo
en el mercado regional

El patron comercial intrarregional de América Latina y el Caribe se diferencia no-
tablemente del extrarregional. La canasta exportada a la propia regién estd mas
diversificada, contiene una mayor proporcion de productos manufacturados, den-
sidad tecnoldgica superior y cuenta con niveles de calidad mas altos. Sin embargo,
un analisis de mediano plazo del desempefio exportador en la postcrisis evidencia
que a causa del deterioro de la competitividad América Latina y el Caribe ha per-
dido espacio como proveedor de la propia region, particularmente en los sectores
que mas contribuyen a la sofisticacion de la oferta exportable total. Por lo tanto, se
realza la importancia de ampliar y profundizar la integracién regional, que en otras
regiones del mundo ha permitido el progreso hacia esquemas de complementacion
productiva mds complejos y patrones comerciales mas sofisticados.

Para complementar el andlisis de las caracteristicas cualitativas del comercio
latinoamericano detallado anteriormente, el presente capitulo ofrece una evaluacién
de la capacidad de la regidon de posicionarse en los segmentos mas sofisticados del
comercio internacional por medio de la integracién regional®4. En primer lugar, con
el propdsito deilustrar en qué medida la composicion de los flujos intrarregionales
es cualitativamente diferente de los extrarregionales, se examina la evolucién de
la estructura de las exportaciones. A continuacién, se descompone la variacion de
los flujos intrarregionales durante el periodo postcrisis para caracterizar el posi-
cionamiento competitivo en el mercado latinoamericano, particularmente en los
segmentos mas sofisticados3S. Finalmente, se evalla el impacto de la integracion

34 Eltrabajo provee una perspectiva complementaria a aquellas presentadas en ediciones anteriores del Monitor
de Comercio e Integracién. En particular, profundiza el estudio del posicionamiento competitivo en los mercados
globales presentado en Giordano (2017) y se enfoca mas detenidamente en el mercado intrarregional. Como
en ediciones anteriores, el trabajo se circunscribe al analisis de los margenes intensivos del crecimiento de las
exportaciones valorados a precios corrientes, mientras que en Giordano (2016) se analiza el posicionamiento
competitivo de las exportaciones a precios constantes.

35 Si bien el presente analisis de la competitividad comercial es inédito para la region, no pretende representar
una discusion exhaustiva de los determinantes de la productividad y competitividad, que radican en un conjunto
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regional en la transformacion de las relaciones de complementacion productiva
y se identifican las carencias de la regién en la promocion de cadenas de valor
integradas. Los resultados evidencian los Iimites de las estrategias de insercion
internacional de las Ultimas décadas y seflalan una urgente necesidad de sostener
la capacidad de las empresas de posicionarse competitivamente en los segmentos
mas complejos del comercio regional y global.

La sofisticacion del patréon comercial intrarregional

El patron comercial intrarregional de América Latinay el Caribe

La canasta se diferencia notablemente del extrarregional en términos de
intrarregional sofisticacion®. En primer lugar, las exportaciones a la propia
esta mas region estan mas diversificadas que las destinadas al resto del
diversificada. mundo. Entre 2011y 2016 el nimero de productos que cubren

I el 75% de las exportaciones fue superior en las ventas intrarre-
gionales en la mayoria de las economias, excepto en algunos
paises caribefios y Bolivia (Grafico 23). En promedio, entre 2011 y 2016, en 17 paises
de los 26 analizados este indicador mas que duplicé al correspondiente extrarregio-
nal. Brasil es el pais donde la diferencia de concentracion fue mayor: 214 productos
representaron el 75% de las exportaciones a sus socios regionales, mientras que sélo
36 explicaron esa proporciéon en los envios al resto del mundo. Incluso México, cuyas
exportaciones estdn concentradas fuera de la regién, presentd
una mayor diversificacion a nivel intrarregional. ——

El andlisis de la cantidad de productos que componen la Las
canasta de exportacion de ALC por destinos también refleja exportaciones
la mayor variedad de productos en las ventas intrarregionales alaregién
(Grafico 23). Ordenando los paises por el niumero promedio abarcan una

de productos exportados entre 2011 y 2016 a diferentes re-
giones del mundo, se observa que la mitad (mediana) conté
con una canasta de exportacion intrarregional de mas de

mayor cantidad
de productos.

de fendmenos no exclusivamente relacionados con la capacidad de competir en los mercados mundiales. Para
un tratamiento completo del tema ver, por ejemplo, Pagés (2010) y Crespi et al. (2014).

36 Los indicadores frecuentemente usados para sintetizar la sofisticacion de la oferta exportable son los inicial-
mente conceptualizados por Lall et al. (2006) y Hausmann et al. (2007) y sucesivamente refinados por Hausmann
e Hidalgo (2009), que han sido estadisticamente asociados a dindmicas de crecimiento econdmico (Cherif et
al., 2018). La premisa de estos indicadores es que la coincidencia de la estructura de la canasta de exportacion
de un pais con la de las economias mas avanzadas revela, sin necesidad de datos adicionales generalmente no
disponibles, el nivel de sofisticacion de la oferta. Dado que en los paises latinoamericanos estos indicadores
suelen caracterizarse por sesgos que afectan a su interpretacidn en este trabajo se optd por una caracterizacion
alternativa de la sofisticacion basada en la diversificacidn de la canasta de exportacién, su estructura sectorial,
densidad tecnoldgica y calidad.
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GRAFICO 23 ° DIVERSIFICACION DE LAS EXPORTACIONES DE AMERICA LATINA Y
CARIBE POR DESTINO
(Cantidad de productos, promedio 2011-2016)

Cantidad de productos que representan Distribucion y tamaiio de la canasta
75% del valor exportado total de exportacion segun destinos seleccionados
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Fuente: BID Sector de Integracién y Comercio con datos de la Base para el Analisis del Comercio Internacional (BACI) del
Centro de Estudios Prospectivos y de Informaciones Internacionales (CEPII).

Nota: Se excluye Panama cuyos datos registran una alta participacion de reexportaciones y por lo tanto no reflejan su ca-
nasta de exportacién nacional. En el panel de la derecha, el grafico indica el rango de variacién del nimero de productos
que componen la canasta de exportacion a cada destino. El limite inferior de cada barra indica el tamafio minimo de la
canasta destinada a cada socio. Los segmentos morados y celestes incluyen, en orden creciente, el tamafio de la canasta
del 50% y el 75% de los paises de la regidn, respectivamente. La linea superior acumula el 100% de los exportadores de la
region. En el extremo superior se indican los paises con las canastas de mayor tamafio. Los productos de las canastas de
exportacion se definen a 6 digitos del Sistema Armonizado (1996).

1.636 productos, duplicando aquella destinada a EE.UU., UE y Asia. Para este ultimo
mercado, el tamafio de la canasta que divide a los paises en dos grupos iguales fue
de apenas 323 productos, un quinto de los que se exportan a la regién. Asimismo,
el tamafo de la canasta del tercer cuartil (el valor por debajo del cual se ordenan
75% de los paises) correspondiente al mercado regional alcanzé 3.000 productos,
notablemente superior a los 1.382 en EE.UU., 1.026 en la UE y 604 en Asia. Las ca-
nastas de mayor dimensidn pertenecen a las economias de escala superior, Brasil y
México. En ambos casos la cantidad de productos enviada al mercado intrarregional
fue mayor gue la destinada a otros mercados, salvo en el caso de las exportaciones
de México a EE.UU. que superaron levemente a la canasta regional.

Ademads de ser mas amplia y diversificada, la canasta exportada a la propia
region presenta un mayor peso relativo de manufacturas en general, y de aquellas
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de origen industrial (MOI) en particular®’. En 2011-2016, en

promedio, dichas exportaciones se conformaron por un 71% La canasta

de manufacturas, de las cuales 52 p.p. correspondian a MO, intrarregional
contra 60% (40 p.p. de MOI) en las destinadas al resto del incluye
mundo (Grafico 24). Excluyendo a México, el patrén fue adn una mayor
mas diferenciado, particularmente en los envios extrarregio- proporcién de
nales, donde la proporcion de manufacturas disminuyo a 44% manufacturas.

y las MOI sélo explicaron 16 p.p.. En contraste, los productos —t
primarios (PP) fueron los mas relevantes (32%). Este rasgo se
replicod en casi todas las subregiones de ALC, excepto en el Caribe. En las econo-
mias sudamericanas la diferencia fue mas acentuada®®, mientras que en México y
Centroamérica, debido a la fuerte vinculacion externa de su sector industrial con
EE.UU., la proporcién de manufacturas en general y de MOl en particular fue similar
en las ventas intra y extrarregionales.

La mayor presencia de manufacturas en los intercambios
intrarregionales en comparacion con los flujos hacia el resto

El' mercado del mundo coincidié también con un alto nivel de comercio
regional se intraindustrial o de doble via®®. La densidad de ese tipo de
caracteriza comercio indica la relevancia de relaciones de complemen-
por patrones tacion productiva complejas y de patrones comerciales mas
comerciales sofisticados basados en la diferenciacién del producto y el
mas intercambio de variedades. Si bien la proporcidon de comercio
complejos. intraindustrial de ALC en el periodo analizado fue menor que

o en otras zonas de integracion econdmica del mundo, en la
region se observo cierta incidencia de los flujos de doble via

37 Para el andlisis en términos de productos se consideran las categorias presentadas en la nota 13. Ademas, para
enfatizar el sector de manufacturas los Productos Primarios (PP) se presentan sin la desagregacion entre los
agricolas y los de origen mineral (PPA y PPM, respectivamente). La participacion de los productos manufactu-
rados es relevante por varios motivos, entre los que se encuentran su mayor intensidad de uso de mano de obra
en general de cualificacion mas alta, precios relativamente mas estables y niveles superiores de diversificacion
asociados a menor vulnerabilidad del sector externo, participacién mas amplia de pequefios y medianos expor-
tadores, asi como mayor valor agregado.

38 En Brasil las manufacturas explicaron 83% de las ventas a sus socios regionales, de las cuales 69 p.p. fueron
MOI, y 49% de las extrarregionales, con apenas 19 p.p. de MOI. En el Resto del MERCOSUR las proporciones
fueron 68% (46 p.p. de MOI) y 59% (aunque con sélo 9 p.p. de MOI), respectivamente. En el Resto de la Alianza
del Pacifico el porcentaje de manufacturas ascendio a 64% (40 p.p. de MOI) de las exportaciones intrarregionales
y 42% de los envios al resto del mundo (5 p.p. de MOJ).

39 El concepto de comercio intraindustrial se usa para referirse a bienes que pertenecen a una misma industria,
rama o grupo de actividad. Fontagné y Freudenberg (1997) y Fontagné, Freudenberg y Gaulier (2005) se cen-
tran en el analisis a nivel de producto, en lugar de rama o industria, y utilizan el concepto de comercio de doble
via para referirse al intercambio simultdneo de productos similares. Ver el Anexo Metodoldgico 6 para detalles
sobre la construccién del indice.
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GRAFICO 24 °* CANASTA DE EXPORTACION DE AMERICA LATINA Y EL CARIBE POR

RUBRO

(Porcentaje y puntos porcentuales, promedio 2011-2016)
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Fuente: BID Sector de Integracion y Comercio con datos de la BACI del CEPII.

Nota: Las exportaciones se desagregan en base a las categorias listadas en la nota 13. La clasificacion de los paises se

encuentra en la nota 7.
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horizontal que sefiala la importancia del mercado regional para la especializacion
en variedades de productos diferenciados. Las mayores corrientes de comercio in-
traindustrial se registraron entre los paises mas grandes, pero también en zonas que
han profundizado su nivel de integracion. Centroamérica y los paises de la Alianza
del Pacifico experimentaron los mayores incrementos de este tipo de comercio en
el periodo postcrisis (Recuadro 8).

Ademas de la mayor proporcidn relativa de manufacturas, la mayor sofistica-
cion del comercio regional aparece claramente expresada por la densidad de los

RECUADRO 8: EL COMERCIO INTRARREGIONAL DE DOBLE VIiA

La literatura destaca que el analisis del patron comercial basado en intercambios bilaterales
intraindustriales o de doble via (CDV) es central en el marco de los bloques regionales, ya que
apunta a la existencia de relaciones de complementacién productiva y especializacidn en distintas
calidades y variedades de bienes?. Entre 2011y 2016, 34% del comercio mundial correspondio a
este tipo de flujos, que tuvieron lugar principalmente en el comercio intrarregional de paises de
América del Norte (incluyendo México), la Union Europea (UE) y Asia. En ALC la participacion del
CDV fue algo menor, 26% en 2016. Esta cifra es muy sensible a la relacion bilateral México-EE.UU.,
ya que su exclusion reduce la proporciéon a 13%. Por otra parte, si sélo se analiza el comercio
intrarregional, la participacion del CDV alcanzd 21% en 2016. Los mayores niveles de CDV de la
region se explican por el comercio intrarregional en las zonas integradas del MERCOSUR, Cen-
troamérica y la Alianza del Pacifico, y entre Brasil y México.

COMERCIO DE DOBLE ViA EN AMERICA LATINA Y EL CARIBE
(Participacion del CDV en el comercio intrarregional y total, porcentaje, 2011y 2016)

40%
35%

30%
260/0

25%
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20%
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N .

0%

Total Total sin México-EE.UU. Intrarregional
m 2011 W 2016 = == Media Mundial 2011-2016

Fuente: BID Sector de Integracion y Comercio con datos de la BACI del CEPII.

(continua en la pdgina siguiente)
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RECUADRO 8: EL COMERCIO INTRARREGIONAL DE DOBLE VIA (continuacién)

COMERCIO DE DOBLE ViA EN AMERICA LATINA Y EL CARIBE
(Participacion en el CDV intrarregional total, porcentaje, 2016)

13

t"%
5

México

Centroamérica

2
Caribe

Resto Alianza
del Pacifico

Brasil

g\

Resto del MERCOSUR

Intensivos en
Combustibles y Energia

Fuente: BID Sector de Integracién y Comercio con datos de la BACI del CEPII.
Nota: Solo se presentan las relaciones bilaterales que dan cuenta de al menos 1% del total del CDV intrarregional de
2016 (98% del CDV total).

El CDV puede deberse a flujos de comercio de productos similares basados en dife-
renciales de calidad (CDV vertical) o a un intercambio de variedades de una misma calidad
(CDV horizontal)®. A nivel mundial se observa que el CDV horizontal es menos frecuente,
explicando soélo 19% del CDV total. En el comercio intra-UE e intra-TLCAN, la participacion
del CDV horizontal (promedio 2011-2016) se ubicé por encima del promedio mundial, alcan-
zando 26% y 21% del CDV total, respectivamente, mientras que en Asia fue de 18%. En el
comercio intra-ALC la participacién este tipo de CDV también es superior a la media global
(23%), reflejando la relevancia del mercado regional para este tipo de relaciones comercia-
les complejas que estan basadas en la diferenciacion segun la variedad de productos de
calidades similares.

Tomando 2016 como afo de referencia, se nota que algunas relaciones bilatera-
les —en particular las que incluyen a los paises de mayor escala y densidad manufacturera— se
caracterizan por una alta participacion del CDV. Las relaciones Argentina-Brasil y México-
Brasil, que concentran el 51% del CDV total de la region, cuentan con una participacion de

(continua en la pagina siguiente)

65



66

MONITOR DE COMERCIO E INTEGRACION 2018

RECUADRO 8: EL COMERCIO INTRARREGIONAL DE DOBLE VIA (continuacién)

este tipo de comercio cercana a la mitad del total de su intercambio bilateral, donde destaca
el peso del sector automotriz. Por otra parte, las relaciones bilaterales intra-Centroamérica
concentran el 13% del CDV total de la regidn y muestran una intensidad relativamente alta
(en promedio 33%) que se explica principalmente por los sectores de textiles, plasticos,
papel y cartdn, preparaciones a base de cereales y productos farmacéuticos. Los paises
de la Alianza del Pacifico también mostraron altos niveles de CDV, llegando a representar
el 3% del total en ALC, donde sobresale el comercio en los sectores automotriz y de com-
bustibles y energia®.

COMERCIO DE DOBLE ViA EN EL COMERCIO BILATERAL TOTAL

Participacion en el comercio bilateral total, porcentaje, 2016
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RECUADRO 8: EL COMERCIO INTRARREGIONAL DE DOBLE VIA (continuacién)

Entre 2011y 2016 la proporcién del CDV aumentd en varios pares de paises de la regioén. La
tendencia expresaria unaincipiente mejoria cualitativa de esos flujos en los que el fortalecimiento
del CDV estaria ya sea incentivando la competencia entre bienes similares o desarrollando cier-
tos procesos de complementacién productivad. El fendmeno involucré esencialmente a bloques
de vinculos bilaterales de los paises centroamericanos con otros miembros de la regidn, donde
destaca la relacion México-Costa Rica, asi como relaciones de los otros paises de la Alianza del
Pacifico (sobre todo Colombiay Peru) con las economias de Centroamérica. También se registra-
ron crecimientos significativos de la proporcion del CDV entre los paises de Alianza del Pacifico.

COMERCIO DE DOBLE ViA EN EL COMERCIO BILATERAL TOTAL

Cambio de participacion en el comercio bilateral, en puntos porcentuales, 2011-2016

Resto Intensivos en
Resto del Alianza del Combustibles
Centroamérica MERCOSUR Pacifico y Energia
X = = a z < O > 4 J4 ¢ J4 D =z
i o T E 2 € %2 2 % 8 Z x T oS o 3 &
= 0 © O T Z o ® m €« o D O O o o W >
0

CRI 0
g GTM
@
§ HND
S
5 NIC
PAN
SLV
BRA
.y ARG
S @
o PRY
g
e URY
CHL
g8 8
288 % COL
Y = ©
<
% PER
58 _ BOL 2 1
223
Eg g ECU -1
$ES
£33 VEN

Fuente: BID Sector de Integracién y Comercio con datos de la BACI del CEPII.

(continua en la pagina siguiente)
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RECUADRO 8: EL COMERCIO INTRARREGIONAL DE DOBLE VIA (continuacién)

En suma, en un contexto de crecimiento relativamente débil del comercio global y regional,
la elevadaimportancia del CDV para algunas duplas de paises y su evolucion indica la progresiva
maduracion de los distintos instrumentos de integracion en esos paises.

2 Ver por ejemplo Porta (2008), Lucangeli (2008) y Fontagné y Freudenberg (1997).

b EI CDV Vertical indica el intercambio de doble via de productos similares pero con diferentes valores unitarios, lo
que se asume que implica diferencias en calidad; el CDV horizontal indica el intercambio simultdneo de productos
con precios unitarios cercanos, es decir, de una misma calidad y diferente variedad (ver Anexo Metodoldgico 6).
¢Representando el 2% del CDV total de la region y una incidencia del 41% sobre el comercio bilateral, el eje Ecuador-
Panama también aparece como relevante. Sin embargo, en este caso el CDV es esencialmente un intercambio de
combustibles. Si bien Panama no es un pais productor, cuenta con zonas libres donde el petréleo puede ser alma-
cenado, refinado, transformado, manufacturado, exportado y reexportado, entre otras.

d Debe aclararse que, como el indicador surge de una proporcion, el incremento en la participacion del CDV puede
deberse a una caida del comercio interindustrial (de una via), combinado con un aumento del CDV o una caida
menor. En cualquier caso, el CDV presentd un comportamiento mas resiliente durante la postcrisis, cuando su
participacién aumenta.

intercambios de productos de media y alta tecnologia“®. Entre

La propia 201 y 2016, un tercio de las exportaciones del conjunto de
region ALC (excluyendo a México) se compuso por las categorias de
absorbe las productos de media y alta tecnologia, mientras que sélo expli-
exportaciones caron 13% de los flujos extrarregionales (Grafico 25). El resul-
de mayor tado fue consecuencia principalmente del comportamiento de
contenido las economias sudamericanas*!. En particular, casi 80% de los

tecnolégico. envios de Brasil al resto del mundo fueron productos primarios
o y manufacturas basadas en recursos naturales, mientras que a

la region la mitad fueron manufacturas de media y alta tecno-

logia. En las demds subregiones de Sudamérica el patron se replicd: mas de 90% de
los envios extrazona fueron productos primarios y manufacturas basadas en recursos

40 Sjguiendo la clasificacion de Lall (2000), se analizan las exportaciones en términos de contenido tecnoldgico
considerando los siguientes cinco categorias: Alta tecnologia, Media Tecnologia, Baja Tecnologia, Manufacturas
Basadas en Recursos Naturales y Productos Primarios. Segun el autor, las exportaciones de los productos de
baja tecnologia tienden a crecer a ritmos mas lentos que aquellos de mayor intensidad tecnoldgica, tienen un
potencial de aprendizaje limitado, menor espacio para mejorias y derrames acotados sobre otras actividades.
41 El caso de México se diferencié del resto de la regidén, ya que mostré una densidad tecnoldgica similar en los
flujos intra y extrazona donde predominaron los productos de contenido tecnolégico medio y alto, represen-
tando alrededor de dos tercios del total en ambos destinos. Asimismo, en Centroamérica las exportaciones de
media y alta tecnologia tuvieron un peso similar en los envios intra y extrazona, aunque sélo pesaron alrededor
de un tercio del total. El Caribe mostrd un patrén inverso a la regidén, ya que el peso de las categorias de mayor
contenido tecnoldgico fue superior en los envios extrarregionales. Los indicadores del Caribe estan, sin embargo,
distorsionados por la presencia de exportaciones de valor muy alto de metanol, algunas manufacturas de hierro
y plataformas para perforacién o explotacion.
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GRAFICO 25 ®* CANASTA DE EXPORTACION DE AMERICA LATINA Y EL CARIBE POR
CONTENIDO TECNOLOGICO
(Porcentaje, promedio 2011-2016)
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Fuente: BID Sector de Integracion y Comercio con datos de la BACI del CEPIl y Lall (2000).
Nota: Las exportaciones se desagregan en base a las cinco categorias de contenido tecnoldgico listados en la nota 40.
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naturales y las manufacturas de tecnologia media tuvieron cierta relevancia sélo en
los flujos intrarregionales, aunque con diferente intensidad.

Finalmente, la sofisticacién de los flujos comerciales
intrarregionales se refleja en la composicidon cualitativa de la

Los flujos canasta. Utilizando la clasificacion de los productos segun cali-
intrarregionales dad presentada en el capitulo previo, el andlisis de los flujos en
se diferencian el periodo considerado muestra que las exportaciones de ALC
por ser de (excluyendo a México) fuera de la region se caracterizaron por
calidad mas ser de calidad baja o media-baja (58%), mientras que el 60% de
elevada. los envios intrarregionales fueron de calidad media o superior

& (Grafico 26)*2. Este patron refleja, en gran medida, la composicidon
de las ventas externas de Brasil y del Resto del MERCOSUR, ya
que aquellas destinados al resto del mundo tuvieron un visible sesgo hacia productos
de calidad baja y media-baja, alrededor de la mitad en ambos casos. Por el contrario,
las ventas a la regidn se concentraron en bienes de calidad media y media alta (72%
en Brasil y 66% en el Resto del MERCOSUR). Por otra parte, los paises intensivos en
combustibles y energia, México y Centroamérica presentaron una composicién mas ho-
mogénea entre los envios dentro y fuera de la region, aunque con diferentes rangos de
calidad. En los primeros predominaron los productos de calidad media-baja, en México
los de media y media-alta y en Centroamérica los de media y media-baja, aunque cabe
destacar la presencia de bienes de calidad media-alta en los flujos intrarregionales. El
Resto de la Alianza del Pacifico mostrd un patron diferente, ya que exportd productos
en los extremos de calidad (baja y alta) al resto del mundo*3, mientras que a la region
sus envios se concentraron en bienes de calidad media o inferior. Finalmente, y contrario
al promedio de la regidn, los bienes de alta calidad predominan en las exportaciones
extrarregionales del Caribe, al mismo tiempo que los de media-baja lo hicieron en los
flujos al resto de ALC#4.

42 Para el analisis en términos de calidad se consideraron cinco rangos: calidad baja, media-baja, media, media-
alta, alta (ver nota 26 para mayor detalle). Para realizar el andlisis se utilizaron los resultados presentados en
el capitulo 3 utilizando los siguientes supuestos: i) considerando que la calidad de los productos no presenta
variaciones significativas en el tiempo, se le asigné el nivel de calidad obtenido en 2014 a las exportaciones del
periodo 2011-2016; ii) no existen diferencias entre la calidad de un mismo producto exportado a la regién o fuera
de ella. Los productos incluidos en el andlisis corresponden Unicamente a la canasta con informacién de calidad
disponible, que en promedio representa 93% del total comerciado intrarregionalmente de ALC entre 2011y 2016.
43 Entre los productos de alta calidad que los paises del Resto de la Alianza del Pacifico exportaron al resto del
mundo sobresalen el carbén y la pulpa de madera, mientras que los de baja calidad se concentran en cobre y
aleaciones en bruto, y petréleo crudo y parcialmente refinado.

44 Entre los productos de alta calidad que el Caribe exporta extrarregionalmente predominan algunos quimicos
orgdnicos e inorganicos, mientras que a la regién los envios se concentran en gas natural, un bien de calidad
media-baja. Tal como se ha mencionado anteriormente, el alto valor de los envios de un numero muy reducido
de bienes distorsiona los indicadores agregados de esa subregion.
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GRAFICO 26 ® CANASTA DE EXPORTACION DE AMERICA LATINA Y CARIBE POR
RANGO DE CALIDAD
(Porcentaje, promedio 2011-2016)
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Fuente: BID Sector de Integracion y Comercio con datos de la BACI del CEPIl 'y FMI.
Nota: Las exportaciones se desagregan en base a los cinco rangos de calidad listados en la nota 26. El Caribe no incluye
a Guyana por falta de datos de calidad en la base del FMI.
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En resumen, es evidente que los flujos intrarregionales de ALC se caracterizan
por una mayor diversificacion y sofisticacion, medida en términos de la incidencia de
las manufacturas, de la densidad tecnoldgica y de los niveles de calidad. Asimismo, la
mayor complejidad del patrén comercial intrarregional se manifiesta en la relevancia
del comercio intraindustrial que indica relaciones de complementacion productiva
y de intercambios de productos diferenciados. Cabe evaluar, sin embargo, cémo ha
evolucionado el desempeio competitivo de los paises de la region en estos segmentos
del mercado intrarregional en los ultimos afos.

El rezago de la competitividad en el mercado regional

Se ha notado anteriormente que la contraccidon de la cuota de ALC en el mercado glo-
bal en el periodo postcrisis se debid principalmente a la erosién de la competitividad
en el comercio regional*®. Con el objetivo de caracterizar el desempefo comercial
de las economias latinoamericanas en el mercado regional desde una 6ptica tanto
cuantitativa como cualitativa, a continuacion se explora mas detenidamente la evo-
lucion de la competitividad en los diferentes rubros de exportacién, distinguiéndolos
por sector, contenido tecnoldgico y niveles de calidad. Este analisis mas detallado
revela que a diferencia de la fase de crecimiento previa a la crisis financiera, en el
periodo mas reciente el posicionamiento competitivo en el mercado regional se ha
erosionado. Asimismo, se detecta un creciente rezago competitivo en los sectores
cualitativamente mas sofisticados.

Entre 2003 y 2008, ultimo periodo de auge comercial
para la regidn, la participacion de las exportaciones de ALC

ALC perdio en las importaciones regionales totales aumentd 3,7 puntos
participacion porcentuales (p.p.), de 17,1% a 20,8%, mientras que entre 2011y
en el mercado 2016 la cuota del mercado regional se redujo 3,9 p.p., de 19,9%
regional. a 16,0%. Ademas, la comparacion del desempefio comercial

en los principales destinos revela que en el primer periodo la
cuota de mercado intrarregional aumentd a tasas superiores
a aquellas experimentadas en otros mercados, exceptuando a Asia. En contraste,
en el periodo de contraccion durante la postcrisis la pérdida de cuota del mercado
intrarregional fue la mas severa (Grafico 27). Es ilustrativo notar que entre 2011y
2016 la regidn mantuvo el posicionamiento competitivo en el mercado asiatico, lo
redujo marginalmente en el mercado de EE.UU. y acusé una reduccion del 20% en
la participacién del mercado latinoamericano.

45 Ver la edicién anterior del Monitor de Comercio e Integracién (Giordano, 2017).
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GRAFICO 27 ® VARIACION DE LA CUOTA DE MERCADO DE AMERICA LATINA Y CARIBE
POR DESTINO
(Cuota de mercado, indice 2011=1, 2003-2016)
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Fuente: BID Sector de Integracion y Comercio con datos de la BACI del CEPII.

La variacion de la cuota de mercado es un indicador deter- S

minado tanto por factores relacionados con la demanda como El analisis
por la competitividad de la oferta exportable, que resulta util separa los
separar aplicando una descomposicion conocida como shift- efectos de
share. Adaptando el andlisis al mercado regional, se identifican demanda
tres efectos composicionales que responden a la dindmica y y oferta en
estructura de la demanda externa de la region (global, pro- la dinagmica
ducto y destino) y un efecto de desempefio de la oferta de
exportadora.

exportaciones (competitividad)#*®é. Entre los primeros, el efecto
global refleja el impacto de la dindmica de expansion genera-
lizada de las importaciones totales de ALC. Los efectos producto y destino indican,
respectivamente, cambios en la tasa de incremento de las ventas externas debidos a
la composicién sectorial y al patrén geografico de la canasta exportada a la regién.
Toda variacion residual se atribuye a la variacidon de la competitividad. Desviaciones

46 E|l método shift-share ha sido extensivamente utilizado en la literatura sobre el comercio internacional por su
simplicidad. Las contribuciones mas recientes se han enfocado en superar su principal limitacién metodoldgica
que radica en la sensibilidad de los resultados a la secuencia del calculo de los componentes producto y des-
tino por medio de técnicas econométricas descritas en Cheptea et al. (2005) y Gaulier et al. (2013). La version
utilizada en este trabajo se basa en un método estadistico similar al de Piezas-Jerbi y Nee (2009), dado que el
énfasis estd puesto sobre el componente de competitividad que no resulta afectado por el método de derivacion
de los efectos producto y destino. El Anexo Metodoldgico 7 describe los procedimientos adoptados y las bases
de datos utilizadas.
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GRAFICO 28 ° DINAMICA DE LOS COMPONENTES DE LA VARIACION DE LAS
EXPORTACIONES INTRARREGIONALES DE AMERICA LATINA Y CARIBE
(Tasa de variacion, porcentaje y puntos porcentuales, 2003-2008 y 2011-2016)
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Fuente: BID Sector de Integracién y Comercio con datos de la BACI del CEPII.

de los efectos composicionales o de competitividad respecto a la evolucion general
implican una variacion de la cuota del mercado regional®’.

La erosion
dela
competitividad
se sumo

a la crisis
economica
regional.

La aplicacion de esta descomposicion al diferencial de
crecimiento entre las importaciones de ALC desde el mundo y
desde la propia region revela el impacto negativo y creciente
del factor competitividad (Grafico 28). En el primer periodo,
caracterizado por una fuerte expansion de la demanda de ALC
(150,9%), el exceso de crecimiento de las exportaciones intrarre-
gionales respecto a las importaciones globales de ALC (53,2 p.p.)
se explicd por contribuciones positivas de los efectos producto
(los sectores mas dindmicos en las importaciones de ALC fueron
precisamente aquellos exportados por los socios regionales) y
mercado (los mercados mas dindmicos en las importaciones

de ALC fueron aquellos que absorbieron mayores proporciones de las importaciones
intrarregionales). En contraste, el efecto competitividad resté 20,4 p.p. al crecimiento
de las exportaciones intrarregionales. En el segundo periodo, caracterizado por una

47 Sibien para simplificar la exposicion se omite la repeticidn, a lo largo del capitulo las variaciones de los efectos
composicionales y de competitividad deben siempre interpretarse como desviaciones respecto de la variacion
de la demanda total de la region.
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GRAFICO 29 ®* COMPONENTES DE LA VARIACION DE LAS EXPORTACIONES
INTRARREGIONALES POR GRUPOS DE PAISES
(Tasas de variacion, porcentaje y puntos porcentuales, 2011-2016)
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Fuente: BID Sector de Integracion y Comercio con datos de la BACI del CEPII.
Nota: La clasificacién de los paises se encuentra en la nota 7. En algunos casos la suma de los componentes difiere del
total debido al redondeo.

contraccién de la demanda de la regidn (-17,2%), las exportaciones intrarregionales
se redujeron a una tasa que excedio la caida de la demanda externa total de ALC por
16,3 p.p.. Si bien en este periodo de crisis econdmica para algunas grandes economias
de la region el efecto mercado tuvo naturalmente una incidencia negativa (5,7 p.p.),
el efecto competitividad explicd la mayor parte de la pérdida
de la cuota del mercado intrarregional (7,4 p.p.).

Aunque la competitividad mostré una tendencia a la baja
generalizada para el conjunto de la regidén en ambos periodos,
el dato agregado revela una marcada heterogeneidad entre
paises o grupos. A continuacion, se destacan Unicamente las
tendencias principales que caracterizaron al periodo postcri-
sis (2011-2016), contrastandolas cuando sea necesario con lo
ocurrido en el periodo de auge 2003-2008 (Grafico 29)4s.

Durante la
postcrisis
aparecieron
fuertes
asimetrias en
el desempenfo
competitivo.

48 En el andlisis no se considera el componente global, que por definicion es igual para todas las subregiones. Si
bien los graficos presentan exclusivamente los datos del periodo postcrisis, en el Anexo Estadistico 2 se reportan
los valores de los efectos para todos los paises de la regidn para ambos periodos. Si un rubro aporta negativa-
mente/positivamente al componente competitividad, se interpreta que la region es menos/mas competitiva que
el resto del mundo en la exportacion de dicho rubro. Ver Anexo Metodoldgico 7.
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GRAFICO 30 ®* EFECTO COMPETITIVIDAD EN LA VARIACION DE LAS EXPORTACIONES
INTRARREGIONALES POR RUBROS
(Tasas de variacion, porcentaje y puntos porcentuales, 2011-2016)
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Fuente: BID Sector de Integracién y Comercio con datos de la BACI del CEPII.
Nota: El componente competitividad se desagrega en base a las categorias listadas en la nota 13. En algunos casos la
suma de los componentes difiere del total debido al redondeo.

El desempefio de México es singular ya que es el Unico pais o grupo gue incrementd
continuamente su competitividad en el mercado intrarregional*®, a pesar de que en
el periodo postcrisis (1,2 p.p.) no compensd el fuerte impacto negativo del efecto
mercado. Por otra parte, los paises centroamericanos, que como los demas padecie-
ron una caida de la competitividad, se beneficiaron de efectos producto y mercado
positivos y fueron los Unicos que aumentaron su cuota del mercado intrarregional.
En los demas paises o grupos caracterizados todos por fuertes reducciones de la
competitividad, se distingue el caso de los paises del Resto del MERCOSUR, donde
el efecto competitividad domind, mientras que en los otros la reduccién de la cuota
del mercado regional se debid principalmente a los efectos producto o mercado.
El andlisis por sectores revela que en el mercado regional ALC acusd un rezago
de competitividad generalizado en todos los rubros (Grafico 30). En contraste con el
periodo anterior, donde la mayor pérdida de competitividad se habia registrado en el
sector de combustibles y energia, en la postcrisis esta se registré en las manufacturas
de origen industrial (-3,4 p.p.), lo que resulta particularmente evidente al excluir a

49 En el texto sélo se hace referencia al desempefo de los paises o grupos reportados en los graficos. Ver, en el
Anexo Estadistico 2, el Cuadro A4 para los resultados detallados para cada pais de la region y el Cuadro A5 para
las contribuciones de cada pais al desempefo de la competitividad de las subregiones reportadas en las figuras.
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México y al Caribe®°, ya que fueron los Unicos en incrementar

Domind el la competitividad en este rubro (1,3 y 2,1 p.p., respectivamen-
efecto de te). El resultado agregado estuvo determinado por el fuerte
caida de la impacto de la erosidn de la competitividad en las manufacturas
competitividad de origen industrial en Brasil, en el Resto del MERCOSUR y en
en las Centroamérica (-7,0, -5,8 y -2,7 p.p., respectivamente)®. En
manufacturas. los sectores agricolay minero el desempefio fue heterogéneo,

——© aungue seregistrdo de manera consistente una mayor pérdida de
competitividad en los segmentos de manufacturas en comparacion con los productos
primarios. Salvo México y Brasil, los paises de ALC también perdieron terreno como
abastecedores de combustibles y energia en la propia region.

Un analisis sectorial alternativo permite aislar el impacto
del rezago competitivo en los sectores tecnolégicamente mas
avanzados. Para el agregado regional en el periodo postcri-
sis se nota claramente una caida de la competitividad en los

El rezago
competitivo
se acentuo en

sectores de mayor contenido tecnoldgico relativo (Grafico 31). los sectores
En los sectores de alta tecnologia la region experimentd una de mayor
clara retraccion (-2,3 p.p.), mientras que en el periodo anterior contenido
habia aumentado. La incidencia del rezago competitivo en los tecnoldgico.

sectores de alta tecnologia fue particularmente elevada en —
Centroamérica (-7,1 p.p.)*2y, en menor medida, en México (-3,6 p.p.) y en Brasil (-3,4
p.p.). En este ultimo, los sectores de tecnologia media también explicaron una parte
importante de la caida de la competitividad. En el extremo opuesto, para los paises
del Resto del MERCOSUR vy los de Resto de la Alianza del Pacifico el rezago compe-
titivo afectd principalmente a los sectores de productos primarios. Sin embargo, los
primeros ganaron competitividad en los sectores de media tecnologia mientras que
los segundos registraron un retroceso en todas las categorias.

50 El desempefio del Caribe estuvo fuertemente influido por las exportaciones de Trinidad y Tobago de metanol
a Brasil y de partes de maquinas de perforacion que dicho pais comercié con Guyana. Esos flujos fueron los que
mas contribuyeron al aumento de competitividad del Caribe en MOI (2,1 p.p. del valor regional).

51 La pérdida de competitividad de Centroamérica en las exportaciones intrarregionales entre 2011y 2016 responde
al desempefio de Costa Rica. En rigor, este pais rest 9,9 p.p. al crecimiento de las exportaciones por la caida de
la competitividad, mientras que en el total de la subregidn la contraccion por este efecto fue de 4,9 p.p., lo que
implica que, buena parte de los restantes paises centroamericanos registré un desempefio positivo en términos
de competitividad (ver el Anexo Estadistico 2). En particular, la contribucion negativa de 2,7 p.p. de las MOl a
la pérdida de competitividad centroamericana resulta de -9,4 p.p. de Costa Rica que contrarrestaron el aporte
positivo de 6,7 p.p. del resto de la subregidn. Los circuitos electrénicos integrados enviados especialmente a
México y Brasil explicaron el 85% de la erosion de competitividad de ese pais.

52 Costa Ricarepresenta-9,0 p.p. del total de -7,1p.p. que los productos de alta tecnologia restaron al crecimiento
de las exportaciones de Centroamérica en términos de competitividad, lo que indica que el resto de los paises
de la subregidén mejoraron su desempefio en esta categoria en el periodo.
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GRAFICO 31 ® EFECTO COMPETITIVIDAD EN LA VARIACION DE LAS EXPORTACIONES
INTRARREGIONALES POR CONTENIDO TECNOLOGICO
(Tasas de variacion, porcentaje y puntos porcentuales, 2011-2016)
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Fuente: BID Sector de Integracién y Comercio con datos de la BACI del CEPIl y Lall (2000).

Nota: El componente competitividad se desagrega en base a las cinco categorias de contenido tecnoldgico listadas en la
nota 40. La suma del efecto total puede no coincidir con la desagregacion por contenido tecnoldgico por el redondeo y
porgue no se muestran los productos sin clasificacion en Lall (2000) cuya incidencia es menor.

Finalmente, incorporando en el andlisis la informacion

Los productos sobre la calidad de los productos exportados presentada

de calidad anteriormente, es posible aproximar la distribucion del efecto
intermedia competitividad en el mercado intrarregional por rangos cuali-
registraron tativos (Gréfico 32).5° En el periodo postcrisis ALC concentrd
las mayores el 30% de las pérdidas de competitividad en los sectores de
pérdidas de calidad media y media-alta, contrastando con el desempefo

en el periodo previo, donde ambas categorias habian aportado
positivamente a las exportaciones. Sin embargo, en un marco de
fuerte heterogeneidad por paises o grupos, aparecen algunos

competitividad.

53 Las categorias representan la distribucidén en quintiles de las exportaciones intrarregionales divididas
en funcién de los rangos de calidad definidos en el Capitulo 3. Ver Anexo Metodoldgico 5. Dada la falta
de informacion desagregada por destinos se asume homogeneidad entre la calidad de las exportaciones
intrarregionales y al resto del mundo. Los productos incluidos en el analisis corresponden Unicamente a
la canasta con informacion de calidad disponible, que en promedio representa 94% del total comerciado
intrarregionalmente de ALC entre 2003 y 2016. Por lo tanto, el efecto competitividad total difiere de aquel
calculado en las secciones precedentes y, a diferencia de los graficos anteriores, se presenta la contribuciéon
de cada rubro al total.



EL REZAGO COMPETITIVO EN EL MERCADO REGIONAL

GRAFICO 32 ® EFECTO COMPETITIVIDAD EN LA VARIACION DE LAS EXPORTACIONES
INTRARREGIONALES POR RANGO DE CALIDAD
(Contribucion a la variacion total, porcentaje, 2011-2016)
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Fuente: BID Sector de Integracion y Comercio con datos de la BACI del CEPIl y FMI.
Nota: El componente competitividad se desagrega en base a los cinco rangos de calidad listados en la nota 26.

rasgos comunes y divergencias®*. El elemento comun es que en los casos donde se
observd una mejoria del posicionamiento competitivo en el mercado regional coincidié
exclusivamente en productos de baja calidad. Las divergencias se centran en México,
donde la contribucion del efecto competitividad en sectores de calidad superior pre-
domind, y en los paises del Resto de la Alianza del Pacifico, de Centroamérica y del
Caribe donde algunos sectores de calidad media, media-alta o alta se posicionaron
competitivamente, pero con un impacto menor sobre el desempefo total.

En resumen, el analisis de la evoluciéon de la cuota de mercado revela que en
el periodo mas reciente el retroceso mas relevante de la competitividad se dio en el
mercado regional. El analisis detallado indica que, a pesar de la coexistencia de des-
empenos muy variados por grupos de paises, el rezago competitivo de las economias
de ALC afectd principalmente a los sectores relativamente mdas sofisticados, comple-
jos y de mayor valor agregado. En consecuencia, es posible inferir, por un lado, que
las iniciativas de integracidon que proliferaron en la regién en las ultimas décadas no
contribuyeron a una transformacion significativa de la oferta exportable; y por otro,
que existe un espacio para encauzar las estrategias de sofisticacion exportadora a
partir de la integracién regional.

54 En el texto sélo se hace referencia los resultados de los paises o grupos reportados en los graficos. Para datos
detallados ver el Anexo Estadistico 2.
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El impacto de la integracidn en las cadenas de valor regionales

La integracidn
econdmica no
fue tan eficaz

en promover la

competitividad.

La diversificacion de los flujos comerciales hacia sectores mas
sofisticados ha sido uno de los objetivos de las politicas de
integracion de la region de las ultimas décadas. Sin embargo,
tal como se detalla de manera exhaustiva en el ultimo Informe
Especial sobre Integracion y Comercio del BID, si bien las politicas
de integracion fueron en cierta medida eficientes y eficaces en

promover el comercio intrarregional, no cumplieron las expecta-
tivas respecto a su principal motivacion econdmica, impulsar la
competitividad®. La evidencia empirica presentada en las secciones anteriores indica que,
por el rezago competitivo acumulado en el mercado regional, tampoco se cumplieron las
expectativas de transformacioén cualitativa de los patrones comerciales intrarregionales.

Con el propdsito de investigar mas a fondo el impacto de la integracion en la
estructura cualitativa de los flujos comerciales, a continuacién se presentan los re-
sultados de un estudio econométrico en el que se estiman los
determinantes de las exportaciones intrarregionales de bienes,

diferenciandolos segun su uso final®¢. Descomponiendo los flujos El analisis
comerciales en bienes de consumo finales e insumos productivos investiga el
(bienes primarios, intermedios y de capital), se aislan los efectos impacto de la

de los componentes hardware (integracion fisica) y software
(integracion comercial) de la agenda de integracién regional en
cada tipo de flujo comercial®’. El objetivo principal del andlisis es

integracion en
el comercio
de insumos

identificar el efecto diferencial de estos factores en el comercio oroductivos.

intrarregional con respecto al resto del mundo®®. De manera

55 Ver Moreira (2018) para un analisis detallado de los efectos comerciales de las politicas de integracion lati-
noamericana en el Ultimo cuarto de siglo.

56 Se determina si un bien es final, intermedio, de capital o primario de acuerdo con una taxonomia basada en
una adaptacion de la Clasificaciéon por Grandes Categorias Econdmicas (CGCE). Se excluyeron del andlisis los
combustibles y los productos relacionados con el sector de vehiculos de pasajeros de las categorias de bienes
finales e intermedios.

57 En linea con una analogia usada frecuentemente, el software de la integracidn hace referencia a las politicas
comerciales y a los marcos regulatorios definidos en el &mbito de los tratados de libre comercio, mientras que
el hardware indica las politicas complementarias orientadas a la reduccidn de las barreras a la integracion fisica.
Ver por ejemplo Giordano (2012).

58 E| instrumento utilizado es un modelo de gravedad aumentado que incluye una variable de tratados comer-
ciales y la distancia bilateral, ademas de controles que permiten diferenciar el efecto extra e intrarregional. Ver
el Anexo Metodoldgico 8 para una descripcion detallada de la especificacién y los datos. EIl modelo amplia los
resultados de una de las especificaciones incluidas en Moreira (2018). Ver Head y Mayer (2014) para una revisiéon
de la literatura empirica sobre modelos de gravedad, Limdo y Maggi (2015) para las aplicaciones a los acuerdos
comerciales preferenciales y Freeman y Pieknagura (2016) para una estimacion de los efectos de los acuerdos
comerciales preferenciales en el comercio de bienes intermedios.



EL REZAGO COMPETITIVO EN EL MERCADO REGIONAL

general, los resultados indican el impacto limitado de las politicas de integracion en
el desarrollo de los flujos comerciales mas sofisticados, como en bienes intermedios
o de capital, que alimentan las cadenas de valor regionales y se caracterizan por
efectos de derrame deseables para las economias®® (Recuadro9).

Una primera especificacién del modelo apunta a medir
con precision el impacto de los acuerdos comerciales sobre Los tratados
el desarrollo del comercio intrarregional por categorias de

. i ) comerciales
bienes®®. En la muestra global de mas de 150 paises el mayor ostan
efecto significativo de los tratados de libre comercio se dio .

. . . . . asociados a

en orden decreciente en los suministros industriales (bienes
intermedios), los bienes de capital y los bienes de consumo cadenas de
finales, lo que indica un efecto mayor en los insumos produc- valor de menor
tivos que en los bienes finales. En contraste, en el caso del complejidad.

comercio intrarregional de ALC, los TLC dieron un estimulo
adicional especifico al comercio de alimentos y bebidas tanto
en las categorias de bienes intermedios como de finales, dejando en segundo plano
el impulso al comercio de suministros industriales en la categoria de bienes interme-
dios y a los bienes de consumo de mayor complejidad en la categoria de productos
finales (Grafico 33). Si bien estos resultados indican el amplio potencial de expansidn
del comercio bilateral entre aquellos pares de paises que aln no cuentan con un
tratado de libre comercio, también permiten destacar el rol hasta ahora limitado de
estas politicas respecto al desarrollo de los flujos comerciales mas sofisticados y a la
articulacién de cadenas productivas regionales complejas en los sectores industriales.

La segunda especificacion tiene como objetivo la evaluacion de los efectos
comerciales de otras politicas de integracidon que inciden sobre los costos de trans-
porte y la logistica, y que se capturan a través del efecto de la distancia®’. Si bien el
rezago de ALC en el hardware de la integracidn ha sido analizado previamente®?, los
resultados confirman que la distancia tiene una mayor incidencia dentro de ALC que
en el resto de las relaciones comerciales bilaterales en el mundo (Grafico 34). Mas
alld del fuerte impacto adicional sobre los bienes finales (-0,648), en las categorias
de insumos productivos se nota que los mas perjudicadas por un efecto negativo

59 Para una vision amplia de los beneficios de la insercion en las cadenas globales de valor ver por ejemplo
Baldwin (2016). En el caso de América Latina y el Caribe, Blyde (2014) ofrece evidencia que las cadenas de valor
regionales no se han desarrollado con la misma intensidad en comparacion a Asia, Europa o América del Norte.
60 Con esta especificacidn se consiguen controlar, con efectos fijos de pares de paises, factores bilaterales que
pueden sesgar la estimacion del efecto de los TLC. Sin embargo, estos efectos fijos ya controlan por factores
bilaterales constantes en el tiempo y por lo tanto no permiten incluir la variable de distancia en la especificacion.
61 Estos costos se capturan mediante la variable de distancia que abarca también los costos de comunicacién,
que se han reducido significativamente en las uUltimas décadas.

62 \er por ejemplo Moreira (2008 y 2013) y Giordano (2012).
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RECUADRO 9: MODELO DE GRAVEDAD AUMENTADO CON EFECTOS
INTRARREGIONALES

La ecuacion de gravedad es un instrumento econométrico que permite determinar el efecto sobre
el comercio bilateral de diferentes variables estructurales o de politicas, como la implementacion
de tratados de libre comercio (TLC).

La especificacidon econométrica usada en este estudio se enfoca en el efectodelos TLC y de
la distancia sobre las exportaciones diferenciadas por uso final (consumo o insumo productivo).
Estas dos variables de interés se interactuan con una variable muda (dummy), que toma el valor
de 1 cuando el comercio es entre paises de ALC y de cero en caso contrario, para capturar los
efectos especificos dentro de la regidn, y otra interaccion en la que el comercio se da entre un
pais de ALC y otro de fuera de la regidn. Para capturar correctamente los dos efectos de interés,
se usan dos especificaciones econométricas de los determinantes del valor de las importaciones
del pais j desde el pais i, X, .

La primera, que prescinde necesariamente de la distancia, pero permite incluir efectos fijos
de pares de paises, £, es la siguiente:

Xiit = eXp(ﬁl TLCiit + /62 TLCfit * ALC// + ﬁt + fit + ﬁ/)+ efit

Esta especificacion incluye los tratados de libre comercio, FTAij y las interacciones con la
dummy intrarregional. Los efectos fijos de pares de paises capturan los factores bilaterales, in-
cluyendo la distancia, que pueden sesgar el efecto de los TLC. Esta especificacion se considera
mas adecuada para establecer un nexo de causalidad, ya que controla por todos los factores
bilaterales con el efecto fijo que, de lo contrario, podrian afectar a la correcta estimacion del
efecto de los tratados de comercio (Baier y Bergstrand, 2007). Por ejemplo, dos paises pueden
firmar un TLC porgue ya se encuentran comerciando de manera significativa y desean regular
esos flujos comerciales. La firma del TLC puede aparecer con un impacto positivo pero dichos
paises ya comerciaban mas de forma natural.

La segunda especificacion es:

X, =exp(B, log (dist;)+ B, log (dist;)+ ALC,

B8 TLCy,

+B, TLC, *ALC, +f, + )+ €

it

Esta especificacion incluye la distancia bilateral, dist;., ademas de las variables geograficas
y culturales que capturan las barreras naturales al comercio (frontera comun, idioma comun y
vinculos coloniales). Los efectos fijos de pais de origen-tiempo, £, , y de paises de destino-tiempo,
f,, capturan la capacidad del pais de origen de exportar a todos los destinos y las caracteristi-
cas especificas del mercado de destino, como por ejemplo las variaciones en la demanda total.

El Anexo Metodoldgico 8 reporta informacion adicional sobre las fuentes y las caracteristicas
del panel de datos, las especificaciones y las técnicas econométricas usadas para la estimacion,

asi como los resultados detallados.
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GRAFICO 33 ® EFECTOS DE LOS TRATADOS DE LIBRE COMERCIO SOBRE LAS
EXPORTACIONES BILATERALES EN EL MUNDO Y EN AMERICA LATINA Y EL CARIBE
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Fuente: BID Sector de Integracién y Comercio con estimacion propia.
Nota: Resultados obtenidos mediante una estimacion /og-linear que incluye efectos fijos de pares de paises.

GRAFICO 34 ® ELASTICIDAD DE LAS EXPORTACIONES BILATERALES CON RESPECTO A
LA DISTANCIA EN EL MUNDO Y EN AMERICA LATINA Y EL CARIBE
(Coeficiente estimado)
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Fuente: BID Sector de Integracién y Comercio con estimacidn propia.
Nota: Resultados obtenidos con un estimador PPML. Las elasticidades indican el porcentaje en el que se reduce el comer-
cio bilateral cuando la distancia aumenta un 1%.
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adicional de la distancia en ALC fueron las de bienes de capi-

Los costos tal (-1,017) y los intermedios (-0,446). La relevancia de este
de transporte efecto restrictivo sobre la integracion de las cadenas de valor
y logistica regionales se pone de manifiesto al considerar que, en general,
afectaron al la proximidad geografica deberia contribuir a la formacién de
intercambio conglomerados regionales basados en relaciones de comple-
de insumos mentacion productiva intensivas en el comercio de productos
productivos. intermedios®3. Estos resultados confirman que este no ha sido

B el caso en la regién, donde las limitaciones de la integracion
fisica han desalentado el desarrollo de redes complejas basadas
en el intercambio de insumos productivos.

En resumen, la descomposicion de los efectos comerciales de las politicas de
integracion en base al uso final de los productos deja en claro que las politicas de
integracion regional latinoamericanas no fueron tan eficaces como se esperaba en
promover la transformacién cualitativa de los flujos comerciales intrarregionales.
Iniciativas orientadas a completar y racionalizar la arquitectura comercial asociadas
a inversiones en infraestructura que contribuyan a reducir los costos comerciales
proveerian incentivos relevantes al desarrollo del comercio de insumos productivos,
lo que a su vez podria contribuir a revertir la erosion de la competitividad y de la
cuota de los paises latinoamericanos en el mercado intrarregional de productos mas
sofisticados. El fortalecimiento de las cadenas de valor regionales y de los flujos co-
merciales de mayor calidad favoreceria no solamente a la diversificacion exportadora
de los paises de la region, sino que contribuiria a aumentar la competitividad de las
economias en los mercados globales.

63 Con una especificacion similar Freeman y Pieknagura (2016) identifican un efecto negativo significativo de la
interaccion entre las variables de distancia y de acuerdos comerciales.



Conclusiones

Después de la contraccion iniciada en 2014, las exportaciones de América Latina
y el Caribe retomaron una senda de crecimiento en 2017. Sin embargo, el cambio
de tendencia fue esencialmente el producto del repunte de los precios de algunos
productos basicos y, a mediados de 2018, la recuperacidn aparece fragilizada por la
desaceleracion de los flujos reales. Al salir de la mas larga recesién comercial de su
historia reciente, la region enfrenta un escenario comercial menos propicio que el que
prevalecié antes de la crisis. El patron de inestabilidad de la demanda externa, las
fallas de competitividad que estan erosionando las cuotas en los mercados regionales
y globales, asi como las tensiones que restan dinamismo al sistema comercial mun-
dial realzan la urgencia de contar con politicas de estimulo a la calidad de la oferta
exportable a nivel nacional asociadas a iniciativas de profundizacidn de la integracién
regional. Conjuntamente, estas politicas contribuirian a mejorar el posicionamiento
competitivo de las economias de la regién y la insercidn en las corrientes comerciales
de mayor sofisticacion.

Tras una década caracterizada por un bajo dinamismo de los flujos comerciales glo-
bales y dos episodios de contraccion severa, la recuperacion de las exportaciones de
América Latinay el Caribe representa un deseable cambio de tendencia. Sin embargo,
la fragilidad de la recuperacion pone de manifiesto el impacto de las transformacio-
nes en curso en la economia mundial y sus consecuencias para las perspectivas de
insercién internacional de la regidn. El alivio del vinculo externo, derivado en gran
medida de una mejoria de las cotizaciones del petrdleo y de algunos minerales, no
debe desviar la atencidon de las tendencias de largo plazo en los mercados de los
productos basicos y de la necesidad de diversificar la oferta exportable.

En relacién con la evoluciéon de los precios, si bien la economia mundial superd
las marcadas tensiones deflacionarias que caracterizaron el Ultimo trienio, es evidente
la discontinuidad con el periodo de auge que sostuvo el desempefio comercial de la
region por mas de una década. A pesar de la mejoria de los ultimos trimestres, los
términos de intercambio de la regidn se encuentran en un nivel similar al que preva-
lecia cuando China irrumpio en el sistema comercial internacional. La transformacion
del mercado mundial del petréleo resultante de la adopcién de técnicas extractivas
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no convencionales en Estados Unidos, la precariedad de los equilibrios geopoliticos
en Medio Oriente, la creciente incertidumbre sobre la tasa de crecimiento de largo
plazo de China, asi como el surgimiento de las tensiones comerciales globales, dan
lugar a expectativas estables o incluso bajistas sobre las cotizaciones de los productos
basicos para los préoximos trimestres.

Por otra parte, en términos reales, si bien el volumen del comercio mundial y
regional fue estimulado por una fase de crecimiento econdmico relativamente alto y
sincronizado entre economias avanzadas y emergentes, en las perspectivas futuras
pesan las expectativas de una inminente desaceleracion de la demanda global. En un
contexto de condiciones financieras mas restrictivas y de inestabilidad cambiaria, el
crecimiento de las economias de la regién se ha moderado y los riesgos a la baja han
aumentado, lo que debilita también las bases de la demanda intrarregional. Ademas,
independientemente de la evolucion de la coyuntura, el reciente episodio de expan-
sién comercial hizo evidente el tenue anclaje de la region a los polos mas dinamicos
del comercio global, lo que indica la vulnerabilidad del patron exportador y realza la
urgencia de identificar nuevas vetas para el crecimiento comercial.

En una perspectiva estructural de mas largo plazo, el andlisis del desempefio
comercial latinoamericano indica la necesidad de dar un salto en la sofisticacion del
sector externo. La calidad de la canasta de exportacidon se encuentra rezagada y
buena parte de las ventas externas no supera un nivel de calidad media respecto al
punto de referencia mundial. Si bien la regién cuenta con algunas claras oportunida-
des de expansion de las exportaciones en el margen cualitativo, a pesar de algunas
excepciones, las politicas publicas no han situado esta dimension en el centro de
los esfuerzos de promocion comercial o no han sido lo suficientemente efectivas.
Asimismo, no se ha aprovechado completamente el potencial de la integracion re-
gional. En consecuencia, las economias latinoamericanas han acumulado un marcado
atraso competitivo global y cedieron cuotas del mercado regional a la competencia,
particularmente en los sectores que mas contribuyen a la sofisticacion de la oferta
exportable total.

De cara al futuro, en un contexto global de fragil recuperacion y de baja com-
petitividad regional, es necesario priorizar una ambiciosa agenda de politicas que
apunte a sostener activamente la incipiente recuperacion comercial en curso y a
sentar las bases para la transformacioén cualitativa de la canasta de exportacion. Es
evidente que, para encarar las fuerzas estructurales subyacentes a las transforma-
ciones de la economia mundial, un ambiente politico menos favorable a |la apertura
de los mercados en los paises desarrollados, y las endémicas fallas de competiti-
vidad acumuladas en la ultima década, la regidn requiere renovar la estrategia de
acompafamiento al sector privado para avanzar en un rapido e incisivo proceso de
internacionalizacion.



CONCLUSIONES

Si bien la agenda de politicas necesaria para una transformacioén de tal enverga-
dura es compleja, multisectorial y apunta a objetivos de largo plazo, en su vertiente
estrictamente comercial destacan dos dimensiones complementarias.

A nivel nacional, deberia priorizarse la construccion de sistemas de infraes-
tructura para la calidad que sean integrales, eficientes y claramente orientados a la
internacionalizacion. Algunos de los pilares imprescindibles incluyen: reformas de
la gobernanza basadas en la adopcidn de politicas y marcos normativos modernos;
arquitecturas institucionales de los organismos de metrologia, normalizacién y acre-
ditacion integradas, coherentes y funcionales; servicios de promocidn de la calidad y
de evaluacion de la conformidad alineados con los estandares y las mejores practicas
internacionales; todos ellos, necesariamente asociados a un robusto programa de
asistencia técnica a las empresas. Para rentabilizar en los mercados internacionales
estos esfuerzos internos, los paises de la region deberian potenciar las sinergias entre
los actores del sistema de calidad y las instituciones responsables de la promocidn
de las exportaciones y de la inversion extranjera directa.

A nivel regional, se ha argumentado que existe potencial para aumentar la efi-
cacia de las politicas de integracion econdmica en la promocion de la transformacion
cualitativa de los flujos comerciales intrarregionales. Iniciativas orientadas a completar
y racionalizar la arquitectura comercial, asociadas a inversiones en infraestructura
que contribuyan a reducir los costos comerciales, proveerian incentivos relevantes al
desarrollo del comercio de insumos productivos, lo que a su vez contribuiria a revertir
la erosion de la competitividad y de la cuota de los paises latinoamericanos en el
mercado intrarregional de productos mas sofisticados. El fortalecimiento de las ca-
denas de valor regionales y de los flujos comerciales de mayor calidad favoreceria no
solamente la diversificacion de las exportaciones de los paises de la region, sino que
contribuiria a aumentar la competitividad de las economias en el mercado mundial.
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Anexo Estadistico 1

Calidad de la oferta exportable por
paises y subregiones

RUBRO

CUADRO A1 ® PARTICIPACION EN LAS EXPORTACIONES POR RANGO DE CALIDAD Y
(Porcentaje, 2014)

Calidad

Baja Media-Baja Media Media-Alta Alta Total

PP 3,0 8,1 11,4 3,4 71 33,0
MOP 274 4,3 3,9 0,5 2,3 38,5
MOl 0,0 0,4 4.1 23,4 0,6 28,5
Total 30,4 12,8 19,4 27,4 10,0 100,0
PP 0,0 0,0 12,6 13,7 0,2 26,5
MOP 0,0 211 1,4 0,5 3,0 7,0
MOl 0,0 0,0 0,1 63,8 2,5 66,4
Total 0,0 2,1 14,2 78,1 5,6 100,0
PP 0,0 0,1 24 0,8 0,1 34
MOP 1,2 4,8 32,9 3,0 2,1 44,0
MOl 57 6,0 34,9 57 0,1 52,6
Total 7,0 11,0 70,2 9,5 2,3 100,0
PP 5,3 8,1 17,9 0,0 253 56,6
MOP 14,2 16,0 1,0 0,2 0,6 31,9
MOl 0,4 7.9 0,7 0,3 23 11,5
Total 19,8 32,0 19,6 0,4 28,1 100,0

(continua en la pagina siguiente)
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CUADRO A1 ® PARTICIPACION EN LAS EXPORTACIONES POR RANGO DE CALIDAD Y
RUBRO (continuacion)
(Porcentaje, 2014)

Calidad
Baja Media-Baja Media Media-Alta Alta Total
PP 5,1 5,6 54 18,8 9,0 43,9
MOP 18,4 19,7 1,0 1,6 94 50,1
MOl 4,0 1,8 0,2 0,0 0,0 6,0
Total 27,5 271 6,6 20,4 18,4 100,0

PP 7.9 20,8 13,4 3,9 54 51,6
MOP 12,9 1,6 3,2 0,3 3,6 21,6
MOI 0,7 2,2 13,8 73 2,9 26,9
Total 21,5 24,6 30,4 11,6 11,9 100,0
PP 2,0 8,1 3,2 1,5 33,6 48,3
MOP 30,9 2,8 1,8 14 6,9 43,8
MOI 0,0 0,7 0,5 44 2,2 7.8
Total 32,9 1,7 5,4 7,3 42,7 100,0
PP 0,7 9,2 16,8 0,3 10,8 37,7
MOP 3,7 6,1 3,6 0,0 0,5 13,9
MOI 3,7 11,9 32,5 0,1 0,0 48,3
Total 8,2 27,2 52,9 0,4 11,3 100,0
PP 0,7 2,9 8,7 14,5 13,2 40,0
MOP 0,1 1,7 6,4 1,8 0,0 10,0
MOI 0,4 1,2 42,9 2,3 3,2 50,0
Total 1,2 58 57,9 18,6 16,5 100,0

PP 1,4 37,6 2,0 55 33,2 79,8
MOP 3,6 5,9 2,4 0,0 0,2 12,2
MOI 0,7 3,0 3,9 0,3 0,2 8,0
Total 5,7 46,6 8,4 58 33,6 100,0
PP 0,7 6,8 0,6 0,2 0,0 8,3
MOP 21 12,2 1,9 2,0 0,1 18,3
MOI 6,3 62,5 0,2 3,7 0,7 73,4
Total 9,1 81,5 2,7 5,9 0,8 100,0

(continda en la pdgina siguiente)



ANEXO ESTADISTICO 1: CALIDAD DE LA OFERTA EXPORTABLE POR PAISES Y SUBREGIONES

CUADRO A1 ® PARTICIPACION EN LAS EXPORTACIONES POR RANGO DE CALIDAD Y
RUBRO (continuacion)
(Porcentaje, 2014)

Calidad
Baja Media-Baja Media Media-Alta Alta Total
PP 6,5 20,2 1,2 12,1 0,9 40,9
MOP 8,7 13,2 1,2 0,3 0,1 23,5
MOl 5,1 30,2 0,2 0,0 0,1 35,6
Total 20,4 63,6 2,6 12,4 1,1 100,0

BE 1,8 2,0 0,0 0,0 0,0 3,9
MOP 3,6 0,0 0,0 0,0 0,0 3,6
MOl 92,4 0,0 0,0 0,0 0,0 92,5
Total 97,8 2,0 0,1 0,1 0,0 100,0

PP 4,2 16,4 &5 4,6 0,5 291
MOP 4,6 77 0,4 0,1 0,0 12,8
MOI 171 40,7 0,1 0,0 0,1 58,1
Total 25,9 64,7 4,0 4,7 0,6 100,0
PP 12,4 9,5 0,9 0,3 0,1 23,3
MOP 9,2 10,4 0,6 0,1 0,0 20,3
MOI 1,2 1,9 53,2 0,2 0,0 56,4
Total 22,8 21,8 54,6 0,6 0,1 100,0

PP 0,9 2,2 1,7 2,3 1,4 8,6
MOP 0,1 3,3 4.8 0,5 0,0 8,7
MOI 0,3 5,4 23,5 51,1 2,4 82,7
Total 1,3 10,9 30,1 53,9 3,9 100,0
PP 9,1 20,1 0,8 0,9 0,0 31,0
MOP 9,0 2,1 41 0,1 0,1 15,2
MOI 21,4 32,2 0,1 0,0 0,0 53,7
Total 39,5 54,4 5,0 1,0 0,1 100,0
PP 1,3 0,9 9,3 2,1 14,4 28,0
MOP 0,9 6,8 4,0 3,3 0,0 15,1
MOI 0,0 0,5 32,6 20,7 3,2 56,9
Total 2,2 8,2 45,9 26,1 17,6 100,0

(continda en la pdgina siguiente)
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CUADRO A1 ® PARTICIPACION EN LAS EXPORTACIONES POR RANGO DE CALIDAD Y
RUBRO (continuacion)
(Porcentaje, 2014)

Calidad
Baja Media-Baja Media Media-Alta Alta Total
PP 34 54,1 Al 11 3,0 68,6
MOP 22,0 1,8 0,2 0,0 0,3 24,2
MOl 04 6,5 0,3 0,1 0,0 72
Total 25,7 62,3 7,6 1,2 3,2 100,0

PP 5,3 11,9 5,7 24,8 12,3 60,0
MOP 17,4 7,0 0,5 0,2 2,4 27,5
MOl 0,7 3,2 79 0,6 0,1 12,5
Total 23,4 221 14,1 25,6 14,8 100,0

Republica Dominicana

PP 0,0 4,8 3,4 4,2 8,3 20,7
MOP 2,6 9,9 10,8 2,9 0,8 27,0
MOl 2,4 5,9 42,4 0,3 1,3 52,3
Total 5,0 20,6 56,6 74 10,4 100,0

PP 43 6,9 14,0 0,2 11,5 36,9
MOP 4.1 2,6 0,2 0,0 0,0 7,0
MOl 0,0 0,2 0,9 23 52,9 56,2
Total 8,4 9,7 151 2,4 64,4 100,0
Tobago
PP 0,0 0,0 0,0 1,8 0,0 1,9
MOP 0,3 0,6 2,7 3,1 16,2 22,9
MOl 0,0 0,0 9,0 2,4 63,7 75,2
Total 0,3 0,7 11,8 74 79,9 100,0
PP 2,0 74 24,3 0,8 22,6 57,2
MOP 2,0 52 59 0,5 10,8 244
MOl 0,1 0,2 8,4 6,0 37 18,4
Total 41 12,8 38,7 73 371 100,0
PP 0,4 18,0 1,8 0,1 2,4 22,6
MOP 1,6 8,8 1,5 35 0,0 15,5
MOl 0,0 24,4 57 31,3 0,6 62,0
Total 2,0 51,1 9,0 34,8 3,0 100,0

Fuente: BID Sector de Integracién y Comercio con datos del FMI.



ANEXO ESTADISTICO 1: CALIDAD DE LA OFERTA EXPORTABLE POR PAISES Y SUBREGIONES

CUADRO A2 ° PRINCIPALES PRODUCTOS EXPORTADOS DE ALTA CALIDAD POR PAIS Y
RUBRO
(Porcentaje, 2014)

Proporcién de las

Producto exportaciones
PP 2831. Minerales de cobre y sus concentrados 1,71
6114. Cueros de otros bovinos y equinos 1,60
2211. Cacahuetes con cascara 1,09
MOP 1121. Vino de frutas frescas 1,51
6811. Plata, sin labrar o semilabrada 0,32
2628. Mechas de lana y otros tipos de lana peinada 0,20
MOl 5511. Aceites esenciales 0,17
5324. Extractos taninos de origen vegetal 0,14
7353. Buques y embarcaciones 0,11
PP 2924. Plantas, semillas y flores usadas en perfumeria y farmacia 0,17
0519. Fruta fresca 0,01
MOP 1124. Bebidas alcoholicas destiladas 2,97
1121. Vino de frutas frescas 0,02
6782. Tubos y cafios de hierro o acero 0,01
MOI 7192. Bombas centrifugas 1,10
7299. Maquinas y aparatos eléctricos 0,59
7222. Aparatos para circuitos eléctricos 0,22
PP 0320. Pescado en conserva 0,05
0536. Fruta, temporalmente en conserva 0,01
MOP 0460. Harina de trigo o morcajo 1,25
8971. Articulos de joyeria de oro, plata, platino, etc. 0,47
6911. Barras y varillas de hierro o acero 0,24
MOI 5611. Fertilizantes nitrogenados 0,08
6293. Articulos higiénicos o farmacéuticos de caucho vulcanizado 0,06

no endurecido

PP 0513. Bananas 2511
6114. Cueros de otros bovinos y equinos 0,10
2631. Algodon sin cardar ni peinar 0,05
MOP 2820. Desperdicios y desechos de hierro y acero 0,49
6312. Madera terciada y laminada 0,04
6130. Pieles finas curtidas o adobadas 0,02

(continua en la pagina siguiente)
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CUADRO A2 ° PRINCIPALES PRODUCTOS EXPORTADOS DE ALTA CALIDAD POR PAIS Y
RUBRO (continuacién)
(Porcentaje, 2014)

Proporcién de las

Producto exportaciones
MOl 8510. Calzado 2,15
6521. Tejidos de algoddn 0,09
6535. Tejidos de fibras sintéticas 0,02
PP 2834. Minerales de plomo y sus concentrados 7,68
2839. Minerales no ferrosos y sus concentrados 1,24
0512. Otras frutas citricas 0,08
MOP 6871. Estafio y sus aleaciones, en bruto 9,12
6119. Cueros 0,19
2628. Mechas de lana y otros tipos de lana peinada 0,04
MOI 8960. Obras de arte, piezas de coleccién y antigliedades 0,00
ot
PP 6114. Cueros de otros bovinos y equinos 1,47
1210. Tabaco sin manufacturar 1,40
2831. Minerales de cobre y sus concentrados 1,00
MOP 2517. Pulpa de madera 2,87
6312. Madera terciada y laminada 0,24
2516. Pulpa de madera quimica 0,24
MOI 5136. Otras bases inorganicas y 6xidos metalicos 1,31
8510. Calzado 0,44
7341. Aeronaves 0,31
PP 2831. Minerales de cobre y sus concentrados 23,31
0519. Fruta fresca 3,23
0515. Uvas 2,89
MOP 2517. Pulpa de madera 3,66
1121. Vino de frutas frescas 2,80
6312. Madera terciada y laminada 0,46
MOI 5132. Elementos quimicos 1,11
6291. Neumaticos 0,59
5819. Otras resinas artificiales y materiales plasticos 0,20
PP 0513. Bananas gi5s
6114. Cueros de otros bovinos y equinos 0,82
1210. Tabaco sin manufacturar 0,27

(continua en la pdgina siguiente)
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CUADRO A2 ° PRINCIPALES PRODUCTOS EXPORTADOS DE ALTA CALIDAD POR PAIS Y
RUBRO (continuacidn)
(Porcentaje, 2014)

Proporcién de las

Producto exportaciones
MOP 6812. Platino, sin labrar o semilabrada 0,42
6119. Cueros 0,07
6673. Otras piedras preciosas y semipreciosas sin engarzar 0,05
MOI 6513. Hilados de algoddn 0,01
8960. Obras de arte, piezas de coleccién y antigliedades 0,01
8420. Prendas de vestir de peleteria 0,00
PP 0513. Bananas 13,20
0511. Naranjas, mandarinas y clementinas 0,00
0515. Uvas 0,00
MOP 8972. Joyeria de imitacion 0,01
4223. Aceite de coco 0,01
MOI 7149. Maquinas de oficina 2,50
8615. Camaras, proyectores cinematograficos, grabadores de 0,35
sonido, etc.
7143. Equipos de procesamiento de datos 0,30
PP 0513. Bananas 33,02
6114. Cueros de otros bovinos y equinos 0,19
0116. Despojos comestibles 0,00
MOP 6312. Madera terciada y laminada 0,24
8972. Joyeria de imitacion 0,00
1121. Vino de frutas frescas 0,00
MOI 8995. Pequefas manufacturas y articulos de tocador 0,09
8415. Sombreros 0,07
8420. Prendas de vestir de peleteria 0,00
MOP 0812. Salvado, moyuelo y otros residuos de cereales o 0,04
leguminosas
0221. Leche y crema evaporada o condensada 0,03
0813. Tortas y harina de semillas oleaginosas 0,01
MOI 6513. Hilados de algodén 0,64
5611. Fertilizantes nitrogenados 0,03
6511. Hilados de seda 0,00

(continua en la pdgina siguiente)
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CUADRO A2 ° PRINCIPALES PRODUCTOS EXPORTADOS DE ALTA CALIDAD POR PAIS Y
RUBRO (continuacion)
(Porcentaje, 2014)

Proporcion de las

Producto exportaciones
PP 1210. Tabaco sin manufacturar 0,83
2111. Cueros y pieles de bovinos y equinos 0,05
2839. Minerales no ferrosos y sus concentrados 0,01
MOP 2432. Madera de coniferas 0,09
8972. Joyeria de imitacion 0,01
6513. Hilados de algodén 0,12
MOI 6575.Alfombras y otros recubrimientos para pisos 0,00

=

OP 6119. Cueros 0,03

PP 2834. Minerales de plomo y sus concentrados 0,43
2429. Varas de madera, sin labrar 0,02
2839. Minerales no ferrosos y sus concentrados 0,01

MOP 0221. Leche y crema evaporada o condensada 0,01
0812. Salvado, moyuelo y otros residuos de cereales o 0,00
leguminosas

MOI 6513. Hilados de algodon 0,14

PP 0721. Cacao en grano, crudo o tostado 0,14

PP 2831. Minerales de cobre y sus concentrados 0,64
2834. Minerales de plomo y sus concentrados 0,35
2835. Minerales de zinc y sus concentrados 0,22

MOP 6812. Platino, sin labrar o semilabrada 0,01
2118. Recortes y otros residuos de cuero o de cuero regenerado 0,00
1121. Vino de frutas frescas 0,00

MOI 7143. Equipos de procesamiento de datos 1,63
7296. Herramientas electromecanicas de uso manual 0,20
7293. Valvulas y tubos termidnicos 0,15

PP 0721. Cacao en grano, crudo o tostado 0,03
2111. Cueros y pieles de bovinos y equinos 0,01

MOP 0812. Salvado, moyuelo y otros residuos de cereales o 0,06
leguminosas

(continua en la pagina siguiente)
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CUADRO A2 ° PRINCIPALES PRODUCTOS EXPORTADOS DE ALTA CALIDAD POR PAIS Y
RUBRO (continuacion)
(Porcentaje, 2014)

Proporcion de las

Producto exportaciones
PP 0513. Bananas 10,32
0519. Fruta fresca 3,37
6114. Cueros de otros bovinos y equinos 0,64
MOP 2517. Pulpa de madera 0,03
2118. Recortes y otros residuos de cuero o de cuero regenerado 0,00
6112. Cuero regenerado y cuero artificial 0,00
MOI 6291. Neumaticos 2,42
7358. Embarcaciones y otras estructuras flotantes destinadas al 0,69
desguace
8995. Pequefias manufacturas y articulos de tocador 0,05
PP 6114. Cueros de otros bovinos y equinos 2,93
2625. Pelos finos u ordinarios de animales, sin cardar o peinar 0,01
2613. Seda cruda, sin torcer 0,01
MOP 6312. Madera terciada y laminada 0,20
2431. Traviesas (durmientes) de madera para vias férreas o de 0,04
tranvia
8992. Cesteria y articulos de mimbre 0,01
MOl 8999. Otros articulos manufacturados 0,00

PP 2835. Minerales de zinc y sus concentrados 4,62
0515. Uvas 3,18
2834. Minerales de plomo y sus concentrados 2,80
MOP 6871. Estafio y sus aleaciones, en bruto 2,12
2627. Lana o pelos de animales, cardados o peinados 0,22
6119. Cueros 0,02
MOl 7322. Autobuses 0,06
2633. Desperdicios de algododn, sin cardar o peinar 0,00
8960. Obras de arte, piezas de coleccién y antigiiedades 0,00

Republica Dominicana

PP 0513. Bananas 6,96
2831. Minerales de cobre y sus concentrados 0,90
1210. Tabaco sin manufacturar 0,42

(continua en la pdgina siguiente)
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CUADRO A2 ° PRINCIPALES PRODUCTOS EXPORTADOS DE ALTA CALIDAD POR PAIS Y
RUBRO (continuacién)
(Porcentaje, 2014)

Proporcién de las

Producto exportaciones
MOP 4221. Aceite de linaza 0,40
0470. Harinas (excl. trigo y morcajo) 0,30
0222. Leche y crema, en estado so¢lido 0,07
MOl 8510. Calzado 1,27
8942. Juguetes para nifios 0,01
8614. Camaras fotograficas y linternas 0,00

PP 0513. Bananas 11,54
MOI 5136. Otras bases inorganicas y 6xidos metalicos 52,79
8414. Prendas y accesorios de vestir, tejidos 0,05
7250. Aparatos eléctricos de uso doméstico 0,02

Trinidad y Tobago

PP 0721. Cacao en grano, crudo o tostado 0,04
0138. Otra carne preparada o en conserva 0,01
0711. Café, sin tostar o tostado 0,00
MOP 6713. Granalla de arrabio, fundicién especular, hierro o acero 15,67
1124. Bebidas alcoholicas destiladas 0,38
6324. Obras y piezas de carpinteria para edificios y construcciones 0,04
MOl 5136. Otras bases inorganicas y 6xidos metalicos 37,32
5122. Alcoholes y fenoles 26,06
5512. Sustancias odorificas sintéticas 0,10
PP 0111. Carne de ganado bovino, fresca o congelada 14,62
6114. Cueros de otros bovinos y equinos 3,10
0116. Despojos comestibles 1,14
MOP 2517. Pulpa de madera 7,56
2628. Mechas de lana y otros tipos de lana peinada 1,54
6312. Madera terciada y laminada 0,86
MOl 5512. Sustancias odorificas sintéticas 2,98
7325. Unidades motrices de carretera para semirremolque 0,23
5999. Productos quimicos y preparados 0,14

(continua en la pagina siguiente)
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CUADRO A2 ° PRINCIPALES PRODUCTOS EXPORTADOS DE ALTA CALIDAD POR PAIS Y
RUBRO (continuacion)
(Porcentaje, 2014)

Proporcién de las

Producto exportaciones
PP 6114. Cueros de otros bovinos y equinos 1,46
0721. Cacao en grano, crudo o tostado 0,74
2119. Cueros y pieles, sin curtir 0,09
MOI 5149. Productos quimicos inorganicos 0,60
8510. Calzado 0,02
8960. Obras de arte, piezas de coleccion y antigliedades 0,01

103



104

MONITOR DE COMERCIO E INTEGRACION 2018

CUADRO A3 ® PRODUCTOS EXITOSOS POR PAiS Y RUBRO
(Porcentaje, grupo de calidad, 2000 y 2014)

Proporcion de las

exportaciones Calidad

Pais Producto 2000 2014 2000 2014
Algodén sin cardar ni peinar 0,40 0,19 Media-baja Alta
Azlcares y jarabes 0,01 0,05 Baja Media
Salvado, moyuelo y otros residuos de 0,07 0,04 Media Alta
cereales o leguminosas
Hilados de algodén 0,08 0,03 Media Alta
Maquinas de procesamiento de datos 0,11 0,01 Media-baja Alta
Madera de especies no conifera 0,02 0,01 Media-baja Alta
Madera terciada y laminada 0,99 0,04 Media-baja Alta
Minerales de cobre y sus concentrados 0,02 1,08 Baja Media
Cueros, n.e.p. 0,29 0,21 Media Alta

st |

Minerales de cobre y sus concentrados 0,00 1,00 Media-baja Alta
Madera terciada y laminada 0,75 0,24 Media-baja Alta
Chasis equipados con motores 0,04 0,20 Media Alta
Madera terciada y laminada 0,18 0,46 Media-baja Alta
Articulos de hierro o acero, forjados o 0,00 0,15 Media-baja Media-alta

estampados, pero sin otra elaboracién

Tabaco 0,22 0,28 Media Alta
Autobuses 0,11 0,04 Media-baja Media-alta
Maquinas de procesamiento de datos 0,19 0,31 Media Alta
Granos de cereales 0,06 0,06 Media-baja Media-alta
Motores de combustién interna 0,00 0,06 Media-baja Media-alta

Cueros de otros bovinos y equinos 0,01 0,19 Media Alta
Sombreros 0,06 0,07 Media Alta
Maquinas y aparatos eléctricos 0,34 3,60 Baja Media-alta
Granos de cereales 0,85 0,83 Media-baja Media-alta

(continua en la pagina siguiente)
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CUADRO A3 ®* PRODUCTOS EXITOSOS POR PAiS Y RUBRO
(Porcentaje, grupo de calidad, 2000 y 2014) (continuacicn)

Proporcion de las

exportaciones Calidad

Pais Producto 2000 2014 2000 2014
Hilados de algoddn 0,42 0,65 Media-baja Alta
Productos laminados planos, de hierro o 1,14 0,44 Baja Media
de acero no aleado, que no estén bafiados,
revestidos ni recubiertos de menos de 3mm
Fertilizantes 0,12 0,34 Baja Media
Margarina 0,44 0,18 Baja Media
Grasas y aceites hidrogenados 0,21 0,16 Media-baja Media-alta
Tejidos de algodoén 0,01 0,12 Baja Media-alta
Neumaticos 0,01 0,09 Baja Media-alta
Productos laminados planos, de hierro o 0,09 0,08 Baja Media

de acero no aleado, bafiados, revestidos o
recubiertos de menos de 3mm

Guatemala

Madera de coniferas 0,02 0,09 Media-baja Alta

Tejidos de algodon 0,01 0,07 Baja Media
Neumaticos 0,03 0,18 Media-baja Media-alta
oo |
Calzado 0,35 0,04 Media Alta
Bicicletas 0,07 0,03 Baja Media-alta
Cueros de otros bovinos y equinos 0,28 0,81 Baja Media-alta
Harina de trigo o morcajo 0,06 0,21 Baja Media
Neumaticos 0,22 2,57 Media-baja Alta
Bebidas no alcohdlicas 0,02 0,12 Baja Media-alta
Pequefas manufacturas y articulos de 0,01 0,05 Media-baja Alta
tocador
Ladrillos, tejas y tubos de materiales 0,01 0,01 Media-baja Alta

ceramicos no refractarios

Cueros de otros bovinos y equinos 8,62 3,43 Media Alta
Despojos comestibles 0,29 1,09 Media-baja Media-alta
Madera terciada y laminada 1,40 0,24 Media-baja Alta

(continua en la pdgina siguiente)
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CUADRO A3 ® PRODUCTOS EXITOSOS POR PAiS Y RUBRO
(Porcentaje, grupo de calidad, 2000 y 2014) (continuacidn)

Proporcion de las

exportaciones Calidad
Pais Producto 2000 2014 2000 2014
o

Ladrillos, tejas y tubos de materiales 0,02 0,38 Media-baja Media-alta
ceramicos no refractarios

Autobuses 0,00 0,06 Media-baja Alta
Arcillas y otros minerales refractarios 0,01 0,06 Media-baja Media-alta
Materias colorantes organicas 0,01 0,03 Media-baja Media-alta

Republica Dominicana

Calzado 2,05 1,54 Media Alta
Harinas (excl. Trigo y morcajo) 0,02 0,36 Media-baja Alta
Barras y varillas de hierro o acero 0,00 0,33 Media-baja Media-alta
Partes estructurales y estructuras de hierro 0,00 0,10 Baja Media-alta
o0 acero
Preparados comestibles de cereal 0,00 0,06 Media-baja Media-alta
Salvado, moyuelo y otros residuos de 0,01 0,04 Media-baja Alta
cereales o leguminosas
Hilados de algoddn 0,01 0,03 Baja Media
survan
Arroz 0,52 4,38 Baja Media
Cerveza 0,40 0,17 Media-baja Media-alta
Productos de condensacion, 0,06 0,07 Media Alta

policondensacion y poliadicion

Sustancias odorificas sintéticas 0,00 3,56 Media-baja Alta
Productos y preparados quimicos 0,03 0,17 Media Alta
Prendas y accesorios de vestir de materiales 0,00 0,13 Media-baja Media-alta
plasticos

Neumaticos 0,29 0,12 Media-baja Alta
Clavos, tornillos, tuercas, pernos, remaches 0,00 0,11 Media-baja Alta

y articulos analogos

Aceites esenciales 0,02 0,05 Media-baja Alta
Instrumentos y aparatos de medicion, 0,02 0,03 Media Alta

verificacion, analisis y control

Productos quimicos inorganicos 0,59 0,63 Media Alta
Equipos mecanicos de manipulacion 0,01 0,23 Media-baja Media-alta
Plomo y sus aleaciones en bruto 0,16 0,22 Baja Media
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CUADRO A5 ® CONTRIBUCION AL EFECTO COMPETITIVIDAD SUBREGIONAL POR PAIS
(Puntos porcentuales, 2003-2008 y 2011-2016)

Contribucién a la competitividad
de la region

Exportador Pais 2003-2008 2011-2016
México 91,3 1,2
Centroamérica Total 36,7 -4,9
Costa Rica 2,7 -9,9
Republica Dominicana 7,3 1,0
Guatemala 3,7 -01
Honduras 6,2 0,8
Nicaragua 2,7 1,9
Panama 12,9 1,6
El Salvador 1,3 -0,1
Resto de la Alianza del Pacifico Total 4,7 -6,1
Chile -3,2 -2,4
Colombia 10,7 -5,0
Perd 2,7 1,3
Brasil -29,9 -6,2
Resto del MERCOSUR Total -102,0 -15,1
Argentina -107,5 -14,6
Paraguay 57 0,4
Uruguay -0,2 -0,9
Intensivos en Combustibles y Energia Total -3,8 -13,6
Bolivia -15,4 11
Ecuador 10,7 0,4
Venezuela 0,8 -15,1
Caribe Total -66,2 -1,4
Bahamas -45,8 -0,2
Belice 2,2 -0,2
Barbados 171 -01
Guyana —45 1,4
Haiti 29 0,8
Jamaica -0,6 -0,3
Surinam 52 0,0
Trinidad y Tobago -4,2 -2,8

Fuente: BID Sector de Integracién y Comercio con datos de la BACI (CEPII).
Nota: En algunos casos la suma de los paises difiere del total regional debido al redondeo.
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Anexo Metodoldgico 1

Estimacion del valor de los flujos
comerciales mundiales

Este anexo explica los ajustes efectuados a la estimacidn de las series del comercio
mundial publicadas por la Oficina Holandesa de Analisis de Politica Econdmica (CPB).

Monitor del comercio mundial del CPB

El CPB compila las series mensuales de comercio para cada pais de fuentes seleccio-
nadas que tienen su informacion disponible en linea. Una vez obtenidos, los datos se
estandarizan en términos de frecuencia y denominacion (en ddélares). De esta forma,
se construyen series consistentes de valores, precios y volumenes. Adicionalmente,
se utilizan diferentes técnicas a nivel pais para completar las observaciones faltantes
para los meses mas recientes. Para varios paises se utilizan fuentes secundarias con
el fin de complementar las fuentes primarias con los valores mas recientes. Los datos
por pais se agregan regionalmente, lo cual implica completar los datos por pais que
no estan disponibles con las tasas de crecimiento de la region. EI Monitor cubre 96
paises y la region de Africa Subsahariana, que se trata como una Unica economia.
Se utilizan las series desestacionalizadas provistas por la fuente primaria y, en caso
de que no estén disponibles, se desestacionalizan®.

Ajustes a las estimaciones del comercio de América Latina

La muestra de paises de AL comprende: Argentina, Bolivia, Brasil, Chile, Colombia,
Costa Rica, Ecuador, Guatemala, México, Paraguay, Peru, Republica Dominicana y
Uruguay.

Por lo tanto, las estimaciones a precios corrientes y constantes del CPB no inclu-
yen series de El Salvador, Honduras, Nicaragua, Panama y Venezuela. Al detectarse

64 Para mayor detalle ver las publicaciones del CBP y Ebregt (2016).
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que la conformacion de esta muestra tiene una incidencia significativa sobre las
estimaciones, se reemplazd por las series obtenidas de acuerdo con los métodos
explicados en el Anexo Metodoldgico 3.
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Anexo Metodoldgico 2

Estimacion del volumen de las
exportaciones mundiales

En el Cuadro 1 del Capitulo 1 se presentan las tasas de variacion interanuales de los
volumenes de exportaciones mundiales para el primer semestre de 2018, desagre-
gando geograficamente en flujos bilaterales entre Africa, América Latina y el Caribe,
Asia, Europa y Norteamérica.

La composicion de las regiones responde a la ubicacién geografica de los pases
segun continentes y los paises de Medio Oriente se incluyeron en la regién africana.

La matriz de flujos bilaterales a precios corrientes se obtuvo de la base Direction
of Trade Statistics (DOTS) del FMI, reportados con frecuencia mensual. Para obtener la
respectiva matriz de flujos bilaterales a precios constantes, las series nominales se de-
flactaron utilizando indices de precios oficiales y estimados, detallados a continuacion:

Exportaciones de Europa a distintas regiones/Exportaciones de las regiones a
Europa: se deflactaron usando indices de EuroStat para la UE desagregados segun
CUCI a 1 digito. Para cada regidn los indices se ponderaron segun la canasta de
exportacién/importacion de Europa con cada una de esas respectivas zonas. Las
exportaciones a Norteamérica corresponden a un indice de importaciones de esa
region desde Europa.

Exportaciones de Norteamérica a las distintas regiones/Exportaciones de las regio-
nes a Norteamérica: las primeras se deflactaron utilizando los indices de precios de
exportacion de EE.UU. publicados por el BLS desagregados a 2 digitos del Sistema
Armonizado, ponderando segun la canasta de exportacién de EE.UU. y Canada
a cada regidn. Las exportaciones de las regiones a Norteamérica se deflactaron
utilizando los indices de precios de importacidon de EE.UU. publicados por BLS a
nivel de socio. Para Asia se utilizé el indice de la Cuenca del Pacifico (China, Japén,
Australia, Brunéi, Indonesia, Macao, Malasia, Nueva Zelanda, Papua Nueva Guinea,
Filipinas, Hong Kong RAE, Singapur, Republica de Coreay China-Taipéi). Para Africa
se utilizé el indice de Medio Oriente (Bahréin, Iran, Iraq, Israel, Jordania, Kuwait,
Libano, Oman, Qatar, Arabia Saudita, Siria, Emiratos Arabes Unidos y Yemen). Las
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exportaciones de ALC y Europa se deflactaron con los indices de precios de im-
portacion desde esas regiones. Para los flujos intra norteamericanos se utilizaron
las variaciones de precios de las compras originadas en Canada.

Exportaciones de Asia a las distintas regiones: para el total exportado y las ven-
tas colocadas en Africa, se utilizé el promedio simple de los indices de precios de
manufacturas exportadas publicados por la OMC para Japédn, Republica de Corea,
China-Taipéi y Singapur. Las ventas a Europa y Norteamérica se deflactaron con
los respectivos indices de importacidon de esas regiones ya detallados arriba. Las
exportaciones a ALC se deflactaron con el indice de importaciones totales de ALC
estimado con datos de 8 paises (Argentina, Brasil, Chile, Colombia, El Salvador,
México, Peru y Uruguay). El deflactor de los flujos intra asidticos se obtuvo por
diferencia entre la variacion del total exportado y las variaciones ponderadas de
los precios de las restantes regiones.

Exportaciones de ALC a las distintas regiones: el deflactor para las ventas exter-
nas totales y los flujos intra ALC corresponden a un indice de exportaciones de
ALC estimado con datos de 11 paises (Argentina, Bolivia, Brasil, Chile, Colombia,
El Salvador, México, Paraguay, Peru, Uruguay y Venezuela). Las exportaciones a
Europa y Norteamérica se obtuvieron con los respectivos indices de importacion
de esas regiones explicados anteriormente. Debido a que, durante el periodo, la
variacion de las exportaciones nominales a Africa (y Medio Oriente) correspondié
casi en su totalidad a ventas de petréleo a Emiratos Arabes Unidos, este flujo se
deflactd con un indice de precios de ese producto. El indice de precios de las
exportaciones a Asia se obtuvo de la diferencia entre la variacién del total y las
variaciones ponderadas de los precios de las regiones restantes.

Exportaciones de Africa a las distintas regiones: para Europa y Norteamérica, se
deflactaron con los respectivos indices de importaciones desde esa regién. Este
ultimo deflactor se aplico a las ventas africanas en ALC y Asia. Para las ventas intra
africanas se empled el indice de exportaciones totales de ALC.

Como valores de control se tuvieron en cuenta las estimaciones del CPB para
la variacion del volumen del comercio mundial y de los flujos de comercio exterior
de EE.UU. y Europa. Para estos dos ultimos, también se consideraron las respectivas
cifras a precios constantes de las exportaciones e importaciones de bienes reporta-
dos en las cuentas nacionales.



Anexo Metodoldgico 3

indices de precio, volumen y términos
de intercambio

Este anexo resume la metodologia empleada para estimar los indices de precios de
las exportaciones e importaciones, los indices de volumen y los términos de inter-
cambio que se utilizan en los Capitulos 1y 2 en forma agregada.

Férmulas
Indices de precios

Corresponde a indices de precios de Laspeyres estimados para importaciones y
exportaciones:

p_ZiPird
COX Phras
Donde P; = V—f, el valor unitario de item / en tiempo ¢,
t

* Valor, v/, (miles de $)
® Volumen, g/, (miles de kg)

El indice de precios de Laspeyres compara el valor de una canasta de produc-
tos correspondiente al afo base a los precios del periodo t con el valor de la misma
canasta a los precios del afio base. Cuando P, =1, la canasta en t cuesta lo mismo
que en el afo base.

Indices de volumen

Corresponde a indices de volumen de Paasche estimados para las importaciones y
exportaciones:
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Q _ ZiPixa
D YA
Donde P; = V—fl el valor unitario de item / en tiempo t,
t

* Valor, v/, (miles de $)
® Volumen, g/, (miles de kg)

El indice de volumen de Paasche compara el valor de una canasta de productos
en el periodo t valorada a los precios de ese mismo periodo con el valor de la canasta
en el afo base valorada a los precios del periodo t. Cuando Q, =1, la canasta actual
se compone de las mismas cantidades que la del afio base.

Términos de intercambio

Corresponden a la siguiente formula:

t

P
Tl, = =£ %100

Pm,t
Donde P, y P,, corresponden, respectivamente, al indice de precios de las expor-
taciones y de las importaciones de un pais en el afio t.

Metodologias especificas y fuentes de datos

Para estimar los indices de precio y volumen se emplearon dos metodologias en
funcion de la disponibilidad y calidad de la informacion desagregada. La primera
hace uso de microdatos primarios disponibles en INTrade/DataINTAL, empleados
para estimar deflactores de las exportaciones e importaciones de los paises suda-
mericanos y de las importaciones de los paises centroamericanos. La segunda utiliza
deflactores elaborados por la Oficina de Estadisticas del Trabajo de EE.UU. (BLS)
y se aplica a las exportaciones de México y de los paises centroamericanos. Los in-
dicadores correspondientes a las importaciones de México provienen de las series
difundidas por el Banco de México (Banxico). Todos los datos se homogeneizaron
segun la clasificacion del Sistema Armonizado (SA) de 1996.

Metodologia 1. Corrientes de comercio sudamericanas e importaciones de paises
centroamericanos

Para las exportaciones e importaciones de Argentina, Bolivia, Brasil, Chile, Colombia,
Ecuador, El Salvador, Paraguay, Perd y Uruguay, y para las importaciones de Costa



ANEXO METODOLOGICO 3: INDICES DE PRECIO, VOLUMEN Y TERMINOS DE INTERCAMBIO

Rica, Guatemala y México se calcularon los indices de precios tipo Laspeyres des-
agregados a nivel de subpartida del SA (6 digitos) con 2005 como afo base. Los
cdlculos se elaboraron a partir de la informacion sobre los valores corrientes y los
volimenes fisicos reportada por fuentes oficiales nacionales a INTrade/DatalNTAL
a julio de 2018, y de COMTRADE para el caso de las importaciones de Venezuela,
obtenidas segun lo reportado por los paises como exportaciones a ese destino.

Metodologia 2: Exportaciones de México y de paises centroamericanos

Este grupo comprende Costa Rica, Guatemala y México. Problemas detectados,
particularmente en los microdatos de volumenes fisicos de manufacturas, hicieron
aconsejable realizar estimaciones a precios constantes a nivel de capitulo del SA (2
digitos), empleando los indices de precios de las importaciones de EE.UU. de la BLS.
La desagregacion comprende 35 capitulos del SA: 2, 3,7, 8,9, 20, 22, 27, 28, 29, 30,
39, 40, 42, 48, 61, 62, 63, 64, 69, 70, 72, 73, 74, 76, 82, 83, 84, 85, 87, 90, 91, 94, 95,
96. Los calculos se elaboraron a partir de la informacion sobre los valores corrientes
reportada por fuentes oficiales nacionales a INTrade/DatalNTAL a julio de 2018.

Metodologia 3: Exportaciones de Venezuela

Se estimaron los indices de precios con datos de la OPEP sobre el petréleo tipo
Merey y los indices de voliumenes con base en la informacién primaria y secundaria
de volumenes de produccion de esa misma fuente.

Notas adicionales

No se dispuso a la fecha de informacién completa y adecuada para ningun pais del Caribe.

Los indicadores para laregidony los grupos de paises presentados en los Graficos
8 y 9 (Capitulo 1) y 14 (Capitulo 2) se obtuvieron como promedios ponderados de
los indices de volumen y precio de los flujos de comercio correspondientes a cada
pais. Como ponderadores se utilizaron los pesos relativos de las exportaciones o
importaciones de las economias integrantes del grupo en cada afo.

Los datos de los ultimos dos afios estdn sujetos a revisiones por las respectivas
fuentes y no necesariamente coinciden con cifras posteriormente actualizadas y publi-
cadas por estas. Por ello, las estimaciones referidas deben considerarse preliminares.

Las estimaciones de precios para el primer semestre de 2018 se realizaron con
base en datos preliminares de los indices de precios de exportaciones e importaciones
publicados por fuentes nacionales de Argentina, Bolivia, Brasil, Chile, Colombia, El
Salvador, México, Paraguay, Peru, Uruguay y estimaciones propias para Venezuela.
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Anexo Metodoldgico 4

Estadisticas de exportaciones
de bienes y servicios

Las cifras de 2015 a 2018 de los Cuadros 2, 3y 4 (Capitulo 2) son preliminares y su-
jetas a cambios por parte de las oficinas nacionales.

Cuadro 2

Las exportaciones de bienes estan expresadas en valores libre a bordo (FOB). Para
Venezuela se estimo el total con base en datos de precios y volumenes reportados
por la OPEP. Los datos de El Salvador, Guatemala y Republica Dominicana incluyen
Regimenes Especiales de Comercio (REC). La informacion de Costa Rica, Honduras y
Nicaragua excluye el comercio bajo REC y se tomd de fuentes alternativas a INTrade/
DataINTAL. La informacion de Panama se refiere solamente a exportaciones e im-
portaciones nacionales. El crecimiento de las exportaciones de bienes acumuladas a
junio de 2018 es una estimacién de la tasa interanual con datos mensuales a ese mes.

Cuadro 4

La definicion de las exportaciones de servicios corresponde a la sexta version del
Manual de Balanza de Pagos. En toda la serie se excluyen los servicios de construc-
cién, los servicios del gobierno, y los de manufactura, mantenimiento y reparacién
de bienes. Los datos de servicios de Bahamas, Barbados, Guyana, Haiti, Jamaica y
Trinidad y Tobago son estimaciones basadas en cifras de la OMC. El valor de las ex-
portaciones de servicios del primer semestre de 2018 es una estimacion que excluye
algunos paises para los cuales los datos no estaban disponibles al momento de la
publicacidn.
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Anexo Metodoldgico 5

Estimacion de los indices
de calidad de las exportaciones

Base de datos

El indice de calidad de las exportaciones que se utiliza en este informe es el estimado
por el FMIl y esta disponible en su pagina web®. Ha sido construido y documentado
por Henn, Papageorgiu, Spatafora (2013, 2015). Los datos estdn disponibles para
166 paises con frecuencia anual desde 1963 hasta 2014. En este analisis se usan las
series de valor de las exportaciones y sus correspondientes indices de calidad para
los productos a 4 digitos de CUCI (revisidn 1).

Metodologia de estimacion

La estimacion presentada por el FMI es una version modificada de la metodologia
de Hallak (2006) y aqui se detalla brevemente®®. Se asume que el precio unitario de
un bien comerciado esta determinado por:

/n pmxt = C1/,‘)9m)(t + CZ/nyxt + CZ/nDI-Sth + gmxt ’ (1)

donde los subindices m, x y t denotan al importador, al exportador y el afio, p los
precios, 0 la calidad, y el ingreso per cdpita y Dist la distancia entre exportador e
importador. Dado que la calidad no es observable, para poder estimar esta regresion

65 http://data.imf.org/?sk=A093DF7D-E0B8-4913-80E0-AO7CF90B44DB.

66 | a diferencia principal radica en que el FMI usa valores unitarios a cuatro digitos de la CUCI y Hallak (2006)
utiliza valores unitarios a 10 digitos del Sistema Armonizado de Designacién y Codificacidon de Mercancias y los
agrega en indices de precios para sectores a dos digitos. La limitacién de trabajar con una desagregacién de
cuatro digitos viene dada por la heterogeneidad existente entre los bienes a dicho nivel. Sin embargo, se opta por
utilizar el indice del FMI por su amplia cobertura temporal y geografica. Para mas detalles sobre la construccién
del indice de calidad del FMI, ver la nota técnica que acompafa a Henn, Papageorgiu, Spatafora (2015).
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se introduce una ecuacién de gravedad aumentada por calidad (especificada para
cada producto por separado) que sirve para obtener una expresion algebraica de la
calidad que se puede sustituir en la ecuacién anterior. En esta ecuacion las importa-
ciones estan determinadas de la siguiente manera:

Inimports),, . = IMFE + ExFE +aDist, + 3l ., +6/n0,_ Iny. . +¢c.... (2)

mxt
donde ImFE y ExFE denotan efectos fijos de importador y exportador e / es un con-
junto de variables comunmente utilizadas en los modelos de gravedad. El siguiente
paso consiste en despejar la calidad de la ecuacidén (1) y sustituir en la ecuacion (2),
obteniendo:

In(imports),,., = IMFE + EXFE +aDist, + 8., +¢Inp,, Iy, + 3

mxt

CIZ/nyx[/nymt + C.;:/nDiStmx/nym[ + é-;nxt
donde,

,:é :& ':& d ' :_6C;+6met
G G G ¢ e C ,and &, 7{1

/nymt + met

A continuacion se estima la ecuacion (3) para cada producto a cuatro digitos
de la CUCI y se utilizan los coeficientes para calcular el indice de calidad mediante
la siguiente expresion:

Quality Estimate,,, = 6Inf, ., =(Inp,,. +CIny,, + ¢ InDist,

Notese § que denota la preferencia por calidad y no se puede separar de la ca-
lidad en si®”. Por ultimo, los indices se normalizan para cada producto-afio igualando
a uno el percentil 90 de la distribucidn a nivel de pais.

indice de calidad agregado

Con el fin de presentar un indice agregado por regién, primero se crea el indice
agregado por pais como el promedio ponderado (por valor) de los productos que
componen la canasta exportada. Acto seguido se normaliza la distribucién al percentil
90. Por ultimo, el indice por regidn se construye como el promedio ponderado (por
valor) de los paises que la componen.

67 Esta limitacion es estandar en la literatura.
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indice agregado por pais
qri = gslitqlid'

donde para el pais i, s,it es la proporcion del valor de las exportaciones del producto

1
k en sus exportaciones totales, es decir, S, = Xt
X/
k 7Ykt

indice normalizado

donde es el percentil 90 de la distribucién del indice normalizado por pais.

indice por regién
q/ XS4l
i

donde es s; la proporcion del valor de las exportaciones del pais i en las exportacio-
!

nes totales de la regién r, es decir, 5;& = X
2k X

Para construir los indices agregados por grupo de producto se procede de la
misma manera, pero en cada caso se suman solo los productos correspondientes al
grupo en cuestion.

Los productos relacionados con combustibles y energia y el oro se eliminan de
todos los célculos. No son productos de gran relevancia para el estudio de la calidad
porgue dependen principalmente de recursos naturales de los cuales no se puede
modificar la calidad.

Desagregacion del cambio en el indice de calidad en los efectos de
composicion y los efectos de nivel

El indice agregado de calidad para cada pais se construye como el promedio del
indice de los productos a cuatro digitos de la CUCI ponderado por el peso en las
exportaciones totales. Por lo tanto, este puede variar por dos factores: cambios en
el peso de los productos, es decir, la composicion de la canasta exportada, o por
cambios en el indice de los productos, es decir, en la calidad. Para diferenciar los dos
efectos se usa el siguiente método de descomposicion:
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Efecto calidad Efecto composicion
=i xi qlid* qti(m Slit + S/im i i 1 qli(t — qri q/im - qri-1
& -G, =% [___][7]@ o -sl,)1 ‘
‘ ! “ F)9Ot P90t—1 2 “ ( . K 1) 2 'DQOt P90t—1

Los elementos estdn definidos en la seccidon anterior.

La distribucion de la calidad

Con el objetivo de estudiar la posicidn relativa de las regiones/subregiones en la calidad,
se construyen cinco niveles de calidad basados en la distribucion del indice a nivel
de pais. Estos grupos de calidad se definen como: baja, primer quintil; media-baja,
segundo quintil; media, tercer quintil; media-alta, cuarto quintil; alta, quinto quintil.
El valor de las exportaciones se divide en estos cinco grupos y la proporcidn de las
exportaciones que un pais o grupo / tiene en el grupo de calidad n estd dada por:
s/i)t = ZI(LMIX”“
Zk th

donde K,’7t representa el conjunto de bienes que en el pais o grupo de paises i per-
tenecen al grupo de calidad n.

Escalas de calidad

Las escalas de calidad para cada producto o grupo de producto se definen como la
distribucion de los indices de calidad a nivel de pais. Su longitud se define como la
diferencia entre el limite superior e inferior definida por el rango de indice calidad
que centra el 95% del valor de las exportaciones globales del producto o grupo de
productos correspondiente. Su utilidad radica en que permite encontrar oportuni-
dades para la diferenciacidon. Asi, productos relevantes para las exportaciones de
un pais o regiodn en particular que cuenten con escalas largas y en los cuales el pais
en cuestion se sitle en la parte baja de la distribucidn, son candidatos ideales para
implementar politicas de mejoria de la calidad.



Anexo Metodoldgico 6

Tratamiento de los datos en el analisis
del comercio intrarregional

Base de datos

Los datos de comercio utilizados en el capitulo provienen de la Base para el Analisis del
Comercio Internacional (BACI) del Centro de Estudios Prospectivos de Informaciones
Internacionales (CEPII). BACI provee el valor del comercio en ddlares corrientes por
origen y destino, desagregado a 6 digitos del Sistema Armonizado (SA 1996). Esta
base provee datos comparables para todo el mundo.

Agrupaciones de paises

Exportadores: América Latinay el Caribe - Brasil y México se reportan individualmente.
Los demas paises se agrupan de la siguiente manera: Centroamérica (Costa Rica, El
Salvador, Guatemala, Honduras, Nicaragua, Panamad y Republica Dominicana); Caribe
(Bahamas, Belice, Barbados, Guayana, Haiti, Jamaica, Surinam y Trinidad y Tobago);
Resto del MERCOSUR (Argentina, Paraguay y Uruguay), Intensivos en Combustibles y
Energia (Bolivia, Ecuador y Venezuela); y Resto de la Alianza del Pacifico (Colombia,
Chile y Peru).

Principales mercados de destino. América Latina y Caribe (ALC); Estados
Unidos (EE.UU.); Unién Europea (UE); Asia, que incluye a China, India, Asociacion
de Naciones del Sudeste Asiatico, Japdn y Republica de Corea (Asia); y Resto del
Mundo (RM).

Clasificaciones de los productos

Calidad

Tomando la clasificacidon de los flujos comerciales por rangos de calidad definida
en el Anexo Metodoldgico 5, se asigna la taxonomia de calidad alta al quinto quintil
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del indice de calidades, calidad media-alta al cuarto quintil, calidad media al tercer
quintil, calidad media-baja al segundo quintil y calidad baja al primer quintil. Se
asume que si un producto (4 digitos de la CUCI) es exportado por un pais al mundo
en un rango de calidad determinado, lo exportara a todos los destinos en el mismo
rango de calidad.

Rubros

Esta clasificacion es una variante de la utilizada por el Instituto de Estadisticas y
Censos (INDEC) de Argentina y tiene como propdsito precisar el grado de elabora-
cion de los productos, en particular de los badsicos y sus derivados. A las categorias
de clasificacion del INDEC —productos primarios (PP), manufacturas de origen
agropecuario (MOA), manufacturas de origen industrial (MOIl) y combustibles y
energia (CyE)— se agregd un quinto rubro denominado manufacturas de origen
minero (MOM), el cual incorpora productos que la version original incluye como
MOI, pero que corresponden a derivados de minerales situados en las fases ini-
ciales de elaboracién de esa actividad y cuyos precios estdn muy influidos por los
de los respectivos productos primarios. Asimismo, el rubro PP se separd segun el
origen: productos primarios agropecuarios (PPA) y productos primarios mineros
(PPM). Para ilustrar el empleo de la clasificacion por rubros, a continuacién, se
ejemplifican algunos casos paradigmaticos para la regidén, utilizando como base
las subpartidas del SA92.

Subpartida Rubro Subpartida Rubro Subpartida Rubro
Soja y Derivados Café Madera, Carton, Papel y Muebles

120100 PPA 90111 PPA 380400 MOA
120810 MOA 90112 MOA 380700 MOA
150710 MOA 90121 MOA 440110 PPA
150790 MOA 90122 MOA 440121 PPA
210310 MOA 90130 PPA 440310 PPA
230400 MOA 90140 MOA 440320 PPA

Pescados, Crustaceos y Moluscos Vitivinicola 440910 MOA
30613 PPA 200920 MOA 440910 MOA
30623 PPA 200960 MOA 440920 MOA
160520 MOA 80540 PPA 441010 MOA

Hidrocarburos y energia eléctrica 80610 PPA 441090 MOA
270900 CyE 80620 PPA Hierro

(continua en la pdgina siguiente)
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(continuacion)

Subpartida Rubro Subpartida Rubro Subpartida Rubro
271000 CyE Cobre 250200 PPM
271111 CyE 260300 BB 253040 PPM
271112 CyE 262030 MOM 260111 PPM
271113 CyE 282550 MOI 260112 PPM
271114 CyE 283325 MOI 260120 MOM
271119 CyE 284810 MOI 720110 MOM
271121 CyE 740110 MOM 720120 MOM
271129 CyE 740120 MOM 720130 MOM
271210 CyE 740200 MOM 720299 MOM
271220 CyE 740311 MOM 722820 MOM
271290 CyE Cacao 730110 MOM
271311 CyE 180100 PPA 730120 MOM
271312 CyE 180200 PPA 730240 MOM
271320 CyE 180310 MOA 730290 MOM
271390 CyE Salmoén 730300 MOM
271410 CyE 30541 MOA 730410 MOM
271490 CyE 30219 PPA
271500 CyE 30310 PPA
271600 CyE 30322 PPA

30329 PPA

Contenido tecnoldgico

Esta clasificacion corresponde a la de Lall (2000) que incorpora los siguientes sectores
de la Clasificacion Uniforme para el Comercio Internacional (Revisidn 3, a 3 digitos):

Productos Manufacturas basadas Baja Media Alta No
Primarios en recursos naturales tecnologia tecnologia tecnologia clasificados
001 244 016 635 611 666 781 721 716 351
011 245 017 641 612 673 782 722 718 883
012 246 023 281 613 674 783 723 751 892
022 261 024 282 651 675 784 724 752 896
025 263 035 283 652 676 785 725 759 961
034 268 037 284 654 677 266 726 761 971
036 272 046 285 655 678 267 727 764

041 273 047 286 656 691 512 728 771

042 274 048 287 657 692 513 731 774

(continua en la pdgina siguiente)
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(continuacion)

Productos Manufacturas basadas Media Alta No
Primarios en recursos naturales tecnologia tecnologia tecnologia clasificados
043 277 056 288 658 693 533 733 776
044 278 058 289 659 694 553 735 778
045 291 059 322 831 695 554 737 525
054 292 061 325 841 696 562 741 541
057 321 062 334 842 697 571 742 542
071 333 073 335 843 699 572 743 712
072 342 098 411 844 821 573 744 792
074 343 111 511 845 893 574 745 871
075 344 112 514 846 894 575 746 874
081 345 122 515 848 895 579 747 881
091 681 232 516 851 897 581 748
121 682 247 522 642 898 582 749
211 683 248 523 665 899 583 762
212 684 251 524 591 763
222 685 264 531 593 772
223 686 265 532 597 773
231 687 269 551 598 775

421 592 653 793

422 661 671 811

431 662 672 812

621 663 679 813

625 664 786 872

629 667 791 873

633 689 882 884

634 " 885

713 891
714

Comercio intraindustrial o de doble via

El nivel de comercio intraindustrial o de doble via (CDV) se estimd segun la base de
datos BACI del CEPII en base a la metodologia de Fontagné et al. (1997). Segun las
recomendaciones de los autores, deben evitarse los sesgos geograficos y sectoria-
les. Dado que a medida que aumenta la desagregacion el comercio intraindustrial
va cayendo, es esperable que cuando se utilicen indices mas agregados se obten-
gan niveles de CDV mayores, generando un sesgo por agregacion. Por otra parte,
el sesgo geografico se define como la sobreestimacion del indice de CDV debido al
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agrupamiento de socios comerciales. En consecuencia, los calculos fueron realizados
para pares de paises individuales a nivel de producto (SA 1996).

Para el calculo, Fontagné et al. (1997) aplican dos criterios: el solapamiento de
comercio y la similitud en los valores unitarios. Segun la metodologia, si existe sola-
pamiento significativo de los flujos de comercio a nivel de producto se trata de CDV.
El solapamiento se determina de acuerdo con la siguiente condicion:

Min (ka’it’ Mkk'/r )
>10%
Max(X

Kki'it’" kKt )

Donde:

X es el valor de las exportaciones,

M es el valor de las importaciones,

k es el pais que declara el flujo comercial,

k’ es el pais socio,

i es el producto,

t es el ano en que se produce el flujo comercial.

Se considera que hay solapamiento, y por lo tanto CDV, si el flujo minoritario (ya
sea de importacion o exportacion) representa al menos el 10% del flujo mayoritario.
En caso contrario, no hay un solapamiento significativo y se considera comercio de
una via (o interindustrial). Si el solapamiento es significativo, los calculos siguen por
la condicion de similitud, para la cual se toma un valor o de 15% y se calculan los
valores unitarios de exportacion (el cociente entre el valor de las exportaciones en
US$ corrientes y los kilogramos exportados) y los de importacion (el cociente entre
el valor de las importaciones en US$ corrientes y los kilogramos importados). Si los
valores unitarios de comercio difieren en mas de 15%, los productos comerciados
son distintos o diferenciados verticalmente lo cual se interpreta como un indicador
de calidad®®; si no lo hacen se consideran similares o diferenciados horizontalmente
(por variedad). Se analiza la condicion:

1 VUX .
< kit <115
115~ VUM,

Donde:
VUX es el valor unitario de exportaciones,
VUM es el valor unitario de importaciones.

68 Se aproxima mediante los valores unitarios de exportaciéon o importacion, asumiendo que los mismos dan
cuenta de esa diferencia de calidad (Fontagné et al., 1997 y 2005).
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Anexo Metodoldgico 7

Derivacion del efecto competitividad en
las exportaciones intrarregionales

El método utilizado para desagregar la tasa de crecimiento de las exportaciones es
el conocido como shift-share. En particular, esta tasa se puede descomponer en tres
efectos composicionales (global, producto y destino) y un efecto de desempefio
(competitividad), es decir,

Aexportaciones = Aglobal + Aproducto + Adestino + Acompetitividad

Como punto de partida, las exportaciones x de un pais / en el afio t se pueden
desagregar como la suma de las exportaciones a cada destino j y de cada bien k,

X =22 Kie
J k

y la tasa de crecimiento de las exportaciones entre los periodos t+7y t para el pais
i, 9, se expresa como

Por simplicidad, el superindice temporal se omite en la tasa de crecimiento. La
diferencia entre las exportaciones en t y t+] para el pais /, mediante manipulacidn
algebraica, se puede desagregar y representar de la siguiente manera:

Global Proglycto Destino Competitividad

Y

— N\ N
X/t+1 _X/t :gxz‘t +;(gk _g)xitk +Z;<gjk _gk)xi;k +Z;(X;;1_X;k _g/ij/yt'k>
j j

donde g representa la tasa de crecimiento de las importaciones mundiales de ALC,
9« la correspondiente a las exportaciones del bien ky 9 la de las ventas de ese bien
en el mercado especifico . El primer término del lado derecho de la ecuacioén corres-
ponde al efecto global, es decir, a cdmo hubieran variado las exportaciones del pais
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i de haber crecido a la misma tasa que el promedio global. El segundo componente
representa el efecto producto, dado por la diferencia entre el crecimiento de las
exportaciones del producto k y el crecimiento global, el cual estd relacionado con
la composicion de bienes de la canasta exportada. El tercero es el efecto destino el
cual resulta de la diferencia entre el crecimiento de las exportaciones del producto
k en el mercado j y el crecimiento medio de las de k, vinculado con los destinos de
exportacion. El ultimo término es el residuo de la descomposicion, que se puede
interpretar como la diferencia entre el crecimiento de las exportaciones del pais /,
conformadas por la canasta exportada en sus mercados de destino y el crecimiento
de las exportaciones globales de esos productos en esos mercados especificos. Si el
pais logra vender por encima o por debajo del incremento de su demanda especifica,
su competitividad es mayor o menor.

Dividiendo ambos lados de la ecuacién anterior entre xf se obtiene la desagre-
gacion de la tasa de variacion de las exportaciones en los efectos global, producto,
destino y competitividad. Notese que el efecto competitividad también se puede
dividir ya sea por componentes producto o por componentes destino.

Por otro lado, la cuota de mercado para un pais / se mide como la fraccidon que
sus exportaciones representan en las exportaciones globales a la regidn, es decir:

t

st

L
L2
i

Si las exportaciones de un pais / crecen a una tasa mayor a las exportaciones
mundiales a la region, dicho pais incrementa su cuota de mercado. Nétese que si-
milarmente se pueden obtener cuotas de mercado para el mercado de un bien k en
particular, un destino j, 0 una combinaciéon de bien y destino.

El método shift-share utilizado en este analisis es similar al descrito en Piezas-
Jerbiy Nee (2009). Una de las limitaciones de esta metodologia es que la magnitud
de los componentes producto y destino depende del orden en que se sustraigan del
crecimiento del comercio global. Sin embargo, las magnitudes de los efectos global
y de competitividad permanecen constantes. Dado que el andlisis se centra en el
efecto competitividad, esta limitacion no es de gran relevancia ya que no afecta los
resultados centrales para el analisis.



Anexo Metodoldgico 8

Modelo de gravedad aumentado con
efectos intrarregionales

Las especificaciones econométricas del modelo de gravedad apuntan a identificar el
impacto de la integracién econdmica, especificamente el efecto de los tratados de
libre comercio (TLC) y de la distancia sobre los flujos comerciales, diferencidndolos
por su uso final (bienes de consumo o insumo productivo). Para aislar el efecto en el
comercio intrarregional, estas dos variables de interés se interactlan con una variable
“dummy”, que toma el valor de 1cuando el comercio es entre paises de ALCy cero de
lo contrario, y se incluye otra interaccion en la que el comercio se da entre un pais de
ALC y otro de fuera de la regién. Se usan dos especificaciones econométricas de los
determinantes del valor de las exportaciones del pais i al pais j, X;,, dependiendo de
la posibilidad de incluir la variable de TLC y la distancia al mismo tiempo, asegurando
que las estimaciones sean robustas.

Especificacion para identificar los efectos de los tratados de libre comercio

La primera especificacion se centra en la estimacién del efecto de los TLC sobre las
exportaciones. Dado que la politica comercial no es una variable exdgena independiente
de los flujos comerciales, es necesario contemplar la presencia de endogeneidad en las
estimaciones (Baier y Bergstrand, 2007). Por ejemplo, dos paises pueden firmar un TLC
porgue ya se encuentran comerciando de manera significativa y desean regular esos
flujos comerciales. La endogeneidad de los TLC se puede tratar incluyendo efectos
fijos de pares de paises, f,, para controlar los factores bilaterales que pueden sesgar
el efecto de los tratados de libre comercio. Esta especificacion se considera mas ade-
cuada para establecer un nexo de causalidad (Baier y Bergstrand, 2007). Dado que
los efectos fijos de pares de paises ya controlan por variables como la distancia, se

debe necesariamente prescindir de la variable distancia en la siguiente especificacion:

X, = exp(B, TLC, + 8, TLC;, » ALC, + f, +F, +F )+ €
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Esta estimacidn se realiza a través de una regresion log-OLS en vez de la Poisson
Pseudo Maximum Likelihood (PPML) como sugiere Silva y Tenreyro, (2006) debido
a que no se consigue la convergencia del procedimiento en el caso de los productos
intermedios y de capital. La especificacién incluye los tratados de libre comercio,
TLC,,
fijos correspondientes (origen-tiempo, destino-tiempo y pares de paises).

y las interacciones con la dummy intrarregional, ademas de todos los efectos

Especificacion para identificar los efectos de la elasticidad de la distancia

La segunda especificacidn se centra en la estimacion de la elasticidad del comercio
bilateral a la distancia. Esta variable captura los costos de trasporte, de informaciény
logisticos del comercio bilateral. Para poder incluir esta variable es necesario prescin-
dir de los efectos de pares de paises. La variable de tratados comerciales se incluye
como control, pero su coeficiente es menos robusto. La especificacion es la siguiente:

X, =exp (B, log(dist;)+ 3, log(dist;) * ALC, + 85 TLC,, +
By TLC; x ALC, + B Z; +F + 1, ) €5

ijt

Esta especificacion incluye la distancia bilateral, dist;, y su coeficiente B, indica
la elasticidad, que informa en que porcentaje cambian los flujos comerciales cuando
la distancia aumenta un 1%. El coeficiente B, indica la elasticidad adicional dentro de
laregion de ALC. Ademas, se incluyen variables geograficas y culturales que capturan
factores naturales del comercio (frontera comun, idioma comun, vinculos coloniales),
Z;, due se deben necesariamente incluir al excluirse los efectos fijos de pares de
paises. Los efectos fijos de pais de origen-tiempo, f,,
f,=, capturan la capacidad del pais de origen de exportar a todos los destinos y las
caracteristicas especificas del mercado de destino, como por ejemplo las variaciones
en la demanda total de cada producto en el pais de destino.

En este caso se usa un estimador PPML que asegura estimaciones mas robus-
tas. En presencia de heteroscedasticidad, los parametros de los modelos reducidos
en formas lineales gracias al uso de logaritmos y estimados por minimos cuadrados
ordinarios pueden llevar a estimaciones sesgadas de las elasticidades debido a la des-
igualdad de Jensen: en general, la esperanza del logaritmo de una variable aleatoria
no es igual al logaritmo de la esperanza de dicha variable. Por lo tanto, en la medida
de lo posible, la ecuacidon de gravedad debe estimarse sin el uso de logaritmos (Silva

y Tenreyro, 2006).

y de paises de destino-tiempo,



ANEXO METODOLOGICO 8: MODELO DE GRAVEDAD AUMENTADO CON EFECTOS INTRARREGIONALES

Bases de datos y clasificacion

Enlo que respecta a los datos, las estimaciones se basan en los datos comerciales de
la base COMTRADE diferenciando bienes finales, intermedios, de capital y primarios.

Para realizar esta distincion se usa la clasificacion en Grandes Categorias
Econdmicas (o Broad Economic Categories-BEC, en inglés) con algunas modificacio-
nes. En todas las especificaciones se excluyen los combustibles. En la especificacion
para identificar los efectos de la distancia se sigue Lemoine y Kesenci (2002) y se
separa del resto una categoria de bienes primarios que incluye las subcategorias
BEC de los insumos industriales primarios no incluidos en otras categorias y los in-
sumos primarios para la industria de comida y bebida primarios. En la especificaciéon
para identificar los efectos de los tratados de libre comercio se usa una version mas
desagregada. La categoria de bienes finales incluye: alimentos y bebidas (primarios y
procesados para consumo de hogares) y bienes de consumo (durables, semi durables
y no durables). La de bienes intermedios incluye alimentos y bebidas (primarios y
procesados de uso en industria), suministros industriales (primarios y procesados),
partes y accesorios (de bienes de capital y de equipo de trasporte). La de bienes de
capital incluye bienes de capital y equipos de trasporte industrial. Una categoria ad
hoc para el sector automotriz incluye vehiculos de pasajeros y equipo de transporte
no industrial.

Por otra parte, respecto a las variables de politica comercial, se consideran los
TLC incluidos en la base de Baier y Bergstrand (2017), que se complementan con la
informacion para América Latina y el Caribe incluida en el Sistema de Informacion
de Integracion y Comercio del BID (INTrade). La muestra cubre los aflos 1996 a 2012.

El cuadro A9 presenta los resultados de la estimacién del efecto de tratados de
libre comercio y el cuadro AT0 los resultados de la estimacién de la elasticidad de la
distancia. Estos resultados se presentan los graficos 33 y 34 del capitulo 4 respec-
tivamente. Se reportan unicamente los coeficientes significativos de interés. En las
figuras se reportan las transformaciones exponenciales de los coeficientes estimados,
de tal manera que se puedan interpretar como el impacto porcentual de la vigencia
de un TLC sobre los flujos de exportacion.
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@
CUADRO A9 °® EFECTOS SOBRE LAS EXPORTACIONES BILATERALES DE LOS
TRATADOS DE LIBRE COMERCIO EN EL MUNDO Y EN AMERICA LATINA Y EL CARIBE
Intermedios Finales
Partes y
accesorios
Alimentosy Suministros de capital y e. Alimentosy Bienes de
Capital bebidas industriales trasporte bebidas consumo
TLC 0,134*** 0,104*** 0,264*** 0,0641** 0,0599** 0,0578**
—4,24 -2,58 -9,02 -2,14 -2,09 -2,21
TLC * ALC-ALC -0,0179 0,367*** -0,0767 0,0648 0,408*** 0,093
(-0,18) -3,07 (-0,83) -0,7 —4,61 -1,13
TLC * ALC-RM -0,0838 —-0,193** -0,0294 0,0617 0,0201 —-0,00391
(-1,04) (-2,01) (-0,39) -0,82 -0,28 (-0,06)
Numero de 204.588 132.467 249.166 205.593 195.740 236.605
observaciones
Fuente: BID Sector de Integracion y Comercio con estimacidn propia y datos de COMTRADE.
Nota: Estadistico t en paréntesis. * p<0,10, ** p<0,05, *** p<0,01. Se incluyen efectos fijos de pais de origen-tiempo, pais
de destino-tiempo y pares de paises.
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CUADRO A10 ® EFECTOS SOBRE LAS EXPORTACIONES BILATERALES DE LA DISTANCIA

EN EL MUNDO Y EN AMERICA LATINA Y EL CARIBE

Finales Intermedios Capital Primarios
Distancia -0,593*** -0,770*** -0,527*** -0,860***
(-47,54) (-72,20) (~38,76) (=37.71)
Distancia * ALC-ALC —-0,648"** —-0,446*** —1,017*** —-0,277***
(-17,81) (-9,83) (-16,43) (-3,75)
Distancia * ALC-RM -0,315*** -0,202*** —0,504*** -0,0790**
(-0,18,93) (-9,74) (—18,05) (-2,22)
TLC 0,597*** 0,446*** 0,498*** 0,237***
(21,84) (18,58) (18,03) (5,47)
TLC * ALC-ALC 0,011 0,0586 0,0545 0,575***
0,17) (1,03) (0,58) (4,64)
TLC * ALC-RM 0,0383 -0,101 -0,282*** 0,11
(0,80) (-1,37) (-3,22) (1,17)
Frontera comun 0,404*** 0,267*** 0,283*** 0,602***
(18,58) (14,74) (11,20) (19,88)
Idioma comun 0,276*** 0,204*** 0,196*** —-0,174***
(11,84) (9,92) (8,58) (-3,95)
Colonias del mismo pais post 0,0088 0,0714*** -0,0665*** 0,475***
= (0,29) (2,85) (2,67) (8.27)
Relacién colonial post 1945 0,808*** 0,204*** 0,428*** 0,773***
(18,51) (3,71) (7,35) (9,18)
Numero de observaciones 256.977 249.784 200.846 172477

Fuente: BID Sector de Integracion y Comercio con estimacién propia y datos de COMTRADE.

Nota: Estadistico t en paréntesis. * p<0,10, ** p<0,05, *** p<0,01. Se incluyen efectos fijos de pais de origen-tiempo y pais

de destino-tiempo.
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El Monitor de Comercio e Integracion 2018 identifica los facto-
res que impulsaron la reciente expansion de las exporta-
ciones, examina los riesgos para su sostenibilidad y, de cara al
futuro, traza un mapa de la sofisticacion de la oferta exportable
y de los principales desafios para posicionarse en los segmen-
tos mas rentables del comercio mundial. Argumenta que, para
superar una coyuntura caracterizada por el aumento de los
riesgos externos, los paises latinoamericanos deberian apun-
tar decididamente al desarrollo de sistemas nacionales de
infraestructura para la calidad y aprovechar mejor el potencial
de la integracion regional
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